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INTRODUCCION

Todo individuo esta sujeto a2 las influencias externas de una
sociedad cambiante. El Tratado de Libre Comercio visto como un
fendmeno social repercute en la poblacién modificando las

espectativas de vida futura de muchos mexicanos.

Actualmente No se puede hablar de repercusiones reales ya
que todo se gqueda a nivel perceptivo y conciente sin que aun haya
afectado el Tratado de Libre Comercio nuesira economia o sociedad
sin embargo, no podemos evitar vislumbrar los posibles gue éste
traiga consigo ya Sea por experiencias pasadas de otros paises en
acuardns similares, o por las relaciones que siempre sa han
tenido con Ezstados ~Unidos e incluso por nuestra escasa

tecnologia, infrasstructura y capacitacion.

Méaxico es un pais que no cuenta con las caracteristicas
necaesarias para competir con Estados Unidos y todos estamos
concientes de esta situacion, esta sehsaﬁién de incertidumbre se
percibe 2n  toda la genﬁe, pero espacialmente en los javenes,
porgue de 2alguna manera seran ellos los mas afectados una ver
que ingresen a la competencia por conseguir empleo ya que dia a
dia crece el desempleo en nuestro pais y sobre todo el desempleo
a2 nivel profesional. Entonces no solo se tendrad que competir con
profesionales de un nivel similar, sino también con profesionales
extranjegros qus  tiensn una praparacion superior, entonces los
Jovenss aunque estén preparados tendran bastantes problemas para

obtener un amnpl=0 donds sjerzan su profesion.,



S hace un estudio actitudinal para analizar si
efectivamente a los jéveness les preococupa o interesa el Tratado de

Libre Comercio o bien solamznte s muestran indiferaentes

<

apaticos ante dicho fenomeno.

£l presaente trabaja estad conformado por un marco tedrico =n
donde se engloba conceptualmente el Tratado de Libre Comercio,
las actitudes vy la adolescenciajg posteriormente se hace un

andlisis obteniéndose resulitados significativos.



I.— MARCO TEORICO.
1.— EL TRATADO DE LIBRE COMERCIO

1.1 Antecedentes Histaéricos:

- En 1242, México suscribiée uwn acueserdo bilateral de
comercio con Estados Unidos con motivo de la emergencia de

la guerra mundial.

- En 1977 los Gobiernos de PMéxico y Estados Unidos
firmaron un acuerdo bilateral que implicaba importantes
concesionas arancelarias. El Secretario de Comercio viajé
a Washington con un Senador y dos Diputados para la firma

del convenio. El Senado mexicano no ratificséd el acuerdo.

- Hagia 1979 21 gobierno de Estados Unidos presiond el
ingreso de México al BATT, cuys esenci’a fundamenta los
Tratados de Libre Comercio. EL  BGATT tiéne vocacion
multilateral mientfas qua los acuerdos son bilaterales y
en el caso de HMeéwico-E. U.- Canadda, se dariz ]l primer

230 trilateral.

- En 1984 el OGobierno de Méwico decidié posponer su
entrada al GATT, la cual se replanted y logré seis armos

clens

1
it

pUes.

H
i

- El  GATT entrs en una fuerte crisis. Desde principios de

199¢ los palses europesos vy algunos de Asia, especialmente

Japon, S 1 E whilcamante se han negado a reducir sus

subsidios vy aranceles al sector agropecuario.  Ewropa



subsidio en mas del 5% la produccison agricola, E.U. lo
hace en 3I5% y después de varios anos de reducciones

sostenidas Mémicb 1o hace 2n menos del 2%.

- La crisis del GATT, la dificulta para competir con el
blogue comercial asiatico, 1z impesnetrabilidad de los
mercados SUropeos Y el desequilibrio comercial
estadounidense, desdel entonces obligan a E.U.A.. a volver
los ojos haciz su  espacio hegeménico natural, América
Latina particularmente México. Nace la iniciativa para las
Américas a principios de 1999 como consecuencia directa
del enfrentamiento y desacuerdo en materia agricola =ntre

E.U.A.. v la Comunidad Econémica Europea (CEE}.

- En la perspectiva comercial de estos procesos, México ha
venido reduciendo dramaticamente sus aranceles en forma
unilateral, de un nivel maximo de 1@G% en 1982 & 26% en la

actualidad.

~ Por su parte Canada y E.U.A.. firmaron un scuerdo de
libre comercio hace tres afos. A diferencia de los acuerdo
convencionales, en =1 acuerdo ademas de mercancias se
incluyen  inversions=s vy obros  sarvicios. (financieros,
empresariales, =2tc.)
1.2 (Objstivos v Disposiciones del TLC
El Tratade de Libre Comsrcio ha tenido una gran repercusién
@n 2]l Ambito socizl porgue modifica los mecanismos de produccidn,

srxportacidén e importaciéen de 1z mayoria de los productos



mexicanosy por ende, si nos aftecta economicamente nos afecta

socialmente.

En un contexto mundial de competencia, €l gobierno de
México decide, junto con 1 de E. U. vy Canédé, firmar después de
varias negociaciones un tratado de libre comercio entre las tres
naciones, con vistas a la Constitucion posterior del mercado

comin norteamericano.

£l 12 de Agosto de 19922, El Secretario de Comercio y Fomento
Industrial de Méwico, Jaime Serra Puche; el Ministro de
Industria, Ciencia vy Tecnologia, y Comercio Internacional de
Canada, Michel Wilson; Carla Hills, concluyeron las negociaciones

del Tratado de Libre Comercio de América del MNorte (TLC).

Los tres paises confirman su compromiso de  promover 1
empleo y el crecimiento economico, mediante la expansien del
comarcio v las oporftunidades de inversian en la =zona de libre
comercio. También ratifican su conviccion de que 21 TLC permitira
aumantar la competitividad internacional de las SMPpresas
mexicanas, canadienses y estadounidenses, 2n forma congruente con

la proteccison del medio ambiente.

En 21 preambulo se reitera el compromiso de los tres paises
del TLC de promover =21 desarrollo sostenible y proteger, ampliar
v hacer efectivos los derechos laborales, asi como mejorar las

condicionas de trabajo de los ftres paises.

Los obietivos del tratado HSOM: eliminar barreras al
COMmeT™sin) promovear condicionss para  wna competencia Justa,
incrementar  las oportunidades de inversion y proporcionar
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proteccién adecuada a los derechos de propiedad intelectual,
establecer procedimientos efectivos para la aplicacién del
Tratado y la soluciéon de controversias, asi como fomentar 1la

cooperacisn trilateral, regilonal y multilateral.

El TLC preve la 2liminacicn de todas las tasas arancelarias
sabre los bienes gue sean originarios de México, Canada v Estados
Unidos, en el transcurso de un periodo de transicioen. Para
determinar cuales hbienes son suceptibles de recibir trato
arancelario preferencial son necesarias reglas de origen, las
cuales disponen que los bienes se consideran originarios de la

region cuando se produzcan en su  ftotalidad en los paises de

Ameérica del pNorte.

El TLE entrara 2 su vez en vigor el 1ro. de enero de 1994,
una ver concluidos los procedimientos internos de aprobacidan. E1
tratado dispone que otros pailises o grupos de pailises podran ser
admitidos como miembros del TLO. con 2]l consentimi=nto de los
paises miembros, de confafmidad con los ftérminos v condiciones
que estos establezcan y wuna vez concluidos los procesos internos

e aprobacian =n oada uno de ellas.
1.3 Efectos del TLC =n =21 Ambito Macional.

.Para México el TLO es "un =2stimulo v 3liciente para nuestra
seonomiat, "Nos volverA mas competitivos. Han repetido con
insistencig los funcionarios, estas fTrases guieren decir gue la
apsriura es  wun 2lsnento central en una politica econdmica

tendiente a2 reconvertir la estrategia de desarrollo del pais. La

sbtrategia de desarrollo avtosustentado gue dirigise y  orientéd



todos los esfuerzos econdmicos, politicos y fiscales del pais
durante varias décadas genero cuellos de botella insuperables en
materia de competitividad externa, de ineficacia u obsolencia de
la industria nacional y concentracion del ingreso. Esta situacién
puso al pais ante la necesidad de reconvertir 1la planta
productiva. Las administraciones de De la Madrid y Salinas de han
plegado a 1los disefros de las instituciones internacionales de
crédito para efectuar la reconversion. El TLC es el resultado de
todo este proceso de reestructuracién econsmica. La gravedad y la
duraza de 1z misma intentaron mitigarse, asi fuese de forma
subliminal con perspectiva d2 la integracisen. El 2fecto se
Consiguis pero _1a ascasa informacion sobre las consecusencias del
tfatado ha generado espectativas gque ahora son rebajadas vy

matizadas por los responsables de la negociacién.

Dtra situacien imporftante 25 la aparente "utilizacisn" gqus
harian los pzaises desarrollados (Canad& v Estadoszs Unidos) de
Mamxico, esto s, si bien nuastra Eelacién con les E. U. se
sncuentra en un proceso de integracidén gue pretende incrementar
los flujos de inversidn y de capital y elevar la productividad y
la competitividad, 21 proyecto seria sumamente costoso para
nosotros si se diera 3 traveées de la reduccidén de controles y
normas  que  proftegen nuestro entorno (politico, econdmico vy

laboral).

Los cambions suwscitados en los circulos internacionales e
intarnos, pusadan traducirse  =2n una exigencia de mayor
productividad para el mercado laboral mexicano vy por tanto en una

alteracion de clima laboral gue se vive.

1



No podemos olvidar gue en México se da mucho el fenameno de
pequefa y mediana industria, como hay un gran namero de unidades
pequelas, Yy una variedad de procesos vy productos, ademas de su
amplia distribucién geografica, los organismos de fomento
enfrentan dificultades para emprender programas masivos de
formacién de empresarios técnicos y capacitaciéon de la mano de

obra.

FPor 2llo el TLC azafectara este terreno ya que debe procurar
l1a difusisan de programas de entretenimiento y capacitacisén a ser
aplicados en los mismos lugares de ftrabajo (cuestion que

vislumbra muy dificilmante).

Ahora bien, otra situacien muy importante es gque el TLC
afectard de manera sistematica, todas las esferas regionales,
#sto es, €5 un espaclo de mercado  abierto a las politicas
@ronamicas  nacionales, principalmente an lo qgue tpca  al
desarrolle integral del pais, pasa a un segundb plano. La
competenciz axterior obliga a priorizar las regiones con mayofes
posibilidades de competenciz bacia afuera, descuidando por ende,
las regionses mas desfavorecidas. Esta cuestisen disloca una
relacidén politica-econdmica crucial: El  vinculo entre Estado vy
regién. La historia econémica reciente prueba un hecho de mansra
sistematica en todas las latitudes del orbe: el agente principal
para garantizar =1 desarrollo equilibrado de wun pais es =1
Ezstado. 51 este transfiers 3 obra instanciza los instrumentos para
disminuir las desigualdades (oreacian de infrasstructura) o
reduce su capacidad econdmica para invertir oy swus atribuciones

para legislar en favor de unza regidn o sector, las probabilidades
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de ensanchar las desigualdades son amplias y en México hay una
gran diversidad de infragstructura (51 es que la hay) acorde a

cada regiaén.

Todas las situaciones anteriormente mencionadas seran las
causas que repercuten 2n la poblacien, y gue deben ser tomadas =2n

cuenta ante la entrada del TLC.

No debemos olvidar gue todos los efectos actuales del TLC se
quedan  a nivel conciente, {(ninicamente en nuestro sistema
perceptivo) sin  gque aan ‘Pesintamos dichos afectos en nuestra
realidad Va CjLie &l tratado entrard paulatinamente Y
progresivamaente, vy no sera hasta que lo vivamos plenamente cuando
=1 ﬁueda hablar de impactps 8 ﬁuestra realidad, ahora podemos
vislumbrar lo ya mencionado pero no sabemos si sera efectivamente

benéfico o no para la sociedad mexicana.

Un TLE puede ser benéfico para los paises involucrados,
sienpre y cusndo sea expresion del dinamismo previo de las
economias. En ese caso 21 aumento del mercado expresara  las
capacidades productivas de cada pais gue sumadas obviamente
pusdan lograr el besneficio puro. L0ué pasa cuando =21 TLC, como en
el caso de México, ftrata de crear las condiciones para salir de
la crisis econamica, cuando trata de compensar deficiencias vy
cuando ademas ese TLD se da entre paises ¢on desigualdad

2consmica tan grande?

-y
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1.4 E1l TLC un Paso a la Economia Internacional de Blogues.

Los mercados son espacios de reproduccicon de la sociedad,
los precios, los espejos en lo gue cada persona, empresa o sector
o palis se ve reflelado frente 2 los otros para que sean lugares
de encuentro vy no de desencuentros, cada uno tiene gqus ir en las
mejores condicionss de compeitencia, Yy en este caso Méwico lleva
anicamente la ventaja comparativa de la mano de obra mas barata

del mundo.

Los gobiliernos de los paises pobres gue desean la integragién
aronemica con estados gque tienen =21 rango de potencias mundiales,
caso de México con E.U. fincan su esperanza de salir del
subdasarrollo del atraso y de la crisis, mediante la iﬁtegracién
weconsmica ofreciendo a 1los capitales de E.U. baratura de la mano
de obra vy mayor  facilidad para acceder a los recursos naturales

2ristentes, también ofrecidos #n forma barata.

El TLC &35 wun instrumento politico de integracién gue impacta
a todos los sectores productivos de la economia mexicana, e
incluso sus efectos y repercusiones a travéas de las negociaciones
muestran que  ftiene relacien con la soberania, la cultura, la
democracia y el sistema sociopeoliftico. Sin embargno, hay gue
reconpcer gue  correspondsen 3 un hecho histérico contemporaneso,
e suﬁge en un proceso de readeculcisn regional como producto'de
la tend@neia mundial =z la globalizacidn. En este contexto se
aprecia en  toda América Latina y en 21 Caribs, gus se perfila un
nuevn orden  econdmico mundisl, gque afecta 2 todos los palises de
la regisn con una  connobtacisn especial qgue 25 la insercisn de

Méwico al marcado comin norteamericano. Ello aparece como uwna

13



accion de geopolitica de E.U.. por crear un blogue econédmico
séiido como un contrapeso al grupo que canstituye Japon en Asia y
al gue empiezsa a &Dnsolidar la Alemania Unida en Europa. Se pﬁede
decir gque todo regpande‘a las tendencias de la coyuntura actual,
que estan cambiando las relaciones internacionales vy dando paso a

una smaergente =2conomia global.

Podria decirse que la politica comercial actual tiene como
principal objetivo la promocién de exportaciones. 5in embargo, al
darle prioridad a las empresas altamente exportadoras se alienta
s61lo a2 la inversiéen gque genere altas ganancias, lo gue favorece a
un reducido ndmero de empresas que no  generan un efecto
multiplicador hacia e; intarior en la estructura econaomia. Esta
situacion genera wuna distorsiéen en  la Estru;tura economica
interna, porgue no atiende =21 desarrollo arménico y las

necesidades globales de la sconomia nacional.

Por otra parte se esta dejando de lado a la pequela vy
mediana emprasa, que no prgducen para la exportacisen sino para el
consumo interno y que esta siendo amenazada por la avalancha de
productos extranjieros, que no siempre son de melior calidad, pero

quE pone en riesgo su permanencia.

BAY

Asi, mientras se busca ganar espacios para los productos

mexicanos en el wtarior  la industria  gque abastece al pais vy

!

genera el mayor nunero de empleos gueda desprotegida.
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2.— LAS ACTITUDES
2. LQue son las actitudes?

Las actitudes provocadas por el TLC seran analizadas en

la presente ftesina.

Entendiendo las actitudes como predisposiciones implicitas
gque ejercen una influsncia general v continua en las respuestas
evaluativas, por lo tanto las actitudes son internas y las
mvidenciamos las actitudes son internas y las evidenciamos
conductualmente, tambisn se ven como predisposiciones gue  son
aprendidas mas gqus  innatas; asi, las actitudes no s0nN -

mamentianeamente transitorias paro si, susceptibles de cambio.

Las ideas vy achitudes qu2 adoptamos como nuestras vienen

muchas veces de los grupos a los cuales pertenscemos.

lLas respusstas sociales de wun individuo reflejan sus
actitudes, sus siztemas duraderos de valoraciones positivas o
negativas, sus sentimi2ntos y sus tendencias en pro o en cantra

won respecto a determinados fendomenos sociales.

Cuando algan agente sxterno (2n eskte caso 1 TLC) altersa

nuestro sistema de respuestas, puede haber un cambio de actitud.

lLas actitudes Be infieren 2 partir de formas
caracteristicas, estables y selectivas del comportamiento
dirigidas hacia o =2n contra de objetos, personas y evenbos

P

relavantes, sin embargo hay gue tener en cuenta gue las actitudes
Mo son innatas, gue dependsn fundamentalmente del aprendizaje, se

van adguiriendo duranbte la vida personal y no se transmiten
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genéticamente, no son estados temporales del organismo sino que
se establecen con mayor o menor fuerza, una vez que se han
configurado, estabilizan una relacién entre la persona vy los
ob jetos, se configuran o aprenden an relacion con objetos
identificables. Muchas actitudes se forman en interacciones
sociales muy significativas y se dirigen hacia objetos muy
importantes en 1la vida de las personas. El obieto de referencia
de una actitud constituye uwun conjunto de elemenftos desde wno
hasta un gran namero de objetos, la formacién de actitudes
incluye la formacidn de concepfos. Las actitudes sociales son
aguellas que s dirigen hacia objetos sociales, valores,

productos sociales, grupos e instituciones.

Las actitudes deben ser comportamentaleé puesto que los
anicos datos a8 partir de los cuales podemos inferir las actitudes
son comportamientos observables, verbales v no verbales. "Los
individuos se diferencian 2n las creencias o ideas que los llevan
3 tomar una posicion positivos o negativa hacia uwn obieto. Los
diferentes individuos 52 ligan al obieto con diferente

intensidad.

De la misma manera, la probabilidad de gque una actitud se
manifieste en la accidn externa varia de un individuo a individuo
vy de una situacién 2 oftra. La evidencia disponible permite
establecer que las ocresncias de un  individuo particular, sus
sentimientos emocilionales vy su comportamiento hacia el obieto de

la actitud estan altaments correlacionado”, segdan Sherif.

16



El individuo coloca los objietos d eventos dentro del dominio

de su actitud, los descrimina y compara empleando las catsgorias

que ha formado en su ftrato con 2llos que resultan evaluativas.

Para el Sherif una actitud s "el conjunto de categorias que
indiv}duo emplea  para evaluar un dominio de estimulos sociales
(objsto, personz, valores, grupos, ideas, 2tc.) que &1 ha
establecido v aprendido a pértir de ese dominio ( &n interaccidn
con oftras personas, cono  regla general) vy que lo relaciona con
los subconjuntos del dominio en diversos grados de efecto

(motivacion — emociony positivo o negativo.”

La actitud en la predisposicidén del 'individuwo para valorar
de manera favorable o desfavorable algian simbolo, objeto o
aspecto de este mundo... Las actitudes incluyen 1 nldcleo
afectivo o sensible del grado o desagrado, vy los elementos
cognoscitivos o de oreencias que describen 1 efecto de 1la

actitud, sus caracteristicas y sus relaciones con otros objetos.

Las actitudes son procesos mentales como las potenciales de
cada persona en 21 mundo social. Como la actitud se dirige
siempre hacia algdan objeto, se puede definir como un estado de la
mente de un individuo respecto 3 un valor. La actitud social de
wun individuo es un sindrome de consistenciaz de respuestas hacia
obistos sociales. De acuerdo 2 lo expuesto nos damos cuenta qgue
exiﬁteh diferentes Tformas de conocer las actitudes. Tanto Summers
Gene F. como Sherif Moazafsre hacen wna recopilacién de diversos
conceptos sobre las "actitudes". tmbos trébajos muestran  un

paralelismo 2n cuanto a3 1a percepcidén o reaccisdn de las personas.

17



2.2 Caracteristicas de las Actitudes.

E= )

A

continuacisn, se detallan algunas caracteristicas de las

actitudes, propuestas por estos autores:

Su

SHERIF

MMER GENE F.:

-~ La actitud es una predisposicién a responder a un objeto
y no la conducta efectiva hacia #1. La disposicién a
conducirse es una de las cualidades caracteristicas de 1z

actitud.

— La actitud es persistente, lo cuzl no significa que sea
innmutable. Esto es, que aungue generalmente se conserva la
actitud, puede cambiar de acuerdo a las condiciones

imperantes del momento.

- La sactitud produce consistencia en las manifestaciones

de 1la conducta, las cuales se dan a ftravés de
expresiones dal sentimiento acerca del objeto Y

aproximacisdon o evitacion del mismo.

- La actitud tiene cualidad direccional, lo que qguiere
decir que un individuo tiende a inclinarse hacia el objeto
gue produzca en €1 un grado mayor de motivacién.

MUZAFER. &

- Las actiftudes no son innatas, lo gue significa que ze

van adquiriendo a2 traveés de la vivencia de cada persona.

- Las actitudes, en ftérminos generales, no son temporales,

sinn estados gque se van modificando 3 través del tiempo.

18



- Las actitudes siempre implican wuna relacidén entre
persona y el objeto. Siempre se encuentran en funcieén de

alguna cosa y de acuerdo al concepto que se tenga de esta.

- La relacidén entre personas v objietos no es neutral, pero
tiene prioridades motivacionales—afectivas, lo gque
significa gque un mismo estimulo va a ser interpretado de
diferentes formas de acuerdo 2 los intereses de cada

PErsSOna .«

Por naturalezza, =1 hombre siempre ha tratado de dar una
explicaciaon a8 todo 1o e le rodea. Esto, ha originado gue
profundice en 2]l  estudio de las diferentes areas del

conpcimiento, provocando con 21lo ung evolucidn de su medio.

En parte, todo esto, es consecuancia de los diferentes

cambios que ha experimentado su conducta.

Sherif Muzafer, es este andlisis, trata de explicar el
comportamiento de las pesrsonas a travées de la actitud. Para esto
aplica el snfogue de implicacion y Jjuicio social. Su teoria parte
de la base, de e las actitudes son categorizaciones
consistentes y caracteristicas de las personas durante cierto
periodo. Asi mismo, senala gue el cambio proviene de  la
alteracion del sistema individugl de adaptacién o rechazo. Con
2sto, nos  denusstra gus las  actitudes pueden producir una

variabilidad de situaciones en 2]l campo de las comunicaciones.
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Por otra parte, para poder evaluar 1la estructura de 1la
actitud, considera necesario definir los grados que la componen.

Asi este autor las individualiza en:

- GBrado de adaptacién: es 21 grado de preferencia del

individuo por ciertas cosas.

Grado de rechazo: es el grado de desaprobacidén de alguna
cosa cuando esta no se sncuentra dentro de los intereses

del individuo.

~ Grado de neutralidad: Se puede observar cuando no

visten tendencias favorables o desfavorables por algo.

Por otra parte, las ventajas de especificar la estructura de
la actitud de las personzs, an términos de grados de aceptacién,

rechazo y neutralidad se pueden sistematizar en:

1) Los individuns gue encusntran mas aceptable cierta
posician, difieren en su  toleranciaz a otras. posiciones y

asi mismo &n la amplitud de sus rechazos.

2 Los grados de aceptacian, rechazo y neutralidad
difieren sistematicaments 21 personas que sostienen

diferentes posiciones segian su grado de implicacién en el

asunto que se trate.

Para avaluar los grados de aceptacidn, rechazo vy
neutralidad, Sherif Muzafer, tomse en cuenta la  técnica de

alternativas ordenadas vy el procedimiento de categorias. Sin
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embargo, COMO
procedimientos

conclusiones.

no es importante conocer a fondo estos

Y técnicas, senalaremos danicamente SUS

—~ Las personas que adoptan posicilones extremas, se hallan

mas involucradas, 2n el cambio de la actitud, gue aguellas

personas que tienen posiciones moderadas.

- lLos sujetos con elevado grado de neutralidad, S0nN

particularmente propensos a cambiar de actitud en

respuesta a una determinada formz de comunicacion.

- El1 objeto de juicio se interpreta en relacidén con el

contexto

.

inmediato del estimulo en 21 que aparece y con

contextos precedentes.

l.a poblacian =l2gida para el presente trabajo, fueron los

Jevenes porgue

se consideran muy suceptibles a los cambios, esto

25 los jéovenes por su naturalsza (va gue adin no han delimitado

especificamente

influidos tanto

sus  parametros ideoldégicos) son mas  facilmente

por otras personas o grupos como por los nedios

de comunicacioen; asi el TLC posiblemente es un factor gue influye

en las perspectivas de los joevenss como tales.

Loz jévenes

gque son proximos a8 ser trabajadores, serian los

mas afectados por 21 TLE yva gue a3dn no cuentan con la preparacian

necesaria para enfrentarse a la competencia actual que el acuerdo

s2rd una compatencia d2 mansera tecnolsgica.



Uno de los problemas que s& nos plantea al hablar de
educacisdén técnica ante el desarrollo nacional =8 la relacidn
antre ambos, por un 1édo 12 tecnologia seria el lazo de unidén
entre produccisen vy educacion, dado que de una parte define las
caracteristicas del trabajo y por otra determina 1la cantidad y
calidad necesaria de recursos humanos gque ese mismo proceso

productivo necesita.

En consecuencia si la tecnologia resulta el puente entre
trabajo v educacién, es . la vinculacidén gue establece en una
sociedad el Trabajo con el Capital. Los bienes que se producen en
las sociedades capitalistas se hacen en funcién del marcado, no
para satisfacer necesidades personzies, asi las opciones
tecnolégicas estan determinadas por las caracteristicas del

proceso de acumulacion,

Como vemas, la educacion es determinante en 1 Aambito
laboral, de ahi gque supongo gque los jovenes son afectados por el
TLC, debido 2 su préxima insercidn en los procesos productivos,

aunque no necesariamente estén concientes de lo ya mencionado.

Ya que los joévenes por naturalezz, tienden a desvalorar las

situaciones que no les afecte directa y personalmente.
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I.— ADOLESCENCIA

T.1 Adolescencia y Familia.

Ahora bien, 1z adolescencia (del latin adolescere significa
daesarrollarse), s un hecho individual gue transcurre en emedio
cultural, social e histérico, determinado gque va a marcar las

caracteristicas de cada wuno de ellos.

Al centrar la atencién sobre el estudio de la adolescencia,
no salo es visto desde un punto de vista biolaegico, sino tambidén
desde el punto de. vista social; esto es debido a que el
adolecente no sélo presenta cambios a nivel fisiolégico, sino
también a nivel psicolégico vy social; es decir, son cambios que
implican =21 poder conunicarse vy cooperar dentro de los grupos
sociales en gue se desenvuelve para  lograr diferentes metas;
dichos cambions se manifiestan con comportamientos que tienen
aprobacidn social, al mismo tiempo. enfrenta y/o evita situaciones

que no son aceptadas socialmente.,

Lo anterior es dado la influenciaz qgue se eijerce sobre el
aprendizaje social del individuo, el cual es dado de dos formas:
1} Las influencias sociales que actuaron sobre el organismo
humano en =1 pasado, han formado 2n €1 las condiciones intebnas
previas de los wodos espscificamente humanos del aprendizaje
social v, &) las influencias socializantes de la comunidad humana
gue actidan sobre el individuo en el ftranscurso de su desarrollo

individual, determinan 2n forma especifica lo gue el individuo ha
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de elaborar en le transcurso del aprendizaje social con ayuda de

las premisas biolégicas innatas.

No obstante, dado gue las influencias de la sociedad huména
que han otorgado su formz en el organismo humano en ] pasado, ya
no acktian en el presente como influencia de las sociedad sino
como influencia de la herencia bioldgica, esto es debido a gque no
dan de modo especifico las actividades humanas, sino sélo las
condiciones internas muy generales gue permiten su apropiacién al
ejercer la comtnidad su accion concreta de soacializacion; de ésta
forma, puede afirmarse gue el factor propio determinante de la
formacisn de actividades pspeci{ficamente humanas del hombre, es

l1a socializacian humana.

Con base a lo anterior, 21 enfogue social concedera a lo
hiolsdgico como un sustrato o corriente fundamental de lé conducta
humana:  su importancia se dirige principalmente hacia las
relaciones interpersonales y a la influenciaz del la personalidad
del individuo, haciendo énfasis en 1a ﬁarticipacién de este en la
estructura social. Esto gé observa claramente =2n las experiencias
del nifo con la madre, con otros miembros de la familia, con
grupos de compan2ros de la escusla y del jusgo y, con cualguier
tipo de asociacién intima realizada a través de su vida. Es asi,
comp se va dando el proceso de socializacién, en donde elv
individuo entra en  determinadas relaciones necesarias &
interdependientes de su voluntad, relaciones de producciséon gue
correspondaen 8 un deferminado grado de desarrollo en sus fuerzas

productivas materiales.

B
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Por consiguiente, la familia es la unidad basica dentro de
la cudl se desarrolla el individuo y es la fuente primaria de la
soncializacién y de 1z influencia social. En la familia, el
individuo aprende el funcionamiento de la sociedad. Al
continuacién, se describen las caracteristicas por las cuales es
importante tomar en cuenta la funcien de 1la familiz en la

socializacion vy &n la influencia social:

1) la familia 35 lo primero que afecta 2l individuon. Se
refiere a la primera influenciaz gque ejerce la familia cuando nace
2l niRo. 2) Las euperiencias familiares son repetidas. Se refiere
al largo periodo en la cual 1la familia ejerce influencia
constante sobré. lza personalidad del individuo iniciado desde 1a
nidser. 3) La familia s 81 primer agente transmisor de la
cultura. La familia proporciona la cultura al nifo, gran parte de
ecsta influencia TfTamiliar s inconsciente, en 1 sentido de que
las actividades aprend?das pueden adquirirse sin cohciencia de
que wno las estAa adguiriendo. 4) El condicionamiento familiar
tiene una cualidad emocional especial. (Aunque el nifo esta
expuesto a influencias extrafamiliares como los amigos, la
escuela, la iglesia, etc.) a medida que aumenta su ambiente
zocial con la edad; el caracter de las relaciones familiares es
mucho mas profundo, mds penetrante vy mas intensivo de la
totalidad del individuo. Los deseons de seguridad, de respuesta vy
de reconocimiento se encuentran en la familia y las reacciones
que tengan sus mismbros, ejercen un fuerte efecto sobre 21 nifo
que puede sea premiante vy asi, lo motivard para realizar
compoartamientos que produzcan las relaciones deseadas del padres,

de la madre y hermanos. 5) La familiz es un estado donador y como
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tal procura interdependencia.‘El nifno 2std relacionado con las
funcionnes extrafamiliares (principalmente ocupacionales) de su
padre y en menor grado con los de la madre. Progresivamente, al
irse desarrollando, logra independizarse y forma wuna familia

convyugal y asi, el ciclo comienza de nuevo.

Sin embargo, 1z complejidad del tema ha generado abordar

algunas posturas que han estudiado el desarrollo del adolecente:

La Teoria Cognoscitivay consideraz al hombre como una

criatura capaz de comprender el significado de las situaciones.

Esta teorig postulada por Jean Piaget, sostiene que los
niﬁos se desarrollan progresivamente a través de cuatro etapas
principalss de condicionamiento mental, por medio del proceso
llamado equilibrio. Este consiste en un equilibrio entre las
estructuras mentales existentes para comprender un problema y, la
adguisicion de nuevas operaciones mentales para ayudar a resolver
la dificultad. Las cuatro etapas gue propone Piaget son: 1) El
periodo sensitivo-motor, 25 esta =etapa, el nino se dedica a
coordinar sus capacidades sensoriales y moftorasy; 2) La etapa
preoperacional, durante esta etapa  la percepcidén y 21 lenguaje
son las fuerzas dominantes; 39 =21 periodo operacional-concreto,
2l nifo adquiere lz capacidad de pensar intuitivamente; y 4) el
periodo de las opsracionses  formales, en este periodo se da el
desarrollo de= la adolescencia, en la cual se adqguiere la
capacidad de pensar logicamente y de comprender el método

cientifico.

g
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En la adolescencia llega 2 desprenderse de lo concreto y a
situar lo real en un conjunto de transformaciones posibles; esta
iltima descentracién fundamental gue se realiza al final de 1la
infancia, prepara a la adolescencia cuyo caracter es, sin duda,
la liberacidén de lo concreto, a3 favor de interesses orientados a
lo intelectual y al porvenir; de esta forma, la adolescencia es
la edad de los grandes ideales o del comienza de las Lteorias,
sobre  las simples adaptaciones presentes a lo real. Esto
significa que, en la etapa adolecente hay una transformacisen del
pensamiento, haciéndose posible la =laboracidn de las hipétesis vy
21 razonamiento de las proposicionss desligadas de =

comprobacién concreta v actual.

Para Freud, el desarrollo del adolecente 1= basa
principalments en &l desarrollo psicosocial, es la stapa o fase

llamada genital.

Esta fase comienza en la pubertad con automénifestaciones
sa2uidles gue sa establecen en tres prsns: 1) sstimulacién extfema
de las =zonas eroégsnas; £ la tensién interna vy la necesidad
fisinlégica de relaciones sexuldles, como condicién de que no se
presenta en la sexuzlidad del nifro, vy 33 la tension sexual
psicoldgica. Durante el desarrollo de 1la pubertad y de 1la
adolescencia, no s5451lo se observa la sexuwalidad, sino ftambién la
excibtacion nNErviosa, ansiedad, miedo por los genitales v
disturbios de la personalidad. Estos cambios son biolégicos que
z@ reflejan 2n los cambions de la conducts del adolecente; durante

estha etapa se dan  también los primeros amorios, en donde a los



idvenes les gustan las muleres maduras y a las muchas los hombres

maduros; esto es, se identifican con la figura materna y paterna.
F.2 Desarrollo del Adolecente.

Ahora bien, 1a Teoria Conductista tiene también
aproximaciones para el desarrollo del individuo, esto se observa
como el aprendizaje social, que enmarca al modelamiento y a la
imitacién junto con el reforzamiento como constructor de 1z
Teoria Conductual del .aprendizaje para el desarrollo del
adolecente este desarrollo comienza en la nikez y su conducta va
a depender de los estimulos y respuestas gque se establecen por la
relacien entre los padres vy el h?jo; siendo de suma importancia
los modelos y la imitacieon en los procesos de aprendizaje,
observandose que los padres son los agentes de la socializacién

para el desarrollo de la personalidad del adolecente.

Dicho lo anterior, La Teoria Conductista ve al ser humano
comp una  maguinad, MAas 0O 2 menos como un complejo  computador
programado para unir 3 lz informacién gque ingresa con la conducta

que se expresa.

Otro de los postulados es la Teoria Psicosexual del
desarrollo, propuesta por Erilkson; sefala que el individuo se
desarrolla e identifica de zocugrdo con 2] desarrollo histérico de
la sociedad en la cuzl se desenvuelve cada individuo. Para ello
propone ocho etapas de desarrollo gus van desde 1 nacimiento

hasta la muerte de oada individuo.

Estas etapas 0N vitales para la personalidad ¥y se

relacionan sistematicamente wuna de la otra: es decir, cada etapa



se . presenta y termina para que enseguida se presente la

siguiente.

De acuerdo con estas etapas, 18 quinta etapa denominada
identidad contraconfusién de rol, o también llamada sgo—-identidad
o crisis de identidad, es la gue caracteriza al adolecente. La
identidad va a depender de cultura en cultura e2n la que se

desarrolla cada individuo.

En cambio, la postura biolégica, propong gue los cambios
fisicos que se produacen 1 la pubertad, son a base a las
modificaciones fisiolégicas, s decir, los factores intrinsecos
gue influyen en el crecimiento estatural, ponderal vy en la
actividad de las glandulas sexuales que bosquejadas deéde la vida
smbrionaria vy despugs de una accion exclusivamente morfogendtica,
cobran funcién especifica, de regular 12 capacidad reproductora
de los individuos. La pubertad se produce en el corecimiento
global por un aumento muy neto que alcanza su maximo hacia los 16

a3 entre  los 13 vy los 14 aros, la ganancia ponderal es por
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tarmino medio de 4 ¥g. por aro.

Esto significa que estos éambios organicos se  van  a
caracterizar por: los misculos gque a8 medida gque aumenta el grosor
¥ peso, se vuelven asiento de un meiabolismo més intenso gue
2leva él tono vital, s& acentdan las reacciones celulares y'el
cambio ge observa  con mayor claridad =1a] los aparatos
raespiratorios v circulatorios por 21 crecimiento del corazén,
provocandose una mayor presian sanguinea irrigando con mayor

fuerza 3 todas las celulas, excitandolas & inhibiéndolas,



haciendo funcionar a las hormonas que se convierten en

catalizadores insustituibles de la funcidén neurofuncional.

El desarrollo de la pubsrtad del zadolecente, se hace a
partir de la madurer sexual y de los elementos que influyen en
2lla, #s decir, de la funcion harmonal. La descripcién hormonal
se hace a través de las glandulas endocrinas, siendo estas: las
gonodas, oOvarios y tasticulosg son glandulas germinativas
encargadas de formar los productos sexuales, avulos Y
esparmatozoides, a la vezx que las hormonas sexuales. El ovario
ademas de la ovogénesis considerada como su secrecién externa
(menstruaciaen), prodﬁce un principio de naturaleza hormonals la
foliculina, que ejerce accidn directa sobre ]l proceso folicular
y sobre =1 celo de lé mujer. El1  testiculo, encargado de la
espermatogénesis, se le considera como secrecisn externasy las'
hormonas testiculares son: la androsterona v la testozsterona; las
dos primarias son @ncargadas del desarrollo y madure:z de los
anexos da  los arganos gepitales masculinos, pero de una manera
menos eficaz gque la testosterona, la cual es 5 veces mas activa
que las otras e influyen sobre el desarrollo de todos los
caracteres sexuales mesculinos secundarios. Es por medio de estas
glandulas, que proporcionan la madurez sexual ( v tambiédn 1la
madurez emocional) junto también, la hipofisis y la tiroides, que
marcan los cambios fisicos de la pubertad, reflejandose por lo
tanto, en los cambios ftanto intelectuales, vy cumpcrtameﬁtales del

individun.

Siendo entonces los factores endogenos los que determinan

2]l desarrollo, primsro de la  pubertad y posteriormentes  del

R
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adolescente; los =lementos bioldégicos ofrecen caracteristicas
hereditarias o congénitas que actidan sobre las condiciones
axistentes del adolescente. Estos elementos son dados de
generacién en generacien para el desarrollo de la personalidad

fisica del individuo.

Resumiendo: de acuerdo a los postulados anteriores, el
desarrollo del adolescente lo han reducido a fases sucesivas) asi
Piaget propone que el estado formal (el pensamiento vy lo
intelectual) de la adolescencisz, Sean las tipicas
transformaciones de esta edad. Es decir, Piaget solamente toma en
muenta 21 nivel cognitivo vy afectivo del individuo. Freud propone'
que el desarroiio del adolescente (su personalidad) esta en base
3 las etapas de desarrollo, o sea, desde la oral a2 la genital, en
2sta dltima se desarrolla ya por completo el individuo y en formsa
particular 21 adolescent2; v asi, =21 desarrollo se da entonces
desde una perspectiva gmocional Y biolégica (con la evolucién de
las etapas se observa el contexto morfolégico vy  fisiolégico,
particularmente cuando describe 1=z fase genital). Por el
contrario Erik Erikson piensa que =21 desarrollo del adolescente,
&5 la corisis de la identidad afectiva gque, =a través de las
surasivas identificacionss con personas mayores) lo cual conduce
al adolescente = las ftransformaciones del pensamiento, con
influencias internas v externas ( medio ambiente histérico-
smoncial). En cambio, la conductista, tomz como marco de referencia
2l process de aprendizazis, 5in ftomar 2n cuenta ninguna relacidn

el individuo

ente  sccizxl. Ahora bien, el postulado
hbiologists describs 21 desarrollo del adolescente desde 1o
innato, lo genético, lo morfologico v 1o fisiolégico; tomando en
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cuenta gue estos elementos (los elementos hormonales) hacen que
se reflejen en los cambios que presenta el adolescente a saber:
cambions conductuales, psicolégicos y sociales. Estos cambios los
considera por los cambios gque sufre en la pubertad el adolescente
a nivel hormonal; pero =2 la vez gue los enumera, no los toma en
cuenta para el desarrollo del individuoj esto es, gque solamente

toma =n cuenta los factores exogenos.
5.3. ldentidad, Rol y Personalidad del Adolescente.

Ahora bien, de acuerdo & los postulados anteriores, las
categorias gue forman parte del desarrollo del adolescente son:
Ay la identificacidén, fue postulada por Freud, sostiene que el
nifo aprende de si wmismo, a controlarse coma  consecuencia de
haber integrado aguellas conductas que sus padres han estimulado.
Este concepto se basa =n 13z nocidsn del compledjo de Edipo,
afirmando gue el nino (varén) se =2namora de la madre, vy se
identifica con =l padre, la razéen de ssia identificacién es el
temor del hijo del gque el padre vaya 2 castrarlio si llegé a
conocer @1 apego  incestuoso gue  tiene hacia  la madre; se
ronsidera gue este argumento para explicar la identificacion, ya
gue ésta no tiene explicacisn para la identificacien de la mujer;
en respuesta a esto, Freud desarrolla posteriormente la nocieén de
la svidenciz del pesne, la cual desempera la misma funcién en el
desarrollo de la identificacisen en los varones. Esta nocion
significa gque el proces de snamorarse del padre, la nina se dsa
cusnta de  las diferencias bioldgicas gue hay entre e2lla y su

le da envidia de las caracteristicas

padre  y, &~ entonoes

masculinas, luego se identifica con su madre, la cual asi como la
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nifia carece de érganos genitales externos vy, a2l llevar a cabo
esta identificacidn asimila los valores de la madre. De esta
forma Freud afirma gue la identificacién tiene gran importancia
en los primeros afos de la infancia y con la adopcién de valores
alcanza su culminacien en la pubertad y en la adolescenciag
finaménte, el logro de 1la identidad vy de la independencia
conducirad 3l adolescente 3 la integracién en el mundo del adulto
y de forma coherente consigo mismo y asi, Freud define a la
identificacion como @ a) el vinculo emocional que haya entre el
nifo y sus padras, y bl indica la semejanza de conducta entre

ambnDs .

Otro de los argumentos acerca de la identidad es el de
Erikson (1959) =n donde'afifma que la identidad " 25 la confianza
intensiva de que la realidad v continuidad internas que se han
preparado en =1 pasado, corresponden a2 la realidad y continuidad
de significado gue uno tiene para los demds". Al respecto Erikson
ha observado problemas que consisten en la capacidad del Yo de
mantener la mismidad y continuidad frente al destino cambiante vy,
debido a8 esto la identidad no significa un sistema paterno,
cerrado, impenetrable al cambiojy si no mas bien un proceso
psicosdcial que praserva uanons rasgos esenciales tanfo en el
individuo como en  la sociedad; de esta forma, sitda a la
identidad psicosocial e&n tres sdrdenss, en los cuales vive ol
hombre de todas las  épocas: 1) el orden somatico; agqui, el
organismo trata de manftensr su  integridad en wna adaptzacidn
reciproca continuag  del milieu, interieur y 6tros organismos; 2
2l orden personal; ss refisre 8 la integracién del mundo interior

y exterior en la experiencia vy conducta individualess; 3) orden



social; sostenido conjuntamente por organismos personales gque

comparten un contexto histérico-geografico.

Por otra parte, se observa gue la bidsgueda de la identidad
forma parte de la experiencia humana y, durante el periodo de
crecimiento y de los cambios fisiolegicos de la zadolescencia ésta
(identidad) juega un papel de suma importancia =n &l desarrollo.
Esta bisqueda de idenﬁidad se puede manifestar con rebeldia o con
la conformidad;y; asi, =1 adolecente recurre a situaciones que se
le presentan como mas favorables en el momento, por ejemplo: La
uniformidad que le brinda seguridad y estima pe=srsonal, équi
ocurre Qn doble proceso de identificacion masiva, en donde todos
se identifican con cada uno y al mismo tiempo explica el proceso

grupal en que participa =21 adolescente.

Grimberg, por su parte, aftirma que =21 sentimiento de
identidad implica la nocisan de un Yo gue se apoya esencialmente
en la continuidad vy semeljanza de las fantasias inconscientes
referidas primordialmente a las sensaciones corporales a las
tendencias y efectons 2n relacisn con los objetos del mundo
interno vy xterno v o a las ansiedades correspondientes al
funcionamiento especifico 2n calidad de intensidad de los
mecanismos de defensa v 2] tipo particular de identificaciones
asimiladas resultantes de  los procesos de introyecciaén vy

Proyeccion.

Por otra parte, uno de los términos que es paralelo al de
identidad es el de TAubtoconcapho!Y (Sherif y Sherif), =25 llamado
@l Yo desde el punto de vista psicoléigico no psicoanalitico vy sa

dezarraolla 8 medida gue al individuo va cambiando v s2 0 va
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integrando con las concepcionss gue acerca de @l tienen muchas
personas, grupos e instituciones y va asimilando todos los
valores que consfituyen el ambiente social, se va formando ese
sentimiento de identidad como uwuna verdadera experiencia de

autoconocimiento.

Mientras tanto, al punto de vistz de la Teoria del
Aprendizaje, s que, de forma general la identificacisn incluye
la imitacisén de comportamientos, creencias y valores gque el nifo
ha podido apreciar a8 su azlrededor, repitiéndose las palabras de
aprobacién que sus padres han usado con #1 vy se controla
advirtidndose sobre las consecuencias de sus actos. Ahora bien,
como consecuencia de la  identificacien, 21 nifo desarrolla su
conciencia; lo qu=2 implica normas culturales, resistencia al
deseo de romper esas normas y culpa en el caso de haberlas
transgredidoy también, por es2 medio adguiere formas de conductas
adecuadas 8l propio sexo e incluso acepta roles caracteristicas

del adulto.

Con base en las teorias propuestas se afirma que la
Identificacion es el proceso de integracisn por 21 cual el
individuo establece un fuerte nexo emocional con otras personas,
un  grupo de personas o una instiftucion y alcanza asi  su
satiéfaccién; esto va a la par con las exigencias, y normas de la
sociedad, se realiza caracteristicamente de modo gque el individuo
posse los valores adoptados sintiéndolos como propios sin tener
yva, ainguna relacion con 21 mundo exterior. Esto se observa mas
claramente en el acto socialsy en donde la interacocién de persona

a pErsona, las concepoiones de si mismo s2 modifican, aunentan o
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se alteran y asi, &l proceso de identificacién desempera un papel
profundo e incisivo en el desarrollo de sistemas del si mismo.
Por otra parte, las relaciones sntre la identidad individual y la
identidad familiar se caracterizan por el interjuego del proceso
de combinacidén y diferenciacisony por ejemplo:s cuando el individuo
crea una nueva familia, su identidad se fusionz en estas nuevas
relaciones, se modifica yv luego se relaciona; de esta forma la
identidad evolucionaz constantémente. Sin embargo, es importante
tomar en cuenta, gue 21 periodo infantil y 1la adolescencia no
deben ser vistos como una preparacion para la madurez, sino qgue
@25 necesario enfocarlos con wn criterio del momento actual del
daﬁarrolio v lo-que significa 21 ser humano en esas etapas de la
vida; de esta forma, lz identidad es wuna caracteristica del

momento evolutivo.

E) La aiguiente categoriaz es el "Rol"; se aplica el patrén
de funcien conductual exhibida por alguien gue ocupa una posicién
dada, la cual se determina por 21 designio de 1la actividad
particular dentro de la estructura gque esta Dcupada pPoOr  un
individuo dado, incluyendn la configuraciéen de espectativas que
influyen en su conducta, »s decir, s un proyecto de la
interaccion entra sL Propila personalidad v la posiciaon

situacional que ocupa.

Los patrones establecidos de la conducta individual, ez lo
que s2 denomina rol o papelss. Los roles son las propisdades mas
importantes de uwun grupo o sociedad con lz estabilizacién de un
conjunto de relacionses muibueas 2ntre mi=mbros individuales.y otro

conjunto de funcionss asociadas con cada miembro.



La estabilidad de la estructura global del grupo y del rol
de cada miembro se mantiene por normas que reqgulan tanto 1z

conducta individual como la colectiva.

Ahora bien, =1 rol tiene también, varios tipos y szon los
siguientes: 1) Rol Desemperado, se refiere 23 la conducta qgue
manifiesta un individuo =2n una posicion particular dentro de una
organizacién.social; 2) Rol Percibido, es la posicién de la
conducta asociada a wuna cierta posician e2n  una cierta
organizacién social. Es decir, @l rol percibido, cada miembro de
LN grupo  percibe y  reacciona 8 2 la conducta de cada uno de los
miembros en su manera peculiary 3) Rol Esperado, se define como
un cénjunta de espectativas que los miembros de un grupo
sostienen en relacidén con la conducta de alguien en una posicién
particular en el grupo; este rol prescribe normas regulativas
asociadas con cada rol del sistema  socialy 4) Rol Predicho, se
refisrea 2 las espechativas qgue estan basadas tan 5610 2n
probabilidades, derivadas. de la espectativa de gque un miembro
continuard comportandose en el pasadojy 3) Rol Prescrito, designa
las espectativas relzazcionadas con las normes regulativas del
grupn, representando especiativas acerca de lo gue el individuo

"debe" hacer en una posicion determinada.

los  tipos de  rol arriba seralados, se estabilizan
gradualmente 3 medida gue ]l grupo s2 organiza mas, asi como los
patrones de conducta asociados a posiciones particulares del
grupo. El patreon de condoota integrs un rol, es producto de las
circunstancias que definsn una posicidn y los componentes de la

personalidad del individuo gue ocupa esa posicidon.



Por lo tanto, el funcionamiento de toda organizacién social
depende de patrones de conducta reciproca entre miembros
individuales del sisteha organizado. Cada posicion dentro de la
estructura globhal del grupo, esta asociada con un conjunto comian
de creencias y espectativas compartidas por todos los miembros de

la organizacidan.

De esta forma, se obsérva gque, en la adolescencia, el
crecimiento y las modificaciones de su cuerpeo le exigen un cambio
de rol (el paso de niro 3 adulto) frente al mundo externo, sstos
son cambios que le exige la sociedad y, debido a esto, el
adolecente siente la necesidad de liberarse de las ligas
familiares para asociliarse con grupos de individuos de su misma
edad (en esta etapa generélmente con grupos de individuos del
mismo sexo); estos grupos juegan un papel de suma importancia en
la formacidn de su  conducta sopcial, asi como de sus actitudes
gociales; al darse estos cambios, el adolescente debe incorporar
el nuevo rol gque le impone la sociedad a su personalidad y asi,

adguiere caracteristicas individuales gque le permite relacionarse

comg  individuo socialmente diferenciado con caracteristicas
propias; ees por esto, que  las relaciones familiares son
fundamentales en 2l desarrollo de su personalidad (del

adolescente) y condicionan su  integracisn al medio. En  la
actualidad, con el cambio de las condiciones sociales hay
madifiéaciones 2n la dinamicaz familiar gue han alterado su
equilibrio y han hecho entrar en corisis al tipo de familia
tradicionzl. 8in embargo, hay que tomar en cuenta gque la sociedad
establece en norma segan el sexo, rol v clase social, estas

normas llegan a interiorizarse de tal forma gque con gl paso del

=8



tiempo llegan a formar parte de la personalidad del individuoj la
aceptacién de las normas establecidas difiere de acuerdo al medio
socio-cultural v econédmico de los adolescentes rechaza hasta
cierto punto esas normas debido a gue no se le da oportunidad gue
@]l bhusca en su aspiracison 3 la autonomia y como consecuencia
reacciona violentamente, debido a esto, el adolecente vive estas
normas sociales de una forma reprimidaj; por tal motivo los grupos
de adolecentes son fundamentales, ya que permiten un forma de
arganizacion, e centro de desplazamiento de conflictos
familiares o escolares y lugar en gue estas pueden resolverse,
foco de diversisn, lugar de contacto inicial entre ambos sexos vy
de experimentacién socialy 21 grupo es por lo tanto, el primer
nicleo qus busca 21 adolescente con a8l fin de conformar‘su rol en

la sociedad.

Gy Otra de las categorias de la presente investigacién es la
Personalidad; esta surge de una palabra griega persona o mascara,
la cual se imponia al actor; posteriormente, passé a designar al
acto mismo y a8 su papel; de acuserdo con este argumento Rubinstein
ha sefralado que su  estrucitursa ( de la persona) se ha ido
condicionando a través de la historia, 1 cual incluye tanto el
proceso de evolucion de los seres vivos, como la historia
propiamente dicha de 1a humanidad y del desarrollo individual de

un individuo dado.

T

Sus  propiedades no

0
]
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reducen de ningan medo a sus
particularidades 1ndividuales, sino qgqu2 incluyen 1o general

¢

i

Higtencia de leyes de motivacion comnunes 2 todas las personas;g

la correlacion entre los mobivos sociales y personales cambia en



las personas al modificarse el régimen social, estos cambios son
tipicamente generales para cuantas personas vivan en un régimen
social dado), lo particular y lo singular ( que se va formandd en
la historia individual dél desarrollo). Por 15 tanto, la persona
se define por sus actitudes respecto al mundo circundante, al

medio social vy &8 las otras.

Estas actitudes trasciende a 1a actividad de los seres
humanos, gracias ala cual (actividad) el hombre entra en
conocimiento 31 mundo (de la naturaleza vy de la sociedad) y 1lo
transforma; de esta forma, no 2s posible desvincular la persona
del papel real gue ‘desempeﬁa en la viday su importancia gueda
determinada no ftanto por las propiedades que posee, sino por la
trascendencia de las fuerzas histéricos sociales de que ella eg
portadora vy asi, la persona se forma en la inferacCién que se
establece entre 2l hombre vy el medio circundante, en la

interaccion con el mundo vy con la actividad gue realizaj por lo

tanto, el hombre no sélo se sanifiesta como s sino que ademds se

forma; por ftal motivo Ia actividad del hombre adgquiere una
importancia fundamental vy asi, en su condicién de persona, el
hombre se presenta como “unidad" en el sistema de relaciones

sociales, agul es donde radica el nicleo positivo del criterio de

gque la persona constituye una categoria social.

Con base 3 lo anterior, 13 personalidad estd ligada a una
afirmacién de identidad gue la distingue de cada uwuna de las
axpariencias particulares Yy sucesivas y vividas gsepara al
individuo del contenido de su actividad vy representaciones sefala

una determinada coherencia a través de los acontecimientos del
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propio existir. Esta separacién se refiere a que la personalidad
es particular y propia de cada individuo, pero a su vezr esta
(personalidad) no existe =2n forma 3islada, dado por la actividad
social que el hombre realiza en un sistema social determinado.
Asi, la personalidad se sustenta sobre el equilibrio y la
sinergia de 4 elemnsntos fundamentazles representados por: 1) la
unidad & identidad hacen del compleio psicobiolségico wun  todo
coherente, organizado capaz de resistir la insinuacién o avance
de defterioros endéigenos y edégenos; 2D la wvitalidad, es el
equilibrio jerarguizado del medio interno y externo vy, cuya
constancia estd condicionada por oscilaciones endégenas y por las®
estimulos exégents en los gue al ser organizado responde vy
reaccionay 39 1a funcian de 1o real, en virtud de la cual y por
medio de la sensibilidad desprotopaticas y estereoceptivas, el
individun se Cirea una  reprasentacien mental de todas sus
actividades fiéimlégicaa v psiquicas; 4) las relaciones con el
meadio ambiente oon 135' cuzles se Adelinea la separacisdn del
suieto-objeto, 25 establecidndose un eqguilibrio inestable que
provoca la oposicion dialéctica de la accisdn vy reaccién para
desembocar en la sintesis gue configurz la actitud del equilibrio

personal.

For lo tanto, la personalidad va z desarreollarse no sélo por
la actividad nerviosa superior, lo cual no =5 wuna cualidad
wstatice, inmutable, wna esencia de caracter genético gque se
realiza por herencia, sino una aptitud gque se elabora primero por
2l desarrollo del drgano cerebral vy lusgo por wuna incesante tarea
cde interacciasn 2n la gqus 21 hombre aprende a2 utilizar su carabro

para desarrpllar, Jjunito con las cualidades mentales heredadas, 1z
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unidad distintiva que dentro de las caracteristicas generales de
la especie y del medio le otorga wuna actividad singular e
indivisible. Este fendmeno dialéctico, de cuyo equilibrio depende
el equilibrio de la personalidad, esta lejos de haber alcanzado
el limite; se ofrecen siempre caracteristicas dinamicas
renovadoras, su grado de alcance s producto de la evolucion
filogenética, ontogendtica y socio-cultural. De esta forma, se ha
observado gue las caracteristicas de 1la personalidad estan
vinculadas con la sociedad en gque vive el individuo, esta
relacién surge del hecho de que la personalidad se desarrolla
como una funcion de la adaptacién social; en este proceso, es
necesario gque haya un 2quilibrio entre las necesidades
individuales vy los requerimientos sociales. Por otra parte, las
investigationea re2alizadas acerca de la personalidad han
planteado que uno de sus problemas se refiere que 3 la medida gue
@1l ambiente social condiciona sus cualidades a2l margen de la

tendencia del organismo.

Al respecto, Muarphy (1947) considera que la estructura de la
personalidad surge de un complajo prospecto bioszsociali de acuerdo
a 8sto, no es Tacil establecer donde terminan estas tendencias
indi@iduales biolégicas vy fiszsionlégicas y donde comienzan las
influencias sociales. Linton (1245) en cambio afirma que el

principal problema implicado en la definicién de personalidad es

@]l de la delimitaciéng esto es debido a3 gque 21 individuo y su
ambiente constituysen uwuna configuracisn dindmica, ocuyas partes
estan estrechaments relacionadas y en constante interaccidn,

debido 3 eshto, =5 muy dificil establecer sus delimitaciones.

Fluckhohn por  su parte, afirma que en ciertos aspectos todos los
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seres humanos son semejantes en su totalidad, esto incluye las
necesidades humanas basicas de supervivenciaj entre otros, los
seres humanos son seme&antes en algunos rasgos que incluyen por
ejemplo; las amplias similitudes culturales, una de ellas es
cuando se hable el mismo idiomas finalmente, todos los seres
humanos pueden sef diferentes entre si y consiste en las
diferencias definidas de la individualidad, este dltimo esta
incluido mas claramente en la personalidad, la cual es
considerada como la suma total de las caracteristicas de un

individuo que hacen de €1 3lgo dnico.

Una de las posturas de la Psicologia Social es 1la de
Allport, define la Personalidad como: la organizacién dinamica
interior al individuo de aguellos sistemas psicofisicos que
determinan sus adaptaciones dnicas a3 su  ambiente. Los sistemas
psicofisicos significan habitos, actitudes, disposiciones ‘“que
nunca son  exclusivamente nerviosas'. La organizacisn  impone la
operacién conjunta de cuerpo y mente fundidos en uwuna unidad
personal". De esta forma, la personalidad indica la manera en que

el individuo se adaptaz 2 su medio fisico y social.



A continuacién, se presenta un cuadro sinéptico acerca de la

personalidad y de sus caracteristicas:
a) Relaciones con la naturaleza
(técnicas, restricciones)
Sociedad .
b)) Relaciones sociazles
(familia, clases, estado)
Individuo
Socializacion Personalidad Conductas sociales
(educacion) (actitudes, rel(econémicas, poli-
presentaciones ticas, religiosas
sociales, ideo— etc.)
logia, etc.).

De esta forma, la personalidad 8s "un conjunto de las
rualidades sociales del hombre gque se forman en los diversos
tipos de actividad sociales y son producto del desarrollo social,
sujeto del trabajo, del intercambio v de la cogniciédn. Asi
mismo, @l hombre, como sujsto de la actividad dindmica transforma

al mundo vy, por consiguiente, es portador de la conciencia y del

autoconcigncia.

Resumiendo, con base en l1a posturas propuestas, la
personalidad forma parte de un proceso dialéctico; ya que, el
individuo al nacer, crece vy se desarrolla dentro de un contexto
spcial dado y 8stiA caracterizado por su actividad social que lo
hace ser méds dinamico. Dentro del contexto social al qgue
pertensace, la personalidad del individuo se desarrolla a partir
del broceso de identificacien, la cual se da desde la nifiez ( en
25ta etapa dentro de la familia principalmente) vy posteriormente
= otros Qrupos zociales durante su desarrollo posterior); dentro
de este proceso =1 individuo asumird también diferentes roles,

los cuales va 3 2star determinados por las caracteristicas del
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contexto social en qgue se =2ncuentre y por lo tanto, los
comportamiento que manifieste indicaran 1l1la medida en que ,EI
individuo se ha integrado 2 la sociedadj; dichos comportamientos
llevan implicitas actitudes vy emociones que farman sU
organizacién dinamica y determinan asi su individualidad psiquica
y social, 1la cual 2 su ver es determinada por los roles sociales

que desempefie en un medio social dado.
Z.4. Caracteristicas de los periodos del adolescente.

Ahora bien, en base a las posturas, cuestionadas
anteriormente descritos, encontramos que la adolescencia es
definida como HER - definicién sociolégica marca que la
adolescencia s un periodo de transicién, de la dependencia del
nino &8 la aubosuficiencia del zdulto. Tanto de la dependencia
conmo  la autosuficienciz, son conductas determinadas pof el
contexto social en 21 cual se desarrolla el individuo". También
se le ha definido como: "La adolescencia s un periodo de
crecimiento y de importantes modifiﬁaciones del tipo fisico
cognitivo y psicosocial.-Aproximadamente empieza en las muchachas
en los 1@ afos de edad y con los chicos a los 12 afos. E1 final
de la adolescencia no =2sta claramente delimitado y wvaria en

funcion de los criterios fisicos, mentales, afectivos, sociales y

culturales que caracterizan al adulto.

De acusrdo a wstas definiciones, el periodo de la

~

adolescencia, no tan sdlo se va a delimitar por los cambios que
sufren a nivel fisioldgico, sino gque tambidén va estar determinado

por importantes fznomenos que soni por wuna parte, la adolesscencia



se alargado hacié 13 infancia, ya que la pubertad tiende 2

iniciarse antes y por otras, hacia la adultes; esto

to se debe a que se ha prolongado la escolaridad y la

asuncion del papel que el adulio suele darse mas tardiamente.

Por lo tanto, al definir 1la pubertad ftenemos que: "La
pubertad es una etapa de desarrollo sexual gue normalmente surge,
2n la joven eﬁtre los 8 v los 13 afios vy en el muchacho entre los
18 v los 13 afios de edad. Esta etapa se caracteriza por el
desarrollo de los érganos genitales, por 1la aparicidén de los
caracteres sexuales secundarios y por la elevacién en la sangre
del nivel de la' gonadotropinas hipofisiarias, es decir, de las
sustancias productoras de células sexuales masculinas O

femeninas.

La pubertad es de suma importancia, ya gue en este periodo
de la wvida elA individuo se establecen los patrones fisiolégicos
secundarios, o sea, la madurer sexuwual. En esta etapa también se
observa la relacién que viste entre 1a madurez sexual y 1la
personalidad del individuos asi, la pubertad es unAcontinuD del
desarrollo psicolégico. Por otra parte el esquema corporal =25 una
resultante intrapsiguica de la realidad del individuo; es decir,
2s la representacisén mental que €1 tiene de su propio cuerpo como
consecusncia de sus experiencias en continua evolucidng por
consiguiente, los ocambios psicoldgicos gue s producen en este
periodo son el correlzto de cambios corporales que llevan a una
adaptacisen mental v afectiva de parte del adolescente y de sus

padres.
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Concluyendo, durante esta etapa 1la personalidad sufre una
profunda transformacianjg hay un cambio fundamental en el
equilibrio Caracterizado por tendencias simultaneas hacia una
desorganizacian emocional Y Su reorganizacisén. Las
manifestaciones del adolescente son las siguientes) inseguridad,
inestabilidad del humor y de la actividad, egocentrismo, impulsos
sexuales, exhibicionismo, imagenes camnbiantes de si{i mismo,
desorientacidn emocional, falta de desenvoltura, preocupacisén por
el fisico y la salud, inseguridad y temor de ponerse en
evidencia, sensacison de diferencia, conflicto con la autoridad,
rebeldia, lucha por lz independencia, sugestionabilidad, temor al
ridiculo vy al fracaso vy aspiracién a ser importante en algan

campo de la actividad humana.,

Por 1lo general, estas manifestaciones se deben a los
procesos de la pubertad; ees deacir, los elementos del cambio
fisico se acomparan de transformaciones en la conducta emdcional,
social, sexual e intelectual. Asi mismo, aparecen toda clase de
adaptaciones de transicion entre la infancia vy la edad adulta.
Por lo tanto, su completa adaptacion ss el producto de dos
fuerzas, que son las siguientes: la primera de ellas se refiere 2
1Ds'cambios fisicos asociados a8l rapido crecimiento vy desarrollo
sexual y la segunda se refiere al grupo familiar y socio—
cultural. Estas dos fuerzas provocan inexorablemente un profundo
cambio en el equilibrio de la personalidad; por lo tanto, es de
esperar la aparicisn de wna mezola desequilibradora de rasgos
infantiles‘y adultos: &l adolescente no madura en forma continda,
2n cambio, la angustia induce una irregularidad alternativaments

progresiva y regresiva; asi  mismo, pierde la proteccion de 1la
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infancia pero no tiene aidn la fuerza y privilegios del adultoj
las realidades de la vida adulta representan una amenaza
desconocida e indefinida. E1 temor a ser infantil impulsa al
adolescente hacia adelante y 21 miedo a ser adulto lo retrocedej;
asi, aparecen grandes peligros, tanto yendo hacia la madurez,
como regresando a formas de adaptacisén infantiles. Por otra
parte, la wunién del adolescente con un grupo es una fuersza
formada significativamente; durante esta adaptacién de
transicién, con frecuencia el intercambio entre el adolescente y
su grupo es tan fluido y'rico que dificilmente se pueden separar
sus respectivas identidzades; mientras que, dentro del circulo
familiar el adolescenfe tiende a rebelarse y fuera de la familia

el empefio a ajustarse a2 las normas del grupo es a veces excesiva.

Lo anterior, se va a dar @n base al patrén cultural; el cual
juega un papel de suma importancia al prescribir al adolescente
su lugar en la estructura social, la que como consecuencia moldea
su personalidad. El adolescente sale para tener contacto con una
serie de cada vezr mas amplia de grupons wunidos por intereses
comunes, por 2jemplo: los intereses religiosos, recreativos,
intelectuales, econdmicos, 2tc,.  En toda la sociedad el
adolescente obtiene nuevos privilegios, pero debe de asumir
tambi#&n nuevas responsabilidades, debe de demostrar capacidad
sexual, social vy econdmica; se espera de €1 el control de sus
impulsos sexuales, de acuerdo con las caracteristicas
pradeterminadas de una cultura dada, debe desenvolverse dentro de
normas aceptadas por 1z sociedad. En este santido, la expresian
de la sexuzlidad como conducta o necesidad del individuo, esta

madiatizada y moldeada por =21 ambiente en que vive. Al respecto,
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segun S. Freud, la cultura reprime la sexualidad, la cual es
sublimada mediante los rasgos culturales, la expresion manifiesta
de la conducta sexual es uno de los aspectos mas controlados
socialmente, debido a 1o rcual esta sujeta (sexualidad) a

mutaciones histéricas vy 8 las diferencias culturales.

Por lo tanto, las normas y los principios morales qgue
regulan la vida s xual influyen decisivamente en el bienestar del
individuo, ya que la realizacion personal, el placer y la
comunicacion con los demas, dependen en gran medida como se
desarrolle vy satisfaga la capacidad sexual (del adolescente).
Resﬁmiehdo, la sociedad asume una funcién normativa, regulando
las distintas actividades sexuvales mediante el estimulo, 1la
desaprobacién y la prohibician legal de diversas practicas

sexuales.

Por otra parte, los adolescentes al ir creciendo y al
modificarse su  imagen corporal  van desarrollando nuevos roles,
los cuales van a modificar su pﬁsicién frente al mundo, gue
provoca &n ellos una huida progresiva del mundo exterior y como
consecuencia se refugia temporalmente en su mundo interno. Todo
esto provoca fluctuaciones en 1a conducta del adolescente gue van
a repercutir en su comportamiento con el mundo que lo rodeaj; su
caractaer un tanto contradictorio le va a crear conflictos con los
adultos, especialmente con sus padres; pero estos conflictos que
sufre 21 adolescente por su crecimiento, no tan sélo le va a
afectar 2 &1, sino gue también repercute a3 los padres, 2 los
cuales se les dificulta aceptar el crecimiento de sus hijos. Para

2]l adolescente, 21 haberse refugiado en su mundo interno, s un
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paso o un medio para hacer reformas del mundo externo;
aseguréandose, con estas reformas, la satisfaccisn de sus
necesidades en la nueva situacisén en que se encuentrag esto
significa que en el adolescente existe una tendencia mas o menos

conciente a ultracompensar en el plan social toda laguna o

flagueza personal. Por ejemplo: cuando un adolescente se
encuentra frente a wuna situacieéen angustiante para &1, su
comportamiento es de realizar actos que 2nmascaren esa

inseguridad que siente en su estado interno.

Esta uwltracompensacian que hace el adolescente en
situaciones angustiantes para €l, le van a servir de experiencia
para las reformas sociales que hace, esto es, porque en @&l
también se va produciendo un incremento en su intelectualizacién,

la que le permite superar su incapacidad de accién'y por lo

tanto, puede resolver los problemas gque se le presentan.

Ahora bien, sé6lo cuando su madure; biolagica esta acompaRada
pbr una madurez afectiva e intelectual que le permita su entrada
2n el mundo de los adultos, sstard equipado de un sistema de
valores, de un ideologia que confronta con la de su medio y donde
el rechazo 23 determinadas situaciones se cumple en una critica
constructiva. 54 aspecto social estara determinado desde el
inicio de la nifez, manifestandose con wna adaptacidan a las
normas estructuradas por el grupo social-familiar al que
pertenece; posteriaormente, 2l continuar el desarrollo social, el
adolescente aprende a adaptarse a otras normas de grupo, a las

reglas generales y 2 las regulaciones de las sociedad, esto trae

como resultado el logro del adolescente para poder comunicarse y
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para cooperar coﬁ otros para lograr diferentes metas, lo cual se
manifiesta con patrones de conducta gque tendran aprobacisn
socialy asi mismo, aprende a evitar situaciones que se pusden
desaprobar socialmente. De esta manera, el desarrollo social se
ve forzado porque la mayoria de los problemas que presenta el
adolescente son de tipo socialy sin embargo, aunque el
adolescente convive vy se adapta a grupos de iguales, también
empieza a desﬁubrir la sensibilidad que hay en @l y en 21 mundo
"que le rodea y asi, descubre por primerz vezr en la naturaleza, un
elemento afectivo e intelectual gue lo conducird a la obtencian
de los valores estéticos del mundo vy por consigquiente, a una

integracidn =2n la sociedad en que vive.
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11 METODOLOGIA

1.— PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA:

i Cual es la actitud de
incertidumbre en los jovenes ante

-

21 Tratado de Libre Comercio 7

2.— VARIABLES
VARIAEBLE INDEPENDIENTE: E1 Tratado de Libre Comercio
VARIAELE DEPENDIENTE: Actitud de indiferencia.

VARTABLE DEPENDIENTE: Actitud de apatia.

Las actitudes se estudian mediante las respuestas de los
entrevistadns a las escalas de evaluaciaon del cuestionario

de diferencial semantico diserado.

S.— HIPOTESIS
Ho: La indiferencia de los jovenes no se relaciona con el
acuerdo comnercial.

Ha: La indiferencia de los jovenes si se relaciona con el

acusrdo comsrocial.

Ho: La apatiz de los jéevenses no se relaciona con el

acuardo comercial.

5 1]
3



Ha: La apatia de los jivenes si se

acuerdo comercial.

4.— DISERfRO OBSERVACIONAL Y

X = Variable indepsndiente.

Y = Variable dependiente.

Z = Variable dependiente.

Gi = Mujeres

52 = Hombres

X = Acuerdo Comercial

¥ = Indiferencia mostrada

Z = Apatia mostrada

g 1, 2y 3, 4 = Observaciones
Bl o ————— X ¥ —m————
51 = e e X Y ——mme
G5l ———m e X 2 —————
Gl X 7 =

El disero se realizard basicamente en

entre:

Muieres ————— Acuerdo comercial =
Hombres ——--—- Acuserdo com=2rcial e
Mujeres ————— Acuerdo comercial oy
Hombras ——-—-- fouerdo comsrcial v

8]

G

relaciona con el

- DESCRIPTIVO

la relacién dada

indiferencia mostrada
indiferencia mostrada
apatiaz mostrada

apatia mostrada



5.— DBJETIVOS.
Los objetivos del presente estudio son:

1.~ Identificar las actiftudes gque muestra los jévenes

ante el Tratado de Libre comercio.

<3

2.~ Establecer diferencias actitudinales por sexo anta

2l T.L.C.

Z.— Conocer e] grado de conciencia critica que tisnen

loa jéven=s sobre fendmenos actuales como T.L.C.

4.- Analizar las actitudes mostradas por los jévenes

=21 este proceso.

6.— DEFINICIONES OPERACIONALES

Tratado dé libre ;Dmercio: ES_ N  acuerdo entfe Mexico,
Canada y EE.UU. pars eliminar barreras comerciales entre ellos,
an donde los tres paises se compraometen 3 promover 21 empleo y el
cracimiento econdmico, mediante la expansién del gomercio y de

las oportunidades de inversion 2n las zona de libre comercio.

Adolescencia: Froviene del latin adolescerse y signifiga
desarrollarse, 25 un periodo de transicién entre lz infancia y la
edad adulta. EBEdad gquse sigue de la nifez, desde gue parecen los

primeros indicions de 13 pubertad hasta el completo desarrollo del

organismo. Se manitisata por  un rapido desarrollo fisico vy
mental gue  gensrzlimente va acompanado de trastornos emocionales.

En la muler susle inilciarse z los 12 afos v en el hombre a los



14, se extiende hasta los 1B o 25 aros, estos limites varian
seglin los climas, las razas, y los medios sociales, que pueden

determinar adaptaciones precoces o retardadas a la vida adulta.

Actitud: Es un estado de disposicisn psicoldégica, adqgquirida
y organizada a través de la propia experiencia individuzal y de la
integracién de los modelos sociales, culturales y morales del
grupo, que incitz al individuo a reaccionar de una  manera
caracteristica vy bastante constante frente a determinadas

personas, objetos y situaciones; ideas y valores.

La incertidumbre es la indiferencia y la apatia mostrada por

los javenes.

La indiferencia es el poco o nulo interés que muestran los

jévenes ante 21 T.L.C.

La apatia es la negacién de hacer un andlisis conciente de

los procesos actuales del pais por parte de los jovenes.

7 .- METODO

- El trabajo se llevara a cabo en el Colegio de

Ciencias y Humanidades, Unidad Oriente.

- Con djovenes que no sean iLrabaiazdores formales

(8d6lo 2studiantes) .

BENOS .

- De los cuatro bturnos.

on
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8.— MUESTRA
Muestra por cuotas.

i1Y.~ Dividir a la poblacioen en subgrupaos o cuotas
seqgun ciertas caracteristicas: sexo, estado civil,

edad y otras. Puede haber combinacionss de cuotas.

2).~ En la seleccién de los casos interviene el
criterio del investigador. Por lo regular se eligen
aguellos de mas facil acceso hasta completar 1la

muestra.

Segian Rojas Sorianoj en su libro "Guia paraz realizar

investigaciones sociales nos dice que con este
muestren se intenta ftener representatividad del

universo astudizdo, psaro posee e1 defecto de gque la

informacisdén compilada sé6lo es valida para la musstra.

?.— PROCEDIMIENTO DE CALCULO DE LA MUESTRA

++pqg
E2
Donde:
2 0= Nivel de confianzza requerido parz gensralizar los

raesultados hacia toda 1a poblaciéan.
pag = Variabilidad del fendmeno estudiado.

E= Precision con gue s2 generalizaran los resultados.



= Q& % = Nivel de confianza.

R = 48 = 4B = 2.85 ( en tablas)

E= 4 % nivel de precisisen

= .34
54 %

HE %ok 4 %
a6 %

Se espera con un 96 % de confianza gque la respuesta a

nivel de toda la poblacién oscile el 46 y 54 por

ciento.

pq = Variabilidad ( Se le otorga la maxima
variabilidad posible).

p = 8@ % = .5 g =53 Y% = .9

Empleando la formula.

(2.@85)2 (.5) (.5)
{.@4) 2

(4,223 (.25)

n:’.‘ —————————————————
(3316

n = &8&6.64

n = ( muestra inicial.)

Procedimiento pars establecerla:

o

7



1.@8482

n o= 626.44

Afijacién Proporcional de la muestra.

Formula:

Donde: Nh = Subpoblaciéen o grupo
N = Poblacian

n = Muestra ftotal.

l.a poblacion se  dividira 2n cuotas seqgian  las
caracteristicas: Sexo y semestre
"Fraccién de BMNh
Semestire Sexo Fem. los grupos ——&—Muestra de los grupos
19, 208 1571 Ho1156 72.36
3a 2433 1. 1867 113.22
S0, &8 1978 @.1456 91.22
Sexo Masc.

19. 28 1944 H.1434 89.83
39 412 @.2511 157.35
BR. &8 2218 H. 1632 1@2.29
fotal 1358535 1. i n = A26.27



El 88 % de Alumnos tendra de 16 a 20 afos
El 14 % de alumnos tendra de 21 a 25 afios

El 6 % de alumnos tendra de 26 a 28 aRos

Se utilizd una muestra de 626 jovenes distribuidos en los

cuatro turnos.

Serxo Fem. Sexo Masc.
De 16 23 20 afRos . 241 264
De 21 a 25 afos 42 44
De 26 2 28 aros i8 19

o1 25

* Se concentra mayoritarizamente la eleccidén de suietos en el
rango de individuos de 16 a2 2 afos porgue en dicha escuela el 8¢

L7

W de alumnos tiene esa edad.

* E1  texto ubilizado para calcular y establecer la muestra
fue el siguiente: Rojas Soriano Radal, Buia para realizar

investigaciones sociales. Edit. Folios pags. 163-18@,

16.— INSTRUMENTO

El instrumanto fue una escala de diferencial semantico de
1@ subescalas, Z para cada factor vy una para saber 21

conocimisntn previo gue tenian los jévenss sobre T.L.C.

Para =1 fTactor I: Dimensién Evaluscidn

Vardadero - Falso



Favorable - Desfavorables

Tonto - Inteligente
Para el factor II, " Dimensién Potencia”

Superficial ~ Profundo
Fuerte - Débil
Grandioso - Imsignificante

Para el factor III, " Dimensidén Actividad"
Aburrido - Divertido
Responsable - Irresponsable
Pesimista — Optimista

y finalmente.

Familia — No familiar
Todas estas sub-2scalas estdn calificadas en una escala de
ihtervalo gue va de -3 a +3
donde: - 3 = muy falsoy - 2 = bastante falso, -1 =
ligeramente falso, @ = igualmente verdadero vy falso, +1
= ligeramente verdadero, +%2 = bastante verdédero, +3= muy

vaerdadero. (cada subescala con sus respectivos adietivos).

=10



VI.— ANALISIS E INTERPRETACION DE LOS RESULTADOS

Se utilizé la técnica de diferencial semantico para medir

las actitudes de los estudiantes.

Se obtuvieron las calificaciones factoriales para cada una
de las subescalas de los tres factores correspondientes a l1a
estructura EPA (evaluzacion, potencia, actividad? bajo 1la cual

debe construirse el diferencial semantico.

Cada factor o dimensiadn cumple con el requisito de contener
un namero  similar de adjetivos ( gque son tres para cada una),
ademas se adhiere una Altima subescala an todas las escalas que
no pertenece a ninguan factor pero era necesaria para valorar y
analizar &1 conocimiento pfevio que tenian los jévenes sobre el

Tratado de Libre Comercio.

a) Regquisitos necesario para la construccisn de una escala

tfiferencial semantico.

.- Uno de los rasgos esenciales de diferencial semdntico
es la reduccidén de las estimaciones a tres dimensiones

hbasicas de variacidn:

A) Evaluacidn B Potencia C) Actividad

~

2.~ Para propdsitos de consistencia de calificacidn se
asigna uniformemente a los polos desfavorables de las
2scalas svaluativas ( Por ejemplo: falso, desfavorable,
tonto 1a puntuacien de -3 vy de 105 polos favorables

\

(verdadero, favorable, inteligsnte) la puntuacian +3.
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.~ El instrumento utilizado debe tener el mismo namero de
escalas para cada dimension, para que esté gquilibrado el

peso de cada dimensian.

4.— Los q&jetivos que se utilizan deberan ser los mas
claraos vy sencillos posibles o bien se deberd de verificar
que el adjetivo utilizado es bastante claro para nuestro
entrevistado yvya que de no ser asi no podra diferenciar

entre el lado positivo v el negativo.

3.~ Todas las frases vy conceptos llevan los mismo

adjietivos bipolares.

Retomando los puntos anteriores podemos observar gque en
la escala utilizada para esta investigacison si se cumplieron los
requisitos necesarios gue debe tener el diferencial semantico por

lo cual pasamos a la presentacisén de resultados.



b} Resultado
Cuadro 1

Texto de la frase: "El T.L.C (Tratado de Libre
entre México,

un acuerdo

todos los mexicanos.

Comercio), es

Canadd y Estados Unidos que beneficia a

Sexo Fem.

Sexn Masc.

Factor I Verdadero—- Falso —- 1.87 - $.33
Dimensién Favorable-Desfavorable - 1.13 - B.4b6
Evaluacisn Tonto~-Inteligente - #.18 - B
Calificacién factorial - 3,79 - #.42
Factor II Superficial-Profundo - @.81 - B,
Dimensiaon Fuesrte— D&bil o, 20 .11
Potencia Grandioso~-Insignificante— #.33 - B.13
Calificacidén factorial - @.31 - @1
Factor IIT Aburrida-Divertido - #.41 B.24
Dimensidn Responzsable-Irresponsab.— .85 .82
fictividad Pesimista-Optimista - g, 24 .44
Calificacisn factorial — @.28 #.5
Familiar—No familiar - .14 @.2

En &l factor

la frase anterior 2s en las mujeres - #.79, lo gque

grupo considera ligeramente falsa, para los hombres

indicando lo mismo.

En el factor II, Jimension potencia  la

factorial fus para las moujeras de - $.31 1o que

consideran ligeramente superficial para los hombres

indicando 1o mismo.
el factor 111 Dimensidén de actividad la
factorial fiie  @n las muierss de -~ @23

&3

indicando

I Dimensien, evaluacioen, la calificacian para

indica gue el

fus de — @#.42

calificacion
indica gque la

fue de - @.@E1

calificacian

gqua la



consideran ligeramente aburrida, para los hombres fue e .5

indicando gue la consideran ligeramente divertida.

Las mujeras consideran esta frase como ligeramente no
familiar, mientras que los hombres les parece ligeramente

familiar.

~

Cuadro 2

Texto de la frase: "Se ampliara el campo de trabajo para los

mexicanos con la entradas del T.L.0".

Sexo Fem. Sexo Masc.
Factor I Degfavorable~Favorable - @d.71 @3.15
Dimension Inteligente-Tonto - @77 .33
Evaluacidn Falso—-Verdadero -~ 1.15 - (J.@b
Calificacidén factorial ~ .87 .14
Factor IX Débil-Fuerte - @30 —~ @31
Dimension Grandioso-Insignificante— @#.45 - #B,11
Potencia Divertido-Aburrido ~ {J.4b - @.51
Calificacién factorial - @.47 - B.2
Factor III Superficiazl-Profundo ~ .84 .49
Dimensidn Irresponsable-Responsab.~ #.328 .95
Actividad Optimista-Pesimista- ~ @.33 d.6
Calificacian factorial —~ 4,48 R
Familiar—No familiar ~ .28 ' .58

En =1 factor I Dimensien, =valuacien, la calificacidn para
la frase anterior =23 sn las majderses — @H.87, lo gue indicando que
la frase les parece desfavorable, mnientras gque parsz los hombres

fue de @.14 indicando oue la consideran ligeramente favorable.

En =1 factor II, Dimensisn potencia 1’ calificacian

faotorial fuse para las  swderes de — #.47  lo gue indica gue la
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consideran ligeramente débil, para los homb
indicando lo mismo.

En el factor III Dimensién de activid
factorial fue en las mujeres de - @.48
consideran ligeramente superficial, para lo

T fue de - @021
ad la calificacion

indicandn gue la
= hombres fue e #.d8

indicando que la consideran ligeramente profunda.

ligeramente no

Lag mujieres consideran esta frase como
familiar, mientras que los hombres les parece ligeramente
familiar.
Cuadro 3
Texto de la frase: " Méwico tiene la suficiente calidad
para entra a1 T.L.C."
. Sexo Fam. Sexo Masc.
Factor I Inteligente-Tonto -~ 1.7 —- @6
Dimensidn Favorable-Desfavorable - #.%4 .13
Evaluacién Falso-Verdadero - @.,.84 H.42
' Calificacién factorial -~ @#.93 #.16
Factor II Superficial-Profundo ~ @#.96& - @#.33
Dimensidn Débil~Fuerte ~- #.66 - @,
Potencia Grandioso-Insignificante~ @.43 @el3
Calificacién factorial -~ @.6&68 - B.2
Factor III Aburrideo—- Divertido - H.26 10
Dimensidn Responsable—-Irresponsab.— #.37 .2
Actividad Pesimista-0Optimista .87 H.bb
Calificacién factorial - .18 .4
Familiar—-Nop familianr - @.&7 088
En el factor I Dimensidén, evaluacidén, la calificacién para

"la frase

anterior es en las mujeres — #.93,

lo que indica gue el



grupo considera ligeramente tonta, mientras que los hombres la

consideran ligeramente inteligente con calificacisén de .16

En el factor II, Dimension potencia la calificacién
factorial fue para las mujeres de -~ @.68 1lo gue indica gue la

consideran ligeramente superficial para los hombres fue de — #.2

indicando lo mismo.

En el factor III Dimension de actividad 1la calificacidn
factorial fue en las mujeres de -~ #.18 indicando que 1la
consideran ligeramente aburrida, para los hombres fue de @.#8

indicando gque la consideran ligeramente divertida.

lL.as muieres consideran esta frase como ligeramente no
familiar, mientras gque los hombres les parece ligeramente

familiar.

Cuadro 4

Texto de la frase: " A los Jjévenes les preocupa el
T.L.C."
Sexo Fem. _ Sexo Masc.

Factor 1 Desfavorable-Favorable - @.,13 @dall
Dimensidn Tonto-Inteligente - @.11 8. 6@
Evaluaciaon Verdadero—- Falso Sl 1 B 1) A S B.51
Calificacion factorial - #.69 @, 44

Factor II Profundo-Superficial - @33 @.22
Dimensisn DEbil-Fuerte - #.24 .48
Potencia Grandioso-Insignificante— @ .32 .38
' Calificacidén factorial - #.29 .26
Factor Il Divertido-aburrido - @.24 - @14
Dimensidn Irresponsab.—-Responsable- @.5@ .33
Actividad Optimista-Pesimista — .14 .22
Calificacidn factorial i .17

Familiar—io familiar - 4,49 .17

bb6



EFn &1 factor I Dimensidén, evaluacien, la calificacian para
1a frase anterior es 2n las mujeres — @.09, lo gque indica gque el
grupo considera ligeramente desfavorable, para los hombres fue de

.14 indicando que la consideran ligaramente favorable

En el factor 11, Dimension potencia la calificacisén
factorial fue para las mujerses de -~ #$.29 lo que indica gue la
consideran ligeramenite superficial para los hombres fue de B.26

indicando que la consideran ligeramente profunda.

En &1 factor 111 Dimensidn de actividad a las mujeres les
parece ligseramente aburrida, por la calificacioen fue de ~#.3
para los hombres fue de @.17 indicando gque 1la consideran

ligeramente divertida.

Las mujieres consideran esta frase como ligeramente no
tfamiliar, mientras gue  los hombres les parece  ligeramente

familiar.

Cuadro 3
Texto de la frase: " fAnalizar el T.L.LC es.
Sexo Fem. Sexo Masc.

Factor I Tonto-Inteligente H.hH9 1.15
Dimensidn Favorable-Desfavorable .88 1.48
Evaluacidén Falso-Verdadero @.96 @.97

Calificacién factorial .84 1.2
Factor T1 Superficial-Frofundo .58 1.8
Dimansisn Fusrte— Débil .81 i.
Fotancia Grandioso-Insignificante .54 B.77

Caliticacidon Tactorial . b4 .99
Factor TI1 Aburrido-Divertido ~ H.E1 .15
Dimansisdn ponsable—~-Irresponsab. #.71 .25
Actividad simista-Optimista H.56 3.1

Calificaciden factorial W, 42 &7

Familiar—MNo familiar - HLEQ .31

&7



En el factor I Dimension, evaluacidén, la calificacién para
la frase anterior es en las mujeres #.84, lo gque indica que el

grupo considera ligeramente inteligente, mientras que los

hombres la consideran bastante inteligente con calificacisn de

1.2
En el factor 1T, Dimensién potencia la calificacién
factorial fue para las muisrss de @.bd 1o gue indica que la

consideran ligeramente profunda para los hombres fue de .99

indicando lo mismo.

En el factor II1I Dimensién de actividad las muieres tienen
calificaciaon factorial de - @#.18 indicando que 1la consideran

ligeramente divertida, para los hombres fue de #.67 indicando que

les parece lo mismo.

Las mujeres consideran esta frase como ligeramente no
familiar, mientras aue  los hombres les parece ligeramente

familiar.
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Cuadro &

Texto de la frase: " La preparacion educativa de los

jévenes s un factor para la futura compeltencia."

Sexo Fem. Sexo Masc.
Factor I Desfavorable-Favorable 1.54 1.2
Dimensian Inteligente-Tonto 1.88 1.35
Evaluacidon Falso-Verdadero 1.62 .84
"Calificacién factorial 1.68 1.13
Factor I1I Débil-Fusrte @.83 .48
Dimensidn Grandioso—Insignificante 1.16 1.482
Potencia Divertido—aburrido .23 7.48
Calificaciéon factorial .74 3.6
Factor III Superficial-Profundo 1.18 #.53
Dimensian Irresponsab.-Responsable 1.33 .26
Actividad Optimista—-Pesimista .98 1.682
Calificacion factorial 1.15 B.95
No Familiar— Familiar - B.EH7 @357

En 21 factor I Dimensisn, evaluacion, la calificacisn para
la frase anterior s en las mujeres 1.468, lo gque indica que el
grupo considera bastante favorable, Igualmente para los hombres

(calificacién de 1.173).

En =1 factor II, Dimensién potencia 8 las mujeres les parece
ligeramente fuerte (calificacian = @.74); igualmente a los

hombres (calificacién =@.&6).

En =1 factor [I1 Dimensidéon de actividad a las mujeres les
parece bastante profundo, en base a la calificacién de 1.15,
a los hombres lss parsece  ligeramente profunda. (calificacisn

= LG

&9



Las mujeres consideran esta frase como ligeramente no
familiar, mientras que los hombres les parece ligeramente
familiar.

Cuadro 7
Texto de la frase: " Contribuirid el T.L.C para mejorar
2]l nivel econdmico y laboral d=2 los mexicanos"

Sexo Fem. Sexo Masc.
Factor I Inteligente-Tonto - 1,13 6]

Dimensidn Favorable-Desfavorable - 1.22 [ 3y
Evaluacisan Falso-Verdadero - @F.924 - #B.15
Calificacidén factorial - 1.9 @.@1
Factoar II Superficial-Profundo - @#.71 - #$.57.
Dimension Débil-Fuerte - B33 #.84
Potencia SGrandioso-Iinsignificante— 1.@9 .34
' Calificacién factorial - @#.71 - @.16
Factor III Aburrido-Divertido - H.13 - A2
Dimensidn Responsable—~Irresponsab.— #.49 W.448
ctividad Pesimista-Optimista - @.32 .08
Calificacidén factorial - @.31 .17

Familiar—-MNMo familiar — . bE .34

—n @21 factor I Dimensiéon, avaluacian, la calificacisn para

la frase anterior es en las muieres ~1.489,

grupo consideran bastante tonta,

consideran ligeramente

mientras guea

lo gque indica que el

las hombres la

inteligente con calificacion de #.#1

En =1 factor II, Dimansién potencia la calificacién
factorial fue para las muleres de - @.71 1o gue indica gque la
considearan ligeramente supsrficial, para los hombres fue de

— @14 indicando 1o mismo.
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En el factor 111 Dimensidén de actividad las mujeres tienen
calificacién factorial de - #@.31 indicando que la consideran
ligeramente aburrida, 'para los hombres fue de #.17 indicando que

les parece ligeramente divertida.

Las muieres consideran esta frase como ligeramente no
familiar, mientras que los hombres les parece ligeramente

familiar.

Cuadro 8

i

Texto de la frase: México participara en el T.L.C con

mano de obra barata en vez de productos de calidad.”

Sexo Fem. Sexo Masc.
Factor I Desfavorable-Favorable - #.2 - 3.97
Dimensidn Tonto-Inteligente - @.84 - 1
Evaluacisn Verdadero— Falso @.hZ 3.9%
Calificacidon factorial - @.16 - @B.34
Factor II Profundo-Superficial - F.41 - #.46
Dimensidn Débil—- Fuerte - #.86 - .11
Potencis Grandioso-Insignificante— .49 - B.2
: Calificacidn facktorial - #.58 - @28
Factor III Divertido—aburrido - .62 - @.44
Dimension Irresponsab.—-Responsable— #@.4&#8 - #.57
Actividad Optimista-Pesimista - #.49 - @3.2
Calificacidn facktorial - #.57 - B.4
No Familiar-Familiar - @.41 - .3

En 21 factor I Dimensién, svaluacien, la calificacisdén tanto
a las muieres (calificacién = —~ #.146) como 2 los hombres (~#.34)

les parece ligesraments desfavorable.
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En @1 factor II, Dimension potencia la calificacian tanto a
las mujeres {(calificacisn = - @.958) como a los hombres (~@.28)

les parece ligeramente superficial.

En el factor II1I Dimensién de actividad 1la calificacién
factorial tanto a las mujisres (calificacidén = — @.87) como a

los hombres (—@.46) les parece ligeramente aburrida.

Las mujeres vy a los hombres les parece ligeramente no
familiar.

Cuadro 9

Texto de la frase: " Los comentarios en los medios
masivos de comunicaciosn, sobre el T.L.C, influyen en mi opinién

personal"”

Sexo Fem. Sexo Masc.

Factor I Verdadero—- Falsao -~ @.45 - .2
Dimension Favorable-Desfavorable - @.@7 —- {F.iis
Evaluacison Tonto-Inteligente { .15

Calificacidén factorial - @.17 Sl B 1)
Factor 11 Profundo - Superficial @, - .85
Dimension Grandioso—-Insignificante @#.03 - 3.8
Potencia Fuerte— Dabil _ - @85 #.26

Calificacidén factorial 101 (.84
Factor III Irresponsab.-Responsable.— @.41 @w.11
Dimension Divertido—-aburrido - #3.45 3.4
Actividad

Calificacisen factorial - @7 .22

Familiar—hNo familiar - .1 He31

En =21 factor 1 Dimensidn, svaluacidn, la calificacisdsn tanto
32 las muieres {calificacian = -~ #,17) como a los hombres (-~

WDy les parece  ligsramente falsa.



En @l factor II, Dimensian potencia la calificacion a2 las
mujeres les parece igualmente profundo Y superficial
(calificacién = @), a los hombres les parece ligeramente

profundo (@.84).

Fn el factor III1 Dimension de actividad 1la calificacién
factorial a las mujeres las parece ligeramente irresponsable

(~#.87) v a los hombres les parece ligeramente responsable.

Las mujeres consideran =esta frase como ligeramente no
familiar, mientras que los hombres les parece ligeramente

familiar.
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IV.— CONCLUSIONES

El Tratado de Libre Comercio de América del Norte ya es un
hecho aungue todavia se sigan haciendo gestiones y Jjuntas,
antrara en vigor paulatinamente a partir del mes de Enero de
1994, vy también paulatinamente empezaremos a sentir los efectos

reales ya sean positivos o negativos.

Las conclusiones gque se han obtenido después del presente

trabajo son las siguientes:

—- Las mujeres por lo general se muestran menos informadas:
que los  hombres; es decir muestran mayor apatia ante el

Tratado de Libre Comercio que los hombres.

- MNinguno de los dos sexos se mostro muy interesado en =1
tema, ya que casi todas las calificaciones se acercan
demasiado al punto intermedio indicando con esto gque no

les afecta ni mucho, ni poco.

- i bien, las mujeres se muestran menos informadas, asi
mismo tiensn wuna actitud, mas negativa hacia el T.L.C qgque
los hombres va gue @stos ven con un poco de beneplacito la

entrada del acusrdo.

- Tanto hombres como mujeres consideran gue habri pocos
beneficios con @1 acuerdo, pero definitivamente los mas

optimistas son los hombres.
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- Las mujieres consideran gue nuestro pais no tiene la
ralidad suficiente para entrar al T.L.C, mientras qgue los

hombres creen gque si {(aungque no les parezca importante’.

— Las mujieres opinan que los Jjovenss no les preocupa el
T.L.C, mientras que los hombres creen lo contrario aunque

les parece aburrido.

- A las mujieres les parece minimamente importante analizar
el T.L.C, mientras gue ios hombres lo consideran mas

importante y necesario.

-  Ambos sexos consideran importante la preparacién
educativa. ( La escala gue e relaciona con esta cuestidn

fue la que tuvo mas definician hacia la parte positiva.?

~ Las mujeres consideran que el T.L.C serd perjudicial
para los mexicanos, mientras gque los hombres no se definen

concretamente.

- Tanto hombres como mujeres opina que México participara
con mano de obra barata en vez de productos con calidad lo

que resulta negativo.

- Ni los hombres, ni las mujeres consideran que los nadios
masivos de comunicacién influyen en la opinidén personal

sobre el T.L.C.

Tomando en cuenta gque la mayoria de las calificaciones se
acerca demasiado al punto intermedio (cero) podemos

concluir que 1z opinidén de los jévenes es indecisa.



Finalmente podemos concluir que nuestros Jjovenes no se
preocupan por analizar un proceso tan importante de
nuestro pais qde afectara todas las esferas nacionales ya
que México trata de crear condiciones para salir de la
crisis econdmica y trata de compensar deficiencias tan
grandes con un T.L.C, en donde nuestro gobisrno les abre
las puertas a las empresas xtranjeras con muchas
facilidades, mientras que las empresas mexicanas se topan
con muchas barreras al tratar de entrar al mercado
norteamericano, t#mbién debemos tomar en cuenta la gran
desigualdad econdmica entre los +tres paises donde México
s4lo cuenta con mano de obra y recursos naturales baratos,
pero que carece de tecﬁologia y la infraestructura
necasaria para competir con los Estados Unidos y Canad&.
Ademas Mexico tendra un socio que le mantiene un embaroo
atunero desde hace afos y le blogueo la exportacidén de
acero (ambos productos importantes para la economia

nacionall.



ANEXO
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DIFERENCIAL SEMANTICO

EDAD: : ESCOLARIDAD:

SEXO: TURND z

A continuacion le presentamos varios enunciados con uwna

serie de adjetivos separados por espacios vaclos.

El enunciado gue va a juwrgar de acuerdo a lo qgue signifique
para usted es el que se encuentra en la parte superior, poniendo

un cruz en un de los espacios de cada reglédn.

Por ejemplo en 2l siguiente enunciado:

Son suficientés los medios de trasporte para llegar al

CCH-Oriente".

Verdadero : d : : : t X_ 2+ Falso
Desfavorable N . O z : 2 : : Favorable
Inteligente L : : X = H H : Tonto

Usted indicaria en cada renglon gue tan cerca s su opinién
al respecto; entre més cerca piense usted gue esté relacionado el
enunciado 8 wno de los sxtremos, tanto mas cerca pondria su cruz
al adjetivo elegido, el significado de los espacios seria ei

siguientss

Verdadero: H o : : H H : Falso
My Bastan Ligera Igual Ligera Bastan Muy
verda te ver mente mente mente e falso
dero  dadero verdas wverda- falso falso
dero dero y
falso



Por favor

omita ninguno
Trate de

Recuerde

completamente

.- "El
entre México,
mexicanos. "
Verdaderq
Favorable
Tonto
Superficial
Fuerte
Grandioso
Aburrido
Responsable

Pesimista

Familiar

2.—- "8Be
1a entrada del
Desfavorabl
Inteligente
Falso
Débil

Grandioso

nunca ponga mas dg  un cruz 8n un o renglsn y no

de los renglones.

responder con rapidez pero no descuidadamante.

que la informaciaen que nos proporcione es

confidencial.

T.L.C. ( Tratado de Libre Comercio) es un acusrdo

Canadad y Estados Unidos que bensficia a todos los

: Falso

Desfavorable

: : : : :t s w1 Inteligente

Profundo

: H H Deébil

i Insignificante

f....:___& Divertido

: Irresponsable

: Dptimista

No familiar

ampliara el campo de trabajo para los mexicanos con

T.L.C."
e : : : : : s &%___* Favorable
H H H : H H H : Tonto
: : : : : : : : Verdadero
H : : H : : : t Fuerte
H : : : H H : tinsignificante
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Divertido
Superficial
Irresponsable
Optimista

No familiar

-

Z.— "México

T.L.C."
Inteligente
Favorable
Falso
Superficial
Déebil
Grandioso
Aburrido
Responsable
Pesimista

Familiar

4.~-"A los

Desfavorable
Tonto
Verdadero
Profundo
Deébil
BGrandioso

Divertido

=10

tieng la suficiente calidad
jovenses les preocupa 1 T.L.C."

Aburrido
Profundo
: Responsable
t Pesimista

H Familiar

para entrar  al
Tonto

: Desfavorable

Verdadero

Profundo

: Fuerte
:Insignificante
: Divertido

Irresponsable

Optimista

: No familiar

Favorable

Inteligente

Falso

Superficial
: Fuerte
tInsignificante

Aburrido



Irresponsable
Optimista

No familiar

5.— "Analizar el

Verdadero
Favorable
Tonto
Superficial
Fuerte
Grandioso
Aburrido
Responsable
Pesimista

Familianr

b.—-"La preparacion

para la futura competencia

Desfavorable
Inteligente
Falso

Debil
Grandioso
Divertido
Superficial
Irresponsable
Optimista

No familiar

-

an

internacional".

educat

iva de

los

ovenes

x

(1]

81

Responsable
FPesimista

Familiar

Falso
Desfavorable

Inteligente

Profundo

Débil

:lnsignificante

Divertido

Irresponsable

Optimista

No familiar
es un factor

Favorable

Tonto

Verdadero

Fuerte

tInsignificante

Aburrido

Profundo

Responsable
Pesimista

Familiar



labaoral de los mexicanos."

an

7.— "Contribuira el T.L.C.

Inteligente
Favorable
Falso
Superficial
Débil
Grandioso
Aburrido
Responsable
Pesimista

Familiar

B.~ "Méxiceo participara en

vaz de productos

Pesfavorable
Tonto
Yardadero
Profundo
Leébil
Grandioso
Divertido
Irresponsable
Dptimista

No familiar

para mejorar

as

de

calidad."

con

el nivel econdmico y

: Tonto

: Desfavoaorable

: Verdadero

Profundo

: Fuerte

tInsignificante
: Divertido
Irreéponsable
: Optimista

: Mo familiar

mano de obra barata

(13

ax
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Favorable

Inteligente

Falso

Superficial

: Fuerte
i1Insignificante
Aburrido

: Responsable
: Pesimista

Familiar



?.— "Los

sobre 1 T.L.C. influyen 2n mi

Irresponsable
Profundo
Insignificante
Optimista
Familiar
Divertido
Fuerte
Desfavorable
Verdadero

Tonto

comentarios en

los medios masivos de comunicacidn

opinién

personal."

v

F1

B3

Responsable

s

: Superficial
tGrandioso

: Pesimista

: No familiar
Aburrido

Deébil

Favorable

Falso

Inteligente
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