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2. 
? 

En a l g u n a s  s o c i e d a d e s  se  h a  c o n s i d e r a d o  que e.1 hom - 
b r e  y l a  m u j e r  deben s e g u i r  una c o n d u c t a  e s p e c í f i -  
ca  y r e a l i z a r  una a c t i v i d a d  d e f i n i d a  d e n t r o  d e l  - 
g u r p o  a l  que p e r t e c e n e n ,  e l  c o m p o r t a m i e n t o  que se  
d e r i v a  de ambos c o n c e p t o s  a s i d o  a t r i b u í d o  a c u e s  
t i o n e s  de o r d e n  n a t u r a l  b i o l ó g i c o ,  de a l g u n o s  a u t o  - 
r e s  como Marx y E n g e l s ,  que d e t e r m i n a n e l  p a p e l  que 
e l  hombre y l a  m u j e r  desempeñan e n  l a  s o c i e d a d  a - 
l a  que p e r t e n e c e n .  

.La  imagen que p r e s e n t a  l a  m u j e r  mex icana ,  es una - 
imagen e s t e r e o t i p a d a  que s u r g e  a p a r t i r  de  l a s  c i r  
c u n s t a n c i a s  y c o n s i d e r a c i o n e s  a n t e r i o r e s ,  pues a - 
l a  m u j e r  s ó l o  s e  l e  r e c o n o c e  en  e l  p a p e l  de  ama de 
casa,  esposa y madre, y que debe c o n s a g r a r  su v i d a  
a su esposo  e h i j o s  y es su  d e b e r  a d a p t a r s e  a l  mo- 
d e l o  de  i d e n t i d a d  que l e  b r i n d a  l a  s o c i e d a d  p a r a  - 
s e r  v a l o r i z a d a .  

P a r a  l o g r a r  e l  é x i t o  en  e l  desempeño de sus  l a b o -  
r e s ,  t i e n e  que d e d i c a r  mucho t i e m p o  y e n e r g í a  p a r a  fl 

ambos t r a b a j o s .  

A n t e  t a l e s  c u e s t i o n a m i e n t o s ,  nos p ropus imos  r e a l i -  
z a r  l a  s i g u i e n t e  i n v e s t i g a c i ó n ,  c o n  e l  o b j e t o  de  - 
d a r  a c o n o c e r  cómo es que l a s  m u j e r e s  c o m e r c i a n t e s  
i n t e g r a n t e s  de  l a  U.P.N.T.  ( U n i ó n  P o p u l a r  Nueva Te 
n o c h t i t l d n ) ,  h a n  l o g r a d o  l l e v a r  a cabo una d o b l e  -- 
j o r n a d a  de t r a b a j o .  En e s t e  caso,  c o m e r c i o  "ambu- 
l a n t e "  y t r a b a j o  d o m é s t i c o .  

L a  a p l i c a c i ó n  de e n t r e v i s t a s  que s e  r e a l i z a r o n ,  - 
f u e r o n  con  e l  f i n  de  c o n o c e r  qué f a c t o r e s  han o r i -  
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l l a d o  a e s t e  g rupo  de  mujeres ,  a d e s a r r o l l a r  una - 
d o b l e  j o rnada  de t r a b a j o  y por  qué l a  opción de l  - 
comercio 'ambulante" .  Por  qué no como o b r e r a ,  em- 
p l e a d a ,  t r a b a j o  doméstico remunerado, e t c . ,  u - - 
o t r o s ?  

i 

9 

Podríamos preguntarnos  s i  e l  comercio "ambulante"- 
s a t i s f a c e  sus  i n t e r e s e s  y neces idades  b á s i c a s ,  o - 
es  l a  opc ión  inmediata para  sus e s p e c t a t i v a s  l abo -  
r a l e s ?  Esta  y o t r a s  i n t e r r o g a n t e s  f u e r o n  abordadas 
a l o  l a r g o  de l a  i n v e s t i g a c i ó n , .  

Por  o t r o  l a d o ,  a l  termino de l a  i n v e s t i g a c i ó n ,  t e -  
nemos pensado b r i n d a r l e  l o s  r e s u l t a d o s  a l a  Organ1 
z a c i ó n ,  a f i n  de que tengan u n  panorama más amplio 
sob re  l a  p rob lemát ica  que e x i s t e  en l a  r e l a c i ó n  - 
t r a b a j o  doméstico-comercio "ambulante" ,  de l a s  mu-  
j e r e s  que pertenecen a l a  U . P . H . T .  

E n  e l  c a p í t u l o  1 ,  y de una manera s i m p l i c a d a ,  s e  - 
hace mención a l a  s i t u a c i ó n  de o p r e s i ó n  s o c i a l  que 
v i v e  l a  mujer  cot id ianamente  ante  l a  p o s i c i o n  de l  
hombre f u e r t e  e i n t e l i g e n t e ,  e l  cua l  e s t á  c a p a c i t a  - 
do para  d e s a r r o l l a r  e l  t i p o  de t r a b a j o  s o b r e  todo 
f í s i c o ,  donde l a  mujer  p i e r d e  t e r r e n o  por  s e r  e l  - 
" sexo  d é b i l " .  Luego entonces ,  debe  d e d i c a r s e  a l  hg 
g a r  por  s e r  u n  t r a b a j o  más senci  1 1  o (aparentemente)  
y e l  cual complace a l  hombre que menosprecia  toda  
a c t i v i d a d  que r e a l i c e  l a  mujer  f u e r a  de su hogar , -  
a ú n  a pesa r  de ayudar muchas veces con l o s  g a s t o s  
de l a  c a s a .  

# 

E s p o r e s t o  que ha encontrado e l  apoyo econ6mico en 
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e l  comercio "ambulante" que desde hace ya muchos - 
añ,s s e  ha venido desarrol1,ndo. 

E n  e l  c a p i t u l o  2, abordamos e l  comercio a t ravés  - 
de l a  h i s t o r i a  y cámo nos va dando l a  p a u t a  para - 
ver e l  móvil que muchas personas buscan para s a t i s  
f a c e r  sus necesidades económicas, no importando de - 
s a r r o l l a r  una doble j o r n a d a  de t r a b a j o .  

Los o b j e t i v o s  a grandes rasgos ,  s e  alcanzaron en - 
base a u n  problema bien planteado y e s p e c í f i c o  do; 
de e l  t r a b a j o  de campo a p o r t ó  l a  informacián nece- 
s a r i a  para  fundamentar toda l a  t e o r f a  prevdamente 
e x i s t e n t e .  

Como ya se  ha mencionado, e l  comercio a tenido una 
g r a n  aceptación en nuestro país  y p o r  l o  t a n t o ,  l a  
mujer se  ha hecho n o t a r  económicamente a t ravés  de 
é s t e  manejando en c i e r t a  manera sus propias percee 
c i o n e s ,  vacaciones ,  derechos y obl igac iones  que a -  
demás como s e  demuestra en e l  c a p í t u l o  4 ,  é s t a  mo- 
dalidad l e  permite d e s a r r o l l a r s e  como persona y so 
bre todo,  como madre, a l  dedicar le  más tiempo a su 

i 

h o g a r  o su marido además de mencionar su a s i s t e n -  
c i a  a diversas  act ividades  de t i p o  p o l í t i c o  o r e l a  
ción con sus compañeros comerciantes.  



. .  

C A P I T U L O  1 
CAPITALISMO, PATRIARCADO 

Y TRABAJO DE LA MUJER 
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1.1. C O N S I D E R A C I O N E S  GENERALES DE LA MUJER EN LA - 
S O C I E D A D .  

En l a  s o c i e d a d  i n d u s t r i a l  avanzada,  e l  t r a b a -  
j o  a s a l a r i a d o  de  l a  m u j e r  s d l o  es  m a r g i n a l  e n  
r e l a c i ó n  c o n  l a  economía g i q b a i ;  dado que an- 
t e s  de que s e  i n c o r p o r a r a  a l  t r a b a j o  e n  l a  i! 
d u s t r i a ,  e l l a  t r a b a j a b a  en  e l  campo ayudando 
en  l a s  l a b o r e s  de s iembra ,  además de  r e a l i z a r  
l a s  t a r e a s  de l a  casa como e r a n :  a t e n d e r y c u i  - 
d a r  a l o s  h i j o s ,  p r e p a r a r  a l i m e n t o s ,  l a v a r  y 

p l a n c h a r  r o p a ,  e t c .  E s t e  t r a b a j o  no e r a  remu- 
n e r a d o  ( n o  p e r c i b í a  pago p o r  él), y fo rmaba 
p a r t e  de sus  a c t i v i d a d e s  d i a r i a s .  

L a  s i t u a c i ó n  de  l a s  m u j e r e s  es  d i f e r e n t e  de - 
l a  de c u a l q u i e r  o t r o  g r u p o  s o c i a l ,  y a  que ve -  
mos que e l  hombre desempeña e l  t r a b a j o  e n  su  
t e r r e n o  de l a b r a n z a  p e r o  l a s  g a n a n c i a s  son  p g  
r a  é l ;  e l  j o r n a l e r o  r e c i b e  una r e t r i b u c i ó n  - 
p o r  su t r a b a j o ,  y a s í  podemos enumerar  v a r i o s  
g r u p o s  de hombres en  donde su t r a b a j o  r e c i b e  
u n  pago; p e r o  vemos que e n  l a  m u j e r  es d i f e -  
r e n t e  y e s t o  se  debe b á s i c a m e n t e a l a  d e s i g u a l  
dad de  l o s  sexos ,  y a  que l a  m u j e r  t r a b a j a d o r a  
a s a l a r i a d a  r e c i b e  menor paga p o r  su  t r a b a j o  - 
en c o n d i c i o n e s  s e m e j a n t e s  a l a s  d e l  hombre, - 
c o n s i d e r a d o  e l  f u e r t e  e i n t e l i g e n t e ,  e l  c u a l  
e s t á  a o t o  o a r a  r e a l i z a r  c u a l q u i e r  t r a b a j o  p o r  
pesado que é s t e  sea.  

A l a  m u j e r  no se  l e  c o n s i d e r a  u n  t o d o  e n  c u a n  

/ 

I 
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t o  a l a  r e a l i z a c i ó n  de su t r a b a j o ,  s i n o  l a  m l  

t a d  de una t o t a l i d a d  en  r e l a c i ó n  c o n  e l  t r a b a  - 
j o  desempeñado p o r  el hombre. A l a  m u j e r  se - 
l e  c o n s i d e r a  f u n d a m e n t a l  p a r a  l a  c o n d i c i ó n  h u  - 
mana, y a  que son p r o d u c t o r a s  de  b i e n e s  de c o n  
sumo y r e p r o d u c t o r a s  de l a  v i d a  humana, e s t o  
p o r q u e  e l l a  t r a b a j a  e n  l a  casa  p r o d u c i e n d o  - 
b i e n e s  que va a c o n s u m i r  l a  f a m i l i a  c o n s i d e r a  - 
do t r a b a j o  f a m i l i a r ;  y como r e p r o d u c t o r a  a l  - 
c o n c e b i r  h i j o s  que ayuden a l a  economía f a m i -  
l i a r .  S i n  embargo, e n  e s t a  s o c i e d a d  sus r o l e s  
económicos , s o c i a l e s  y p o l  í t i  cos son  m a r g i n a -  
dos p o r  l a  s o c i e d a d  fo rmada  p o r  l o s  hombres - 

' d e b i d o  a su c o n d i c i ó n  de m u j e r .  Su p o s i c i ó n  - 
en  e l  mundo de l o s  hombres es p a r e c i d a  a l a s  
de una m i n o r í a  o p r i m i d a ,  p e r o  t a m b i é n  e x i s t e n  
f u e r a  d e l  mundo de a q u é l l o s .  

Cada uno  de e s t o s  modos de e x i s t e n c i a ,  p r o d u c  
t o r a  y r e p r o d u c t o r a ,  j u s t i f i c a  a l  o t r o  e i m p i  - 
de l a  p r o t e s t a ,  es e n t o n c e s  cuando a l a  m u j e r  
se  l e  p r o p o n e  u n  u n i v e r s o  p r o p i o :  L a  f a m i l i a .  

/ 

1 

I 

A l  i g u a l  que l a  m u j e r ,  l a  f a m i l i a  a p a r e c e  c o -  
mo a l g o  n a t u r a l  c u a n d o e n  r e a l i d a d  es una c r e a  - 
c i ó n  de l a  c u l t u r a ;  en l a  forma d e l  r o l  de - 
l a  f a m i l i a  no h a y  nada i n s u p e r a b l e  como t ampg  
c o  lo h a y  en e l  r o l  de l a  m u j e r .  L a  f u n c i ó n  - 
de  l a  i d e o l o g í a  c o n s i s t e  en  p r e s e n t a r  a l a  fa 
m i l i a  y a l a  m u j e r  dados como a s p e c t o s  de l a  
n a t u r a l e z a  misma en donde l a  " v e r d a d e r a "  mu- 
j e r  y l a  " v e r d a d e r a "  f a m i l i a  son  imágenes de 

! 
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paz y p l e n i t u d  e n  donde ambas pueden s e r  tam- 
b i é n  á m b i t o s  de v i o l e n c i a  y d e ~ e s p e r a c i b n . ( ~ )  

L a  s u b o r d i n a c i ó n  d e l a s  m u j e r e s  y de l a s  nece-  
s i d a d e s  de su l i b e r a c i ó n  f u e r o n  r e c o n o c i d a s  - 
p o r  l o s  g r a n d e s  pensadores  d e l  S i g l o  X I X ,  l a s  
c u a l e s  f o r m a n  p a r t e  de l a  h e r e n c i a  c l á s i c a  - 
d e l  m o v i m i e n t o  r e v o l u c i o n a r i o .  

De a c u e r d o  a l a  t e o r í a  s o c i a l i s t a ,  P e t e r  Tow- 
send hace  l a  s i g u i e n t e  a f i r m a c i ó n  en  r e l a c i ó n  
a l  l u g a r  que ocupa l a  f a m i l i a  d i c i e n d o :  " T r a -  
d i c i o n a l m e n t e  l o s  s o c i a l i s t a s  han  i g n o r a d o  a 
l a  f a m i l i a  o han i n t e n t a d o  i g n o r a r l a  a b i e r t a -  
mente ,  acu 'sándola de n e p o t i s m o  y de s e r  r e s -  
p o n s a b l e  de l a s  r e s t r i c c i o n e s  que de l o s  v í n -  
c u l o s  f a m i l i a r e s  imponen a l a  r e a l i z a c i ó n  i n -  
d i v i d u a l  ''. ( 2 ,  

L a  m u j e r  queda r e l e g a d a  p o r  su  c o n d i c i ó n  de - 
m u j e r ,  y a  que en  l a  s o c i e d a d  c a p i t a l i s t a  e l l a  

r e ñ a s ,  a t e n c i ó n  de l o s  h i j o s ,  d e l  esposo;  - - 
cuando l l e g a  a t r a b a j a r ,  es e n  a c t i v i d a d e s  fg 
m i l i a r e s  en  donde no r e c i b e  r e m u n e r a c i ó n  p u e z  
t o  que es p a r a  l a  economía f a m i l i a r ,  a s í  t r a -  
b a j a  m á s  que u n  s i r v i e n t e  o e l  esposo mismo - 
y a  que además t i e n e  que a t e n d e r  l a  casa e h i -  
j o s .  No t e n d r á  v a l o r  económico  e l  t r a b a j o  que 

e s t á  d e d i c a d a  b á s i c a m e n t e  a l a s  l a b o r e s  hoga-  & 

( l )  MITCHEL, J u l i e t .  P s i c o a n á l i s i s  y Femin ismo.  A- 
nagrama. M a d r i d ,  1 9 7 6 .  439 p p .  

( 2 )  I B I D E M  
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r e a l i c e  y por  l o  t an to  no s e r á  tomada en cue! 
t a  por  l a  soc iedad  c a p i t a l i s t a .  

Poster io rmente ,  en e l  p e r í o d o  de d e s a r r o l l o  - 
de l  c a p i t a l i s m o  i n d u s t r i a l ,  l a  mujer  pas6 a - 
formar  p a r t e  de l o s  o b r e r o s i q u e  ingresaban  a 
e s t a s  f á b r i c a s  a t r a b a j a r ,  ya que l o s  sue ldos  
e ran  muy b a j o s  y e l  s a l a r i o  de l  esposo  no a l -  
canzaba para  c u b r i r  l a s  neces idades  de l a  f a -  
m i l i a .  Las  cond ic iones  de v i d a  de l a s  o b r e r a s  
e ran  d i f í c i l e s ,  ya que e ran  exp lo tadas  dob l e -  
mente; por  u n  l a d o  e l  t r a b a j o  doméstico s i n  - 
remuneración,  ni cons ide rac ión  por  p a r t e  de - 
l a  f a m i l i a ,  y por  o t r o  e l  t t a b a j o  a s a l a r i a d o  
en donde e s  exp lo tada  po r  et  s i s tema r e c i b i e n  
do como pago de sus s e r v i c i o s  l a  mitad de r e -  
muneración que habitua lmente  r e c i b e  e l  hombre 
por  e l  mismo t r a b a j o .  

La s i t u a c i ó n  de l a  mujer  e s  de  o p r e s i ó n ,  ya - 
que s e  l e  ha ad jud i cado  e l  t r a b a j o  domést ico ,  fl 

como " p r o p i o  de su sexo " ,  o sea  que l a  mujer  
por  e l  s610 hecho de s e r l o  e s t á  o b l i g a d a ,  ya 
que l a  c u l t u r a  l e  ha impuesto r e a l i z a r  a c t i v i  
dades no remuneradas como son l a  a t enc ión  de l  
hoga r ,  h i j o s  y mar ido ,  no d e j á n d o l a  que s e  d e  
s a r t o l l e  como s e r  humano pensante  s i n o  que - 
t i e n e  que someterse a l  e s p o s o .  

E n  e l  t r a b a j o  a s a l a r i a d o  sucede l o  mismo, ya 
que no puede a s p i r a r  a puesOos a l t o s ,  po r  mu-  
cha p repa rac ión  que tenga para  desempeñar los ,  
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y s e r á  d e s p l a z a d a  p o r  e l  hombre que no d e j a r á  
que i a  m u j e r  se e n c u e n t r e  e n  m e j o r e s  o i g u a -  
l e s  c o n d i c i o n e s .  

Es t a m b i é n  n o t o r i o ,  cómo l a  s o c i e d a d  hace a - 
u n  l a d o  a l a  m u j e r  nombrándo la  c o n  e l  nombre 
d e l  esposo,  no t e n i e n d o  una imagen y nombre - 
p r o p i o  s i n o  e l  de su  p a r e j a .  

L a  m u j e r  p o r  s i t u a c i o n e s  i d e o l ó g i c a s  y c u l t u -  
r a l e s ,  ha  a c e p t a d o  e l  p a p e l  d e s u m i s i ó n y  o p r g  
s i ó n  e n  e l  que ha  v i v i d o ,  e s t a n d o  s i e m p r e  ba-  
j o  l a  t u t e l a  o p r o t e c c i ó n  d e l  hombre. E s t o  se 
s i g u e  dando a p e s a r  de que l a  m u j e r  t r a b a j e  y 

' a p o r t e  d i n e r o  p a r a  e l  s o s t e n i m i e n t o d e l  h o g a r .  

1 .2.  EL TRABAJO DE LA MUJER Y SUS C O N D I C I O N E S  GENE - 
RALES. 

En t o d a s  l a s  e t a p a s  de l a  h i s t o r i a  de  l a  hums 4 

n i d a d ,  'aparece l a  m u j e r  en  su  c o n d i c i ó n  de - 
t r a b a j a d o r a .  A t r a v é s  de l o s  s i g l o s  ha e je rc i -  
do t o d a  c l a s e  de  t r a b a j o s .  De a h í  que no es - 
l a  e s p e c i a l i z a c i ó n  e n  c i e r t a s  l a b o r e s  l a  que 
p o d r í a  c a r a c t e r i z a r  su a c t i v i d a d .  

Ha t r a b a j a d o  en  l a  t i e r r a ,  ha c u i d a d o  e l  g a n g  
do, ha s u f r i d o  l a  e s c l a v i t u d  y v i v i d o  l a  s e r -  
v idumbre ;  ha s i d o  a r t e s a n a  y p o s t e r i o r m e n t e  - 
o b r e r a ;  c o n o c i o  e l  cambio  de sus  manos p o r  l a  
máqu ina  de h i l a d o s  y t e j i d o s  y ha s i d o  t e s t i -  
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g o  de  l a s  t r a n s f o r m a c i o n e s  t e c n o l ó g i c a s  que - 
h a n  c o n v e r t i d o  e l  a r a d o  en  t r a c t o r  p o r  e jem-  
p l o .  

La  m u j e r  ha  p a r t i c i p a d o  en l a  g u e r r a  cuando - 
se  l e  h a  r e q u e r i d o ,  y ha l l e g a d o  a s e r  p r o f e -  
s i o n a l .  S i n  embargo, p a r a d ó j i c a m e n t e  su a c t i -  
v i d a d  no ha  quedado i n s e r t a d a  p u n t u a l m e n t e  en 
e l  p r o c e s o  s o c i a l  como l o  ha s ido  l a  d e l  hom- 
b.re. La  h i s t o r i a  d e l  t r a b a j o  e s t á  e s c r i t a  p o r  
l a  h i s t o r i a  d e l  v a r ó n  t r a b a j a d o r .  

P a r e c e  ser  que h a  e x i s t i d o  s i e m p r e  una espe-  
c i e  de " d e s i n c r o n i z a c i ó n " ,  e n t r e  l a  t a r e a  - - 
a s i g n a d a  a l a  m u j e r  y e l  p r e s t i g i o  o e s t a t u s  
s o c i a l  r e c o n o c i d o  a d i c h a  l a b o r .  E l  t r a b a j o  - 
que se  r e s e r v a  e x c l u s i v a m e n t e a  l a s  manos feme - 
n i n a s  nunca goza de r e c o n o c i m i e n t o  s o c i a l ,  n i  
e l  t r a b a j o  r u d o  que r e q u i e r e  de f u e r z a y  r e s i s  - 
t e n c i a  f í s i c a .  

f L a  v a l o r i z a c i ó n  d e l  t r a b a j o  ha  s i d o  a d v e r s a  - 
s i e m p r e  a l a  m u j e r .  En l a  época e n  que e l  trg 
b a j o  manual  no e r a  c o n s i d e r a d o  s o c i a l m e n t e  c o  - 
mo u n  v a l o r ,  e l l a  p a r t i c i p ó  mucho en  é l .  A s í  
pues,  en  una época en que l a  m u j e r  se  d e d i c a -  
ba p r i m o r d i a l m e n t e  a l a  production 'de h i j o s , -  
de  r o p a  y comida,  e s t e  t r a b a j o  e r a  menospre-  
c i a d o .  

L a  d e s v a l o r i z a c i 6 n  de l a s  t a r e a s  a s i g n a d a s  a 
l a  m u j e r ,  l l e g 6  a l  p u n t o  de h a c e r  i n v i s i b l e  - 
l a  a c t i v i d a d  f e m e n i n a .  La  n o c i ó n  misma d e l  - 
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t r a b a j o  degeneró a t a l  grado que e l  de l a  m u -  
j e r  pasó a hacer dentro del hogar,  y de jó  de 
s e r  considerado como t a l ;  y a ú n  actualmente - 
no s e  reconoce l a  ca l idad  de t raba jadora  como 
t a l ,  s ino  a l a  mujer que e j e r c e  una ac t iv idad 
remunerada generalmente fuera  de su hogar. 

Segregada del m u n d o  de producción, l a  mujer - 
se const i tuyó en el  c imiento económico i n v i s i  - 
b l e  de l a  sociedad de c l a s e s .  P o r  e l  contra -  
r i o ,  e l  t r a b a j o  del hombre s e  c r i s t a l i z ó  a - 
t ravés  de l o s  d i f e r e n t e s  modos de producción 
en o b j e t o s  económicamente v i s i b l e s  destinados 
a c r e a r  riqueza a l  e n t r a r  en e l  proceso de in - 
tercambio. 

E n  el c a p i t a l i s m o ,  ya sea como p r o p i e t a r i o  de 
l o s  medios de producción o como operadorde l o s  
mismos p o r  medio de l a  venta de su fuerza - d e  
t r a b a j o ,  e l  hombre s e  define esencialmente co - 
mo productor de mercancías.  S u  posición s o c i a l  H 

s e  ca tegor iza  g r a c i a s  a e s t a  a c t i v i d a d ,  y su 
pertenencia a una o a o t r a  c l a s e  s e  determina 
según su posición que ocupe dentro del mundo 
creado p o r  l a  producción de bienes de i n t e r -  
cambio. La mujer expulsada del universo econo 
mico creador de productos, cumpl i ó  una función 
económica fundamental. La d i v i s i ó n  de l a  f u e 1  
z a  de t r a b a j o  l e  asignó l a  t a r e a  de reponer - 
l a  mayor parte  de l a  fuerza de t raba joquemue 
ve l a  economía transformando mater ias  primas - 

en va lores  de uso p a r a  su consumo d i r e c t o .  
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P r e v e e  d e  e s t e  modo a l a  a l i m e n t a c i ó n ,  a l  v e s  
t i d o ,  a l  m a n t e n i m i e n t o  de  l a  v i v i e n d . a ,  a s í  c o  - 
mo a l a  e d u c a c i 6 n  de  l o s  h i j o s .  

4 

I 

1.3. LA D I V I S I O N  SEXUAL DEL TRABAJO.  

L a  d i f e r e n c i a c i ó n  b i o l ó g i c a  de l o s  sexos y l a  
d i v i s i ó n  s e x u a l  d e l  t r a b a j o ,  h a n  a p a r e c i d o  c o  - 
mo una n e c e s i d a d  i n t e r r e l a c i o n a d a ;  se  v i n c u -  
l a n  l a  c o n f i r m a c i ó n  y l a  p r o l o n g a c i ó n  de l a  - 
o p r e s i ó n  de  l a  m u j e r  ( t a n t o  e n  e l  t r a b a j o  do-  
m é s t i c o  como en  e l  t r a b a j o  a s a l a r i a d o ) ,  p o r  - 
su i n f e r i o r i d a d  f í s i c a  que l e  i m p e d í a  d e d i c a r  - 
s e  a l  t r a b a j o  manual más pesado .  L a  s u p e r i o r i  - 
dad  f í s i c a  d e l  hombre l e  o t o r g a  e l  med io  de - 
c o n q u i s t a  de l a  n a t u r a l e z a ,  e l  c u a l  se  l e  ne- 
gó a l a  m u j e r .  

E l  f a c t o r  d e c i s i v o  con  e l  que  d i 6  i n i c i o  e l  - 
d e s a r r o l l o  de l a  s u b o r d i n a c i ó n  femen ina ,  fui5 
l a  menor c a p a c i d a d  de l a  m u j e r  p a r a  e l  t r a b a -  
j o  f í s i c o  y p o r  lo t a n t o  menor c a p a c i d a d  p a r a  
l a  v i o l e n c i a .  A q u í  vemos l a  d i f e r e n c i a  de  s e x  
o s ,  l a  m u j e r  d é b i l  y e l  hombre f u e r t e ,  q u i e n  
ha u t i l i z a d o  l a  f u e r z a  p a r a  a f i r m a r s e  f r e n t e  
a l o s  demás. 

/ 

Con l a  i n d u s t r i a l i z a c i b n ,  t a n t o  m u j e r e s  como 
n i ñ o s  se  i n t e g r a n  a l  t r a b a j o  a s a l a r i a d o ,  e s t o  
en  c o n s e c u e n c i a  d e l  uso  de  l a s  máquinas,  y a  - 
que no e r a  n e c e s a r i a  l a  f u e r z a  f í s i c a  d e l  horn 
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b r e  s i n o  l a  d e s t r e z a  de l a s  manos f e m e n i n a s  - 
p a r a  e l  t r a b a j o  y manejo de é s t a s ,  además de 
que p o r  s e r  m u j e r  se  l e  paga menos p o r  su t r a  
b a j o  que a l  hombre. O t r a  vez vemos que en  l a  
d i v i s i ó n  s e x u a l  d e l  t r a b a j o ,  l a  m u j e r  e s t á  e n  
d e s i g u a l d a d  con  e l  hombre, y a  que  p o r  e l  hecho 
de  no h a c e r  t r a b a j o s  pesados s e  l e  paga menos 
p o r  l a  misma j o r n a d a .  

En l o s  i n i c i o s  d e l  c a p i t a l i s m o  i n d u s t r i a l ,  l a  
a u t o m a t i z a c i ó n  p o d í a  c o n d u c i r  a u n  c r e c i e n t e  
desempleo e s t r u c t u r a l  que e x p u l s a r í a  a l a s  m g  
j e r e s  de l a  p r o d u c c i 6 n  después de  u n  b r e v e  l a g  
so en l a  misina. L a  m u j e r  cuando t r a b a j a ,  sabe 
de antemano que va a g a n a r  menos que e l  s a l a -  
r i o  p r o m e d i o  de u n  hombre, s i  es que desea e l  
empleo,  p o r q u e  se l e  c o n s i d e r a  menos c a p a c i t a  - 
da  que e l  hombre; además i n f l u y e  e l  hecho de 
que f a l t a  a l  t r a b a j o  p o r  en fe rmedad  de l o s  h i  
j o s ,  p o r  no t e n e r  q u i e n  l o s  c u i d e ,  p o r  i n c a p a  
c i d a d  p r e  y p o s t  n a t a l ,  e t c .  

fl 

Vemos que l a  d i f e r e n c i a  es marcada  t a n t o e n e l  
t r a b a j o  a s a l a r i a d o ,  como en  e l  h o g a r ,  en  don- 
de t a m b i é n  e x i s t e  d i v i s i ó n  s e x u a l  d e l  t r a b a j o ,  
e n  donde e l  hombre es i n c a p a z  de  r e a l i z a r  t a -  
r e a s  d o m é s t i c a s  " p o r q u e  s o n  cosas  de mu-jeres': 
s o l o  l o  r e f e r e n t e  a su sexo .  L a  d i v i s i ó n  de - 
t r a b a j o  e s t á  dada p o r  l o s  r o l e s  s e x u a l e s  d e f l  
n i d o s  p o r  l a  c u l t u r a ,  l a  b i o l o g í a ,  e t c .  

En resumen, se c o n s i d e r a  e l  t r a b a j o  de la mu- 
j e r  como una r e s e r v a  que se u t i l i z a  de manera 
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i n t e n s i v a  cuando l a  n e c e s i t a ;  e n  l o  que se  rg 
f i e r e  a su  s a l a r i o ,  é s t e  es  c o n s i d e r a d o  de a -  
yuda p a r a  e l  s o s t e n i m i e n t o  d e l  h o g a r .  

En c u a n t o  a su  f o r m a c i ó n  p r o f e s i o n a l ,  e l  g r a n  
número de m u j e r e s  fo rmadas p a r a  una p r o f e s i ó n  
se ven  o b l i g a d a s  a t r a b a j a r  e n  o t r a  o p c i ó n  co  - 
mo p o r  e j e m p l o :  de r e c e p c i o n i s t a s ,  a r c h i v i s -  
t a s ,  c o m e r c i a n t e s  ambu lan tes  o pequeño comer- 
c i o ,  e t c .  As; su f o r m a c i ó n  p r o f e s i o n a l  e s t á  - 
c o n d i c i o n a d a  p o r  l a  imagen d e l  p a p e l  de ama - 
de casa,  esposa  y madre.  

1.4. S E X I S M 0  LABORAL. 

P o r  años,  l a  s i t u a c i ó n  de l a  m u j e r ,  su p a p e l  
e n  l a  s o c i e d a d ,  su forma de v i d a ,  han g e n e r a -  
do una s e r i e  de  a n á l i s i s  que i n t e n t a n  e x p l i -  
c a r  l a  c o m p l e j a  r e l a c i ó n  e n t r e  m u j e r - s o c i e d a d ,  
c o n c r e t a m e n t e  su r o l  l a b o r a l  y como e s t e  r e -  
p e r c u t e  en  e l  á m b i t o  s o c i a l .  

P a r a  empezar,  h a b r f a  que r e c o n o c e r  que en  e l  
d e v e n i r  h i s t ó r i c o  ha h a b i d o  m u j e r e s  p r e o c u p a -  
das y compromet idas  p o r  r e s i g n i f i c a r  su  r o l  - 
s o c i a l ,  p l a n t e a n d o  a l  t e r n a t i v a s  y q u i z á  muchas 
veces  s o p o r t a n d o  c r í t i c a s  p r o v e n i e n t e s  de horn 
b r e s  y t a m b i é n ,  p o r  qué no d e c i r l o ,  de su p r o  
p i 0  sexo .  

x 

L a  m u j e r  e n  e l  á r e a  l a b o r a l  s e  e n f r e n t a  a si- 
t u a c i o n e s  t a l e s  como d e s i g u a l d a d  en  l a  r e t r i -  
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b u c i ó n  y en l a s  cond i c i ones  de promoción y s o  
b r e  todo,  se e n f r e n t a  a problemas r e l a c i o n a -  

dos con su c o n d i c i ó n  de mujer, e n t r e  e s t o s ,  - 
a c t i t u d e s  de acoso sexua l  p o r  p a r t e d e  sus  com 
pañeros ,  je fes  de l a b o r e s  y r e p r e s e n t a n t e s  - 
s i n d i c a l e s ,  con f r e c u e n c i a  e l  r e q u i s i t o  núme- 

r o  uno p a r a  ob tene r  un empleo o ascender  a me 
j o r e s  c o n d i c i o n e s  de t r a b a j o ,  es d a r  e l  cue r-  

po, ya  sea  a l  p a t r ó n  o a l  r e p r e s e n t a n t e  s i n d i  - 
c a l  .(  3 ,  

- 

- 

P o r  o t r o  l a d o ,  es r e l e v a n t e  e l  g r a n  número de 
empleos sob re  todo en empresas p r i v a d a s ,  don- 

de s e  l e  cons ide ra  a l a  muje r  o b j e t o  d e c o r a t i  - 
vo que t i e n e  que "adornar "  l a  empresa con su 

b e l l e z a  y buena p r e s e n t a c i ó n ,  no importa  l a  - 
p r e p a r a c i ó n  académica, s i n o  " e l  p o r t e "  y "be- 

l l e z a "  cons ide rándo l a  como un  o b j e t o  s e x u a l .  

F recuentemente ,  e s t a s  empleadas son o b j e t o  de 
acoso sexua l  p o r  p a r t e  de sus  jefes,  y en e l  
caso  de l a s  t r a b a j a d o r a s  domést i cas ,  que sue- 

l e n  ser  o b j e t o  de abuso sexua l  po r  p a r t e  d e l  
p a t r ó n  o d e l  " n iño  de l a  casa " .  

De l a  misma manera, s e  s i g u e  humi l l ando  a l a  

muje r  cuando po r  e jemplo se descubre  l a  r e l a -  
c i ó n  sexua l  en e l  á r ea  l a b o r a l ,  es a e l l a  a - 
q u i e n  se c a s t i g a  de una manera e s t r i c t a  l l e -  
gando a suspender la  e i n c l u s i v e  d e s p i d i é n d o l a  

( 3 )  S O L I S  DE ALBA Mar t í nez ,  Ana A l i c i a .  CARRILLO, 
M a r c e l a .  L a  Mu je r  y e l  T r a b a j o  en  l a  Cr is is  - 
C a p i t a l i s t a  d e l  México  A c t u a l .  1984-1985. 
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de su empleo, mientras que a l  hombre s e  l e  fe 
l i c i t a  por su hombría. 

. Cabe mencionar que cuando l o s  patrones s e  dan 
cuenta que alguna mujer a s ido abandonada por 
su pare ja  y que é s t a  t i e n e  que buscar empleo 
para s a t i s f a c e r  l a s  necesidades del hogar, e s  
cuando e x i s t e  mayor acoso s e x u a l ,  s i n  embargo 
e x i s t e n  mujeres que ante t a l e s  c i r c u n s t a n c i a s  
es  p r e f e r i b l e  p a r a  e l l a s  buscar o t r o  t i p o  de 
empleo como el  comercio "ambulante",  donde no 
s e  sent i rán  humilladas y relegadas por  perso - 
nas a jenas  a e l l a s .  

La aspi rac ión  de l a  mujer a u n  o f i c i o  autbno- 
mo y a l a  independencia personal l a  reconoce,  
hasta c i e r t o  grado, como algo j u s t o ,  l a  s o c i e  
dad burguesa, l o  mismo que l a  aspi rac ión  de - 
l o s  obreros a l a  l i b e r t a d  de movimiento.. 

E l  t r a b a j o  de l a  mujer puede c o n s t i t u i r  u n  me 
d i o  para obtener su l i b e r t a d  en cuanto ayude fl 

a desper tar  su e s p í r i t u  c r í t i c o ,  a tomar decL 
s iones  por s í  misma, a s a l i r s e  de dogmas pre- 
e s t a b l e c i d o s  y proyectar su fecundidad s o c i a l  
m á s  a l l á  de l o  puramente b i o l ó g i c o .  Cada vez 
con más f recuenc ia  l a  mujer encuentra ocupa- 
ción a l  l a d o  del hombre o en su l u g a r ,  porque 
sus ex igenc ias  mater ia les  son menores que l a s  
de e l  hombre; una c i r c u n s t a n c i a  derivada de - 
su naturaleza como s e r  sexual l a  ob l iga  a o f r e  - 
terse más b a r a t a , *  e s t á  sometida más quee l  horn - 
bre a perturbaciones corporales  que producen 
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una  i n t e r r u p c i d n  d e l  t r a b a j o  y dan  l u g a r  f d -  
c i l m e n t e  a e s t a s ,  d e b i d o  a l a  c o m b i n a c i a n  de 
l a s  f u e r z a s  de  t r a b a j o  que e x i s t e n  cuando en  
l o s  p a í s e s  más avanzados,  u n  número c r e c i e n t e  
de m u j e r e s  t r a b a j a  f u e r a  d e l  h o g a r  en o c u p a c i o  
nes remuneradas.  E s t o  p a r e c e  d e b e r s e  a l a  ne -  
c e s i d a d  de una  mayor p a r t i c i p a c i 6 n  d e l a  m u j e r  
en  l a  i n t e n s i f i c a c i ó n  d e l  d e s a r r o l l o  economi-  
c o  y s o c i a l ,  que emana no t a n t o  d e l  deseo que 
se  p r o d u z c a  u n  camb io  f u n d a m e n t a l  en l a  f u n -  
c i ó n  d e l  hombre y de l a  m u j e r  en  l a  s o c i e d a d ,  
s i n o  d e l  c o n v e n c i m i e n t o  de que se  r e q u i e r e  - 
una mayor  u t i l i z a c i ó n  de t o d a  l a  f u e r z a d e  trg 
b a j o  p o t e n c i a l .  P o r  o t r a  p a r t e  e x i s t e  l a  n e c e  
s i d a d  de que m e j o r e  l a  c a l i d a d ,  l a  c a p a c i d a d  
y l a  s a l u d  de l a  p o b l a c i ó n ,  lo c u a l  e n t r a ñ a  - 
t a r e a s  de n u t r i c i ó n ,  h i g i e n e ,  e t c . ,  l o  que su 
pone han  de s e r  l l e v a d a s  a cabo p o r  m u j e r e s .  

L a  u t i l i z a c i ó n  de l a  m u j e r  se  da t a m b i é n  cuan 
do e x i s t e  una c a n t i d a d  de p u e s t o s  de t r a b a j o  
cuya  c o b e r t u r a  es u r g e n t e  p a r a  l o s  p a í s e s  en  
v í a s  de d e s a r r o l l o  ( m a e s t r a s ,  e n f e r m e r a s ,  a s i f  
t e n t e s  s o c i a l e s ,  e t c . ) .  A c t u a l m e n t e  l a  m u j e r  
de c l a s e s  s o c i a l e s  i n f e r i o r e s  t r a b a j a  f u e r a  - 
d e l  h o g a r  y l l e v a  a cabo t a r e a s  d e l  h o g a r .  Pg 
r o  l a  c o n s i d e r a c i 6 n  de l a  m u j e r  como p e r s o n a  
d e s t i n a d a  a s e r  madre y esposa  p r o v o c a u n a  d i 2  
c r i m i n a c i ó n  en  l a  e d u c a c i ó n  que p o s t e r i o r m e n -  
t e  r e v i e r t e  en  una menor c a p a c i d a d  p a r a  a l g u -  
nos p u e s t o s  d e  t r a b a j o  y una  d i s c r i m i n a c i ó n  - 
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p s i c o l ó g i c a ,  que a pesar de e s t a r  t a n  capaci -  
t a d a  como u n  hombre, hace que se  l e  considere 
i n f e r i o r ;  además l a  consideración de madre y 

esposa l e  c rea  d i f i c u l t a d e s  de empleo porque 
e l  c r i t e r i o  es  que s i  una mujer s o l t e r a  ocupa 
u n  puesto de f r a b a j o ,  e s t e  quedará vacante en 
cuanto s e  case  o que s i  u n a  mujer casada espe - 
ra u n  h i j o ,  se  l e  v a n  a t ener  que conceder de - 
rnasiados días  de permiso. 

1.5. T R A B A J O  D O M E S T I C O .  

Se entiende p o r  t r a b a j o  doméstico, todas l a s  
ac t iv idades  que son necesar ias  p a r a  e l  bienes - 
tar  de l a  f a m i l i a ,  t a l e s  como l a v a r ,  planchar ,  
c o c i n a r ,  cuidar de l o s  h i j o s ,  educarlos ,  l l e -  
var los  al d o c t o r ,  a l a  e s c u e l a ,  l impiar l a  c g  
s a ,  atender a l  marido. 

De l o s  d i f e r e n t e s  t i p o s  de t r a b a j o  que s e  r e a  
l i z a n  en e l  ámbito doméstico, el  Único que se 
capta propiamente dicho,  es  el  s e r v i c i o  domés - 
t i c 0  remunerado. 

Sin embargo, además de l a s  t a r e a s  del h o g a r  - 
propiamente d i c h a s ,  l a s  cuales  se  reducen en 
e l  c o s t o  de reproducción de l a  fuerza de t ra-  
b a j o  como ha comenzado a aceptarseen  términos 
g loba les  (4), e x i s t e  tambien e l  t r a b a j o  domés - 

( " )  La c a r a c t e r í s t i c a q u e  resul tamás aceptada sobre 
e l  t r a b a j o  domésticoes su condictón decreador  de 
v a l  o r .  

-. 
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t i c 0  a d o m i c i l i o  ( ' )  cuya  a c e p t a c i ó n  e s  suma- 
mente  d i f í c i l  a t r a v é s  de l o s  p r o c e d i m i e n t o s  
t r a d i c i o n a l e s  de r e c o l e c c i ó n  de  d a t o s  s o b r e  - 
l a  p o b l a c i ó n  a c t i v a .  

En l o s  Ú l t i m o s  años,  se ha  c u e s t i o n a d o  s e r i a -  
men te  e l  p r o c e d i m i e n t o  c l a s i f i c a t o r i o  e n  cues  - 
t i ó n ,  e n  v i s t a  de l a  i m p o r t a n c i a  n u m é r i c a  y - 
t e ó r i c a  que a l c a n z a  l a  p r o d u c c i ó n  e n  e l  Bmbi-  
t o  d o m é s t i c o  ( s e a  e l  t r a b a j o  d o m é s t i c o  y / o  e l  
t r a b a j o  a d o m i c i l i o ) .  

L a  i m p o r t a n c i a  de  l a  p r o d u c c i ó n  d o m é s t i c a  s e  
d e r i v a ,  e n  g r a n  p a r t e ,  de l a s  r e l a c i o n e s  que 
é s t a  g u a r d a  c o n  l a  economía d e l  mercado.  E x i s  
t e n  t r e s  a s p e c t o s  r e l e v a n t e s  e n  é s t a s  r e l a c i o  - 
nes:  el e f e c t o  d e  l a  e x i s t e n c i a  d e l  s e r v i c i o  
d o m é s t i c o  a s a l a r i a d o  s o b r e  l a  demanda de b i e -  
nes  y s e r v i c i o s  de  consumo de l a  c l a s e  empre- 
s a r i a l ;  l a  p o s i b l e  c o m p e t e n c i a  e n t r e  p r o d u c t o  
r e s  s i m p l e s  de m e r c a n c í a s  y empresas  c a p i t a -  J 

l i s t a s  d e d i c a d a s  a la p r o d u c c i ó n d e m e r c a n c í a s  
s i m i l a r e s ;  y e l  p a p e l  de l a  a c t i v i d a d  d o m é s t i  - 
ca  e n  e l  seno de  l a  f a m i l i a  o b r e r a  p a r a  e l  - 
c o s t o ' d e  l a  mano de  o b r a  i n d u s t r i a l .  

( ' )  L a  d i f e r e n c i a  p r i n c i p a l  e n t r e  t r a b a j o  d o m é s t i -  
c o  y t r a b a j o  a d o m i c i l  i o ,  es  que  e l  p r i m e r o  p r o d u  
c e  b i e n e s y  s e r v i c i o s  b á s i c a m e n t e  p a r a  e l  au to-  
consumo; m i e n t r a s  que en e l  segundo,  lo hace  p a r a  
e l  mercado.  S i n e m b a r g o ,  l a s  f r o n t e r a s  e n t r e u n o  y 
o t r o p u e d e n l l e g a r a  s e r b o r r o s a s .  G e n e r a l m e n t e  - 
e l  t r a b a j o  d o m é s t i c o f o r m a  p a r t e d e  l a s  a c t i v i d a -  
des  denomi nadas como p r o d u c c i ó n  s imp1 e de  mercan-  
c í a s ( a  s a b e r  a c t i v i d a d e s  a r t e s a n a l e s ,  de  c o n f e c  
c i ó n y  a r r e g l o  de r o p a ,  bo rdados ,  t e j i d o s ,  e t c . ) .  

! 
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R e s u l t a  e v i d e n t e  l a  i m p o r t a n c i a  de c a p t a r  c o -  
mo a c t i v i d a d  económica e l  t r a b a j o  r e a l i z a d o  - 
e n  e l  á m b i t o  d o m é s t i c o , e n  e l  que  l a  m u j e r  t i e  
ne u n  p a p e l  c r u c i a l .  En e s t o s  t é r m i n o s ,  l a  p a r  - 
t i c i p a c i o n  de l a  m u j e r  en  l a  a c t i v i d a d  domés- 
t i c a  a d q u i e r e  mayor r e l e v a n c i a  y su a n á l i s i s  
p e r m i t e  una m e j o r  a p r e c i a c i ó n d e  l a  r e a l i z a d a .  

L a  c o n s i d e r a c i á n  de l a  a c t i v i d a d  d o m é s t i c a  - 
t a m b i é n  es f u n d a m e n t a l  a l  a n a l i z a r  e l  empleo 
f e m e n i n o  f u e r a  d e l  h o g a r ,  p u e s t o  que e s t á  s u -  
j e t o  e s t e  U1 t i m o ,  a c o n d i c i o n a n t e s  e s p e c i a l e s  
d e r i v a d a s  d e l  p a p e l  de l a  m u j e r  en l a  e s t r u c -  
t u r a  f a m i l i a r  y en l a  p r o d u c c i ó n  en  e l  á m b i t o  
domés t i co . 
Una de l a s  p r o p o s i c i o n e s  c o n c r e t a s d e  n u e s t r a s  
r e f l e x i o n e s ,  es l a  c o n s i d e r a c i ó n  de l a s  c a r a s  
t e r í s t i c a s  s o c i o e c o n ó m i c a s  y d e m o g r á f i c a s  de 
l a  u n i d a d  d o m é s t i c a  como una m e d i a c i ó n  e n t r e  
l a  demanda de  l a  f u e r z a  de t r a b a j o  a n i v e l  de 
l a  s o c i e d a d  y l a  p a r t i c i p a c i ó n  de  l a  m u j e r  en  
l a  a c t i v i d a d  económica.  

1.6.  LA DOBLE JORNADA DE T R A B A J O .  

En l a  a c t u a l i d a d  encon t ramos  que l a  m a y o r í a  - 
de l a s  m u j e r e s ,  s o b r e  t o d o  l a  c l a s e  med ia  ba- 
j a  y b a j a ,  t r a b a j a n .  

E 

Vemos que g r a n  número de m u j e r e s  casadas y so 
b r e  t o d o  s i  t i e n e n  h i j o s ,  t i e n e n  n e c e s i d a d  de 
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t r a b a j a r ,  y a  sea como o b r e r a s ,  o f i c i n i s t a s ,  - 
d e p e n d i e n t a s ,  vendedoras ,  e t c .  Además de e s t a  
a c t i v i d a d  en donde t i e n e n  que  s o p o r t a r  e l  c o -  
q u e t e o  d e l  j e f e ,  empleados y c l i e n t e s ,  l a  e x -  
p l o t a c i ó n  s a l a r i a l ,  l a  f a l t a  de p r e s t a c i o n e s ,  
y l a  o p r e s i ó n  l a b o r a l ,  e n t r e  o t r a s  cosas,  t i e  - 
ne b a j o  su r e s p o n s a b i l i d a d  l a  r e a l i z a c i ó n  d e l  
t r a b a j o  d o m é s t i c o ,  a s í  como e l  c u i d a d o  y edu-  
c a c i ó n  de l o s  h i j o s  que d e b e r á  s e r  c o m p a r t i d a  
con  e l  esposo o p a r e j a .  

E n t o n c e s  l a  m u j e r  v i v e  s o m e t i d a y  o p r i m i d a  t a n  - 
t o  en  e l  t r a b a j o  a s a l a r i a d o ,  como en  e l  t r a b a  
j o  d o m é s t i c o ,  ambos l o s  t i e n e  que r e a l i z a r .  - 
E l  p r i m e r o  p a r a  a y u d a r  a l  s o s t e n i m i e n t o  d e l  - 
h o g a r  e h i j o s ,  y e l  segundo p o r  s o m e t i m i e n t o ,  
i d e o l o g i a  y c u l t u r a  de una s o c i e d a d  en  donde 
l a  m u j e r  debe a t e n d e r  casa  e h i j o s  y e l  m a r i -  
do s a l i r  a t r a b a j a r .  

Aunque e x i s t e n  m u j e r e s  que s a l e n  a t r a b a j a r  y r. 

c u e n t a n  con una p e r s o n a  que r e a l  i c e  el t r a b a j o  
d o m é s t i c o ,  s i g u e  e s t a n d o  s o m e t i d a ,  y a  que t i e  
ne que s u p e r v i z a r  e l  t r a b a j o  de l a  s i r v i e n t a  
o r e a l i z a r l o  e l l a  misma cuando a q u e l l a  l l e g a  
a f a l t a r .  

Además, l a  m u j e r  se e n c u e n t r a  o p r i m i d a c o n  l o s  
p r o b l e m a s  de l o s  h i j o s ,  casa  y t r a b a j o  que no  
l e  queda t i e m p o  p a r a  p e n s a r  e n  e l l a .  

Los  h i j o s y l a  p a r e j a  v e n  e l  t r a b a j o  d o m é s t i c o  
c o m o a l g o  no rma l  en l a  m u j e r - e s p o s a - m a d r e ,  pues 

t 
es su p a p e l  y e s t á  " o b l i g a d a "  a r e a l i z a r l o .  

T 
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L a  d o b l e  j o r n a d a  de t r a b a j o  se  da e n t o n c e s ,  - 
cuando l a  m u j e r  desempeña dos a c t i v i d a d e s  ( d o  
m é s t i c a  y l a b o r a l )  en donde p r e v a l e c e  l a  o p r e  - 
s i ó n  y s u m i s i ó n .  
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P a r a  empezar a a b o r d a r  e s t e  tema, p r i m e r a m e n t e  se  
m e n c i o n a r á  a g r a n d e s  r a s g o s ,  c u á l  ha  s i d o  l a  h i s t o  - 
r i a  d e l  C o m e r c i o  e n  d i f e r e n t e s  edades, e s t o  con  e l  
f i n  de  i r  d e s g l o s a n d o  n u e s t r o s  o b j e t i v o s  a i n v e s t i  
g a r .  

2.1. EL C O M E R C I O  EN LA EDAD ANTIGUA. 

I 

E x i s t e n  r e f e r e n c i a s  p r e c i s a s  r e s p e c t o  a i  e j e 1  
c i c i o  d e l  c o m e r c i o  p o r  l o s  c a l d e o s  y a s i r l o s ,  
c h i n o s ,  p e r s a s ,  h e b r e o s ,  i n d i o s ,  á r a b e s ,  f e n 1  
c i o s ,  g r i e g o s  y romanos, e n t r e  o t r o s .  

P o r  lo que r e s p e c t a  a l o s  p e r s a s ,  c o n  sus  e x -  
p a n s i o n e s  t e r r i t o r i a l e s  f o m e n t a r o n  e l  comer- 
c i o  a s i á t i c o  y aumentaron e l  número y s e g u r i -  
dades de  l a s  c o m u n i c a c i o n e s ,  e s t a b l e c i e n d o  - 
c i e r t o s  mercados r e g u l a r e s .  

I 

! 

En l o  que se r e f i e r e  a l o s  f e n i c i o s ,  su a c t i -  H 

v i d a d  c o m e r c i a l  d i 6  n a c i m i e n t o  a l a s  m o d a l i d g  
des s o c i a l e s  de l o s  p u e r t o s  y f a c t o r í a s ,  a s í  
como a l a  r e g u l a c i ó n  d e l  c o m e r c i o  p o r  med io  - 
de t r a t a d o s ,  que c o n t r i b u y e r o n  e n  g r a n  p a r t e  
a l a  i n i c i a c i ó n  d e l  c r é d i t o .  

Así t a m b i é n ,  se t i e n e n  r e f e r e n c i a s  r e s p e c t o  a 
l o s  g r i e g o s ,  q u i e n e s  con  su e x p a n s i 6 n  c o l o n i a l  
y s u  c o m e r c i o ,  g e n e r a l i z a r o n  e l  u s o  de l a  mo- 
neda acuñada.  A e l l o s ,  se debe l a  L e y  Rodia, -  
que r e g l a m e n t ó  l a  echazón, e s t o  es,  e l  r e p a r -  
t o  p r o p o r c i o n a l  de l a s  p é r d i d a s  que r e s u l t a -  
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s e n  de e c h a r  o b j e t o s  al mar, p a r a  s a l v a r l o s ,  
e n t r e  l o s  i n t e r e s a d o s  e n  e l  mane jo  de u n  bu -  

que * ( ) 

P o r  o t r o  l a d o ,  l o s  romanos que a l c a n z a r o n  una 
o r g a n i z a c i o n  j u r f d i c a  m a r a v i l l o s a ,  l o g r a r o n  - 
e l  f omen to  de l o s  mercados y f e r i a s  como i n s -  
t i t u c i o n e s  que p e r d u r a n  h a s t a  n u e s t o r s  d f a s ,  
p o r  med io  de l a  c u a l  se  p e r m i t í a  r e c l a m a r  d e l  
dueño de una n e g o c i a c i ó n  m e r c a n t i l ,  e l  c u m p l i  
m i e n t o  de l a s  ob1 i g a c i o n e s  c o n t r a f d a s  p o r  la 
p e r s o n a  que se  h a b f a  enca rgado  de  a d m i n i s t r a r  
l a  " a c t i o  e x e r c i t o r i a " ,  que se daba en c o n t r a  
d e l  dueño de u n  buque p a r a  e l  c u m p l i m 4 e n t o  de 
l a s  o b l i g a c i o n e s  c o n t r a í d a s  p o r  s u  c a p i t á n ,  y 

- 

e l  p r é s t a m o  m a r f t i m o ,  que e l  d e r e c h o  a c t u a l  - 
conoce c o n  e l  nombre de p r é s t a m o  de g u e r r a .  

/ 
2.2.  EL C O M E R C I O  EN LA EDAD M E D I A .  

En el S i g l o  V de l a  e r a  c r i s t i a n a ,  l a s  i n v a -  
c i o n e s  c r i s t i a n a s  que r o m p i e r o n  l a  u n i d a d  p o -  
l f t i c a  romana, d i e r o n  n a c i m i e n t o  a l o s  e s t a -  
dos g e r m á n i c o s ,  e l  o s t r o g o d o  e n  I t a l i a  y e l  - 
a n g l o s a j ó n  en  l a  Gran  B r e t a ñ a ,  que o r i e n t a r o n  
e l  c o m e r c i o  e n  f o r m a  p a r t i c u l a r  d e b i d o  en  g r a n  
p a r t e  a l  r é g i m e n  p o l f t i c o  que c a r a c t e r i z ó  a - 
l a  edad med ia .  

( 6 )  PUENTE Y FLORES, A r t u r o ;  C A L V O ,  O c t a v i o .  Dere -  
cho M e r c a n t i l .  Ed. Banca y Comerc io .  
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c 

La organi tac i6n  f e u d a l ,  que debido a l a s  d i -  
cul tades  y p e l i g r o s  de l o s  t ransportes  m a r í t l  
mos y t e r r e s t r e s  p o r  e l  p i l l a j e  y l a  p i r a t e -  
r í a ,  encerraba dentro de u n  determinado t e r r l  
t o r i o  o feudo l a  v i d a  económica. Estancó en - 
l o s  primeros c inco  s i g l o s  de su duracidn e l  - 
comercio, hasta que l a  necesidad de hacer p Ú -  

b l i c a s  l a s  t ransacciones  paraque e l  comercian 
t e  no s e  considerase  u n  a s a l t a n t e ,  c r e ó l a  ins- 
t i t u c i ó n  del mercado como l u g a r  pÚb,lico para  
r e a l i z a r  l a s  t ransacc iones .  

C o n  l a  transformación p o l í t i c a  de l a  v i l l a ,  - 
a s i e n t o  de l o s  v i l l a n o s ,  en el  s i g l o  X I  de nuez 
t ra  e r a ,  e l  comercioy l a  industr ia  r e c i b i e r o n  
u n  g r a n  impulso, que se  afirmó con e l  e s t a b l e  - 
cimiento de l o s  gremios comerciales con sus - 
r igurosas  reglamentaciones que l e s  dieron mo- 
nopolios y crearon l a  i n s t i t u c i ó n  de l o s  Cón- 
s u l e s ,  que tenían l a  misión de j u z g a r  y d e c i -  
d i r  sobre l o s  c o n f l i c t o s  susci tados  entre  l o s  

/ 

miembros de aquel los  p o r  sus i n t e r e s e s  encon- 
trados y comenzaron a c r e a r s e  c i e r t a s  normas 
j u r í d i c a s  e s p e c i a l e s  para  l o s  comerciantes,  - 
conforme a l o s  cuales  s e  decidían esas  contrg 
v e r s i a s ,  que apartándose en c i e r t a  forma de - 
l a s  r e g l a s  del derecho c i v i l ,  e s t a b l e c i e r o n  - 
u n  modo p a r t i c u l a r  a p l i c a b l e  a l a  c i r c u l a c i ó n  
de c i e r t a s  c l a s e s  de b i e n e s ,  naciendo l o s  e s -  
t a t u t o s  de l a s  corporaciones de comerciantes,  
cuyas formas tendían a l a  rapidez y s e n c i l l e z  
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de l a s  t r a n s a c c i o n e s . ( ' )  

2.3. EL COMERCIO EN LAS EDADES MODERNA Y CONTEMPO- 

RANEA. 

Después de l a s  g randes  e x p e d i c i o n e s  m a r í t i m a s  
de e s p a ñ o l e s ,  p o r t u g u e s e s  y h o l a n d e s e s ,  a p a r  
t i r  d e l  S i g l o  XV, l a  v i d a  económica  r e n a c i ó  - 
grandemente  con e l  c o m e r c i o ,  y a  q u e e s t e  a b r i ó  
g r a n d e s  r u t a s  d e s c u b i e r t a s  p o r  los navegan tes  
que l a s  r e a l i z a r o n ,  d i n d i c á n d o s e  f r a c a m d n t e  -- 
l a  c o r r i e n t e  que lo encauzó e n  l a  senda de su 
i n c e s a n t e  p r o g r e s o .  

- 

Hoy en d í a ,  g r a c i a s  a l a  t r a n s f o r m a c i ó n  y me- 
j o r a m i e n t o  de los med ios  de t r a n s p o r t e  y a l a  
f a c i l i d a d  de l o s  med ios  de c o m u n i c a c i a n ,  es  - 
es  e s t a  época cuando se  i n i c i a  l a  c o r r i e n t e  - 
de L e g i s l a c i ó n  m e r c a n t i l ,  que h a c i é n d o s e  más . 
u n i v e r s a l  cada d f a ,  ha p e r m i t i d o  que l a s  a c t i  
v i d a d e s  c o m e r c i a l e s  se r i j a n  p o r  una l e g i s l a -  
c i ó n  más o menos u n i f o r m e  e n  t o d o  e l  mundo. 

4 

- 

2.4. MERCADO DE TRABAJO EN EL AREA METROPOLITANA. 

En l a  a c t u a l i d a d ,  en  e l  á r e a  M e t r o p o l i t a n a  de  
l a  C i u d a d  de  Méx ico ,  se c o n c e n t r a  e l  mercado 
más g r a n d e  d e l  mundo, e n  él p a r t i c i p a n  a l r e d e  

, 

( ' )  IBIDEM. 
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d o r  de  s i e t e  m i l l o n e s  de  p e r s o n a s .  P o r  o t r o  - 
l a d o ,  es  l a  zona d e l  p a í s  que p r e s e n t a  l a  ma- 
yor.  c o m p l e j i d a d  y h e t e r o g e n e i d a d ,  d e b i d o  a l a  
d i v e r s i d a d  y demanda de t r a b a j o .  

En l o s  ú l t i m o s  años, e l  d e s a r r o l l o  de l o s  s e r  
v i c i o s  modernos;  c o m e r c i a l e s ,  f i n a n c i e r o s  y - - Id 
b a n c a r i o s ,  se  han  c o n c e n t r a d o  e n  l a  C i u d a d  de 
Méx ico ,  en  e s t a  zona se  e n c u e n t r a  e l  40% de - 
l a  p o b l a c i o n  u n i v e r s i t a r i a  d e l  p a f s ,  l a  mayo- 
r í a  de  l o s  h o s p i t a l e s  de t e r c e r  n i v e l  , que in 
c l u y e n  e l  t r a b a j o  de  l a  i n v e s t i g a c i ó n  c i e n t í -  
f i c a .  

Se c o n s i d e r a  que h a s t a  h a c e ' p o c o s  años,  e x i s -  
t í a  u n  aumento e n  e l  vo lumen  de p o b l a c i ó n  o c u  - 
pada en l o s  s e c t o r e s  f o r m a l e s  como l a  i n d u s -  
t r i a ,  l a  e l e c t r i c i d a d  y e l  g o b i e r n o .  A l  e n t r a r  
en  c r i s i s  p e r i ó d i c a s  l a  economía d e l  mercado 
p r o d u c e  u n  d e s a l o j o  de  t r a b a j a d o r e s  d e l  s e c t o r  

f o r m a l  y s u r g e  como c o n s e c u e n c i a  u n  aumento - H 

e n  e l  s e c t o r  i n f o r m a l  como e l  c o m e r c i o .  

L a s  p r e s i o n e s  s o b r e  e l  s e c t o r  i n f o r m a l  aumen- 
t a n  cuando e l  i n g r e s o  r e a l  p o r  t r a b a j a d o r  o c y  
pado e x p e r i m e n t a  una c a í d a  d r á s t i c a ,  y a q u e  e s  
t o  o b l i g a  a l a s  f a m i l i a s  a b u s c a r  o t r a s  l a b o -  
r e s  p a r a  o b t e n c i ó n  de i n g r e s o s .  

En e n c u e s t a s  r e a l i z a d a s  p o r  e l  I n s t i t u t o  Ida- 
c i o n a l  d e l  Consumidor ,  en  f a m i l i a s  de b a j o s  - 
i n g r e s o s  d e l  á r e i  M e t r o p o l i t a n a  en  el p e r í o d o  
1985-1988, se o b s e r v a  u n  aumento d e l  número - 

I 

t 

I 
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de p e r c e p t o r e s  de  i n g r e s o  p o r  h o g a r  y u n  i n -  
c remen to  muy a c e l e r a d o  de  l a  i n c o r p o r a c i ó n  de 
m u j e r e s  a l  t r a b a j o .  

P o r  o t r p  l a d o ,  podemos a f i r m a r  que h a y u n n ú m e  
r o  de t r a b a j a d o r e s  cuya  o p c i 6 n  o c u p a c i o n a l  se  
e n c u e n t r a  ~ 6 1 0  e n  a c t i v i d a d e s  i n f o r m a l e s y q u e  
no e s t á n  d i s p u e s t o s  a s a c r i f i c a r  l a s  v e n t a j a s  
que o b t i e n e n  de su insertion o c u p a c i o n a l  e n  - 
ese s e c t o r  a cambio  de o b t e n e r  l a  s e g u r i d a d , -  ' 

l a  r e t r i b u c i ó n  y l a s  p r e s t a c i o n e s  s o c i a l e s  que 

-iJ 
l 

I 1 acompañan l a s  a c t i v i d a d e s  en  s e c t o r  f o r m a l .  

i 

I 

Asímismo,  l a  incorporation de t r a b a j a d o r e s  a l  
s e c t o r  i n f o r m a l  t a m b i é n  e n c u e n t r a  l í m i t e s  p o r  

s i c o s  de c i e r t o s  g r e m i o s  o a s o c i a c i o n e s  como: 
b o l e r o s ,  vendedores  a m b u l a n t e s ,  e t c .  

e l  c o n t r o l  de e s p a c i o s  o c u p a c i o n a l e s  y aún 

Las  c o n d i c i o n e s  van  cambiando e n  d i f e r e n t e s  - 
p e r í o d o s  y l o s  t r a b a j a d o r e s  s i n  empleo que ca  I i 
da vez son más, y a  no pueden d e d i c a r s e  a 
c a r  empleo,  es p o r  e s t o  que t a l  vez  e l  aumen- 
t o  de a c t i v i d a d e s  en  e l  s e c t o r  i n f o r m a l  cada 
vez es más grande, 

Cabe m e n c i o n a r ,  que e n  e l  D i s t r i t o  F e d e r a l  l a  
m u j e r  se e n c u e n t r a  i n t e g r a d a  a l  t r a b a j o  a s a l o  
r i a d o  r e c o n o c i d o  p r i n c i p a l m e n t e  e n  l a  pequeña 
y med iana i n d u s t r i a  y en  e s p e c i a l  e n  e l  comer - 
cia, e n  g e n e r a l  l a  s i t u a c i ó n  de l a  m u j e r s e  c g  
r a c t e r i z a  en  fo rma  g l o b a l  p o r  e l  acceso  a l o s  
s e c t o r e s  menos remunerados ,  y a  que  e n  a l g u n o s  

i 

i 
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empleos,  p r e v a l e c e n  c o n d i c i o n e s  de  t r a b a j o  - 
p o r  d e b a j o  de l a s  que se  e n c u e n t r a n  r e c o n o c i -  
das .  

2.5. EL C O M E R C I O  AMBULANTE. 

En l a  a c t u a l i d a d ,  l a s  m u j e r e s  se  i n c o r p o r a n  a 
s e c t o r e s  t o t a l m e n t e  d e s p r o t e g i d o s ,  e n t r e  e s t o s  
a l  c o m e r c i o  " a m b u l a n t e " ( B ) ,  o se  d e d i c a n  a l a  
v e n t a  de  a l i m e n t o s  c a s e r o s ,  de  p r o d u c c i ó n ,  de 
a r t e s a n í a s  y de t o d o  t i p o  de  p r o d u c t o s  hechos  
en  casa .  

P o r  o t r o  l a d o ,  se  i n c r e m e n t a  l a  p a r t i c i p a c i ó n  
f e m e n i l  e n  s e c t o r e s  a l o s  que a n t e s  no i n g r e -  
saban.  

Las  m u j e r e s  p o l i c í a s ,  l a s  enca rgadas  de o b r a s  
p ú b l i c a s ,  de r e p a r a c i ó n  de  j a r d i n e s ;  son  f e n i  
menos nuevos,  e s t o s  t r a b a j o s  e s t á n  mal paga-  J 

dos y c a r e c e n  de p r e s t a c i o n e s . ( ' )  

( O )  C o m e r c i o  " a m b u l a n t e " :  S i  c o n s i d e r a m o s  que l a  - 
a c t i v i d a d  económica  de u n  p a í s  puede d e f i n i r s e  
como e l  c o n j u n t o  de a c c i o n e s  i n d i v i d u a l e s  r e l a  - 
t i v a s  a l a  p r o d u c c i ó n  o a l  consumo; e n t o n c e s  - 
e l  c o m e r c i o  " a m b u l a n t e "  es e l  c o n j u n t o  de a c -  
c i o n e s  i n d i v i d u a l e s  r e l a t i v a s  a l a  p r o d u c  i ó n  
y consumo que l o s  s u j e t o s  r e a l i z a n  en  l a  v F a - 
p ú b l i c a  y en f o r m a  " a m b u l a n t e " ,  es  d e c i r ,  que 
l a  m e r c a n c f a  y e l  p u e s t o  en  que l a  e x h i b e n  son 
mov i  b l  e s .  

( s )  SOLIS DE ALBA, Ana A l i c i a .  D i s c u s i ó n  C o l e c t i v a  
E n t r e  T r a b a j a d o r e s .  Cuaderno de  F o r m a c i ó n  S i n -  
d i c a l .  S e r i e  l a s  M u j e r e s .  S i t u a  M .  

i 
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P o r  o t r o  l a d o ,  e l  c o m e r c i o  ( lo ) ,  cada vez t i e -  
n e  u n  auge mayor ,  a c u a l q u i e r  á r e a  q u e s e  a s i s  - 
t a  encon t ramos  e l  c o m e r c i o  laambulante" ,  y e l  
n i v e l  de  v i d a  de  l o s  c o m e r c i a n t e s  en  su mayo- 
r í a  es  b a j o ,  a s í ' t e n e m o s  que a l g u n o s  de l o s  - 
h i j o s  de l o s  c o m e r c i a n t e s  a s i s t e n  a l a  escue-  
l a ,  o t r o s  no; a l g u n a s  madres  l o s  a t i e n d e n ,  o -  
t r a s  no. E l  c o m e r c i o  es e l  m ó v i l  que a muchas 
p e r s o n a s  l e s  da l a  p a u t a  p a r a  p o d e r  s a t i s f a c e r  
sus  n e c e s i d a d e s  p r i m a r i a s ,  p r i n c i p a l m e n t e  l a s  
económicas .  S i n  embargo, p a r a  a l g u n a s  p e r s o -  
nas e l  l a b o r a r  en  e l  . comerc io  ' a m b u l a n t e "  es 
a l g o  i n s e g u r o ,  y a  que a l g u n a s  veces  tk-enen- g g  
n a n c i a s  f a v o r a b l e s ,  m i e n t r a s  que o t r a s  veces  
no venden en a b s o l u t o .  Cabe m e n c i o n a r ,  que - 
cuando o c u r r e  é s t o ,  e l l a s  t i e n e n  que d a r  su - 
c u o t a  c o r r e s p o n d i e n t e  a l o s  l í d e r e s  de esa  zg 
na y muchas veces  l a  c r i s i s  económica  a f e c t a  
p r i n c i p a T m e n t e  a l a  m u j e r , y a  que é s t a e s  q u i e n  
p a r t i c i p a  en  l a s  a c t i v i d a d e s  económicas  t a n t o  
de l a  casa  como d e l  p a í s .  E s t o  c o r r e s p o n d e  a 
l a  s i t u a c i ó n  que como t r a b a j a d o r a  ha c a r a c t e -  

2 

/- 

(lo) Entendemos p o r  c o m e r c i o :  a c t i v i d a d  de  i n t e r m e -  
d i a c i ó n  e n t r e  p r o d u c t o r e s  y c o n s u m i d o r e s ,  com- 
p rando ,  v e n d i e n d o  o p e r m u t a n d o g é n e r o s ,  d i n e r o ,  
e t c .  Con r e l a c i ó n  a l o s  p r o d u c t o r e s  l a  a c t i v i -  
dad c o n s i s t e  en  l a  a p r o x i m a c i ó n  de m a t e r i a l e s ,  
m a t e r i a s  p r i m a s ,  e t % . ,  p a r a  su t r a n s f o r m a c i ó n .  
Y p a r a  l o s  consumido res  s i g n i f i c a  l a  p u e s t a  a 
d i s p o s i c i ó n  de l o s  a r t í c u l o s  t e r m i n a d o s .  (ENCL 

P s i c o l  og í a .  Ed. Asu r i -Agu i 1 a r  . 1985. 
CLOPEDIA DE LAS C I E N C I A S  DE LA C O M U N I C A C I O N .  - 
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r i z a d o  s i e m p r e  y e n  t o d a s  p a r t e s  d e l  mundo, - 
m a t i z a d a  p o r  l a s  c o n d i c i o n e s  p a r t i c u l a r e s  que 
s i g n i f i c a n  su e n c a r n a c i ó n  e n  l a  c o m p l e j a  r e a -  
l i d a d  a c t u a l  de  M é x i c o .  

P o r  ú l t i m o  se  hace menc ión  que  muchas de  l a s  
m u j e r e s  que se i n c o r p o r a n  a l  c o m e r c i o  "ambu- 
l a n t e " ,  es  p o r q u e  f u e r o n  d e s p e d i d a s  d u r a n t e  - 
e l  c o r t e  de p e r s o n a l  de una empresa, m i e n t r a s  
que o t r a s  n i  s i q u i e r a  f u e r o n  a c e p t a d a s ,  o t r a s  
más p o r  v e r s e  i m p o s i b i l i t a d a s  p o r  l o s  h i j o s .  

E l  c o m e r c i o  'ambu lan te ' ,  es uno de  l o s  f a c t o -  
r e s  que l l e v a n  a l  p a í s  a l o  que se  l l a m a  "La 
economí'a s u b t e r r á n e a " ,  y a  que no  son c a p t a d o s  
e s t a d í s t i c a m e n t e  s i e n d o  i m p o r t a n t e  p o r  l a  e v a  
s i ó n  de i m p u e s t o s .  

A g r a n d e s  r a s g o s ,  é s t a  es l a  manera  en  como - 
d í a  c o n  d í a  c r e c e  más e l  c o m e r c i o ,  y a  que Ú1- 
t imamente  se i n t e g r a n  a e s t e  ramo t a n t a s  p e r -  
sonas s i n  empleo,  como a q u e l l a s  que p e r c i b e n  
u n  s a l a r i o  remunerado.  

J 
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D e n t r o  de e s t e  c a p í t u l o ,  p resen tamos  de  una manera 
g e n e r a l ,  l a  i n f o r m a c i ó n  que s i r v a  de  marco  p a r a  e 2  
t e n d e r  l a  f o r m a  de como se d e s a r r o l l a  e l  t r a b a j o  - 
de l a s  m u j e r e s  y s o b r e  t o d o  de a q u e l l a s  que p a r t i c i  - 
pan en l a  i n v e s t i g a c i ó n .  

P a r a  empezar,  cabe m e n c i o n a r  que e l  o b j e t i v o  de l a  
i n v e s t i g a c i ó n ,  f u e  e l  de c o n o c e r  cómo l a s  m u j e r e s  
que r e a l i z a n  e l  t r a b a j o  d o m é s t i c o  y e l  c o m e r c i o  - 
" a m b u l a n t e "  como p a r t e  de su v i d a  d i a r i a ,  pueden - 
a l t e r n a r  e s t a s  a c t i v i d a d e s ;  cómo p a r t i c i p a  su p a r e  
j a ,  l a  f a m i l i a  y s i  e l  c o m e r c i o  " a m b u l a n t e "  l e s  - 
b r i n d a  f a c i l i d a d e s  p a r a  r e a l i z a r  sus  l a b o r e s  domé2 
t i c a s :  s i  l o s  h i j o s  p a r t i c i p a n  (cuando  son mayo- 
r e s ) ,  q u i é n  c u i d a  de  e l l o s  ( s i  son  menores) ,  e t c .  

3.1.  PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA. 

Qué f a c t o r e s  económicos ,  p o l í t i c o s  y s o c i a l e s  
i n t e r v i e n e n  en  l a  r e a l i z a c i ó n  d e l  t r a b a j o  do-  
m é s t i c o  y e l  c o m e r c i o  " a m b u l a n t e "  e n  m u j e r e s  
de l a  U.P.N.T.? 

/ 

P a r a  poder a n a l i z a r  e l  p rob lema,  hemos marca -  
do l o s  s i g u i e n t e s  o b j e t i v o s  g e n e r a l e s  y p a r t i  - 
c u l a r e s  que nos l l e v a r o n  a c o n o c e r  e l  p r o b l e -  
ma a i n v e s t i g a r .  
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3 . 2 .  O B J E T I V O S .  

3 . 2 . 1 .  OBJETIVO GENERAL. 

A n a l  i z a r  l o s  f a c t o r e s  p o l í t i c o s ,  e c o n o  
m i c o s  y s o c i a l e s  que  i n t e r v i e n e n  en  l a  
r e a l i z a c i á n  d e l  t r a b a j o  d o m é s t i c o  y e l  
c o m e r c i o  " a m b u l a n t e "  p o r  m u j e r e s  de  l a  
U.P.N.T. ;  l a s  c o n d i c i o n e s  en que l o s  - 
r e a l i z a n  y l a  p r o b l e m á t i c a  q u e d e  e l l o s  
se desp renden  e n  l a s  á r e a s  l a b o r a l  fa 
m i l i a r ,  s o c i a l  p o l í t i c a y  p s i c o l b g i c a .  

3.2.2. O B J E T I V O S  PARTICULARES. 

1. Conocer  l o s  f a c t o r e s  económicos ,  pg. 
l í t i c o s  y s o c i a l e s  que l l e v a n  a l a  
m u j e r  a l  t r a b a j o  e n  e l  c o m e r c i o  "am 
b u l a n t e " .  

1.1. R e l a c i b n  d e l  c o m e r c i o  "ambulan  
t e "  c o n  e l  mercado de  t r a b a j o  
en  g e n e r a l .  

- 

1 . 2 .  E l  mercado de  t r a b a j o  p a r a  l a  
m u j e r  en  e l  D i s t r i t o  F e d e r a l .  

1 .3 .  C o n d i c i o n e s  p a r a  l a  i n c o r p o r a -  
c i ó n  de  la m u j e r  e n  e l  c o m e r c i o  
" a m b u l a n t e " .  

1.4.  R e l a c i ó n  e n t r e  c a p a c i t a c i b n ,  - 
e s c o l a r i d a d  y e l  c o m e r c i o  "am- 
bu1 a n t e " .  

i 
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2. Conocer las condiciones en que se - 
realizan las actividades comercia- 

les. 

2.1. Percepciones obtenidas. 

2.2. Jornada de trabajo, horario, - 
dfas de descanso y vacaciones. 

2.3. Ambiente y lugar en donde desg 

rrollan sus actividades. 

2.4. Condiciones de higiene y segu- 
ridad. 

2.5. Relación con comerciantes. 

2.6. Organización social y política. 

3. Conocer las condiciones en las que 

real iza el trabajo doméstico. 

3.1. Organización y desempeño del - 
trabajo doméstico. 

3.2. Relaciones de pareja. 

3.3. Relaciones con los hijos. 
* 

4. Análisis socio-político de l a  orga- 

nización del trabajo. 

4.1. Organizaci6n de su tiempo para 

participar en el comercio "am- 

bulante" y en labores domdsti- 
cas. 

4.2. Problemática que se genera en 
las áreas laboral, familiar, 
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s o c i a l ,  p o l í t i c a  y p s i c o l b g i c a .  

3 . 3 .  NATURAL EZ A  D E  L A  INVESTIGACION. 

. 
La p re senta  i n v e s t i g a c i d n  s e  l l e v ó  a cabo s i -  
gu iendo l o s  l i neamientos  de l a  i n v e s t i g a c i d n  
de t i p o  e x p l o r a t o r i o .  Con e s t e  t i p o  de e s tu -  
d i o  s e  l o g r 6  una v i s i ó n  gene ra l  de l  problema,  
ya que s e  tuvo como o b j e t i v o s :  

3 . 3 . 1 .  F a m i l i a r i z a r n o s  con l a s  cond ic iones  en 
que l a  mujer  t r a b a j a d o r a  de l  comercio 
"ambulante"  d e s a . r r o l l a  dos a c t i v i d a d e s  
d i f e r e n t e s .  

3 . 3 . 2 .  D e s c u b r i r  v a r i a b l e s  que en determinado 
momento puedan s e r  elemeyitos para  futu - 
r a s  i n v e s t i g a c i o n e s .  

Según Kerl  i n g e r (  1 1 ) ,  e s t a  i n v e s t i g a c i d n  e s  l a  
que mejor  r e f l e j a  l a  r e a l i d a d .  Y según Ander- 
E g g ( 1 2 ) ,  e s  una i n v e s t i g a c i ó n  que permite  ob- 
t ene r  una v i s i ó n  genera l  de l  problema a i n v e s  
t i g a r .  

Con l o  a n t e r i o r ,  consideramos que é s t e  e s  e l  

( 1 1 )  K e r l i n g e r ,  Fred  N .  i n v e s t i g a c i d n d e l  Comporta- 

( 1 2 )  A N D E R - E G G ,  E z e q u i e l .  I n v e s t i g a c i ó n  a l a s  Téc- 

miento .  Cap. 2 2 .  

n i c a s  de I n v e s t i g a c i d n  S o c i a l .  Cap. 4 
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t i p o  de i n v e s t i g a c i ó n  que  más se  apega a l o s  
o b j e t i v o s  de  l a  p r e s e n t e  i n v e s t i g a c i ó n .  5 

3 . 4 .  TRABAJO DE CAMPO. 

La  p r e s e n t e  i n v e s t i g a c i ó n  se l l e v ó  a cabo en  
un  p e r i o d o  a p r o x i m a d o  de s e i s  meses. 

P r imeramen te  se  t u v o  c o n t a c t o  c o n  l a  U.P.N.T. 
en donde se l e s  i n f o r m 6  s o b r e  l o s  o b j e t i v o s  .- 
de l a  i n v e s t i g a c i a n ,  a l  e s t a r  de a c u e r d o  l a  - 
o r g a n i z a c i ó n ,  p r o c e d i m o s  a r e a l i z a r  l a  i n v e s -  
t i g a c i ó n .  

D u r a n t e  l o s  t r e s  p r i m e r o s  meses se  p r o c e d i d  a 
r e c o p i l a r  l a  i n f o r m a c i ó n  t e ó r i c a  p o s i b l e  en  - 
r e l a c i ó n  a e s t u d i o s  s o b r e  l a  m u j e r  y su  p a r t i  
c i p a c i ó n  en e l  c o m e r c i o  " a m b u l a n t e " .  

Las  e n t r e v i s t a s  se r e a l i z a r o n  d u r a n t e  u n  p e r 1  
odo a p r o x i m a d o  de  v e i n t e  d í a s  y se  l l e v a r o n  a 
cabo e n  l o s  d o m i c i l i o s  de H o r t e n s i a ,  L i r i o ,  - 
Azucena y Amapola;  en  e l  c a s o s d e  D a l i a ,  J a r -  
mfn ,  V i o l e t a ,  A l h e l f ,  A z a l e a  y M a r g a r i t a ,  se  
r e a l i z a r o n  en  e l  l u g a r  donde d e s a r r o l l a n  sus  
a c t i v i d a d e s .  

Cuando se i n f o r m ó  a l a s  p a r t i c i p a n t e s  s o b r e  - 
l a  i n v e s t i g a c i ó n ,  a c e p t a r o n  s e r  e n t r e v i s t a d a s  
p a r a  e x p r e s a r  sus  o p i n i o n e s ,  a s í  que e l l a s  - 
f u e r o n  q u i e n e s  e l i g i e r o n  e l  l u g a r  en  donde se  

a p l i c a r f a  l a  e n t r e v i s t a .  

,/ 

.. 
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L a  d u r a c i d n  t o t a l  d e l a s  e n t r e v i s t a s  f u e  de un 
p r o m e d i o  a p r o x i m a d o  de  c i n c o  y s e i s  horas .  

P a r a  l l e v a r  a e f e c t o  l a  e n t r e v i s t a ,  se u t i l i -  
z ó  una g r a b a d o r a  c o n  e l  o b j e t o  de  que é s t a  - 
f u e r a  más a m p l i a  y e x i s t i e r a  una mayor  o b j e t i  
v i d a d .  

En g e n e r a l  l a s  p a r t i c i p a n t e s  t e n f a n  i n t e r é s  - 
p o r  l a  e n t r e v i s t a ,  s i n  embargo Amapola y L i -  
r i o  m o s t r a r o n  r e s i s t e n c i a  a l  c o n t e s t a r  c i e r -  
t a s  p r e g u n t a s ,  p e r o  en  e l  t r a n s c u r s o  de l a  eE 
t r e v i s t a ,  e l l a s  f u e r o n  p a r t i c i p a n d o  más. 

A l  t é r m i n o  de l a s  e n t r e v i s t a s ,  se  p r o c e d i ó  a l  
r e g i s t r o  t e x t u a l  de  l o s  d a t o s ,  c o n f o r m e  a l o s  
r u b r o s  que se  t i e n e n  c o n f o r m e  a n u e s t r a  g u í a  
de e n t r e v i s t a s ,  e s t o  p a r a  s i s t e m a t i z a r  l a  i n -  
f o r m a c i ó n .  

I 

3 . 5 .  LAS COMERCIANTES "AMBULANTES" DE LA U.P.N.T. 

P a r a  n u e s t r a  i n v e s t i g a c i ó n ,  tomamos e l  caso  - 
p a r t i c u l a r  de  10 m u j e r e s  que  s e  d e d i c a n  a l  c g  
m e r c i o  " a m b u l a n t e " .  L a s  a c t i v i d a d e s  que r e a l i  
z a n  son a l a  i n t e m p e r i e  y e n t r e  e l l a s  e s t á  e l  
o f r e c e r  su m e r c a n c í a  a l a s  p e r s o n a s  que v i s i -  
t e n  e l  l u g a r  ocupado p o r  e l l a s ,  de l a  misma - 
fo rma ,  e l l a s  son  q u i e n e s  o r g a n i z a n  y a d m i n i s -  
t r a n  su p r o p i a  l a b o r .  

P a r a  l a  s e l e c c i a n  de  e s t o s  casos  no  tomamos - 

0 
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I 

una muest ra ,  l a  p a r t i c i p a c i ó n  en l a  i n v e s t i g a  
c i ón  f u e  v o l u n t a r i a .  Cada una de l a s  comercia2 
t e s  t i e n e  d i f e r e n t e  h o r a r i o ,  d i f e r e n t e  j o r n a -  
da de t r a b a j o  y s e  ded ican  a vender  mercancía 
d i s t i n t a .  

Para  g a r a n t i z a r  e l  anonimato de l las  e n t r e v i s -  
t a d a s ,  s e  e l i g i 6  e l  nombre de dilfer*entes f l o -  
r e s  para  i d e n t i f i c a r l a s .  

I 

3.6. ALCANCES Y LIMITACIONES. . .  
E n  l a  r e a l i z a c i ó n  de e s t e  estudiio de t i p o  ex-  
p l o r a t o r i o ,  s e  tuv i e ron  a l gunas  i l imitantes  - 
que s e  fue ron  presentando d i r a n t k  e l  tiempo - 
f i j a d o .  

La pr imera l i m i t a n t e  f u e  e l  t iempo,  por  lo - 
cual  s ó l o  s e  tomaron 10 casos  pa ra  r e a l i z a r  - 
e l  e s t u d i o ,  ya que más no hub i e ra  s i d o  p o s i -  
b l e .  Estamos consc ientes  que e l  tiempo fue e l  
mayor prob lema,  pues no p e r m i t i ó  abo rda r  l a  - 
prob lemát ica  que presenta  l a  mujer en e l  co-- 
merc io  "ambulante" ,  pero  s í  una Jdea más o rnz 
nos p r e c i s a  de cuál  puede s e r  é s t e .  

E n  cuanto a l a s  e n t r e v i s t a s ,  tuvimos d i f i - cu l -  
t ades  para  r e a l i z a r l a s ,  ya  que v a r i a s  veces  - 
no a s i s t i e r o n  a l  l u g a r  de l a  c i t a ,  no quer í an  
c o n t e s t a r  por  temor a t e n e r  problemas con sus  
l í d e r e s ,  p o r  
d i r i g e n t e s  de 

o cual recur r imos  a una de l a s  
l a  4 J . P . N . T . ,  q u i e n ' c o n c e r t ó  l a s  

I 
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c i t a s  y a s í  l o g r a r  n u e s t r a s  e n t r e v i s t a s .  

Cuando se  r e a l i z a r o n  l a s  e n t r e v i s t a s ,  l a s  mu- 
j e r e s  e s t a b a n  i n q u i e t a s  y t e m e r o s a s ,  p e r o  a l  
f i n a l  a g r a d e c i e r o n  l a  o p o r t u n i d a d  de  p o d e r  de - 
c i r  y e x p o n e r  l o  que s i e n t e n .  

Cabe m e n c i o n a r  que e s t e  t i p o  de  i n v e s t i g a c i o -  
nes r e q u i e r e  de más t i e m p o ,  p e r o  s o b r e  t o d o  - 
de a d i e s t r a m i e n t o  y e x p e r i e n c i a  en  e l  mane jo  
de l a  t é c n i c a  p a r a  o b t e n e r m a y o r e s  r e s u l t a d o s .  

P o r  o t r o  l a d o ,  mencionamos que e l  hecho de  - 
s e r  m u j e r  f a v o r e c i ó  l a  o b j e t i v i d a d  de  l a  i n v e s  
t i g a c i ó n ,  p o r q u e  p e r m i t i ó  e l  a c e r c a m i e n t o  en-  
t r e  l a s  e n t r e v i s t a d a s  y l a  e n t r e v i s t a d o r a ,  y a  
que c o n s i d e r a m o s  que e x i s t í a  una mayor  con-  - 
f i a n z a .  

Asímismo,  se p r o p o r c i o n a r á  l a  i n f o r m a c i ó n  ob-  
t e n i d a  a l a  U . P . N . T . ,  c o n  e l  o b j e t o  de que - 
c o n s i d e r e n  nuevos a s p e c t o s  y p r o f u n d i c e n  e l e -  
mentos  c u a l i t a t i v o s ,  a f i n  de  que l a  i n v e s t i -  
g a c i ó n  sea u n  p r o c e s o  c o n t i n u o  p a r a  u n  m e j o r a  
m i e n t o  de  l a s  m u j e r e s  c o m e r c i a n t e s  "ambulan- -  
t e s "  de l a  zona c e n t r o .  

6 I 
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P r i m e r a m e n t e  damos una  r e s e ñ a  de  l a  h i s t o r i a  y ca -  
r a c t e r í s t i c a s  g e n e r a l e s  de l a  U n i ó n  P o p u l a r  Nueva 
T e n o c h t i t l a n  (U.P.N.T.), e s t o  c o n  e l  f i n  de  t e n e r  
u n a  v i s i á n  g e n e r a l  de  e l l a .  P o r  c a r e c e r  e n  esos  m g  
men tos  de  m a t e r i a l  h e m e r o g r á f i c o ,  s e  r e c a b d  l a  i n -  
f o r m a c i d n  p o r  m e d i o  de u n  i n f o r m a n t e  c a l i f i c a d o  - 
que es  d i r i g e n t e  de l a  O r g a n i z a c i ó n .  

4.1. U N I O N  POPULAR NUEVA TENOCHTITLAN. 

E s t a  U n i d n  s u r g i ó  p o s t e r i o r  a l o s  s i smos  de  - 
1985, c o n  l a  U n i d n  de V e c i n o s  de  l a  C o l o n i a  - 
C e n t r o  y l a  U n i d n  de I n q u i l i n o s  y D a m n i f i c a -  
dos d e l  C e n t r o .  

Su o b j e t i v o  p r i n c i p a l ,  f u é  s o l u c i o n a r  e l  pro- 
b lema de l o s  c o l o n o s  de l a  zona c e n t r o ,  p a r a  
l o  c u a l  se  h i c i e r o n  d i f e r e n t e s  l l a m a d o s  a l a s  
a u t o r i d a d e s  c o r r e s p o n d i e n t e s  p a r a  s o l u c i o n a r  
e l  p r o b l e m a  de una v i v i e n d a  d i g n a  p a r a  sus  h a  
b i t a n t e s ,  t r a t a n d o  s i e m p r e  de  c o n s e r v a r  e l  - 
a r r a i g o  e n  e l  b a r r i o ,  p o r  l o  c u a l  s o l i c i t a r o n  
l a  e x p r o p i a c i ó n  de l o s  p r e d i o s e n  donde t e n í a n  
su v i v i e n d a .  

A c t u a l m e n t e ,  l a  U n i ó n  c u e n t a  con  C o m i t é  Feme- 
n i l ,  C o m i t é  de Jdvenes y C o m i t é  de N i ñ o s ,  e n  
donde j u n t o s  t r a t a n  de  t e n e r  una v i d a  d i g n a  - 
p o r  m e d i o  de  a c c i o n e s  c o n j u n t a s .  

E s t a s  a c c i o n e s  c o n s i s t e n  en  programas de  d e s 2  
r r o l l o  c o m u n i t a r i o  que van  d i r i g i d o s  a s a t i s -  

/ 
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f a c e r  n e c e s i d a d e s  b á s i c a s  de  s u s  i n t e g r a n t e s .  
A l g u n o s  de  l o s  p rogramas son: e l  de  h o r t a l i z a  
h o r i z o n t a l  , germ inados ,  m a n u f a c t u r a s  c a s e r a s ,  
d e s a r r o l l o  de  p e r s o n a l i d a d ,  t a l l e r  de l a  mu- 
j e r  ( t emas  r e f e r e n t e s  a e l l a s ) ,  a s e s o r f a  j u r i  
d i c a ,  a t e n c i d n  méd ica  y g i n e c o l ó g i c a .  

Todos e s t o s  programas van  encaminados a l a  su 
p e r a c i d n  d e l  n i v e l  de  v i d a  económico ,  s o c i a l  
y c u l t u r a l  de  l o s  v e c i n o s  de l a  zona c e n t r o  y 
en e s p e c i a l  a l o s  miembros de  l a  U.P.N.T. 

A c o n t i n u a c i ó n ,  d e n t r o  de e s t e  c a p f . t u l o  p r e -  
sentamos e l  a n á l i s i s  de  r e s u l t a d o  de l o s  d i e z  
casos  que se  e s t u d i a r i o n  d u r a n t e  l a  i n v e s t i g a  
c i o n  y c o n  l a s  c u a l e s  p re tendemos  d a r  r e s p u e s  - 
t a  a l o s  o b j e t i v o s  p l a n t e a d o s  c o n  a n t e r i o r i -  
dad. 

Los  d i e z  casos  que p a r t i c i p a r o n  en  l a  i n v e s t i  
g a c i d n  f u e r o n  l o s  s i g u i e n t e s :  

1. DALIA: Separada de s u  p a r e j a ,  de  32 años - 
de edad, c o n  e s c o l a r i d a d  de  p r i m a r i a  com- 

/ 

p l e t a ;  t i e n e  3 h i j o s .  

Empetd a t r a b a j a r  e n  e l  c o m e r c i o  "ambulan-  
t e "  p o r  n e c e s i d a d  económica ;  a n t i g ü e d a d  e n  
e l  c o m e r c i o  de 10 años.  L a  r e l a c i a n  que - 
t i e n e  c o n  l o s  o t r o s  c o m e r c i a n t e s  c o n s i d e r a  
que es  buena pues se  l l e v a n  b i e n ,  se  p r o t e  
gen y ayudan.  No t i e n e  a f i l i a c i d n  p o l í t i c a  
n i  h a c i a  a a l g u n a  o r g a n i z a c i ó n  de comer-  - 
c i a n t e s ,  s610 a l a  U . P . H . T .  
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2 .  A M A P O L A :  Separada de su p a r e j a ,  de 4 3  años 
de edad, escolar idad de primaria completa,  
t i e n e  5 h i j o s .  

Empezd a l a b o r a r  en e l  comercio "ambulante" 
por necesidad económica; antigüedad en e l  
comercio "ambulante" de 10 años. L a  r e l a -  
ción con l o s  o t ros  comerciantes es  de cama 
r a d e r í a  y compañerismo. 

3. JAZMIN: Casada, de 6 1  años de edad, sabe - 
l e e r  y e s c r i b i r ;  t i e n e  2 h i j o s .  

Empezó a t r a b a j a r  en e l  comercio "ambulan- 
t e "  por necesidad económica; antigüedad en 
e l  comercio de 5 años. La r e l a c i ó n  que t i e  
ne con l o s  demás comerciantes no es  muy - 
buena porque hay envidias e n t r e  l o s  comer- 
c i a n t e s .  

4 .  VIOLETA: Viuda, t i e n e  47 años de edad, sa 
be l e e r  y e s c r i b i r ;  t i e n e  5 h i j o s .  

Empezó a t r a b a j a r  en e l  comercio "ambulan- 
t e "  por necesidad económica; antigüedad en 
e l  comercio de 1 año. La r e l a c i ó n  que t i e -  
ne con l o s  demás comerciantes e s  buena, ya 
que s e  ayudan y protegen mutuamente. 

z) 

5 .  MARGARITA: Casada, con 4 2  años de edad, - 
a n a l f a b e t a ;  t i e n e  2 h i j o s .  

Empezó a 1 aborar en e l  comercio "ambulante" 
p o r  necesidad económica; antigüedad en e l  
comercio de 1 5  años. Su r e l a c i ó n  con comer 

I 
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c i a n t e s  a m b u l a n t e s  es de  compañer ismo y - 
ayuda mutua.  

6. H O R T E N S I A :  D i v o r c i a d a ,  t i e n e  34 años de - 
edad, e s c o l a r i d a d  de p r i m a r i a ;  t i e n e  4 h i -  
j o s .  

Empezó a l a b o r a r  en e l  c o m e r c i o  " a m b u l a n t e "  
p o r  n e c e s i d a d  económica;  a n t i g ü e d a d  en  e l  
c o m e r c i o  de 7 años.  Su r e l a c i ó n  con  comer-  
c i a n t e s  a m b u l a n t e s  es de ayuda y compañe- 
r i  smo. 

7 .  L I R I O :  D i v o r c i a d a ,  t i e n e  48 años de edad,-  
sabe l e e r  y e s c r i b i r ;  t i e n e  3 h i j o s .  

Empezó a l a b o r a r  en e l  c o m e r c i o  " a m b u l a n t e "  
p o r  n e c e s i d a d  e c o n í m i c a ,  a n t i g ü e d a d  e n  e l  
c o m e r c i o  de 10 años.  Su r e l a c i ó n  con  comer - 
c i a n t e s  es buena p o r q u e  se ayudan mutuamen 
t e  cuando h a y  redadas  de l a  c a m i o n e t a  de - 
l a  D e l e g a c i ó n .  

8 .  AZUCENA:  Casada, t i e n e  36  años de edad, es - 
c o l a r i d a d  de s e c u n d a r i a ;  t i e n e  3 h i j o s .  

Empezó a l a b o r a r  en e l  co'mercio " a m b u l a n t e "  
p o r  n e c e s i d a d  económica,  a n t i g ü e d a d  e n  e l  
c o m e r c i o  de 10 años.  Su r e l a c i ó n  c o n  comer 
c i a n t e s  a m b u l a n t e s  es buena,  s e  ayudan e n  
e l  c u i d a d o  de los  p u e s t o s .  

9.  ALHELI: Casada, t i e n e  3 1  años de edad, e s -  
c o l a r i d a d  de s e c u n d a r i a ;  t i e n e  4 h i j o s .  

Empezd a 1 a b o r a r  en  e l  c o m e r c i o  " a m b u l a n t e "  



por necesidad económica; antigüedad en e l  
comercio de 3 años.  Su r e l a c i ó n  con l o s  de 
más comerciantes es regular  p o r  l a s  envi-  
dias  que e x i s t e n .  

10 .  A Z A L E A :  Viuda, t i e n e  56 años de edad, e s c o  
lar idad de primaria;  t i e n e  5 h i j o s .  

Empezó en e l  comercio "ambulante" p o r  necg 
sidad económica, antigüedad en el  comercio 
de 30 años. Su r e l a c i ó n  con l o s  demás co-  
merciantes es  regular  p o r  envidias .  (Ver - 
anexo 2 ) .  

I 

4 % .  

i 

4 . 2 .  CONDICIONES Y MOTIVOS P A R A  L A  INCORPORACION - 
DEL COMERCIO AMBULANTE. 

Los motivos por  l o s  cuales  l a s  mujeres e l i g i g  
r o n  como act ividad e l  comercio "ambulante" fue 

indicaron que po-r motivos económicos. S in  em- 
b a r g o  h u b o  o t r o s  motivos; Dalia Amapola, Hor- 
t e n s i a ,  Azucena y Alhel i  que representan e l  - 
50%, manifestaron que además se  incorporaron 
al comercio "ambulante" p o r  br indarles  é s t e , -  
f a c i l i d a d  p a r a  atender a sus h i j o s  y c a s a ;  - 
Viole ta  y Margarita que representan e l  20%, - 
dicen que p o r  d i s t r a c c i ó n ;  Jazmín que es  e l  - 
lo%, indica  que f u e  l o  más inmediato que encon - 
t r 6 ;  L i r i o  ( 1 0 % ) .  menciuna que se  incorpord - 
a l  comercio "ambulante" porque a su edad es  - 
d i f í c i l  encontrar empleo. 

r o n :  en su to ta l idad  que representa e l  l o o % , -  r' 
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Las  c o n d i c i o n e s  en  que l a s  m u j e r e s  de l a  U.P.N.'T., 
se  i n c o r p o r a r o n  a l  c o m e r c i o  " a m b u l a n t e "  se  p r e  - 
s e n t a  de  manera  e s t a d í s t i c a .  ( V e r  anexo 4, - 
g r á f i c a s  1 y 2 ) .  

RELACION ENTRE C A P A C I T A C I O N ,  ESCOLARIDAD Y CQ 
M E R C I O  AMBULANTE. 

En e s t e  a s p e c t o ,  e l  100% de l o s  casos  que r e -  
p r e s e n t a  l a  t o t a l i d a d ,  m a n i f e s t a r o n  no h a b e r  
r e c i b i d o  c a p a c i t a c i ó n  a l g u n a  p a r a  i n c o r p o r a r -  
se a l  c o m e r c i o  " a m b u l a n t e " .  S i n  embargo Azuce  
na comenta que  su esposo y l a  f a m i l i a  de  é s t e  
son v e n d e d o r e s  " a m b u l a n t e s "  de  t o d a  s u  v i d a  - 
p o r  l o  c u a l  a e l l a  se  l e  h i z o  más f á c i l  d e d i -  
c a r s e  a l  c o m e r c i o .  

En c u a n t o  a l a  r e l a c i ó n  que e x i s t e  con l a  e s -  
c o l a r i d a d  que t i e n e n ,  vemos que D a l i a ,  Amapo- 
l a ,  Azucena y A z a l e a  ( 4 0 % ) ,  d i c e n  que se  r e l a .  4 

c i o n a  p a r a  s a b e r  h a c e r  sus c u e n t a s  de l a  ven -  
t a  y g a n a n c i a s ;  Jazmín ,  V i o l e t a ,  M a r g a r i t a ,  - 
H o r t e n s i a ,  L i r i o  y A l h e l í  (602), m a n i f i e s t a n  
que no se r e l a c i o n a  de n i n g u n a  manera c o n  su 
a c t i v i d a d .  ( E s t o  se p r e s e n t a  en e l  anexo 4, - 
g r á f i c a  3 ) .  

P E R C E P C I O N E S  O B T E N I D A S .  

En c u a n t o  a l a s  p e r c e p c i o n e s  que o b t i e n e n  d i a  

I 
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r i  amente Amapol a, J a r m f  n , V i  o1 e t a  , i i a r g a  r i  t a  , 
L i r i o  y A l h e l f  (60%), m a n i f i e s t a n q u e o b t i e n e n  
d i a r i a m e n t e  u n  p r o m e d i o  de $20,000.- d i a r i o s ;  
Da1 i a ,  H o r t e n s i a  y A z a l e a  (30%)  , i n d i c a n  que 
l a s  p e r c e p c i o n e s  o b t e n i d a s  d i a r i a s  son de - - 
$30,000.- r e g u l a r m e n t e ;  Azucena (lo%), m e n c i g  
na que l a s  p e r c e p c i o n e s  son de $40,000.- d i a -  
r i a  ap rox imadamente .  

Asímismo, Jazmín ,  V i o l e t a  y L i r i o  (30%),  men- 
c i o n a r o n  que h a y  d í a s  en  que no venden n i  una 
p r e n d a ,  s i n  embargo e l l a s  t i e n e n  que d a r  su - 

$ 
c u o t a  a l o s  l í d e r e s  c o r r e s p o n d i e n t e s .  ( V e r  a -  
nexo 4-, g r á f i c a  4 ) .  

4.5.  JORNADA, H O R A R I O ,  D I A S  DE DESCANSO Y V A C A C I O -  
N E S .  

En l a  j o r n a d a  de t r a b a j o ,  D a l i a ,  Jazmín, Azu- 
cena y A l h e l í  que son  e l  40%, m e n c i o n a r o n  que 
su j o r n a d a  d i a r i a  de t r a b a j o  en e l  c o m e r c i o  - 
" a m b u l a n t e "  es  de 6 h o r a s ;  H o r t e n s i a  (lo%), - 

/ 

i n d i c a  que su j o r n a d a  es de 7 h o r a s  d i a r i a s ; -  
A z a l e a  (lo%), i n f o r m a  que es de 8 h o r a s  d i a -  
r i a s ;  Amapola, V i o l e t a ,  M a r g a r i t a  y L i r i o  - - 
(40%), i n d i c a n  que su j o r n a d a  es de 9 h o r a s . -  
( V e r  e s t a d í s t i c a  en  anexo 4, g r á f i c a  5). 

En c u a n t o  a su h o r a r i o ,  é s t e  es  f l e x i b l e  p e r o  
g e n e r a l m e n t e  t r a b a j a n  de l a  s i g u i e n t e  manera: 
D a l i a  de 1O:OO a 16:OO h o r a s ;  Amapo lade  1O:OO 
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a 19:OO h o r a s ;  J a z m í n d e  9:OOa 15:OO h o r a s ,  - 
M a r g a r i t a ,  L i r i o  y V i o l e t a  de 9:00 a 18:OO hg 
r a s ;  H o r t e n s i a  de  10:OOa 17:OO h o r a s ;  Azucena 
de 12:OO a 18:OO h o r a s ;  A l h e l í  de 7 : 3 0 a 1 1 : 0 0  
h o r a s  y A z a l e a  de 1 O : O O  a 18:OO h o r a s .  

Cada una de e l l a s  marca  e l  h o r a r i o  de a c u e r d o  
a l o  que venden, a l a  zona y p r i n c i p a l m e n t e  a 
sus n e c e s i d a d e s  f a m i l i a r e s  y p e r s o n a l e s .  

En lo que se  r e f i e r e  a l o s  d í a s  de descanso, 
en  su t o t a l i d a d  ( l o o % ) ,  m e n c i o n a r o n  que l o  ha - 
ten e l  d í a  domingo, y a  que l a  v e n t a  b a j a  p o r q u e  
r l  c o m e r c i o  e s t a b l e c i d o  de l a  zona c e n t r o  c i g  
r r a  ese  d í a .  

R e f e r e n t e  a l a s  v a c a c i o n e s ,  D a l i a ,  V i o l e t a ,  A -  
zucena y A l h e l f  (40%), i n d i c a n  que  l a s  toman 
en p e r í o d o s  v a c a c i o n a l e s  de l a s  e s c u e l a s ,  y a  
que en  e s t a  temporada  b a j a n  l a s  v e n t a s ;  H o r -  
t e n s i a  y L i r i o  (20%), l a s  toman cuando e l l a s  
l a s  n e c e s i t a n ;  Amapola, J a z m í n  y A l h e l í  ( 3 0 % )  
no toman v a c a c i o n e s ,  f a l t a n  ~ 6 1 0  en casos  de 
emergenc ia ;  A z a l e a  ( l o % ) ,  lo h a c e  en Semana - 
S a n t a .  ( V e r  anexo 4, g r á f i c a  6 ) .  

/ 

4 .6 .  LUGAR EN DONDE DESEMPEÑAN SU LABOR DE COMER-  
C I O  AMBULANTE. 

En su t o t a l i d a d  (loo%), desempeñan su a c t i v i -  
dad en  l a  zona c e n t r o ;  p a r a  i l u s t r a r  10 a n t e -  
r i o r ,  p r e s e n t a m o s  e l  anexo 3 .  

I 
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4 .7 .  RELACION C O N  COMERCIANTES. 

E n l a s  r e l a c i o n e s  con  c o m e r c i a n t e s ,  D a l i a ,  Ama 
p o l  a , V i o l  e t a ,  M a r g a r i t a  , H o r t e n s i a  y Azucena 
(60%), r e p o r t a r o n  que  se  l l e v a n  b i e n  con  l o s  
c o m e r c i a n t e s ,  que nunca han  t e n i d o  c o n f l i c t o s  
p e r s o n a l e s  n i  de  t r a b a j o ,  e x i s t e  ayuda mutua 
e n t r e  e l l o s .  S i n  embargo Jazmín ,  L i r i o ,  A l h e -  
1 í y A z a l e a  (40%), i n d i c a n  que s u  r e l a c i b t  es  
r e g u l a r  y a  que a l g u n a s  veces  se ayudan e n t r e  
e l l o s  y o t r a s  e x i s t e n  p r o b l e m a s  p o r  e n v i d i a s  
en e l  c o m e r c i o .  ( V e r  anexo 4, g r á f i c a  7 ) .  

4.8.  P E R T E N E N C I A  A O R G A N I Z A C I O N E S  SOCIALES Y PART' 
~. DOS POLITICOS. 

En su t o t a l  i d a d  (100%)  , i n d i c a n  p e r t e n e c e r  Úni  - 
camente a l a  U.P.N.T. ,  y nos i n f o r m a n  que se 
s i e n t e n  s a t i s f e c h a s  a l  e s t a r  d e n t r o  de e l l a , -  
y a  que a l g u n a s  veces  l e s  ha b r i n d a d o  apoyo, - 
s o b r e  t o d o  p a r a  que e x i s t a  r e s p e t o  e n t r e  l o s  
c o m e r c i a n t e s .  

As imismo,  i n f o r m a n  Jazmín ,  V i o l e t a ,  M a r g a r i t a ,  
Azucena, A l h e l í  y A z a l e a  que r e p r e s e n t a n  e l  - 
60%, que no p e r t e n e c e n  a n i n g ú n  p a r t i d o  p o l í -  
t i c o .  P o r  o t r o  l a d o ,  Amapola, H o r t e n s i a  y L i -  
r i o  (30X), i n f o r m a n  que son " C a r d e n i s t a s "  y - 
Da1 i a  ( 1 0 % )  , r e p o r t a  que e s t á  a f i l i a d a  a l  P R I .  

( V e r  anexos 2 y 4, g r á f i c a  8 ) .  
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4.9.  O R G A N I Z A C I O N  Y DESEMPEÑO DEL TRABAJO DOMESTI- 
C O .  

En e s t e  r u b r o  se  i n v e s t i g ó  de qué forma l a s  - 
e n t r e v i s t a d a s  d i s t r i b u y e n  su  t i e m p o  e n t r e  l a  
a c t i v i d a d  d o m é s t i c a  y l a  a c t i v i d a d  económica ,  
e n c o n t r a n d o  que: M a r g a r i t a  ( 1 0 % )  Ún icamen te  - 
s e  d e d i c a  a l a  a c t i v i d a d  económica  d e j a n d o  e l  
t r a b a j o  d o m é s t i c o  a c a r g o  de  sus  h i j o s  (ado -  
l e s c e n t e s ) .  E l  r e s t o  de l a s  e n t r e v i s t a d a s  - - 
(go%), i n d i c a r o n  que p o r  l a s  mañanas r e a l i z a n  
sus  a c t i v i d a d e s  hogareñas  c o m o s o n  p r e p a r a r  e l  
desayuno,  e n v i a r  a s u s  h i j o s  a l a  e s c u e l a  o - 
t r a b a j o ,  h a c e r  l a  comida y m e d i o  l i m p i a r  l a  - 
c a s a .  P o s t e r i o r m e n t e  p r e p a r a n  su m e r c a n c í a  y 

se  v a n  a t r a b a j a r  p a r a  r e g r e s a r  e n  l a  t a r d e  a 
t e r m i n a r  con  l a s  l a b o r e s  d o m é s t i c a s .  E s t o  se  
p r e s e n t a  en l o s  anexos  2 y 4, g r á f i c a  9.  

J 

4.10. RELACIONES DE P A R E J A .  

En l a s  r e l a c i o n e s  de  p a r e j a ,  D a l i a ,  Amapola, 
V i o l e t a ,  H o r t e n s i a ,  L i r i o  y A z a l e a ,  que r e p r g  
s e n t a n  e l  60%, r e p o r t a n  no t e n e r  p a r e j a ;  no  - 
a s í  Jazmín ,  Azucena y M a r g a r i t a ,  que son e l  - 
30%, i n f o r m a n  que l o s  p r i m e r o s  años de su ma- 
t r i m o n i o  l a s  r e l a c i o n e s  f u e r o n  m a l a s  p e r o  con 
e l  t i e m p o  han  m e j o r a d o ,  e l l o s  l e s  a y u d a n a  r e a  
t i z a r  l a b o r e s  d o m é s t i c a s  p e r o n o  se  i n v o l u c r a n  
e n  lo r e f e r e n t e  a l a  e d u c a c i ó n  de l o s  h i j o s . -  

.. 
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4.11 .  RELACIONES CON LOS HIJOS. 

.. 
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A l  ehl í ( 10%) , informa que sus re1 act  ones son ma - 
l a s  ya que s u  esposo  es a l c o h ó l i c o y  frecuentemen 
t e  t i  enen prob lemas.  (Ver anexo 4 ,  g r á f  i ca 10). 

E n  l a s  r e l a c i o n e s  con l o s  h i j o s ,  D a l i a ,  Amapg 
l a ,  V i o l e t a ,  Hor tens i a ,  L i r i o  y Azucena (60%), 
informan que sus r e l a c i o n e s  son buenas ,ya  que 
s u s  h i j o s  l e s  ayudan en l o s  quehaceres  domés- 
t i c o s ;  Jazmín que r ep resenta  e l  lo%, menciona 
que se  l l e v a  b ien  con sus h i j o s ,  ya que e l l o s  
son casados  y no l o s  ve f recuentemente ;  Marga 
r i t a  y A l h e l í  que representan  e l  20%, mencio- 
nan que son buenas pero  en e l  c a so  de Margar i  - 
t a ,  en ocas iones  t i e n e  problemas con e l l o s  y 
A l h e l í  es ne rv io sa  y a veces  l o s  g o l p e a ;  Aza- 
l e a  ( l o % ) ,  d i c e  que l a s  r e l a c i o n e s  no son bug 
nas con l o s  h i j o s  ca sados ,  s i n  embargocon l o s  
s o l t e r o s  s e  l l e v a  b i e n .  Lo a n t e r i o r s e m u e s t r a  
en e l  anexo 4 ,  g r á f i c a  11 .  

/ 
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D e n t r o  de  e s t e  a p a r t a d o ,  p resen tamos  l a s  c o n c l u s i g  
nes g e n e r a l e s  que se  e x t r a e n  de  l o  o b t e n i d o  d u r a n -  
t e  e l  t i e m p o  de l a  investigation. 

De e s t a  manera, tenemos que d e l  g r u p o d e m u j e r e s  e 1  
t r e v i s t a d a s ,  e n  su  t o t a l i d a d  se  i n t e g r a r o n  a l  comer 
c i o  " a m b u l a n t e '  p o r  m o t i v o s  econ6micos ;  de e s t e  - 
100% de p e r s o n a s ,  en  s u  m a y o r í a  o p t a r o n t a m b í é n  p o r  
f a c i l i d a d  p a r a  a t e n d e r  su h o g a r  y s o b r e  t o d o  a sus  
h i j o s .  Asímismo,  se  l l e g 6  a l a  c o n c l u s i 6 n  de  que - 
l a  m u j e r  que l a b o r a  en e l  c o m e r c i o  " a m b u l a n t e "  es 
a d m i n i s t r a d o r a  de su p r o p i o  t i e m p o ,  e l i g i e n d o  a s í ,  
sus  d í a s  de  descanso,  v a c a c i o n e s  y s o b r e  t o d o ,  e l  
h o r a r i o  d i a r i o  en  que desempeñan sus  a c t i v i d a d e s  - 
en e l  c o m e r c i o .  

L a  m a y o r í a  de  l a s  e n t r e v i s t a d a s ,  no t i e n e n  c a p a c i -  
t a c i ó n  a l g u n a  r e f e r e n t e  a l  c o m e r c i o ,  a s f  como e s t y  
d i o s ,  s i n  embargo., l a s  pe rsonas  que menc ionan  t e -  
n e r  e s t o s  ú l t i m o s ,  i n d i c a n  que su  p r e p a r a c i d n  p r o -  
f e s i o n a l  se  r e l a c i o n a  con e l  c o m e r c i o  t t ambu lan te t t  
p o r q u e  saben h a c e r  c u e n t a s  s o b r e  sus  p e r c e p c i o n e s ,  
a l g u n a s  s ó l o  saben l e e r  y cuando a l g ú n  l i d e r l e s  i n  - 
f o r m a  s o b r e  a l g ú n  prob lema,  e l l a s  l o  e n t i e n d e n  a u c  
que no t o t a l m e n t e .  

Cuando tocamos e l  p u n t o  de  l a  r e l a c i ó n  c o n  o t r o s  - 
c o m e r c i a n t e s ,  l a  m a y o r í a  c o n t e s t ó q u e  se  l l e v a  b i e n  
p o r q u e  cuando t i e n e n  a l g ú n  p r o b l e m a  se  ayudan e n t r e  
s í ;  s i n  embargo, e x i s t i e r o n  o t r a s  r e s p u e s t a s ,  como 
Jazmín  y L i r i o ,  que nos i n d i c a r o n  que a l g u n a s  v e -  
ces  s e  l l e v a n  b i e n  p e r o  en  o c a s i o n e s  e x i s t e n  p r o -  
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b lemas  p o r  l a  e n v i d i a  e n  e l  c o m e r c i o .  

En lo que s e  r e f i e r e  a l a  o r g a n i t a c i a n  s o c i a l  y p g  
1 í t i  ca, se  i n d i  c6  que t o d a s  p e r t e n e c e n  Ún icamen te  
a l a  U . P . N . T . ,  y que p o r  med io  de  é s t a ,  acuden a - 
marchas ,  m í t i n e s ,  e t c . ,  e x i s t i e n d o  a s í  u n  c o o p e r a -  
c i d n  y u n  apoyo e n t r e  l a s  i n t e g r a n t e s .  As imismo,  - 
t o d a s  m e n c i o n a r o n  que aunque e l l a s  no  l o  deseen, - 
de a l g u n a  manera se  e n c u e n t r a n  r e l a c i o n a d a s  c o n  l a  
D e l e g a c i 6 n ,  e n  e s t e  caso l a  V e n u s t i a n o  C a r r a n z a ,  - 
y a  que sus  l í d e r e s  l e s  p i d e n  d e t e r m i n a d a  c a n t i d a d  
de d i n e r o  p o r  d e j a r l a s  ocupar  un  e s p a c i o  e n  l a  v í a  
p ú b l i c a ,  a su  vez  e s t e  l í d e r  e n t r e g a  una p a r t e  d e l  
d i n e r o  a l a  D e l e g a c i ó n  y o t r a  se  queda con  e l l a ,  - 
" p a r a  cuando e x i s t a  a l g ú n  p rob lema c o n  c o m e r c i a n -  
t e s ,  a y u d a r 1  o s " .  

En l o  que se  r e f i e r e  a l a  h i g i e n e ,  s i  se  t r a t a  de 
u n  n e g o c i o  de a l i m e n t o s ,  se l e s  e x i g e  una l i m p i e z a  
no e x c e s i v a ,  p e r 6  s í  como r e q u i s i t o  p a r a  l a  o b t e n -  

g e n e r a l  , t o d o s  1 os  c o m e r c i a n t e s  " a m b u l a n t e s " ,  dan 
una c u o t a  p a r a  que se  b a r r a  a l  t é r m i n o  de  l a s  l a b 2  
r e s  d e l  d í a .  

c i o n  d e l  p e r m i s o  de v e n t a  e n  v í a  p ú b l i c a  y e n  l o  - @ 

En c u a n t o  a l a  s e g u r i d a d ,  es Ún icamen te  l a  que e l l o s  
e n t r e  s í  se p r o p o r c i o n a n  p o r  compañer ismo o p o r  ng 
c e s i d a d ,  pues no hay  s e r v i c i o  de v i g i l a n c i a  p o l i -  
c i a c a  n i  a l g u n a  o t r a .  

P o r  l o  que r e s p e c t a  a l a  o r g a n i z a c i ó n  p a r a  desempe 
ñar a c t i v i d a d e s  en e l  h o g a r  y en e l  c o m e r c i o ,  e l  - 
904 i n d i c ó  que p o r  l a  mañana r e a l i z a n  sus  quehace-  
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r e s  domést icos ;  después de e s t o ,  acuden a desempe- 
ña r  sus  a c t i v i d a d e s  en e l  comercio y por  l a  t a r d e ,  
r eg re san  a te rminar  con sus l a b o r e s  en e l  hogar .  

E n  cuanto a l a  f a m i l i a ,  encontramosque l a s  mujeres 
comerciantes  t i e n e n  e l  apoyo p s i c o s o c i a l  por  p a r t e  
de su f a m i l i a ,  pero  é s t e  siempre va l i g a d o  a f a c t o  
r e s  económicos por  p a r t e  de l o s  h i j o s .  

i 
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ENTREVISTA SEMIESTRUCTURADA APLICADAA COMERCIANTES 
AMBULANTES DE LA U.P.N.T. 

L a  s i g u i e n t e  e n t r e v i s t a  s e m i e s t r u c t u r a d a  f u é  e l a b o  
r a d a  en  base a l o s  r u b r o s  de  l a  i n v e s t i g a c i ó n ,  de  
e s t a  manera se  tomó en c o n s i d e r a c i ó n  a a q u e l l o s .  te 
mas que d i e r o n  r e s p u e s t a  a l o s  o b j e t i v o s  p l a n t e a - -  
dos  d u r a n t e  l a  i n v e s t i g a c i ó n .  A s í ,  l a  d i s t r i b u c i ó n  
f u é  de l a  s i g u i e n t e  manera: 

a )  D A i O S  GENERALES. 
Nombre : 
Edad: 
E s t a d o  C i v i l :  
E s c o l a r i d a d :  

b )  C O N D I C I O N E S  Y M O T I V O S  POR LOS QUE LA MUJER SE - 
I N C O R P O R A  AL C O M E R C I O  "AMBULANTE". 
I n g r e s o  a l  c o m e r c i o  " a m b u l a n t e " :  
Cuándo empezó a t r a b a j a r  e n  e l  c o m e r c i o  "ambulan - 
t e " ?  r* 

P o r  qué empezó a t r a b a j a r ?  
Qué o p c i o n e s  e x i s t e n  a l  l a b o r a r  en  e l  c o m e r c i o -  
"ambul a n t e " ?  

c )  P E R C E P C I O N E S ,  JORNADA DE TRABAJO, H O R A R I O ,  D I A S  
DE DESCANSO, V A C A C I O N E S .  
Cuá l  es l a  c a n t i d a d  de d i n e r o  que i n v i e r t e  y c g  
da cuando? 
Cuá l  es l a  c a n t i d a d  de d i n e r o  que p e r c i b e  d i a - -  
r i a m e n t e ?  
Horas  l a b o r a b l e s  p o r  d í a .  

.. 
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H o r a r i o  d i a r . i o  de l a b o r e s :  
D í a s  de descanso  a l a  semana: 
P e r í o d o  de  v a c a c i o n e s :  

d)  C O N D I C I O N E S  DE H I G I E N E  Y SEGURIDAD.  
S e r v i c i o  méd ico :  
R i e s g o s  de  t r a b a j o :  
Med idas  de  s e g u r i d a d :  

e )  EL MERCADO DE TRABAJO P A R A  LA MUJER EM EL D.F.  

P e r s p e c t i v a s  p a r a  l a  m u j e r  en  e l  t r a b a j o  d e n t r o  
d e l  D i s t r i t o  F e d e r a l .  

f )  RELACION CON COMERCIANTES. 
Cuá l  es su  r e l a c i ó n  c o n  c o m e r c i a n t e s ?  
E x i s t e  a l g u n a  o r g a n i z a c i ó n  e n t r e  e l l o s ?  

g )  O R G A N I Z A C I O N  SOCIAL Y POLITICA. 
P a r t i c i p a c l ó n  en  a l g u n a  o r g a n i z a c i ó n :  . 

P a r t i c i p a c i ó n  en  g r u p o s  p o l í t i c o s :  

h )  O R G A N I Z A C I O N  Y DESEMPERO DEL TRABAJO DOMESTICO.  
Manera de como o r g a n i z a  su  t r a b a j o  d o m é s t i c o  p b  
r a  r e a l i z a r  sus  a c t i v i d a d e s  en  e l  c o m e r c i o  "am- 
bu1 a n t e " :  

i) RELACIONES DE P A R E J A .  
Cómo son l a s  r e l a c i o n e s  con  su  p a r e j a ?  
De qué manera p a r t i c i p a  su p a r e j a  en  e l  desempe - 
ño de sus  a c t i v i d a d e s ?  

j )  RELACIONES CON H I J O S .  
Cómo c o n s i d e r a  que son  l a s  r e l a c i o n e s  con  sus  - 
h i j o s ?  
De qué manera p a r t i c i p a n  é s t o s  e n  e l  desempeño- 
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de su v i d a  d i a r i a ?  

Por Ú l t i m o  se  hace menc ión  que a l  t é r m i n o  de cada-  
e n t r e v i s t a ,  se  p i d i ó  a l a s  p e r s o n a s  que nos  d e s c r l  
b i e r a n  u n  d í a  de su v i d a ,  e s t o  c o n  e l  f i n  de corn-- 
p r o b a r  l a  i n f o r m a c i ó n  recabada  y as ímismo,  como se 
i n d i c ó  a n t e r i o r m e n t e ,  o b t e n e r  más e l e m e n t o s  p a r a  - 
u n  m e j - r  a n á l i s i s  de r e s u l t a d o s .  

A c o n t i n u a c i ó n ,  se p r e s e n t a  u n  e j e m p l o  de l a  fo rma  
en que se r e g i s t r ó  l a  i n f o r m a c i ó n  r e c a b a d a  en  l a  - 
e n t r e v i s t a :  

DATOS GENERALES: 

NOMBRE: 

EDAD: 36 años.  
ESTADO CIVIL: Casada. 
ESCOLARIDAD: 3" de s e c u n d a r i a .  
OCUPACION: Ven ta  de r o p a  de a d u l t o .  
INGRESO AL COMERCIO "AMBULANTE": Desde h a c e l 0 a R o s  

t r a b a j a  e n  e l  c o m e r c i o  " a m b u l a n t e "  como p r o p i e -  
t a r i a ,  a n t e r i o r m e n t e  t r a b a j ó  d u r a n t e  a p r o x i m a d a  
men te  un  año como empleada de u n  c o m e r c i a n t e  - 
" a m b u l a n t e "  en  f r u t a  p r e p a r a d a .  

POR QUE COMEN20 A TRABAJAR EN EL COMERCIO "AMBULAN 

TE"? Se i n i c i ó  a h í  p o r  l a  f a c i l i d a d  p a r a  e n c o n t r a r  
empleo p e r o  es  mal pagado; a h o r a  que es p o r  su  
c u e n t a ,  ha s i d o  p o r  n e c e s i d a d  económica  p a r a  a -  
y u d a r  a l o s  g a s t o s  de l a  casa .  

QUE OPCIONES EXISTEN AL LABORAR EN EL COMERCIO "AM 
BULANTE"? Al t r a b a j a r  p o r  su c u e n t a  puede e s c o g e r -  

e l  g i r o  que a e l l a  l e  g u s t e  y convenga y a t e n d e r  

i 
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su casa  e h i j o s ,  s e r  independ iente  y no r e c i b i r  
órdenes  de o t r o s ;  además de mayores gananc ias  - 
que como empleada de mostrador .  

CUAL ES LA CANTIDAD QUE INVIERTE Y CADA CUANDO? Pg 
r a  i n i c i a r  e l  negoc io  de ropa de a d u l t o ,  s e  in -  
v i e r t e  de uno a dos m i l l o n e s ,  después  conforme- 
e s t án  l a s  ventas ,  una p a r t e  e s  para  r e i n v e r t i r -  
en mercancía y o t r a  para  l o s  g a s t o s  de casa  y - 
ahor ro .  

QUE CANTIDAD PERCIBE DIARIAMENTE? Es v a r i a b l e  por -  
que hay ocas iones  en que no s e  p e r s i g n a ,  e s  de-  
c i r ,  no vende,  generalmente son $ 3 0 , 0 0 0 . -  a - - 
$ 5 0 , 0 0 0 . -  d i a r i o s  de ganancia  l l e g a n d o  en e l  - 
mes de d i c i embre  a quedar $100,000.-. 

CUANTAS HORAS TRABAJA AL DIA? T r a b a j a  de 8 a 10 hg 
r a s  d i a r i a s .  

CUAL ES SU HORARIO DIARIO DE LABORES, SUS DESCAN-- 

SOS Y VACACIONES? Es v a r i a b l e  e l  h o r a r i o ,  pe ro  ge -  
neralmente de 1O:OO a 20:OO horas  o de 12:OO a 
20:OO h o r a s ;  descansa  e l  domingo porque e s  e l  - 
d í a  en que e l  comercio e s t á  c e r r a d o  y no hay - 
venta .  Las vacac iones  l a s  l l e g a  a tomar en tem- 
porada  de l l u v i a s ,  e s t o  e s  en a g o s t o  y septiem- 
b r e .  

CUENTA CON SERVICIO MEDICO? No, pero  a s i s t e  a l  d i 2  
p e n s a r i o  médico de l a  I g l e s i a  de S t o .  Domingo - 
en donde l e  a t i enden  muy b i e n .  

RIESGOS DE TRABAJO: Los hay sob re  todo  cuando 1% - 
l i d e r  de l  grupo s e  molesta  y manda g o l p e a r l o s .  

MEDIDAS DE SEGURIDAD: No l a s  hay,  ya que con o s i n  
permiso l a  camioneta s e  l o s  l l e v a  y generalmen-  

I 

i 
I '  

i '  
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te  no s e  recupera  l a  mercancía .  
EXISTEN PERSPECTIVAS PARA LA MUJER EN EL TRABAJO - 
DENTRO DEL D.F.? S i  l a s  hay, s o l o  t i e n e n q u e  h a b l a r  

con l o s  l f d e r e s  para  que l o s  d e j e n  vender y pa- 
g a r  sus c u o t a s .  

CUAL ES LA RELACION CON COMERCIANTES? Es buena, de 
camarader fa ,  s e  ayudan cuidando l o s  puestos  - - 
cuando e s  n e c e s a r i o .  

l a  l í d e r  que cobra  l a s  cuo tas .  
PERTENECE A ALGUNA ORGANIZACION SOCIAL O POLITICA? 

No p a r t i c i p a  en o rgan i zac iones  s o c i a l e s ,  s d l o  - 
en l a  U.P.N.T. 

HAY ALGUNA ORGANIZACION ENTRE COMERCIANTES? S610 - 

DE QUE MANERA ORGANIZA EL TRABAJO DOMESTICO PARA - 
REALIZAR SUS ACTIVIDADES DEL COMERCIO "AMBULANTE"? 

Por  l a  mañana r e a l i z a  l a b o r e s  domést icas  como - 
l a v a r ,  i r  a l  mercado, l a  comida y escombrar ;  s e  
va a t r a b a j a r  y cuando l l e g a ,  l a  h i j a  mayor d e s  
pués de l a  l e s c u e l a  hace e l  quehacer  de l a  ca sa  
y a t i e n d e  a sus dos hermanos menores; cuando rg 
g r e s a  de t r a b a j a r ,  p lancha y da de cenar  a s u  - 
f a m i l i a .  

LAS RELACIONES CON SU PARE3A SON: Durante l o s  cua- 
t r o  pr imeros  años f u é  mala,  después me joraron , -  
actua lmente  no t i enen  prob lemas.  
L a  p a r e j a  no p a r t i c i p a  en l a s  a c t i v i d a d e s ,  s d l o  
para  c o r r e g i r  a l o s  h i j o s .  

LAS RELACIONES CON SUS HIJOS SON: Buenas,  l a  h i j a  
mayor ayuda en l a s  l a b o r e s  de l  hogar  además de 
e s t u d i a r  c a r r e r a  comercia l  por  l a s  mañanas; - - 

/ 
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a t i e n d e  a sus  dos hermanos menores cuando l l e -  
gan de l a  e s c u e l a .  La e n t r e v i s t a d a  t i e n e  comuni- 
c ac ión  con sus  h i j o s ,  e x i s t e  c o n f i a n z a .  

UN D I A  EN SU V I D A :  

“Me l e v a n t o  a l a s  6:OO horas ,  voy por  l e c h e  y pan, 
p reparo  e l  desayuno mientras  l o s  h i j o s  s e  v i s t e n  - 
para  i r  a l a  e s c u e l a ;  cuando desayunan y s e  van 10 
vo ropa  u n  r a t o ,  voy a l  mercado y p repa ro  l a  comi- 
da ,  mient ras  se  c o s e ,  escombro l a  c a s a .  

A l a s  1O:OO 6 1 2 : O O  horas  me voy a t r a b a j a r ,  s i  e s  
p o s i b l e  r e g r e s o  a l a  15:OO horas  para  v e r  s i  comig 
ron ,  s i  no e s  p o s i b l e ,  entonces has ta  que r e g r e s o -  
de l a  venta .  

A l  término de l  d í a  r e v i s o  t a r e a s ,  doy de cenar  y a 
dormir  . I ’  
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