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INTRODUCCION

La presente investigacién se desarrolls dentro del proyec-
to general de la zona: "La movilidad espacial y ocupacional del
trabajo campesino en México", bajo la direccién del Doctor Juan
Vicente Palerm y contando con la colaboracifn de la maestra Lau
ra Gonzdlez. Dicho estudio abarca, como drea de trabajo de cam
po e investigacién, la zona Sur del Valle de Toluca, Estado de
México. |

El objetivo principal del presente trabajo consiste en ex-
poner el funcionamiento del trueque de lefia por articulos de
consumo bésico, que se efectfia en el tianguis de Santiago Tian-
guistenco, Estado de México, asi como mostrar la importancia
que este tipo de transaccibén posee dentro de las unidades do-
mésticas familiares de las personas gue en &€l participan.

El estudio de mercados campesinos 6 tianguis en México
(en oposicién con los sistemas de intercambio de las socieda-
des "primitivas®™) y en especial dél trueque que en ocasiones
se efectia dentro de elios, constituyen temas cue no han sido
muy estudiados por los antropflogos sociales, no obstante 1la
importancia que &stos temas presentan en cuanto a que nos pue-
den reflejar el grado de integracién que las comunidades campe
sinas muestran frente a la economia nacional y la interaccibn
gque se puede establecer entre &€stas dos formas de produccién.

Ante esto, 1la presenteAin§éstigaci6n se enfrenté al pro-
blema de la existencia de ﬁuy pocos estudios realizados sobre

el truegue en mercados campesinos tanto en México como en el
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resto de Latinoamérica. En Mé&xico la existencia del intercam-
bio de productos que se establece sin la intermediacién de la
moneda en las plazas campesinas o tianguis ha sido mencionada
por Malinowski ( 1957 ), Marroquin ( 1978 ), y Warner --
( 1975 )* en Oaxaca, aunque &stos no centran su interés en di-
cha temftica, y ha sido estudiada por Foladori ( 1975 ) en Ve-
racruz. En lo que se refiere a Latinoamérica han realizado in
vestigaciones al respecto Esteva ( 1970 ) y Mayer ( 1970 ) en
Perfi. Sin embargo, en estos estudios no se ha realizédo un
an8lisis de las unidades domésticas familiares de las personas
gue en &1 intervienen, situacién que si se expondri en el pre-
sente estudio, aportando tanto el trabajo monogr&fico como de
andlisis sobre este aspecto y con lo cual esperamos contribuir
al avance del conocimiento de la tem&tica. Asi mismo, se pre-
sentard una detallada descripcién del funcionamiento del true-

que y el contexto en donde se realiza en la zona de estudio.

En el caso particular de nuestra investigaciéfn, en el mu-
nicipio de Santiago Tianguistenco, en el Estado de Mé&xico, to-
dos los martes se instala en la plaza y en las calles que ro-
~dean a &sta, un gran tianguis donde es posible adquirir una
gran variedad de artficulos de consumo tanto agricolas, como ar
tesanales e industriales; algunos de éstos proceden de poblados

circunvecinos como Sta. Marfa Ray6n, Gualupita, Metepec, etc.;

(*) .- Autor incluido en la recopilacién de Mercados de Oaxaca.
( 1975 ) de Martin Diskin y Scott Cook. Se trata de "Estudio
del sistema de mercadop en el Valle de Nochixtlan y la Mixteca
Alta".
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trito Federal y otros de entidades afin ms aleja-
oacén, Sinaloa y Jalisco.. Este tianguis se consti
0 puestos aproximadamente y en ellos se expenden
es como: verduras, frutas, jabones, semillas, flo-
os y artfculos para el hogar, productos de carpin-
ia, arteéanias, ropa, zapatos, tejidos de lana, pe
es como: guajolotes, gallinas, borregos, etc.

e tiénguis todos los productos ﬁencionados se ob-
te la transaccibén de compra-venta us&ndose el di-
io de cambio y el nivel de circulacifn de mercan-
resenta rebasa los limites regionales; ante ésto,
su integracién a la economia nacional.

h, junto a la presencia de este mercado con las

hs de intercambio del sistema dominante, reflején-

dose ésto pri#ordialmente en el uso de la moneda, existe una pe

quefia seccibn

intercambio el

dentro del tianguis donde se efectfia el trueque,

h el cual no interviene el dinero como medio fun-

damental de ¢

poco alejada

bio. En efecto, esta seccibn se encuentra un
de la plaza y separada del resto del tianguis por

ira y en ella se realiza el trueque de leha porxr

una larga cuaq

artficulos de ¢onsumo bésico. Sin embargo, a pesar de ser una

secc16n pequeflja dentro de las dimensiones del tianguis, en
jen semanalmente de mayo a junio (los meses de ma

|

aportando articulos para trocarlos por los lefios.

ella interviei

yor concurrengia) alrededor de 60 personas llevando lefia y 70

La lena constituye el producto pfincipal de trueque y entre

los articulos por los que &sta se intercampia se encuentran: ver
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duras, frutas, sopas de pasta, tortillas, jabén, aztcar, carnes
Yy sus derivados, cazuelas y ollas de barro, petates de tule,
etc. En cuanto a la procedencia ae éstos articulos se refiere,
todas las personas gue aportan la lefna son productores directos,
Y las que introducen los bienes para trocarlos por el combusti-~
ble pueden producirlos directamente 6 adquirirlos en el mercado
donde el dinero es la base del intercambio, o bien, son comer-
ciantes gue destinan al truegque los productos que no pudieron

vender en el mercado monetario.

MARCO TEORICO DE REFERENCIA

Como ya hemos mencionado anteriormente, nuestra investiga-
. cibn se enfrentS a la existencia de muy pocos estudios realiza
dos sobre el trueque en los tianguis campesinos en Latinoaméri
ca y, debido a que los estudios antropol6gicos cl&sicos sobre
el trueque,no pueden compararse con las circunstancias en que
el trueque en Santiago Tianguistenco se efectfa, es decir, de-
senvolviéndose junto a intercambios predominantemente moneta-
rios y no en comunidades cerradas, hemos preferido basar nues-
tra investigacién en un enfoque tebSrico mis amplio partiendo
de estudios actuales sobre los tianguis para posteriormente ha
cer uso de las investigaciones que se han realizado en Latino-
américa y que analizan al tiueque como institucién.

Para abordar este enfoque tebrico que pretendemos, nos han
parecido particularmente de utilidad las ihvestigaciones de

Luisa Paré ( 1973 ), de Martin Diskin y Scott Cook (1975) y de

- oo b g



. Ver6nica Veerkamp ( 1979 ) en lo que a los estudios actuales
de tianguis se refiefe, Y los trabajos de Enrique Mayer (1970)
y de Claudio Esteva ( 1970 ) en lo que respecta al trueque en

Latinoamérica.

Estudios actuales de los mercados campesinos o tianguis

Existen mecanismos no formales por medio de los cuales se
llevan a cabo transacciones comerciales ya sea entre las comu-
nidades o entre los pobladores y comerciantes, sin embargo,
los tianguis o dfas de plaza "constituyen en el fondo uno de
los iervios centrales de la articulacién de la economifa campe-
sins con la economfa nacional Yy a veces internacional?(l).

Tanto Paré& como Diskin y Cook coinciden en concebir el
tianguis como el lugar fisico donde se materializa la interac-
cibén de dos sistemas: el del sector campesino y el del sector
dominante. - Este integra tanto la produccién de las comunida-
des campesinas basadas en la subsistencia-consumo como la ac-
tividad de comerciantes especializados con fines de lucro(z).

Los tianguis cumplen su caricter de vinculacibn de las co
munidades no capitalistas con el mercado nacional (capitalis-
ta) ‘a través del intercambio de productos basado en: 1) la ex-

traccibn de los excedentes de la regifn para su redistribu-

cién en el mercado nacional y 2) la incorporacién del campesi-

(1) .~Luisa Paré. "Tianguis y economia capitalista”.(1975) p.85

(2) .-Diskin y Cook en lugar de utilizar el término de comercian
tes especializados emplean el de "la firma", entendida ésta co-
mo personas u organizaciones que buscan el lucro en la plaza y

que poseen habilidades para la contabilidad y el c&lculo con 1la
finalidad de obtener la mixima ganancia.




| - F o
no al mercadp interno poﬁfmédiﬂ“dﬁkla diﬁtrlbucqén de productos

de orfgen inﬁustrial-y aqricold extka—regldnal..
~ |Luisa Paré ( 1975 ) a dlféremb a de Martin Diskin y de -

Scott Cook, le da un peso consmderable al interdambio desigwal

que se presenta entre la economia é‘mpesina y elimercado caﬁita

listh; &sto se expresa cuando el pktductor dlreqto acude al itian
guis|con mercancias que cnntxenen ﬁ‘s valor que Ll precio reci-
bido | por ellas,y a ‘su veZsadquﬁeﬁeéﬁerpaﬂcfas 1nkustr1a1es que
por las difetrencias de prddﬁétﬁVﬂd§‘ dklftrabajoipoéeen menas

valoy. Esta autora afirma quefh}pétaradé‘que no%es el tianguis
lo que genera eéte inter&dmbid:ﬁe&iﬁuaa,%es ahi Bdn&e éste se

}mateﬁﬁaliza,zde donde remmita su &ﬁi rtancia.
Werﬁnica‘Veerkamp (.1@79‘)5p0§fsu parte, inkroduce un due-
vo elemento de utilidad para nmhsﬁ%a ihvestigacifin, al captar

que dadas 1as‘caracter£9ti?as de aéﬂﬁeBagrollo eh las que sé en
cuentira Méxido, los tianguis fnnciéﬂan cdmo‘un»"#ectpr infoqmal
- de dﬂstribuci&n‘(s’ que obera en Md% pblds mis sphbdesarrollados
~de lds»ciudadas y del campo y eh adnaniﬁaccesibLes éomo'la%sig

xrra. | La eonclusiGn a la gue liévaéfu ésthudio se@basa en que las
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(3) .- Denomina *sector forﬂal d¢ diis ribucién” a 1as empresas
tfpichs de las naciones industrialijzpd:
tiendps y los establecimientos ¢ wercialep y "sedtor informall
de diptribucién™ a los tianguis cuyjl estriictura jparente pare-
ce no| estar incorporada a la ed¢n‘ji capitalistg nacional.
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mento clave para la industria nacional y la extranjera al ofre
cer nuevos mercados incluso también para las manufacturas de

buena calidad.

Ademds del punto de articulacidn que se establece entre
el sector campesino y el sector capitalista & través de la ven
ta de fuerza de trabajo del primero hacia el segundo, en base
a los estudios anteriores podemos concluir que en el tianguis .
como lugar fisico, se establece otro punto de_articulacién en-
tre ambos sectores que le permite al sistema dominante obtener
una transferencia de valor tanto en la compra de los productos
campesinos como en la venta de los productos industriales, a
la vez que los mercados campesinos aseguran su reproduccién y
desarrollo al expandir los canales de distribucién de sus pro-
ductos.

Ahora bien, lo anterior se refiere a los tianguis donde
la moneda es el medio fundamental de intercambio, sin embargo,
en Santiago Tianguistenco junto a este tipo de transacciones

se encuentra una seccifn donde se realiza el trueque.

Estudios sobre el trueque

Enrique Mayer y Claudio Esteva en sus estudios ven al
trueque como una forma debintercambio tradicional que convive
con la monetaria y sostienen en que la maneré en que se esta-
blecen las equivalencias estédn regidas.por’la tradicién, basin-
dose en una relacién histérica de reciprocidad y guiadas por

sanciones morales entre los habitantes de las diferentes zonas.




De esta manera, aungque los productos posean una estipulacibn
de precios fijos en dinero, las equivalencias del intercambio
son convencionales, aunque pueden variar, e incluso el valor
de un producto puede ser menor gue el valor monetario de este
articulo en el mercado. Asi mismo, se considera que la gente
que interviene en el trueque pertenece a la clase mas humilde
cuya capacidad de compra es reducida y "siendo sus capitales
de inversién muy bajos, éste puede considerarse un mercado de -
pobres y para pobres".(4)

Dentro del trueque también se presenta un espiritu mer-
cantil en las dos partes gque intervienen en .la transaccibn;
- Esteva considera que una de ellas entrarfa dentro de lo que de
nomina un espfiritu mercantil primario en cuanto a gue trueca
con la finalidad de satisfacer sus necesidades bésicas y la o-
tra represéntaria un espiritu mercantil transicional o mixto
en cuanto a que trueca para revender posteriormente los articu
los adquiridos aprovechando las ventajas sociales del trueQue
para convertirlas en ventajas econémicas. Aunque el espiritu
mercantil de éstos ﬁltimos se rige por las leyés Gltimas del
dinero y del mercado, debido a su escaso poder de inversién y
de ahorro, ésto sﬁlo es visto como una solucién econbmica indi
vidual.

Por otro 1ado, una de las condiciones para comprar arti-
culos en el mercado de precios es poseer dinero en efectivo,

mientras que para el trueque no es necesario tenerlo; por ello,

(4) .-Claudio Esteva."Un mercado en Chinchero, Cuzco”.(1970)
p. 221



el campesino reserva sus ingresos monetarios para adquirir los
productos que no puede obtener por medio del trueque. Ante es-
to, la escasez de dinero condiciona y orienta la existencia dei
trueque.

Ambos autores consideran las relaciones sociales que se
intercambian con los bienes materiales; es decir, en el true-~
gque se satisfacen tanto demandas econfmicas como de sociabili-

dad.

OPERACIONALIZACION DE LA INVESTIGACION: HIPOTESIS

En base a las consideraciones tefricas gque mencionamos
en el apartado anterior planteamos la siguiente hipb6tesis cen-

tral e hip6tesis secundarias: -

Hipbtesis central:

El trueque de lefia por articulos de consumo bisico com-
plementa y se integra al mercado regional al dar salida a los
articulos pereéederos gue no pudieron ser vendidos en el merca
do de transacciones monetarias y al extender las ventas de al-
gunos productos bisicos no perecederos que a él se intrbducen;
No obstante, al no establecerse el valor de cambio en base a
los precios del mercado monetario, este tipo de intercambio se
encuentra al margen del mercado regional, complementando las ne
‘cesidades de subsistencia de los prodﬁctores directos gue en
el interQienen y de las pefsonas gque compran articulos para
trocarlos por la lefia, a la vez yue favorece las ganancias de
los comerciantes que participan con los sobrantes de su comer-

cio.
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Hipb6tesis secundarias:

1) .- Para que exista el trueque 6 el intercambio sin uso
de la moneda.debe haber una complementaridad de necesidades en
las personas que en €1l participan.

2) .- Para las personés qgue aportan la lena, el trueque
ayuda a cubrir las necesidades de subsistencia en las tempora-
das en las que carecen de ingresos monetarids.

3) .~ Para 1aé personas gque aportan articulos de produc-
cibn directa, debido a sus pocos ingresos monetarios la lefa
obtenida en el trueque representa un ahorro en los gastos del
hogar.

4) .- Para las personas que compran artfculos para poste- .
riormente trocarlos por la‘leﬁa, el precio en el mercado al
que adquirieron dichos productos debe ser menor al precio mone
tario de la lefia obtenida en trueque.

5) .- Para las personas comerciantes que aportan articu—
los, no qguedarse con los bienes perecederos que no pudieron
ser vendidos en el mercado monetario, y cuyo costo fué cargado
en el resto de su venta, obtienen con el trueque una ganancia

adicional en lefa.

METODOLOGIA Y TECNICAS DE-INVESTIGACION

Para generar la informacién gue a continuaci6bn presenta-
remos, se utilizé el método antropoldgico del trabajo de campo
teniendo como fuentes principales de informacién el tianguis

mismo, dos comunidades que participan en el trueque y algunas
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de las familias que en él intervienen. Las comunidades que se
seleccionaron fueron: Ocotenco y San Pedro Tlaltizapdn; el in-
terés por ellas se bas6 en que la primera aporta lefia al inter
cambio y la segunda articulos y, de esta manera, se podfa obte
ner una visién mas completa de los dos polos gue intervienen
en dicha transaccién. El trabajo de campo se efectué durante
dos periodos: el primero de ellos, de llayo a Acosto de 1980,

en el que se obtuvo la informacibén que conforma los tres prime
ros capitulos de este trabajo y, el segunio de ellos, de Sep-

tiembre a Diciembre de 1982, en el que se recabd la informacién

de campo correspondiente al cuarto capitulo. _ .

Las t&cnicas que se utilizaron para realizar esta inves-
tigacién fueron: la observacién participante durante el true-
que, el dia en que éste se efectfia, y las entrevistas abiertas
y guiadas con algunas de las gentes que en €l participan con
la finalidad de profundizar sobre temas especificos.

La presentacibén de nuestro trabajo la hemos dividido en
cuatro capitulos. En el primero de ellos: "El contexto regio-
nal: El1 Sur del Valle de Toluca",se menciona la descripcién
geogrdfica particular y el aprovechamiento de los recursos na-
turales por el hombre, asi como, los asentamientos, comercios
e industrias gque existen en la zona estudiada. En el segqundo
capitulo "El trueque de lefa por articulés de consumo b&sico
en el tianguis de Santiago Tianguistenco", se presentari la
historia y el funcionamiento actual del intercambio, la proce-
dencia de la gente que en €l interviene, los productos que se

introducen y la manera de obtenerlos, la forma de efectuar la
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transaccién, la ley de la oferta y la demanda y su repercusién
en la transacci6n, el destino de los productos obtenidos en
trueque,‘eté.k En el tercero y en el cuarto capitulo se presen
tard el estudio de dos pueblos que participan en el trueque:
Ocotenco, que aporta leha al intercambio, y 8an Pedro Tlaltiza
pén, que interviene con articulos de consumo L&sico. Para la
exposiéiﬁnvse parFiré de la descripcién de cada uno de estos
pueblos en términos de su aspecto fisico, sistema de autoridad,
distribucién de los recursos, actividades econfmicas de sus ha
bitantes, etc., para pasar posteriormente al estudio particular
de algunas unidades domésticas de las personas de éstas comuni
dades que pérticipan en el trueque, haciendo énfasis en la or-
ganizacién econémica familiar que poseian en el momento en que
se ingres6 a este intercambio, las causas que los impulsaﬁ a
asistir a €1, la organizacibn econbmica familiar actual en tér
minos de su composicién familiar, recursos, actividades econé
micas de cada uno de los miembros, el gfesupuesto semanal, la
forma de percibir la transaccién, el destino de los productos
adquiridos en el intercambio, el célculo mdnetario de la tran-

saccién efectuada, etc.
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I.- EL CONTEXTO REGIONAL: EZ SUR DEL VALLE DE TOLUCA.

A) .-DESCRIPCION GEOGRAFICA PARTICULAR Y APROVECHAMIENTO DE LOS

RECURSOS NATURALES POR EL HOMBRE.

La regién Sur del Valle de Toluca constituye la zona de tfg
bajo de campo e investigacién del proyecto "La Movilidad Espa-
cial y Ocupacional del Trabajo Campesino en México", dentro del
cual se efectu6 el presente estudio. Esta zona se encuentra dg
limitada al Norte por la carretera México-Toluca; al Este y al
Sur por la sierra del Ajusco y al Oeste por el Nevado de Toluca.

Esta regifn presenta un relieve muy diverso que determina
las actividades econfmicas que se asocian con la relacién hom~
bre-naturaleza; el mayor interés en esta relacibn radica en la
manera en que el hombre ha puesto en pr&ctica su inventiva para
obtener un mejor aprovechamiento de sus recursos en unas cir-
cunstancias tan problem&iticas como las que presenta esta zona,
al poseer condiciones climiticas dificiles de evitar como lo es
el exceso de liuvia, las heladas, etc. y una orografia demasia-
do irregular y de la que se tiene que hacer uso de la mejor ma-
nera posible por la escacez de tierra existente.

Para facilitar la exposicién goegré&fica del territorio y la
manera en que el hombre hace uso de estos recursos, hemos esta-

blecido tres pisos ecolfgicos importantes en la zona:
1) .- Valle
2) .- Piamonte

- 3).—- Monte
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1) .-VALLE

Esté piso ecolbgico se ubica entre los 2,570 y los 2,629
m.s.n.m. y se forma por lo que constituye el ex-vaso de la Lagu
na del Lerma; ya que ésta fué disecada al entubarse el agua en
1945 para mandarse al Distrito Federal. No obstante, en este
piso ecolbgico el problema principal lovconstituye la acunmula-

cién de aqua que se presenta en la época de lluvias, pues &sta

baja desde los cerros gque la rodean estanc&ndose, como conse-
‘cuencia, en este lugar.

Dentro de este territorio se pueden captar cuatro ecotonos
que determinan diferentes actividades econbmicas o modos de ha+
cer uso del terreno por el hombre para su aprovechamiento. Es-
tos cuatro ecotonos no se presentan de una manera continua, si-
no dependiendo.de la profundidad del terreno, qgue es, irregular.

Los ecotonos que se han detectado de menor a mayor altitud
son:

a) .- Regiones inundadas afin en la época de sequfia.

b) .~ Zonas de pastos naturales.

c) .- Territorios dedicados a una agricultura de tipo inten-

sivo.

d) .- Areas destinadas a una agricultura tradicional.

a) .- Regiones inundadas afin en la &poca de sequia..
Estas se presentan en los ecotonos m&s bajos del Valle y
en ellas se practica la pesca de carpas, ranas, truchas y acosi

les.
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b).- Zonas de pastos naturales

Este ecotono posee ma?or altitud que el anterior; se inun
da enla época de lluvias pero se evapora este lfguido en la
temporada seca quedando en la superficiellcs pastos naturales,
Este territorio, cuando no se encuentra anegado, es empleado
para el apasentamiento de borregos, vacas, toros, caballos, mu
las y machos.

En este ecotono también se da el tule y los habitantes de
la regi6n lo explotan para fabricar petates, aventadores, etc.:
e incluso para formar las paredes de una casa en las mis humil

des de ellas.

¢c) .- Territorios dedicados '‘a una agricultura de tipo intensivo

En estas &reas encontramcs un tipo de explotacién agrico-

la denominada regionalmente " camellones". Estos son parcelas
de forma rectangular de 30 metros de largo por 8 6 10 metros
de ancho rodeadas a los lados por canales; la acumulacién de
agua que se presenta en estos canales durante la temporada de
lluvias, permite que el agricultor riegué los cultivos en la
época de sequia auxili&ndose para ello de unas cucharas largas
de madera (de aproximadamente 2 metros de largo) 6 de cubetas
para extraer el agua de dichos canales. En este tipo de par-
celas puede obtenerse hasta dos cosechas anuales teniéndose en
ocasiones almécigos para que ésto sea posible al acortar el ci
clo de cultivof Los productos que se siembran en los camello-

nes son cultivos comerciales como: lechugas, ré&banos, cilantro,

espinacas, cebollas, etc. y cultivos de subsistencia como maiz
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y haba.

d) .- Areas dcstinadas a una agricultura tradicional

Estas zonas se localizan en el nivel nds elevado del va-
lle y se constituye por parcelas en las que se cultiva de mane
ra extensiva maiz, haba y un poco de frijol de temporal; en
ellas s6lo puede obtenerse una cosecha anual. v

>C0mo este tipo de parcelas se encuentran rodeadas por mon
tes, es necesario evitar que la bajada del agua en la &poca de
los aguaceros erosione la parcela 6 la inunde; es por ello que
se construyen "cabeceras 6 canos" y en ocasiones también dre-
nes y "sangraderas". Las cabeceras son dos § tres surcos que
van en sentido transversal a la pendiente del acua a manera de
contencién; dichos surcos tambi&n se siembran. Cuandc es nece
sario poner drenes porque las posibilidades de inundacifn son
mayores, €éstos se hacen a 1.5 m. de profundidad por 1 m. de an
cho a las orillas de la parcela y en el;resto de la superficie
del terreno se elaboran las sangraderas, gque son canales gue
se trazan tranéversalmente a los surcos entre algunas matas,
con la finalidad de que el agua circule hacia los drenes evi-
tando asi su estancamiento.

En estas parcelas, ademés de la dificultad de evitar las
inundaciones, existe otro gran problema que lo causa la tuza &
rata de campo, ya que &sta se alimenta del maiz sembrado vy,
por esta razén, en ocasiones la parcela tiene que ser resembra

da.

RS s S . 5 b
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2) .- PIAMONTE

Dentro de este piso ecolégico, consideramos a las lomas,
las colinas y los cerros de poca altitud; en la zona estudiada
éstos se localizan entre 1ps 2,630 v los 2,830 m.s.n.m.. Debiv
do a la escasez de tierra en esta zona, estas dreas son explo-
tadas agricolamente aunque requieren de un mayor insumo de '
energia humana que las parcelas que se localizan en el Valle.

Como este tipo de parcelas se encuentran en las pendien-
tes de las lomas, el problema con el gue se enfrenta el agri-

cultor, no es el de evitar el inundamiento de su parcela como

sucedia en el caso del Valle, sino el de imvedir la erosién en

la época de lluvias que puede acarrear la destruccién de su co

secha. Ante ésto, en la zona se practican dos tipos de siste-
mas agricolas que regionalmente se denominan "terrazas" y "ca-
jones 6 bbtones". . El uso de uno u otro sistema se debe b&si
camente a la pendiente con que cuente la ladera siendo los "ca
jones 6 botones" uéados en donde el degiiVe es menor y las "te
rrazas" donde €ste es mayor, En ambos casos, los surcos sem
brados deben ir rodeando al monte de manera horizontal a él,
para impedir con ello que el agua corra con més fuerza en el
declive de la ladera durante’'la temporada lluviosa. El tipo
de cultivos que se practican con estos sistemas son: el maiz,
el haba, el frijol y la zanahoria, 1ogréndose,s§lo una cose-
cha anual. |

La técnica de los “cajones 6 botones", consiste en parce-

las que cuentan con cabeceras, pero ademis de ello, se constru
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yen cajones en dichas cabeceras y en los surcds que rodean al
monte cuando estos surcos se encuentran en zonas inclinadas.
Los cajones son una especie de "pozos u hoyos" de aproximada-
mente 0.40 m. de profundidad que poseen, a nanera de barrera
de contencibn para el agua, la tierra que se extrae del hoyo a
un lado de éste, pero del lado contrario de donde viene la pen
diente de agua. De esta manera, cuando llueve la corriente |
del agua cae al hoyo y, cuando éste ya se ha llenado del liqui
do, el restante pasa sobre la barrera de contencién de tierra
y continfia su curso por la inclinacifén del terreno encontr&ndo
se m&s adelante con otro céjén, Yy luego con otro.y asi sucesi-.
vamente. De esta manera, los cajones ayudan a evitar que la
presibén del agua erosione la parcela al encontraf obstéculos
que la debilitan durante su trayectoria. Dependiendo de la
pendiente del terreno es el nfimero de cajones 6 botones cue se
construyen: a mayor inclinacién, se elaboran mayor nfimero de
cajones; asi, cuando el declive es muy ;fonunciado, cada 3 m.
se construye un cajén y cuando no es tanta la pendiente, cada
20 m,

El sistema de "terrazas" se forma por parcelas escalona-
das donde las distancias entre una y otra va desdé 0.5 m. has-
ta 1 m. de altura, ademds, de ello, alrededor de cada parcela
se plantan magueyes aguamieleros que a la vez que ayudan a evi
tar la erosibn, sirven como delimitadores de las parcelas; en
ocasiones también son usados con este fin los &rboles de enci-
no.

Es conveniente mencionar que dentro de este piso ecolégi-
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co quedaria incluido el sistema agricola que se presenta en
los pequenios valles 6 joyas que se forman entre las lomas y
las colinas; el sistema agricolé al que nos referimos es el
mismo gue se traté en el piso ecolbgico anterior (Valle) en
el ecotono de las "Areas destinadas a una agricultura tradicio
nal", por lo que para obtener informacién de éi, remitimos a
dicho inciso, sefalando Gnicamente que a diferencia de aquél,
en las zonas mds éltas, ademés de mafiz, haba, frijol y zanaho-

ria, es posible cultivar también la papa.

3) .- MONTE
Esta es la zona mds elevada de la regifn estudiada, se
inicia a partir de los 2,830 m.s. n.m., y se destina casi ex-

clusivamente a la caza, la recoleccién de plantas silvestres y

la explotacién forestal.

Para hacer mas clara la exposicién de los pisos ecolbgi-
cos existentes en la zona.de estudio, se elabord el siguiente

esquema:

(Ver p&gina siguiente)
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B) .- ASENTAMIENTOS

En la zona Sur del Valle de Toluca las casas que forman
los poblados o comunidades se encuentran ccncentradas o bien
dispersas formando nﬁcleo§ de tres o0 cuatro casas rodeadas por
parcelas. El tipo de vivienda caracteristico en la regién cons
ta de un cuarto rectangular o varios de ellos cuyas parédes son
de adobe o de adobe recubierto con cemento y el techo de tej;
de una o dos aguaé . En algunos poblados, las paredes de las
casas de las calles principales son de tabique pintadas de blan
co, ya que el gobernador mandd arreglar el exterior de estas ca
sas poniendo la pintura, los tabiques y algunas puertas y venta
nas.

En estas viviendas no se poseen solares donde se siembren
verduras u hortalizas, pero si un pequeno térreno que general-
mente es de terracerfa donde se llegan a tener dos o tres &rbo-
les frutales.

En los poblados un poco més urbanizados como Jajalpa, San-
ta Cruz Atizapén, Santa Maria Raybn, etc., las casas gque rodean
la plaza central son de mejor construccién y elaboradas al esti
lo "urbano"; son de cemehto 6 de adobe recubierto, con el techo
de ladrillos en forma horizontal e incluso hay casas de dos
pisos, no obstante, las casas m8s alejadas del centro son mé&s
humildes y cuya descripcibn es similar a la de las caracteristi
cas de la zona.

En la mayor parte de los.péblados es comfin que las calles

principales y las que rodean la plaza central sean de cemento 8

bien empedradas, mientras que el resto de calles 6 caminos sean
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de terraceria.

Todas las comunidades cuentan con luz eléctrica, agua en-
tubada (aunque en ocasiones s6lo ‘'por la manana) y escuela pri-
maria. S6lo los poblados un poco mids urbanizados poseen escuela
secundafia y centros de salud.

Todos los poblados poseen por 1lo menos una pequeha tienda
donde es posible adquirir refrescos, dulces, manteca, galletés,
carne, algunas frﬁtas, cigarros, bebidaé,betc. En los pueblos
que son cabeceras, estos comercios se encuentran con -més‘fre-
cuencia e incluso en ocasiones llega a haber tiendas mds espe-
cializadas como carnicerfas, farmacias, papelerias, etc.

La mayoria de las comunidades se caracterizan por alguna
especializacién econfmica de sus habitantes; asfi, por ejemplo,
Santa Maria Ray6n y San Antonio la Isla se relacionan con la
artesania en madera de servilleteros, porta-plumas, prendedores,
etc.; Gualupita y Coamilpa se identifican por el tejido en lana
de suéteres, mafianitas y gavanes; Mete€.&c se distingue por su
trabajo en barro de ollas y cazuelas; Coatepec y San Lorenzo
Huehetitldn se relacionan con la venta de jugos en el Distrito

Federal, etc.

MUNICIPIO DE SANTIAGO TIANGUISTENCO: INDUSTRIA, MERCADO Y TI-

ANGUIS.

Santiago Tianquistenco es un municipio importante en la zo-
na estudiada ya que en €l se encuentra un parque industrial que
absorve mano de obra de regiones circunvecinas, y cuenta con un

mercado y varias tiendas donde es posible adquirir toda clase
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de productos; ademds de ello, todos los nartes, se establece en
este lugar un gran tianguis a donde concurren los habitantes de
varios poblades a adquirir, por lo menos, los productos que ne

cesitan para cubrir su dieta alimenticia semanal.

PARQUE INDUSTRIAL

El parque industrial de Santiago Tianguistenco (PIST) sﬁg
gi6 en la década de los 60's, actualmente consta de veinticuatro

-f&bricas(l)

que producen diferentes articulos como son: ropa, bi
berones, cassets, costales de rafia, trajes, etc. Estas indus-
trias absorven en su mayor parte mano de obra de poblados circun
vecinos como: Santiago Tianguistenco, Techuchulco, Jajalpa, San
Pedro Tlaltizapén, Gualupita, Coatepec, Ocotenco, San Lorenzo y
Santa Cruz Atizap&n; no obstante, también acuden a &l gente cuya
procedencia es de poblados més alejados como Zinacantepec, gue
se localiza arriba de Toluca. Uno de los requisitos para entrar
a laborar en dichas f&bricas es el de pceer el certificado de
primaria.
Estas empresas en conjunto emplean el trabajo de ambos sexos,

tanto el masculino como el femenino, pero existe cierta especia-
lizacién en la contratacién de mano de obra .en algunas f&bricas

en particular, donde, o s6lo se contratan hombres, o s6lo muje-

(1) .- Las f3bricas que se encuentran en PIST son las siguientes:
BAYEM S.A.; ACRISET S. A.; CIA. INDUSTRIAL DE RAFIA S.A.; ELECTRO
FUNDICION S.A.; ENDOR S.A.; FAB. FONOGRAFICAS S.A.; FABRICA DE
JABONES IRMA S.A.; F.A.M.S.A.; FLUOROCARBONO WORKS S.A.; FREYSSINET
S.A.; KNITTING TEXTIL S. A.; LABORATORIOS SERVA S.A.; L.K.S. ROD.
Y EQUIPO S.A.; MAY-WARE S.A. ; OMARSA S.A.; PROD. DE MODA S.A.;
TENIDOS Y ACABADOS A.A.S.A.; TEXTULERIAS S.A.; TINTAS Y PROD. QUIM.
BTGSR.L; TRAJES MEXICANOS S.A.
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res o bien predomina alguno de estos sexos. La edad de los hom
bres que trabajan en estas f&bricas calculamos que es entre los
dieciocho y cuarenta afios y, la de las rmujeres de los dieciocho
a los veinticino arnos.

En algunas industrias existe solo un turno 'de trabajo (de
8:00 AM a 6:00 PM) y en otras hay tres turnos diferentes (de 7:00
AM a 3:00 PM; de 3:00 PM a 10:00 PN y de 10:30 PM a 7:00 AM).
Si éor alguna ciréunstancia el trabajador se retrasa y no puede
llegar a la hora exacta de su entrada, tiene 10 wninutos de tole
rancia, pero pasando este tiempo va no se le permite entrar.

El transporte de la gente de sus lucar=s de origen al par-
que industrial se hace en camiones, en peseros o en bicicleta.

Segfin la informacifn que obtuvimos con los trabajadores de
algunas empresas, en &stas la mayor parte de los empleados son
eventuales. El salario que se registrd en 1980 fué de $170.00
diarios a los eventuales y $200.00 diarios a los de planta.

En estas fdbricas hay sindicatos y al ingresar los trabaja
dores quedan registrados a la CTH.

Algunos obreros que trabajan en estas empresas solo se dedi
can a esta ocupacidn, mientras que otros también laboran en sus

tierras.

MERCADO ¥ TIANGUIS

En Santiago Tianguistenco existe un mercado fijo cuya cons
truccién fué financiada por BANOBRAS en 1970; éste se encuen-
tra abierto toda la semana (de lunes a domingo) y en &l existen

noventa y siete locales fijos y doce puestos semi-fijos (&stos
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tltimos son los que se instalan en pequeﬁas mesas méviles).b En
este mercado los productos aue se pueden adquirir soni verduras,
frutas, carnes, refrescos, 1zapatos, chales, jorongos, cosas de
"fayuca" (como cassets, pinturas de ojos, collares, etc.), pan'
- de dulce y antojitos como tlacoyos, guesadillas, elotes y ta-
cos; incluso existen como cinco locales que se dedican a hacer
comidas corridas.

En este mercado, la renta que hay que pagar a la tesoreria
muﬁicipal pof un local va desde $6.20 hasta $11.40 diarios (2);
adem8s de esto, cada puesto requiere de una licencia o permiso-
anual para vender sus productos, el costo de éste va desde
862.50 hasta $1,150.00 dependiendo de la mercancia que se ven-
da, pagando el precio m&s bajo ($862.50) los locales gue ven-
den verduras y el mds alto ($1,150.00) los locales gue expenden
carne.

Atr&s de este mercado municipal, atravesando una calle, se
encuentra el auditorio donde también se ponen algunos puestos de
carne y de verduras cuando no hay eventos; esta seccibn del pmer- .
cado se denomina "“Centro Cuauhtemoc" y a simple vista parece ser
una ampliacién del mercado municipal. En este lugar los vendedo
..res pagan diariamente $10.00 por metro cuadrado que ocupen para
poner sus puestos y una licencia o permiso anual que va desde
$50.00 por metro cuadrado para el producto que paga menos, que
son las verduras, hasta $ 600.00 por el articulo que se paga més

gue son las mesas donde se vende la carne.

(2) .- Esta cantidad la determin6 BANOBRAS desde que se construyb
el mercado y no aumenta ni disminuye pues bajo esa cantidad se
piensa terminar de pagar la construccién.
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Ademés del mercado municipal y el Centro Cuauhtemoc, todos
los martes se instala un gran tianguis en 1la piaza de Santiago
Tianguistenco y en las calles que rodean»awésta, de tal manera
gue resulta imposible el tré&nsito normal de vehiculos por este
poblado, teniéndose en consecuencia que desviar el tr&fico ha-
cia las calles m&s alejadas del centro donde ya no hay puestos
de mercancias.

En este tianéuis se puede adquirir t;ﬂa clase de productos
y, ademds de que estos son mucho més variados’que los existen-
tes en el mercado municipal, son vendidos a un precio m&s ba-
jo, lo que trae como consecuencia éue los martes en dicho mer-
pado se rebajen los precios de los productos vara poder compe-
tir con los del tianguis.

Los productos que se comercian en el tianguis proceden de
poblados circunvecinos como Santa Maria Rayén, Gualupita, Mete-
pec, etc.; otros del Distrito Federal, y otros de regiones aln
m&s alejadas como Monterrey, Michoacén, Jalisco e incluso de
Estados Unidos. Entre los articulos que pueden adquirirse se
encuentran: verduras, frutas, semillas, jabones, utensilios y
cosas para el hogar (como platos, cazuelas, cacerolas, etc.),
articulos de carpinteria (como mesas, sillas, puertas, etc.),
artesanfas (como servilleteros, prendedores, etc.), articulos
de herreria, flores, ropa, tejidos de lana, petates, zapatos, an
tojitos (como tlacoyos, quesadillas, etc.) y cosas de "fayuca®
(como aretes, cassets, perfumes, etc.), animales como guajolotes,
gallinas, céchinos, borregos y lana. Debido a la gran variedad

de productos que existen en este tianguis, la mayor parte de los
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habitantes de los poblados circunvecinos de Santiago Tianguisten
co y afn de las regiones més alejadas, acuden a este lugar todos
los martes a comprar los articulos que les son necesarios, por.
lo menos, para cubrir su dieta alimienticia semanal y a provee£
se, cuando se requiere, de otros articulos cuya duracibén es ma-
yor, como mesas, suéteres, zapatos, etc.

Los productos gque existen en el tianguis pueden dividirse en
dos secciones principales: la primera de ellas incluirfa 2,000

puestos (3)

ubicados en la plaza o rodeando a ésta y donde se ex
penden todos los articulos mencionados anteriormente; éstos se
obtienen a través de la transaccién de compra-venta utiliz&ndo-.
se el dinero como medio fundamental de cambio, siendo ei true—
que préicticamente inexistente. En esta seccibén los duefios pa-
gan por poner su puesto una cuota semanal por concepto de piso
de plaza y una licencia o permisoc anual de tianguis. E1 segun-
do grupo o seccién se constituye de 20 a 60 puestos de leha que
se encuentran un poco alejados de la plaza y que se distinguen
por 1llevar a cabo principalmente la transaccién en base a truge
gue con otros productos y, aunque en ocasiones este combustible
es alienado por dinero esto Gltimo se presenta en una mfnima
porciép. En esta seccién no se cobra cuota semanal por concep
to de piso de plaza ni licencia anual de tianguis, debido a que

las autoridades municipales consideran que las personas que in-

tervienen en el trueque, aportando la lefia, poseen bajos recur-

(?).— Dato proporcionado por la tesorerfa de la Presidencia Muni
cipal de Santiago Tianguistenco en 1980. -
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sos, ademas de que éste "no es negocio, ya que sblo representa
un subsidio para los lefleros que obtienen con el cambio los pro
ductos 'que no producen en sus tierras". |

Los puestos de mercancias que se localizan en la plaza o
rodeando a ésta (los de la primera seccibén), poseen cada uno un
techito de pl&stico o lona sostenido sobre cuatro maderos; algu-
nos puestos tienen una mesa de madera sobra la cual exponen sus
productos y otros, al carecer de mesa, ponen un pléstico en el
piso y sobre de él los articulos en venta. Los vendedores, due
nos de estos puestos, son de ambos sexos e incluyen desde los
muchachos (as) hasta los viejos (as). Por los prcductos que
alienan, los mercaderes pueden clasificarse en tres grupos:

1.- Los productores directos, que son los que fabrican, ela
boran o siembran los procductos y posteriormente los venden.

2.- Los que compran los productos al productor directo 'y
posteriormente los revenden.

3.- Los gque obtienen las mercancias que van a revender por
medio de intermediarios (es el caso de los que compran los pro-
ductos a los camiones que venden al mayoreo en Santiago Tianguis
tenco los martes o bien, los que los adguieren en la merced en
el Distrito Federal).

Para poder poner un puesto en este tianguis, el comercian-
‘te tiene gue pedir un pemmiso o licencia anual que es cobrado a
través de la Tesorerfa Municipal; el costo de ésta va de $300.00
a $1,000.00 dependiendo de los productos que se vendan. Por el
articulo que se paga menos es por las verduras, por &ste se paga

$ 50.00 por metro cuadrado; los productos por los gue se paga més
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son la carne blanca (cerdo) y la barbacoa, por éstos se paga

$ 1,00.00 anuales de licencia de mesa. Adem&s del pago que

se hace por la "licencia anual de tianguig", el vendedor debe
pagar semanalmente $'10.00 por metro cuadrado por “derecho de
piso" o sea, por el espacio que ocupe su puesto. De esta ma-
nera la tesoreria recaudé $ 500,000.00 al ano por las "licen-
cias anuales de tianguis" y $ 1,200,000.00 anuales ($ 25,000.00
semanales) por concepto del "piso de plaza"(4).

Algunos de los vendedores gue ponen su puesto en este tian
guis los martes, también acuden a otros tianguis de la regibn
otros dias de‘la semana a ofrecer sus productos. La distribu -
cién de este tipo de mercados por dias de la semana en la zona
es la siguiente:

- Los lunes en Metepec

- Los martes en Santiago Tianguistenco

- Los miércoles en Ocoyoacac

- Los jueves en Tenango y Tenancirgo

- Los viernes en Toluca, Capital del Estado

- Los sébédos en Lerma

- ~Los domingos en Atenco

La seccidn destinada al trueque de la leha se localiza un
po co alejada de la plaza y separada del resto del tianguis
por una larga cuadra, de tal manera, gue las personas gue se

introducen en la calle donde se halla la lefia es con la finali

(4).4 Datos proporcionados por la tesoreria de la Presidencia
Municipal de Santiago Tianguistenco (1980).
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dad de adquirirla‘s)o bien, de consumir pulque, pues donde se
ubica la lefia, es el Gnico lugar del tianguis donde se expende
esta bebida.

La seccién ocupada por la lefia, resulta ser la m&s intere-
sante del tianguis debido a gque es la Gnica en la gue no inter
viene el dinero coﬁo medio fundamental de cambio. En este lu-
gar los "puestos" de leha se encuentran distrihuidos indistinta
mente por todo el terreno; &stos tampoco poseen techos de plés-
tico y el producto es puesto sobre el piso. Los “"marchantes"
(ofrecedores) de la lefia, son en su mayor parte mujeres de 30 a
75 anos de edad, aunque también hay algunos sefiores acompafiando
a sus mujeres, pero por lo general, son ellas las que se encar-
gan de efectuar el trueque de su lefia por otros articulos.

Los productos por los que se intercambian los lefos son: verdu-
ras, frutas, carne y sus derivados, jabén “"Fab" o "Carey", azG-

car embolsada, cazuelas y ollas de barro, tortillas elaboradas

a mano, etc.

{5). En 1980 junto a esta seccifn se localizaba la venta de
borregos, aunque ambos sectores se encontraban perfectamente se
parados, pero actualmente este ganado se aliena en el resto del
tianguis. Para la exposicién se consider6 la distribucibn ac-
tual con la finalidad de hacer mds clara la caracterizacién de
los dos sectores que existen en el tianguis.
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II.~ TRUEQUE DE LENA POR ARTICULOS DE CONSUMC BASICO EN EL

TIANGUIS DE SANTIAGC TIANGUISTENCO.

A) .~ HISTORIA

Antes de pasar a la historia del tema especifico que nos
ocupa, echemos un rdpido vistazo a la causa del origen del tian
guis en Santiago Tianguistenco; para ello, recurriremos al li-
bro de Javier Romero Quiioz, quien‘baséndose en antiguos docu- -

mentos escribe su obra Santiago Tianguistenco en la que toca es

ta probleméitica. En primer lugar nos dice gque la toponimia de
Tianguistenco, refiriéndose al vocabulario de lengua mexicana y
castellana compuesto por el padre Fray Alfonso de Medina en
1571, significa "en la orilla del mercado" pues "tianquiztli"
indica mercado, "tentli" orilla y "co" en. Por lo tanto, se
piensa que el pueblo de Tianguistenco originalmente se encontra
ba a las orillas de un mercado o "tianquiztli" que era el de Ca
pulhuac.

Aunque se cree que Tianguistenco es un pueblo de origen
prehispénico, se estima que el "tianquiztli" de Santiago Tian-
guistenco nacib en la época del virreinato. Esta Gltima afir-
macién se basa en el hecho de que Tianguistenco tenfa una pobla
cibn importante de espafioles en el S. XVI y principios del S. .
XVII, y que dichos hebitantes se percataron de la importancia
que tenfia el gran Ohti o camino prehisp&nico a Chalma que salia
desde Tenochtitldn, pasando por Santiago Tianguistenco, para ir
a venerar a "Oztoteotl", que en nahuatl significa "Dios de las

Cuevas"; aprovechando esta ruta de peregrinacién los espaholes
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fundaron el mercado o "tianguiztli".

Desde tiempos remotos, Chalma fue un importante centro de
culto a una deidad prehispénica que los misioneros del.S. XVIi
- conocieron con el nombre de "Ozototeotl", pero en 1539 se susti -

tuye el culto de "Oztoteotl" por la milagrosa aparicién del

. Cristo en la Cruz llamado el Santo Cristc de.Chalma al que se .. ..

venera afin en la actualidad. Los adoradores de "Oztoteotl"
gue vivian en Tenochtitl&n Yy 2zonas adyacenﬁes sequian la si-
guiente ruta para llegar a Chalma: Tenochtitldn- Tacuba~- Atla-
pulco- Xalatlaco- Capulhuac, que tenfa el "tianquiztli" origi- -
nal,- Tianguistenco- Coatepec- Atzinco- Ocuila- Chalma.

La deidad prehispé&nica "Oztoteotl" perdonaba cada cuatro
ahos los pecados de los hombres, por lo que ir a Chélma signifi
caba, para los indigenas, regresar limpios de pecados por el
perdén de los dioses y por la ablucién en el rfo, signo de puri
ficacidn. Al sustituirse en 1539 el dios pagano por uno cris-
tiano, &ste iltimo seguia cumpliendo la misma funcién al perdo-
nar los pecados y limpiar las conciencias humanas.

Aprbvechando la ruta de peregrinacién que seguian los ado-
radores del Dios de Chalma, al pasar por Santiago Tianguistenco,
los espanoles fundaron ventas, hosterias y mesones en este lu-
gar y, ademds de ello, originaron y desarrollaron el "tianquiz-
tli" guiados por su espiritu de comercio, convirtiendo asfi . al
pueblo en un lugar obligado de paso para el peregrino debido a
que en €1 hallaba provisiones y hospedaje.

La importancia que tiene en la actualidad este tianquis,

es mucho mayor que la de Capulhuac y puede apreciarse tanto en
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la cantidad y variedad de productos que en €1 afluyen como en
el nGmero de vendedores y compradores que concurren todos los
martes a €1.

Volviendo al tema que nos ocupa, EI. TRUEQUE, podrfamos de-:
ducir que &ste quizds existia en la épéca en gue surgid el

"tianquiztli" por los siglos en que se estima que se present6 y

por ser los peregrinos indigenas, los que adquirfan ahi sus ﬁrg"”“

visiones. No obstante, como una variacibn especifica del true
ague eés la gue nos interesa, o sea, la del cambio de la lenha por
otros artfculos y, como desgraciadamente no se ha hecho ningfin.
estudio de este tema a pesar de su interés, tratamos de obtener
a través de la entrevista oral con los m&s ancianos, cuanto
tiempo tiene en existencia dicho intercambio y la informacién
que recabamos es que éste se remonta a un periodo no menor de
100 afios, pues es hasta donde ellos tuvieron conocimiento de
él. Por lo tanto, con lo que poseemos hasta ahora de datos,
el surgimiento de este trueque se estab”eceria como un posible
trasplante del tianguis de Capulhuac al de Santiago, o bien, en
tre la formacién del "tianguiztli" a principios del S. XVII, lo
que corresponde al afio 1600 y al afio 1880 que es hasta donde se
sabe por la tradicién oral de la gente. .

Para captar los cambios y las modificaciones que ha tenido .
este trueque a través del tiempo, hemos obtenido datos que par-
ten del ano 1942, pues es hasta donde éstos pueden considerarse
fieles a la realidad, debido a que solo existe una informante
que desde esa fecha ha continuado cambiando hasta el presente

Y, en la época en que ella era pequeha, los padres no acostum-
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braban llevar a sus hijos al trueque por lo que no se pudo obte

ner informacién anterior. No obstante, y esto puede conside-

rarse como una de las modificaciones que ha tenido este tipo de -

- intercambio, las personas que en ese afio eran afin nifios ya acom

pafiaban a sus padres al "cambio" por lo que éstos, adultos en
la actualidad, también me proporcionaron la informacién que

ellos recordaban desde esa época hasta nuestros dias.

Alrededor del afio de 1942 el trueque de lefia por articulos .

se ubicaba frente a la iglesia de Santiago Tianguistenco, pero
debido a que en este intercambio siempre se han localizado ios_
puestos de pulque, las autoridades municipales los han cambiado
constantemente de lugar ya que consideran que al emborracharse
las personas "dan mala impresibn". be esta manera, de estar

frente a la iglesia los pasaron a donde actualmente se venden

los arados; de ahf al interior del mercado cuando &ste solo es-

taba formado por los muros; luego en la calle gue se encuentra.
frente a la Secundaria; después los trasladaron al campo depor-
tivo; de ahfi a un callejoén que se encuentra por la Secundaria;

éosteriormente en donde antes se vendian los bdrregos y de ahi”

los pasaron en donde se encuentran en la actualidad. Sin em-

bargo, parece que los van a volver a cambiar de lugar y, a pe-~.. ... ..

sar de ello, la gente que participa en este trueque sostiene
gue aunque muevan la localizacién el "cambio se sigue porque ya
es la costumbre"”.

Anteriormente el cambio comenzaba a las 7:00 A.M. 6 8:00
A.M. y concluia a las 11:00 A.M., pero deSdeA1960, aproximada—

mente, inicia a las 9:00 A.M. y termina a la 1:30 P.M. 6 2:00
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P.M. De los productos que en 1942 se cambiaban por la lena y
de la procedencia de la gente que los introducfa, tenemos la si

guiente informacién.

PROCEDENCIA

PRODUCTOS
Palomitas de maiz Capulhuac
Alegrias Capulhuac
Ubleas Capulhuac
Calabacitas. I.N.D.*
Chiles Santa Cruz Atizap&n y San Pedro T.
Tomates Santa Cruz Atizap&n y San Pedro T.
Jitomates Santa Cruz Atizap&n y San Pedro T.
Tortillas Santa Cruz Atizap&n y San Pedro T.
Cilantro San Pedro Tlaltizapén
Acosilest . San Pedro Tlaltizapén
Tepocates+ (pescados San Pedro Tlaltizapé&n

chicos)

Ranas+ : San Pedro Tlaltizapén
Ajolotes+ San Pedro Tlaltizap&n
Tamales de pescado+ San Pedro Tlaltizapén
Cuiles+ (pescados) San Pedro Tlaltizapén
Tambulitas+ (pescados) San Pedro Tlaltizapén
Carpas+ San Pedro Tlaltizapén
Petates de tule chicos San Pedro Tlaltizap&n

Vinagreas (yerbas que se San Pedro Tlaltizapén
' comen)
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PRODUCTOS PROCEDENCIA
Tunas - I.N.D.
Quelites I.N.D.
Frutas pasadas I.N.D.
P&palo I.N.D.

Jaritas (yerbas que se
comen) I.N.D.

Hilo de coser I.N.D.

(+) .~ Estos son productos que se obtenian de la laguna.
(*).- I.N.D.=Informacidén no disponible.

Se considera que estos articulos gque se intercambiaban por -
la lena no eran buenos, debido a que algunos se daban en malas
condiciones como es el caso de las frutas que va estaban pasa-
das, e inclusive no existia mucha variedad de productos. Por
ello, en el ano de 1954 el Presidente Municipal de Tianguisten-
co, Luis Castro Ordbénez, exigi6 que se cambiaran cosas buenas por
la lefia y si &sto no sucedfia, amenazaba con quitar esta sec-
cién. A partir de ese momen£o la gente comenzd a llevar al
trueque prcductos en mejores condiciones (aunque éstos continua
ban siendo de mala calidad) y m8s variados como son: frutas a
punto de fenecer, carne y sus derivados, sal, azficar, jabbn, so
pas de pasta, verduras, etc., y estos son los articules gue se
cambiaban afin en la actualidad. .

Alrededor del afho de 1942, la gente que asistia a este in-
tercambio era tan solo la mitad de la que concurre en nuestros

dias; se calcula que las personas que aportaban la lena eran 30
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6 40 y proVenian de San Lorenzo, Coatepeé, Xalatlaco, Ahuaten-
co, Ocotenco, Tlacomulco, Tlacuitlapa y San Bartolo, y las gen-
tes que concurrian con sus articulos para intercambiar por la
lena eran 20 6 30. No deja de ser significativo que el nlGmero
de individucs que participan en el trueque de Tianguistenco sea
el doble’en‘la actualidad a pesar. de que en el ano de 1972, fe-..
cha en la que se form6é nuevamente el tianguis en Capulhuac, y '
dentro de &l una seccién de trueque de lefia, las personas de Xa
latlaco que llevabern lefia al trueque de Tianguistenco.se pasa-
ron al intercambio de Capulhuac por localizarse &€sta més cerca-
no a su poklado y, que la mayor pérte de la gente de San Loren-
zo haya dejado de asistir a este intercambio por especializarse
en el comercio de jugos en el Distrito Federal.

El que actualmente exista mayor confluencia de personas se
debe en gran medida a que desde hecce seis aﬁos se introdujeron
al trueque, aportando lefia, personas de algunos poblados del Mu
nicipio de Ocuila y, considero que a estr.respecto también po-
see mucho peso el que las autoridades municipales hayén fomenta
do y reforzado este imtercambio al exigir que en &l se cambia-
ran mejores productos, ya que nos hemos encontrado casos en los
que algunas personas intervenian una vez en‘él, aportando lena,
y debido a la mala calidad de los articulos que obtenian no re-
gresaban nuevamente.

Volviendo otra vez al afio de 1942, se dice que en esa épo-
ca la lena se vendia m8s y se cambiaba menos y que desde 1960
sucede lo contrario, se.cambia mis y se vende menos, debido a

que ya circulaban més productos y de mejor calidad.
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En 1945, en la seccibn del trueque, el cambio de la lefa
se efectuaba en base a "manos"; una mano eran cuatro palos del
gados de aproximadamente 30cms. de largo por 11 cméf de didme
tro, 'y cuando los lenos se vendian, en dicha seccién, el pre-
cio era de $ 0.25 por 12 "manos". Actualmente el intercambio
se establece en base a "cambios" y cada cambio tiene como refe
- rencia el precio en el mercado de transacciones monetarias; es
decir, un cambio es el equivalenfe a un lefio cuyo cbsto de ad-
quisicibn sea de § 1.00; cinco cambios a un lefio més grueso
que se compre por $ 5.00, etc., el volumen de los lefios que
circulan hoy dia es de mucho mayor espesor existiendo desde
los palos delgados que en la actualidad son de aproximadamente
60 cms. de largo por 15 cms. de didmetro, hasta réjas de 60
cms. de largo por 48 cms. de di&metro. La venta de la lena
en estea seCcién actualmente, se lleva a cabo por brazadas y
por metres cuadrados.

Respecto a los cambios que ha habido en la manera de hacer
el trueque se trat§ de seguir histdricamente un producto especi
fico que es la tortilla, debido a que ésta tiene en el presente
una equivalencia definida que es un leno delgado por una de
ellas y se vi6, que en el afio de 1942, también se cambiaba un
lefio por una tortilla, pero el tamano de él era menor.

Conviene mencionar, que las personés‘del municipio de Ocui
la entraron a participar en el trueque son las que introdujeron
Y llevan rajas al cambio, ya que el bosque les queda muy cerca-
no y, por lo tanto, es més dificil que sean sorprendidos por la

vigilancia forestal con esta forma penada de extraer leia. Es

—
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te hecho ha afectadg el vaior que antiguamente tenfan los lehos
pues dado el ofrecimiento de rajas, en la actualidad los "ciieg
tes" piden lehos m&s gruesos para cambiar sus productos y si s6
lo poseen lenos delgados tienen que darse mds lenos a cambio ¥y
en ocasiones ni se los cambian porque desean lefos gruesos.

Por ello, las personas del runicipio de Coatepec, que les que--
da m8s retirado el monte y por lo tanto, no extraen raja para
el cambio, se dan cuenta y sostienen que los del municipio de
Ocuila han "malbaratado su lena".

Sabemos que cuando el trueque y venta de la lefia se hacia
frente a la iglesia, la adquisici6n de é&sta por parte de los
"clientes" se efectuaba Gnicamente en el "puesto" donde se po=-
nfan los lehos, sin embargo, una sehora introdujo chicharrén,
manteca, y longaniza para cambiar por la lena alrededor del
ano 1965, y como era la Gnica que llevaba éstos productos, ella
ponfa su "puesto" con ellos y la gente que llevaba la lefia iba
a trocar a dicho puesto in?irtiéndose,ran ese caso, los papeles

por la demanda de esos productos.

B) .- FUNCIONAMIENTO ACTUAL DEL INTERCAMBiO

1) .- GENERALIDADES

El cambio de lena por articulos se ileﬁa a cabo los martes
d;a de plaza, en Santiago Tianguisténco, en un terreno que se
localiza entre las calles de Prolongacién Moctezuma y Prolonga-
cién Adolfo L6pez Mateos.

Dentro del tianguis, ésta es la Ginica secci6n donde no se
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cobra derecho de piso ni licencia anual a los puestos de lefia y
de productos que ahi se colocan, De esta manera, los que ahi
participan se ahorran por lo menos $ 10.00 semanales por metro
cuadrado en la extensién que ocupen sus puestos, o sea del dere-
cho de piso, y $§ 300.00 anuales de la licencia anual dg tian-
guis, que es lo que se les cobra al resto de los puestos que se
instalan los martes en este tianguis cuando intervienen con los
productos por los que se cobra menos.

El nGmero, de personas que intervienen en el trueque varfa
en el transcurso de un afio; esta afluencia estd intimamente re
lacionada con las actividades que tienen que realizarse en los
trabajos de las milpas. De esta manera, la relacién en un afo

es la siguiente:

De mediados de Diciembre a

finales de marzo............Es cuando acude mds gente;
aproximadamente unas 60 perso-
nas llevan lefia y unas 70 artf
culos.

Duranto todo el mes de

Abril...c.iceeesecseesess...Asiste menos gente porque en
este mes se siembra.

De Mayo a Agosto..... ......Van mlds personas; unas 70 con
productos Yy unas_GO con lena.

De Septiembre a Octubre.....Concurren menos personas debi-
do a que se cosechan el frijol

Yy el haba de las milpés.
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De Neoviembre al 15 de
Diciembre........veeeses....Participa poca gente porgue se
cosecha el mafz; con lenha solo

asisten como 20 personas.

Adem8s de las razones arriba indicadaé, lé asistencia es
te intercambio se ve esporddicamente afectada por los festejos
de los santos dé los pueblos a los que pertenecen los indivi-
du6§>qﬁetahi iﬁtéi%iéﬁeﬁ,md”biéh, pur otras ééiebfgcidﬁééwiﬁéoi
tantes como lo es el dia de los muertos, ya que en el primer ca
80 no asisten las personas que festejan al santo de su pueblo
ni los invitados y en el segundo acontecimiento nadie asiste.

En el.trueque intervienen hombres y mujeres de 30 a 75
aﬁos de edad aproximadamente y algunos'niﬁos y nifas de 6 a 14
afios que acompafian a sus padres. Los primeros transportan la
lefia en burros a la seccifn del trueque y, después de ello, al-
gunos acompafian a su mujer durante el cambio, pero lo m&s comdn
es gue se reﬁnan en peguehos grupos a ggﬁar pulque y a platicar
mientras.sus esposés efectlan las tranéacéibnés con las sehoras
qhe traen articulos. Las nihas y nifos pof su parte, acompa-
han y ayudan a su mam& a realizar el cambio o venta de la lefa.

El cambio comienza a las 9:00 de la manhana y, para ello,
el hombre anteriormente ha llevado los burros o mulas cargados
de leﬁa desde su poblado hasta el tianguis, combustible que el
dfia anterior fue a obtener al monte, mientras su mujer ha toma-
do un camién o pesero para transportarse a este lugar. Del

pueblo de Ocotenco a Santiago Tianguistenco se toma 1:30 hrs. 6
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1:40 hrs. caminando con los burros y 10 minutos transport&ndose
en camién o pesero; el costo por el viaje en camién es de $4.00
y en pesero de $ 5.00. El traslado de la lefia no solo se lle-
va a cabo en burros o mulas pues hay personas que se refinen pa-
ra pagar entre ellas el al uiler de un camién de carga, pero é&s
tas generalmente viven en poklados mds alejados que les impiden
irse caminando con los burros, o bien, alquilaﬁ el cami6én por-
que llevan rajas y quieren evitar que los sorprenda la vigilan
cia forestal en el camino, debido a que esté prchibida la ex-
traccién de este producto por ser concesifn exclusiva para la
compania de papel Loreto y Peha Pobre. El costo por transportar
los lenos en camién es de $ 100.00 por metro cuadrado de lena

Yy la multa cuando los sorprende la vigilancia forestal con ra-
jas‘en el camino es también de $ 100.00 por metro cuadrado.

A pesar de que el cambio comienza a las 9:00 A.M., en el
transcurso de la manana contin@an llegando personas con sus le-
nos hasta la 1:30 P.M., aproximadamente. Las gentes que lle-
gan mds tarde son las gue han alquilado camién para ﬁransportar
su leha y, por ello, se vieron obligadas a ajustarse al horario
del chofer.

Las personés que asisten con lena para intercambiarla por
articulos, provienen de los poblados que se encuentran alrede-
dor del monte y son de: Tlacomulco, Ocotenco, Coatepec, La Espe
ranza, San Juan Atzingo, Santa Lucifa, Santa Martha, Xalatlaco,
Tilapa, La Magdélena, Tlacuitlapa y de la Colonia Gustavo Baz.
De estos pobladOS los que trasladan su lefia en camifén son: San

Juan Atzingo, Santa Martha y La Esperan:za.
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Las personas que llevan productos para intercaﬁbiar-por :
lena proceden devpoblados donde no hay monte, como son: Mexi-
caltzingo, San Pedro Tlaltizap&n, Gualupita, Santa Cruz Atizaf
pén, Capulhuac, -Santiago Tianguistencé y Almoloya Ael Rio.
También nos hemos encontrado con gentes qué provienen del po-
blado de Ocoyocacac, donde si hay monte, pero dondae no tienen - -
guien les lefie porque los hombres de ese lugar se van a traba-
jar a las fé&bricas de Santiago Tianguistenco o al Distrito Fe—
deral. Las senoras que llevan articulos para cembiar por le-
ha generalmente asisten solas al intercambio, aunque en ocasio
nes son acompanadas por su esposo O por alguna de sus nueras,
guienes les ayudan a cargar la lenha y, posteriormente, é ama-
rrarla en tercios.

Los lefos que se introducen al cambio son de diferentes
clases y son de: hijote, ocote, aile, membrillo, madrofio, tepo
pote, sayulistlat, encino, oyamel y jara; siendo los ocho pri
meros mejores para cocinar debido a que sacan mas flama y des-
pués de quemarse dejan carb6n. A pesar de la prohibicibn que
se le hace al campesino de extraer rajas del bosque, gxisten
puestos en donde se expende este tipo de lena, sobre todo los
que provienen del Municipio de Ocuila, pero é€stos son siempre
los Gltimos en terminar con su combustible debido a que son po
cas las gentes que les cambian por el temor de que de regreso
a sus casas los multe la vigilancia forestal.

Los articulos que entran mis comunmente para intercabiar~
se por los lenos son: frutas, verduras, carnes y sus derivados,

jabones, cazuelas y ollas de barro, tortillas hechas a mano,
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etc. Como parte de estos productos podemos mencionar: pl&ta—l
nos, naranjas, pinas, sandfas, limones, mangos, melones, guaya-
bas, duraznos, uvas, chiles; jitomates, cebollas, papas, chicha
res, pepinos, aguacates, tomates, calabacitas, coliflor, tunas,
camotes, perejil, p&palo, quelites, ciiantro, thé de limén, pan
za de puerco, barbacoa de panza y cabeza de borrego, chicharrén,
chicharrén en polvo 6 carnitas, rellena, hfgado, longaniza, que
s0, manteca claraAy oscura, menudo de puerco, codillo, azfcar
embolsada, sal, ientejas, sopas de pasta, jabbdn en pasta "Ca-
rey", jab6n en polvo "Fab", petates de tule chicos (0.90 m. X
0.40 m.) retazos de tela, flores, atole, etc. Conviene mencio
nar que durante nuestra estancia entraron dos productos al cam-
bio: Consomé, que lo llev6 una sehora por primera vez el 29 de
Julio de 1980 y palomitas de maiz que se introdujeron el 12 de
Agosto del mismo afo, después de que durante mucho tiempo no ha
bfan ya circulado.

Respecto a la forma de obtenei losrariiculos que se inter-

cambian por la lefia obtuvimos la siguiente informacién:

(Favor de consultar el cuadro en.

las siguientes péginas)
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En la época en la éue se realizaron estos cuadros (de Mayo
a Agosto) acudieron aliededor de 70 personasrcon articulos, por
lo que esta muestra la consideramos representativa debido a que
corresponde al 57.1% de esa poblacién, Dentro de este porcen-
taje el 60% corresponde a comerciantes que destinan al trueque
los restantes de su comercio, o sea, los productos que ya no pu
dieron ser vendidos en el mercado de transacciones monetarias:
el 22.5% a personas gue compran articulos especialmente para el
trueque; el 5% a gentes que combinan la introduccién de artfcu-
los que ellos producen con la compra de productos y el 12.5% a-
personas que producen directamente lo gue intercambian.

Respecto a la manera de obtener estos artfculos se puede
ver que los comerciantes de verduras, de frutas y de cazuelas y
ollas de barro adquieren estos articulos en la merced, en Tolu-
ca o directamente con los productores en Tenancingo, en Villa
Guerrero o en Metepec. Los que compran productos especialmen-
te para trocarlos los consiguen por lo gengral en el resté del
tianguis, en las tiendas de abarrotes o en la Conasupo de San-
tiago Tianguistenco; y los negociantes de carnes y sus deriva-
dos se dedican a la matanza de animales, por lo que introducen
los articulos por ellos producidos, pero vistos éstos con menta .
1idad mercantil; asf mismo, las gque aportan petates, tortillas
y habas producen directamente lo gue intercambian pero sin afén

de lucro como lo es en el caso de los carniceros.

2) .~ FORMA DE HACER LOS CAMBIOS.

La lefia constituye el producto principal en el cambio por




48.

lo que el trueque solo se lleva a cabo entre la leha y los arti
culos y nunca las gue traen articulos truecan entre si.

Las personas gque lleﬁan lena, después de descargarla de
los burros o del camibn, la acomédan separando los lehos mé&s
gruesos de los mds delgados porgue los primeros son los que tie

(1)

nen m&s valor De esta manera, ponen su "puesto" y las se-
fnoras se quedan en &l esperando a que las clientes que traen
productos lleguen a cambiarles.

Las sefioras que aportan artfculos al cambio, generalmente
circulan entre los puestos de lefa para intercambiarlos, no obs
tante, existen cuatro o cinco que instalan su "puesto" poniendo
sus productos a la vista de los demés y esperan a gue lleguen
personas con unos lefios de su puesto para ftrocarles. Estas se
fioras que se colocan con sus "puestos" son las que poseen los
artficulos que tienen mayor demanda como son la carne y sus deri
vados, o bien, frutas y verduras en cantidades superiores y con
mayor variacién a las que las truecan ambulando.

De esta manera, el trueque se efectfia de dos modos:

1.~ Con las personas que establecen sus puestos con lefia y

gue a ellos llegan a intercambiar las gentes que intro
ducen otro tipo de articulos.

2.~ Con los individuos que instalan su "puesto” con produc

tocs y que a ellos llegan a trocar las personas que

(1) .- Para la presente exposicidn se entiende por valor y por
costo lo que se tendria que pagar, con referencia a transaccio
nes monetarias, por adquirir los productos.
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aportan los leﬁos(z).

En el primer caso el cambio se realiza de la siguiente ma-
nera: la sefiora que ambula con articulos llega "al puesto de le
fla" y le pregunta a la marcheante si desea alguno de los produc-.
tos que ella trae; si la marchante responde afirmativamente la
sefiora que lleva los articulos muestra el tanto de sus produc-
tos'qué desea intercambiar con ella y, posteriormente, la mar-
chante le despach& los lehos que ella considera corresponden al
equivalente del producto ofrecido. La sefora al aceptar los
lefios generalmente regatea diciendo qﬁe son pocos y se remite a
mencionar que el precio del producto en el mercado monetario es
elevado, y entonces la marchante le da dos o tres lenos mé&s,
con lo que la senora gqueda coﬁforme y se concluye el cambio(3).
Otra manera de hacer el trueque en los "puestos de lena" es a
base de "cambios"; en este caso, cuando la senora ha ofrecido
su artficulo y &ste ha sido aceptado, la sefiora del ‘'puesto" de
la lefia le pide el tantc de los productos que desea en "cambios"
que pueden ser de cualquier cantidad, por ejemplo: 10 cambios,
20 cambios, etc. Al referirse a los cambios, la gente hace in
directamente aiusién a la moneda, o sea a los pesos, dado que

diez cambios equivalen a § 10.00 de los dos productos, 20 cam-

bios a § 20.00, etc. Una vez que la marchante del puesto de

(2) .- Cuvando circulan muchas gentes ambulando con articulos y,
por ello baja el ofrecimiento de lefios a los puestos de produc-
tos, estas marchantas toman parte de sus articulos y los llevan
a trocar a los puestos de leha.

(3) .- Solo en un caso hemos observado que a peticibébn del que
trae los articulos se inviertan los papeles; es decir, que la
sefiora de la lena ofrezca primero el tanto de su producto gue
desea trocar y después de ello, el gue trae los articulos le
despache; este fué el caso del pan de dulce y ello probablemen-
te se debe a que €ste es un producto escaso en el trueque ya
que solo una o dos personas lo llevan.
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la lefia ha fijado la cantidad de "cambios" gue guiere trocar,
tanto ella como la sefiora que trae los artfculos se despachan
simult&neamente y posteriormente, cada quien recoje lo que le
corresponde.

En el segundo caso, o0 sea en los "puestos de productos",
el trueque se lleva a cabo en forma inversa a la del primer ca-
so, esto es: las seforas que tienen sus puestos con leha, toman
parte de su producto y lo llevan a los "puestos" que tienen ar-
tfculos, y dependiendo de los lehos gue ofrezcan les despachan
las frutas o verduras o de los productos que en el puesto tie-
nen y que desea intercambiar la poseedora de la lefia. - Una vez
entregados los articulos, la seﬁora gue lleva la 1eﬁa general-
mente regatea por 1o que se le da un poco m&s del producto, por
ejemplo: dos o tres frutas m&s, con lo gue gueda a gusto tanto
el cliente como la marchante y se concluye el cambio. Cuando
el trueque'se efecta en los "puestos" de artfculos el intercam
bio no se establece en base a "cambios".

Al trueque siempre asisten las mismas gentes con leha y
las gue aportan los productos generalmente llevan lo mismo, por
lo que, tanto las personas gque ponen su "puesto” con leha tie- .
nen "clientes" ambulantes con las gue siempre intercambian, co-
mo las personas que poseen su "puesto" con artfculos también hza
cen "clientes" con las personas que llevan leha. -

Las seinoras dé los puestos con leha siempre les despachan
un poco mejor a sus clientes para que &stas continuamente vayan
a ofrecerles los productos que llevan, sin'embargo, 8ste no es

un circulo cerrado pues también se llega a hacer el cambio a
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personas que no son clientes e incluso hay marchantes de lefa
que, alin teniendo clientes, les truecan a todas las que llegan
a ofrecerles sus articulos un poco de combustible para asf ha-
cerse de mé&s clientes. Por otro lado, las pexrsonas que ambu-
lan con productos también se los ofrecen a las personas que no
son sus marchantes.

Las sefioras que ponen sus puestos con articulos,vtambién
tienen clientes y,‘no obstante, les despachan a las que no lo
son, A este respecto, es interesante que la primera sefora |
que establecif sv "puesto" con productos introduciendo chicha-
rr6n, manteca y longaniza en 1965, Gnicamente les cambiaba es-
tos productos a sus clientes y, debido a la introduccifn, desde
hace 6 afios, de mis personas que aportaban dichos articulos,
convirtiéndose tambi&n en "puestos", ella comenzd a cambiarles
a las gue no eram sus clientes para pbder terminar con sus pro-
ductos dada la competencia que surgib.

Durante el intercambio la mayor parte de las seforas se
concretan a efectuar el trueque, sin embargc, algunas personas
aprovechan este momento para platicar sobre su vida y sus "his

torias".

3).- LA TRANSACCION.

El entender como se lleva a cabo el establecimiento de las
equivalencias de los productos,qﬁe se intercambian, o sea, la
cantidad de lefios que tienen‘qﬁe darse a cambio de una determi-
nada cantidad de articulos y viceversa, nos era muy confuso en

un principio, pero conforme continub nuestra investigacién fui-
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mos comprendiendo este punto.

Cuando apemas comenz&bamos nuestra investigacién y le pre-
guntdbamos a la gente como hacfia el cambio, siempre nos respon-
dia: "le calculamos en base a que el kilo del producto que ella
nos quiere cambiar cuesta "X" pesos y los lenos cuestan "Y" pe-
sos, por lo gue si ella me da (por decir algo) $ 20.00 de su
producto, yo le doy lo que corresponde a $ 20.00 de lenos".

Este tipo de contestacién era la que siempre se nos daba
cuando hacfamos esa pregunta y, no obstante eso, en una oca-
sién cuando me-éncontraba en un "puesto" de lena, llegd una se-
hora ofreciendo plitanos, y después de que la marchante le dijo
que si querfa de ese prcducto, la sefiora le di6 el tanto de pléd
tanos que deseaba cambiar vy, posteriormente'la'marchante separd
los lenos que correspondian a esa cantidad de plé&tanos. En
ese momento se concluy6 el cambio y cuvando la sehora iba a to-
mar los lehos que le correspondfan, yo le pregunté a la sefora
del puesto cémo habfa calculado su cambio a lo que me respondib
de la misma manera de la contestacifn que expuse anteriormente
y, ademis de ello, retoméb 165 lefios para contarlos y mostrarme
dicho cambio y résulté que le estaba dando mayor cantidad de le
nos que los que deberian haber sido, sin embargo, se los d4ié.
Ademis de que este hecho contradecia un poco la respuesta que
constantemente se nos daba, sucedfan otro tipo de cosas que no
iban de acuerdo con ese harco de'referencia, como era que en
ocasiones, la marchante del puésto de la lefia no sabia ni a co-
mo estaba el kilo del producto por el.que habfa intercambiado,

o las seforas gue aportaban articulos no los pesaban antes de
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salir de sus casas para darse una idea de cuénto llevaban.

Por otra parte, los lefios y las brazadas posefan diferentes
equivalencias, en moneda, para algunas personas y existian
ciertas constradicciones en el intercambio si &ste se analizaba

con referencia al dinero, asi por ejemplo:

1) .~ Para una sefiora gue aportaba lena:

(4)

Dos lefios regulares valfan $ 10.00 y eran 10 cam-
bios .
Un lefio regular se cambiaba por una tortilla.

2) .- Para otra sehora que aportaba lena:
Tres lefios regulares costaban $ 10.00 y eran 10 cam-
bios.
Diez lefios delgados eran 10 cambios cuando se despacha-
ba bien y trece lefos delgados eran 15 cambios cuando
se despachaba mal.

3) .- Para una sefiora que tenfa su puesto con articulos:
Dos lenos regulares valfan $ 5.00.

fn cuanto a brazadas de lefia el valor era el siguiente:

4) .- Para otra sefiora que aportaba leha:

Una brazada de 6 a 9 lefios regulares y gruesos valia

$ 15.00.

T14Y.- Para dar una idea al lector proporcionamos las siguientes
medidas aproximadas para los lehnos:

1 leio delgado 60 cms de largo por 15 cms. de di&metro.

1 lefo regular 60 cms de largo por 25 cms. de didmetro.

1 lefoc grueso 60 cms de largo por 30 cms. de didmetro.

|
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Una brazada de 15 lefios regulares y gruesos valia
$ 20.00.
Una brazada de 18 lefios regulares y gruesos valfa
$ 25.00.

5.- Para una sefiora que llevabe articulos:

Una brazada de leha costaba $ 20.00.

Antes de anafizar los valores que se le dan a estos lenos,
queremos aclarar que la diferencia que existe entre la primera
y seaunda senoras de nuestro ejemplo, de dar dos o tres lefios
por 10 cambios, se debe muy probablemente a que en la actuali-
dad se ha devaluado un poco el valor de la madera por la intro-
duccibn de rajas de los pueblos del Municipio de Ocuila y, por
ello actualmente, algunas gentes est&n comenzando a dar tres le
fios por 10 cambios mientras gque otros continfan despachando dos
lenos como hasta ahora lo hen hecho.

La primera contradiccién que surge de los datos la vemos
en la primera sefiora; ésta nos dice que dos palos regulares va-
len $ 10.00 vy que uno de esos lenos lo cambia por una tortilla;
ante esto, estd dando un leho de § 5.00 por una tortilla que en
el mercado monetario cuesta $ 0.50 y ella estarfa perdiendo
$ 4.50. Bueno, pero supongamos que un dfa hay mucha oferta de
tortillas y que por ello se cambie un palo delgado por una de
ellas, o bien, que sea la costumbre de la marchante hacerlo de
esa manera; vemos que ni en este caso le convendrfa hacer el
cambio, porque, como nos dice la segunda sefiora de nuestro ejem

plo, 10 palos delgados son diez cambios y equivalen a $§ 10.00,
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por lo que el costo de un palo delgado es de § 1.00 y la torti-
lla en ei mercado nos sigue costando $ 0.50. Aunque en este
caso la pérdida de la sefiora es menor, el cambio no es equita- -
‘tivo, pues para hacerlo deberfan trocarse dos tortillas por un -
lefio delgado lo gue no sucede en la realidad. -
~ Ahora veamos lo gque sucede con la-opinién del costo de las

brazadas de lefia, lo primero gue salta a la vista es la contra-
diccibn que existe en la cuarta sefiora del ejemplo, ya gque nos
dice que una brazada de 6 a 9 lefios regulares y gruesos cuesta
$ 15.00 mientras que una de 15 lehos regulares y gruesos vale
$ 20.00, cuando en realidad deberfia costar alrededor de $ 30.00
pues es casi el doble.

Por otro lado, tenemos que una brazada de 18 lehos regula-
res y gruesos cuesta $ 25.00, cuando solo le estd aumentando 3
lenos por $§ 5.00 mientras que‘si ella juntara otros tres lercs
e hiciera una brazada como la primera que nos dijo de $ 15.00,
esos tres lefios le valdrfan $ 7.50, por lo que estarfa perdien-
do $ 2.50 al hacer la brazada de 18 lefios. Adem&s de esto, si
se considera que tomando a la segunda seriora del ejemplo, que
es la que da m&s baratos los lehos, tres palos regulares Valen
$ 10.00, la brazada de 6 a 9 lefios teSricamente deberfa valer
entre $ 20.00 y § 30.00 y aﬁn més debido a gue se incluyen le-
fios m&s gruesos; asi misﬁo, la brazada de 15 lenos regulares y
gruesos mds de $ 50.00 y la de 18 lerfios més'de $ 60.00.

Por contradictorios que parezcan los casos expuestos, és*
tos son los valores o equivalencias que se manejan para los le-

fios y brazadas cuando se hablan de cambios o de sus precios, pe
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ro si ¢éstas seforas realmente tcmaran como finica referencia el
precio de los productos en el mercado monetario harfan asfi la
transaccién? - Indudablemente que &sto no sucederfa por lo que
la referencia tenfa que ser otra.

Todo esto nos condujo a pensar gue el precio en dinero no
era la base sobre la que se esuﬂﬂfnia el valor de los productos:
que se intercambiaban sino que, el darnos estos valores cuando
preguntdbamos sobré la manera de hacer el cambio, era para
ellos la manera mis sencilla y, quizés forzada, de explicarnos:
como se efectuaba.

Conforme continuamos asistiendo al trueque, nos enteramos
que existian equivalencias generales para efectuar el intercam-
bio; por lc menos, cuando éste se realizaba en los puestos de
lena. De esta manera, supimos que algunos productos se despa-
chaban por brazada y otros por palos; cuando se cambiaban por
brazadas los lefios eran regulares y gruesos, mientras que cuan-
dq se trocaban por palos &stos eran delgados.

Cuvando se despacha por brazada los lefios no se cuentan si-
no que solo se hace el montoncito de ellos al cdlculo. Por
brazada se cambia: el azGcar, la lenteja, el arroz, el frijol,
el jabén, los mangbs, las ollas, las cazuelas, los petates, la
carne y sus derivados como la barbacoa, el menudo de puerco, el
codillo, el chicharrfén, la manteca, etc. Las equivalencias de
algunos de estos productos son:

Un kilo de azfcar por una brazada

Un kilo de arroz por una brazada

Un kilo de frijol por una brazada




Un kilo de jab6bn "Fab" por una brazada

Dos jabones en pasta por una brazada

Un petate chico por una brazada

Un cuarto de chicharrén por una brazada

Entre los productos que se trocan por palos delgados es-
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t&n: el plé&tano, los chiles, el cilantro, el pépalo, los toma-

tes, los jitomateé, lecs duraznos, las cebollas, las tortillas y

las tortas de haba.

1
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Otra manera de hacer el intercambio es,

BPlatano por un leno delgado
Chiles serranos por un leno delgado
Tomate por un leno delgado

Jitomate guajillo por un leno delgado

y por tres cuando es chico.

bDurazno por un lehc delgado

Cebolla por un lenio delgado

Tortilla por un leno delgado

Papa chica por un lefio delgado

Aguacaté por un leno delgado

Panes de dulce por seis lenos regularés
Tamal por cinco lehos regulares

Atole por siete lenos regulares

Bolsa de palomitas por diez lefios delgados

Consomé por 10 lenos delgados

Las equivalencias de estos productos son:

.Jitomate bola por cuatro lenos delgados cuando es grande .

como habiamos men-
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cionado, en base a "cambios". En resumen de estos se puede de
cir que:

2 6 3 Lefios regulares son 10 cambios

10 Lenos delgados son 10 cambios cuando se despachan bien

y 13 lenos delgados son 15 cambios cuando se despacha mal.

Respecto a la manera de hacer el trueque en los puestos de
articulos, éste no se hace en base a palos por productos cuando
en ellos hay verdu?as o frutas sino que, tanto en los puestos
que hay esos articulos como en los gue se despachan la carne y
sus derivados, la gente que aporta la lena lleva a ellos varios
lenos o una brazada y la "marchante" les despacha al tanteo.
El grupo de-personas que posee su "puesto" con articulos se con
forma de comerciantes que llevan a intercambiar el producto que
ya no pudo ser vendido, y, platicando con un sefior que posefa
su "puesto" de chicharrén en polvo, éste me comentd respecto a
la manera de hacer el cambio lo siguiente: "el cambio lo calcu-
lo en base a los precios, sin embargo, al hacer el cambio, mi
producto se devalfia porque tengo que dar m8s chicharrén que lo
que me dan de lefia; pero yo les doy m&s de chicharrén porque
éste me sobra (pues tiene una carnicerfa y trae lo que no puede
vender) y por que la gente piensa que por sus lefios les deben
despachar bien. Al hacer el cambio les doy el tanto de chicha
rrén que se necesita para que la gente esté contenta con el cam

bio".
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4) .- INFLUENCIA DE LA LEY DE LA OFERT2 Y DE LA DEMAND2A EN LA

TRANSACCION.

A pesar de las equivalencias que existen para efectuar el
trueque, cuando &ste se realiza en los puestos de lefia, la va-
riacién en la oferta y la demanda de los productos que circulan
se deja sentir en la alteracién que sufren dichas equivalen-
cias. De esta manera, cuando hay una menor oferta de leha y
una mayor oferta dé articulos, al efectuarse la transaccién se
da mayor cantidad de productos a cambio de la lena dado que és-
ta Gltima es méis demandada, y, por el contrafio cuando hay una
mayor oferta de lefia y una menor oferta de articulos, se dan
més lefios a cambio de estos Gltimos. En el caso concreto de
las tortillas, la mayor o menor oferta de é&stas, no varia su
equivalencia, ya gue una tortilla se cambia en los dos casos
por un lefio, no obstante, la alteracién de ello repercute en lo
grueso o delgado del lefo por el que se trueca; asi, cuando mu-
cha gente acude coh tortillas, se les da a cambio un palo delga
do y, cuando pacas personas las llevan se truecan por un palo
recular, pues de lo contrario, las que aportan este artficulo no
lo cambian.

Por otro lado, el alza y la baja de los precios de los pro
ductos que existen en el mercado de transacciones monetarias re
percuten en el truequé, debido a que cuando sube el precio de
algln artfculo, la mayoria de las personas que introducen éste
al intercambio dejan de llevarlo y, en consecﬁencia, al ser po-
cas las gentes gque aportan estos productcs piden m8s lefios a

cambio de ellos. Como ejemplo de &sto se puede mencionar el
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caso de los aguacates; cuando éste est8 barato en el mercado,
' varias sefioras lo introducen al cambio y se da un palo por un
aguacate, pero cuando &ste sube de precio, pocas sefioras 1o lle
“wvan y se truecan tres palos por un aguacate.. Por otro lado,
si sube el precio de algﬁh prcducto pero sigue habiendo la mis-
" ma oferta de €1 en el trueque, no se afectan las equivalencias:
del cambio.
Los articulo§ que son mis demandados durante todo el ano,
debido a que se‘introducen en poca cantidad, son: la mantéca,
el azﬁcér, losvjabones, las sopas de pasta y las ollas y cazue-

las de barro.

5) .- TRANSACCIONES FINALES.

Cuando las senoras de los puestos de lefia ya han terminado
de adguirir, por medio del trueque, los bienes que necesitan y
atin les sobra algo de combustibie, éste lo venden pidiendo
$ 30.00 por brazada y la dejan a $§ 25.00 con regateo. Cabe
mencionar gue las personas que han transportado la leha en ca- -
midén realizan el trueque simult&neamente a la venta de la leifia,
debido a gue necesitan obtener dinerb para pagar el flete y son
"ellos los finicos que venden por metro cuadrado, ya que general-
mente introducen grandes cantidades de ‘raja, y cada metro cua-
drado lo alienan por $ 150.00 hasta la 1:00 P.M. y pasado ese
tiempo, lo vénden a $ 100.00.

Es comfin que cuando una sefiora del puesto de la leha ya ha
terminado con su prcducto y llega alguien con un articulo que

ésta desea, éste se da fiado y se "paga" el pr6ximo martes con
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la ﬁeﬁa que se lleve. Por otro 1aﬁo, si la seﬁora del puesto
de ﬁé lena poseelleEOS'que no puedé vender ni 1$tercamb1ar, por
queihaya denasiada oferta de'éstos§ese dia‘y, pér lo tanto, po-
ga demanda, la sefiora le lleva la'ﬁadera a alguﬁa de sus mar-
chadtes (de los puestés de art;culds) y se la f#a para que el
préﬂimo martes le pague.con parté del producto &ue ella trae.
Asi, las peréonas que introducen lé leiha, nuncafsé regresan a
sus%casas nueVameﬁfe con los 1eﬁ03§ya que los réstantes los cag
bia&, los fian o los venden. ?

? Cuando las seforas gue aportai la lena al ?rueque ya han
terﬂinado de cambiar su producto, ée refinen conélas personas de
8su éoblado 0 con sus familiares, q@e también ll%van lefia, y plé
ticénde con ellos se comen su ”tacé” (que se 1o§hacen con los
artfculos que adquirieron en el ca%bio) y se'toﬁan su pulque o

un refresco.

6) .+ TRANSPORTE DE LOS pnonucros'A¢QUkands.

f Lss sefioras que adquirieron p#oductos a cabbio de su lena,
los  colocan en un chiquihuite o caﬁasta y se régresan'nuevamen-
te § su poblado en camlén o peserc; mientras s@s esposos seé re-
'qreﬁan caminando con los burros. ‘

- Por su parte, las personas qu¢ cbtuvzeron‘la lena a cam-
bio de sus artficulos, mandan ésta a su poblado en unas carreti-
llak que se colocan junto al hrueqhe con ese fﬂn, o bien, en ca
mlohetas que se alquilan entre varias gentes ddl mismo poblado.
Cada persona acomoda su lefia en tetcmos Yy 1e ane una marca con

gis para que su producto no sea cohfundido. poéterlormente, el
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carretillero carga éste hasté su vehiculo y lo lleva a la casa
de los respectivos duenos. En total existen ocho carretille-
ros y cada uno se dirije hacia diferentes pueblos; el costo por
transportar la lefa es de $§ 5.00 6 $§ 6.00 por tercio dependien-

do de lo pesada que esté.

Para transportar la lena en carretillas se requiere de un..-

permiso de la Compania Loreto y Pefia Pobre para no tener proble
mas con la vigilancia forestal; esta autorizacibp se d& en Méxi
co en esta empresa y al concedérsele se le prohibe al carreti-
llero trasladar raja. Cada ano el permiso debe ser renovado
sin existir por elloc cobro alguno. A pesar del impedimiento
que se les hece a los carretilleros de llevar raja\en el ca-
mino, ésto es frecuente aunque se arriesgan a que los multe la
vigilancia forestal.

Las personas gque ya no alcanzan lugar.en las carretillas
para transportar su lena, pueden dejarla en una casa que se en-
cuentra a un lado del terreno donde se efectfia el trueque. El
dueno de esta casa cobra $§ 3.00 por cada tercio de lena que le
dejen y los poseedores de €sta pasan a recogerla en la tarde,

en el transcurso de la semana o el pr6ximo martes.

7) .~ DESTINO DE LOS PRODUCTOS OBTENIDOS POR LAS LENERAS Y DEL

COMBUSTIBLE ADQUIRIDO POR LAS QUE INTRODUCEN ARTICULOS.

Tcdas las leinieras consagran los productos que obtienen en -
el trueque a su consumo familiar.
En ‘el caso de las seforas que adquieren lefia a cambio de

sus artfculos. el destino de dicho combustible abarca las si-
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guientes posibilidades: uso doméstico, como insumo para elabo-
rar tortillas para el trueque o para la venta, venta de la lefia
a otras personas del mismo poblado y, en el caso de los carnice
ros, como insumo para su comercio. Como ejemplo de las posi~
bles combinaciones que se establecen entre estas posibilidades,
en San Pedro Tlatizap&n se encontraron las siguientes:

a) Uso doméstico

b) Uso doméstico y como insumo para hacer tortillas para
el trueque. |

c) Uso doméstico y como insumo para elaborar tortillas pa-
ra la venta.

d) Uso doméstico, cormo insumo para hacer tortillas para la
venta y alienacibén del combustible a otras personas del
mismo poblado.

e) Uso doméstico y venta del combustible a otras personas.
de la misma comunidad.

f) Uso doméstico e insumo para el comercio en el caso de
los carniceros.

g) ExclusiQamente como insumo para el comercio en el caso

de los carniceros.

A manera de ejemplificacién del flujo de articulos que in
tervienen en el trueque desde el productor directo hasta el

consumidor final, se elaboraron los siguientes diagramas:
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III.- OCOTENCO: POBLADO QUE INTERVIENE CON LENA EN EL TRUEQUE

INTRODUCCION

Ya hemos visto el funcionamiento tan interesante del true
gue que se efect@a los martes en el tianguis de Santiago Tian-
guistenco, ahora internémonos al estudio de dos comunidades
gue participan en dicho intercambio: Ocotenco y fan Fedro Tlal
tizapén. El interés en ambas se basa en gque la primera apor-
ta lefig al intercambio y la segunda articulos y, de esta mane-
ra, se puede tener una visién més clara y profunrda de los dos
polos que intervienen en dicha transaccién. En este capitulo
haremos referencia a Ocotenco, una de las rancherias gque forma
parte de la comunidad de Coatepec, reservando para el sigquien-

te apartado el estudio del poblado de San Pedro Tlaltizapén.

Comenzaremos nuestra exposicién con la descripcibn gene~
ral de la rancherfa, con la finalidad de proporcionar una vi-
sibn de la situacién que rodea a las personas que intervienen
en el truegue; posteriormente pasaremos al estudio de algunas
unidades domésticas familiares para tratar de vislumbrar cua-
les son las causas que las motivaron a ingresar a este tipo de
intercambio, asi como, percibir cu&dl es la situacibén actual y
por Gltimo veremos sivexiste alguna ganancia al efectuar el
trueque en lugar de vender la lefa y posteriormente adgquirir

estos productos en el mercado.
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A) .- SAN NICOLAS COATEPEC: CABECERA COMUNAL DE OCOTENCO.

Coatepec es cabecera comunal y pertenece administrativamen-
te al municipio de Santiago Tianguistenco. Se ubica en las
coordenadas geogréficas 2 116 000 N. por 455 000 E.(z), locali-~
zandose en el Estado de Mé&xico al Sureste de Toluca. Sus tie-

rras colindan al Norte y al Noreste con los terrenos de Xalatla-

CcoO

~-e

al Este con. los de Wichild, Estado de Mcrelos; al Sur con

las tierras de Ocuila de Arteaga; al Suroeste con las de San Pe-
dro Techuchulco y las de San Mateo Texcalyacac y al Oeste limita
con parte de los terrenos de San José& Mezapa y Almoloya del Rio.

La comunidad de San Nicol&s Coatepec se compone de las si-

guientes rancherfas: Ocotenco, Tlacomulco, Ahuatenco, San Loren-
ZOo Huéhuetitlén, San Bartolo del Progreso, La Lagunilla, Tlacui-
tlapa, Chiquilpa, Coyolﬁepec, Antlatlacpac, Texmaninalli y Mun&-

N
nat (3).

B) .- OCOTENCO, RANCHERIA DE COATEPEC.

Ocotenco es una de las rancherias que forman parte de la co
munidad de Coatepec. Por su pertenencia a dicha comunidad el
limiteAde sus tierras es el mismo, no obstante, la poblacién de
esta rancherfa se localiza en las coordenadas geoqgréficas
2 115 000 N. por 452 000 E.(4) y se ubica al Norte del poblado o

rancherfa de Tlacomulco; al Este del de Ahuatenco; al Oeste de

(2) .- Mapa DETENAL, 1970.

(3) .- Informacién complementada con 4 rancherfas de los datos pre
sentados por Luis Miquel Rionda en "sobre los bienes comunales
de Coatepec". UAMI, 1980, (in&dito).

(4) .- Mapa DETENAL, 1970,
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la cabecera de Coatepec y al Sur de los terrenos de San José Me-
zapaf ~Esta rancheria se localiza, dentro de nuestra clasifica-
cibn general de la zona, en el piso ecolégico: piamonte.

Las vifas de acceso a Ocotenco se forman por una carretera
pavimentada y por varias veredas o brechas de terraceria. La
carretera que pasa por esta rancheria es la Toluca-Chalma y es
posible tomar este camino viniendo por las carreteras gue lo
atraviezan y que san: La Marquesa-Tenango de Arista y La Marque-
sa-Chalma. Las brechas de terracerfa unen a este poblado con
Santiago Tianguistenco, Ahuatenco, Ccatepec, San Lorenzo, Tlaco-
mulco y La Esperanza. De esta manera, es posible llegar a la
rancheria por la carretera tomando unc de los camiones o pese-
ros gue pasan constantemente durante el dfa a partir de las
5:00 A.M. o bien en carro particular y, por las brechas de terra
ceria caminahdo, en caballos; mulas, burros y en algunas incluso

en autombvil.

C) .- HISTORIA DE LA RANCHERIA.

La rancherfia de Ocotenco se comenzé a poblar alrededor del

afio de 1925, sus primeros habitantes procedian de Coatepec de

las Bateas; éstos fueron cerca de 10 personas que posefan bastan -

te ganado y algunos terrenos en Ocotenco. Se piensa que las
gentes emigraron a este lugar para estar cerca de sus tierras a
la vez que su ganado tenia mds espacio para su apasentamiento.
En 1925 pertenecian a Ocotenco los parajes de Tlalotepec,
Tlamica, Tecalco, Tlacomulco y Ahuatenco y, a su vez, Ocotenco

era paraje de Coatepec. En esa época los habitantes de Ocoten-
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co y sus parajes dependian administrativamente por completo de
la cabecera de Coatepec, pues al carecer de su propia delegacién
y centros culturales se subyugaban a los de dichea cabecera; ante
esto, las faenas y cooperaciones'que efectuaban se realizaban so
1lc éara el beneficio de Coatepec y la gente tenia que transpor-
“tarse a ese lugar para asistir a la escuela,.

Posteriormente en el ano de 1931 Ocotenco y sus parajes de-
cidieron independizarse un poco de Coatepec estableciendo su pro
pia delegacifén y escuela en Ocotenco. Esto se hizo con la fina
lidad de aprovechar las faenas que se efectuaban para arreglar
el propio poblado y para gue la gente pudiera asistir a la escue
la sin dificultades, pues el llegar a Coatepec resultaba un poco
difficil, ya que ademds de que se encuentra a 2 km. de distancia.
y la carretera atGn no se habia construido, en la época de llu-
vias las veredas se inundaban volviéndose intransitables. Esta
separacién a la vez que le atribufa a Ocotenco la categoria de
"rancherfa" le proporcionaba cierta independencia politica y cul
tural con respecto a Coatepec, sin embargo, continuaba unido a
&€l por los bienes comunales existentes debido a que estos perma-
necian siendo administrados por la cabecera.

M&s tarde, Tlacomulco y Ahuatenco se independizaron adminig
trativamente de Ocotenco poniendo cada uno su propia delegacidn y
escuela; el primero lo realizé alrededor del afio de 1965 y el se
gundo en 1970. No obstante, estas rancherias quedaron también
unidas a Coatepec en cuanto a lé administracién de bienes comuna

les se refiere.
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D) .-~ DESCRIPCION FISICA DEL POBLADO.

Actvalmente a Ocotenco pertenece el paraje de Tlamica y el
de Tecalco y en conjunto.cuenta con una poblacién de 583 habitan
tes. |

El poblado de Ocotenco se encuentra en joya, es decir, en-
tre cerros, aungue también existen algunas casas que se asientan
en las laderas gue lo rodeah. Esta rancheria posee su propia
delegacibn y escueia primaria y también tiene una cancha de
foot-ball y otra de basket-ball donde acostumbran jugar los mu--
chachos y las muchachas los domingoes. En este pueblo la mayor
parte de los habitantes son catflicos, pero carecen de Iglesia
prcpia por lo que para asistir a ella tienen que hacerlo en la
de Coatepec; por esta razbn, las personas no van a misa los do-
mingos y solo concurren a ella en ocasiones especiales como son
la celebracién de algGn matrimonio, el cumplimiento de los 15
allos en las mujerxres y los bautizos.

En esta rancheria existen dos pequehas miscelaneas en las
que es posible‘adquirir refrescos, galletas, algunas frutas, man
teca, dulces, carme, etc. y, debido a que en &stas también se ex
penden bebidas alcohblicas, los sehores acoétumbran reunirse en
estas tienditas a tomar, sobre todo los S&bados y los Domingos.

Los habitantes de Ocotenco cuentan con agua entubada y con
luz eléctrica. El agua entﬁbada se introdujo hace diez o doce
afios y como ésta solo llega por las mafianas (de 6:00 A.M. a
1:00 P.M.}) =e almacena en unos estanques gque se encuentran afue-
ra de algqunas de las casas; las personas que poseen estos estan-

gques pagan $ 30.00 mensuales por vivienda por consumir el agua y
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las que‘carecén de él pagan $ 15.00 mensuvales por morada y tie-
nen el derecho a pedirla a los que si lo poseen. Anteriormen-
te, cuando no existia el agua entubada, se hacia uso de la de un
rfo0 gque atraviesa por esta rancheria y, afin en la actualidad,
hay senoras que lavan su ropa aprovechando el liquido provenien-
te de €1 auxiliandose para el tallado del apoyo en algunas pie-
dras que se encuentran alrededor de este rio.

Las casas que'forman el poblado son dispersas y se encuen-
tran solas o formando pequefics nficleos de dos, tres o cuatro ca-
sas rodeadas por parcelas; esta diseminacién de los asentamien+
tos se debe a que los colonos han ido estableciéndose donde po-
seeﬁ sus terrenos. Las breches que comunican a las casas y a
las parcelas son en su totalidad de terraceria.

En esta rancheria_es com@n encontrar que una vivienda se
forme por dos cﬁartos dormitorios y una cocina independientes
entre sf, es decir, en " casitas aparte". La construccién de
las habitaciones es en su'mayoria de adobe recubierto con cemen-
to, con el techo de teja de una o dos aguas. Estas viviendas po-
- seen por lo general dos pequehas ventanas de aproximadamente
0.60 m. X 0.60 m. por las gue penetra poca luz al interior de
los cuvartos y la puerta de éntrada frecuentemente es de madera
sir pulir. En el interior de estas habitaciones el piso es de
mosaico o bien de terraceria; las personas duermen en camas y en
algunas ocasiones poseen armarips donde guardan sus pertenen-
cias.

El cuarto destinado para cocinar es mucho mé&s sencillo que

el anterior; en &ste la construccidén es hecha con maderos uni-
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dos entre si. Para calentar sus alimentos utilizan el fuego
proveniente de la lenha y, en ocasiones, de los olotes. - En nin-
guna vivienda existen baﬁosbni fosas sépticas.

Es comGn gue en las casas se crien gallinas, guajolotes y
cochinos y, en los hogares donde se poseen animales como burros,
- mulas, machos y borregos, se les contruye un pequeno corral cuyo
techo se elabora con l&mina de asbesto o con zacatén o con te-

jas, el cual es sostenido con troncos de &rboles muy delgados. -

E) .~ SISTEMA DE AUTORIDAD.

Como hemos mencionado anteriormente, Ocotenco es una ranche
ria de la cabecera de Coatepec que se independizé de €1 en la ad
ministracién de asuntos locales y culturales al edificar su pro-
pia delegacibn y escuela, sin embargo, su unibén con dicha cabece
rda continfia ain en lo que respecta al suministro y cuidado de
los bienes comunales debido a que éstos son administrados por
Coatepec. De esta manera, los habitantes de Ocotenco cuentan
con un sistema local de autoridad para resolver los problemas
gue pueden surgir dentro de la rancheria y con un sistema comu-
nal de autoridad m&s amplio que abarca a las doce rancherias en
los asuntos y problemas relacionados con los terrenos comunales.

La estructura del sistema local de autoridad en Ocotenco se
constituye por tres delegados o propietarios y por dos comandan-
tes. La eleccifn del delegado es realizada por los hsbitantes
de la rancheria eﬁ una asamblea que se reQine con esa finalidad y
posteriormente, el presidente municipal de Santiago Tianguisten-

co le proporciona una credencial reconociéndole el nombramiento.
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La désignacién de los comandante&ﬁié realiza el}deiegado cuando
éste%ya ha sido electo. La duraCi?n;entel carQo de cada comi-
siﬁnées de tres afos, por lo que alEcdncluirsé %ste perfiodo se
reﬁné nuevamente la gente del puéb&&'para elegié otro delégado.

;La funciétn del primer delegadoio propietarﬁo, ademds de re-
preséntar a la rancheria, es la de. érganizar a Mos hombres del
poblbdo para que se realizen las fhenas necesaqlas para el me-
Joramlento de los servicios en Ocotkndo, como ejemplo de éstos
se pﬁeden mencionar: la construcclbb de veredasgy la edificacién
o reﬁodelacién de la escuela. En éaSo de que ﬁo se encuentre
el pfimer delegado, ésta funcifn quéda relegadaral segundo pro-
i piet#rlo Y., 8i por alguna c1rcunstahcia ‘@stos. dds est&n ausen= .
tes, ‘el tercer delegado es quien se’encarga de 4110.

Abajcwde los delegados se encuéntra el prlﬁer comandante y
éste estd sobre el segundo comandan#e. Estos ée encargan de
consérvar el orden pGblico; cuando #e presenta élgﬁn pleito se
lo réportan al pPrimer delegado, en ¢aso de que ua falta que se
haya cometido sea fuerte acuden pos#eriormente don el malechor a
Santiago Tiahguistenco y si el deltto fué atin més grave lo lle-
van # Tenango del Valle. :

La estructura de autoridad comhnal de Coatépec controla lo
refe#ente~al‘bosqne y a las'canteraﬁ, ésta se ernjcuentra consti-
tuids por un representante de bieneé comunalés,’un secretario,
un t¢sorero, tres vocales y un COBS¢JO de vigilancia. Este ga- .
blnete debe ser cambiado cada tres #nas y eleglnse por votatién
demoératzca por todas las rancheriab de Coateped y por los hebi-

tantés de esta cabecera, no obstant¢,~el perfiodd de duracién de
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la comisién no siempre es respetado, ya que la plahilla anterior
a la actual duré diez afos en el mismo cargo.

A través de esto se puede ver como la estructura de autori-
dad local le proporciona a cadé rancheria‘ciérta independencia y
desunién con las demds en lo que respecta a la peocupacién de
sus problemas particulares, sin embergo, esta separacién o aisla

miento desaparece cuando se trata de asuntos comunales.

F) .- DISTRIBUCION DE LOS RECURSOS.

Los recursos naturales que existen en Ocotenco se distribu-
yen a su poblacién por medio de dos sistemas de tenencia: la pri
vada y la comunal. La primera se constituye por la tierras que
se adquieren por medio de su compra y son utilizadas para el cul
tiVo y para la instalacién de viviendas. La mayor parte de la
poblacién de esta rancheria siembra 1.5 has. 6 2 has. distribu;-
das en tres o cuatro terrenos y solamente seis o siete personas
poseen 4 has. o més.

A la propiedad comunal tiene acceso cualquier hebitante de
las rancherias que forman parte de Coatepec y, por lo tanto, los
de Ocotenco pueden hacer uso de este terreno, pero se encuentra

bajo la administracién del representante comunal(s). Este tipo

(5) .- Conviene mencionar gue se consideran "comuneros" solo a
las personas que residen en el poblado y que trabajan en la agri
cultura y son exclufidos de este grupo a los habitantes que radi-
can en la rancherfa y se mantienen de los ingresos obtenidos de
trabajos no agricolas como es el caso de los que se emplean en
las f&bricas de Santiago Tianguistenco o los que se van a traba-
jar al Distrito Federal y regresan diariamente por la noche al
poblado. No obstante, a pesar de esta distinci6én, tanto los co
muneros como los que no pertenecen a este grupo pueden hacer uso
de los terrenos comunales y votar para la eleccién de la plani-
lla comunal, pues el Gnico requisito para ello es la pertenencia
a alguna de las rancherfas de Coatepec.
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de propiedad tiene una superficie total de 14,213ihas.(6); de és
tas 8,000 has. son terrenos cultivables, 6,000 has. son terrenos
boscosos(7) y el resto se constituvuye por canteras.

Para poder sembrar en los terrenos culfivables se requiere’
de un permiso del representante comunal y solo se concede &ste
si‘ei demandante, adem&s de pertenecer a una de las rancherfas.
de Coatepec, carece de tierras; si esto se cumple se le otorga
al pedidor Ginicamente 0.5 ha. de tierra y en ocasiones afin me-
nos. A pesar de que tebricamente este tipo de terrenos no se
pueden comprar porgue pertenecen a toda la comunidad, este he-.
cho es frecuente cuando\una vez obtenido el permiso el poseedor
paga contribuciones en Santiago Tianguistenco y lo registra como
propiedad, sin que se de cuenta el comunal de Coatepec. Sin em
bargo, esta manera ilegal de hacer uso del terreno comunal no
causa ninglin conflicto con los habitantes del resto de las ran-
cherfas debido a que éstos no se oponen ni protestan.

Unicamente 20 personas de todas las rancherias que forman
parte de Coatepec siembran en los terrenos comunales. Estos
son considerados de peor calidad que los existentes en las peque
nas propiedades ya que después de sembrar dos ahos en ellos cfe-
ce mds nabo que maiz y, por lo tanto, hay que hacer un mayor gas - -
to en el deshierbe.

Para la recoleccibn de plantas silvestres y la caza en el

bosque no se requiere de ningln permiso, tampoco es necesario pa

ra extraer lefia de los &rboles, pero si estd prohibido que el

(6)Q— Panoramica Socio-Econf6mica en 1975. Toluca, Mex. Tomo III.
(7) .- Informacibén proporcionada por la Pre51denc1a Municipal de
Santiago T1angu1stenco.
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campesino corte "rajas" de los troncos de ocote y de oyamel,
pues éstos se cbnsideran usufructo exclusivo de la compaiiia de
papel Loreto y Pefna Pobre. Esto se debe a que dicha compaififia
posee un contrato con el representante de biénes comunales por
medio del cual se le propQrciona a ésta la»concesién de la explo
tacién de esos &rboles a cambio del pago de ellos y de su refo-

(8)

restacién en el bosque . Anteriormente cuando ain no se le
otorgaba a Loreto y Pefia Pobre este derecho no existfa ninguna
restriccifén en la tala de &rboles de los campesinos y desde que
esta companfia se introdujo en 1966, solo se les permite hacer
uso de las ramas del ocote y del oyamel. Péra lograr que el
campesino cumpla con esto, el presidente de los bienes comunales
emplea la vigilancia forestal con la finalidad de que é&sta levan
te infracciones Y les quite el animal de carga e inclusive el ha
cha cuando sean sorprendidos con raja o cortando unc de estos &r
boles; no obstante, los campesinos continfian extrayendo astas ra
jas, sobre todo del ocote, y cuando los sorprende la vigilancia
forestal, les recoge su animal de carga, la lefia y los manda a
México a una oficina de Loreto y Pena dere que se encuentra en
Avenida Insurgentes frente al hotel de México. En este lugar
les dan los papeles con la multa que va de $ 500.00 a $ 1,000.00
por cada carga de lefia y, posteriormente van a hacer el pago de

ésta a Hacienda que estd en la calle de Lorenzo Boturini, donde

les proporcionan su comprobante de pago y con éste se presentan

(8) .- Cuando se celebr6 este contrato se dijo que de la cuota
que pagara Loreto y Peha Pobre a los bienes comunales, se debe-
rfa contribuir al municipio de Santiago Tiancuistenco con

$ 0.07 por cada raja que se extrajera; sin embargo, este pago
nunca se ha efectuado.
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a recoger su animal en San Nicol&s Coatepec. Conviene mencio- -
-nar que en ocasiones si la vigilancia forestal ve un drbol derri
bado y a un campesino por ese lugar, le levanta la infraccién
aunque &8ste no haya tirado dicho &rbol.

Cuando afin no entraba la compania de Loreto y Pena Pobre a
explotar el bosque comunal de Coatepec, se les concedia un permi
so a los habitantes de Almoloya del Rfo, Santa Cruz Atizapén y
San Pedro Tlaltizabén de ir a este bosque a adquirir lena debido
a gue estos poblados carecén de monte. Por éste permiso paga-
ban § 5.00 6 $ 10.00 por animal cargado, pero en 1966, al intro-
ducirse la companfa, se les retir6 esta licencia restrinagiéndose
el derecho de lenar fnicamente a las rancherias que forman parte
de Coatepec.

Dentro de los terrenos comunales existe una zona donde es
posible extraer piedras de basalto. Esta cantera es llamada 1o
calmente "El Pedregal" y se encuentra dividida en dos secciones
o partes; en una de ellas cualquier habitante de las rancherias
de Coatepec puede extraer piedra sin requerir de un permiso, ge- -
.neralmente esta extraccién es destinada a la venta. La otra
seccién se denomina "Banco" y para obtener la piedra de este lu-
gar se necesita de un permiso que solo se concede si el producto
va a ser utilizado para el uso personal. El primer delegado de
Ocotenco es la persona que concede la autorizaci6n para la explo
tacién de este "Banco", pudiendo cualquier rancherfia de Coatepec
demandar dicha licencia. Para la creacibén del "Banco" el pri-
mer delegado de Ocotenco tramité el permiso con el presidente co

munal de Coatepec en 1978 y é&éste se autoriz6 en Marzo de 1980;
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la finalidad de é&sta seccibn es evitar gue se extraiga piedra pa
ra la venta para poseer, de &sta manera, reservas para el uso

personal.

G) .~ APROVECHAMIENTO DE LOS RECURSOS NATURALES Y SU EXPLOTACION.
Ya hemos visto la manera en que los recursos naturales se

distribuyen entre los habitantes de la rancheria de Ocotenco,

ahora pasaremos a observar el manejo que efectflan de sus recur-

sos, asi como, las técnicas que utilizan para su explotaciébn.

En este apartado también se incluiré&n los créditos externos con

los que cuenta el campesino.

1) .- AGRICULTURA.

El cultivo principal que se siembra en las tierras destina-

‘das a la agricultura es el mafz, aunque también se siembra un po. . .

co de frijol, de haba y de avena; todos estos productos son de
temporal. Las colindancias entre'las rarcelas de distintos due
nos se hace, en algunas ocasiones, por medio de magueyes que se
siembran alrededor de la extensién de la parcela y que son tam-
bién apro#echados para extraer el aguamiel de ellos vy fabricar
el pulque; el limite de la extensién tambi&n puede senalarse por
medio de una piedra indicadora que se coloca entre las parcelas.
Como mencionamos anteriormente, la rancheria de Ocotenco se
ubica en ei piamonté y se encuentra en joya, rodeada por cerros y
laderas, por lo que la siembra de los cultivos puede llevarse a
cabo en la parte llana del pueblo o bien en las laderas. En el

primer caso, el tipo de sistema de cultivo que se utiliza es el




79.

de "cahos o cabeceras”, y en el segundo caso el de "cajones"(g).

1.1).- CICLO DE CULTIVO DEL MAIZ, DEL HABA Y DEL FRIJOL; SUS RE-

QUERIMIENTOS E INSTRUMENTOS DE TRABAJO.

El maiz es el producto principal que se siembra en Ocotenco
y se destina tanto para el autoconsumo como para la venta. El
haba y el frijol se siembran en pocos surcos, intercalados con
el mafz y se consaéran exclusivamente al consumo familiar. Es-
tos productos son de temporal y sélo se obtiené de ellos una co-
secha anual.

La venta de maiz se hace a una tienda privada que se encuen
.tra en Santiago Tianguistenco, llamada "La Reguladora", o bien a
unos camiones gue entran al poblado a comprar bultos de esta gra
minea. .

Las clases de maiz que se siembran en Ocotenco son: el "ama
rillo", el "blanco" y el "negro", pues son flciles de vender.
Existe otra especié de maiz que se siembra en poca cantidad: el
"cacahuazintle™; éste es m&s suave que los otros y mds grande,
pero debido a que es diffcil su alineaci6n, sb6lo se siembra en
pocas porciones para hacer elotes, tamales y atole para el consu
mo familiar.

Ahora veamos los pasos que hay que seguir en el cultivo de
estos productos:

La preparacifén del terreno para la siembra se hace en el
mes de Febrero. La primera aflojada de la tierra se le denomi-

na barbecho y se efectfia con la yunta, jalando el "polco" (ins-

(9) .~ Para mayor informacién de estos sistemas agricolas remiti-
mos al capitulo I, inciso A, sub-inciso 2 (piamonte) de este tra
bajo.
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trumento utilizado s6lo para éste trabajo) o bien con el trac-
tor, lo mis com@in es que &sta labor se realice con la yunta, aun
qué el tractor es m&s répido y deja ya preparada la tierra para
la siembra sin tener que hacerse posteriormente la rastra.

En Ocotenco s6lo siete personas poseen yunta, por lo que
las gentes que carecen de ella tienen la alternativa de alquilar
ésta o el tracfor; lo més comlGn es que se arriende la yunta.

Por el alquiler de &sta se paga $ 350.00 por dfa de trabajo (de
siete de la manana a tres de la tarde) y se tarda alrededor de
dos dias el aflojar una hectérea de tierra.

En caso de que se alquile tractor, éste puede ser de arado
o de rastra; el primero es mejor pues posee dos discos grandes
que penetran més profundo en la tierra, disolviendo mds los sur-
cos que habfan quedado de la cosecha anterior, en cambio el de
rastra posee ocho discos grandes que se introducen menos hondo
Y, por lo tanto, deshacen menos los surcos. El alquiler del
tractor de arado cuesta $§ 650.00 por el barbecho de una hectérea
y el hacer ésta se tarde tres o cuatro horas; con el tractor de
rastra se cobra $§ 450.00 por hectédrea y &ésta se barbecha en dos
horas.

Después de efectuar el barbecho con la yunta debe rastrear-
se el terreno, ya gue los surcos de la cosecha anterior no que-
dan completamente disueltos. El rastreo se hace pasando la vi-
ga y cruzando el zurco con la yunta; para hacer esta labor se re
quieren dos dfias y medio o tres dias por hectérea. La rastrea-
da ya no se'efectﬁa cuando se utilizé el tractor en el barbecho,

pues &ste deja los surcos bien deshechos y el £érreno listo para
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la siembra.

{La siembra debe realizarse del| ﬁltlmo dia Qe Marzo al c¢inco

de Abrll debido a que después de e#te ‘per fodo él cultivo ya no -~~~ o

‘se désarrolla con rapidez, sin emba#go, en Ocotdnco hay personaS‘
que efectﬁan esta labor pasado este tlempo porqde carecen de yun
ta o porgque se dedlcan a otras 1abo#es ¥ no dlsdonen de ese tiem
pbra cultivar su tierra. » h
La sxembra se lleva a &abo con!m&quina semqradora “Esta:
se 1btrodujo hace 15 afios y por med*o;de ella pdeden rocearse

las pemillds del mafz, del haba y gl frijol, a]l mismo tiempo

que va echando el abono y tapando ei cultivo. . ‘Las personas que . . _.

~careben.de mégquina sembradora. puedeh contratar. a las gentes. que.
si lh poseen para que realicen: esteitnabajo, el costo es de
$ 30b 00 por dfia,. realizdndose en ebte tiempo uﬂa hectérea.
para la siembra del mafz a la maqulna se lé pueden poner
tres;dlscos diferentes; uno que sakmbra en la #orma llamada de
" hlho“; éste disco tira tres semllhas contInuaé y las plantas
quedbn casi pegadas, otro- discw es“para sembrarfen forma de "do-
ble paso ; en este caso el disc¢o tlka tres, cua&ro 0 cinco semi-
11aé cada quince centimetros, que&abdo esta dlsyancia entre las
; matﬂé, y el dltimo disco siembra e@ forma de "m%ta" o de "paso';
en éste caso el disco también roce% tres, cuatr$ o cinco semi-
llad cada treinta centImetros, queiando de esta%manera, la dis-=
tan&ia de un pasb entre mata y“maui. ‘
% El disco que se utilice para Qa siembra va#ia segfin la pré4
feréncia del duefio del cultivo, noéobstamte,'laimejor manera de

efedtuar la siembra es con el disdd de "doble p&so” ya que las
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mat&s'aprovechan mejor el fertilizabte gue hay éntre ellas que
en dl caso del cultivo en "hilo" y #inde més plintas por-superfi
cie%que en la»fotma de "mata", a pe%ar de que e* este Gltimp ca-.
sov&rece mis la planta al aprovecha? mésvel aboéo que hay entre. - .:
1asimatas b. | | f
~Para la siembra de una hectéreh en forma d¢ "hilo" o de "ma

ta"%se nece91tan trece cuartlllos .de semilla dé maiz y en el ca -
80 del fdoble paso se requieren de| diez'y 51et§ 6 diez y ocho |
cuaﬁtillos. ‘La semilla gue se utiliza en-la siembra proviene
de ﬁa guardada de la cosecha anteribr. El tipé de fertilizante
queése utiliza es el quimico (sulfato) y en una%hectarea se ocu-
pan 10, 8 6 6 bultos de &1, dependigendo de las éosibilidades ecg
ﬁémﬂcas, ya que cada bulto de sulfato cuesta $'§0.00 .

f Desde 1la introduccién de la méguina sembraéora el dueiio del
culdiﬁo se aghorra varios peones o trabajadores,idebido a éue una

perdona puede.manejarla y realizar con ella tod¢s los pasos nece

sarﬂos para que las semillas quedem‘sémbradas. é Anteriormente
cuaddo todavifia no se hacia uso: de ekta m&qulna,gel dueno de la. ...
pardela requeria para sembrarla porilo menos deitres peones o
trauajadores. una persona que echabﬁ la Semlllai dos gentes que
wroce!aban el abono y uno m&smque.tapbba la . semllla, llamado "el .
rasérillero“. Pero cuando ademis ﬁel mafz se Sembraba frijol y
habq, se nece51taban dos trabajadoths extras, céda uno de los
cuanes iba echando 1la semilla de unb de estos p#oductos.

Después de la siembra hay que krabagar tres desquelltes que

%

* | ‘ ;
Un cuartillo = un kilo y medio apkoximadamentg.
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son llamados localmente: escarda, media tabla y corriente. Es-
tos consisten en hacer més profundos los surcos que hay entre el
maiz para repartir la tierra que hay en ellos hacia el tallo de
las matas de manera que éstas posean un mayor soporte para su
crecimiento a la vez que, al efectuar este trabajo, se eliminan-
las arvences que hallan brotado en dicho surco y que le pueden
quitar la "fuerza" para que crezca al mafz.

El primer desﬁuelite, "la escarda", se lleva a cabo del 10
al 15 de Mayo; en &1 se ocupa como herramienta de trabajo el
arado y en un dia de trabajo cinco personas "escardan" una hectéa
rea.

El segundo desquelite, "la media tabla", se efectfia a los 8
6 15 dias de haberse realizado "la escarda", en ese trabajo pue-
de ocuparse el arado, la cultivadora o una médquina con cuchi-
llas. Durante esta labor débe rocearse nuevamente abono quimi-
co a la planta; se emplean 10, 8 6 6 bultos de éste por hectérea
dependiendo de las posibilidades econémicas. En un dia tres
gentes hacen el trabajo de la "media tabla" en‘una hectérea.

El Gltimo desquelite, " la corriente", se realiza cuando co -
hienzan las lluvias y, para ello, se utiliza coho instrumento
el arado.

Posteriormente a estos desquelites, el agricultor ha de es-
perar hasta los filtimos dias de Julio o principios de Agosto pa-
ra que haya espigado el maiz y poder "pardear" su milpa. Esta
labor consiste en quitar las piantas que hayan salido de m&s en
cada mata, ya que‘cada una de éstas debe tener como‘méximo 364

de ellas para que puedan tener los nutrientes necesarios para

oot L p ity 432 Bor ity © o NE B e g S s - - e e s et i
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crecer, de lo contrario, la planta del maiz no da elotes produ-
ciendo solo zacate.

La cosecha del frijol y del haba se realiza 15 dias antes
que la del mafz y, la de este Gltimo se efectfia entre el 5 y el
25 de Noviembre y, posteriormente, como Gltima labor se levanta
el zacate que haya quedado para alimentar a los animales, 'El
rendimiento de una hectdrea sembrada con mafiz depende en mucho
de la cantidad de Qbono gue se le aplique al cultivo y de las
condiciones climiticas a las que se somete, pero podria estable~
cerse un promedio de produccién general de 10 a 15 cargas®y cuan
do el cultivo llega a poseer las mejores circunstancias clim&ti-
cas y se encuentra bien abonado 20 cargas. Para la cosecha del
mafz trabajan 18 6 20 personas, éstos cosechan un poco mis de
una hectédrea por dia,‘péro'Cada uno debe de piscar dos cargas coO
mo tarea. |

La labor del cultivo de la milpa se realiza con el trabajo
familiar y cuando se requiere m&s mano de obra como en la siem-
bra, los desgquelites y, sobre todo, en la cosecha, se contratan
a otras personas del poblado. De la familia intervienen en es-
ta labor tanto el padre y la madre, como los hijos (as), pero si
estos Giltimos estudian s6lo ayudan los s&bados. A la gente que
se contrata se le paga un jornal diario de $ 70.00 y, ademis, se
les da de beber pulque a las once o doce de la mafiana y de co-
mer = a la una o dos de la tarde. Lo que se les da en este Gl-
timo caso es un plato de habas en caldillo o frijoles, tortillas

Yy pulque. Conviene mencionar, que cada patr6n o duefio del cul-

{*).~:Una carga de maiz = cien cuartillos 6 150 kilos,
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tivo tiene un pebn preferido al que le hace la "barba" d&ndole
pulque y traténdolo como si fuera fde la casa", con la finalidad
de que éste efectue bien el trabajo y guie a los demds peones; a
ésta persona se le paga la misma cantidad queba los dem&s pero:

es el primero que se contrata cuando se necesitan peones.

1.2) .- TIEMPOS CLIMATOLOGICOS E IMPORTANCIA DE ELLOS PARA EL CUL-

TIVO DEL MAIZ.
Para saber c6mo va a estar el tiempo climatolbgico del afio,
los viejitos utilizan el sistema de las "cabafiuelas", no obstan-

te, actualmente la gente joven no sabe usarlo.

Los tiempos climatolégicos que més. afectan.a la planta del. ...

maiz son las granizadas y los "nortes" o "heladas"; con el grani
zo se desgarran las hojas del maiz impidiendo su crecimiento;
sin embargo, si la planta ain esti muy chica y graniza, ésta se
calienta y crece mas r4pido. Los nortes son muy peligrosos pa-
ra la planta ya que ademds de que &sta se amarilla y no crece mu
cho la mazorca, si al dia siqguiente del norte, llueve, se pudre
la planta. Los dfas de norte son tan temidos por el agricultor
que incluso tiene detectados los dias del afo en que éstos se
.dan y los relaciona con el s#nto al que se celebra ese dia, como
un "mal Santo"; asi por ejemplo, el 13 de Junio generalmente hig
la, por lo que se considera queé "San Antonio es un mal santo”.
Cabe mencionar que entre los miembros de este poblado tam-
bién existe la creencia de "los efectos de la luna"; estos efec-
tos son los signos zodiacales de "c&ncer" y "escorpién". Para
saber en que dia la 1una va a estar sobre dichos efectos ée con-

sulta el libro de Mario Galv&h, cuyo titulo es "El Calendario
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del m&s Antiguo Galvén". En él se indican esos dias y se pien-
sa que en ellos no se debe trabajar la milpa, pues de hacerlo la
planta se agusana del. tallo, el elote o la raiz. Asf mismo, se
- cree que cuando la:luna " se muere" tampoco se debe laborar 1la

milpa, hasta los tres dfas, ya que si esto no se cumple la plan-

ta también se agusana.

+1.3).- -CREDITOS EN LA AGRICULTURA DE CODAGEM (COMISION DE DESA-

RROLLO AGRICOLA Y GANADERO DEL ESTADQ DE MEXICO).

CODAGEM comenzs.a dar créditos agricolas én Ocotenco hace . ..
10 ahos, pero con el nombre de "Plan Ranchero"; el cambio de de-
nominacibén se estableci6 hace dos'aﬁos.x El Banco Agropecuario,
situado en Toluca, opera con CODAGEM; este filtimo tiene una ofi-
cina en Santiago Tianguistenco y proporciona a crédito fertili-
zantes, cultivadoras y sembradoras con un interé&s del 5% anual.

Al obtener el campesino el crédito de CODAGEM debe pagar
forzosamente el seguro agricola, el de vida y el de hospital; és
tos-se-pagan anualmentersiehdo el costo del:primero de $§ 300.00,
el del segundo de $ 200.00 y el del seguro de hospital de -
~§$ 100.00 .

1.4).- CICLO'DEJCULTIVO DEL MAGUEY.

El maguey se cultiva en pequefias porciones para el autocon-
sumo; &éste generalmente se planta en una hilera rodeando a las
parcelas indicando asi los limites de é&stas. |

En Ocotenco se cultiva el maguey "verde" o "mechichicastle" -

Y el maguey "negro". La plantacibén de estos agaves se lleva a
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cabo de Abril a Junio para aprovechar el perifodo de lluvias para
gue €stos puedan desarrollarse. | Posteriormente, de Agosto a Oc
tubre de cada ano debe "redondearse cada maguey", es decir, gui-
tarle con la coa las pencas que le broten en la parte inferior -
para qﬁe‘éste se abra y crezca. |

Después de 5, 6, 7 &6 12 anos de sembrado el agave, &ste de-
be "caparse", esto es, tumbarle con un partidor el "corazén o
floxr". A partir ﬁe ese momento puede extraérsele el aguamiel o
bien esperarse treé meses para obtener una mejor calidad de ella.
El aguamiel se encuentra en el centro del maguey, en el hueco
gue gueda al cortarse "la flor" de é&ste. La extraccibén del 1i-=
quido se lleva a cabo por medio de un "acocote" de aproximadamen
te 0.80 m. de longitud y que posee dos pequeios huecos, uno en
la parte superior de €1 y otro en la parte inferior. El proce-
dimiento para obtener el aguamiel consiste en succionarla a tra-
vés del "acocote" hasta que &ste se sienta pesado y, cuando esto
suceda, retirarlo del maguey tapando el hueco inferior de este
instrumento para evitar que se salga el liquido y, posteriormen-
te, se vacia el aguamiel en un recipiente. Después de extraer
el ligquido, con una "cuchara para raspar" se quita el "mechal"
gue se encuentra en el lugar en donde estaba la miel, y se tira;
esto se hace con la finalidad de que el agave de la misma canti-
dad de miel al dfa siguiente.

Después de la.primera‘extraccién de aguamiel del maguey,
las puntas de las pencas de &8ste se doblén hacia el centro para
evitar la penetraci6bn de agua y, ademis de ello, se tapa el cen-

tro del agave, de donde se extrajo el 1liquido, con una penca y

i e A s - . . ‘..W...,,._____Tu__.,m .
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sobre de ella se coloca una piedra; esto ﬁlﬁimo se hace por dos
razones:
l.- Para gue no entre aire, evit&ndo con ello que se tapen
lbs poros del maguey Y pueda dar miel.
2.- Para que el tlacuache no se tome la miel o llegque a
provocar la descomposicifén del pulque.
El perfiodo de produccién del maguey "verde o meéhichicaé-
tle" es de 6 meses‘proporcionando 2 6 3 litros diarios. Por su
parte el maguey negro secreta 4 litros de miel diarios durante 9

meses.

1.5).- FOMENTO DEL "HUERTO FAMILIAR" POR PARTE DE PRONASE (PRO-

DUCTORA NACIONAL DE SEMILLAS).

PRONASE se introdujo al poblado regalando sobres con semi-
llas de espinacas, cilantro, cebollas, chiles, rdbanos y zanaho-
rias con la finalidad de fomehtar el cultivo de estos productos
dentro de huertos familiares. En Ocotiaco, algunas personas
siembran estos productos pero en pequenas extensiones, convinan-

do varios de ellos en aproximadamente 2.5 m. X 3.5 m.

2) .- EL BOSQUE.

El bosaue comunal, que es predominantemente montanoso, en-
traria en nuestra clasificacibn general de la zona dentro del pi
so ecolbgico: monte. A &l tienen acceso todos los miembros ‘que
forman parte de la comunidad de Coatepec y lo explotan de diver-
sas maneras: talando &rboles, cazando, recolectando hongos y

plantas silvestres tanto medicinales como comestibles y, emplean
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do algunas zonas como territorio de agostadero.

2.1) .- EXPLOTACION FORESTAL.

Los tipos de &drboles y arbustos que pueden encontrarse en
este bosque comunal son: el aile, el encino, el huejote, el tepo
pote, el ocote, el oyamel, la jara y el teposAi. Todos estos &r
boles los explotan los campesinos con la finalidad de obtener de-
ellos lefia para su consumo doméstico, o para su venta en los po-
blados que carecen de ella como: Santa Cruz Atizap&n y Almoloya
del Rio, o bien para utilizarla en el trueque que se efectfia los
martes en el tianguis de Santiago Tianguistenco.

Para dar una idea m&s clara y completa de las caracterfsti-
cas de los arboles y arbustos gue se encuentran en el bosque, he
mos elaborado el siguiente cuadro en el que se muestra: la altu-
ra en la que éstos se desarrollan, como se reproducen, el tiempo
que &stos tardan en crecer, su utilizacién, algunas de sus carac
teristicas y el acceso o prohibicién gque tiene el campesino para
su lefieo.

(Ver cuadro en la siguienté p&gina)
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Las personas que se dedican a la tala del bosque con la fi-
nalidad de obtener leha para su venta o para su cambio por otros
articulos, son consideradas como "las mas amoladas" o "las mas
pobres". Especificamente de la rancherfa de Ocotenco son ocho
personas las que efectfian el trueque en el tianguis de Santiégo
Tianguistenco y cuatro de ellas también la venta de esta madera
en otros poblados dé la regioén.

Para poder leﬁar no existe ninguna edad establecida debido
a que cualquier persona, de cualquier rancheria de Coatepec, pue
de hacerlo "apenas pueda" e incluso hay ninos que desde los doce
afios ayudan a sus papds en esta actividad, pero son sefores los
que generalmente la reélizan. Tampoco existeluna.divisién se- .
xual para este trabajo ya que a pesar de que los hombres son los
que casi siempre lo efectfian y se introducen al monte paré obte-
ner mejor lefia e incluso derriban arboles para extraer rajas,
las mujeres, cuando se requiere, lehan brazueloé a la orilla del
monte y, en ocasiones, llegan a derribar un &rbol cuando éste es
pequeno. | |

Para poder lenar en el monte, no existen zonas especificas
destinadas a cada rancherfa, ni regiones preferentes donde se
realice este trabajo segfin la temporada del afo. Sin embargo,
si existe una &poca en la que se intensifica la extraccibén de le
fia de los &rboles para su venta en otros poblados. Este perfodo
comprende los meses de Agosto y Septiembre, que es cuando los
campesinos no tienen otra actividad y, por lo tanto, en este
tiempo, es cuando mis eficiente estid la Vigilancia forestal cui-

dando que &stos no exploten el producto gue es concesibén exclu-




siva de la companfa Loreto y Pena Pobre.

Del poblado de Ocotenco al monte, donde generalmente se le-
fia, se hace alrededor de dos horas caminando con los burros o ma
chos; este viaje en ocasiones se aprovecha para ir recogiendo
hongos en el camino o llevar a pastar al ganado. Sin embargo,
generalmente se va exclusivamente a lefiar sin realizar ninguna
actividad complementaria. Cuando una persona va a lefiar al mon
te sale de su casa a las 8:30 A.M. y regresa a ella a las 2:30 6
3:00 P.M.

E} proceso de la actividad de lenar “bfazuelos" consiste en
cortar &stos del &rbol con el hacha, o bien, recoger los que se
encuentren tirados por el monte. En cambio, para obtener raja,
se tira el &rbol, posteriormente se le guitan con el hacha las
ramas del tronco y despuds, este tronco es cortado con una sie-
rra a lo largo entre dos, tres o‘cuatro pefsonas, la distancia
que se deja entre los cortes a lo largo del.tionco, es de aproxi
madamente 0.60 m.; una vez concluido esto, con el hacha se par--
ten los pedazos del tronco a la mitad quedando asi las llamadas
"rajas".

Para cargar la lefia ‘a los animales a &stos se les pone, con
. la finalidad de que no se lastimen; un aparejo, ﬁnvretranco, una
lona y tres costales de maiz y sobre de éstos la carga. El aco
modo de la lefia se lleva a cabo de la siguiente manera: primera-
mente se colocan un tercio de lehna a cada costado del animal y
se amarran con fuerza; posteriormente se le pega a las rajas y
brazuelos con labparte posterior del hacha para que éstos se écg

moden y no dejen espacios entre ellos. Después de realizar é&s-
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Sefiora lefiando brazuelos

Sefior quiténdole las ramas al
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te, se pone mis lefia sobre el costado del animal y encima de los
dos tercios de madera anteriores; se amarra y se acomoda hueva—

mente la leha con pequenos golpes de la parte posterior del ha-

cha. Se calcula que cada macho puede cargar 150 Kg. de leha y

los burros por ser més pequenos, menor cantidad.

El ocote y el aile son los arboles que mds se cortan en Coa
tepec debido a gue son los mejoreé lenos para cocinar. A pésar
de que estéd prohiﬁido extraer la raja de ellos, sobre todo del
ocote, los campesinos continGan haciéndolo para venderla en San-
ta Cruz Atizap&n y Almoloya del Rio. Sin embargo, para el true
que, de Ocotenco, solo se lenan brazuelos.

La importancia que tiene para los lehneros.el ocote puede.. .
percibirse por la observacién que ellos han hecho para saber la
edad de este pino; asi, ellos saben, pues lo han visto a través
de los afios, que al ocote le sale un "piso" de ramas cada aho,
consideré&ndose un "piso" todas las ramas qgue se encuentran a la
misma altura del tronco del pino. De vsta manera, si se cuen-
tan los "pisos de ramas" gque hay a lo largo del tronco puede sa-
berse la edad del ocote y, si en la punta de é&ste, las ramas es-
t&n cerradas, é&stas indican el ano que va a cumplir. Esta téc-
nica para saber la edad, no se aplica a ningfin otro &rbol.

El crecimiento en altitud del pino depende mucho de las con
diciones naturales en que éste se encuentre, pues si estd entre
el pedregal y no tiene hojas secas alrededor que le sirvan como
abono, puede tener muchos anos pero crecer poco en altitud; por
el contrario, si &ste se halla en donde no sea pedregoso y exis-

ta mucho abono llega a crecer muchisimo. Incluso el desarrollo
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que ha tenido el pino en un aho, el lefador lo ve en la distan~
cia que existe entre los "pisos de ramas" que salen del tronco,
que es muy poca en el primer caso (con poco abono) y mis amplia
én el segundo (con m&s abono).

EXPOSICION GRAFICA DEL CRECIMENTO DEL PINO (OCOTE).

ARos que va a cumplir

Desarrollo del pino =2\ # -~
en un aio v 4dnos
\ -—
‘- - - - - . . T —
3aonos
\ o b
S ————2anos
/ !
7 Cr—Rm— ~————1lano
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En el capitulo referente a la distribucién de los recursos
hemos visto como el ocote y el oyamel se han convertido en bie-
nes concesionados exclusivamente para la compafifa Loreto y Pefa
Pobre, asi mismo, hemos constatado que a pesar de los problemas
y multas a las que se expone el lenador, &ste continfa explotan-
do el ocote y hace a un lado el oyamel, debido a que.no es bueno
para cocinar porque saca mucha chispa y es dificil derribarlo
éor ser demasiado grueso. Ahora bién, para la compahnia Loreto
y Pefia Pobre solo pueden trabajar talando y rajando &rboles los
llamados "comuneros"; el nlmero de éstos que participan en la ex
plotacidn varfa entre 30 y 100 dependiendo de la estacién agrico

la.
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2.2) .- RECOLECCION Y CAZA.

Las plantas que se recolectan se utilizan como medios cura-
tivos o bien se destinan al consumo alimenticio.

Entre las plantas medicinales que se dan de manera natural
y gue se recolectan en Ocotenco, estén:

- El1 toronjil y el estafiate: para el dolor de estbmago.

- El mostrante: para el dolor de cintura. |

- La hierba dé Santa Marfia 6 Artemisa: para el dolor de ca-

beza.
- El1 epazote de perro: para los sustos.

~ El1 toronjil blanco y el morado: para los sustos.

En el bosque también pueden recolectarse hongos comesti-
bles como: los clavitos, el chapopotillo, las semas, los chileri
llos, los champifiones, los jicarillos, las escobetas, los huevi-
tos, los tejamanileros, los coatepitz y hongos venenosos o aluci
nantes(lo). |

Cabe mencionar que dentro de las parcelas, también sé reco-
lectan plantas para comer como son: el quelite, el nabo y el
quintonil.

Los animales que se cazan en el bosque son especialmente los
conejos, las t8rtolas, las ardillas y los Venados, aunque é&stos

Gltimos se est&n extinguiendo. La actividad de la caceria se

préctica muy pocas veces.

(10) .~ Informacién sobre las clases de hongos obtenida de los da
tos presentados por Luis Micuel Rionda. Op. cit. (in&dito).
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2.3) .~ GANADERIA.

Solo siete familias de Ocotenco poseen dos mulas o machos
para efectuar el trabajo agricola. No obstante, es frecuente
que se posean burros que se les utiliza para realizar el rastreo
de 1la milpa, para llevar la comida y el pulque de los trabajado-
res a ella o para cargar cosas pesadas.

Un cinco por ciento de la poblacibdn posee ganado vacuno y
un cinco por ciento ganado bobino. Estos se llegan a vender
cuando se necesita dinero para comprar ropa, para celebrar una
fiesta o para cuando se presenta élguna enfermedad en algfin miem
bro de la familia.

La alimentacién del ganado, sobre todo del bobino y el vacu
no, durante un ano, se lleva a cabo de la siguiente manera:

~ De Enero a Octubre se les lleva a pastar al monte comunal

- De Noviembre a Febrero se les da en el pueblo el rastrojo

de la planta del mafz, avena, ebol o acahual (esta filtima

es una hierba que se da de manera natural en la milpa).

2.3.1).- CREDITO GANADERO DE CODAGEM.

El crédito de ganado de CODAGEM no ha sido favorable para
el campesino, ya que en 1973 éste ofreci6 a crédito de 10 reses
de ganado en adelante a cada persona que se interesara en criar
las. De Ocotenco solo tres gentes aceptaron el ganado y CODA-
GEM se los vendid por kilos pesando a las reses acabando de ali-
mentarlas, sin embargo, como estas personas no pudieron pagar la
deuda, al ano siguiente se vieron obligadas a vender a CODAGEM

sus becerros, pero éste al comprarlos los pes6 al dia siguiente
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de que los campesinos se los llevaron, dfa en que no se les dié
comida, y, ademds de ello, no entr6 dentro del precio de venta

el peso de la cabeza ni de las patas.

2.4) .~ CANTERAS.

De la rancheria de Ocotenco sélo tres perSonas se dedican a
la extraccién de piedra de las canteras y, ademés de ello, cuiti
van su milpé.

Para la extraccién de piedras de las canteras, lo primero
que se efectfia es un hueco en la parte inferior de la ladera uti
liz&ndose como instrumentos el pico y la pala; ésto se realiza
con la finalidad de provocar el debilitamiento de la ladera al
reducirse su soporte y, posteriormente, se barrena dicha ladera .
provocdndose su derrumbe. Una vez logrado esto, con el marro
se troza la piedra en el "hilo" (cdrte natural de la piedra) y
las porciones que no quedan completamente fracturadas se rompen
con la barreta hasta que posean una dimedsién que puedan ser ma-
nipulables a mano y que generalmente va desde los 5 kgs. hasta
los 30 kgs. por piedra. El material asi obtenido se coloca en
los camiones que se encuentran en el camino de la parte baja de
la ladera; estos vehiculos son propiedad de las casas de materia
les de construccidén a las que se les vende este producto y que
generalmente son'del Distrito Federal o de Toluca, aunque en oca .
siones, las piedras tambi&n se alienan a algunas poblaciones al-
defias cuando se requieren para la construccién de escuelas, dele

gaciones, etc.(ll) _

(11) .- Los datos sobre el proceso de extraccibén de la piedra fue
ron facilitados por Carlos Jiménez, integrante del proyecto gene
ral de la zona: "La movilidad espacial y ocupacional del trabajo
campesino en México".
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H) .- TRABAJO EN EL DISTRITO FEDERAL Y EN LAS FABRICAS DE SAN-

TIAGO TIANGUISTENCO.

Dada la cercania de la regibén con el Distrito Federal y
las eficientes lineas de comunicacién que unen a ambos, alrede-
dor de un 50% de la poblacién de la rancheria acude al Distrito
Federal a trabajar en industrias o como ayu!intes de jugueros.
Algunas de estas personas salen del poblado‘en la manhana y re-
gresan durante la tarde o noche y otros residen en el Distrito
Federal durante toda la semana y regresan a Ocotenco a visitar
a sus familiares los sdbados y domingos.

Otro recurso externo a la comunidad y que es aprovechado.
por algunos habitantes de Ocotenco, sobre todo por los jévenes
de 18 anos de edad en adelante, es el trabajo gue se ofrece en
el parque industrial de Santiago Tianguistenco. A €1 acuden a
laborar entre 10 y 20 muchachos y muchachas de este poblado en

diferentes turnos de trabajo.

I).- ESTUDIO DE UNIDADES DOMESTICAS FAMILIARES QUE PARTICIPAN

EN EL TRUEQUE.

1) .- INGRESO AL INTERCAMBIO DE LAS PERSONAS QUE APORTAN LA LERA

Y CAUSAS DE DEJARLO.

Algunas de las personas que han entrado al tfueque de San-
tiago Tianguistenco, aportando la lefia, lo han hecho por que al
gfin familiar o compadrito las énimé diciéndoles que de ésta ma-
nera era posible obtener mayor cantidad de productos alimenti-

cios que vendiendo la lefia y comprando posteriormente estos ar-
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ticulos en el mercado. Otro grupb de individuos ingresaron
- porque, aungque nadie les insisti6é directamente, ellos se die-
ron cuenta observando a las personas gue trocaban, gque se ad-
gquirfan m&s productos cambiando la lefia que enajen&ndola.

Ahora bien, si realmente es més rentable cambiar la lefia
gue venderla, cabrfa preguntarse ¢porqué no toda la gente que
tiene acceso al monte interviene en el trueque y solo es un gru
po reducido de peréonas? Durante nuestras entrevistas, nos di
mos cuenta que el factor social juega en este sentido un papel
muy importante, ya que esta actividad solo se destina a la gen-
te m&s humilde de las rancherfias y, practicarla, es mostrarle a
los demés campesinos que uno es pobfe y que se requiere de ella
para" ayudarse econdmicamente. For esta razbn, es com@Gn que
las personas que comienzan a asistir al cambio les de "verglien-
za" hacerlo y sientan esta pena cuando las ven sus conocidos,
tanto de su poblado como de otras rancherias.

Para esclarecer la manera y 105 conflictos sociales con
los que se enfrenta la gente al ingresar al trueque, citaremos
el caso de Juana Gonzdlez y el de Hermelinda S&nchez sobre este

respecto:

Juana Gonz8lez:

"Cuando esta sefora comenz6 a cambiar su esposo trabajaba
para un sehor haciendo cohetes y se "alquilaba" en el tra-
bajo de las milpas; ademis de ello casi siempre estaba bo-
rracho; eran muy pobres y Juana nada m&s tenfia dos mudas
de ropa; por esta razén, una comadrita le dijo: "semos muy
pobres y para ayudarnos hay gque ensefiarnos a cambiar".

El esposo de Juana en un principio no queria que ella cam-
biara la leha porque no deseaba que sus cuhados lo critica
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ran diciéndole que el dinero que &l le daba a su hermana
no alcanzaba para el gasto, no obstante, su suegra lo con-
vencib de que la dejara ir diciéndole que ella tenia que
aprender a ganarse la vida por si algln dfia é1 llegaba a
faltar. '

En su inicio a Juana le daba pena ir a cambiar la le-
fia y pensaba que la gente se le quedaba viendo criticé&ndo-
la, porque el cambiar, es senal de que la persona es humil
de, pero su comadrita le dijo que no le diera vergiienza
porque "iba a traer que comer”.

Actualmente Juana lleva 44 anos cambiando y dice aque
ya se "impuso" al cambio de la lefha; su situacibén econbmi-
ca es mejor y su hijo le dice que mejor vendan la lena y
compren las cosas, pero ella le responde que con § 500.00
no compra lo que adquiere con el cambio y si no trocara so
lo compraria comida pero ya no podria adquirir petates ni
cazuelas".

Hermelinda S&nchez:

Hermelinda S&nchez comenz6 a asistir al trueque porque se
di6 cuenta que le convenia mé&s cambiar la lena por todos
los productos que se daban. Ella convencié a su esposo
de que ingresaran al intercambio, sin embargo, a €1 le da-~
ba mucha vergiienza ir e incluso no se comfa su "taco" en
el cambio de la pena que le daba.

Actualmente ya no le da verglenza intervenir en el
trueque; &1 se come su taco en él y si en ese momento pasa
una sefiora que cambie chiles o aguacates €1 le toma uno y
le da lefia a cambio; la sefiora nunca acepta los lenos y le
dice que se lo coma con su taco. Este senor ademés, se
va a tomar pulque con sus familiares mientras su esposa
realiza las transacciones.

A través de estos ejemplos pueden verse claramente cuatro
pasos por los que han pasado las personas que han ingresado al
trueque:

1.- La seflora es la que inicia la proposicién de asistir

al intercambio poréue es mis rentable.

2.- Tanto la seﬁoré como el senor se enfrentan a un con-

flicto social al mostrar su posicién econfémica que es
humilde; ésto se manifiesta en la verglienza.

3.~ Cuando se dan cuenta de que el trueque constituye una
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buena ayuda econfmica y se establecen en &l buenas re-
laciones sociales, se pierde la vergilienza y se consti-
tuye en costumbre la asistencia a €l.

4.- Para las personas que aportan la lena la ganancia en
productos y las relaciones sociales reforzadas por la
comida del "taco" y la ingerencia del pulque, ademés
de la adquisicién de bienes de consumo duraderos como
los petatés y sobre todo las cazuelas, constituyen una

buena atraccién.

Conviene sefialar que a pesar de que al trueque, solo deben
aportar la lefia las personas m&s humildes o méds necesitadas, he
mos encontrado casos en los que asisten también individuos que
no son los has pobres y, a éstos también les da vergdenza cam-
biar en un principio, pues se les critica que teniendo dinero
intervengan en é€l.

Las personas que se han salido del trueque lo han hecho
por que consiguen otros trabajos més remunerables o porque ya

no tienen quien les lefie como es el caso de las viudas.

A continuacifn presentaremos algunos estudios de las Unida-
des Doméstiéas Familiares de Ocotenco que participan en el true-
que; esta muestra la consideramos cualitativamente repreéentativa
debido a lo hombgenea gue resulta la poblacién de las personas

que aportan lena a dicho intercambio.
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2) .- CASOS CONCRETOS DE ESTUDIO DE UNIDADES DOMESTICAS FAMILIA-

RES CUANDO COMENZARON A ASISTIR AL TRUEQUE Y EN LA ACTUA-

LIDAD.

2.1) .- FAMILIA J.M.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR CUANDO COMENZARON A ASISTIR AL

CAMBIO

a) .- Composicién familiar.

Esta familia cuando ingres6 al true-
47; __E;ZO gue se componia del padre y la madre
de 47 y 30 afios de edad respectivamen

(f) Z&S ({) te, y tres hijos: la mayor, era una
3

6 4meses nifa de 6 anos; el hijo intermedio te

nfa 3 anos y la nina menor 4 meses. Esta familia anteriormen-
te vivia en Santiago Tianguistenco, pero hacfia un afo se habifan
venido a residir al poblado.

™.,

b) .- Actividades econfmicas de cada uno de los miembros.

El padre trabajaba para un sefor de Santiago Tianguistenco
en la elaboracibén de cohetes para las fiestas de los pueblos y
los meses en que no laboraba en esto jornaleaba durante los tra

bajos agricolas. La madre se dedicaba a las labores del hoagar.

c) .- Razbébn por la que ingresaron al trueque.

El dinero gue ganaba el sefior no alcanzaba para ajustar el
gasto de la casa y una“comadrita"de la sefiora le sugirié que

fuera al trueque para "ayudarse" econfémicamente, ante esto la
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sefiora en 1936 decidif ir a este intercambio aportando la lena

y trayendo a cambio la mayor parte de su consumo alimenticio se .

manal. .

Antecedentes familiares: la mamd de la sefiora iba al true

que, pero ella no la acompanaba de chica porque en esa é&poca no .

se acostumbraba llevar a las hijas.

ORGAN IZACION ECONOMICA FAMILIAR ACTUAL

Composicién familiar.

]
—~—
.

I

g

4 Esta familia lleva cuarenta y cuatro
3

ya

ngci; d) afios de intervenir en el trueque, ac-
t
?ﬁfé% ?fé% 3443 tualmente se compone de nueve miem-
‘..-‘

- avar on e tv uh o A8
H
FD—
¥-S

o

- ' bros en tres generaciones: el padre
'
:
AA A(B H y la madre de 91 y 74 anhos; un hijo
7 13 2 8 5 | .
censsnanenwe e’ de 47 afhios y su respectiva esposa de

47 anos, y los hijos de estos Gltimos, 4 de los cuales son hom-
bres y una mujer. Los nifios tienen 17, 13, 12 y 8 afios y la mu
jer 5 ahos.

b) .- Recursos.

- Animales: Como animales domé&sticos crfan 3 gallinas, 2

gallos (estos son de un Sr. de M&xico que se los encargd pero

no los ha recogido), 2 pollos y 5 cochinos. Como ganado poseen
8 borregos, 2 mulas y 2 burros (uno propio y otro de un familiar
que se los encargl porque se fué a vivir al Distrito Federal).

- Tierras cultivables: Esta familia posee 1 hectérea de te

rreno distribufida en 2 terrenos de localizacién diferente; 1la

mitad de esta hectdrea la tienen como pequeiia propiedad y el te




106.

rreno restante, no es de ellos sino que pertenece a un familiar
gue se los presta.

Ademés de los terrenos cultivablgs tienen acceso a los te-
_rrenos comunales forestales donde obtienen lena y de agostadero
a donde llevan a pastar a su ganado.

- Instrumentos de trabajo: Tienen la yunta con el arado,

no tienen migquina sembradora por lo que realizan esta labor a
mano; no tienen cultivadora por lo que aflojan la tierra con
el arado, tienen hacha y machete para lenar.

- Otros recursos: Tienen un molino de maiz en su casa des-

de hace 3 ahos; de &l obtienen, por moler el grano de otras
personas del poblado, entre $ 10.00 y $ 15.00 diarios. De gas
to de mantenimiento de ese molino pagan $ 100.00 mensuales por
la energia eléctrica que consume.

- Maneijo de los recursos: Los animales dom&sticos que

crfan los mantienen para hacer uso de ellos vendiéndolos en ca-
so de alguna necesidad monetaria, adem&s de gue al ganado ovino
le extraen la lana dos veces anualmente para venderla.

Los terrenos los siembran con mafiz y un poco de frijol, de
haba y de aﬁena; para sembrar los tres primeros productos ocu-
pan las semillas que han guardado de la cosecha anterior y, pa-
ra sembrar la avena compran la semilla.

Utilizacibn de la lefia vy gasto semanal: De la lehia que

extraen del monte comunal destinan una carga semanal al consumo
doméstico, dos cargas cada 15 6 20 dias a la venta en otros po-
blados y una carga semanal al trueque en el tianguis. Ademé&s

de adquirir productos en el cambio, compran de $ 350.00 a
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$ 400.00 cada martes, segﬁn sus posibilidades monetarias, de ar
ticulos alimenticios para cubrir su dieta alimenticia sema--
nal(ll). En ocasiones, cuando no disponen de este dinero, con
sumen solo lo gue obtienen en el trueque. Su alimentacién se
basa generalmente en lo siguiente:
Almuerzo: salsa o habas o frijoles o quelites y thé y
tortillas.
Comida: tan solo un platillo que puede ser: sopa de
pasta o arroz o frijoles o habas y tortillas.
Solo consumen carne una vez por semana.

Asistencia al trueque: La venta y el cambio de la lena

los efectGan cuando no es temporada de los siguientes trabajos
agricolas: siembra, escardas, cosecha y zacateado; en este tiem
po compran con el dinero que obtienen jornaleando los productos
que necesitan para cubrir su alimentacién.

Como ven o sienten la transaccidn del trueque de la lena

por articulos: A este respecto la senora nos comenta: "Al hacer

el cambio, cambiamos a igual precio; a lo mucho les damos un pe
so m&s de lena de lo que cuestan sus cosas". No obstante, la

sefnora no sabe el precio de algunos articulos que intercambia.

c) .- Escolaridad y actividades econfmicas de cada uno de los

miembros.
El padre actualmente no hace nada debido a que ya estd vie

jo.

(11) .- Los datos presentados en este canftulo son del afio de
1980, sin embargo, el gasto semanal se considerd, en este caso
Y en los sucesivos, del afio de 1982 para poder establecer una
comparacién entre estas familias y las familias de San Pedro
Tlaltizapén.
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La madre no estudié. Se dedica a las labores domésticas,
cambia la lefia en el mercado de Santiago Tianguistenco los mar-
tes y muele el maiz en el molino cuando no est@ su nuera.

El hijo sabe leer pero no termind la primaria. Va a le-
nar, a vender la lena a otros poblados, trabaja las milpas vy,
adem&s de ello, jornalea en los trabajos de otras parcelas en:
el barbecho, la siembra, los tres desquelites, la cosecha y ia
zacateada. También se encarga de cortarle la lana a los bo-
rregos y de venderla en Santiago Tianguistenco.

La esposa del hijo no sabe leer ni escribir. . Ayuda a su
suegra en las labores domésticas, cambia lenha con ella (en el
mismo puesto) los martes, le ayuda a su esposo en el.trabajo de-
sus miipas, solo jornalea para la pisca y se encarga de moler
el maiz en el molino que poseen.

El nieto mayor, de 17 anos, acab6 la secundaria pero ya no
va a continuar estudiando por falta de recursos econbmicos.
Acompana a su papd a lenar o va €&l solo ¢uando &ste no puede.
Desde hace un ano ayuda a la pisca del maizrde su milpa y nunca
ha auxiliado llevando al ganando a pastar al monte debido a que
asistia a la escuela y regresaba tarde a su casa.

El nieto de 13 afios, estudié hasta tercero de primaria;
desde hace dos anhos dejd la escuela porque ya no quiso asistir
a ella. Se encarga de llevar a los borregos a apasentar al mon
te y desde hace un afio ayuda en la pisca del maiz.

El nieto de 12 anos asiste a la escuela y ayuda cortando
pastura para los animales. |

El nieto de 8 anos se dedica exclusivamente a asistir a la
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- escuela.

2.2) .- FAMILIA R.C.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR CUANDO COMENZARON A ASISTIR AL

TRUEQUE.

" a) .- Composicién familiar. . ‘

Esta familia se encontraba constitui-

25?5 g;g : da por el padre y la madre de 29 y 25

afios de edad y una hija de 1 ano de

edad. Estos se independizaron del
hogar paterno del sefior hacia uno o

| dos anos.

b) .- Recursos.
No tenian terrenos. Posefan una vaca, un caballo y acce-

so a la explotacién de los terrenos comunales.

¢) .- Actividades econdSmicas de los miemb;os de la unidadvdomés—

El sefor iba a lehar al monte para adquirir la madera que
se necesitaba en el uso doméstico y para venderla cada 15 dias
o cada mes en otros poblados, ademds, auxiliaba a su padre en
los trabajos de la milpa y por ésto le pagaba. La sefora se
dedicaba a las labores domésticas.:

d) .~ Razbn por la que ingresaron al trueque.

La senora de esta casa le propuso a su esposo, en el afo
de 1962, ingresar al trueque porgue en ocasiones "no les alcan-
zaba el gasto".

Antecedentes familiares: La mam8 de esta sefiora asistia
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el trueque y ella de chica la acompahaba.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR ACTUAL.

a) .- Composicién familiar.

Actualmente esta familia tiene 18

;éEL__ 3;3 anos de asistir al cambio y se consti
.

tuye por el padre y la madre de 47 y

: ¥+ Z&S ({) F Z%x (f) 43 afios de edad respectivamente y 6
; 6 8 5

5 i 3 hijos; 2 de los cuales son hombres de

16 y 5 anos y 4 son mujeres de 13, 11, 8 y 3 afios.
b) .- Recuréos.

- Animales: crfian 2 cochinos, 6 conejos, 2 guajolotes y 1
gallina; y adem&s poseen 1 vaca, 2 caballos y 2 becerros.

- Tierras cultivables: poseen 2.5 has. que cultivan; de és

tas 1.5 ha. es propia; % ha. es de la mamd de la sefiora que se
las presta sin éobrarles por ello y, la % ha. restante es del
hermano del senor que se las di6 como empefio, adem&s de que é&s-
te no esté viviendo en Ocotenco. Las 2.5 has. que siembran se
encuentran distribuidas en 4 terrenos de localizacién diferen-
te.

- Instrumentos de trabajo: No tienen miquina sembradora

por lo que para efectuar este trabajo contratan a un sefior que
posea &sta y realice la labor, o bien, ellos siembran a mano in
terviniendo en ello: el padre arreando la yunta, la madre ro-
ceando la semilla y el hijo mayor de 16 afios junto con sus her-
manas de 13 y 11 afios auxili&ndolos.

Tampoco poseen cultivadora por lo gque los desquelites los
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hacen con el arado. Tienen hacha para lenar.

- Manejo de los recursos.

Los animales domésticos los crian para venderlos en caso
de alguna necesidad monetaria. En sus terrenos siembran:
2 has. con maiz, un poco de frijol y de haba y % ha. con avena;
los 3 primeros productos los destinan a su consumo y la avena
la emplean como forraje para sus animales.

Utilizacibén de la lefia y gasto semanal: De la lefia que ex

traen del monte comunal destinan una carga al gasto doméstico y
dos cargas al trueque en Santiago Tianguistenco. Todos 1los
martes, ademds de los articulos que obtienen con el trueque,
compran en la plaza de $ 250.00 a $ 300.00 de productos segfin
sus posibilidades econémicas. Su alimentacién se compone bé&si
camente de los productos que obtienen en el cambio, siendo gene
ralmente la siguiente:

Almuerzo: thé y frijoles y tortillas.

Comida: Nada m&s un platillo: sopa de pasta o

arroz o habas o frijoles y tortillas.

Consumen carne solo una vez POX semana.

Asistencia al trueque: Ellos asisten al trueque durante

todo el éﬁo excepto en las temporadas de los siguientes traba-
jos agricolas: siembras, escardas, cosechas y zacateadas. En
esaé épocaé compran los productos que necesitan para cubrir su
alimentacidén con el dinero que obtienen jornaleando.

Cémo ven o sienten el trueque de la lefia por los articu-

los: A este respecto la sefora comentd: "En algunas cosas lo
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que vale una cosa se da de lefa pero las que son encajosas piden
més lefia que lo que valen sus cosas y de todos modos se las cam-
biamos, porque necesitamos esas cosas y ni modo que me regrese

al pueblo con mi lenita" .

c).~ Escolaridad y actividades econfmicas de cada uno de los
miembros.
El padre no estudib. Trabaja en sus tierras y no contrata

peones para que'auxilien durante la siembra y los desquelites,
debido a que entre la familia se distribuyen estos trabajos.
Para la pisca de sus milpas contrata 5 6 10 peones dependiendo
de sus posibilidades econfémicas y &l hace "macoa" (ayuda mutua
de trabajo) con uno de esos peones, pero no jornalea en esa tem-
porada debido a que prefiere lefhar para cambiar la lefa. Duraﬁ
te la siembra y las escardas, este senor se contrata con su yun-
ta para laborar en otras parcelas.

La madre estudié hasta segundo de primaria. Se dedica a
las labores domésticas, a intercambiar 1! :lefia en el trueque del
tiangquis, ayuda en el trabajo de sus milpas, jornalea en las
siembras, escardas y cosechas, lava la ropa de una familia de
Santiago Tianguistenco ganando por ello entre $ 100.00 y -
$ 170.00 semanales y un poco de alimentos como % Kg. 6 1 Kqg.
de chicharrén, manteca o longaniza ya que esa familia vende car-
ne y se los regala.

El hijo mayor; terminé la educacién secundaria pero ya no
desea continuar sus estudios. Se encarga de llevar a pastar al
ganado al monte y auxilia en las labores agricolas de la siem-

bra, escardas, y cosecha. Actualmente desea laborar en las fé&-

bricas de Santiago Tianguistenco pero no la admiten por la edad.
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La hija de 13 anos estudia el sexto afio de primaria; ayuda
a las labores domésticas del hogar y durante la siembra y los
desquelites en la milpa. En las vacaciones escolares a veces
acompafia a su mami al trﬁeque.

La hija de 11 afios va a entrar al quinto afio de primaria y
auxilia haciendo lo mismo que su hermana mayor.

La hija de 8 anos entr6 a tércero de primaria, ayuda ba-
rriendo el patio y se estd ensefiando a cortar pastura para los
animales.‘

El hijo de 5 aflos va a entrar este afio a la escuela y est4

aprendiendo a cortar pastura.

2,.3).- FAMILIA B.L.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR CUANDO COMENZARON A ASISTIR AL

TRUEQUE.

a) .- Composicién familiar.
Zﬁ& . Esta familia estaba compuesta por el
35 L____S;z padre y la madre de 35 y 32 afios de
edad respectivamente y por 7 hijos:

A GA AA@ A 4 de los cuales eran hombres de 17, 10,

7 13 10 5 3 4meses 2t O afios y uno de 4 meses, y 2 muje-

res de 13 y 3 anos.. Esta familia acababa de independizarse del
hogar paterno del sefior debido a que &ste habfa fallecido.
b) .~ Recursos. |

Tenfan 4 has. de tierra propias; en ellas sembraban mafz, un

poco de frijol y de haba. - Tenfan 3 machos y varios borregos.
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Todo esto lo habfan recibido por herencia al fallecer el padre
del sefior.

c) .- Actividades econémicas de cada uno de los miembros.

El padre trabajaba sus milpas; llevaba a pastar a sus anima
les al monte y lefnaba para su uso domé&stico.

La madre se dedicaba a las labores del hogar y auxiliaba a
su esposo a las labores del campo.

El hijo mayor, de 17 afhos, estaba casado y vivia en el Dis-
trito Federal con su espésa, pero les ayudaba econfSmicamente a
sus papés proporcionéndoles $ 50.00 &6 $ 100.00 cada 20 dias y re
galdndoles ropa en sus cumpleafos.

La hija de 13 afios, auxiliaba a su mamd en el hogar y en
las labores de la milpa.

El hijo de 10 afios estudiaba y le ayudaba a su papd a cor-
tar pastura para los animales por las tardes, cuando salfa de la
escuela.

El hijo de 9 aiios estudiaba y cortéba pastura para los ani-

males.

'd ).- Razbn por la que ingresaron al trueque.

Como anteriormente vivian con el suegro, al fallecer éste y
dividirse sus recursos entre todos sus hijos y, como consecuen-
cia tener esta familia menos propiedades, la sefiora sintié la
necesidad econfmica de comenzar a asistir al trueque en 1967.

Antecedentes familiares: La mam8 de la sefiora muri6 cuando
€sta era muy pequeflia por lo que ignora si ella asistfa al true-

que. ‘Su madrasta y su suegra no fueron a este intercambio.
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ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR ACTUAL.

a) .- Composiciébn familiar.

’--—---------'

T

‘-- - e

agpaoigiho L4

‘eewww—e——=es res ya se casaron y viven indepen-

Esta familia lleva 13 afos de asis-

tir al trueque. El padre y la ma-

- hw -

dre poseen 48 y 45 anos de edad y

tienen 8 hijos; de é&stos los 4 mayo-

ww- - e am ----'

Z[?& dientes de ellos (3 hombres de 30,
210 6 4 9 7 3 | 23 y 22 afos y una mujer de 26 afios)
y los 4 mendres son afin solteros y residen con sus padres (3 hom
bres de 18, 13 y 10 afos y una nujer de 16 ahnos).
b) .- Recursos. |
- Animales: Crfan 7 gallinas y como cganado poseen 3 machos
(éstos los obtuvieron por herencia), un caballo, 2 burros (éstos
son de un familiar que se los encargd porque estd viviendo en el
Distfito Federal), 30 borregos, 3 vacas y 2 toros (€stos los tie
nen por herencia).

-~ Tierras cultivables: Poseen 6 has. de terreno; 4 de las

cuales las obtuvieron por herencia; &stas se encuentran distri-
bufdas en 4 terrenos de localizacién diferente.

- Instrumentos de trabajo: Tienen m&quina sembradora, ara-

do, cultivadora, hacha, machete y sierra para cortar los &rbo-

les.

- Manejo de los recursos: Del total de hectédreas que poseen

siembran 3 has. con mafz, un poco de frijol y de haba y en la
orilla de estas milpas tienen plantado maguey; 2 has. las siem~

bran con avena y la ha. restante desde hace 10 anos no la culti-
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van por falta de tiempo. Para la siembra del maifiz, del haba,
del frijol y de la avena ocupan las semillas que se guardaron
de la cosecha anterior.

Utilizacidén de la lefia y gasto semanal: De la lefia que ob

tienen en el bosque utilizan una carga para el usoc doméstico;
dos cargas las van a vender a otros poblados una vez por semana
y dos cargas las emplean en el trueque de Santiago Tianguisteh—
co. ‘

Ademéds de los p;oductos gue adquieren con el cambio de la
lefa, compran de $ 300.00 a $ 400.00 de productos alimenticios,
segﬁn‘las posibilidades econfémicas, para completar su dieta ali
menticia: semanal. Su alimentacién se compone b&sicamente de
lo siguiente:

Almuerzo: thé y frijoles o haba o salsa y torti-
llas.
>Comida:'Nada mis un platillo: frijoles o sopa o

habas o huevos y Lértillas.

La carne la comen una vez por semana.

Asistencia al trueque: La venta de la lefia en otros pobla

dos y el canje de é&sta por otros productos los martes, solo los
efectGan cuando no hay trabajos o en las parcelas de siembras,
escardas, cosechas 6 zacateadas.

c) .- Escolaridad y actividades econfmicas de cada uno de los

miembros.
El padre no tuvo educacién escolar por lo qgue no sabe

leer. Trabaja en sus tierras y se contrata con miquina sem-
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bradora para realizar este trabajo en otras parcelas, no jorna-
lea en las demds labores agricolas porgue apenas tiene tiempo
para efectuar los trabajos de sus tierras. Va a lehar al mon-
te y por temporadas, cuando no hay labores en el campo, va a
vender leha a Santa Cruz Atizapén. Cuando sus hijos de 13 y
10 afios entran a clases, &l lleva a pastar al ganado al monte.

La madre tampoco estudif. Hace el cambio en el truequé
de Santiago Tianguistenco, se dedica a las labores del hogar,
trabaja en la milpa con su esposo pero no jornalea en otras
parcelas.

El hijo de 18 afios estudié hasta cuarto de primaria.
Trabaja como empleado del dueho de un puesto de jugos en el Dis
trito Federal y regresa al poblado cada 8 dfas proporcionéndole
a su mam&8 $ 800.00 6 $ 1,000.00 semanales.

La hija de 16 afios estudi6 la primaria. Ayuda a su mamd
a las labores del hogar y a cambiar la lena en el tianguis los
martes. Trabaj6é 7 meses en un taller de costura en Coatepec,
pero se salié hace un mes debido a gue no les pagaban el sueldo
completo. Ha buscado otros trabajos en el parque industrial
de Santiago Tianguistenco, pero como alin no cumple los 18 afos
no la han admitido. Desde hace un aho ayuda en la pisca del
maiz.

El hijo de 13 anos estudia tercero de primaria y cuando es
td en clasés lleva al monte a‘pastar al ganado los s&bados y
los domingos y cuando entra en vacaciones escolares lo lleva
diario. Todavia no ayuda en las labores de la milpa.

El hijo de 10 afios estudia cuarto de primaria y auxilia de
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la misma manera que su hermano de 13 ahos. -

Cooperacibn econbfmica de los hijos casados.

El hijo de 30 anos, trabaja como empacador en una f&brica
del Distrito Federal y le proporciona a sus padres $ 200.00 al
mes o cada 15 dias. - Ademis de ello, siempre que visita a sus
papads les lleva algunos alimentos como naranjas, pl&tanos, ji-
tomates, etc. '

La hija de 26 afios, le da a su mam& $ 100.00 cada vez que
la visita (cada 20 dias) ya que reside en el Distrito Federal;
ademds, le regala a sus hermanos de 13 y 10 ahos ropa cada 6
meses.

El hijo de 23 anos tuvo un pleito con sus pap8s por lo que
en la actualidad no coopera econémicamente. Trabaja y vive en
el Distrito Federal.

El hijo de 22 anos trabaja y vive en el Distrito Federal.
Viene a visitar a sus papés cada 20 dfas 0 cada mes proporcio- -
n&ndoles entre $ 100.00 y $ 300.00 en crda ocasibn. Tamnbién

le regala ropa a su mamd el dfia de las madres y a su papé el

dfa de su santo.

2.4) .- FAMILIA F.P.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR CUANDO COMENZARON A ASISTIR AL

TRUEQUE.

a) ..~ Composicibn familiar.

Zﬁ& - Esta familia cuando ingres6 al true-
22 2l

gue se componia por la pareja conyu-
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gal: el esposo de 22 anos de edad y la esposa de 21 afios. En
ese tiempo apenas tenfian un afio de casados.
b) .- Recursos.

Tenfian 2‘hect&reas de tierra en propiedad privada que las
obtuvieron por herencia, distribuidasben dos terrenos de locali
zaci6n diferente. Ademds, posefan un caballo, una sémila y 25
borregos. |

¢) .~ Actividades econfmicas de cada uno de los miembros.

El esposo trabajaba sus milpas, laboraba jornaleando en
otras parceias en las temporadas agrfcolas y llevaba a pastar
al monte a su ganado.

La esposa se dedicaba a las labores domésticas y auxiliaba
a su esposo en el trabajo de sus milpas.

d) .- Raz6n por la que ingresaron al trueque.

Esta familia comenzé a ir al trueque en el ano de 1954 gde-
bido a que la sefiora quiso "ayudarse" econdmicamente.
Antecedentes familiares: La mam& de la sefiora asistfa al

trueque y ella de chica la acompahaba en algunas ocasiones.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR ACTUAL.

a) .~ Composicidn familiar.

Actualmente esta familia tiene 26

dé%i_q__g;l anos de asistir al trueque y se en-

cuentra constitufda por el padre y la

ZE; zﬁx f madre de 48 y 47 afios de edad respec-

tivamente, y por sus tres hijos, dos

de los cuales son hombres de 19 y 12




120.

anos y una mujer de 6 afios.
b) .- Recursos.

- Animales: Crian 6 gallinas, un gallo, 6 pavos y 2 cochi-
nos; como ganado poseen 2 mulas, un macho y 16 borregos.

.~ Tierras cultivables: Poseen 4.5 hectireas en propiedad

privada, de las cuales 2.5 has. las obtuvieron por herencia.
Estas tierras se encuentran repartidas en 7 terrenos de ubica-
ci6én diferente.

- Instrumentos de trabajo: Tienen m&igquina sembradora, ara-

do, cultivadora y hacha para lefar.

- Manejo de los recursos.

Los animales domésticos los crian para venderlos en caso.
de alguna necesidad monetaria. De las 4.5 has. de tierra que
poseen solo cultivan 3 has. distribuyendo los productos. de la
siguiente manera: 2 has. las siembran con mafz, un poco de haba

y de frijol y 1 ha. con avena.

Utilizacibn de la lefia y gasto sef'anal: De la lefia que ex

traen de los terrenos comunales forestales destinan dos cargas
al uso doméstico, dos cargas a la venta en otros poblados y dos
cargas al trueque en el tianguis de Santiago Tianguistenco.
Ademds de los productos que obtienen en el trueque semanal
mente gastan de $ 50.00 a $ 100.00, seglin sus posibilidades mo-
netarias, para completar su dieta alimenticia y, cuando no dis-
ponen de este dinero, se concretan a consumir lo que adquirie-
ron en el cambijio. Su élimentacién se basa en lo siguiente:
Almuerzo: Atole y frijoles o habas o quelites y

tortillas.




121 .

Comida: Nada mds un platillo: sopa de pasta o
habas o frijoles o arroz y tortillas.
Consumen carne una o dos veces por se-

mana.

- Asistencia al trueque: Asisten al trueque todos los mar-
tes excepto en la tempérada de la siembra en la gue se contrata
el seigr con yunta y mdquina sembradora; durante los restantes
trabajos agricolag continuan asistiendo al cambio y jornalean
para las labores agricolas otros dfas de la semana.

Como ven o sienten el trueque de la leifa por los articu-

los: La sefiora siente que el cambio es igual o equitativo, pero
no sabe el precio de algunos productos por los que intercambia
su lena.

¢) .- Escolaridad y actividades econfmicas de cada uno de los

miembros.

El padre no estudib. Trabaja sus tierras y se contrata
para sembrar otras parcelas con su yunta y migquina sembradora
Y, en ocasiones, hace "macoa" (ayuda mutua de trabajo) para es-
ta labor; asi mismo jornalea para las escardas y las cosechas.
Va a lenhar al monte comunal.y se encarga de ir a vender la leia
a otros poblados.

La madre no sabe leer ni escribir; Se dedica a las labo-
res domésticas, ayuda en los t;abajos agricolas de sus milpas y
los martes cambia lena por articulos en Santiago Tianguistenco.

El hijo de 19 afnos, trabaja en el Distrito Federal como
ayudante del dueno de un puesto de jugos. Tiene su residencia

en ese lugar, pero cada 15 dfas viene a visitar a sus padres al
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poblado proporciondndoles en cada ocasibn é 600.00 .

El hijo de 12 ahos estudia cuarto de primaria y cuando es-
ta de vacaciones lleva a pastar a los borregos al monte. Este
hijo comenz6 este afho a ayudar en las actividades agrfcolas de
la parcela llevando la miaguina durante la siembra y auxiliando
también en la cosecha.

La nina estudia primero de primaria y ayuda a su mam& a‘al
gunas actividades domésticas y a afectuar el cambio dekla-leﬁa'

por algunos productos en el tianguis cuando est& de vacaciones.

A través de estos casos puede verse gque estas familias in-
gresaron al trueque después de uno o dos afos de haber perdido
una buena estabilidad econfmica; en el primer caso de venirse a
-vivir al poblado; en el segundo de separarse del hogar paterno;
en el tercero de morir el padre del senl: y verse sus propieda-
des repartidas y en el cuarto de independizarse la pareja para
comenzar a formar una familia. Ast, todas'éstas familias co-
menzaron a asistir al trueque, por la necesidad de ayudar econé
‘micamente a los gastos del hogar. |

Otra observacién que podria hacerse es que en los tres pri
meros casos las sefhoras ingresaron al trueque cuando estaban en
plena etapa de reproduccién; es decir, cuando tenfan hijos pe-
‘quefios y el nlmero de ellos tendfia a acrecentarse, por lo que
la relaci6n desproporcional que existfa entre el nGmero de con-

sunidores y el nlmero de trabajadores iba en aumento, mientras
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que en el Gltimo caso la familia comenzaba a formarse.

Por otro lado, en tres de los cuatro casos de las senoras
que ingresaron al trueque existe una influencia o tradicién fa-
miliar al haber sus madres intervenido en este tipo de intercam
bio. Asi mismo, estas sefioras acostumbran a llevar a sus hi-
jas © nueras para que las auxilien a efectuar el cambio ensef&n-
doles, de este modo, a realizar esta actividad que quiz&s en un
futuro ellas tengan que practicar si lo requieren por las neée—
sidades econfmicas que se presenten en sus hogares.

También puede observarse que la familia que lleva mds tiem
po de asistir a este intercambio (44 afos) ingres6 en 1936 y la
que lleva menos (13 afios) comenz6 en 1967 y gque ninguna de las
familias ha dejado de intervenir en el trueque desde que ingre-
saron a é&l. Esta continuidad en la asistencia refleja la im-
portante ayuda econfmica que representa para estos hogares los
productos de subsistencia que obtienen en este intercambio en
las temporadas en que no hay posibilidad de adquirir dinero en
efectivo proveniente del jornaleo agricola.

Por otro lado, este grupo de familias resulta ser muy homo
géneo en cuanto a sus actividades econémicas y a su nivel de
subsistencia actual se refiere. En todos los casos se siembra
mafz y haba para el autoconsumo; se crfan animales domé&sticos
para venderlos en caso de alguna necesidad monetaria; se jorna-
lea en las épocas de trabajo agricola; y, como otras activida-
des se presenta en la tercera y cuarta familia el trabajo como
auxiliar de comercio y en la segunda familia la labor de lavar

ajeno. En estas familias el trueque y afin la venta de la le-
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na, constituyen un complemento importante en la dieta alimenti-
cea semanal, debido a que éstos los practican en las temporadas
en las que no hay trabajos en las milpas y, por lo tanto, cuan-
do no hay posibilidad de jornaléar para obtener = un ingreso mo-~
netario para poder comprar los productos en el merxrcado. En es
tas €épocas, estas familias subsisten en su mayor parte de los
artficulos que adquieren en el trueque, complementando sus gas;
tos con un poco delcapital monetario que segln sus posibilida-
des econ6micas puede fluctuar de $‘50.00 a$ 400,00 semanales,
pero cuandc aGn llegan a carecer de este dinero en efectivo, se
limentan exclusivamente de los productos que de este intercam-
bio obtienen. - |

La alimentacién de todas estas familias es muy deficiente;
en la comida solo ingieren un platillo generalmente de sopas o
habas y una o dos veces por semana consumen carne.

Por otro lado, el nivel de escolaridad de los padres es
muy bajo; la mayorfia no saben leer ni eSiribir y muy pocos ape-
nas cursaron algunos ahos de la primaria, mienfras que sus hi-
jbs est3n a nivel primaria y algunos alcanzan como grado m&ximo
la secundaria.

En cuanto a la forma en que estas familias ven o sienten
la transaccibn del trueque, podriamos concluir que lo perciben
como un intercambio equitativo; sin embargo, en algunos casos
no saben el precio de los articulos que est&n intercambiando;

en otros quiz&s llegan a sentir que las "engafian" al pedirles

mis lefiocs a cambio que el valor monetario de los productos, pe-.

ro ésto lo sienten en una minima porcién ("diferencia de un pe-

p
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so"), o bien, si llegan a percibir que esta diferencia es ma-

’

yor, se resignan por la necesidad de esos articulos.

3).~ ¢LOS LESEROS TIENEN REALMENTE UNA GANACIA CON EL TRUEQUE?

Como siempre se nos habfia comentado que al trocar la lefia
se adquirian més productos que vendiéndola y posteriormente com
prando estos articulos en el mercado, quisimos corroborar esta
informacién y; si era cierta, ver cuinto ganaban con la transac
cién. Para ello, seguimos durante cuafro ocasiones los artfcu-
los que habfan obtenido dos personas gque aportaban lefia al cam-
bio; estos productos los pesamos con b&scula para que la infor
macibén fuese més exacta; asi mismo acudimos al tianguis a infor
riarnos del precio de dichos articulos y, en algunas ocasiones,
le pregunt&bamos a la entrevistada cuénto pensaba que costaba y
pesaba algfln producto que ella habia trocado para darnos cuenta
de la im&gen que tenfa de &stos.

A continuacién reproducimos tres ;ssos de los analizados;
los tres corresponden a diferentes fechas en las cuales acudie-
ron distintas cantidades de personas ofreciendo lena y articu-
los; estos casos nos parecieron interesantes ya que en ellos
también puede observarse la manera en que influye la ley de la

oferta y la demanda en la ganancia:

(ver cuadros en las siguientes p&ginas)

e
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En estosi‘cuadros se observa que en todos los casos existe
ganancia, y el'prOmedio de utilidades que se establece én és~
tos cuando la lefia es trocada en vez de ser vendida, es del
59.86%. Por otro lado, se puede captar como la ley de la ofer- -
ta y la demanda de le productos repercute en la cantidad gana-
da, ya que en el primer caso existe un mayor ofrecimiento de ar-
tfculos que de lena y, por lo tanto, esta Gtlimz es m&s demanda-
da teniendo una gaﬁancia mayor que es del 69.75%; en el segundo
caso, el nfimero de personas gue acudieron con lefia y con articu-
los fué similar por lo que hubo wuna oferta y una demanda equi
librada, siendo 'la ganancia del 65.5% y en el tercer caso, donde
‘hubo muchfsima oferta de lena y poca de productos, la ganancia
fué menor reduciéndose al 44.35%, sin embargo, es interesante que
ain en este Gltimo . caso existieran utilidaes por la poca deman
da que hubo de leha Yy, por ello, la mayor cantidad de léﬁos que
se dieron a cambio.

Por otro lado, la ganancia al trocar la lefia es mucho ma-
yor qué la que se obtiene en el jornaleo agricola cuando no se
contrata el campesino con yunta o méquina sembradora, debido a
que con 2 dias de trabajo (uno para lefiar y el otro para trocar
la en el tianguis) adquiere en promedio en productos el equi
valente a § 365 .15, mientras que jornaleando de esa manera ob-
tendria $ 140.00 por ese tiempo de trabajo ( $ 70.00 diarios);
atn si la lefia fuese vendida enAﬁez de ser cambiada el campesi
no tendria una ganancia mayor que trabajando en el jornaleo,
pues serfa de $§ 220.00 por dos cargas que enajenara. Esto se

debe a que el usufructo gue se tiene del bosque comunal permite




128.

hacer uso de la lefa como una posesién para venderla o cambiar-

la por otros articulos, mientras que en
al no poseerse los medios de produccidn
recibe un jornal. No obstante, si el

con yunta o miguina sembradora, esto le

el trabajo de jornaleo,
gque se laboran, solo se
campesino se contrata

conviene m&s que hacer

uso de la lefa, ya que con 2 dfas de trabajo obtendrfa un jorw

nal de $ 500.00 6 ésto lo adquirirfia en

¥

un dia si se le contra-

tara para efectuar ambas labores al mismo tiempo. Algunos cam

pesinos se dan cuenta de esta relacibén en el ingreso econémico

de las diferentes actividades y no dejan de asistir al trueque

cuando ganan mds en €1 y jornalean para

las labores agricolas

otros dias de la semana; sin embargo, otros no se dan cuenta de

ello y dejan de asistir al trueque durante toda la temporada

del trabajo agricola para jornalear.




129.

IV.- SAN PEDRO TLALTIZAPAN: POBLADO QUE PARTICIPA CON ARTICU-

LOS DE CONSUMO BASICO EN EL TRUEQUE.

La comunidad de San Pedro Tlaltizap&n fué seleccionada pa-
ra ilevar a cabo el estudio de las personas que aportan articu-
los al trueque, debido a que en este intercambio el mayor por-
centaje de gente que introduce los productos, para cambiarlos
por lena, proceden'de este poblado; ademés de que en €l se en-
cuentran las tres formas o maneras diferentes de obtener los
bienes que se intercambian y que se constituyen por: a) las per
sonas gque llevan los sobrantes de su comercio al trueque; b) 1la
gente cue compra articulos especialmente para intercambiarlos .
por la lefia y ¢) las sefioras que llevan bienes de produccién di

recta. (1)

A) .- SAN PEDRO TLALTIZAPAN.

San Pedro Tlaltizapdn se encuentra’ 41 Sureste del Estado
de Toluca y también pertenece al municipio de Santiago Tianguis
tenco. Esta comunidad se ubica al Oeste de dicho municipio en
las coordenadas geogr&ficas 2 122 000 N. por 447 000 E.(z)

Se localiza al Norte del poblado de Santa Cruz Atizapén; al Sur
del de San Pedro Tultepec, al Este del pueblo de Chapultepec y
al Oeste del de Capulhuac de Mirafuentes.

Sus tierras limitan al Norte con el ejido de Chapultepec y

la ciénega de Chimaleapan; al Este con los terrenos de Capul-

huac; al Sur con el ejido de Santa Cruz Atizapdn; al Sur-oeste

(1) .- Consultar el cuadro nimerc 3 de este trabajo.
(2) .- Mapa DETENAL, 1970. '
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con el ejido de San Antonio La Isla y afin con parte del ejido
de Santa Cruz Atizap&n y al Oeste con la Hacienda de Atenco.

Esta comunidad se sitﬁa en nuestra clasificacibn general
de la zona en el piso ecolbgico: Valle; en donde encontramos re
giones inundadas afin en la &poca de sequia y dreas o territo-
rios destinados a una agricultura de tipo tradicional.

Las vias de acceso a este poblado se constituyen por un;
carreteia pavimentéda y por algunas brechas y veredas. La ca-
rretera Toluca-Mexicaltzingo-Santiago Tianguistenco pasa a 3
Kms. de esta comunidad y, a partir de ella, existe un camino pa
vimentado que la une con la parte central del pueblo. Las bre
chas y veredas de terracerfa comunican a San Pedro Tlaltizapéin
con Tianguistenco de Galeana, Guadalupe Yancuitalpan y con el
Canal del Rio Lerma. De esta manera, se puede llegar al pobla
do en camiones que pasan por la carretera, en peseros que dan
servicio de Santiago Tianguistenco al centro de San Pedro Tlal-
tizap8n por $ 20.00, y por las brechas"y veredas se puede te-
ner acceso a la comunidad en burros, caminando y alguhas inclu-

sive en automévil.

B) .- HISTORIA DE LA COMUNIDAD.

1) .-ACITIVIDADES ECONOMICAS DE LA POBLACION.

Anteriormente San Pedro Tlaltizapén era un puebio ribere-
no, todos sus habitantes se mantenfan y se organizaban alrede-
dor de los productos que podian extraer de la laguna, pues en
ella encontraban plantas comestibles, peces, aves, tule y pas-

tura. Entre las plantas comestibles se hallaban las jaritas,
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la papa de agua y la cabeza de negro; la fauna se caracterizaba
por: raniss, ajolotes, carpas, acosiles, sacamuchis, tepocates,
cuiles, salmiches, tambulitas, pescados blancos, charales y pa-
tos silvestres con las siguientes variedades: golondrino, cucha
ra, gallineta, cuachilero, zarzeta, corbijén y tértola. Entre
la pastura que se extrafa de la laguna se encontraba la grama,
el esquinado, el berro,'la cerbétana, el tamborcillo, la lente-
jilla y el mamalacéte. |

Ante la gran diversidad de articulos que ofrecifa la exis-
tencia de la laguna, la gente organizaba sus actividades econé-
micas en torno a ella para lograr su subsistencia. De este mo
do, con el tule que obtenfan de la ciénega los habitantes te-
jifian petates grandes y chicos, aventadores, canastas y sombre-
ros; con esta artesania y la pesca que ellos realizaban se diri
gian los martes al tianguis de Santiago Tianguistenco a alienar
sus productos. También sabemos que en esa época su dieta ali-
menticia se componia badsicamente por los productos que extrafan
en la laguna; como ejemplo, se nos inform6 gue en el desayuno
comian pescado, en la comida acosiles y de cena tepocates.

Posteriormente, alrededor del ano de 1882 surgieron los
llamados arrieros. Este grupo se conformé por la gente que te
nfa mis dinero y que se dedicé a comerciar adquiriendo uno o
dos burros con los que llevaban articulos de San Pedro Tlaltiza
pé&n a otros poblados y, a su vez, en esas comunidades adquirfan
otros productos para venderlos en otros pueblos, para después
regresar a su lugar de origen con nuevos articulos o con el di-

nero de sus ventas.
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De su poblado de origen los arrieros salfan con diversos
productos entre los que se encuentran: petates, aventadores,
sombreros, patos, ranas, pescados, acosiles, carpas, papas de
agua, etc., y se dirigfan a venderlos a: Santiago Tianguisten- .
co, Ocoyoacac, Malinalco, al Desierto de Los Leones, al Distri-
to Federal, Santa Clara, Cuernavaca y Michoacén. Aprovechando
su viaje de esos lugares traian productos para venderlos en San
Pedro Tlaltizapén,'como son los pollos de las granjas de Mali-
nalco o las verdolagas, las vinagreras, los guajes y las canas
de Cuernavaca. Los arrieros en ocasiones llegaban a hacer ru-
tas m&s largas y complejas; como ejemplo de ésto se menciona
que de su poblado llevaban articulos al Desierto de Los Leones,
en este lugar los alienaban y compraban manzanas, estas (Gltimas
las iban a vender a Michoacén y en ese lugar adquirfan queso,
el cual lo llevaban a vender a Santa Clara, en donde a su vez
adquirian sal para venderla en Capulhuac y en las tiendas de
Santiago Tianguistenco.

Los arrieros empleaban también los burros o las mulas para
trabajar su milpa; tenfian poca tierra pero ellos la habian ad-
quirido en propiedad privada. En promedio cultivaban solo dos
cuartillos de mafiz y era reducido el nlGmero de personas que sem
braba m&s, inclusive se dice que ei que llegaba a piscar 40 car
gas "era rico" y el que levantaba un zincolote era ya "Don Fula
no".

En esa época la gente més'pobre del pueblo,vse conformaba
por las personas que continuaban extrayendo productos de la la-

guna como base finica de su subsistencia; cortaban el tule para
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tejer petates, aveﬁtadores, sombreros y pescaban. Estos arti—
culos los llebaban a vender a casa de los arrieros debido a que
éstos ya no iban a la 1aguha a obtener directamente animales
acudticos ni confeccionaban el tule. Como otra fuente de ven-
tas, las personas m8s humildes alienaban el pescado y la artesa
nfa del tule en "La Placita" que se formaba frente de donde ac-
tualmente se encuentra la iglesia del poblado, o bien, iban a
vender estos produétos a otras comunidades como Santiago Tian-
guistenco, Xalatlaco, Gualupita, Almoloya del Rioy Tilapa.'

Mids tarde y al paso de los anos, los hijos de esta gente
humilde comenzaron a combinar sus actividades de la laguna con
las labores fuera de la comunidad como son: la venta de su fuer
za de trabajo en las parcelas de los poblados o de las ranche-
rfias circunvecinas o como peones en la Hacienda de Atenco donde
se contrataban de becerreros y en las m&gquinas de desgranar
mafz, o efectuando migraciones temporales a Morelos para labo-
rar en el corte de la cafa de Diciembre a Junio, regresando nue
vamente al poblado a trabajar en la laguna de Julio a Noviem-—
bre.

Para el afio de 1945 el agua de la laguna se entubd con la
finalidad de mandarse al Distrito Federal, esto dej6 como conse
cuencia la gradual disecacifn de esta laguna y el surgimiento de
otras actividades econfmicas alternativas para la poblacién.
Entre éstas se encuentran en la actualidad: un mayor nGmero de
personas dedicadas a la agricultura de subsistencia por la dota
cién en 1937 del ejido constituido por las tierras que iban sui

giendo con la disecacibn de la laguna; el aprendizaje del teji-
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do en lana para la confeccién de suéteres; el surgimiento de la
costura de pantalones o0 maquila y el trabajo en las fé&bricas de
Santiago Tianguistenco y Toluca. No obstante la aparicién de

todas estas actividades, afin existe un importante porcentaje de

" la poblacibn que continfia la tradicién arriera dedicdndose al .

comercio, sin embargo, esto no sucede con la extraccién de pro-
ductos de la ciénega que queda de lo que fuera la laguna, pues-
to que a esta actividad solo se dedica un reducido nfimero de

personas,

2) .- ADQUISICION DE LA LENA PARA EL USO DOMESTICO.

Como mencionamos en el capftulo anterior, San Pedro Tlalti
zapdn, por carecer de monte, constituye una de las comunidades
que se les concedia permiso de ir a lenar a Coatepec, antes de
la introduccién de la companiia Loreto y Peha Pobre a ese bosque
comunal en 1966.

En esa época, las personas que acudian a lehar de San Pe-
dro a Coatepec lo hacian dos o tres veces por semana, obtenien-
do una o dos cargas de leha en cada ocasifn. Cada vez que con
currian al monte solicitaban en Coatepec una licencia por cada
animal gue se fuera a cargar con lena pagando una cantidad mone
taria_por dicho permiéo. Esta autorizacién se restrinjia a
la obtencibén de lefa muerta, o sea, al leneo de varas, 6 de &ar-
boles que se ca;an'a'cagsa de los rayos. La lena asi obtenida
se utilizaba para el servicio doméstico, debido a que en esa
época  no existfan estufas en la comunidad.

La gente arriera que tenifa una yunta de burros o mulas,
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con los que se dedicaba a comerciar y a laborar su milpa, eran
los habitantes de San Pedro gue acudian con sus animales a le-
har al monte de Coatepec; y los pescadores que carecian de es-
tos animales y que, por lo tanto, estaban imposibilitados de
transportar su lefia desde Coatepec, adquirfan ésta en San Pe-
dro con las personas que venian a venderla procedentes de Xala-
tlaco, Coatepec y San Lorenzo, o bien, cambiaban articulos por
lefia en la seccidnldel trueque en el tianguis de Santiago Tian-

guistenco.

C) .~ DESCRIPCION FISICA DEL POBLADO.

San Pedro Tlaltizap&n actualmente posee una poblacién de
11,000 habitantes. Esta comunidad cuenta con una plaza cen-
tral, una iglesia cat6lica, una caseta telefbnica pfiblica, cam-
pos deportivos, un auditorio, su propia delegacién y comiséria-
do ejidal. En el aspecto educativo existe un jardin de nihos,
una escuela primaria, aulas para la instruccibn de tele-secunda
ria y, adem8s, una secundaria directa.

En el poblado hay alrededor de 20 miscelanias donde se ex-

penden refrescos, dulces, manteca,-galletas,'jabones, etc:; tam- - - -

bi&én tiene 4 carnicerias, 1 tortilleria, 3 molinos, 2 papele-
rfas, 2 6 3 tiendas de ropa, 1 local donde se expende cemento,
una tintoreria, 1 salén de belleza, 1 servicio veterinario, 2
n&dicos y 3 6 4 parteras. Ademds de estos establecimientos

diariamente se pueden encontrar 4 6 5 puestos colocados en la

calle central expendiendo productos como verduras, frutas, le-
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gumbres, etc., y todos los domingos estos puestos se unen al pe
quefio tianguis que se forma en la plaza central del pueblo cons
tituyéndose éste en total por tan solo 13 6 14 puestos.

Los habitantes de San Pedro cuentan con agua entubada con
una toma por domicilio y con luz eléctrica. La primera se ins
talé hace 12 afos y el poblado se electrificé hace 42 anos apro
ximadamente.

Las casas que‘forman la comunidad son nucleares en el cen-
tro del poblado y se encuentran dispersés, intercaladas por par
celas, en las orillas del mismo.

Las calles que comunican al poblado son de terraceria ex-
cepto la central que posee pavimento y que es la continuacidén
de la carretera; todas estas calles tienen nombre e incluso
existen 3 colonias que se formaron al fraccionarse las tierras
que pertenecian a los santos como son: la colonia de la Virgen
que se form6 en las tierras de la Virgen de Guadalupe, la colo-
nia San Miguel que se form6 en la parcela que pertenecia a éste
santo y la colonia Emiliano Zapata que se construy6 en la pércg
la de la Preciosisima Sangre(B).

La mayorfa de las construcciones de las casas est8n edifi-
cadas con cemento o con adobe recubierto y con el techo de teja
en forma horizontal, aungue existen algunas casas que han sido
elaboradas al estilo "urbano": con dos pisos, amplios ventana-
les y con puertas metédlicas pintadas de color. Las casas més
humildes, que se constituyen sobre todo, por las més alejadas

de la plaza central, estén construidas con adobe y sus puertas

(3) .- La informacién sobre la formacién de las colonias fué pro
porcionada por Claudia Cué€llar quien también realizé su tesis —
en San Pedro Tlaltizapidn sobre "El1l papel de la mujer en la pro-
duccibn maquilera? UAMI.
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se forman con maderos.

El interior de laé casas se constituye por cuartos.conti-
nuos comunicados entre si o bien independientes dentro del mis-
mo terreno; &stas constan de uno o dos cuartos domitorios Yy
una cocina donde consumen sus alimentos. En los dormitorios
existen de una a cuatro camas y algln érmario donde guardan sus
pertenencias. En las cocinas un 50% de la poblacién tiene es-
tufa para calentarlsus alimentos y una mesa para consumirlos;
los que no poseen estufa ocupan lenha para cocinar e incluso los
que tienen este aparato acostumbran emplear dicho combustible
para hacer las tortillas, para calentar el agua y para mitigar
el frfo en la Epoca de invierno. El piso de las viviendas ge-
neralmente es de cemento, aunque en los hogares més humildes es
de terracerfa y en los mis modernos de mosaico. En algunas ca
sas existen banos formados por fosas sépticas y otras carecen
de &1.

Dentro de los hogares es comfin que se crien gallinas, gua-
jolotes y cochinos; algunas personas poseen adem&s ganado como:

reces, ovejas, mulas y caballos.

EL TIANGUIS DE SAN PEDRO TLALTIZAPAN.

Los domingos se establece en el poblado un tianguis alrede
dor de la plaza central; é&ste es muy pequeno ya que solo se
constituye por 13 6 14 puestos. En €1 es posible adquirir fru
ta, verduras, carne,kropa, ollas de barro y sillas deéde las
8:00 A.M. hasta las 3:00 P.M.

Los vendedores en su mayoria son residentes de San Pedro
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Tlaltizapén y también se dedican a comerciar sus productos en
otros poblados otros dias de la semana; solo se registraron dos
casos de mercaderes que procedian de otras comunidades como
son: San Mateo Atenco (con sillas) y Temazcaltzingo (con ollas
de barro) y que también acuden a otros poblados de la regién a
ofrecer sus articulos. Respecto a intercambios realizados sin

moneda, es decir, en trueque, no se efectflian en este tianguis.

D) .~ SISTEMA DE AUTORIDAD.

En San Pedro la mixima autoridad del pueblo la constituye
la delegacib6n local; a ésta se encuentran subordinados el comi-
té del consejo de colaboracién, que se encarga de auxiliax a la.
delegacibn, y el comité del comisariado ejidal, que a su vez es
auxiliado por el consejo de vigilancia. Por lo tanto, cual-
quier problema que surja en estos comités debe resolverse bajo
la supervisién de la delegacibn local. No obstante, dicha de-
legacibén es a su wvez dependiente y ée considera auxiliar de la

delegacifn municipal de Santiago Tianguistenco.

ELECCION DE COMITES EN SAN PEDRO TLALTIZAPAN.

El comité de la delegacién y el comité del consejo de cola
boracibén son eleagidos simult&neamente por la votacidn de los ha
bitantes de esta comunidad en una asamblea que se refine con es-
ta finalidad; a dicha asamblea asiste el pfesidente municipal
de Santiago Tianguistenco y un representante de gobernacién.

La duracibén de estos comités es de tres afos y no existe la po-

sibilidad de reeleccién.
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El comité del comisariado ejidal y el de consejo de vigilan
cia son:electos por votacién por el grupo de los ejidatarios en

asamblea; en ésta reunidn se encuentra presente un representan-
te de la Reforma Agraria. .Estos comités se modifican cada tres

afios sin posibilidad de reeleccién de sus integrantes.

INTEGRACION Y FUNCIONAMIENTO DE LOS COMITES.

Comité de la delegacién de San Pedro Tlaltizap&n.- Este se

encuentra integrado por tres delegados o propietarios; &stos se
consideran auxiliares del ayuntamiento de Santiago Tianguisten-
co y funjen como jueces en los aspectos civicos y sociales de
los habitantes, remitiendq los problemas que se suciten a la de
legacibn municipal de Santiago Tianguistenco. Ellos son los
representantes de la comunidad y también se encargan de gestio-
nar lo relacionado a las obras que son necesarias en el inte-
rior del poblado. El representante de estas funciones es el
primer delegado y en caso de que éste no se encuentre el ejer-
cicio de ellas queda relegado al segundo propietario y si por
alguna circunstancia &sts también est& ausente, al tercer dele-
gado le corresponde ejercer dichas funciones.

Consejo de Colaboracién.- Este comité tiene la facultad de

organizar a los hombres del poblado mayores de 18 afios, o antes
si estén casados, con la finalidad de realizar obras para el be
neficio de la comunidad. Como éjemplo de los servicios que el
consejo de colaboracibén coordina se pueden mencionar: el mejora
miento de las calles y de los caminos y la edificacién & remodg'

lacibn de las escuelés. Cabe mencionar que cuando algfin habi

o e Ao s i i i 5
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tante var6n del poblado no desea efectuar la faena, &ste debe
pagar el precio de un dfa de trabajo de un peén.

Comisariado @jidal.- Este se integra por un presidente, un

secretario y un tesorero y, adem8s, cuenta con el auxilio de un
consejo de vigilancia. La funcién del presidente consiste en
representar los intereses del ejidatario, en administrar los
asuntos relacionados a sus tierras y en solucionar los proble-
mas que en ellas pﬁedan'surgir. Asf mismo, se encarga de co-
brar los derechos del ejido por los que se paga de $ 15.00 a

$ 20.00 anuales por ejidatario y, con el dinero asi recaudado,
el presidente paga el impuesto de predio al Distrito de Tenango
del Valle. El secretario se ocupa de efectuar el papeleo y la
contabilidad del ejido y al tesorero le corresponde recaudar los

fondos.

El consejo de vigilancia con el que cuenta el comisariado
ejidal se encuentra formado por un presidente, un secretario y
un tesorero. Este consejo tiene como cometido cobrarles una
cuota anual a las personas de Xalatlaco que llevan a sus anima-

(4)

les a pastar al ejido y de organizar las faenas de los ejida
tarios del pueblo en la tierra ejidal; si alguna persona no
asiste a la faena, se le cobra a ésta la cuota de un pebn por
el difa de trabajo. El presidente de este consejo es el encar-

gado de coordinar los trabajos; el secretario de llevar el pape

leo necesario y el tesorero de recaudar los fondos.

(4) .- A las personas de San Pedro Tlaltizap&n no se les cobra
cuota por ello.
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E).- Laxs'kamubxou DE LOS m:cunsq»s.

La tierra existente en 1la QOmudead se encujntra distribuf
da a bu poblaci6n por medio de ﬁres kldtemas de lenenicia: la pri

vada,

la ejldal Yy la comunal

4& propiedad privada ae conmtitmye§pQr;1a coi

dios éue los habitantes ham destﬁnadd a&-dultiVo ;e produétoé y
al esﬂablecxmiento de vivigndas.j mgd eL ppbuado :lrededor de

300 pﬁrsonas sia-hran terrénos eh pm1(1¢dah prlvaf

en prohedio una extensién aé 1 h& d‘ e@os@ pero tambjién exise -

ten 1oh acaparadores que cuéntan con*‘o 6 20 ‘has. 1)

EF terrenb e;adal de La comnn1d£; Se‘fotmﬁ pdr la afecta#
cién d# las tlerras de la Btac1enda dé At:enq:o y anekas propledad
de la #amilla tarbaboza. Bl EJMGO $¢tualﬁente cuenta con 497
has d+ temporal~ esta suparflcﬂe s¢ copc@dﬂé_a lbs jSdata-f
rios e# posesién pProvisional en 1P30zy sk‘ﬁesyotorgé'la pose-~

: gi6n d%flnltlva en 1937(6,.'. COmp el*ejidd pbsee Lierras que

anteric Fto de s&veﬁ-

_tensién
c&ndose

distribh¢16n se efectus en: 1934 aﬂ QM

‘que actpalmente se le denomina nns vﬁejﬂtot": el o ‘
to fue echo en 1938 6 1939 én loa sifloq. ?Las esphﬁomaSn;EnEl
tejocote", "E1 lanzar" y “El tuliﬁld“ iy iaﬁﬁltima disﬁribubiﬁi

. se realizﬁ en 1959 en el paraje "Lbs‘tﬁblhsﬂ.
‘ :

(5) .~La 1nfo ugidn sobre el nﬁmex has. bc padag por los
acaparadores f proporcionada pox Cl ddi@ Cué lar.E ‘
(6).-In rmacién del archivo geneﬁhl dl Estbdb de

fiéxico. Toly
ca, México. j :

it S S,
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Desde la Gltima reparticién 612 ejidatarios y 62 "conside-
rados" poseen tierra ejidal; cada uno de los ejidatarios goza
en usufructo de 3/4 de ha. distribuidas en 1, 2 6 3 parcelas de
bido al reparto gradual del terreno y, cada considerado posee
una parcela de 150 mts. por 20 mts. El grupo de los "conside
rados" se conforma por las personas a las que se les distribuyé
el terreno gque restaba posteriormente al reparto de los ejidafg

9;(7) éstos no cuentan con certificados de posesién

rios en 195
ejidal y no tienen derecho a participar en las asambleas ejida-

1es(8).

Ademds del terreno ejidal existen 1as tierras comunales;
8stas las diferencia la poblacibén por tres caracteristicas:
1) .- La supeficie comunal y el suelo ejidal estén dividi-
dos por el canal del rio Lerma.
2) .- La SARH fue quien disec6 la parte de la laguna de
donde surgieron los terrenos comunales.
3) .- En los terrenos comunales exiéten parcelas que cuen-

tan con 1 ha. de terreno continuo, caracteristica de

la gque carecen los ejidales.

La tierra comunal se reparti6 a las personas qué no alcan-
zaron ejido y a un 30% de los ya ejidatarios. Estos terrenos

abarcan una extensién de 420 has. distribuidas entre 420 perso-

(7) .- Resulta interesante resaltar que en la actualidad toda la
superficie del ejido se ha distribufdo, sin embargo, existen al
gunas parcelas ejidales abandonadas porgque sus poseedores salen
del poblado a trabajar en otras actividades, o bien, a causa de
gue los ejidatarios deciden no laborarlas debido a que éstas se
aniegan en la época de lluvias por el derrame del agua prove-
niente del rio Lerma.

(8) .- E1 dato respecto a los certificados de posesibn ejidal y
la participacién en las asambleas fué proporcionado por Claudia
Cuéllar. :
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nas.
Conviene mencionar gue en la colonia San Miguel, que también
abarca superficie comunal, alrededor de 350 comuneros poseen

ademds 20 mts. por 75 mts. donde han fincado sus casas y sem-

brado productos.

A pesar del surjimiento de tierras ejidales y comunales
destinadas hoy dia a la agricultura, como consecuencia de la
gran disecacién que sufri6 la laguna al entuba:se, aGin existen
restos de ella como otra alternativa econfmica para la pobla-
cién, y, no oﬁstante que cualquier habitante de la comunidad
puede extraer productos de ella, esta actividad es destinada so

cialmente a la gente m&s humilde.

F) .- APROVECHAMIENTO DE LOS RECURSOS NATURALES Y SU EXPLOTACION

En el inciso anterior sefalamos como se han distribuido
los recursos naturales de San Pedro Tlaltizap&n a su poblacién,
ahora veremos la manera en gue dichos habitantes aprovechan y

explotan estos recursos.

1) .- AGRICULTURA.

En esta comunidad el cultivo principal lo constituye el
maiz aunque también se siembra en menor proporcién haba, avena,
alfalfa, cebada y ebol. El maiz se destina tanto al autoconsu
mo como a la venta y el haba, que se siembra intercalada con el
maiz, se destina primordialmente al consumo familiar, auhque en
ocasiones, parte de ella también es alienada. La avena, la al
falfa, la cebada y el ebol se cultivan como alimento para el ga

nado.
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La agricultura que se realiza en la comunidad es de tempo-
ral y los terrenos se clasifican en dos clases: hﬁmedos y se-
cos; la mayor parte de los primeros se ubican en el ex-ﬁaso de
la laguna y los secos en los pequefios lomerios o terrenos aleja
dos de 619,

San Pedro Tlaltizapén se ubica dentro de nuestra clasifica
cién general de la zona en el piso ecolégico: Valle, donde en-
contramos los dos écotonos siguientes: a) 8reas destinadas a
una agricultura de tipo tradicional y b) regiones inundadas afn
en la época de sequia; para el primer caso, el sistema de culti
vo gque se aplica es el de las cabeceras o cafios llamados local

..mente "atravezados", ademds del empleo de sangraderas(IQ)._

1.1) .- CICLO DE CULTIVO DEL MAIZ Y DEL HABA; SUS REQUERIMIENTOS

E INSTRUMENTOS DE TRABAJO.

Las clases de maiz que se siembran en la comunidad son: el
“blanco", el "amarillo", el "negro" y el "cacahuazintle". Es-
te se acostumbra sembrar Jjunto con el haba en una proporcién
de 8 cuartillos de maiz por 9 de haba.

Para efectuar algunas labores agricolas en el poblado exis
ten 50 personas que tienen yunta y miquina sembradora; alredeF
dor de 60 gentes que poseen los 6 tractores que existen a nivel
sociedad y 16 personas que tienen los 24 tractores que hay en
la‘comunidad a nivel privado.

El preparamiento del terreno para la siembra, o sea, el

(9) .- La informacién sobre la ubicacién de los terrenos hGmedos
y secos fué proporcionada por Claudia Cuéllar.

(10) .- Para mayor informacién sobre este sistema agricola remi-
timos al lector al capitulo I, inciso A subinciso 1-4d.
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barbecho se efectfia en la primera quincena de Enero. Esta la-
bér se réaliza con la yunta o el tractor; 1lo més comﬁn es que
se utilice este Gltimo y en un dia de trabajo (de 7:00 A.M. a
3:00 P.M.) éste barbecha 5 has. cobrdndose por ello la cantidad
de $1,000.00(11’ por cada hectérea.

Después del barbecho se rastrea el terreno o se hace "la
segunda”; ésta se labora a mediados de Febrero y para ella se
ocupa el tractor pag&ndosele $1000.00 por hectérea.

El siguieﬁte trabajo es el de la siembra; ésta se lleva a
cabo en los suelos secos en Febrero y en los suelos hfimedos en
Abril y para ella se requiere de la yunta y de la miquina sem-
bradora; por el alquiler de ambas se paga $ 1,150.00 por hectd
rea efectudndose ésta en un dfa de trabajo.

La siembra puede ser en forma de "regado", de "hilo" o de
"mata" dependiende de la preferencia del duefio del cultivo.

Al rocearse las semillas del maiz se intercalan las del haba,
procediendo las semillas en ambos casos de la cosecha anterior.
Al realizarse esta labor se aplican alrededor de 12 bultos de
abono quimico por hectdrea, siendo el costo de cada bulto de

$ 140.00 .

Posteriormente, hasta la primera quincena de Mayo comien-
zan a trabajarse los desquelites. Se inician con la "escarda
para la que se requiere de la yunta y de 5 pérsonas por dia pa-
ra escardar una hectéirea. El alquiler del arado es de la can-

tidad de $§ 600.00 por hectéirea.

(11) .- Las cifras que aparecen en este capitulo corresponden al
ano de 1982.
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Alrededor del 25 de Mayo se labora el segundo desqueli-
te: "la media tabla", para éste se emplea una yunta y 3 perso-
nas por dia para trabajar una hectérea. El costo del alquiler
de la yunta es de $ 600.00 por hectérea.

El tercer desquelite, "la corriente" se efectfia del dia 4l
timo de Mayo al 2 de Junio para el que se requiere de la yunta
y de 4 gentes. Simulténeamente a esta labor van haciéndose
las "sangraderas" con la finalidad de evitar que se estanque el
agua y, como consecuencia, se inunde la parcela.

Después de los desquelites, hasta finales de Junio o del
mes de Julio, cuando comienza a espigar el mafz se deshierba la
parcela. Esta labor se realiza con el machete empleando 11
personas 2 dfias en efectuar la labor en una hectérea.

Si en lu parcela nuevamente brotan arvences, a finales de
Agosto se repite el deshierbe requiriéndose para ello de 6 per-
sonas para realizar el trabajo en un dia por hectérea.

La cosecha del maiz y del haba se ;éalizan en Noviembre o
a principios de Diciembre colaborando en esta tarea alrededor
de 16 personas por dia para "piscar" un pocd m&s de una hecté-
rea. Cuando las plantas han sido sometidas a las mejores con-
diciones clim§ticas se levantan 30 cargas de mafz por hectérea.

Los trabajos necesarios para el cultivo de la milpa se rég
lizan con la ayuda familiar interviniendo para ello los padres
Yy los hijos (as). Cuando se necesita més mano de obra como en
la siembra, en los desquelites, en el deshierbe y en la cosecha,
se contratan peones a loquue se les paga $ 300.00 de jornal

diario y, ademis, se les da de comer en la casa del duefio de la
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parcela: sopa y carne de res o puerco o pollo y un refresco(lz)
Cabe mencionar que la porciﬁn de maiz cosechada gue se destina
a la venta es adquirida en el puebla por dos acaparadores; aes-
tos dfrecen el mismo precio que serfa pagado en éantiago Tian-
guistenco por el producto. Ante esdto, los habiEantes de este
poblado prefieren vendérsela a ellos ya que de eéta manera se
ahorran el flete gue tenarian que pagar para trahsportarse a
Santiago Tianguisténco para aliénargla graminea. Los acapara-

dores de mafiz de la comunidad paganza $ 1,300.00 la carga y pos

teriormente ésta la venden en la Codasﬁpo del Distrito Federal.

1.2)..- CREDITOS EN LA AGRICULTURAqu CODAGEM~(CO$ISION DE DESA- -

RROLLO AGRICOLA Y GANADERO DEL ESTADD DE MEXICO) ,

' CODAGEM en San Pedro Tlaltizapsnh proporciona crédito culti
vadorias, sembradoras y fertilizantes,a través de su oficina que
se enbuentra en Santiago Tianguistenbo_y gque opera con el Banco
Agropecuario situado en Toluca. |

Al obtener el campesino.esﬁe crﬁdito se ve forzado a pagar

el sefjuro agricola, el de vida y el 6e hospital;

(12) .~ Esta alimentacibén es de. mejor calidad que 'la ofrecida a
los peones en Ocotenco y en general de Coatepec, /e incluso en
una ofasibn un informante de San Pedto fué a jorﬁalear a Coate-
pec y, debido a lo deficiente de la tomida que lg ofrecfan, no
regrebé nuevamente. Esta d1ferenc1§ muy probablemente se debe
a que son pocas las personas de San Pedro que se dedican al jor
naleociagrficola y, por lo tanto, a pebar de recibir el jornal es
tabletido en la zona, poseen otro tipo de incentivos o atracti=
vos cémo son: una mejor allmenta016§ y el ser aﬁendldos perso-
nalmente en la casa del duefio del cultivo. .
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1.3) .~ FOMENTO DEL "HUERTO FAMILIAR" POR PARTE DE PRONASE

(PRODUCTORA NACIONAL DE SEMILLAS).

PRONASE penetr6 en San Pedro Tlaltizap&n hace 3 ahos obse-
guiando a sus habitantes sobres con semillas de cebolla, toma-
te, ré&bano, cilandro y lechuga,con la finalidad de que estos
- productos se fomentaran dentro de pequefios huertos familiares,
pero debido a que la mayorfia de las casas del poblado carecen de
tierra para su cultivo, éstos son sembrados en pequenas exten-

siones dentro de la parcela.

2) .- GANADERIA.

Alrededor de un 50% de la poblacibn posee ganado comé: va-
cas, toros y borregos, teniendo en promedio 3 reses y 4 ovejas;
éstos suelen llevarlos a pastar gratuiﬁamente a los caminos del
ejido o de las tierras comunales. Sin embrago, a las personas
de Xalatlaco que llevan a apasentar sus animales a esto luga-
res de Febrero a Abril de cada ano, porrmedio de un permiso que
les concede el comisariado ejidal de San:Pedro, efecﬁﬁan un pa-
go entre todos ellos de $ 40,000.00 por dicho periodo -

( $ 29,000.00 por 2,000 animales). Esta cantidad se encargan
de pagarla 3 6 4 personas de Xalatlaco a las que se les enco-
mienda el contrato del pastoreo,>pero cada dueno les paga a
ellos la cantidad que le corresponde dependiendo del nfGmero de
sus animales. Después de este periodo los pastores de Xalatla
co llevan a sus animales a pastar a las tierras de su pobiado,
debido a que con esa etapa de descanso sus pastos se desarrolla

ron nuevamente.
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3) .~ APROVECHAMIENTO ECONOMICO DE LO QUE QUEDA DE LA GRAN LA(C:j-

NA: PESCA Y UTILIZACION DEL TULE.

Si recordamos que originalmente en San Pedro todos sus ha-
bitantes se mantenian de la pesca y de la confeccién del tule,
nos sorprenderd saber que en la actualidad solo 5 6 10 personas
se dedican a la pesca y a la extraccién del tule y 15 gentes al
tejido de petates; esto se debe en gran medida a que socialmeh-
te este tipo de actividades se destinan a las personas mds hu-
mildes.

La ciénega que queda de la gran laguna se ubica 1.5 Kms.
del nficleo de poblacién. En ella la pesca de acosiles, ranas
y peces se realiza durante todo el aho y estos animales acudti-
cos se destinan a la venta en Santiago Tianguistenco y en Tolu-
ca. En ella también se encuentran patos silvestres que son ca
zados para el consumo familiar.

El corte del tule se efectﬁa en los meses de Junio, Julio,
Agosto y Septiembre. Las personaé que raxtraen éste emplean
una parte para confeccionarlo y otra para la venta a las otras
gentes de la coﬁunidad que también se dedican a tejerlos, pero
que no acuden a obtener esta materia prima; la venta de cada
"manojo" de tule (de 0,30 mts. de didmetro) la hacen por la can
tidad de $ 60.00 . Con este material elaboran aventadores, pe
tates chichos (de 1 mt. por 0.40 mt.) y petates grandes (de 2
mts. por 1.5 mts.); esta artesanfa la destinan principalmente
a su alienacién tanto en el tianguis de Santiago Tianguistenco,
como en los pueblos cercanos donde sus productores deambulan

por las calles ofreciendo sus articulos. El precio de cada pe
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tate chico es de § 35.00 y de cada petate grande $ 160.00 .

G) .— COMERCIO.

Siguiendo la tradicién de los arrieros, los descendientes
de éstos, a'través de las generaciones, y otras personas que se
vieron atraidas por esta ocupaci6n, fueron convirtiéndose en co
merciantes al substituir 105 burros como medio de transporte
por los camiones de carga y de pasajeros. Actualmente un 50%
de la poblacién se dedica al comercio de frutas, verduras y le-
gumbres; de este pércentaje un 30% lo practica al mayoreo y un
- 20% al menudeo. Los comerciantes al mayoreo se caracterizan
porque poseen camiones de carga con los que acuden a comprar
productos en las huertas de otros estados como Veracruz, More-
los, Oaxaca, etc.; dichos articulos los menudean posteriormente
en varios tianguis de la zona como son: Toluca, Tenango, Santia
go Tianguistenco, Metepec, etc. En este tipo de comercio eé
el hombre el duefio de los puestos siendo auxiliado por la espo-
sa y por los hijos, contrdtandose a la vez peones. '

Los comerciantes al menudeo carecen de camiones de carga,
por lo que se transportan en camiones de pasajeros o taxis tipo
pesero a la mercéd donde compran algunos productos para poste-
riormente menudearlos en uno o dos tianguis de la regién. En
este comercio en pequefio es la mujer la duefia o encargada de €l
y el resto de la semana se dedica a las labores del hogar; en
este caso no se contratan peones.

El comercio constituye en el pueblo la actividad gque produ

ce mayores ingresos, debido a gue la gente gue lo practica en
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grande obtiene de ganancia $ 5,000.00 6'$ 6,000.00 semanales
més el producto que les sobre de las ventas. En cuanto a esto
y por contradictorio que¢ parezca resulta de interés sefialar que
a pesar de ser ésta la actividad que reporta mayores ingresos,
socialmente es criticada debido a que su ocupacibén se destina
también a las personas md&s humildes y, por ello, la gente que
la practica siente una pena muy grande con los habitantes del
poblado en las priﬁeras dos ocasiones en que asiste a la Venta.
Esto se refleja éomﬁnmente en que en las primeras ocasiones la
vendedora al ver a alguien conocido cerca de su puesto se escon
da para no ser vista. No obstante,después de las primeras ven

tas la pena desaparece.

H) .- TEJIDO DE LANA Y COSTURA O MAQUILA.

El tejido de la lana y la costura o maquila constituyen al
ternativas econfémicas m&s o menos recientes en San Pedro Tlalti
zap8n, si consideramos que la primera 4t 'ellas surgid hace 20
anos aproximadamente y la segunda hace 10 afos.

El origen del tejido de la lana en la comunidad se estable
ce en el matrimonio que contrajo un j6ven de Gualupita con una
muchacha de San Pedro y su residencia en el poblado de esta ﬁl—
tima. El jéven, h&bil en su oficio, les ensené a algunas per-
sonas de San Pedro la técnica del tejido, y fué asi como la ela
boraci6n de esta artesania en suéteres comenz6 a difundirse en
el poblado alrededor del ano de 1962. Actualmente, un 50% de

las familias de la comunidad se dedican a la elaboracidén de sué

teres y mafanitas de lana y también los llegan a tejer de acri-
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14n y hilo. Esta actividad la realizan hombres y mujeres ya
sean casados o solteros, de edad avanzada o j§venes e incluso
los niflos y las nihas auxilian a tejer las solapas y los cintu-
rones de los suéteres.

(13)

Tanto el bastidor y el buril como la lana, el acrilén

y el hilo se compran en Gualupita. El kilo de lana lo adquie-~
ren a $ 200.00 ; el de hilo a $ 150.00 y el de acrilén a '
$ 225.00 ; para 1a1elaboracién de un sucter se requiere de apro
ximadamente 1% Kg. de cualquiera de estos materiales y para el
tejido de vna maflanita 3/4 Kg. Cada suéter se teje en 7 horas
de trabajo por lo que en promedio se suele tejer un sue€ter por
dia. Los sueteres ya terminados los llevan a vender los mar-
tes a Santiago Tianguistenco y ahi los alienan a los de Gualupi
ta por unidad a: $ 550.00 cada suéter de lana; $ 350.00 el de
hilo y $ 425.00 el de acrilén. Las personas de Gualupita que
édquieren estos suéteres, a su vez, los llevan a revender a
Chinconcuac. 5

En la comunidad solo existe una familia que posee un telar
en donde es posible tejer cobijas, gavanes y sarapes. La com-
pra de la materia prima también la efect@Ga en Gualupita y la
venta de su produccién la 11e§a a cabo en Santiago Tianguisten-
co a los de Gualupita.

Cabe mencionar que algunas personas que se dedicaban al te
jido en el poblado, abandonaron esta actividad para dedicarse a
la costura o maquila, debido a que esta Gltima es mis reditua-
ble econdémicamente, adem&s de que constituye un ingreso constan

te durante todo el ano, mientras que el tejido tiene su é&poca

(13) .~ Instrumento semejante a un gancho para tejer.
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de mayor demanda solo durante la temporada de frio.

El comienzo de la actividad costurera o maguiladora en San
Pedro Tlaltizapén se originé por la influencia de dos pueblos
vecinos que se dedicaban a esa labor: Almoloya del Rfo y Santa
Cruz Aﬁizapén, §iendo Almoloya quien tuvo mayor efecto al invi-
tar algunos haBitantes de San Pedro a trabajar laborando en 1la
maquila de ese lugar. Fué asi, como esas personas aprendieron
la técnica y posteriormente se compraron una miquina de coser
para efectuar este trabajo en sus hogares.

En la actualidad un 25% de-la poblacién se dedica a la ma-
quila y aunque la realizan tanto hombres como mujeres, la mayor
parte de sus trabajadores se compone por muchachas de 14 a 35
afios de edad. Esta labor cuenta con dos modalidades: a) la
maquila que se lleva a cabo en los hogares de las trabajadoras
y b) la maguila que se realiza en los talleres que existen en
la comunidad. En ambos casos se elaboran las piezas que cons-
tituyen pantalones, blusas, faldas o bolsas para el mandado de
pléstico. La materia prima es proporcionada por los interme-
diarios o por los duefios de las tiendas de ropa del Distrito Fe
deral. El sueldo por laborar en los talleres es de $ 2,000.00

semanales.(14)

I) .- SOCIEDADES EXISTENTES EN EL POBLADO.

En San Pedro existen 3 sociedades: 1) El1l Calpulli "Carlos

Hank Gonz&lez", 2) El1 "Taller aurio-industrial de la mujer cam-

.{(14) .- Para mayor informacién, véase la tesis de Claudia Cué-

llar: "El papel de la mujer en la produccibén maguilera y su im-
portancia en la reproduccibén de la fuerza de trabajo de la uni-
dad familiar". UAMI. Departamento de Antropologfa Social. 1981.
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pesina" y 3) La "sociedad de tractores”.

1) .-Calpulli “"Carlos Hank Gonzé&lez": sociedad de cria de porci-

nos.

Env1973 se formaron varios calpullis en el Estado de Méxi-
co, debido a que el gobernador Carlos Hank Gonz&lez los promo-
vi6 obteniendo el financiamiento econfmico por parte de Banru-
ral.

El calpulli de San Pédro Tlaltizapén lleva el nombre de di
cho gobernador y se considera el mejor organizado del Estado de
México, ya que el afio pasado concluy6 su deuda con el banco y
actualmente opera con ganancias.

Para la formacibén de la sociedad del calpulli se unieron
40 ejidatarios donando cada uno su parcela, cohvirtiéndose en
"socios" al crear la granja de porcinos. En su inicio Banru-
ral les proporcion$ a crédito més de $ 2,000,000.00 para la com
pra del material de la construccibn, laradquisicién de los co-
chinos, etc. y el gobierno del estado, aﬁtravés del presidente
de CODAGEM, envid a aléunos de los socios a un curso de veteri-
naria en Temazcaltzingo, Michoacén,con ia finalidad de que cono
cieran las enfermedades a las que estén expuestos los porcinos
y a 3 socios mds les facilit6é un curso de contabilidad en Tolu-
ca.

De las parcelas que donaron los socios solo 15 de ellas se
encuentran continuas en las que se localizan m&s de 900 vien-
tres y, como el resto de las parcelas estén dispersas, en la ma

yor parte de ellas se siembra avena para producir pastura y pa-
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ja para los porciﬁos. Las parcelas que no se emplean para los
animales se siembran con maiz y haba para posteriormente alie-
nar estos productos. El dinero obtenido de ia venta de los
porcinos, de la pastura y de la paja sobrante, y del maiz y del
haba, ingresa a la sociedad y en Diciembre o en Enero se repar
ten las utilidades.- El afio pasado en el Calpulli se tuvie-
ron $ 84,000.00 de utilidades. |
Cada socio gana $ 980.00 semanales por trabajar en el Cal-

pulli m&s la porcién que le corresponde de las utilidades anua-
les. |

- Los representantes del Calpulli se conforman por 6 elemen-
tos: un presidente, un tesorero, un secretario y un suplente pa
ra cada uno de estos cargos. Cada mes dentro de esta sociedad
se realiza una asamblea a la que acuden todos los socios para

informarse sobre su funcionamiento.

2) .- "Taller aurio-industrial de la mujer campesina": maquila

de ropa.

Esta sociedad en San Pedro Tlaltizapén funciona desde Mayo
de 1981; en ella se cose ropa. - Se inici§ con 24 mujeres una
de las cuales doné 'una parcela para la construccibén del taller
y Banrural les financié a crédito'el dinero necesario para la
construcCién del plantel, la compra de miquinas, etc. Esta so-
ciedad se formé debido a que las mujeres deseaban participar
econfmicamente en sus hogares argumentando que el ingreso mone-
tario de sus esposos no era suficiente para cubrir sus gastosf

En la actualidad dicho taller cuenta con 24 miquinas de coser.
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La representacidén de este taller se basa en una presiden-
ta, una tesorera, una secretaria y una suplente para cada uno

de estos cargos, siendo en total seis elementos.

3).- Sociedad de tractores.

En el poblado existen seis tractores a nivel sociedad y
24 particulares, estos ﬁltimos adqui:idos indi?idualmente por
sus propietarios.

Los tractores en sociedad se obtuvieron a través de la Li-
ga de Comunidades Agrarias siendo Banrural la institucibn que
realiz6 el préstamo monetario para su consecucién. Cada traé-

tor forma una sociedad con 10 socios aproximadamente.

4) .- Proyectos de sociedades.

Como las colectividades anteriores han sido favorables en
la comunidad, algunos habitantes han sugerido la creacifn de
otras sociedades entre las que se piensan tramitar:

a).- La construccién de una gasolinera con 16 socios.

b) .- Una sociedad dedicada a la crfia de borregos‘con 40 so

cios y que entre ellos existan 24 parcelas continuas.

c) .- Una asociacién-consagrada a la produccién de pollos

con 15 socios y 4 parcelas unificadas.

J) .- TRABAJO EN LAS FABRICAS Y LA MIGRACION TEMPORAL.

Debido a los buenos servicios de comunicacién con que cuen
ta San Pedro Tlaltizap&n para transportarse a Santiago Tianguis
tenco, a Toluca y al Distrito Federal, algunos habitantes de la

comunidad salen del poblado por la mafiana a laborar en dichos
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lugares, regresando por la noche, o bién, residen fuera toda la
semana . en algunos casos en los que se trabaja en €l Distrito
Fedéral, regresando al poblado los fines de semana a visitar a
sus familiares.

En lo que respecta al trabajo que ofrecen las f&bricas en
el Estédo de México, alrededor de 100 personas del pueblo acu-
den a laborar a las de Santiago Tianguistenco y 15 gentes asis-
ten a las de Tolucé. Estos son sobre todo j6venes a partir de
los 18 anos de edad y de ahbos sexos.

La personas que laboran en el Distrito Federal generalmen-
te estén relacionadas con el comercio en.los tianguis semanales
de ese lugar, siendo la merced donde se proveen de sus mercan-
cfas, aungque otros también acuden a la capital a realizar otros
tipos de empleos como: cargadores, choferes en las lineas de ca

miones, obreros, etc.

K) .- IMPORTANCIA DE LA LENA PARA LA POBI'ICION Y SU ADQUISICION.

Ya hemos visto que San Pedro Tlaltizapén carece de monte
y a pesar de que actualmente el 50% de la poblacibén cuenta cbn
estufa, la lefia continfia siendo un combustible indispensable pa
ra este sector de la poblacién y, con mayor razén para los que
carecen de ella. Los primeros emplean la estufa para preparar
la mayorfa de los alimentos, sin embargo, la madera continfia
siendo utilizada para la elaboraci6én de las tortillas; pues si
bien &stas pueden adquirirse en las tortillerfas, su sabor e§
diferente y los habitantes prefieren el sabor de las tortillas -

hechas a mano. Este combustible también es empleado para ca-
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lentar el agua para baharse y, en invierno, este producto se em
plea para aprovechar el calor que desprende con la finalidad de
mitigar el frfo caracteristico de esta estacién. Para las per
sonas que carecen de estufa, ademés de utilizar la lena para
estos requerimientos, la ocupan péra cocinar la totalidad de
sus alimentos.

La lefia también es impresindible para la celebracién de
grandes acontecimiéntos.como: los bautizos, el cumplimientos de
los 15 anos en las mujeres, las bodas, los funerales y las ma-
yordomias. En el caso de las fiestas, la leha se emplea para
cocer los alimentos debido a que las cazuelas utilizadas para
ello son tan grandes que no puede hacerse uso de la estufa.
Durante los cortejos finebres la lena se emplea para mitigar el
frio durante la velada y para preparar el café a los concurren-
tes tanto esa noche como durante los 8 dias siguientes cuando
se efectlian los rezos por el alma del difunto. En las mayordo
mias el combustible se requiere para prisarar las cenas, cada
8 dfas, cuando los sefores acuden a enflorar al santo; esta ce-
na se realiza en casa de la mayordoma y para cocinar es auxilia
da por las esposas de los otros mayordomos, no obstante, ella

es la que facilita el combustible.

ADQUISICION DE LA LERNA.

Como hemos visto para las personas de esta comunidad es im
portahte la utilizacién del combustible de la lena tanto en su
vida cotidiana como para la celebracitn de los grandes aconteci

mientos, a continuacién mostraremos las formas en que &sta pue-
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de adquirirse para satifacer esas necesidades.

Existen 5 posibilidades por medio de las cuales las perso-

nas de San Pedro logran conseguir la lena:

1) .~ Comprando a las personas que lleban a vender al pobla
do cargas de lena en burros, mulas o machos.

2) .- Comprando en la comunidad toda su mercancfa a las ca-
midnetas de redilas que llevan raja.

3) .- Intercambiando articulos por lena o adquiriendo con
moneda este.producto en la seccibén del trueque de le-
fna en el tianguis de Santiago Tianguistenco.

4) .- Compra@ndola al menudeo a las mismas personas de la co
munidad que se dedican a revender el combustible gue
obtuvieron de cualquiera de las tres formas anterior-
mente senaladas.

5).- Lefiando en "la loma" en Capulhuac.

Las personas que llevan a vender al pueblo lefia en sus ani
males de carga como: burros, mulas y machos, Vienen caminando
los domingos desde Coatepec, San Lorenzo, San Mateo Texcalyacac
y Xalatlaco. Cuando llegén a San Pedro se introducen por las
calles para ofrecer su producto; ellosvvenden a $ 280.00 la
carga de un burro y a $§ 360.00 la carga de un macho, Hasta
1977 entraban muchas personas a la comunidad procedentes de
esas localidades a vender su lena en burros, sin embargo, en la
actualidad su nGmero se ha reddcido considerablemente y se cal-
cula que solo 10 gentes al mes penetran al poblado a ofrecer su

lefia de esta manera.
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Desde 1965 6 1970 comenzaron a aparecer en la comunidad ca
mionetas de redilas que transportan lena en raja para su venta.
Estas camionetas proceden de Ocuila, San Juan Atzingo, Santa
Martha, Santa Lucfa y Santa M6nica, y en su mayorfa llegan a
San Pedro alrededor de las 6:00 A.M. para evitar ser vistas por
1a vigilancia forestal, debido a que transportan solamente leha
en raja; hay'algunas,qué entran més tarde a San Pedro, a las
11:00 A.M. & 12:00‘P.M., pero cubriendo su producto con lona pa
ra que sea mis difficil que las sorprenda la vigilancia fores~
tal. Estas camionetas entran cualquier dfa de la semana y pre
viamente quedan de acuerdo con el comprador o bien deambulan
por las calles ofreciendo su producto y deteniendo el motor de
su vehiculo esperando que alguien salga a comprarles. La com-
pra de la lena a estos vendedores se réaliza por la totalidad
de la leha transportada, la que es alienada por $ 2,500.00 .

Al mes se introducen al poblado 12 camionetas con la finalidad
de vender la lena. |

Respecto a las personas gque adquieren la lefia en el tian-
guis de Santiago Tianguistenco, ya sefalamos en el capitulo II
de este trabajo cémo se efectﬁan tanto las transaccionés en
trueque como en moneda. .

Existen unas 10 6 15 pefsonas en la comunidad que adquie-
ren la lefia de cmalquiera de las formas expuestas anteriormente
y se dedican a revender este combustible a las personas del po-
blado gue lo soliciten. Se dice que desde hace 10 ahos se re-
vende la lefia emn San Pedro Tlaltizap&n, fecha que coincide con

la aparici6n de las camionetas con raja en la comunidad. Es-
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tas personas que revenden la lena, realizan sus ventas‘por me-
tros, tercios y al menudeo, es decir, por unidades. El precio
del metro cuadrado es de $ 585.00 ; el de un tercio es de
$ 140.00 y al menudeo se venden 2 palos muy delgados por $10.00.
Es importante sefalar que la leha se vende a los habitantes de
San Pedro Tlalfizapén y solo existe un caso de una persona de
Capulhuac, que viene al poblado a comprarla a los revendedores
debido a que es carnicero y la requiere para el cocimiento de
la carne.

Dentro de las posibilidades que existen para obtener el
combustible de la lenfia tan necesario en San Pedro, cabe mencio-
nar el acceso que tienen 2 6 4 sefioras de alrededor de 70 afios
de edad para ir a lefiar a "la loma" en Capulhuac. Estas sefio
ras son demasiado humildes y no cuentan con el dinero necesario
para adquirir la leha y tampoco participan con productos en el
trueque en Santiago Tianguistenco. Ellas con la ayuda de un
machete leflan madera seca como baritas,rla jarilla,los "mezo-
tes" (pencas del maguey)y el "mechinte" (rafz del maguey). Pa
ra lenar en "la loma" estas sefioras no requieren de algfin éermi
so de Capulhuac ni les cobran para ello, pues seglin ellas di-

cen: "solo recogemos la basura”.

OTRO TIPO DE COMBUSTIBLES.

Debido a que la lefla es un bien escaso y necesario dentro
de la comunidad, el valor gque implica el tenerla es apreciado
por los habitantes del poblado; éstos tratan de conservarla el

mayor tiempo posible combinando su uso con el empled de las ba-
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ras del haba, del zacate que qu@dﬁ de la cosecha del mafz y de
los olotes. Algunos comerciantes utilizan también las cajas
de madera de la fruta y de la verdura. Como combustible tam-
bién se llega a utilizar el excremento de las reses o de.-los ca

ballos denominado "bufiigas”.

L) .- ESTUDIO DE UNIDADES DOMESTICAS FAMILIARES QUE PARTICIPAN

EN EL TRUEQUE.

1) .- Ingreso al intercambio de las personas que aportan artfcu-

los y causas de dejarlo.

La participacién en el trueque de lefia con articulos en
Sahtiago Tianguistenco, constituye otra de las actividades que
socialmente se ha destinado a las personas m&s humildes de la
comunidad. Por ello, en las primeras ocasiones en las que se
asiste a este intercambio las sehoras se apenan con los derés
habitantes del poblado, ya sea debido a que sienten que las cri
tican porque no son pobres y asisten al truegue o por gque con
ello esté&n demostrando que son humildes.

El ingreso a este intercambio generalmente se ve impulsado
por el comentario de algln familiar respecto a lo redituable
que resulta la transaccibn, aunQue otro grupo de gente ingresa
a &1 sin dicha sugerencia.

La causa que origina la asistencia al trueque puede variar
dependiendo de la procedencia de los productos que se van a in-
troducir al intercémbio; de esta manera, los comerciantes que
no saben que hacer con los sobrantes de su comercio prefieren

ingresar al trueque y obtener lefia a cambio de sus productos
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que tirarlos; las seforas que compran articulos en el mercadb
monetario especialmente para trdcarlos piensan que asi pueden
obtener mas lena gque compréndola con la misma cantidad inverti-
da y la gente que produce los articulos que intercambia carece
del dinero suficiente para adquirir la lefa.

Por otro lado, las sehoras que han dejado de asistir al
trueque lo han hecho por dedicarse a otras actividadesAeconémid
camente mds favorables como la maquila o el comercio, o bien,
porgue sus esposos'consiguen mejores trabajos que los que te-
nian antes, lo gue les permite vivir en una mejor situacién eco
némica y adquirir con dinero la lenha en el poblado.

Actualmente de San Pedro acuden a trocar por leha alrededor
de 50 senoras de Mayo a Octubre; 20 de Noviembre a Enero; 30 en
Febrero y 20 de Marzo a Abril. La reduccién en la asistencia
a este intercambio se encuentra relacionada con las temporadas
de los trabajos agricolas ya que, las personas que poseen mil-
pas laboran en ella, pero en los casos en los que no se culti-
va, la no asistencia se basa en que como los lefiadores se dedi-
can a las labores de sus milpas y a jornaiear, se introduce po-
ca leia al intercambio y, por lo tanto, el trueque para las gue
llevan articulos no es tan redituable debido a que les piden
mé&s de sus productos por menos leha y, en ocasiones, si no son
sus clientas no les cambian.

Al trueqﬁe las senoras genéralmente van soias aungue en
ocasiones son acompahadas por alguna de sus nueras. El marido
no acompafia a la esposa debido a que éste tiene otro tipo de
ocupaciones a las que no puede faltar, excepto -si su trabajo es

t& relacionado con la lefia como es el caso de los carniceros y
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de los que se dedican a la reventa del combustible en el pobla-
do.

A continuacibén presentaremos el estudio de algunas unida-
des domésticas familiares de las sefhoras gue intervienen en el
trueque con articulos de consumo b&sico. En ellas se expondré
la organizacién econ6mica familiar en el momento en que se in-
gres6 al trueque y la organizacién econémica familiar actual.ﬂ
En este ﬁltimo caso se verd, entre otras cosas, el manejo que
se hace de los recursos para obtener los articulos que se lle-
van al trueque, el presupuesto en términos monetarios de los
articulos intercambiados y el destino del combustible que se ad
quiere en el cambio. Comenzaremos la exposicibén con el caso
de los comerciantes, mostrando tres tipos diferentes de acuerdo
a su gahancia y a su mentalidad mercantil; para ello veremos
una familia que tiene una carniceria, otra que se dedica al co-
mercio de sandias, cocos y pifias y otra en la que la senora ne-
gocia con verduras y legumbres. Poster iormente pasaremos al
grupo de personas que compran articulos especialmente para in-
- tercambiarlos; en éste se expondra tres diferentes niveles de
percibir la transaccién del trueqgue, ejemplific&ndose con un ca
so en el que se adquieren productos en la Conasupo de Santiago
Tianguistenco y en la merced en el Distrito Federal; otro en el
que solo se compran en la Conasupo ¥ otro en el que se adquiere
requesén en la plaza de Tianguistenco. En seguida pasaremos
al grupo de las personas que combinan la introduccién de articu
los gque ellos producen con la compra de productos y se presenta

r8 el caso familiar de una sefiora que produce tortillas y ade-
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nds compra en las tiendas de abarrotes articulos para intercam-
biar y, por Gltimo, se pasard al grupo de las personas que lle-
van articulos de produccién directa mostr&ndose el caso de una
productora de petates.

Quisiéramos aclarar que los casos que a continuacién se
presentan los consideramos cualitativamente representativos de-
bido a que en ellos se muestran los diferentes niveles o formas
de percibir la transaccién del trueque, si existen, dentro de

cada categoria.

2) .- CASOS CONCRETOS DE ESTUDIO DE UNIDADES DOMESTICAS FAMILIA-

RES CUANDO COMENZARON A ASISTIR AL TRUEQUE Y EN LA ACTUALIDAD.

2.1) .- COMERCIANTES QUE DESTINAN AL TRUEQUE LOS PRODUCTOS

QUE NO PUEDEN SER VENDIDOS EN EL MERCADO MONETARIO.

2.1.1).~- FAMILIA M.G.

ORGAMIZACION ECONOMICA FAMILIAR CUANDO COMENZARON A ASISTIR AL
CAMBIO. |
a) .- Composiciétn familiar.
(;? La familia a la cual nos referimos,
65; o} ; )
A, Az la gue comenzaron a formar B1 y BZ’

ingres6 al trueque con la compaiifa

a €1 de B, aa En ese momento, es

_ 2°
.3? 8'4 §3 ta unidad doméstica se encontraba
2
constitufda por los suegros de 65 y 60 afos de edad respectiva-

mente, por el marido de 20 anos, por ella (Bz)de 14 afos y por
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su cunada de 16.
b).¥ Recursos.

Esta familia disponia de 2 hectéreas de tierra en pegquena
propiedad, de 2 sémilas y de animales domésticos como: 3 cochi-
nos, 10 gallinas y 10 guajolotes. En ese tiempo carecian de
estufa.

c) .- Actividades econbémicas de cada uno de los miembros.

El suegro (A15 se dedicaba al cultivo de sus tierras y jor
naleaba en la temporada de trabajos agricolas.

La suegra (Az) se ocupaba de las labores del hogar y hacia
tortillas para trocarlas por la leha en el tianguis de Santiago
Tianguistenco.

El esposo (Bl) auxiliaba a su pap& en los trabajos de las
milpas.

Ego (B2) colaboraba con su suegra a realizar las labores
domésticas y la acompafiaba a realizar el cambio de tortillas por
lena en el tianguis de Santiago Tianguistenco.

La cuhada de 16 anhos de edad, también participaba en el
trabajo del hogar, pero no asistia con su mam& al trueque por-
qgue le daba pena ir a cambiar.

d) .~ Razén por la que se ingres6 al trueque y productos que se

han intercambiado.

La sefiora comenzé a asistir al trueque en 1960 porque su
suegré la 11eVaba para que la auxiliara a trocar las tortillas
por la lena. La suegra falleci6 en 1970 por lo que esta fami-
lia se vié obligada a independizarse, sin embrago, la sefiora

continué llevando tortillas al trueque pero ahora por su cuen-
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ta. Este producto lo introdujo al intercambio hasta 1976 fe-
cha en la que tuvieron una carnicerfa y, en la que substituy6
las tortillas por los productos que no vendian en la carnicerfia.

Antecedentes familiares: La mam& de esta sehora no asis-

tfa al trueque.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR ACTUAL.

a) .~Composicién familiar.

Esta familia actualmente tiene 22
__E;g anos de asistir al trueque y se encuen
tra constituida por: el padre y la ma-
(f> dre (Ego) de 42 y 36 anos de edad res-
20 19 13 ® pectivamente y sus 4 hijos; uno de

ellos varén de 20 afios de edad y 3 mujeres de 19, 13 y 9 afos.
b) .~ Recursos. ’

- Comercio: Tienen una carnicerfa donde venden los produc-
tos de los cochinos que. ellos déstazan.

- Animales: En su hogar crfan 6 gallinas, 13 guajolotes y
6 cochinos. No poseen ganado.

- Tierras cultivables: Poseen 2 hectdreas de tierra que ob

tuvieron por herencia, localizadas en 7 terrenos de ubicacién
diferente.

- Otros recursos: Tienen una camioneta y estufa de gas.

c) .- Manejo de los recursos.

Los animales domésticos gue crian los destinan a su consu-
mo, © bien a la venta en caso de alguna necesidad monetaria.

Las tierras que poseen no las laboran porgque "no les con-
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viene"; por ello, las prestan a otras personas para que las tra
bajen.

La camioneta la emplean para transportar los cochinos que
compran y para trasladar la leha que obtienen en el trueque.

- La carnicerfa y su relacién con la lena.

El principal recurso de esta familia y alrededor del cual
giran sus actividédes, lo constituye su negocio en la carnice-
ria. Ellos comprén los cochinos a los campesihos que van a
venderlos los martes al tianguis de Santiago Tianguistenco y a
los que van a alienarlos los viernes al tianguis de Toluca.

Los hombres de esta familia se dedican al proceso de destaza-
miento de los animales y a la venta de los productos que de
ellos obtienen.

Semanalmente destazan 10 puercos (2 el lunes, 3 el mié&rco-
les, 2 el viernes y 3 el sé&bado). Durante el-. proceso produc
tivo la lefia tratan de substituirla por la estufa de gas, debi-
do a que resulta més econémico la utilizacién de esta Gltima.
Sin embargo, dicho combustible es inprescindible para la elabo-
racién del queso de puerco, las viceras, el chicharrén y junto
con éste la manteca blanca. En el momento de la elaboracién
de este chicharr6n y de la manteca clara se produce el "gabazo
de la grasa", o sea las denominadas "carnitas" o "chicharrén en
polvo" y, la manteca que ha sido utilizada para producir el chi
charrén de 20 cochinos queda de color obscuro. Tanto estas
carnitas como la manteca morena no se venden; en ocasiones in-
clusive "la gente no la quiere ni regalada”; por ello, las des-

tinan al trueque de lefia, producto que como hemos sehalado re-
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sulta indispensable en el proceso productivo.
El presupuesto aproximado de los gastos y de la ganancia

semanal de su negocio es el siguiente:

Compran una tonelada (10 cochinos) en $ 80,000.00 ; des-
pués de destazarlos obtienen:
PRODUCTO ' PRECIO DE VENTA ‘TQTAL
POR KG.
300 Kg. de carne (lomos,
piernas, costillas

y espaldillas sin

hueso) $ 200.00 $ 60,000.00
30 Kg. de chicharrén $ 250.00 $ 7,500.00
80 Kg. de longaniza $ 200.00 $ 16,000.00
180 Kg. de manteca blanca $ 70.00 $ 12,600.00
20 Kg. de viceras (hfigado,
pulmones y corazén) $ 75.00 $ 1,500.00
5 Kg. de queso de puerco $ 200.00 $ 1,000.00
3 Kg. de patas $ 70.00 $ 210.00
1 Kg. de rellena $§ 60.00 $

60.00

TOTAL $ 98,870.00

Adem&is de esto, se producen 5 Kg. de carnitas y 10 Kg. de

manteca morena que generalmente no se venden.
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GASTOS:

Una tonelada de cochinos " $ 80,000.00
Impuesto del rastro $ 1,000.00
Luz del establecimiento y del refriéerador $ 500.00
Especies (ajos, cebollas, chilaca, sal, etc.) $ 1,000.00
Gas $ 700.00
Gasolina para el transporte $ 600.00
1 Mt2 de lena (la 6btienen en el trueque; pero

en dicha seccibn cuestaj $ 500.00

TOTAL $ 84,300.00

Dentro de sus gastos el de la lena corresponde al .59%

GANANCIA:

Ingresos (sin contabilizar las carnitas y la

manteca morena) ¢ $ 98,870.00
ry

Gastos: : $ 84,300.00

GANANCIA: | $ 14,570.00

Pero su ganancia real porque la lefia la obtienen en
el trueque es de: § 15,070.00
Por lo que la lena que adquieren en el trueque incre-

menta sus ganancias en un 3.43% semanales.
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PRESUPUESTO PARA EL TRUEQUE.

Como no se venden los 5 Kg. de carnitas ni los 10 Kg. de
manteca morena, estos productos los llevan a trocar por la le-

ha. El presupuesto de esto es el siguiente:

PRODUCTO PRECIO DE VENTA TOTAL
5 Kg. de carnitas $ 80.00 Kg. $ 400.00

10 Kg. de manteca morena $ 50.00 Kg. : $ 500.00
TOTAL $ 900.00*

Esto es cambiado por 3 metros cuadrados de lehna; el valor
monetario de cada metro cuadrado que obtienen es de $ 500.00 y
para transportar este combustible del tianguis a su poblado em-
plean su camioneta, por lo que no pagan transporte de tercios.

Ante esto tenemos que:

LLevan en productos el equivalente monetario a .... $§ 900.00
A cambio obtienen en lefia el equivalente monetario a $1,500.00
Por lo que obtienen una ganancia al trocar sus pro

ductos en lugar de venderlos de ....viveeecevennans $ 600.00

Lo que corresponde @l ...ceceeccccscccscncsocennna . 66.66%

Pero su ganancia real porque estos productos no se
venden €s de ....cicciscncscscscacsssssasscscaccsns $ 1,500.00

Lo que corresponde al .....ccccieirccccccncnnannns 100%

* Este es el precio en el mercado monetario de la calidad de
los articulos llevados, Este no varfia como sucede con
otros bienes perecederos.
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En algunas ocasiones en las que las patas y la rellena no
pueaeﬁ ser vendidas las destinan al trueque por lena, pero lo
comfin es que lleven las carnitas Yy la manteca obscura.

En caso de gue no dispongan de estos productos, compran
teleras en la panaderia de Toluca. Adgquieren 200 panes a
$ 0.50 cada uno y éstos los intercambian por un metro cuadrado
de lena, o sea, por $ 500.00 de lefia, teniendo en consecuencia

una ganancia de $ 400.00 .

Como ven o sienten el cambio de ‘articulos por lena.

A este respecto nos dicen: "Llevamos a cambiar el desperdi-
cio, lo gue ya no se vende, y como el precio de lo que llevamos
ya salié en las ventas, lo que traemos de lefia es 'ganancia so-
bre ganancia'". "Como una de las cosas que m&s piden en el

(15)no les cambiamos &sta a las de la lena

cambio es la manteca
a menos que también se lleven carnitas y, cuando no llevamos
manteca y no nos quieren cambiar las carnitas o la rellena o
las patas que sobraron de la venta, lasréhantajeamos y les deci
mos gue si no llevan esas cosas la préxima §ez no les cambiamos
manteca".

"Como los lenadores no producen la lefia sino que nada mé&s
la juntan, no le meten cuenta de cuanto sale su lefia, en cambio
uno como éomerciante negociante si le mete cuenta y tiata de ga
nar a toda costa; por eso, en el momento de cambiar, cambiamos

sacdndoles provecho al pedirles m&s de lefia que lo que valen

nuestras cosas".

115).# Esto se debe a lo indispensable del producto para coci-
nar y @ que solo 3 personas lo introducen al trueque.
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Asistencia al trueque.

Ellos asisten al trueque 3 6 4 martes continuos y acumulan
la lefia que en estos difias obtienen; posteriormente; dejan devir
3 6 4 martes en los que ocupan el combustible que guardaron, en
este tiempo tratan de vender los articulos que no llevan al cam
bio, pero como es muy dificil alienarlos, generalmente acaban
regaldndolos a amigos o a personas de escasos recursos del po-
blado.

Utilizacién de la lena y gasto semanal.

La lefia la utilizan exclusivamente para el proceso produc=-
- tivo del destazamiento de los porcinos. No la destinan al uso
~ doméstico ya que para ello emplean la estufa y las tortillas
las compran en la tortilleria.
Semanalmente destinan al gasto de la casa $ 7,000.00 y su
alimentacibén b&sica es la siguiente:
Almuerzo: leche y pan y guisado (carne de res o
puerco o pollopwyeuna'fruﬁa.
Comida: sopa y guisado y antojitos como gquesa-
dillas y fruta.
Cuatro dias a la semana comen carne de
puerco de los animales que matan; un
dia de res, otro dfa de pollo y otro
dfa verdura y pescado.

Cena: taza de leche o café o thé y pan.

d) .- Escolaridad y actividades econfmicas de cada uno de los

miembros.

El padre estudié la primaria. Se dedica a la compra de
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los cerdos, a la matanza y a atender la carniceria. El martes
acompafia a su esposa al trueque de los artfculos por la lena.

La madre estﬁdié la primaria. Hace las labores domé&sticas
del hogar, atiende la carnicerfa cuando su esposo y sus hijos
van a comprar los porcinos y asiste los martes a trocar los ar-
tfculos por la lena.

El hijo mayor estudié la secundaria. Acompafia a su papé
a comprar los animales, ayuda en la matanza y atiende en la car
nicerié.

La hija de 19 afios estudié la preparatoria y de ahi ingre-
s6 a la Normal. Actualmente da clases en Toluca y continfa
sus estudios de maestra; el dinero qgue recibe de sueldo es para
sus gastos.” No acompana a su mamd al trueque.

La hija de 13 afios asiste a la secundaria y ayuda a su ma-
m& con las labores domésticas. No asiste con su mamd al true-
que.

La hija menor estudia la primaria y auxilia a su mamd en

el hogar pero tampoco la acompaha al trueque.

2.1.2) .- FAMILIA R.S.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR CUANDO SE COMENZO A ASISTIR AL

TRUEQUE .
a).- Coqpefisiép familiar.
{mﬁi_i%é Esta familia cuando ingres6 al true-
L-‘ -_i que se componfa del padre de 67 afios
' i ? - de edad; la madre de 57 afios y un hi-
[)
:

ZS jo de 22 anos. Estos habfan regresa
?3] 29] 25 29T 24127 T 2221] 26] 20[ 21 \8] 17 : _ o
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do a vivir al poblado un ano antes, después de 40 anhos de resi-
dir en el Distrito Federal, debido a que la renta de la casa en
ese lugaf era muy cara y ya ho quisieron pagarla.
b) .- Recursos.

No tenfan tierras pero posefan el inmoviliario que se tra-
jeron del Distrito Federal como: estufa de gas, televisién, me-

sa, sillas, etc.

c).- Actividades econbmicas de cada uno de los miembros.

El padre comerciaba en dos tianguis del Estado de México,
pifias, sandfas y cocos que compraba en la merced.

La madre se dedicaba a las labores domé&sticas y a vender
en la puerta de su casa la fruta que su marido no podia alienar
en el tianguis.

El hijo auxiliaba a su pap& a vender en los tianguis.

d) .- Razén por la que se ingres6 al trueque y productos que se

intercambian.

La fruta que sobraba del comercio '3 sefiora la trataba de
vender en la puerta de su casa, pero no se vendia bien y en oca
siones se echaba a perder e incluso la tenfia que tirar, por
ello, un familiar le sugirié que fuera a trocarla por la leha.
Ante esto, desde 1976 la sefora asiste al trueque con los so-
brantes del comercio que se constituyen por: cocos, pifias y san
dias durante todo el ano.

Antecedentes familiares: Su mam& nunca asistié al true-

que.
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ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR ACTUAL.

a) .- Composicién familiar.

‘ (}) Actualmente esta familia lleva 6 anos
79 63

de asistir al trueque y continGa cons

tituyéndose por los mismos miembros:
El padre que ahora tiene 73 anos, la
madre que tiene 63 afios y el hijo que

28 -
tiene 28 anos.

b) .- Recursos.

- Comercio: Se dedican a comerciar durante todo el afio fru
ta, que compran en la merced, en dos tianguis del Estado de Mé-
xico.

- Animales: Como animales domé&sticos crfan 5 gallinas y un
pavo. No poseen ganado.

- Tierras cultivables: No tienen por lo que compran una

carga de maiz al afo.

- Otros recursos: Tienen estufa de gas.

c) .~ Manejo de los recursos.

- Su comercio y su relacién con la leia.

El comercio en dos tianguis del Estado de Mé&xico lo practi
can los s8bados y los lunes empleando en ello el trabajo fami-
liar.

Durante todo el afio venden sandfas, cocos y pifias que ad-
quieren en la merced. Para ambos tianguis compran la misma
cantidad de fruta, aunando la que no pudo ser vendida el s&bado

a el lunes y trocando por lefia los restantes del comercio de es
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te Gltimo dia. Como para los dos dfas los gastos son simila-

res presentaremos una aproximacién del presupuesto de uno de es

tos dias:

GASTOS:

Cémpran en la merced: TOTAL

100 pinas a $ 5,000.00 el ciento $ 5,000.00
50 cocos a $ 700.00 el medio ciento $ 700.00
200 Kg. de sandfa a $ 30.00 el Kg. $ 6,000.00

De transporte (3 personas): |

Pesero de S.P.T. a S.T.* a$ 20.00 por persona § 60.00

Camién de S.T. al D.F. a $ 55.00 por persona $ 165.00

Metro de la central camionera a la merced

a $ 1.00 por persona $ 3.00

Pesero de la merced al tianguis a $ 30.00

por persona $ 90.00

Mismo trayecto de regreso de 3 personasr $ 318.00
P,

Transporte de mercancia (en carro) de la mer-

ced al tianguis. $ 500.00

Otros gastos:

Cargador ) $ 500.00
Piso de plaza $ 30.00
1 Kg. de bolsas para despachar. $ 80.00

Alfalfa para poner sobre la tarima, hielo,

papel, etc. ; : $ 300.00

TOTAL $ 13,746.00

.T.~- San Pedro Tlaltizapé&n.
. = Santiago Tianguistenco.
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INGRESOS:

Generalmente les sobra por no poder ser vendidas alrededor
de 10 pinas, 10 cocos, y 6 sandfias de 3 Kg. cada una. Ante es

to tenemos que:

VENTA TOTAL

90 pinas a $ 80.00 cada una $ 7,200.00

40 cocos a $§ 30.00 cada uno $ 1,200.00
182 Kg. de sandfa a $§ 40.00 el Kg. $ 7,280.00

TOTAL $ 15,680.00

GANANCIA:

Ingresos: $ 15,680.00
Gastos: $ 13,746.00

T

Ganancia: $ 1,934.00

PRESUPUESTO PARA EL_TRUEQUE:

Los productos que sobran por no poder ser vendidos: alrede
dor de 10 pinas, 10 cocos y 6 sandfas, los destinan a trocarlos
por la leha el martes. El presupuesto de esto es el siguien-

te:
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TOTAL TOTAL
PRECIO AL PRECIO AL QUE HU
QUE COMPRAN BIERAN VENDIDO ~
PRECIO AL QUE PRECIO AL QUE 1O QUE LLE~ LO QUE LLEVAN AL

PRODUCTO LO ADQUIRIERON LO VENDEN POR VAN AL TN@E TRUEQUE, SI ESTU
POR UNIDAD UNIDAD QUE VIESE EN BUENAS
CONDICIONES.
10 Pifias $50.00c/u. $80.00c/u $ 500.00 $  800.00
10 Cocos $14.00 c/u  $ 30.00c/u $ 140.00 $  300.00
6 Sandfas (18Kg) § 30.00 Kg.  $ 40.00 Kg. §  540.00 $  720.00
TOTAL $ 1,180.00 $ 1,820.00"

(+) Pero como llevan al trueque los produc-
tos que se encuentran en peores condi-
ciones, estos se hubiesen vendido en un
14.31% menos*, o sea, en $ 1,559.55

Esto es cambiado por 8 6 10 tercios de lena, cada tercio
tiene un precio monetario de $ 120.00 y por el transporte de ca
da uno de ellos a su poblado paga $ 13.00**, Ante esto tenemos
gue: |
La senora comprd los productos que lleva al
tXUEQUE €N civeerees soesessccscsccnsnscnns $ 1,180.00
A cambio obtiene en lena (desconténdose el
transporte)de...... cees eeseceveccscsecanen $ 856.00 a $ 1,070.00
Por lo que recupera en relacidén al gasto de

sus productos del..icceeeecrrcccsccacassccns 72.54% al 90.67%

(*) .~ Este porcentaje se obtuvo del promedio del porcentaje di-
ferencial de los precios minimos y m&ximos obtenidos en la pla-
za, de los cuadros correspondientes .a la ganancia de las leneras,
del capitulo III de este trabajo.

(**) .- El1 precio de cada tercio se con51der6 como es vendido en
S.P.¥.: una carga de macho equivale a tres tercios y &sta cuesta~




Pero la ganancia real, porque el costo de
sus articulos fue cargado al resto de sus
ventas y éstos ya no pueden ser vendidos
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Lo que corresponde al ....ccceeccccacsncs

Por otro lado:

Si la senora hubiese vendido sus produc-
tos en el tianguis hubiera obtenido la
cantidad de ..cceeiceccrscsacscnccnnnans
A cambio obtiene en leiia (descont&ndose
el transporte) de.....ceit vt stnsennns
Por lo que al trocar sus productos en lu
gar de venderlos les da a las leneras un
precio diferencial a su favor de ......
Lo que corresponde a un descuento del

precio de sus productos a las leheras del
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$ 856.00 a $ 1,070.00
100 %

$ 1,559.55

- $ 856.00 a $ 1,070.00

$ 703.55 a $ 489.55

45.11% al 31.39%

Como ven o siente el cambio de articulos por lena.

‘Lo que obtienen en lefia representa con sus propias pala-

bras:"una ganancia sobre ganancia'; porque el costo de los arti-

culos que llevan ya fue cargado en el presupuesto de ganancia

de su comercio, pero en el momento de hacer la transaccibn, la

sefiora pide en trueque lo que valen sus productos y un poco mé&s

de lefia “"para gue convenga m&s el cambio" y siempre regatea aun

‘que estén bien despachados sus productos.

$ 360.00. Por ello, para el presupuesto se considera lo gue pa
gan por el transporte de cada tercio de S.T. a S.P.T. -




181.

Asistencia al trueque.

Asisten todos los martes al trueque y solo llegan a faltar
cuando van a visitar a sus hijos a México y &stos hacen fies-
tas.

Utilizacibn de la lefa y gasto semanal.

La lefia que reciben en trueque la destinan a su uso domés-
tico y a la venta al menudeo a otras gentes del poblado que lo
soliciten. Semanalmente para su uso emplean un tercio de leha
para hacer tortillas, para calentar el agua y para mitigar el
frio de invierno y, la comida la cocinan en la estufa de gas.
En su casa venden cada semana alrededor de $ 200.00 6 § 300.00
de lena; este dinero lo ocupan para comprar cosas de su alimen-
taci6én como leche y pan.

Al gasto de la casa semanalmente destinan $ 1,400.00 y en
su alimentacién incluyen diariamente leche de vaca y pan; una o
dos veces a la semana consumen carne de res y los otros dias

huevo o pescado o tortas de coliflor o huazontle.

d) .- Escolaridad y actividades econfmicas de cada uno de los

miembros.

El padre no termin6 la primaria. Vende dos dfas a la se-
mana en los tiangﬁis pinas, cocos y sandias que compra en la
merced. Los martes acompafia a su esposa al trueque para ayu-
darle a amarrar los tercios de lena y, posteriormente, esta le-
na la raja para que su esposa ia venda al menudeo a las perso-
nas del poblado que se la soliciten.

La madre realiza las labores domésticas y acompafia a su es
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poso a comprar la fruta a la merced y después le ayuda a vender-
la en los tianguis, Va a cambiar la fruta que no pudieron ven-
der el lunes, el martes en el trueque de Santiago Tianguisienco
y se encarga de vender la lefia a las personas gue van a comprér—
sela a su casa.

£l hijo ayuda a su pap&d a la venta los s8bados y los lunes.
El resto de la semana se dedica a comerciar en otros tianguis de
la regibn fruta de la temporada que compra en la merced; de lo
que obtiene de su comercio le proporciona a sus papés $ 400.00
semanales para el gasto de la casa y el resto lo destina a sus

gastos personales.

2.1.3).- FAMILIA S.L.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR CUANDO SE COMENZO A ASISTIR AL

TRUEQUE

.a) .~ Composicién familiar.

En el momento en que se ingresé al
33;;- ;28 ' trueque esta familia se constitufa por
2

el padre y la madre de 33 y 28 afios de

6 3

<f) edad ;espectivamente y por sus 4 hijos;
4meses de los cuales uno era varén de 3 afos
Y 3 mujeres de 6 y 2 anos y una bebé& de 4 meses. |
b) .- Recursos. ’
Tenian 21/3 de hectéreas localizadas en 3 terrenos de ubi-
cacién diferente; de éstas,% hect8rea la recibieron por herencia.

Posefan ademds una carreta, 3 mulas y 7 vacas. Carecfan de es=
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tufa.

c) .- Actividades econfmicas de cada uno de los miembros

El padre trabajaba sus tierras, jornaleaba en otras parce-
las en las temporadas de labores agricolas, acarreaba zacate
con su carreta a otras personas de la comunidad y vendia en el
poblado la leche que producian las vacas.

La madre se dedicaba a las labores del hogar y auxiliaba
en los trabajos agiicolas de sus parcelas.

d) .- Razén por la que se ingres6 al trueque vy productos que se

han intercambiado.

La sefiora comenz6 a ir al trueque en 1965 por las necesi-
dades econfmicas que tenfia en su casa; en ese tiempo ella lleva
ba tortillas para intercambiar por la lefia, pero dej6 de asis--
tir a los tres amos porque su esposo comenzé a trabajar en una
fébrica en Toluca y con ello mejoré su situacién econofiica. A
partir de ese momento compraban la lefia a las personas que la
introducian al poblado en burros o sémilas e inclusive a las
gentes que la vendian en camionetas de redilas.

El afho pasado esta senora empez6 a comprar recaudo y ver-
dura en Toluca para venderlos los s&bados y los domingos en
los tianguis de la regién. Como no alienaba toda su mercancia,
se decidi6 a ir nuevamente al trueque, pero ahora, con los so-
brantes de su comercio debido a que pensé: "de tirarlo a cam-
biarlo por un palo que me hace falta; mejor lo cambio". De los
restantes de su comercio ella lleva al trueque aguacates, cebo-
llitas, nopales cocinados, p&palo, cilantro y chiles.

Antecedentes familiares: Su mam& no cambiaba artfculos
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por lena.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR CUANDO SE REGRESO AL TRUEQUE Y

LA ACTUAL.

La situacifn econémica y la organizacién de esta familia
es la misma que el afo pasado; lo Gnico que se modifican son
las eaades y los salarios. A continuacidén presentamos los que

corresponden a la &poca actual.

a) .- Composicién familiar.

Esta familia se compone por el pa-

P s

. I Sy
,---} 5ééW 45 \eemeews, dre y la madre de 50 y 45 anos de

AOSAALA A
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edad respectivamente y por 8 de sus

hijos; 5 de los cuales son hombres

Naccwow - o

y 3 mujeres. Los hombres tieneh
¢ 20, 15, 12, 8 y 6 afios de edad y las
rmujeres 19, 17 y 10 anos.

b) .- Recursos.

- Comercio: La sefiora vende en dos tianguis de la regién
verduras y legumbres.

- Animales: Como animales domésticos crfian 15 gallinas y
como ganado poseen una vac) y un becerro.

- Tierras cultivables: Tienen 2 1/3 ha. en propiedad pri-

vada localizadas en tres terrenos de ubicacién diferente, de
las cuales % ha. la obtuvieron por herencia.

- Instrumentos de trabajo: Tienen m&quina sembradora y cul

tivadora.
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- Otros recursos: Tienen un automévil de 8 cilindros y es-

tufa de gas.

c) .- Manejo de los recursos.

Los animales domésticos y el ganado son vistos como una in
versifén o ahorro para el caso de‘alguna necesidad monetaria vy,
ademds, de la leche que proporciona la vaca consumen tres o cua
tro litros diarios‘y el resto la venden a otras personas del po
blado. |

En todos sus terrenos siembran mafz y haba deétinando la

mayor parte para su consumo y el resto para la venta.

- El comercio en dos tianquis de la regién v su relacibn

con la lena.

La sefiora vende aguacates, cebollitas, chiles manzanos, ré
banos, guajes, papalo, cilandro y limones que compra los vier-
nes a los camiones gue los alienan en el tianguis de Toluca.
Adem&s, también compra nopales, los cocina con cebollas y chi-
les cuaresmefios,y los vende junto con los demds productos; la
calentada del nopal la hace con lefia empleando para ello un ter
cio pero para el cocimiento ocupa la estufa. Ella gasta'en la
compra de los articulos $ 3,940.00 y le paga a su esposo
$ 300.00 por la gasolina gue consume el automévil con el viaje
a Toluca y con los dos dfas que 1la lléva a los tianguis. De
las ventas obtiene § 7,000.00 , por lo que, considerando sus
gastos, su ganancia de los dos aias de venta es de $ 2,760.00

mds los productos que no puede vender y que destina al truedque.
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PRESUPUESTO PARA EL TRUEQUE:

La sefiora siempre lleva al trueque los siguientes produc-

tos que le sobran de su venta:

TOTAL TOTAL
PRECIO AL PRECIO AL QUE HU
QUE COMPRAN BIERAN VENDIDO
PRECIO AL QUE PRECIO AL QUE LO QUE LLE- IO QUE LLEVAN AL

PRODUCTO LO ADQUIRIERON LO VENDEN POR VAN AL TRUE TRUBQUE, SI ESTU
POR UNIDAD UNIDAD QUE VIESE EN BUENAS
CONDICIONES.
5 Kg. de aguacates § 36.00 Kg.  $ 60.00 Kg. § 180.00 $  300.00
15 manojos de cebo— '
llitas $ 5.00 c/u $ 10.00 c/u § 75.00 $ 150.00
1 olla chica de no  $300.00 (mate $750.00 (en $  300.00 $  750.00
pales cocinados © ria prima) . cucharadas) : ’
10 manojos de pSpalo $ 4.45 c/u $10.00c/u $ 44.50 $ 100.00
12 manocjos de cilan- :
tro $ 2.90 c/u $ 5.00c/u $ 34.80 $ 60.00
1 bote de chiles $ 70.00 c/u $100.00 c/u $ 70.00 $ 100.00
TOTAL $  704.30 $ 1,460.0¢"

(+) Pero como llevan al trueque los produc-
tos que se encuentran en peores condi-
ciones, éstos se hubiesen vendido en un
14.31% menos*, o sea, en $ 1,251,10 .

A cambio de estos articulos obtiene de 4 a 6 tercios de le
na. El valor monetario de cada tercio es de $ 120.00 y por el
transporte de cada uno de ellos a su poblado paga $ 13.00 .

Ante esto tenemos que:

(*) .- Este porcentaje se obtuvo del promedio del porcentaje di-
ferencial de los precios minimos y m&ximos obtenidos en la pla-
za, de los cuadros correspondientes a la ganancia de las lene-

ras, del capitulo III de este trabajo.




La sefora compr6 los productos que lleva al
trueque €N ...ceccesccssmssecnscscncscssanas
A cambio obtiene en lefia, (descontdndose el
transporte) Q€. ...ee. cecericcciasacancnses
Por lo que recupera en relacién al gasto de

sus productos del ......ccccciercnscctrorane

Pero su ganancia real, porque el costo de
esos productos ya fue cargado al resto de
sus ventas y estos articulos ya no fue po
sible venderlos €s de .....eceeencnccnane

Lo que corresponde al .......ccccceccccns

Por otro lado:

Si la sefiora hubiese vendido sus produc
tos en el tianguis hubiera obﬁenido la
cantidad de ...eceeceirinnarerncaanaans
A cambio obtiene en lena (desconté&ndose
el transporte) ?e Cettcacsesscssassasns
Por lo que al trocar sus productos en lu
gar de venderlos les da a las leﬁeras.un
precio diferencial a su favor de .......

Lo que corresponde a un descuento del

- precio de sus productos a las leieras
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$ 704.30
$ 428.00 a $ 642.00

60.76% al S91.15%

$ 428.00 a $ 642.00

100%

$ 1,251.10

$ 428.00 a $ 642.00

$ 823.10 a $ 609.10

65.79% al 48.68%
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Como ve o siente el cambio de articulos por lefia.

En el momento de la transaccibén la sefiora siempre acostum-
bra regatear aunque su producto esté bien despachado y agre-

ga: "a veces abusa uno de ellas porque les repela mds lena".

Asistencia al trueque.

Ella asiste todos los martes al trueque durante todo el
afio y no falta en la &poca de los trabajos agrficolas debido a

que sus hijos auxilian a estas labores.

Utilizacidén de .la lena y gasto semanal.

La estufa de gas la emplean para cocinar sus alimentos,
por lo que semanalmente ocupan dos tercios de ieﬁa para hacer
las tortillas con las que acompahan sus comidas y utilizan un
tercio de lena para cocinar los nopales gue destinan a la ven-
ta.

Para el gasto de la semana disponen de § 6,500.00 y su ali
mentacién es la siguiente: "y
Almuerzo: Atole de arroz con leche o avena

con pan o leche y pan o huevo o
licuado.

Comida: Pescado o barbacoa o carne de res

o papas y fruta.

d) .- Escolaridad y actividades econfmicas de cada uno de los

miembros.
El padre trabaja como obrero en una fdbrica de Toluca ga-

nando por ello $ 6,390.00 semanales, y los viernes, después de
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su trabajo auxilia a un comerciante del tianguis a efectuar las
ventas recibiendo pescado en forma de pago. El se transporta
a Toluca en su carro y, por las mananas, aprovecha su viaje pa-
ra llevar a 6 nifias del poblado que asisten a la escuela en To
luca cobré&ndoles por ello $‘30.00 diarios; dinero que emplea pa
ra pagar la gasolina del automévil. Adem&s en las temporadas
de trabajos agricolas labora sus tierras.

La madre se dédica a los quehaceres del hogar, vende la
verdura y el recaudo que compra en Toluca;asi como los nopales
que cocina, en dos tianguis de la regi6n; lo que le sobra de la
venta lo trueca los martes por lefia en Santiago Tianguistenco.

- El hijo de 20 anos estudia odontologfia en Toluca, se encar
ga de darle de comer al ganado y auxilia a su pap& en las labo-
res del campo en las temporadas que se requiere,

La hija de 19 anos estudia el segundo ano de enfermeria en
Toluca, ayuda al quehacer de la casa y a las labores del campo.

Por dedicarse a sus estudios nunca ha acompanado a su mama al

trueque.

La hija de 17 ahos estudia
con las labores de la casa y al
asistido con su mami al trueque
porque, ademds, le da pena ir a

El hijo de 15 anhos estudia
jos de las milpas.

El hijo de 12 anhos estudia
las labores del campo.

La hija de 10 anos estudia

contaduria en Tilapa, coopera
trabajo agricola. Tampoco ha
por dedicarse a sus estudios y
cambiar.

secundaria y ayuda a los traba-

primero de secundaria y ayuda a

sexto de primaria y coopera con
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el gquehacer de la casa.. No acompana a su mami al trueque.
El hijo de 8 aﬁos.solo estudia tércero de primaria y toda-
“vfa no ayuda al trabajo del campo.

El hijo de 6 anos asiste a primero de primaria.

A través de estos casos que describimos a profundidad se
observa que, a diferencia de las leneras, ninguna de las madres
de las sefioras de estas familias asistfian al trueque, por lo
gue no existe en ellas una tradicién familiar directa gue influ
ya en su ingreso, sin embargo, en el primer caso al intervenir
la suegra en &€l contribuye al ingreso de la nuera. Asf mismo,
se constata que la hijas de estas familias no acompafan a sus
madres al intercambio, ya sea porque el tiempo que le dedican a
sus estudios no se los permite, o porque les da pena intervenir
en E€l. | oy,

Por otro lado, estas familias asisten al trueque con los
productos perecederos que no pueden ser alienados en el mercado
de precios, pero cuyo costo fue cargado en el resto de sus ven-
tas como.se comprueba al observar sus c&lculos de ganancias de
su comercio.

Ademis de esto, si consideramos en el primer caso analiza-
do el precio en el mercado monetario de los articulos que intro
ducen al trueque, ellos obtienen una ganancia adicional en lehna
al efectuar este intercambio del 66.66%. Esto se debe en gran

medida a que aportan uno de los productos m&s demandados en el
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intercambio por su poca oferta y su gran utilidad para cocinar
la mayoria de los alimentos: la manteca; es por ello que reci-
ben mayor cantidad de ieﬁos gue el valor monetario de su produc
to, a la vez que éste les sirve como medio para intercambiar
los otros articulos que llevan y que no son tan demandados.

En el segundo y en el tercer casos expuestos no existe esta ga-
nancia adicional sobre el precio de sus productos en el mercado
monetario, debido é que éstos no son tan demandados al interior
del trueque por existir mayor oferta de ellos. Sin embrago,
las senoras recuperan sobre el precio que pagaron al comprar es
tos artficulos del 72.54% al 90.67% en el segundo caso y del
60.76% al 91.15% en el tercer caso. Sin embargo, resultaria
un error considerar que ésta es la ganancia real de estos comer
ciantes, puesto que los articulos que llevan a trocar no tienen
cabida en el mercado de precios y si no fuese ese su destino se
regalarfan o tirarfan; ante esto, todo lo que reciben a cambio
equivale a su ganancia que es de $ 1,500.00 en el primer caso,
en el segundo de $ 856.00 a § 1,070.00 y en el tercexo de

$ 428,00 a $ 642.00 . Con las palabras de estos comerciantes
se dirfa que lo que intercambian por lefa representa para ellos
una "ganancia sobre ganancia”.

En la primera familia la lefia obtenida en el trueque se
destina exclusivamente al negbcio de la carnicerfa, por lo que
al adquirirse sin gasto abarata los costos de produccién y re-
pfesenta un incremento en sus génancias.

En el segundo caso, la lefia trocada es empleada en el uso

doméstico y destinada a la venta. La lefia para el uso domésti
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lia en cuantmla que se avi-

ta s¢ compra como material 1ndzspen4ab1e para el&borar las tor-

tillés y, la lefia trocada que destin
sibx#idad de convertir en dinereo pay
comdﬁdio que originalmente no pudier

y resulta importante subrayar\que~él

an a la vent. les da la po-
te de los préoductos de su

on alienar. | No obstante,

dinero .obtepido por la ven. .

ta de la lefia no se invierte en-shﬁampfesa?comer:ial sino que

‘es destinado a la compra de praductios para cubrit

menticia.

|En la‘ Gltima familia la lefia se

para lhacer las tortillas de consumo

. su dieta ali=~

utiliza en $u mayor parte -

foméstico y ¢n una minima

porcién como insumo en el ¢omerc¢io ppra calentar|los nopales.

En a@te caso, la lefia troc¢ada signik
el hﬁgar al evitarse su compra y aba

cociﬂiehto del nopal.
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ica también'vn ahorro para

raka‘ﬁn»pocollos costos del
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{En lo que respecta a las antivﬁadesfe¢on6micas de estas

l‘primerO'yéel segundo ho-

gar viiven de €1 y no laboran en la h‘ricultura y|en el tercer

caso [dicha actividad representaﬁun complehento jynto con la ac~

tiv1dbd agricola y fabril.

Cabe re altar que en ninguna de es

tas fkmillas 'se presenta el jornaleb]agricola. |

bl gasto semanal del que dispcnén en: los ca#os presentaﬁos

fluctha entre los $ 1,400. 00 y Xos $i7 000.00 , ﬂo que se refle

ja en[una mejor alimentacidén al cons#mlr leche y carne'varios

dfas F la semana e ingerir dos platiilos en la cdmida.

kl nivel de escolarlaad de losi #adres es bajo alcanzando

algunbs apenas la prlmarla, siendo ei nivel de lds hijos més:
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elevado al realizar unos estudios de secundaria y otro§ grados
profesionales cbmo: odontologfa, contaduria, etc.

Todas las sehioras de estas familias coinciden‘en ver la
transaccién del trueque como una forma de sacar mayor provecho
de las lefieras al pedirlés mds leha a cambio que el valor de
sus productos, a pesar de que el costo de éstos ya fue cargado
en sus ventas monetarias. Sin embargo, en relacién al precio
al que se hubiesen vendido los productos que se introducen se
vi6 en los cdlculos, que a excepcién del primer caso en el que
se lleva la manteca, en los restantes se les da un precio dife-
rencial a las leheras a su favor, o un descuento, del 45.11% al

31.39% en el segundo caso y del 65.79% al 48.68% en el tercero.

2.2) .~ PERSONAS QUE COMPRAN ARTICULOS ESPECIALMENTE PARA INTER-

CAMBIARLOS POR LA LERA.

2.2.1).- FAMILIA F.H.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR CUANDO SE CCMENZO A ASISTIR AL

TRUEQUE .

a) .- Composicién familiar.

Esta familia cuando se ingres6 al
eg ;50f trueque se constitufa por el padre y
la madre de 65 y 50 afos de edad res-

(f> : <f> ZES pectivamente y por sus 3 hijos; uno
25

7 5 de los cuales era hombre de 15 afos y
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dos mujeres de 25 y 17 anos de edad.
b) .- Recursos.
Disponian de 2/3 de ha. de tierra en el ejido distribuidas
en dos terrenos de localizacibn diferente. También tenian dos
burros.

c) .~ Actividades econfmicas de cada uno de los miembros.

El padre trabajaba sus milpas y no jarnaleaba para laborar
otras parcelas, pefo se iba con sus burros a Villa Guerrero a
comprar aguacate para venderlo los martes en el tianguis de San
tiago Tianguistenco y los miércoles en el tianguis de Ocoyoa-
cac. La madre se dedicaba a las labores del hogar, los martes
vendia fruta en Santiago Tianguistenco que adquiria ahf mismo
y, se iba a vender tortillas y tlacoyos que ella'hacia a la mexr
ced en el Distrito Federal los domingos y los lunes. Adenés,
en las temporadas de trabajos agricolas ayudaba en las labores
de sus parcelas y jornaleaba en otras tierras.

La hija de 25 anos trabajaba en la maquila de pantalones
en un taller, proporcion&ndole parte de su sueldo a su mamé pa-
ra los gastos de la casa.

La hija de 17 anhos trabajaba de sirvienta de una maestra
del poblado y su sueldo se lo daba a su mam&.

El hijo de 15 afios se dedicaba exclusivamente a estudiar
(actualmente es contador); no ayudaba a su papd al frabajo del

campo.

d) .- Raz6n por la gue se ingres§ al trueque y productos gue se

han intercambiado.

La sefiora comenz6 a asistir al trueque en el ano de 1967
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por necesidad, debido a que no tenfa lefia para hacer las torti-
llas. Para ello, aprovechaba que iba a la merced para comprar
ahf plidtanos buscando el mejor precio dirigiéndose directamente
a las bodegas a comprarlos. Este producto lo introdujo al in-
tercambio durante 10 afios y, como posteriormente le salia caro
transportarlo de la merced a la terminal de camiones, comenzé a
comprar articulos en la Conasupo de Santiago Tianguistenco el‘
mismo dia del trueéue para intercambiarlos por la lena. Ac-
tualmente continfia llevando estos productos de la Conasupo de
Octubre a Abril y de Mayo a Septiembre,ademis de éstos,compra
recaudo en la merced debido a que en esta temporada ésfe esfé

-barato.

Antecedentes familiares: Su mam8 no asistfa al trueque.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR ACTUAL.

a) .- Composicién familiar.

1‘.9

Esta familia actualmente tiene 15 anos

'-’--—-.

]
f ) o
¢ 80 65= de asistir al trueque y como todos sus
]
’

S me

hijos se han casado e independizado,

se forma Gnicamente por el padre y la
madre de 80 y 65 afnos de edad respecti

mente.

Ry AKX
5 3

15 15 10
b) .- Recursos.

- Animales: Como animales domésticos crfan 4 gallinas y 3

© pavos. No tienen cochinos ni ganado de labor.

- Tierras cultivables: Poseen 2/3 de ha. en el ejido distri
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buidas en dos terrenos de localizaci6tn diferente.

~ Instrumentos de trabajo: No tienen yunta ni mé&quina sem-

bradora.

~ Comercio: La sehora vende en la merced en el Distrito Fe-
deral, dos dias a la semana, tortillas y tlacoyos que ella elabo
ra.

- Otros recursos: Tienen estufa de gas.

c) .~ Maneijo de los recursos.

Los agimales que crian los destinan a su venta en caso de
alguna necesidad monetaria.

El maiz que cosechan de sus milpas lo emplean en hacer tor-
tillas para su consumo y para elaborar las tortillas y los tlaco

yos que venden en la merced.

- Venta en la merced y su relacibén con la leha.

La venta de tortillas y de tlacoyos en la merced la realiza
la sefiora dos dias a la semana: s&bados y lunes. Para elaborar
las emplea 10 cuartillos de mafz, tres cuartillos de haba y dos
tercios de leina. La venta de estos productos la lleva a cabo
un dfa después de hacerlos, por lo que vende la docena de torti-
llas frias a § 25.00 y cada tlacoyo con habas a $ 10.00 . Ade-
mis, junto con &sto vende carne (7 Kg. de carne, 3 Kg. de mani-
tas, 5 Kg. de chicharr6n y 6 Kg. de longaniza) que la compra a
un carnicero del poblado.  De ganancia de las ventas de las tor
tillas, los tlacoyos y la carne, obtiene $ 300.00 cada dia o sea
$ 600.00 semanales; por lo que si la lefia se comprase, sus ganan

cias se reducirfan:.-a $ 360.00 (ya que cada tercio en el poblado
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cuesta ($ 120.00), por lo tanto, la lena que obtiene en el true-
'que y gue destina a su comercio, al adquirirse sin gastos, incre

: *
menta sus ganancias en un 66.66% semanal.

PRESUPUESTO FARA EL TRUEQUE.

Aprovechando el viaje a la merced, de Mayo a Septiembre que
es cuando est& barato el recéudo, la sefiora se dirige a las bode
gas buscando el precio mis econfmico para adquirir estos articu-
los que destina en su mayor parte al truegque y en una minima por
cibén a su consumo familiar. En esa &poca ella lleva al trueque
2 Kg. de tomates, 2 1/2 Kg. de jitomate guajillo, 2 1/2 Kg. de
chiles, 2 1/2 Kg. de cebollas y 1/2 Kg. de ajos. Adeﬁés de es-
tos productos, el martes antes dei cambio, ella se dirige a la
Conasupo de Santiago Tianguistenco a comprar azGcar, arroz, fri-
jol y sal para trocarlos también por la leiia. En los meses que
van de Octubre a Abril la senora solo introduce'al truegue los
artfculos que compra én la Conasupo debido a gue en esta é&poca
el recaudo esti m8s caro y "no le costea" llevarlo. El presu-
puesto se los productos que lleva al truegue en esta filtima tem-

porada es el siguiente:

PRODUCTO LUGAR DE COMPRA PRECIO TOTAL

4 Kg. de azfcar Conasupo $ 27.00 Kg. $ 108.00
4 Kg. de frijol Conasupo $ 25.90 Kg. $ 103.60
2 Kg. de sal Conasupo $ 9.40 kg. $ 18.80
4 Kg. de arroz Conasupo $ 26.90 Kg. $ 107.60

TOTAL $ 338.00

(*) .- Esto se debe a la ganancia que obtiene en lefia en el trueque,
como se verd mids adelante. :




A cambio de estos articulos obtiene de
" fa. El valor de cada tercio en el mercado
$ 120.00 y por el transporte de cada uno de

paga $§ 13.00 . Ante esto tenemos que:

La sefiora compr6 los productos que lleva al
tXUeQUEe €N ..ccceeecesonsscsssscssccsnancscs
A cambio obtiene en lena (desconténdose el
transporte) de ....;.......................
Por 1o’que su ganancia s de ..iiieevossacns

Lo que corresponde del ,.....;.............
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6 a 8 tercios de le-
monetario es de

ellos a su poblado

$ 338.00

$ 642,00 a $ 856.00
$ 304.00 a $ 518.00
89.94% al 153.25%

Como ve o0 siente el trueque de los articulos por la lena.

Esta sefiora en el momento de la transaccibén del trueque,

siempre regatea més leha aunque su producto

esté bien despachado

y pide le den lefios de tamafio regular argumentando que es para

venderlos y las de la lefia asi le despachan.

Esto Gltimo se de

be a que ella les hace regalitos a las lenheras como por ejemplo

en Navidad; en esta &poca un sobrino de la sefhora le obsequia

aretes de fantasfa gue no pudo vender y ella les da a las de la

lefia uno o dos pares, o bien, si no tiene éstos compra cazueli-

tas de plistico para regaldrselas y aunque las de la lefa quie-

ran cambiarlas con su producto, ella se las

obsequia. Por

- otro lado, a pesar de que esta sefiora ya tiene "sus clientas",

le gusta cambiar con todas las que llevan lefha; por esto,algunas

.veces entra por un lado del terreno y trueca con unas y en oca-

siones entra por el otro lado, y trueca con

las restantes; cuan

do se le terminan sus productos y ve a las que no les cambid,
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algunas veces &stas le preguntan gque qué trae a cambiar,a lo que
ella les responde que: "nada is traigo mi corazén qué es muy
grande para ustedes" porque ya se le acabaron los articulos. |
En cuanto a esta manera de cambiar de a veces con unas y otras

veces con otras ella siente que "se las trae a su modo".

Asistencia al trueque.

Ella asiste todos los martes al trueque y solo falta cuando
vienen sus hijas del Distrito Federal a visitarla y no puede de-

jarlas.

Utilizacién de la lefia y gasto semanal.

La lefia que obtiene en el trueque la destina a su uso domés
tico, como.insumo de produccién para hacer las tortillas y los
tlacoyos que vende en la merced y a la venta a otras personas
del poblado. En su uso doméstico emplea semanalmente dos ter-
cios de lefia para cocinar todos sus alimentos, ya que la estufa
de gas no la utiliza porque "le da miedo" y solo la llegan a ocu
par sus hijas cuando vienen a visitarla. Para hacer las torti-
llas y los tlacoyos que vende utiliza semanalmente dos tercios
de lefia y a la semana aliena menudeando o en tercios alrededorxr
de $ 300.00 en lenia a las senoras del poblado que se.la solici-
tan. Este dinero adquirido por la venta de la lefna lo emplea
en los gastos del hogar.

Semanalmente al gasto de la casa destina $ 900.00 y la ali-
mentacién es la siguiente:

Almuerzo: Thé de canela o pulque y % Kg.‘de
carne de res o pollo o frijoles o

habas o huevo.
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Comida: Sopa y carne o pollo.

d) .- Escolaridad y actividades econémicas de cada uno de los

miembros. ‘ !

El padre no estudié. Como ya estd grande solo se dedica
al trabajo de sus tierras.

La madre estudié hasta tercero de primaria. Efectda las
labores del hogar, éyuda en el trabajo de sus milpas en las ten-
poradas de trabajos agricolas, pero no jbrnalea para laborar
otras parcelas porgque se cansa mucho. ~Va a vender las torti-
llas y los tlacoyos que elabora y la carne gue compra en el po-
blado a la merced en el Distrito Federal dos dias a la semana.
Cambia artfculos que compra, »or lena en el tianguis de Santiago
Tianguistenco, y se encarga de vender parte de este combustible a

las personas del poblado que se lo solicitan.

2.2,.2) .- FAMILIA M.R.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR CUANDO SE COMENZO A-ASISTIR AL

TRUEQUE.

a) .- Composici6én familiar.
A En el momento de incresar al trueque es
4 L____;Eizl ta familia se constitufa por el padre
y la madre de 41 y 31 afios de edad res

A A é d) d) (5 pectivamente y por sus 6 hijos; dos de
o 4 2

B Ko 8 los cuales eran hombres de 13y 10

ahios y cuatro mujeres de 8, 6, 4 y 2 anos de edad.
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b) .~ Recursos.
Carecfian de tierras y no criaban animales domésticos.

¢).~ Actividades econfmicas de cada uno de los miembros.

El padre trabajaba en el Distrito Federal vendiendo revis-
tas en la calle, por lo que residia en ese lugar regresando al
ﬁoblado solo una vez por semana.

La madre se dedicaba a las labores del hogar y a lavar ro-
pa ajena.

Su hijo de 13 afios trabajaba ayudadando a un carnicero.

Su hijo de 10 ahos hacia mandados para recibir propinas a
cambio.

Las hijas de 8 y 6 anos asistian a la escuela.

d) .- Razén por la gue se ingres6 al trueque v productos que se

han intercambiado.

La senora anteriormente compraba la lena, pero una fami- .
liar le dijo que "no fuera tonta, que le convenia mis cambiar
la lefia que comprarla" y, por ello decidi6é ingresar a este in-
tercambio en 1977.

Ella comenzd llevando ai trueque chiles, papas y jitomates
gue compraba en la plaza de Santiago Tianguistenco, buscando
los precios mds econémicos; pero solo llev6 estos artfculos du-
rante dos afios porque posteriormente decidieron irse a vivir al
Distrito Federal..

En el Listrito Federal solo residieron medio afio y regresa
~ ron nuevamente al poblado y, ya estando en San Pedro Tlaltiza-

pén, la sefiora no asistié al trueque durante un afio y medio, por

lo que la lefia que necesitaba la compraba a los. que se introdu-
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cian a la comunidad a venderla en burros & mulas.

Hasta hace 8 meses la sefiora decidié asistir nuevamente al
intercambio debido a que su familiar le volvié a insistir en la
conveniencia de cambiar la lena en lugar de comprarla. | Enton-
ces la senora adquirib en la Conasupo azficar, arroz, frijol)
sal, sopas de pasta y jabones para trocarlos por la leiia. Ac-
tualmente continfGa llevando estos productos al intercambio y,
ocasionalmente, compra también cilantro cuando &ste ests barato
en el mercado.

Antecedentes familiares: Su mamd nunca asisti®é al cambio:

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR ACTUAL.

a) .- Composicién familiar.

__f}) En la actualidad esta familia se
-45i 36 forma por el padre y la madre de 46
y 36 anos de edad respectivamente y

ACB por sus 8 hijos; tres de los cuales
5 3

son hombres de 18, 15 y 5 ahos y 5

son mujeres de 13, 11, 9, 7 y 3 afios de edad.
b) .- Recursos.

No disponen de tierras, ni crian animales domésticos.
Tienen estufa de petréleo.

¢).- Utilizacibn del recurso del trueque.

Presupuesto para el trueque.

La senora todos los martes antes del trueque se dirige a
la Conasupo de Santiago Tianguistenco a comprar los articulos

gue intercambia por la lefia. ~Ella adquiere:
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PRODUCTO LUGAR DE COMPRA PRECIO *  TOTAL
4 Kg. de azficar - Conasupo $ 27.00 Kg. $ 108.00
2 Kg. de frijol Conasupo $ 25.90 Kgqg. $ 51.80
2 Kg. de arroz Conasupo $ 26.90 Kg. $ 53.80
1 Kg. de sal Conasupo $ 9.40 Kg. $ 9.40
3. Bolsas de sopa

de pasta de % - Conasupo $ 3.50 c/u ~$ 10.50
3 Jabones de pas v

ta "Carey" Conasupo $ 8.90 c/u $ 26.70
3 Bolsas de "Fab" ' '

de % Conasupo $ 13.90 c/u $ 41.70

TOTAL $ 301.90

A cambio de estos productos obtiene de 5 a 6 tercios de le
na. El valor monetario de cada tercio es de $ 120.00 y por el
transporte de cada uno de ellos a la comunidad paga $ 13.00 .

Ante esto-tenemos,que:'

La sefiora compré los productos que lleva
al trueque en ..... ceeracaneacas Ceceenen $ 301.90

A cambio obtiene en lefia (descont&ndose

el transporte) de .......c00... cesaen . $ 535.00 a $ 642.00
Por lo que su ganancia es de ........... $ 233.10 a $ 340.10
Lo que corresponde del ... c.cceeeecceen 77.21% al 112.65%

Como ve o siente el cambio de los artfculos por la leha.

Esta sefiora en el momento de efectuar la transaccifn siem-
pre regatea aunque su producto esté bien despachado. Ademss,

si alguna de las ™"marchantes" de la lefia no le despacha bien,
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entonces "la castiga" sin cambiarle durante 1 6 2 martes.

Asistencia al trueque.

Ella asiste todos los martes al trueque excepto en las tem
- poradas de trabajos agricolas, debido a que en estas &pocas no
acuden sus "marchantes" de la leha y las sefioras que aln llevan

combustible solo les truecan a sus clientas.

Utilizacibén de la lena y gasto semanal.

La lefia que obtiene en el cambio la utiliza para su uso do
méstico. Tiene estufa de petr6leo por lo que para cocinar 1la
comida emplea tanto la estufa como la lefia; ademds, este combus
tible lo ocupa para calentaf el agua y para mitigar el frio en
la temporada de invierno, Semanalmente utiiiza dos tercios y
medio en el uso doméstico.

Para el gasto semaﬁal dispone de $§ 1,300.00 y su alimenta-
cibn es la siguiente:v

Almuerzo: Café con agua o thé y pan o sopa
o frijoles. -
" Comida: Sopa y otro platillo- (frijoles o

huevo o carne).

d) .- Escolaridad y actividades econfmicas de cada uno de los

miembros.
El padre trabaja en el Distrito Federal vendiendo en la ca
lle revistas, por lo que reside en ese lugar y viene una vez a

la semana a la comunidad.

La madre estudié hasta cuarto de primaria. Se dedica a
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los quehaceres del hogar, lava ropa ajena, jornalea para otras
personas en las temporadas de trabajos agricolas v compra artf-
culos para intercambiarlos por la lefia en el tianguis de Santia
go Tianguistenco. | 4

Su hijo de 18 anos estudib la primaria. Trabaja ayudando
en las labores de albafiileria y jornalea en los trabajos del cam
po. Del dinero que recibe emplea la mayor parte en sus gastos
personales y auxilia al gasto de la casa comprando cosas que se
necesitan.

El hijo de 15 afios estudié hasta cuarto de primaria y tra-
béja como ayudante de un carpintero en el Distrito Federal.

Del sueldo que recibe le da una parte a su mami para los gastds
del hogar.

La hija de 13 afios estudia quinto de primaria y ayuda al
quehacer de la casa y cuando su mami sale a trabajar ella se en
carga de cuidar a sus hefmanitos.

Las hijas de 11, 9 y 7 anhos estudian la primaria y ayudan
a las labores domésticas. No acompafian a su mami al truegue

porque asisten a la escuela.

2.2.3).- FAMILIA L.S.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR CUANDO SE COMENZO A ASISTIR AL

TRUEQUE.

a) .- Composicifén familiar.

4éE_1~SR, Esta familia cuando ingresé al true-

A(B é)A que estaba formada por el padre y la
2£igqgi§22§gp 16 13 1210 6 8
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madre de 48 y 41 afios de edad y por 9 hijos Yy 3 nueras. Sus
hijos hombres tenian 26, 19, 17, 16, 12 y 5 anos de edad; sus
hijas 13, 10 y 6 ainos y sus nueras 18, 16 y 15 aﬁos.

b) .- Recursos.

Como terreno posefan 1 1/6 ha. en el ejido distribuida en
tres terrenoé de diferente localizacibn. Criaban una vaca y
dos cochinos y carecfan de yunta, m&quina sembradora y de estu-

fa.

c) .- Actividades econfmicas de cada uno de los miembros de 1la

unidad doméstica.

El padre trabajaba sus milpas y jornaleaba en las tempora-
das de labores agricolas, se dedicaba a cortar tule de las cié-
nega Yy a venderlo a otras personas de la comunidad.

La médre hacfa las labores de hogar, auxiliaba a su esposo
al trabajo de sus milpas y jornaleaba en la temporada de la co-
secha.

Su hijo de 26 anos trabajaba cargando bultos de mafz en el
'pbblado; del dinero gue ganaba le proporcionaba a su mama
$ 300.00 semanales. Su esposa cooperaba con su suegra en las
labores del hogar.

Su hijo de 19 anfos auxiliaba a su pap& al trabajo de sus
milpas y jornaleaba en todas las temporadas de labores agrico-
las. Del dinero que recibfa le daba a su mami $ 300.00 semana
les. Su esposa‘ayudaba en las labores domésticas del hogar.

Su hijo de 17 ahos trabajaba en el Distrito Federal cargan
do bultos de sal, por lo que de lunes a viernes residfa en ese

lugar y regresaba al poblado los s&bados o los domingos. De lo
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que ganaba le proporcionaba a su mamd $ 400.00 6 $ 500.00 sema-
nales. Su esposa vivia en casa de sus suegros y cooperaba en
elia con las labores domésticas.

Su hijo de 16 aﬁosbauxiliaba a su pap4 a las labores del
campo y jornaleaba para trabajar otras parcelas.

Su hija de 13 afios tejia suéteres de lana y los vendia los
martes en Santiago Tiangﬁistenco; el dinero que recibifa por
ello se lo daba a su mam8 para el gasto de la casa.

Su hijo de 12 ahos ayudaba a su papd en la milpa.

Su hija de 10 anos estudiaba la primaria y ayudaba al que-
hacer de la casa.

Su hija de 6 ahos comenzaba a estudiar la primaria.

d) .- Razén por la que se. ingresé al trueque y productos que se

han intercambiado.

La sefiora comenzd a asistir al trueque en 1975 por la nece
sidad de economizar gastos en su casa. Los dos primeros anos
qgue acudib al cambio llevaba tortillas que ella hacfa para cam-
biarlas por la lehna, pero decidi6 cambiar dé producto poraque
sinti6 que "no le trafa cuenta" pues sus tortillas eran grandes
Yy la leifia queyle daban era delgada y, ademds, su esposo se mo-
lestaba con ella diciéndoie que se iba a acabar el maiz y que
obtenfa poca lefia a cambio. Ante esto, la senora compr$ en la
Conasupo por dos martes jabén, azfcar y frijol, pero como &stos
no los sabfia trocar, le daban pocos lefios a cambio y tampoco
"le trajo cuenta”. Por ello, un fam;liar que adguiria reque-~-
s6n para el cambio, le sugirif que comprara este producto y des
de entonces (en 1977) lleva requesén al trueque. La sehora

sienté gque el llevar este producto tienen ventajas sobre las
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c) .- Manejo de los recursos.

Los animales domésticos y el ganado los crfan con la fina-
lidad de venderlos en caso de alguna necesidad monetaria. Ade
mds, la vaca la ordenan y venden su leche a las personas del po
blado; semanalmente alienan 25 1lt. cobrando por cada uno de
ellos $ 20.00, y al toro lo alquilan para que prene a las vacas
cobrando por ello $ 200.00 6 $ 300.00 en cada ocasifbn.

De los terrenos que poseen, uno de ellos que tiene 75 mts.
por 20 mts. lo siembran con avena y el resto de sus tierras las
siembran con maiz y haba. La avena la destinan para forraje
de sus animales y el maiz y el haba para su consumo y una peque
na porci6fn a la venta.

En los meses de Agosto y Septiembre cortan tule de la cié-
nega para venderlo a otras gentes del poblado y, de esta manera,

obtener dinero para la siembra.

- Venta de- tortillas y de tlacoyos y su relacién con la

lena.

Durante todo el ano la sehfora vende tlacoyos de haba y tor
tillas, los s&bados en el tianguis de Xalatlaco y los martes en
el tianguis de Santiago Tianguistenco. Compra el maiz, el fri
jol y el haba que reguiere para la elaboracién de estos produc-
tos. Para su venta de el sibado ella hace las tortillas y los
tlacoyos el dfa anterior de 7:00 P.M., a 1la 1:00 A.M. 6 2:00
A.M. ,'y el s&bado va a Qenderlas de 6:00 A.M. a 12:00 P.M..
Para su venta de el martes ella trabaja haciendo las tortillas

y los tlacoyos el lunes de 7:00 P.M. a 11:00 P.M. y al dfa si-
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guiente sale a venderlas de 7:00 A.M. a 10:00 A.M. El presu-

puesto de sus gastos y su ganancia en su venta es el siguiente:

S&bado (venta de tortillas y tlacoyos en Xalatlaco.

Ella después de su venta obtiene $ 1,600.00 de los cuales

hay que descontarle sus gastos:

GASTOS:
PRECIO POR UNIDAD TOTAL
15 cuartillos de maiz azQGl . $ 15.00 c/fu $ 225,00
Moler 15 cuartillo de maiz $ 3.00 c/u $ 45,00
3 Kg. de haba $ 80.00 Kg. $ 240.00
3 Kg. de frijol $ 26.20 Kg. - § 78.60

2 tercios de lefia (los ob
tiene en trueaue pero

serfa, conprado en $.P.T.*%) $ 120,00 c/u 3 ‘240.00
Piso de plaza | ' $ 10.00
Taxi de S.P.T. a Xalatlaco
(viaje especial) , T $ 200.00
‘Pesero de Xalatlaco a S.T. $ 20.00
Pesero de S.T: a S.P.T. ' $ 20.00

TOTAL $1,078.60

Dentro de sus gastos el de la lefia re-

. presenta el 22.25%

Vende a § 10.00 la docena de tortillas & 1 tortilla por $ 1.20

Los tlacoyos los vende a 3 por $ 10.00 o a $ 3.50 cada uno.+

(*).- S.P.T..- San Pedro Tlaltizapdn
S.T..- Santiago tianguistenco

(+) .- Estos precios se deben a que los vende frios.
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GANANCIA:
Ingresos | | $ 1,600.00
Gastos $ 1,078.60
GANANCIA $§ 521.40
Pero su ganancia real porque la lena la obtiene en el ‘

trueque es de § 761.40

Martes venta de tortillas y tlacoyos en Santiago Tianguisteco.

Después de su venta obtiene $ 800.00 de los cuales hay que

descontar:

GASTOS:
———e PRECIO POR UNIDAD

7 cuartillos de maiz azul S 15.00vc/u
1% Kg. de haba $ 80.00 Kg. ™’
2 Kg. de frijol $ 25.90 Kqg.

Moler 7 cuartillos de mafz $ 3.00 c/u

1 tercio de lena (la obtie
ne en trueque pero seria) $120.00 c/u

Piso de plaza
* *
Pesero de S.P.T. a S.T.

Pesero de S.T. a S.P.?T.

TOTAL

“n» N v

<~ v v v

$

TOTAL
105.00
120.00

51.80

21.00

120.00
10.00
20.00

20.00

467.80

Dentro de sus gastos el de la lefia repre-

senta el 25.65%

(*) .- S.P.1.~ San Pedro Tlaltizapé&n

S
S.T.~ Santiago Tianguistenco. .
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Vende a $ 10.00 la docena de tortillas 6 1 tortilla por $§ 1.20

Los tlacoyos los vende a 3 por $§ 10.00 6 a $ 3.50 cada uno.

GANANCIA:
Ingresos $ 800.00
Gastos $ 467.80

GANANCIA $ 332.20
Pero su ganancia real vorque la lefia la obtiene en el true

que es de § 452.20°

El ahorro de la lefa en los dos dias incrementa su ganan-

cia en un 42.17%

Conviene hacer notar gque la sefnora no tenfa una idea'clara
respecto al cdlculo de sus ganancias hasta que elaboramos las
presentes; &stos son solo cdlculos aproximados, pero en ellés
se observa:que el~mart¢s obtiene un porcentaje mayor de ganan-
tia que el s&bado, siendo del'96.66% el martes y del 70.59% el
sdbado. vEsta diferencia se debe, entre otras cosas, a que en
el transporte de este Gltimo dfa paga $ 200.00 mds que el mar-

tes.

PRESUPUESTO PARA EL TRUEQUE.

La sefora ademés de estas ventas que realiza, también se
encaxga de comprar 6 Kg. de requesfn el martes para trocarlos
por la leha. Este producto se lo compra siempre a un sefior de

San Pedro Tlaltizapdn que lo vende los martes en el tianguis de

(*).~ Esto se debe a la ganancia que obtlene en lefia en el true
. que, como se verd nés adelante.
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Santiago Tianquistenco. Este senor le vende él requesén mas
barato gque lo que cuesta en otros puestos (a $ 90.00 Kg. siendo
gue cuesta $ 100.00 Kg.).

Para despachar el requesén en el trueque la sefiora utiliza
las hojas que recubren al mafz, pero las de su milpa no las em-
plea debido a que se las dan como alimento a sus animales.

Pdr ello, todos los martes compra dos'manojos de estas hojas a
cualquier persona gue las venda en el tianguis. El presupues-

to de los gastos para el trueque es el siguiente:

COMPRA : PRECIO POR UNIDAD TOTAL

6 Kg. de requesbn $ 90.00 Kg. $ 540.00

2 manojos de hojas de S
maiz $ 25.00 c/u $ 50.00
TOTAL $ 590.00

A cambio obtiene de 9 a 10 tercios de lena. El valor mo-
netario de cada tercio es de $ 120.00 y por el transporte de ca
da uno de ellos a su poblado paga $ 13.00 . Ante esto tenemos

que:

La sefiora compré los productos que lleva

al trueque en .....ccccerctrrtcnetroanan $ 590.00

A cambio obtiene en lena (desconté&ndose

el transporte) de ..3................;.. $ 963.00 a $ 1,070.00
Por lo que su ganancia €s deé ..sceee0c0.. » 373.00 a $ 480.00

Lo que corresponde del ......cc0ceeeccse 63.22% al 81.35%
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‘Como ve o siente el trueque de los articulos por la lena.

Esta sefiora en el momento de la transaccifén no acostumbra
regatearles a las sefioras de la leha, casi siempre se queda
conforme con io que le dan, ella piensa que es a "la conciencia
de las de la lefia" la forma en que le despachan, solo en algu-
nas ocasiones en la que le dan muv poco combustible a cambio
les dice a las de la lenfa "ni a ustedes les conviene hi a mi;
denme m&s palos". Ella critica a las seforas "que son encajo-
sas - porque les despachan bien y estén diciéndole a las de 1la
lefia '8chele' y ‘échele' y entonces les dan mls y piénsa: ni

tanto para uno ni para ellas". "En mi conciencia digo con lo

que le den a uno quedo conforme”.

Asistencia al trueque.

Ella asiste todos los martes al trueque y solo falta duran
te un mes en la temporada de cosecha y dos o tres martes en la
época de las escardas; ésto se debe a qup ella ayuda al trabajo
de sus milpas y a que jornalea para la cosecha de otras parce-

las. -

Utilizacién de la lefia y gasto semanal.

La lefia que obtiene en el trueque la utiliza paré cocinar
'sus alimentos y para elaborar las tortillas y los tlacoyos que
vende. Para su uso doméstico semanalmente emplea alrededor de
7 tercios de lefa ya que carece de estufa y, como insumo de su
pequeino comercio ocupa 3 tercios.

Semanalmente para el gasto de la casa dispone de § 3;500.00

a $ 4,000.00 .
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d) .- Escolaridad y actividades econ6micas de cada uno de los

miembros.
El padre no estudié6. Se dedica al cultivo de sus tierras
y jornalea en las temporadas de labores agricolas. En los me-

ses de Agosto y Septiembre corta tule de la ciénega y lo vende
a otras personas del poblado. El se encarga de "cuidar" su ga
nado y de alquilar al toro para gque prefie a las vacas.

La madre tampoco estudié. Realiza las labores del hogar,
ayuda a los trabajos de las escardas y las cosechas de sus mil-
pas y jornalea solo para la cosecha. Los sé&bados y 105 martes
vende las tortillas'y los tlacoyos gue ella hace y, ademis, es-
te Gltimo dfa realiza el trueque del requesdn que compra, por -
la lena.

Su hijo de 24 ahos estudid para maestro pero no concluyd
la normal. Trabaja en una gasolinera y del sueldo que recibe
le proporciona a su mamd8 $ 500.00 semanales; adem&s, ayuda en
los trabajos agricolas de sus milpas. Su esposa colabora con
ias labores domésticas y a veces acompafia a su’suegra al true-
que..

Su hijo de 19 afios estudié hasta tercero de primaria.
Ayuda a su pap8d a los trabajos de la parcela, a ordefiar a la va
ca y jornalea en las temporadas de trabajos agricolas.

Su hija de 17 ahos estudif la primaria. .Labora en un ta-
ller de costura gana&do semanalmente $ 2,000.00 ; este dinero
se lo da a su mamd para el gasto de la casa. Ademéds, ayuda en
los quehaceres domésticos péro nunca ha acompafiado a su mamd al

trueque porque le da pena.
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Su hija de 13 anos estudia quihto de primaria y ayuda en
la casa a barrer, lavar ropa, hacer tortillas, ir al molino,
etc.

Su hijo de 12 anos estudia el’segundo de primaria y cuando
sale de la escuela cuida al ganado. El todavia no auxilia en

el trabajo de las milpas.

A través de estos casos puede verse que las senoras ingre-
saron al trueque por la necesidad econémica de %ﬂorrar en los
gastos de sus casas. En ninguna de estas sehoras sus madres
habfan asistido al trueque, por lo que no existe una influencia
familiar directa o tradicif6n para su ingreso y, por otrb lado,
estas sefioras no acostumbran llevar a sus hijas al intercambio.

Para comprar los productos gque introducen al trueque, bus-
can los precios mas baratos en el mercad> monetario; en la pri-
mera familia en la Conasupo o en las bodegas de la merced, en
la segunda en la Conasupo y en la tercera con un sefior del mis-
mo poblado que le vende a un mejor precio.

En todos los casos existe una ganancia en elivalor moneta-
rio de la lefia recibida en comparacién con el gasto que se rea-
liza para comprar los artficulos; en el primer caso esta ganan-
cia fluctfa del 89.94% al 153.25%; en el segundo del 77.21% al
112.65% y en el terceio del 63.22% al 81.35%.

Resulta intefesante resaltar gque la primera familia, ade-

rnds de emplear la lefia en el uso doméstico y como insumo de
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produccién de su pequefio comercio, destina una porcién a la ven
ta cuyo valor es de § 300.00 y que el gasto para los productos
que inttoduce al trueque sea de $ 338.00 ; ante esto, con la
alienacién de la leha la senora obtiene casi el valor monetario
de los productos gue adguiere para el cambio, result&ndole en
- consecuencia muy barato (en $ 38.00) el combustible gque emplea
en su uso doméstico y para la elaboracifén de las tortillas y ae
los tlacoyos de su'pequeﬁo comercio. Por lo que en esta fami-
lia, el trueque representa un ahorro en-el gasto semanal y un
incremento del 66.66% en las canancias comerciales al abaratar

los costos. de producciébn.

En el segundo caso la lefia adquirida en trueque solo repre
senta un ahorro a los gastos del hogar en comparacién a su com-
pra en el poblado, al destinarse finicamente a su uso doméético.

En la tercera familia al carecer de estufa, la lena resul-
ta impresindible para el uso doméstico, para cocinar la totali-
dad de los alimentos, asi como, para la ™ laboracién de las tor-
tillas y de los tlacoyos del pequeno comercio. Al trocar la
lefa en vez de comprarla tienen una ganancia que va de § 373.00
a $ 480.00 y para el insumo de su comercio emplean 3 tercios de
lefla equivalentes a $ 360.00 en el poblado, que son obtenidos
en el intercambio; como consecuencia, el trueque representa un
abaratamiento en sus costos de produccién gue repercute en un
incremento de su ganancia . comercial del 42.17% y, al mismo
tiempo, representa una economia en los gastos del hogar al aho-
rrarse de $ 13.00 a $ 120.00 en lena para el uso domésticd; lo

gue llega a representar hasta un tercio de lena.
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En lo que se refiere a las actividades econémicas de estas
familias en todas ellas se presenta la existencia de un pequeno
comercio;que en el primer y en el tercer caso se constituye por
la veﬁta de tortillas y de tlacoyos y en el segundo por la ven-
ta devrevistas. En la primera y la tercera de estés familias
se labora la agricultura; en el segundo y el tercer caso existe
el jornaleo agricola y los hijos se emplean en las oficinas o
talleres y solo en la segunda familia se presenta el trabajo dé
lavar ajeno.

El gasto semanal de estas familias fluctfa entre los
$ 900.00 yv los $§ 4,000.00 basidndose su alimentacibén en dos pla-
tillos en las comidas y consumiendo carne varias veces en la ég
mana.

El nivel de escoiaridad de los padres en algunos casos es
nulo y en otros apenas alcanza unos grados de la primaria, sien
do el de los hijos similar pero con excepciones de algln hijo
que posee grados mds avanzados como cont3idor o estudios en la
. escuela normal.

En cuanto a la manera de ver la transaccibén del trueque
existen dos posibilidades: una que sé resumiria en tratar de sa
car el mayor provecho de la transaccién pidiendo mé&s lenos que
el valor monetario de los productos que se llevan y aprovechdn-
dose para ello de las relaciones sociales y de la importancia
de los articulos par; las lefieras, y la otra, en la que se bus-
ca un cambio en el que tanto la marchante como la cliente sien-
tan equitativo, sinvexistir el regateo en esta Gltima circuns-

tancia.
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2.3) .~ PERSONA QUE LLEVA ARTICULOS'QUE COMPRA Y DE PRODUCCION

DIRECTA AL TRUEQUE.

2.3.1) .- FAMILIA R.M.

ORGAgIZACION ECONOMICA FAMILIAR CUANDO SE COMENZb A ASISTIR AL

TRUEQUE.

a) .- iComposicién familiar.

En el moménto de ingreFar al trueque

, | o s
' (}) esta famillia estaba compuesta sola
26 - 21

por la paﬁe;a matrlmonﬁal de 26 y 21°

ahnios de edad |
b) .~ \Recursos.
‘Tenfan porcinos, tlerra Yy una carreta.

c) .- Actividades econfmicas de c¢ada pno de los miembros

El esposo se dedicaba a vender bn los tlang&ls del Distri-
to Federal durante toda la semana fruta de la teﬁoorada que com
praba en la merced; para ello, resaﬁiarﬁn ese 1+gar Yy regresa-
ba al poblado los fines de semana. | En las temp&radas de traba
jos Egricolas laboraba en sus tierr%s pero no j&rnaleaba para
trabajar otras parcelas.

La esposa se dedicaba a las labbres del hog%r,coqgumba al
trabaﬁo de sus milpas y para ayudar:ﬁn poco a la%economia del
hogar, cosia para otras personas.dei}pobladc manéiles, fondos,
etc. aprovechando lo éue habia apren@ido de soltéra en un ano

que ebtudié corte y confeccibn.

- Razén por la qﬁe.se ingresé alyﬁrueqpe~zfprobuétos que sge':

intergambian.

La sefiora comenzé a asistir al ﬁrueque'porquk un dfa una
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tfa le dijo: "no seas floja haz tortillas tienes mafz, y vé€las
a cambiar por lefia pues sale mejor cambiarla que comprarla, ade
» mds, cuando tu marido no te dé& dinero no estar8s atenida®.
Desde entonces, en 1954, esta senora empezé a llevar tortillas
para trocarlas por la lena.

En Enero de este ano comenz6 a llevar al trueque de la le-
na, ademis de tortillas, productos gque compra en las tiendas de
abarrotes el mismo martes como lo son: el jabén y el azfcar.
Esto se debid a que ella se di6 cuenta gque por estos articulos

daban a cambio lena mé&s gruesa.

Antecedentes familiares: la sehora gqued6 huérfana de chi-
ca y se fue a vivir con esa tfa; esta tfa si cambiaba y ella la

acompafiaba al trueque.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR ACTUAL.

1.
a) .- Composicién familiar. o4

Esta familia tiene 28 anhos de asistir
54i i49 Cal trueque y actualmente se forma por
el padre y la madre de 54 y 49 anos

<f) (i) <i> (i) de edad y por sus 5 hijas de 28, 25,

28 25 2| ] 5 21, 18 y 15 ahos.

b) .- Recursos.

' - Animales: Como animales domésticos crfan 1 guajolote y

2 gallinas. Como ganado tienen 2 vacas.

- Tierras cultivables: Tienen 1 ha. en propiedéd privada

y 1/6 ha. en el ejido.
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- Instrumentos de trabajo: Poseen mdquina sembradora y cul
tivadora.

- Otros recursos; Tienen estufa de gas.

c) .~ Manejo de los recursos.

Los animales domésticos y el ganado los destinan a su ven-
ta en caso de alguna necesidad monetaria. ' Las vacas afin no
dan leche.

En sus parcelas siembran maiz y haba y en los bordes de és

tas,avena para alimentar al ganado.

PRESUPUESTO PARA.EL TRUEQUE.,

La sehora se levanta los martes a las 4:00 A.M. para hacer
las tortillas que destinard al trueque;‘para elaborarlas emplea
parte del maiz que cosechan en sus milpas y un tercio de lena.
Después de concluido este trabajo se dirige. al tianguis con 3
cuartillos de maiz en tortillas,y compra en la _tienda de aba-
torres azficar y jabones también para esl: intercambio. El pre

supuesto para el trueque es el siguiente:

Tortillas.

Lleva 3 cuartillos de mafz en tortillas. De cada cuarti-
llo se hacen alrededor de 65 tortillas y cada una de ellas se
vende en la plaza por $ 1.20 . Como consecuencia, la sefora
lleva en tortillas el' equivalente en el mercado monetario a

$ 234.00 .
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Productos de la tienda de abarrotes.

PRODUCTO

PRECIO POR UNIDAD TOTAL

2 Kg. de azficar $ 28.00 Kg. $ 56.00

4 jabones en pasta "Carey" $ 10.00 c/u $ 40.00
4 bolsas de % de jab6n

"Ariel" $ 14.00 c/u $§ 56.00

TOTAL $ 152.00

A cambio de esto obtiene 6 tercios de lefia (3 tercios de
tortillas y 3 tercios del resto de articulos). El valor mone-
tario de cada tercio es de $ 120.00 y por el transporte de cada
uno de ellos a su poblado paga $ 13.00 . Ante esto tenemos
que:

La sefiora lleva en productos T $ 386.00

A cambio obtiene en lena (descontdndose el

LXansSpoOrte) cuiiieeieceeeeeccaccosconoannnns $ 642,00
Por lo que tiene una ganancia de ......... $ 256.00
Lo que corresponde al ....cciceececccaccns 66.32%

Como ve o siente el trueque de sus articulos por la leiia.

A este respecto la sefiora nos dice: "el cambio de las tor-
tillas es igual: ellas por su trabajo y nosotras por nuestro
trabajo de hacerlas; pero con el jabén y el azficar aprovechamos

para pedir mis lena gque lo que valen estas cosas".

Asistencia al trueque.

Ella asiste todos los martes al trueque excepto en la tem-

porada de la cosecha en la que falta un mes para ayudar al tra-
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bajo de sus milpas. En los otros trabajos agricolas en los
que colabora, o sea en las escardas, no deja de asistir al true

que porque trabaja otros dias excepto el martes.

Utilizacibén de la lefa v gasto semanal.

4

Los alimentos los cocina en la estufa de gas;Apor lo que
emplea 3 tercios de leha semanales para hacer las tortillas pa-
ra el consumo familiar y un tercio de lena para elaborar las
tortillas que destina al trueque. La lefia que se acumula nun-
ca la vende; en ocasiones regala una péca a las personas que ca
recen de ella. |

Sémanalmente disponen de $ 2,000.00 para el gasto y de una
caja de fruta que el esposo trae del Distrito Federal. Su ali
mentacibén es la siguiente:

Almuerzo: leche o thé&é o licuado de fruta y
pan o fruta.
Comida: sopa y carne de res O puerco o po-
l1lo o pescaég o huevos o tortas de
papa o habas. |

d) .- Escolaridad y actividades econfmicas de cada uno de los

miembros.

El padre vende fruta de la temporada, que adgquiere en la
merced, en los tianguis del Distrito Federal de martes a domin-
go, por lo cue reside.en ese lugar y solo regresa al poblado
los domingos para volverse a .ir los lunes por la tarde. Ade-~
mis, en las époqas dé labores agricolas, trabaja sus tierras,

‘’rero no jornalea en otras parcelas.
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La madre estudi6 hasta cuarto de primaria. Se dedica a
las labores de la casa, ayuda en las escardas Yy las cosechas de
sus milpas, hace tortillas para cambiarlas por 1eﬁa y los vier-
nes vende en Toluca haba pelada y seca que compra a las perso-
nas del poblado que la venden en las casas o bien la adquiere
el martes en Santiago Tianguistenco.'

Su hija de 28 anhos asisti6 hasta primero de secundaria, |
ayuda a las labores domésticas y acompafia los martes a su mamé
al trueque. Nunca ha trabajado.

Su hija de 25 anos estudié hasta segundo de secundaria.
Trabaja como ayudante en un puesto en los tianguis los martes y
los sdbados y por cada dfa le pagan $ 200.00 . Ese dinero se
lo da a su mamd solo cuando &sta lo necesita, de lo contrario
lo destina a sus gastos personales.

La hija de 21 afios es enfermera y trabaja ganando quicenal

mente § 8,000.00 . Este sueldo lo ahorran para arreglar la ca

",

sa, comprar ropa, etc.
La hija de 18 anos estudia para ser secretaria y solo se
dedica a sus estudios; no trabaja.'
La hija de 15 afios estudia primero de preparatoria y solo

se dedica a la escuela.

En este caso podemos observar que si existe una influencia
familiar directa en el ingreso al trueque al haber la sefiora

acompaniado de pequefia a su tia a este intercambio. Por otro
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lado, ella lleva a una de sus hijas al trueque.

Ei ingreso al intercambio de modo independiente fue impul-
sado por el consejo de la tia de ahorrar en los gastos Jde la ca
sa, asi como, de realizar una actividad independiente z la del
marido. |

Esta sehora combina para el.trueque de lena las tortillas
que ella hace y los articulos que compra en las tiendas de aba-
rrotes; con ambos obtiene una ganancia adicional en lera al tro
carla, en relacién al preéio en el mercado monetario de estos
articulos del 66.32%.

La lena gque adquiere en el trueque la destina a su usc do-
méstico y como insumo de produccién para hacer tortillas para
el intercambio, por lo que para esta familia el truegue repre-
senta un ahorro en los gastos del hogar.

Las otras actividades econfmicas que practica esta familia
son el comercio, el trabajo agricola propio, ayudante de comer-
cio y el trabajo de enfermeria.

Su gasto semanal es de $ 2,000.00 lo que se refleja en la

L

inclusién en su alimentacién de leche y el consumo de dos plati
llos en las comidas e ingiriendo carne varias veces a la sema-
na. |

El nivel de escolaridad de los padres es bajo con solo al-
gunos ahos de la primaria y el de las hijas alcanza la secunda-
ria y para algunas afin grados m&s elevados como preparatoria,
enfermeria y secretaria. |

Respecto a la forma de ver la transaccifn del truegue se

observa que en esta sefiora se encuentra una combinacién de efec
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tuar intercambios que ella siente equitativos con sus tortillas
pensando en él trabajo que implica para ambas (tanto para las
de la lefia como para ella) producir los articulos j, por otro
‘IAdé, con los productos.que compra en la tienda de abarfoteg

"ella conscientemente trata de extraer mayor provecho a las le-

fieras en el momento de efectuar el trueque.

‘2,4) .- PERSONA QUE LLEVA ARTICULOS DE PRODUCCIONM DIRECTA AL

TRUEQUE.

2,4.1) .- FAMILIA C.E. -

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR CUANDO SE COMENZO A ASISTIR AL

TRUEQUE.

a) .~ Composicién familiar.

(}) _ Esta familia en el momento de ingre
45

sar al trueqgue se constitufa por el

padre de 48 afios, la madre de 45

16 0 o 9 |

9 afios y por una hija de 10 afios..

'b) .- Recursos.
No tenian tierras ni ganado, ni estufa de gas.

c).- Actividades Eécnémicas de cada uno -de los miembros.

El padre en la temporada del corte de tule 1ba a extraer

éste de la c1éneqa vy posteriormente lo vendia en el noblado~ en
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algunas ocasiones, también pescaba y alienaba este producto en
la comunidad y, en los periodos de los trabajos agricolas se de
dicaba a jornalear.

La madre realizaba las labores del hogar y lavaba ajeno pa
ra ayudar econbémicamente a los gastos de la casa.

El hijo de 16 afhos trabajaba como "office boy" en una mue-
blerfa en Santiago Tianguistenco y del dinero que ganaba le pro
porcionaba una parte a su mamid para los gastos de la casa. El
nunca trabajé en el campo ni en el corte de tule.

Los hijos de 11 y 9 afios y la hija de 10 afios se dedicaban

a estudiar la primaria.

d).- Razé6n por la gque se ingresé. al trueque y productos ague se

intercambian.

La sefiora comenz6 a asistir al trueque porgque "era muy po-
bre y en ocasiones no tenfa dinero ni para comprar una carga de
lefia"; ante esto, se tenfa que ir a juntar buhigas y aguasoles
para ocuparlos como combustible. Por ello, ella sola "se ani-
mé" a ir al trueque en 1979 y teji6 unos petates para irlos a
cambiar por la lena. Desde el principio hasta la actualidad
esta sefiora siempre ha llevado petates de tule chicos al true-
que.

Antecedentes familiares: Su mam8 no asistfa a este intercambio.

ORGANIZACION ECONOMICA FAMILIAR ACTUAL.

a) .~ Composicién familiar.

5|4§_Tf}a3 Esta familia tiene 3 afios de asistir

A ; A al trueque y actualmente se constitu-




228.

ye por los mismos miembros: el padre y la madre que ahora tie-
nen 51 y 48 anos de edad; sus tres hijos de 19, 14 y 12 ahos y
su hija de 13 aios.

b) .- Recursos.

Animales: No crfan animales domésticos y como ganado po-

seen 2 vacas.

Tierras cultivables: Carecen de ellas.

- Otros recursos: Tienen una canoa y estufa de gas.

c) .~ Manejo de los recursos.

Las vacas son vistas como un ahorro o inversién monetaria
para el caso de alguna necesidad econfmica. Ademés, cuando
éstas dan leche la ocupan para su consumo y para la venta en el
poblado.

Con la canoa van a cortar el tule y a pescar a la ciénega;
el tule lo destinan a la venta en el pdblado yba tejer petates
chicos para el trueque de la lena. El pescado lo consumen fa-
miliarmente y lo venden en la comunidad.

Como carecen de tierras compran maiz para su consumo.

PRESUPUESTO PARA EL TRUEQUE.

La seﬁdra siempre lleva al cambio petates chicos (dé 1 mt.
por 0.40 mt.) que ella elabora. Para ello, emplea de Agosto
a Abril parte del tule que el esposo extrae de la ciénega; en
este Giltimo mes se le termina el material, por lo gue se ve
obligada a comprarlo de Mayo a Julio a otras personas del pobla
do que alin lo conservan y que lo venden. En la temporada en

la que utiliza el tule gue extrae su esposo, teje cada martes
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para el trueque 8 petates y, en la temporada en la que compra
el tule, adquiere cada seména "un manojo" que le cuesta

$ 60.00 y que le alcanza para elaborar 5 6 6 petates paré el
cambio. Por tejer cada petate se tarda una hora. El presu-

puesto del trueque que efectfia por la leha es el siguiente:

La sefiora comfinmente lleva 8 petates dé tule chicos al
trueque y el precio de cada uno de &stos en el tianguis es de
$ 35.00 . Como consecuencia, la senora lleva en petates el

equivalehte en el mercado monetario a $ 280.00 .

A cambio de esto obtiene en lefia de 2% a 3 tercios. EI
valor monetario de cada tercio es de $ 120.00 y por el transpor
te de cada uno de ellos a su poblado paga $ 13.00 . Ante esto

tenemos que:

La sefora llevé en productosS .....veeeeecan $ 280.00

A cambio obtiene en lefia (descont&ndose el

transporte) de ....;....................... $ 267.50 a § 321.00
Por lo que tiene una'éanahcia de tiiiieennn $ 41.00

O una pérdida de ......eeeeoconecnccocacascs $ 12.50

Lo que corresponde del ......ccevevsscessse +14.64% al -4,46%

Como ve o siente el trueque de sus artfculos por la lefia.

Respecto a como ve la sefiora la transaccibn del trueque

nos dice: "si la brazada de lefia que me dan a cambio de mi peta
tito esté bien, ya no regateo; es justo. Pero si no, les di-

go que me echen mis lefia porque no me sale l1a cuenta". Ademés
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agrega: "tanto a las de la lefa les cuesta trabajo [llevar la

lefia] como a nosotras nos cuesta trabajo [tejer los petates];
ellas el lunes se van al monte y el martes cambian la lena, en
tanto yo me pongo a hacer petates y en 3 horas tejo 3 petati-

tos".

Asistencia al trueque.

-

Esta sefiora asiste todos los martes al trueque durante to-

do el ano.

Utilizacién de la leha y gasto semanal.

La lefia la emplea exclusivamente para el uso doméstico.
La estufa de gas la ocupa para hacer la comida y semanalménte
utiliza dos o tres tercios de lefia para cocinar el almuerzo,bhg
cer las tortillas y calentar el agua.
De gasto semanal disponen de $ 800.00 a $ 900.00 y su ali-
mentacién es la siguiente:
Almuerzo: Thé y pan (a veces huevo).
Comida: Nada mds un platillo: sopa o frijo-
les o habas.
Consumen carne una o dos veces a la

semana.

d) .~ Escolaridad y actividades econfmicas de cada uno de 1los
miembros. |

El padre no estudié. En la temporada de la extraccibn
del tule de la ciénega, acude a cortarlo y a pescar; jornalea
en los perfodos de las labores agricolas y se encarga de llevar
a pastar a sus vacas a los caminos del ejido y de las tierras

comunales.
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La madre tampoco estudib. Se dedica a las labores domés-
‘ticas de la casa y lava ajeno dos dias a la semana a dos seifo-
ras de la comunidad, recibiendo por cada dia cde trabajo $§ 200.00.
Se encarga de vender el tule que extrae su marido a las personas
de la comunidad"que,se lo solicitan y teje petates para ir a tro
carlos por la lena el martes.

Su hijo de 19 anos curs6 hasta segundo de secundaria.
Trabaj; 3 dias a la semana como ayudante en los puestos en los
tianguis. Por cada dfa de trabajo le pagan '$ 200.00 , por lo
gque semanalmente obtiene $ 600.00 . Este dinero lo destina a
sus gastos personales.

Su hijo de 14 afios estudia primero de secundaria y en vaca-
ciones lleva a pastar a las vacas a los caminos del ejido.

Su hija de 13 afios estudif hasta quinto de primaria. Tra-
baja de sirvienta para una sefiora del poblado ganando por ello
$ 1,300.00 mensuales, del dinero que recibe le da la mitad a su
mamd para los gastos de la casa y el resto lo emplea en sus gas-
tos personales. No acompafia a su mami al trueque.

Su hijo de 12 afios estudia quinto afio de primaria y en vaca

ciones acompana a su hermano a llevar a pastar a las vacas.

En este caso se observa que la sefiora ingresa al trueque
por ser muy humilde y carecer del dinero necesario para adqui-
rir la lefia que le era indispensable para su uso doméstico.

Su madre no asistfa a este intercambio por lo que no.existe una

tradicifn familiar o influencia directa en su ingreso a &1.
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Por otro lado, ella no lleva a su hija a que le auxilie a efec-
tuar los cambios.

Esta sefiora introduce al trueque petates chicos que ella
produce y si se considera el precio de éstos en el mercado mone
tario, al efectuar el trueque puede tener una ganancia del
14.64%, o bien, una pérdida del 4.46%.

Lé lefia adquirida en el trueque se destina al uso doﬁésti-
co y, debido a los’pocos ingresos monetarios que maneja esta fg‘
milia, este intercambio representa un ahorro en sus gastos.ya
gue lo Gnico que invierten es tiempo de trabajo y en ocasiones,’
solo $ 60.00 semanales para la compra del material.

Las otras actividades econfmicas que maneja esta familia
para cubrir su subsistencia son: la explotacién de la ciénega,
ayudante de comercio, 1avédo de répa ajena y la servidumbre.

Su gasto semanal va de los $ 800.00 a los $ 900.00 lo que
se refleja en una alimentacién deficiente, constituyéndose las
comidas por un solo platillo y por el consumo de carne una o
dos veées por semana.

En cuanto a la escolaridad se refiere, los padres no estu-
diaron, los hijos no han terminado la secundaria y la hija no
concluy6 la primaria.

Respecto a la forma de ver la transacci@n del trueque, és-
ta es practicada de manera horizontal al no regatear m&s léﬁa
cuando le han despachado "lo que es justo"; al mismo tiempo, es
ta senora considera el trabajo que le cuesta a ambas el llevar

los articulos al trueque, o sea, su relacién como productoras.
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CONCLUSIONES.

El trueque de leha pof artficulos de consumo bisico, que se
efectfia los martes dfa de plaza en Santiago Tianguistenco, jun-
to a los intercambios predominantemente monetarios que se pré—
sentan en el resto del tianguis, a pesar de parecer a primera
vista  una seccifn ajena o distante del sistema dominante éor
no intervenir la moneda como medio fundamental de cambio, se en
" cuentra articulada a dicho sistema a través de los productos
que los _comerciantés Yy que las personas que compran articulos -
introducen al trueque para cambiar por leha. La procedencia
de estos articulos pudo haber seguido varias cadenas de interme
diaciones; como por ejemplo: la venta de un articulo perecederc
del productor directo a alglin intermediario; é&ste venderlo a la
Merced del D.F.; en estellugar ser adquirido por un comerciante
de plazas y ahi ser vendida la peor parte de este producto, por
ser mis barata} a la persona que la va a introducir al trueque,
0 bien, la comerciante de plaza apartar su producto m&s malo pa
ra llevarlo a trocar; otra cadena m&s corta se establecerfa al
cémprar el comerciante de plazas directamente los articulos pe-
recederos al productor directo (por ej. en Villa Guerrero, Te-
nancingo, Iztapan, etc.) y de ahf guardar los rezagos de su co
mercio al trueque; otra cadena mds se estableceria al llegar
un producto, en este caso industrial, a la Conasupo y de ahi
ser adquirido por la sefiora que lo va a intercambiar por la le-
ha, etc. De esta manéra, el trueque se integra al mercado re-

gional y nacional proporcionando un canal mis de distribucién a
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los productos perecederos de calidad inferior que no tienen de
manda en los tianguis y{cbmercios, a la vez que aumenta las

ventas de los productos industriales b&sicos como el jabdén, el
az@icar, las sopas de pasta, etc., que las senoras adquieren en
la Conasupo o en las tiendas de abarrotes para intercambiarlos

por la lena.

Resulta interesante fesaltar que en la actualidad, de las
personas que introducen artfculos al trueque el 60% corresponda
a comerciantes que destinan los restantes de su comercio a este
intercambio; el 22.5% a pefsonas que ccmpran los articulos espe
cialmente péra el intercambio, el 5% a personas que combinan-la
introduccién de articulos que ellos producen con la compra de
otros productos y solo el 12.5% a personas que intercambian Gni
camente bienes que ellos produceﬁ.. Esto refleja que el 87.5%
de las personas que aportan articulos integran al trueque al
mercado nacional Yy regional y solo el 12.5% de personas lo man-.
tiene al margen de él. Por otro lado, en los estudios realiza
dos de las unidades domésticas, se observa que existe una ten-
dencia a la reduccién de esta filtima categoria (productores di-
rectos) a favor del incremento de los otros grupos, ya que el
80% de las sefloras que ingresaron como productores directos
aportando articulos que ellas elaboraban, posteriormente, con
elhpaso del tiempo se trasladaron a las otras categorias.

Lo anterior contrasta notoriamente con 1o'que fuera el
trueque hacia el ano de 1942, fecha en la gque la mayor parte de
los artficulos que se intercambiabén eran de produccién directa.

La transformacién en los productos y su procedencia se vié im-~
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pulsada en 1954 por la exigencia del presidente municipal de me
jorar la cantidad y la calidad de los productos que se introdu-
cfian al trueque vy, diché modificacibén, por contradictorio que
parezca, é pesar de que repercutid en una integracién del true
que al mercado nacional y regional por la procedencia de los
nuevos articulos, simulténeamente reforzé e impulsé la indepen-
dencia de este intercambio del sistema dominante al fomentarse
la transaccién sin uso de la moneda. Esto filtimo se refleja
en que en la actualidad se cambia m&s la lena y se vende en una
minima porcién mientras que en el aho de 1942 sucedia lo contra
rio y en qué la asistencia de personas a este intercambio se ha
incrementado al doble, hecho gue resulta bastante significativo
a pesar de que algunas personas del poblado de Xalatlaco han de
jado de asistir al trueque en Tianguistenco por pasarse al de
Capulhuac, por localizarse &ste mds cercano a su poblado y, que
la mayor parté de la gente de San Lorenzo ha dejado de asistir
a este intercambio por especializarse en el comercio de jugos
en el Distrito Federal.

La transaccién del trueque se encuentra al margen del mer
cado monetario en lo que respecta a los precios que se les fi-
jén a los productos, debido a que dichos precios no constituyen
la base fundamental sobre la cual se establece el valor de cam-
bio de los articulosz En efecto los articulos en el trueque
tienen equivalencias establecidas que no concuerdan con su va-
lor en dinero, no obstante, en ocasiones dichas equivalencias

pueden variar si varfa la relacién que existe entre la oferta

e ehE o T S LI
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y la demanda de los productos que circulan al interior de esta
seccién. Asi por ejemplo; si hay una mayor oferta de lefia que
de artficulos, se dan m&s lefios a cambio de estos Gltimos debido
.a gue éstos son més demandadoé y, si por el contrario, se ofre-
cen mis articulos que leha, se da mayor cantidad de ellos por
el combustible. A pesar de que 1a transacci6n del trueque se
‘efectfia al margen del mercado en el gque los precios se estable-
cen en base a unidédes monetarias, este Gltimo llega a repercu-
tir en la seccién del trueque, por la integracién que existeleg
tre ambos, a travé&s de las personac que compran articulos para
trocarlos y, ante esto, el alza y la baja ae los precios de es-
tos artfculos en el mercado monetario trascienden en la transac
cibn dei trueque, ya que cuando sube el precio de alguno de es-
tos articulos, la mayoria de las personas que introducen éste
al intercambio dejan de llevarlo adquiriendo otros en su lugar
Y, en consecuencia, al ser pocas las gentés gue aportan estos
productos se piden m&s lenos a cambio de ellos. No obstante,
si a pesar de que subiera el precio de ese producto, siguiera
existiendo la misma oferta de él dentro de la seccidn del true-
que, no se afectarian las equivalencias del cambio, debido a
que éstas se estabiecen en su interior en relacibén a la oferta
y a la demanda de articulos y no en base a los precios del mer
cédo de unidades monqtarias.

Por otro lado, ai interior de la seccibén del trueque po-
driamos establecer un modelo de interaccidén de los lefheros pro-
ductores directos, con una gama de posibilidades de las perso-

nas que aportan articulos, que van desde los productores direc
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tos, pasando luego a las personas que compran artficulos para
el truequé hasta llegar a los comerciantes gue introducen los
restantes de su comercio.  Entre estas diferentes categorias
encontramos distintas formas de percibir la transaccién del
trueque.

En cuanto a las leheras se refiere, éstas perciben la tran
saccién como un cambio de productos equitativo; sin embargo, en
algunos casos igndian el precio de los articulos que intercam-
bian y, si llegan a sentir que al efectuar el truegue las "en-
gaﬁaq" pidiéndoles m&s lefios a cambio del valor monetario de
log’articulos, sienten que esta diferencia es minima ("ae un'pg
so"), o bien, si llegan a sentir gue'ésta €S mayor se resignan
por la necesidad econbmica de dichos'articulos.

Esta forma de sentir la transaccifén del trueque como un in
tercambio equitativo, es compaftida por las sehoras que produ-
cen directamente lo que cambian. Esto ée refleja en no rega-
tear m&s lefla cuando les han despachado lo que es justo conside
rando el trabajo que le cuesta a ambas (tanto a la de la lefia
como a ella) producir los artfculos. El combustible que la ’
productora directa obtiene 1lo destina exclusivamente a su uso.
doméstico. Por lo tanto, la relacidn en el momento de la tran
saccifn entre la lefiera y la sefiora que produce directamente lo
que : intercambia se establece en base al precio justo; es una
relacibn entre productores directos. - Estas entrarfan dentro
de lo que Claudio Esteva (1970) denomina "espiritu mercantil

primario” en cuanto a que truecan con la finalidad de satisfa-

cer sus necesidades bésicas.
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Por otro lado, las personas que compran articulos especial
mente para el trueque pueden tener dos formas de experimentar
dicha transaccién; ya sea como los productores directos buscan-
do un cambio equitativo sin’regatear lo gue se les ha despacha-
do, o bien, conscientemente tratar de obtener el mayor provecho
de las lefieras pidiendo mds lenos a cambio gue el precio de los
articulos que se intercambian, valiéndose para ello de la impor
tancia que estos p?oductos tienen para las leheras, asi como,
de las relaciones sociales que éntre ambas se han establecido.
De ésta manera, dentro de esta categoria puede existir una rela-
cién en la gue se busca un precio justo en la transaccién con
las lefieras o bien un intercambio comercial en el que las sefio-
ras que adquieren los articulos pretenden tener una génancia a
costa de las leneras. Las primeras, siquiendo a Claudio Este-
va, poseerfan un "espiritu mercantil primario" y, las segundas
"un espiritu transicional o mixto" en cuanto a cue aprovechan
las ventajas sociales del trueque para convertirlas en ventajas
econfmicas, pero que solo repercuten en una solucidén econdémica
individual debido a su escaso poder de inversibén y de ahorro.

Por filtimo, tendriamos a los comerciantes qué llevan a tro
car lo que.ya no pudieron vender en el mercado monetario; &stos
conscientemente intentan obtener ventaja de las lefieras pidién-
doles més lefios a cambio que el precio de sus productos en el
mercado monetario, a pesar de que el costo de &stos ya'fue car-
gado en el resto de sus ventas. En esta categoria, la base del
intércambié es fundémentalmente comercial estableciéndose en re-

lacibén a la obtencién de la mixima ganancia negociativa.
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Ahora bien, en cuanto a la raz6n que impulsa a las seforas
a ingresar al trueque, y la importancia que representa para las
unidades domésticas el participar en este intercambio, encontfg
mos tambi&n diferencias entre estas categorias.

En él caso de las leneras éstas comienzan a asistir por
las necesidades econbmicas de sus casas, debido a que el gasto
semanal no les alcanzaba para cubrir sus necesidades alimenti-
cias, ademis de que, la mayoria de los casos estudiados coinci-
den con el ingreso-de las senoras al tfueque cuando éstas esta-
,ban.en pPlena &tapa de reproduccién; es decir, cuando tenfan hi-
jos pequeﬁos.y el nGmero de ellos tendia a acrecentarse, por 1lo
gue la relacidbn desproporcional entre el n@mero de consumidores
y de trabajadores iba en aumento. Pafa la economia de estas
familias la asistencia alrtrueque es de suma importancia; ésta
se encuentra intimamente relacionada con las temporadas en que
no hay trabajos agricolas y, por lo tanto, en que no existe la
posibilidad de jornalear para adqﬁifir un ingreso monetario que
les permita comprar los productos en el mercado donde el dinero
es la base fundamental de intercambio. Ante esto, en estas
épocas en que carecen.de circulante monetario, esfas familias
subsisten én su mayor parte de los productos que cobtienen en el
trueque y complemeﬁtan sus gastos con un poco de cépital moneta
rio que fluctfa, en las familias estudiadas, entre los $ 50.00
y los $§ 400.00 semanales; pero cuando afin llegan a carecer de
este dinero en efectivo se alimentan exclusivamente de los pro-
ductos que de ese intercambio obtienen.

En el caso estudiado de la productora directa de San Pedro
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’.’1}1
Tlaltlzapén, ésta ingresa al trueque por carecer del dlnero ne-

.ceSarlO para adqulrlr la lena que le era 1nd1spebsable para su
~uso doméstico.  Para ella el asisti& a este intercambio repre-
senté una ayuda econémica, cuyo ptiqcipal objeti?o consiste en
substituir el circulante monetario-del que adole%e para adgqui-
rir el combustible. Sus pocos ingdesbs monetarios van de

$ 800.00 a $§ 900.00 semanales. :

-En cuanto - a lés sefhoras que caﬂpran articulbs para inter-
cambiarlos por ia ieﬁa.se vié qﬁe eﬁlas también %omienzan a
‘asié&ir al tfueque por la.necesidad%econémica degahorrar en los
gastds de sus casas. Para ellas el efectuar el%trueque repre-
senta un ahorro en la economia de su hogar, en cbmparac16n aon
la leéfia que hubiera 51do comprada cdn c1rcu1ante monetarlo Y,
en los dos casos en los que se pracﬁlca la venta!de tortillas y
tlacoyos, el trueque incrementa las‘ganan01as de su pequeho co-
mercio en un 66.66% en el primer caﬁo y en un 42517% en el ge-
gundo, al ahorrafse el costo de lé ﬁeﬁa comno se bomprobé en los
c&lcmlos. El gasto semanal de'estis unidades dkmésticas fluc-
tGa entre los $ 900.00 y los $ 4, 000 00 . l

"En lo que respecta a las comerQ1antes, éstab asisten al
trueque porque les sobran los articqlos y segfln Fu propia expre
si6én: "de que los tiren a que los c%mbien por un%palo‘que les
hace falta". Para ellas la leﬁé qde reciben a ?ambio represen
ta un ahorro en los gastos del hogaﬂ cuando éstages empleada ex
clusivamente para el uso doméstico;?cuando ésta Es utilizada pa
ra ei-hogaf y para éu venfa en el péblado implicb un ahorro en
sus ¢gastos y'la posibilidad.de convértir eh dineko los produc-

4
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tos que originalmente no pudieron ser vendidos en el mercado de
dinero y,‘cuando el combustible es empleado exciusivamepte como
insumo del comercio el trueque representa un abaratamiento de
los costos de produccién.y por lo tanto, un incremento de las
ganancias comerciales del 3.43% semanales.

Ademds de lo que el participar en el trueque implica para
todas las familias, en la mayoria de los casos se presenta una
ganancia al efectuar esta transaccién en comparacibn con el pre
cio en el mercado de unidades monetarias de los productos, que
se intercambian.

En el caso de las lefieras se establece una ganancia, en re

lacibén al precio en el mercado de la lefia intercambiada y de

los prodhctos obtenidos en el cambio, del 65.5% cuando existe
una oferta y una demanda de prcductos equilibrada ( en un dia
normal) ; del 69.75% cuando existe mayor ofrecimiento .de articu-
los que de lena y del 44.35% cuando hay muchisima oferta de le-

na y poca de articulos.

En el caso de los articulos de produccidn directa gue se
introducen para intercambiarlos por la lenhia puede existir una
ganancia, como con las tortillas, del 37.17%, pero en otros pro
ductos, como los petates'de tule, puede darse una pérdida dél
4.46% o bien una ganancia del 14.64%.

Las personas gque compran articulos para el trueque tienen
una ganancia en relacién al precio mohetario de los productos
del 60.5% al 153.25%.

Los comerciantes que llevan los. restantes de su comercio

al cambio, solo cuando introducen uno de los productos mis de-
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mandados en el trueque, por su poca oferta, como lo es la mante
ca en el caso estudiado, obtienen el 66.66% m&s en lena que el
precio en el mercado monetario de sus articulos. Esto repre-‘
senta para ellos una sobreganancia debido a que el costo de los
productos llevados al intercambio ya fue cargado al resto de
sus ventas y &stos para ellos solo representan el "desperdi-
cio".

Por otro lado, los comerciantes que llevan articulos que
no son tan demandados en el trueque, por‘existir mayor oferta
de ellos en el interior de dicha seccién, se encuentran como en
el caso anterior ofreciendo productos cuyo costo ya fué cargado
en el resto de sus ventas (como se comprueba en los c8lculos de
ganancia que establecimoé en el estudio de estas unidades domés
ticas). Ellos en relacién al precio al que compran sus artfcu
los recuperan del 60.76% al 91.15% en valor monetario en leifia,
lo que para ellos representa una sobreganancia.

Ahora bien, el que las lefieras, algunas productoras direc-
tas, las personas qgue adquieren articulos para el intercambio y
algunds comerciantes (que son pocos), ganen en productos mayor
valor en precio monetario que los articulos que originalmente
introdujeron, se explica en base a que la mayorfa de los comer
ciantes al efectuar el truegue con las leheras les dan un pre-
cio diferencial de sus productos o un descuento, en comparacién
al precio al que es vendido en el mercado de unidades moneta-
rias, del 31.39% al 65.79% . Si consideramos que la mayorfa
de las personas que llevan artfculos son comerciantes, las 1eﬁg

ras obtienen mucho mds en productos que el valor en el mercado
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de precios de sus lenos. Esto a su vez permite que las lefie-
ras den més combustible a éambio, gue el valor de los productos
que introducen las otras categorfias; siendo en mayor proporcién
a las que éompran articulos en el mercado monetario que a las
productoras directas. Las lenfieras al concluir los intercam-
bios con todas las personas que llevan articulos, obtienen en
términos monetarios m&s en estos Gltimos que en su combustible,
debido a que las comerciantes les proporcionaron un precio dife
fencial en sus prodﬁctos a su favor en mayor proporcién y.Volu—
men, cque el combustible que las lefieras dan de mi&s hacia las
otras categérias.

Todo lo anterior es posible debido a gue las equivalenciés
del intercambio de los productos se establecen al interior del
trueque en base a la oferta y‘a la demanda de los productos y
no en referencia a los precios del mercado monetario. Esto
explica el que.las comerciantes den m&s de sus productos en va-
lor monetario, por existir mayor ofrecimiento de ellos al inte-
rior del trueque, que los que compran articulos ganen més en le-
Na que el valor en dinero de sus productos, por entrar en menor
cantidad y en}consecuencia ser m&s demandados, y gue el cam-
bio con las productoras directas sea con menor ganancia (a pe-
sar de ser pocos los que circulan al interior de la seccién del
trueque), porque no son articulos para su consumo semanal, sino
inmediato o duradero, por ejemplo: las tortillas se consumen
ahi mismo y los petates son articulos de uso duradéro, siendo
en consecuenéia menos demandados.

El que el trueque sea una actividad que conviene a ambas
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partes favorece su persistencia y desarrollo. Asf mismo, las
autoridades municipales lo han apoyado al exigir que en &1 se
intercambiaran buenos productos y al proporcionarles facilida-
des como no cobrarles el. piso de plaza ni la licencia anual de
tianguis, evitdndose con ello los conflictos sociales que pudie
ran surgir por parte de las personas mds humildes que en &1 par
ticipan debido a sus paupérrimas condiciones de vida. |

Por otro lado; el factor social de la vergiienza que sien-
£en las personas cuéndo ingresan a este intercambio repercﬁte
en que en el trueque solo participe un grupo reducido de gente
Y., @ pesar ée que este tipo de intercambio no es en sf un circu
lo cerrado, al participar casi siempre las mismas personas se
establecen lazos de amistad entre las lefieras y sus clientes y
de ayuda econfmica mutua.

Las relaciones. sociales también son favorecidas por el pul
que, que generélmente se relaciona con la lefia y que hace més

agradable la estancia de las personas que en &1 participan.
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