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INTRODUCCION 

~l cont ra to   de   seguro  y e l  comerc io   i n t e rnac iona l   e s t án   d i r ec t amen te  
r e l ac ionados ,  como s e   v e r á  a cont inuac ión .  E l  contrato-   de  seguro  se  
c r e a   p a r a   c o n t r a r r e s t a r   l a   a f e c t a c i ó n   a l   p a t r i m o n i o   d e   l a s   f a m i l i a s ,  
cuando un hecho  súbi to  e imprevis to  se man i f i e s t a .   Ta l   e s   e l   c a so   de  
l a  enfermedad o m u e r t e   d e l   j e f e   d e   f a m i l i a .  Se e s t a b l e c i ó  un grupo  de 
t raba jadores   que   apor taban  una con t r ibuc ión   pa ra   l a   fo rmac ión   de  un 
fondo,  que se u t i l i z ó   p a r a   a y u d a r  a l a   f a m i l i a   d e   l o s   a g r u p a d o s ,  en 
caso  de  muerte o enfermedad. 

En l a   a c t u a l i d a d ,  con e l   d e s a r r o l l o  y comple j idad   de   l as   soc iedades ,  
e l   con t r a to   de   s eguro   t ambién  ha e v o l u c i o n a d o ,   p a r a   s a t i s f a c e r   l a s  
d inámicas   neces idades   de l  mundo moderno. En e l  p r e s e n t e   t r a b a j o ,  a 
p r i m e r a   i n s t a n c i a   s e   r e v i s a r á n   l o s   c o n c e p t o s   g e n e r a l e s   d e l   c o n t r a t o  
d e   s e g u r o ,   e s t o   e s ,   l a   d e f i n i c i ó n   d e l   c o n t r a t o   d e   s e g u r o ,   a s í  como l a  
de te rminac ión   de   l as   par tes   que  l o  conforman:  aseguradora,   asegurado, 
e l   c o n t r a t o ,   l a   p r i m a ,   l a   e v e n t u a l i d a d   c u b i e r t a ,   l a   e v e n t u a l i d a d  
a c t u a l i z a d a ,  y e l   r e s a r c i m i e n t o .  

poster iormente,   en  cuanto a l a   pa r t e   de   comerc io   ex te r io r ,   s e   ve rán  
l a s   d i v e r s a s   m o d a l i d a d e s   e n   l o s   c o n t r a t o s   d e   v e n t a   p a r a   e l   t r a n s p o r t e  
de  las   mercancías ,   es tas   modal idades  de  uso  general ,   se   denominan 
I n c o t e r m s ,   c u y a   f i n a l i d a d   e s   e s t a n d a r i s a r  y hacer  de  uso común y 
a c c e s i b l e   l a  manera  en  que s e   r e p a r t e n  l o s  derechos y ob l igac iones  de 
l a s   p a r t e s   d e n t r o   d e l   c o n t r a t o  de ven ta ,   e s   dec i r ,   vendedor  y 
comprador. Los Incoterms   de l imi tan   l as   á reas   de   responsabi l idad   de  
l a s   p a r t e s ,  en  cuanto a c u b r i r   c o s t o s  y r iesgos  desde  que l o s  
p roduc tos   s a l en   de   l a s   i n s t a l ac iones   de l   vendedor ,   has t a  que l l e g a n  a 
l a s   i n s t a l ac iones   de l   comprador ,  o des t ino   a s ignado   po r   é s t e .  E s  
p r ec i samen te   en   l a   pa r t e   de   r i e sgo  donde i n t e r v i e n e  e l  seguro,  dado 
que como todo   en   e s t e  mundo, e l   t r a n s p o r t e  de los   p roductos   son  
s u c e p t i b l e s   d e   s e r   a f e c t a d o s   p o r   s i t u a c i o n e s  o e v e n t o s   s ú b i t o s  e 
imprevis tos ,   que   t raen  como consecuencia  daños a l a   c a r g a ,  o pérd ida  
t o t a l ,   l o  que   por   supues to   s ign i f ica  una merma en e l   p a t r i m o n i o   d e   l a  
pa r t e   r e sponsab le .   Jus t amen te   pa ra   p reven i r   e s t e   daño ,   e s   que   s e   hace  
un con t r a to   de   s eguro ,  y en e s t o  cons i s t e   l a   impor t anc ia   de l   s eguro  
en l a s   t r a n s a c c i o n e s   c o m e r c i a l e s   i n t e r n a c i o n a l e s .  
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1) CONTRATO DE SEGURO 

1.1) Definición 

Se define  como el medio  por el cual la empresa aseguradora  se  obliga, 
mediante una  prima,  a  resarcir  un  daño o pagar una suma de dinero al 
asegurado, al verificarse  la  eventualidad prevista en el contrato. 

Los elementos que  intervienen  en  el contrato de seguro  se analizarán 
a  continuación: 

1.2) Aseguradora 

En general,  una  empresa es el conjunto de bienes y  servicios  que  se 
combinan  para  producir  u  ofrecer al mercado de consumo,  bienes y / o  
sevicios.  Por lo tanto, la  empresa aseguradora es el  conjunto de 
bienes y servicios,  cuya  finalidad es colocar en el mercado  contratos 
por los cuales se  obliga a  reparar  un  daño,  resarcir  a  quien lo 
sufra, o bien  indemnizar  por el hecho  de un riesgo previsto. 

1.3) Asegurado 

La otra  parte  del  contrato  de  seguro lo constituye el  asegurado, es 
decir,  quien  tiene  la  necesidad  de  que en caso de  que  se  de un 
siniestro,  no  se vea afectado en  su patrimonio, o al menos no  sea tan 
afectado como  si  no  estuviera  protegido  por un contrato  de  seguro. 

Existen las siguientes  clases  de  contrato aegurador-asegurado: 

1.-Seguro  tomado  a  nombre y por  cuenta  de un tercero. 

2.-Seguro  tomado  por  cuenta  propia. 

3.-Seguro tomado  a  nombre y por  cuenta  propia,  sobre  bienes  de un 
tercero. 

l . - ~ a  ley  determina  que el mandato aplicado a actos de  comercio se 
llama  comisión  mercantil,  por  ello el "agente de seguros"  se  llamará 
comisionista  del  asegurador, y fungirá únicamente  como s u  
representante y como  asesor  del asegurado para la  aplicación  de las 
coberturas  exactas,  según las necesidades específicas de éste. 

Ahora bien, puede ser, y de  hecho ocurre frecuentemente que quien 
teniendo  la  necesidad de cubrir sus riesgos, actúe por interpósita 
persona,  su  mandatario, es decir, quien contrata el seguro actúa a 
nombre y por cuenta del titular  de la propiedad de l o s  bienes 
asegurados. 

3.-cuando  sobre los bienes  pesa  algún gravamen, es muy común  que 
quien es titular  del  gravamen  tome un seguro que  cubra  sus  bienes 
para que  en  caso  de  que  se  pierdan o mermen,  la  indemnización se 
afecte a restituirle el daño en la proporción correspondiente. 
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En t o d o s   l o s   c a s o s   p r e v i s t o s   a n t e r i o r m e n t e ,   a l   s i n i e s t r o ,  e l  
a s e g u r a d o   d e b e r á   a c r e d i t a r   s u   i n t e r é s   a s e g u r a b l e  y nunca se  podrá 
p rocede r   con t r a  l o s  i n t e r e s e s  d e l  l e g í t i m o   p r o p i e t a r i o   d e l   b i e n  
asegurado.  

1.4) Contra to  

~l c o n t r a t o   c i v i l  o mercan t i l  se  d e f i n e  como e l  acuerdo  de  voluntades 
p a r a   c r e a r ,   m o d i f i c a r ,   t r a n s m i t i r  o e x t i n g u i r   o b l i g a c i o n e s  y 
derechos.  

En l o s  con t r a tos   mercan t i l e s ,   c ada   qu ien   s e   ob l iga   en   l a   manera  y 
términos  que  aparezca  que se o b l i g ó ,   s i n  q u e  l a   v a l i d e z  d e l  a c t o  
comercial   dependa de la   observac ión   de   formal idades  o r e q u i s i t o s  
determinados.  

Propuesta  

La Ley General de I n s t i t u c i o n e s   d e   S e g u r o s   e s t a b l e c e   q u e   p a r a   i n i c i a r  
sus   operac iones ,   l a   empresa   aseguradora  debe c o n t a r   c o n   l a   p a p e l e r í a  
n e c e s a r i a ,   l a   c u a l  debe ser  aprobada  previamente  por   la   Comisión;  
as imismo  es tablece  que l o s  p l anes  de s e g u r o s ,   l a s   p ó l i z a s  y endosos,  
también  deberán  ser   aprobados  por   dicho  organismo.  

Ofe r t a  

La s o l i c i t u d   m e n c i o n a d a   a n t e r i o r m e n t e ,   a l  se r  requisada   por  e l  
pos ib l e   a segurado ,  es d e c i r ,   a l   s e r   l l e n a d a ,   f i r m a d a  y en t regada  a l a  
aseguradora ,   ya   sea   d i rec tamente  o por  medio d e l  agente   de s e g u r o s ,  
c o n s t i t u y e   l a   o f e r t a   d e l   s e g u r o .  

Pó l i za  

A l  r e c i b i r   l a   o f e r t a  l a  a s e g u r a d o r a ,   e v a l ú a   e l   r i e s g o  y acepta  o 
r e c h a z a   l a   o f e r t a .  

Puede ser que l a   a seguradora   r equ ie ra   de   mayores   e l emen tos   pa ra   l a  
aceptac ión  d e l  r i e s g o  y entonces  produce  una  "Cobertura   Provis ional t t  
denominado c e r t i f i c a d o   P r o v i s i o n a l   d e   P ó l i z a  y Notas de Cober tura .  

~l ce r t i f i cado   p rov i s iona l   de   pó l i za   debe rá   exped i r se   cuando  l a  
empresa  requiera  de mayor información  sobre l o s  bienes  asegurados y/o 
s u  v a l o r ;  y por   su   expedic ión   se   en t iende   que  los b ienes  se 
encuen t r an   a segurados   pe ro   l a   exped ic ión   de   l a   pó l i za   e s t á   su j e t a  a 
término o cond ic ión .  

Como se  d i j o  an te r io rmen te ,  e l  cont ra to   de   seguro  se encuent ra  s u j e t o  
a l a s  e s p e c i f i c a c i o n e s   d e  l a  l e y   m e r c a n t i l   r e s p e c t o  a s u s  
gene ra l idades  y a l a s   e s p e c i f i c a c i o n e s  de l a  l e y  s o b r e   e l   c o n t r a t o  de 
seguro ,   r e spec to  a su e s p e c i a l i d a d .  
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Para  entender  mejor  el  contrato de  seguro, tenemos lo siguiente: 

Nacimiento: El contrato  de  seguro  nace en el momento que el asegurado 
llena,  firma y entrega la solicitud  de seguro  a  la aseguradora. 

Perfeccionamiento:  Se  perfecciona en el momento  que el asegurado 
tiene  noticia  de la aceptación  de su oferta. 

Modificacidn: La modificación  de  un  contrato  de seguro puede afectar 
a 1.0s elemtos  escenciales o a los accidentales del mismo. LOS 
escenciales son: 

a) Nombre y domicilio  de  los  contratantes. 
b) La  designación  de los bienes  asegurados. 
c) La  naturaleza  de los bienes  asegurados. 
d) El monto de  la garantía. 
e)  La cuota o prima del seguro. 

Los elementos accidentales : 

a) El modo. 
b) Las  modalidades. 

El modo es la carga  impuesta al que  ha sido afectado, y las 
modalidades son el término y la condición: término será un 
acontecimiento  futuro de  cuya realización  siempre  cierta  dependerá el 
nacimiento o extinción  de  efectos  de  derecho; condición será un 
acontecimiento  futuro  de  cuya  realización siempre incierta dependerá 
el nacimiento o extinción  de  efectos  de  derecho. 

Los elementos accidentales del contrato  de seguro serán todas 
aquellas modalidades  que  se  le  imponga, o sean  términos y 
condiciones. 

Término: El momento en que  se inicia la vigencia del contrato y el 
momento en que  se extinga. 

Condición: Los  contratos  de  seguro  son suceptibles de  sujetarse  a 
cualquier  condición,  a  excepción  de las que marca la  ley y que son la 
de la  entrega de la  póliza y la del pago de la prima. 

Las  modificaciones  a los nombres y domicilios  de los contratantes no 
alteran la  substancia  misma  del  contrato, pero se consideran 
escenciales  pues  llevan  a la identificación  de las partes y por ello 
a  estimar su capacidad  para  contratar. 

La  modificación al objeto  asegurado  no variará la substancia del 
contrato,  cuando  se  trate  de varios objetos y que  uno o varios Sean 
sustituidos o suprimidos;  en el caso  de un solo  bien,  su  modificación 
dará lugar  a la extinción del  contrato y el posible nacimiento de uno 
nuevo,  bajo las mismas condiciones  del  original. 



Página - 5 

Transmisión: Sólo  en e l  caso   de   l o s   s eguros  de daños se  puede 
p r e s e n t a r  e l  caso  de  que se t r a n s m i t a n   l o s   s e g u r o s  y aún  cuando se 
impone l a   o b l i g a c i ó n  de n o t i f i c a r  a l a   a s e g u r a d o r a  e l  cambio de l  
t i t u l a r  de l a   p r o p i e d a d  de l o s  b i e n e s   a s e g u r a d o s ,   l a   o m i s i ó n  del  
a v i s o  no r e p e r c u t i r á   e n  e l  con t r a to ,   s a lvo   cuando  e l  cambio  implique 
agravación de l  r i e s g o .  

Extinciún:  Hay t r e s  fo rmas   pa ra   l l ega r  a l a   e x t i n c i ó n  de un c o n t r a t o  
de s e g u r o ,   r e s c i s i ó n ,   a n u l a c i ó n  y suspensión,   éSta   puede ser temporal 
o d e f i n i t i v a .  

La r e s c i s i ó n  siempre obedece a un mandato j u d i c i a l  y t r a e r á   c o n s i g o  
l a   d e t e r m i n a c i ó n   d e l  momento en e l  q u e   s u r t i r á   s u s   e f e c t o s ;   p u e d e  
operarse   desde  s u  in ic io   en   cuyo  caso   nunca   debió   nacer   l a   convención  
e n t r e   l a s   p a r t e s ,  y p o r   l o   t a n t o  l o s  efectos   causados  deberán  volver  
a su  e s t a d o   a n t e s  de l a  convención ; s i  l a   r e s c i s i ó n  se  d e c r e t a   p a r a  
s u r t i r   s u s   e f e c t o s   d e s p u é s  de s u  i n i c i o  de v igenc ia ,   acaba rá   en  e l  
momento que l o  d i c t e  e l  juzgador .  La r e s c i s i ó n  debe ser  s o l i c i t a d a  
por   a lguna de l a s   p a r t e s  o p o r   t o d a s   l a s   q u e   i n t e r v i n i e r o n   e n   e l  
c o n t r a t o  y p o r   l o   g e n e r a l  se  debe a l a   f a l t a   d e   c u m p l i m i e n t o   p o r  
alguna de l a s   p a r t e s .  

La anu lac ión   e s   consecuenc ia  de l a   s o l i c i t u d  de a lguna   de   l a s   pa r t e s  
a n t e  e l  ó r g a n o   j u r i d i c c i o n a l ,   p a r a  que  suspenda l a   o b l i g a c i ó n   d e  
c u m p l i r   e l   c o n t r a t o .  

La suspens ión   tempora l  o d e f i n i t i v a   p u e d e   o p e r a r  ya s e a   p o r  
m i n i s t e r i o  de l a  l e y ,  o p o r   d e c l a r a c i ó n   j u d i c i a l ;   l a   s u s p e n s i ó n  
temporal  puede no i m p l i c a r   l a   e x t i n c i ó n  d e l  c o n t r a t o ,   p e r o   l a  
d e f i n i t i v a  s i .  

1 . 5  1 Prima 

La o b l i g a c i ó n  de l  a s e g u r a d o   e s   p a g a r   c i e r t a   c a n t i d a d  
per iódicamente  o en un s o l o  even to .  

Las dos   ramas   p r inc ipa les   en   que   se   d iv ide  e l  pago de l a  
prima  en un s o l o  pago y pr ima  f racc ionada .  Hay seguros  
p r o p i a   n a t u r a l e z a  no pe rmi t en   e l   pago  de l a  prima 
f r a c c i o n a d a ,  como e s   e l   c a s o   d e  l o s  seguros  de a c c i d e n t e s  

de   d inero ,  

prima son :  
que  por s u  

en  forma 
pe r sona le s  

por  un s o l o  v i a j e ,  o p o r  un pe r íodo   t an   co r to   que  su durac ión  no 
l l e g a  a l o s  30 d í a s   q u e   e s t a b l e c e   l a  l e y  como mínimo p a r a   l a   f r a c c i ó n  
de l a   p r i m a ;   l a s   p ó l i z a s   d e   t r a n s p o r t e  de c a r g a ,   p o r  l o  g e n e r a l ,  
tampoco permiten e l  pago de pr ima  f racc ionada .  

La l e y  r e g u l a   l a   f o r m a   e n  que  se puede   f racc ionar  e l  pago  de l a  
prima. E l  p r i n c i p i o   g e n e r a l  es que e l  seguro  se c o n t r a t a   p o r  xn 
per íodo  determinado,  c a s i  siempre un año, y l a  prima se f r a c c i o n a  en  
pa r t e s  de i g u a l   d u r a c i ó n ,  e l  pago de l a  pr ima  en   f racc iones  no 
impl icará   que  se  f r a c c i o n e   t a m b i é n   l a   c o b e r t u r a  de l  seguro.  Por 
e jemplo,  s e  c o n t r a t a  un seguro   de   incendio   para  un e d i f i c i o  y se 
p a c t a n   c u a t r o   p a g o s   t r i m e s t r a l e s .  La prima  vence por  l a   p r i m e r a  
f r a c c i ó n e n  e l  momento que e l  a segurado   t i ene   conoc imien to   de   l a  
acep tac ión  de s u  o f e r t a ,  y o p e r a   e l   p e r í o d o  de espera   de  30 d í a s  que 
e s t a b l e c e  e l  a r t í c u l o  3 7  de l a  L G I M S ;  pero  e1 seguro se  prolonga p o r  
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todo  e l  año   que   p rev iamente   se   había   pac tado;   inc luso   la   aseguradora  
t i e n e   e l   d e r e c h o  del  pago  total   de   la   pr ima  aún  cuando  haya  aceptado 
e l  pago   en   pa rc i a l idades ,   e l   s egundo  y s i g u i e n t e s   p e r í o d o s  y 
p a r c i a l i d a d e s  de l a  prima  vencerán  en la   fecha   que   se   haya  
e s t a b l e c i d o ,   d i v i d i e n d o  un año n a t u r a l  en c u a t r o   t r i m e s t r e s ,  y 
también  opera e l  pe r íodo  de espera  de 30 d ías .   Suponiendo  que   l a  
s egunda   pa rc i a l idad  de l a  prima no se   paga   dent ro   de   los  30 d í a s   d e l  
p e r í o d o   d e   e s p e r a ,   l o s   e f e c t o s  del contrato  cesan  automáticamente a 
¡as 1 2  h o r a s   d e l   ú l t i m o   d í a   d e l   p e r í o d o   d e   e s p e r a ,   p e r o   l a  
aseguradora  conserva e l  derecho a que   se  l e  pague,  cuando menos l a  
pr ima  devengada  por   los  30 d í a s   de l   pe r íodo   de   e spe ra .  

~l pago  de l a  prima no impl i ca   e l   pago   de   l a   i ndemnizac ión .  La forma 
en que  se f i j a   l a   p r i m a   e s   i r r e g u l a r   p o r q u e  no s i e m p r e   s e   s i g u e   e l  
mismo procedimiento   para  s u  determinación.  

La f o r m a   t r a d i c i o n a l  de e s t a b l e c e r  una  prima  es e l  s i g u i e n t e :   l a  
aseguradora  hace  una  estimación de l o s   r i e s g o s  que  puede c u b r i r  en un 
per íodo   de te rminado y cua l  e s  l a   i n c i d e n c i a  y ocu r renc ia  de 
s i n i e s t r o s   e n   d i c h o   p e r í o d o .  A l  f i j a r s e   e l   p a r á m e t r o   a n t e r i o r   s e  
c a l c u l a   c u a l   e s   l a   c a n t i d a d  mínima de d inero   que   requiere   para   hacer  
f r e n t e  a l a   s i n i e s t r a l i d a d   e s p e r a d a ,   e s a   c a n t i d a d  mínima  de d i n e r o   s e  
d i v i d e   e n t r e   e l  número  de e l l o s ,  con e s t o  se e s t ab lecen   po rcen ta j e s  
a p l i c a b l e s  a l o s   v a l o r e s  de lo s   b i enes   que   s e   a seguran  y e s t o  s e  
conoce como c u o t a   d e   t a r i f a .  

La t a r i f a  de un ramo s e  compone de   l as   cuotas   que  se ap l i can  a l o s  
r iesgos  que  aunque se consideran homogéneos e n t r e  s í ,  presentan  
a l g u n a   p e c u l i a r i d a d  que  lo s   hace  un poco d i f e r e n t e s ;   l a   c u o t a   s e  
expresa  generalmente en un t a n t o   p o r   c i e n t o ,  y s e   a p l i c a   a l   v a l o r  
dec la rado   pa ra   s eguro   de l   b i en   po r   e l   que  se cont ra ta .   Por   e jemplo ,  
una  cuota   del  .3% a p l i c a d a  a un e d i f i c i o   d e  un mi l lón ,   cor responde  a 
3000  pesos  por  año, como prima  pura.  E l  p r e c i o   t o t a l   q u e   e l   a s e g u r a d o  
paya,  no s e  compone s ó l o  de l a  pr ima  pura,   s ino  que  se   recarga  con el 
i m p u e s t o   f e d e r a l ,   a s í  como de l o s  gas tos   de   exped ic ión   de   l a   pó l i za .  

Hay algunos ramos de l  seguro  en  los  que no e x i s t e n   t a r i f a s .  Por 10 
genera l   t ambién   las   cuotas   deben   se r   un i formes   en   todas  l a s  
aseguradoras .   Las   cuotas  y t a r i f a s  deben s e r   a u t o r i z a d a s   p o r   l a  
comisión, y e s t a   a u t o r i z a c i ó n   s e   r e v i s a  en  base a e s t u d i o s   t é c n i c o s  y 
expe r i enc ia s   numér i cas   de   l a s   a seguradoras .  

S i  no e x i s t i e r a   u n i f o r m i d a d   e n   l a s   c u o t a s ,   s e   l l e g a r í a  a una 
compe tenc ia   des l ea l   en t r e   l a s   a seguradoras .  Como e l  seguro  para  
func iona r   r equ ie re  de l a   c o n c e s i ó n   e s p e c i a l   o t o r g a d a   p o r   e l   e s t a d o ,  
s u  ope rac ión   e s   un i fo rme   en   t e r r i t o r io   nac iona l .  

La prima e s  ob ten ida   po r  l a  a p l i c a c i ó n  de cuotas  y t a r i f a s   a l  r i e s g o  
que  s e   s u s c r i b e ,  y siempre  con e l  mismo s i s t ema ,  s i n  excepción. 
E x i s t e   c u o t a   e s p e c i a l   p a r a   c i e r t o s   r i e s g o s ,   q u e   p r e s e n t a n  
carac te r í s t icas   que   hacen   presumible   que  l o s  daños  se   presenten en 
menor i n t e n s i d a d  o mas ais ladamente.  
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1 . 6  Eventua l idad   Cubier ta  

La p a l a b r a   r i e s g o   t i e n e  tres a c e p c i o n e s :   l a   p r i m e r a   s e   r e f i e r e  a l a  
p o s i b i l i d a d  de que un evento se r e a l i c e  y cause un daño, e l  cual   ya  
f u é   p r e v i s t o .  E s  como se en t i ende  e l  r i e s g o  en  seguros,   por   e jemplo,  
e x i s t e n   r i e s g o s  de incendio ,   t e r remoto ,   inundac ión ,   rayo ,   explos ión ,  
acc idente ,   e tc .   todos   los   an te r iores   son   eventos   que   pueden  o no 
p a s a r ,   s o b r e  una  persona o un b i e n ;  l o  que s e   p r e v é   e s   q u e   a l   d a r s e  y 
que  cause  daños a l o s  b i e n e s   o b j e t o  del  seguro,  y e s t o   r e p e r c u t a   e n  
e l  pa t r imonio   de l   asegurado .  

O t r a   f o r m a   d e   e n t e n d e r   e l   r i e s g o   e s   c o n s i d e r a r   a s í   a l   b i e n   a s e g u r a d o ,  
pe ro  no e s   axac to  en e l  á rea   de  seguros .  La t e r c e r a   e s   l a  más 
e q u i v o c a d a ,   a l   r e f e r i r s e   a s í   a l   s i n i e s t r o .  

En l a   p r á c t i c a ,  l o s  r i e s g o s  se agrupan  en  diversos  ramos, como son: 
au tomóvi l e s ,   i ncend io ,   t e r r emoto ,   t r anspor t e s ,   d ive r sos ,   acc iden te s ,  
v i d a ,  y r e s p o n s a b i l i d a d   c i v i l .  

1 . 7 )  Even tua l idad   ac tua l i zada  

s i  no h u b i e r a   s i n i e s t r o s ,  no se j u s t i f i c a r í a   l a   e x i s t e n c i a   d e l  
seguro ,  y a   q u e   d e n t r o   d e l   c o n t r a t o   d e   s e g u r o   e x i s t e   l a   o b l i g a c i ó n   d e  
pagar  una suma de d i n e r o   a l   d a r s e  una even tua l idad   p rev i s t a   en  e l  
mismo. 

E l  s i n i e s t r o  es l a   m a t e r i a l i z a c i ó n   d e l   r i e s g o .  No todos   l o s  
s in i e s t ros   imp l i can   l a   ob l igac ión   de   paga r   po r   pa r t e  de l a  
aseguradora.  Este debe p resen ta r se   exac tamen te   en   l a  forma  que s e  
prev ió   en  e l  c o n t r a t o ;   l a   p r e v i s i ó n  puede s e r   g e n e r a l ,   p e r o   l a s  
c a r a c t e r í s t i c a s  del  s i n i e s t r o  deben encuadrar   per fec tamente   dent ro   de  
l a   g e n e r a l i d a d   p a c t a d a .  Hay dos  elementos  que  determinan s i  e l  
s i n i e s t r o   s e   i n d e m n i z a  o n o ,   e l   p r i m e r o   c o n s i s t e   e n   q u e   e l   s i n i e s t r o  
sea   cons iderado  como r i e s g o   d e n t r o   d e l   c o n t r a t o ;   e l   s e g u n d o   s o n   l a s  
c i r cuns t anc ia s   en   que   s e  d i ó  e l   s i n i e s t r o .  

1 . 8 )  Resarcimiento.  

Hay cua t ro   fo rmas   en   que   s e   p re sen ta   e l   r e sa rc imien to ,   l a   p r imera   e s  
l a   r e p a r a c i ó n   d e l   d a ñ o ,   l a   s e g u n d a   e s   r e p o n e r   e l  b i e n  dañado, y l a  
t e r c e r a   e s   a d q u i r i r  e l  bien  dañado y abona r   a l   a segurado   po r   e l   va lo r  
d e l  mismo. 

Indemnización: Este c o n c e p t o   s o l o   a p l i c a   p a r a   l o s  ramos de v i d a ,  
acc iden te s  y enfermedades,  E l  a s e g u r a d o   d e b e   a c r e d i t a r   e l   i n t e r é s  
a s e g u r a b l e   q u e   t e n í a   a l  momento de   ce l eb ra r  e l  con t r a to   de   s eguro ,  y 
que   s e   conse rva   a l  momento d e l   s i n i e s t r o .  La eventua l idad   que   se  
p r e v é   e s   q u e   e l   a s e g u r a d o   d e j e   d e   a x i s t i r  o sea   a fec tado   en   su  
pa t r imonio ,  debido a un e v e n t o   s ú b i t o  e inesperado,  contemplado en e l  
cont ra to   de   seguro ,   en   cuyo  caso   ap l ica  una indemnización. 

La l e y  da un t r a t a m i e n t o   e s p e c i a l  a los   seguros  de daños,  y aunque 
hace   a lgunas   d i s t i nc iones  en  i n c e n d i o ,   r e s p o n s a b i l i d a d   c i v i l ,  y 
t r anspor t e ,   conse rva  un método genera l   para   daños .  
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2 )  INCOTERMS 

2.1) Concepto. 

La  utilidad  fundamental  de  los  incoterms  ha  sido  claramente 
establecida a traves  de  su  amplia  aceptación  por  mas  de  cuatro 
décadas. El valor  de  reglas  uniformes  para  la  interpretación  de 
términos de  negociación es reconocido  por  compradores y vendedores, 
quienes  buscan  definiciones  claras  de  sus  derechos y obligaciones  en 
sus transacciones  internacionales. 

Gracias a los  incoterms,  los  comerciantes  pueden  determinar  como  se 
distribuirán  las  funciones y los costos  de  una  transacción 
internacional. 

LOS incoterms son acuerdos que determinan el grado de responsabilidad 
sobre  la  transportación  de  mercancías,  tanto  de  vendedores  como de 
compradores,  dependiéndo  del  incoterm  pactado,  la  responsabilidad  del 
vendedor puede  variar  desde  solamente  tener  listos los productos  en 
sus  instalaciones,  hasta  la  obligación  de  llevarlos  hasta las 
instalaciones  del  comprador. 

Ahora,  con  el  desarrollo de nuevas  formas  de  transportación, y nuevas 
formas  de  documentación,  hay  una  creciente  necesidad  de  definiciones 
mas precisas.  Es  importante  saber como  un término  dado  puede  aplicar 
en  un  contrato  de  venta.  Nuevos  términos, así como  ajustes a los  ya 
existentes,  deben  ser  incluidos  en  el  bocabulario  de  negociaciones 
internacionales. 

En  un  ambiente  comercial y político  cada  vez  mas  complejo,  la 
selección  del  incoterm mas apropiado  es  de vital importancia. 

2.2) El contrato  de  venta 

Un contrato  nace  cuando dos partes  acuerdan  una  transacción  de  venta. 
ES del  conocimiento general que  cuando  una  de  las  partes  acepta  las 
condiciones  de  la otra, un  contrato  válido  ha  sido  establecido. 
Naturalmente  hay  variaciones,  en  ciertos  países la regulación  tiene 
algunas  restricciones,  pero  con  todo, lo escencial  es  que  ambas 
partes queden  de acuerdo. 

LO mas usual  son los "contratos  abreviados", es  decir,  que 
simplemente  especifican  cuantos  productos, a que  precio,  donde 
entregarse, a que tiempo. Sólo en  casos  especialmente  complejos  se 
hace un  contrato  detallado,  especificando  derechos y obligaciones  de 
las  partes.  Generalmente se utiliza algo llamado  "condiciones 
generales  estándar", éstas permiten a las  partes  referirse a un 
conjunto  de  reglas  preestablecidas, que  se incorporan  en el contrato. 
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2 . 3 )  Términos  de  negociación. 

En toda  transacción internacional hay  ciertos  puntos  que  deben 
considerarse: 

- Quién hará  los arreglos del pago para el transporte de  la 
mercancía? 

- Quién  absorverá el riego  de no llevarse  a  cabo la transportación? 
- Quién  absorverá el riesgo de pérdida o daños en  la mercancía? 
Todas estas preguntas  se  refieren al paso de los productos del 
vendedor al comprador.  Hay  una amplia variedad de formas para dividir 
los costo,  riesgos y responsabilidad sobre  la  mercancía entre las dos 
partes,  son  expresiones  cortas  que  determinan l o s  derechos y 
obligaciones de cada  parte, en cuanto al transporte  de l o s  productos. 

Cada  término se refiere  a  una división diferente  de  costos,  riesgos  y 
responsabilidades  entre el vendedor y el comprador. Van desde la 
total  responsabilidad del comprador,  hasta la total responsabilidad 
del  vendedor. 

Confundirse en estos puntos puede ser  muy  costoso para las partes; se 
puede  llagar  a  disputas,  hasta  a juicio. Para  ser totalmente útiles, 
los términos  de  negociación deberán ser  universalmente aplicados. 

2 . 3 . 1 )  EX WORKS 

Significa que la  única  responsabilidad del vendedor es tener los 
productos  disponibles en sus instalaciones (almacén o fábrica),  no es 
responsable de la  carga de la mercancía en el vehículo proporcionado 
por el comprador,  a menos que así se acuerde. El comprador tiene el 
costo  y  riesgo  involucrados en el transporte de ahí al lugar deseado, 
esta es la  mínima  responsabilidad  para el vendedor. El comprador se 
encarga del  trámite  de licencias de exportación,  bajo su costo  y 
riesgo. 

El vendedor debe: 

a) Proveer los productos  conforme al contrato de venta. 

b) Poner  a  disposición del comprador en el tiempo  y lugar acordado. 

c) Empacar l o s  productos para poder ser  transportados. 

d) Notificar al  comprador- en cuanto los productos  estén  dispuestos, 

e) Tomar el riesgo  sobre l o s  productos hasta que queden  a disposición 
del  comprador. 
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El comprador debe: 

a) Recoger los productos en el lugar acordado. 

b) Tomar el  riesgo  a  partir que el vendedor ha puesto los productos a 
su disposición. 

c) Pagar los impuestos de exportación. 

d) Absorver los costos por almacenage en caso  de  no  recoger 10s 
productos en el tiempo acordado. 

e)  Pagar  por la  documentación  requerida  para su transporte, como 
certificados de origen, licencias de exportación, Y permisos 
consulares. 

2 . 3 . 2 )  FREE CARRIER (named  point) 

El vendedor debe: 

a) Proveer los productos conforme al contrato. 

c)  Obtener bajo  su  riesgo y costo los permisos  de exportación 
necesarios. 

d)  Pagar los impuestos de exportación 

f )  Empacar los productos. 

g)  Pagar los costos de revisión  de los productos, como conteo, 
mediciones,  peso,  que se necesiten para la entrega. 

El comprador  debe: 

a) Contratar y pagar al transportista, así como  notificar al vendedor 
sobre el transportista y donde y cuando  entregar los productos. 

c)  Pagar el precio acordado por los productos. 
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d )  Tomar l o s   r i e s g o s  a p a r t i r   d e  que e l  vendedor   en t rague   a l  
t r a n s p o r t i s t a .  

e )   Absorver   los   cos tos   en   caso   de  no c o n t r a t a r  a t i empo   a l  
t r a n s p o r t i s t a .  

f )  P a g a r   l o s   c o s t o s   d e l   c e r t i f i c a d o   d e   o r i g e n  y documentos 
c o n s u l a r e s .  

2 . 3 . 3 )  FOR/FOT ( f r e e  on r a i l / f r e e  on t r u c k )  

E l  vendedor  debe: 

a ) -   P rovee r   l o s   p roduc tos   aco rdados .  

b) C o n s e g u i r   e l   t r n a s p o r t e ,  ya   sea   t ren  o camión. 

c )  Tomar e l   c o s t o  y r i e s g o s   d e  l o s  productos   hasta   que  queden  en  la  
c u s t o d i a   d e l   t r e n  ( según  l o  acordado) . 
d )  Encargarse   de l  empaque  de l o s  productos .  

e )   P a g a r   l o s   c o s t o s   d e l   c h e q u e o   d e   l o s   p r o d u c t o s ,   t a l e s  como medida, 
p e s o ,   c o n t e o ,   e t c .  

f )  Not i f icar   a l   comprador   en   cuanto  l o s  productos   se   en t raguen   en   l a  
e s t a c i ó n   d e   . t r e n .  

9 )  Proporc ionar   a l   comprador   l a   documentac ión   necesar ia .  

E l  comprador  debe: 

a )  Dar a l   v e n d e d o r   l a   i n f o r m a c i 6 n   n e c e s a r i a   p a r a   l a   e n t r e g a  de l o s  
productos .  

b )  Paga r   e l   p rec io   aco rdado   en   e l   con t r a to .  

c )  Tomar l o s   c o s t o s  y r iesgos   sobre   los   p roductos   en   cuanto   son  
en t r egados   en   l a   e s t ac ión .  

d )  Pagar   los   cos tos   para   ob tener   l a   documentac ión   requer ida .  

2 . 3 . 4 )  FOB A I R P O R T  

Esta  basado en e l  FOB normal,  el  vendedor  cumple  con s u  ob l igac ión  en 
cuan to   en t r ega  l o s  productos  e n  l a  e s t a c i ó n   a é r e a ,   l o s   c o s t o s  y 
r i e s g o s   s e   t r a n s f i e r e n  a l  comprador  en  cuanto  cumple  con l o  a n t e r i o r .  
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E l  vendedor  debe: 

a )   P r o v e e r   l o s   p r o d u c t o s  de acuerdo a l o  con t r a t ado .  

b )  E n t r a g a r   l o s   p r o d u c t o s   a l   t r a n s p o r t i s t a   a é r e o ,  o a l   a g e n t e ,  o a 
cua lquier   persona   de te rminada   por  e l  comprador; l a   e n t r e g a   d e b e  se r  
hecha  en e l  t i empo  acordado,   en   e l   ae ropuer to   des ignado.  

c )   C o n t r a t a r ,  a cuenta   del   comprador ,  e l  t r a n s p o r t e   a é r e o .  

d )  Bajo s u  c o s t o  y r i e s g o ,   o b t e n e r   l a   l i c e n c i a  de expor tac ión ,  u o t r a  
a u t o r i z a c i ó n   n e c e s a r i a   p a r a   e x p o r t a r  l o s  productos .  

e )  Pagar l o s  impues tos   po r   l a   expor t ac ión  de lo s  productos .  

f )  Tomar e l  r i e s g o   s o b r e  l o s  p r o d u c t o s   h a s t a   e n t r e g a r l o s   e n   l a  
e s t a c i ó n   a é r e a .  

g )  Empacar l o s  productos  apropiadamente.  

h )  Pagar l o s  cos tos  d e l  chequeo de l o s  p r o d u c t o s ,   t a l e s  como medida, 
p e s o ,   c o n t e o ,   e t c .  

i )  Informar   a l   comprador   en   cuanto   se   en t reguen  l o s  productos .  

E l  comprador  debe: 

a ) I n f o r m a r   a l   v e n d e d o r   s o b r e   e l   a e r o p u e r t o   d e   d e s t i n o ,  y d a r l e  
i n s t r u c c i o n e s   s o b r e  e l  t r a n s p o r t e  de l o s   p r o d u c t o s .  

b )  Tomar l o s  costos ,   una  vez  que  e l   vendedor   entregue l o s  productos .  

c )  Pagar e l   p r e c i o   a c o r d a d o .  

e )  Tomar l o s  c o s t o s ,   e n   c a s o   d e   q u e   e l   t r a n s p o r t i s t a   a é r e o  no cumpla 
con s u  p a r t e .  

f )  Tomar l o s  costos ,   en  caso  de no d a r   l a s   i n s t r u c c i o n e s   a d e c u a d a s   a l  
vendedor.  

9 )  Pagar  por l a  documen tac ión   r eque r ida ,   t a l  como e l   c e r t i f i c a d o  de 
o r i g e n .  

2 . 3 . 5 )  FAS ( f r e e   a l o n g s i d e  ship)  

Bajo e s t e  i n c o t e r m ,   l a   o b l i g a c i ó n   d e l   v e n d e d o r   t e r m i n a   a l   e n t r e g a r  
l o s  productos  a  un l a d o  de l   buque ,  e s t o  s i g n i f i c a  que e l  Comprador 
toma e l  c o s t o  y r i e s g o  a p a r t i r  de ese  momento. 
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E l  vendedor  debe: 

a )   Proveer   los   p roductos   de   acuerdo  a l o   c o n t r a t a d o .  

b )  En t rega r  l o s  p r o d u c t o s ,   j u n t o   a l   b a r c o ,   e n  e l  muel le   indicado  por  
e l  comprador,  en e l   p u e r t o   i n d i c a d o ,   e n   e l   t i e m p o   e s t i p u l a d o ,  e 
i n fo rmar   a l   comprador   a l  momento de e n t r e g a r .  

c )  Dar l a   a s i s t e n c i a   n e c e s a r i a   a l   c o m p r a d o r ,   p a r a   l a   o b t e n c i ó n   d e  
documentos   necesar ios   para   expor ta r  l o s  productos .  

d )  Tomar l o s   c o s t o s   d e  l a  t r anspor t ac ión   de   l o s   p roduc tos ,   has t a  
e n t r e g a r l o s  a  un lado   de l   buque .  

e )  Empacar l o s   p r o d u c t o s .  

g )  Dar a l  comprador e l   c e r t i f i c a d o  de or igen  

E l  comprador  debe: 

b )  Tomar l o s  c o s t o s  y r i e s g o s  en  cuan to   e l   vendedor   en t r ega .  

c )  Tomar l o s  c o s t o s  y r iesgo,   en  caso  de que  el buque no l l e g u e  a 
tiempo  para  embarcar l o s  productos .  

d )  Pagal- po r   l a   documen tac ión   necesa r i a   pa ra   expor t a r  l o s  productos .  

2 . 3 . 6 )  FOB ( f r e e  on boa rd )  

s i g n i f i c a   " l i b r e  a b o r d o " ,   e s   d e c i r ,  l o s  productos  son  entregados a 
bordo  del  buque  por e l  vendedor ,   a l   puer to  de embarque  designado e1-1 
e l   c o n t r a t o   d e   v e n t a ,  Ins r i e sgos   de   pé rd ida  o daño se t r a n s f i e r e n  a l  
comprador  en  cuanto l a  mercanc ía   s e   i n s t a l a   en  e l  ba rco .  

E l  vendedor  debe: 

a )  Proveer   los   p roductos  de acuerdo a l o  con t r a t ado .  

b )  Ent regar  l o s  productos  a bordo d e l  barco  designado pol- el 
comprador,  en e l  p u e r t o  acordado, en l a  f echa  o pe r íodo  determinado, 
e i n f o r m a r   a l  comprador- en  cuanto s e  h a c e   l a   e n t r e g a .  

C )  o b t e n e r ,   b a j o  su costo y r i e s g o ,  l a s  l i c e n c i a s   n e c e s a r i a s  p a r s  
e x p o r t a r .  
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d )  Tomar e l  c o s t o  y r i e s g o   s o b r e   l a   m e r c a n c í a   h a s t a   l l e v a r l a  a bordo,  
a s í  como los   impues tos  y cargos   por   su   expor tac ión ,  y l o s   g a s t o s  de 
embarcar l o s  p roduc tos .  

e )  Empacar l a   m e r c a n c í a .  

f )  Pagar l o s  c o s t o s  de l  chequeo  de l o s  p r o d u c t o s ,   t a l e s  como medida, 
p e s o ,   c o n t e o ,   e t c .  

9 )  Obtener e l   c e r t i f i c a d o   d e   o r i g e n .  

E l  comprador debe: 

a )   T r a m i t a r ,   b a j o   s u   c o s t o ,   e l   t r a n s p o r t e   m a r í t i m o   d e  l o s  productos ,  
a s í  como d a r   a l   v e n d e d o r   e s t a   i n f o r m a c i ó n ,   e n   c u a n t o  a nombre d e l  
barco ,   muel le ,  y f echa   de   en t r ega .  

b )  Tomar e l  c o s t o  y r i e s g o   s o b r e   l a   m e r c a n c í a ,   a l   s e r   c a r g a d a  a 
b o r d o ,   a s í  como paga r   e l   p rec io   aco rdado   en  e l  c o n t r a t o  de  venta .  

c )  Tomar e l  c o s t o  y r iesgo  en  caso  de  que e l  buque no l l e g u e  a 
tiempo. 

d )  Pagar por  l a  documentación  necesar ia   para   exportar  l o s  productos .  

2 . 3 . 7 )  C & F ( c o s t   a n d  f r e i g h t )  

E l  vendedor  paga l a   t r a n s p o r t a c i ó n   h a s t a   e l   p u e r t o   d e   d e s t i n o ,   p e r o  
e l  r i e sgo   pasa   a l   comprador   en   cuan to  e l  vendedor  embarca l a  
mercancía  en e l  p u e r t o   d e   s a l i d a .  

E l  vendedor debe: 

a )   P r o v e e r  los  productos   de  acuerdo a l o  e s t i p u l a d o  en e l   c o n t r a t o  de 
v e n t a .  

b )  Con t ra t a r  y p a g a r   e l   b u q u e ,  a s í  'como e l  gas to   po r  descarga r -  l a  
mercc.:ncia en e l  p u e r t o  de d e s t i n o .  

c': c ~ b t e n e -  ba jo  SU r-iesgo y c o s t 3 ,  l a  documentaci6n  Lecesaria para .  
e x p o r t a r   l a   m e r c a n c í a .  

d )  Tramitar  y pagar  e l  embarque  de l o s  proei?ct:?s en  31 i,!;?r"f? :le 
s a l i d a   e n  la f e c h a   e s t i p u l a d a ,   a s í  como in fo rmar   a i   c~m~7 'dC; :  e?: 
cuanto   se   embarque   la   mercancía .  

e )  Tomar e l  r iesgo  has t a   que  l o s  productos  se  embarquen en e l   p u e r t o  
de s a l i d a .  

Empacar l o s  p roduc tos .  

g )  Payar l o s  c o s t o s  d e l  chequeo de l o s  p r o d u c t o s ,   t a l e s  como medida, 
p e s o ,   c o n t e o ,   e t c .  
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h )   Paga r   ca rgos  e impuestos   por  e l  embarque de los   p roductos   en  e l  
p u e r t o  de s a l i d a ,   a s í  como su   expor t ac ión .  

i )  Trami ta r  e l  c e r t i f i c a d o  de o r i g e n ,   b a j o   s u   c o s t o .  

E l  comprador  debe: 

a )   P a g a r   e l   p r e c i o   a c o r d a d o  en e l  con t r a to   de   ven ta   po r  l o s  
p roduc tos .  

b )  Recibir  l a  mercancía  en e l   p u e r t o  de d e s t i n o .  

c )  Tomar e l   r i s g o  de l o s  p roduc tos ,  en  cuanto  sean  embarcados  en e l  
p u e r t o  de s a l i d a .  

d )  P a g a r   p o r   e l   c e r t i f i c a d o  de o r i g e n ,   a s í  como documentos 
c o n s u l a r e s .  

e )   P a g a r  l o s  impues tos   po r   l a   impor t ac ión   de   l o s   p roduc tos .  

f )  Trami tar  y pagar   por  l o s  permisos  de  importación.  

2 . 3 . 8 )  C I F  ( c o s t ,   i n s u r a n c e   a n d   f r e i g t h )  

E s  b á s i c a m e n t e   e l  C & F ,  pe ro  con l a   a d i c i ó n  de que e l  vendedor  debe 
p roporc iona r  e l  seguro   mar í t imo  cont ra   r iesgo  de pé rd ida  o daño a l o s  
p r o d u c t o s   d u r a n t e   l a   t r a v e s í a ,   e l   v e n d e d o r   c o n t r a t a  y paga e l   s e g u r o .  

E l  vendedor  debe: 

a )   P r o v e e r  l o s  productos  de acuerdo a l  c o n t r a t o .  

b )  c o n t r a t a r  y p a g a r   p o r   e l   t r a n s p o r t e   d e l   p u e r t o   d e   o r i g e n  a l  p u e r t o  
de d e s t i n o ;   a s í  como paga r   po r   l a   desca rga  de l a  mercancía en e l  
p u e r t o  de d e s t i n o .  

c )  o b t e n e r   b a j o  su c o s t o  y r i e s g o  l o s  permisos de expor t ac ión .  

d )  Paga r   po r   e l  embarque  de los productos  en e l   p u e r t o   d e   o r i g e n ,  e n  
l a   f e c h a  o p e r í o d o   a c o r d a d o ,   a s í  como informar  al   comprador  en  cuanto 
l o s  productos  son  embarcados.  

e )   c o n t r a t a r  un s e g u r o   p o r   l a   t r a n s p o r t a c i ó n  de l a   mercanc ía .  

f )  Tomar e l  r i e s g o   h a s t a   q u e  l o s  productos  son  desembarcados en e l  
p u e r t o   d e   d e s t i n o .  

g )  Empacar l o s   p r o d u c t o s .  

h )  Pagar l o s  c o s t o s  d e l  chequeo  de l o s  p roduc tos ,  t a l e s  como medida, 
p e s o ,   c o n t e o ,   e t c .  
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i )  Paga r   l o s   ca rgos  e impues tos   po r   expor t a r   l o s   p roduc tos .  

j )  Proporcionar   a l   comprador  e l  c e r t i f i c a d o  de o r i g e n .  

E l  comprador  debe: 

a )   P a g a r   e l   p r e c i o   a c o r d a d o   p o r  l o s  productos .  

b )  R e c i b i r  l o s  productos  en e l   p u e r t o  de d e s t i n o .  

c )  Tomar e l  r i e s g o   s o b r e  l o s  productos   en  cuanto e l  vendedor l o s  
desembarca  en e l  p u e r t o  de d e s t i n o .  

d )  Pagar l o s  c o s t o s  y recargos   en   caso  de no p roporc iona r   a l   vendedor  
l o s  d a t o s   s o b r e   l a   e n t r e g a .  

e )   P a g a r   p o r   e l   c e r t i f i c a d o   d e   o r i g e n .  

f )  Pagar   por  l o s  impuestos de impor tac ión .  

2 . 3 . 9 )  FREIGHT CARRIAGE } p a i d   t o  

Como en c & F ,  e l  vendedor  paga  hasta e l  t r a n s p o r t e   m a r í t i m o ,   p e r o   e l  
r i e s g o   l l e g a   h a s t a   q u e   e n t r e g a   l a   m e r c a n c í a   a l   t r a n s p o r t i s t a   q u e  toma 
l o s  p roduc tos   en   l a s   i n s t a l ac iones  del  vendedor,  pude ser  usado  en 
operac iones   mul t imodales ,  como contenedores .  

E l  vendedor debe: 

a )   P r o v e e r  l o s  productos  de a c u e r d o   a l   c o n t r a t o   d e   v e n t a .  

b )  c o n t r a t a r  y pagar e l  t r anspor t e   mar i t imo .  

c )  Tomar e l   r i e s g o   h a s t a   q u e   e l   p r i m e r   t r a n s p c r t i s t a  toma l a  
mercancía .  

d )  Informar  a l   comprador   en  cuanto  entrega los p r o d u c t o s   a l   p r i m e r  
t r a n p o r t i s t a .  

e )  Empacar l o s  p roduc tos .  

f )  Pagar l o s  c o s t o s  d e l  chequeo  de l o s  p r o d u c t o s ,   t a l e s  como medida, 
p e s o ,   c o n t e o ,   e t c .  

g )  ob tener  b a j o  s u  c o s t o ,   l a   d o c u m e n t a c i ó n   n e c e s a r i a  para  e x p o r t a r  
l o s  p r o d u c t o s ,   a s í  como l o s  impuestos   de  exportación.  
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E l  comprador  debe: 

a )  Recibir  l o s  productos  en e l  p u e r t o  de d e s t i n o   a c o r d a d o ,   a s í  como 
pagar  e l  p r e c i o   e s t i p u l a d o   p o r  l o s  productos .  

b )  Tomar e l   r i e s g o   s o b r e  l o s  productos  e n  cuan to   e l   vendedor   en t r ega  
a l   p r i m e r   t r a n p o r t i s t a .  

c )  Pagar  por l o s  impuestos de impor tac ión .  

2 . 3 . 1 0  FREIGHT CARRIAGE } and   i n su rance   pa id   t o  

E s  e l  mismo que e l  a n t e r i o r ,  s ó l o  que e l  vendedor  debe  proporcionar 
e l  seguro   para  l o s  productos   durante  e l  t r a n s p o r t e ,  e l  vendedor 
c o n t r a t a  y paga a l   a s e g u r a d o r .  

E l  vendedor  debe: 

a )   P r o v e e r  los productos   de   acuerdo   con   e l   cont ra to  de ven ta .  

b )  C o n t r a t a r  y p a g a r   e l   t r a n s p o r t e  de l o s  productos .  

c )  Tomar e l  r i S g 0  sobre   l a   mercancía   has ta   que   queda   ba jo   cus todia  
d e l  primer t r a n s p o r t i s t a .  

d )  In fo rmar   a l   comprador   en   cuan to   e l   p r imer   t r anspor t i s t a   t enga  l o s  
p roduc tos .  

e )  Empacar l o s  productos .  

f )  Pagar 10s costos   del   chequeo  de l o s  p r o d u c t o s ,   t a l e s  como medida, 
p e s o ,   c o n t e o ,   e t c .  

g )  Proveer  a l  comprador 
t r a n s p o r t e .  

h )  Obtener l o s  permisos  de 
de   expor t ac ión .  

de l o s  documentos   necesar ios   para   e l  

e x p o r t a c i ó n ,   a s í  como pagar  l o s  impuestos 

i )  T r a m i t a r   e l   c e r t i f i c a d o  de o r i g e n .  

j )  c o n t r a t a r  y pagar  e l  s eguro   de   t r anspor t e .  

E l  comprador  debe: 

a )  Rec ib i r  l o s  productos  e n  e l  l uga r   conven ido ,   paga r   e l   p rec io  
acordado  por  l o s  productos   en e l  c o n t r a t o  de v e n t a ,   a s í  como pagar 
por  l a   d e s c a r g a  de l a   m e r c a n c í a  en e l   p u e r t o  de dest ino,   en  caso  de 
no i n c l u i r s e   e n  e l  pago   de l   t r anspor t e .  

b )  Tomar e l  r iesgo   en   cuanto  l o s  productos  Sean  entregados a l  Primer 
t r a n s p o r t i s t a .  
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c )  Pagar e l  c e r t i f i c a d o  de o r i g e n .  

d )  Pagar   los   impues tos   de   impor tac ión .  

2.3.11) EX S H I P  

En es ta   modal idad ,  e l  vendedor   debe   de j a r   l o s   p roduc tos   d i spon ib le s  
pa ra   e l   comprador ,  a bordo d e l  buque  en e l  pue r to   de   des t ino ,  e l  
vendedor  toma e l  c o s t o  y r i e s g o   h a s t e  ese momento. 

E l  vendedor  debe: 

a )   P r o v e e r  l o s  productos   de   acuerdo   con   e l   cont ra to  de ven ta .  

b) Poner   efect ivamente l o s  productos  a d i s p o s i c i ó n  d e l  comprador,  en 
e l  t i e m p o   e s t a b l e c i d o ,  a bo rdo   de l   ba rco ,   pe ro   en   l a s   cond ic iones   de  
descarga .  

c )  Tomar e l   c o s t o  y r i e s g o   s o b r e  l o s  productos   has ta  ese punto.  

d )  Empacar l o s   p r o d u c t o s .  

e )  Pagar l o s  costos   del   chequeo  de l o s  p r o d u c t o s ,   t a l e s  como medida, 
p e s o ,   c o n t e o ,   e t c .  

f )  In formar   a l   comprador   sobre   e l  nombre d e l  b u q u e ,   a s í  como l a   f e c h a  
de a r r i b o   a l   p u e r t o   d e   d e s t i n o .  

9 )  Proporcionar  a l  comprador e l   c e r t i f i c a d o   d e   o r i g e n .  

E l  comprador debe: 

a )  Tomar lo s  productos   en  cuanto  es tén a s u   d i s p o s i c i ó n ,   a s í   cor,:^ 

p a g a r   e l   p r e c i o   e s t a b l e c i d o   p a r a  l o s  p roduc tos   en   e l   con t r a to   de  
ven ta .  

b )  Tomar e l  c o s t o  y r i e sgo   sob re   l a   mercanc ía  en cuanto  queda a s u  
d i s p o s i c i ó n .  

c )   P a g a r  l o s  impuestos  de  importaci6n. 

d )  Paga r   l o s  pos ib les  recargos  s i  es   que  no descarga a t iempo. 

2 . 3 . 1 2 )  E X  QUAY 

En es ta   modal idad ,  e l  vendedor  pone a d i spos i c ión  del  comprador l o s  
p roduc tos ,  en e l  p u e r t o   e s t a b l e c i d o ,   p e r o   f u e r a   d e l  buque. 
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E l  vendedor  debe: 

a )   P rovee r  l o s  productos   de   acuerdo   con   e l   cont ra to   de   venta .  

b )  Poner a d i spos ic ión   de l   comprador  l o s  p r o d u c t o s ,   e n   e l   p u e r t o  y 
tiempo  acordado. 

c )   B a j o  su c o s t o  y r i e s g o ,   p a g a r  l o s  impuestos  de  importación. 

d )  Empacar l o s  productos .  

e )   P a g a r  l o s  costos   del   chequeo  de los p r o d u c t o s ,   t a l e s  como medida, 
peso ,   con teo ,   e t c .  

f )  Tomar e l   c o s t o  y r i e s g o   s o b r e  l o s  productos ,   has ta   que  los 
e n t r e g u e   e n   e l   p u n t o   e s t a b l e c i d o .  

E l  comprador  debe: 

a )  Recoger l o s  p r o d u c t o s ,   a s í  como p a g a r   e l   p r e c i o   e s t i p u l a d o .  

b )  Tomar e l  cos to  y r i e s g o   s o b r e  l o s  productos  en  cuanto  quedan a s u  
d i s p o s i c i ó n .  

2 . 3 . 1 3 )  D E L I V E R E D  AT F R O N T I E R  

S i g n i f i c a  que e l  comprador  cumple  con s u  r e s p o n s a b i l i d a d   a l   l l e g a r  
l o s  productos  a l a   f r o n t e r a ,   p o r  l o  genera l  se u t i l i z a  cuando s e  
t r a n s p o r t a   p o r   t r e n  o c a r r e t e r a .  

E l  vendedor  debe: 

a )   P r o v e e r  l o s  productos   de   acuerdo   a l   cont ra to   de   venta .  

b )   Poner  a d i spos ic ión   de l   comprador   l a   mercancía ,  en l a   f r o n t e r a  
determinada,  en e l  t i empo   e s t ab lec ido .  

c )  Tomar e l   c o s t o  y r i e s g o   s o b r e  l o s  p roduc tos   has t a   en t r ega r  

d )   T r a m i t a r   b a j o  su c o s t o  y r i e sgo ,   l a   documen tac ión  necesaria. 

e )  Con t ra t a r  y pagar   por  e l  t r a n s p o r t e   d e  l o s  p r o d u c t o s ,   h a s t a   l a  
f r o n t e r a   s e l e c c i o n a d a .  

f )  Paga r   po r   l a   desca rga   de  l o s  p r o d u c t o s   e n   l a   f r o n t e r a .  

9 )  Informar  a l   comprador   en  cuanto  se   entreguen l o s  productos  

h) Empacar l o s  productos .  

i )  Pagar l o s  costos   del   chequeo  de l o s  p r o d u c t o s ,   t a l e s  como medida, 
p e s o ,   c o n t e o ,   e t c .  
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E l  comprador  debe: 

Tomar l o s  productos ,   en   cuanto   e l   vendedor   en t regue .  

b )  P a g a r   p o r   l a   d e s c a r g a   d e   l o s   p r o d u c t o s ,   e n   c a s o  de e s t a b l e c e r s e  
a s í  el c o n t r a t o   d e   v e n t a .  

c )  Tomar e l  r i s g o  y c o s t o   s o b r e  l o s  productos  en  cuanto  queden a s u  
d i s p o s i c i ó n .  

d )  Pagar  por l o s  recargos  que  se   ocasionen  en  caso de recoger  l o s  
productos  a tiempo. 

e )   o b t e n e r  l o s  permisos  de  importación. 

f )  I n f o r m a r   d e l   d e s t i n o   f i n a l   d e  l o s  productos ,   en  caso  de que  e l  
vendedor l o  r equ ie ra   pa ra   e l   t r ámi t e   de   documen tos .  

2 . 3 . 1 4 )  DELIVERED DUTY PAID 

A s í  como E X  WORKS s i g n i f i c a   l a  mínima r e s p o n s a b i l i d a d   p a r a   e l  
vendedor,  DELIVERED  DUTY PAID s i g n i f i c a   l a  máxima responsabi l idad  
p a r a   é s t e .  

El vendedor  debe: 

a )   P rovee r  l o s  productos   de   acuerdo   a l   cont ra to  de v e n t a .  

b )  Poner a d i spos i c ión   de l   comprador ,  en e l  punto de te rminado,   en   e l  
p a í s  de impor t ac ión ,   en   e l   pe r íodo   e s t ab lec ido ,  a s í  como t r a m i t a r  
t oda   l a   documen tac ión   r eque r ida   pa ra   e s to ,  b a j o  su  c o s t o  y r i e s g o .  

c )  Tomar e l  c o s t o  y r i e s g o   s o b r e  l o s  p r o d u c t o s ' h a s t a   e s t e   p u n t o .  

d )  Pagar por  l a   d e s c a r g a   d e  l o s  p r o d u c t o s   e n   e l   l u g a r   e s t a b l e c i d o .  

e )  Empacar l o s  p roduc tos .  

E l  comprador  debe 

a )  Tomar l o s  productos   en  cuanto  son  entregados  por   e l   vendedor .  

b )  Tomar e l  c o s t o  y r i e sgo  sobre  l o s  productos  a p a r t i r  d e l  momento 
en que e l  vendedor   entregue.  
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CONCLUSIONES 

Después  de  revisar tanto el contrato  de seguro como los términos de 
negociación  sobre el transporte de mercancía en  las transacciones 
internacionales,  llegamos  a  comprender la vital importancia del 
seguro. Se puede decir que sin  su  existencia, el comercio 
internacional no tendría el desarrollo y alcance que  ahora  tiene. 

E s  muy  facil verificar lo anterior  si  nos  remontamos al inicio del 
mercantilismo,  cuando las rutas comerciales eran  inseguras, así como 
los medios de  transporte, lo que entorpecía las transacciones, la 
pérdida  de cargamentos podían significar la  quiebra  para el 
comerciante, esos riesgos no cubiertos provocaron que negociantes 
potenciales simplemente  no  participaran en esta  importante actividad 
económica  como es el comercio. 

En la medida en que se  crea y perfecciona el contrato  de seguro, es 
como  puede  responder al desarrollo  de las relaciones  comerciales, no 
solamente  a nivel nacional, o comercio doméstico,  sino  a  un plano 
internacional,  que  cada  vez es mas global, al punto  de  llegar  a una 
división  internacional del trabajo. 

En los Incoterms vemos que sus diferentes modalidades van desde una 
máxima responsabilidad  para el comprador con una mínima 
responsabilidad para el vendedor, hasta una máxima  responsabilidad 
para el vendedor con una  mínima responsabilidad para el comprador; 
esto es,  desde  que el vendedor pone a  disponibilidad del comprador 
los productos en sus propias instalaciones (del  vendedor),  hasta el 
grado de tener  la  obligación de llevar los productos toda  la travesía 
hasta las instalaciones del comprador, esto es,  cargar los productos 
en  su  fábrica, llevarlos a un puerto aéreo,  marítimo, o terrestre, 
descargar  la  mercancía,  cargarla en el transporte  pertinente, 
transportar los productos al puerto de destino,  descargar del 
transporte,  cargarlo en otro trans;porte terrestre, y finalmente 
descargar en las instalaciones del comprador. Los incoterms  van de un 
extremo a o t r o  paulatinamente, y dependerá del acuerdo  de ambas 
partes  cual es el incoterm seleccionado. 

En función  del incoterm seleccionado, se determinan l o s  límites de 
costo y riesgo tanto del vendedor como del comprador. En cuanto a l  
riesgo  sobre l o s  prcductos, es donde intervignen las  aseguradoras, 
czntratadas  por el vendedor y por el comprador. Podemos  concluir que 
el seguro es primorciial para las transacciones comerciales 
internacionales. 
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