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INTRODUCCION

Desde mediados de los afios setenta del siglo pasado en los paises
latinoamericanos se implementaron una serie de reformas estructurales con el
fin de hacer frente al problema de deuda externa. Las medias implementadas
trajeron como resultado un profundo cambio en la manera de hacer politica
econdémica en Ameérica Latina, impulsandose el “libre mercado” en oposicién
al capitalismo dirigido por el Estado, pues se tacho a este ultimo de ineficiente
y de ser el causante de los problemas econdmicos iniciados desde de mediados

de los afos setenta.

Esta serie de medidas en realidad han pretendido recuperar la
rentabilidad del capital a costa de las condiciones econdmicas y por tanto,
sociales de la gran mayoria de la poblacion latinoamericana. Los ritmos de
crecimiento econémico comenzaron a decrecer y fueron menores a los ritmos
de crecimiento econdmico presentados en la época anterior. Los problemas de
la mala distribucion del ingreso también se acentuaron, pues algunas de las
medidas implementadas han atacado de manera violenta a las condiciones

laborales de los trabajadores.

Sin embargo, al iniciar el siglo XXI en Argentina y en Brasil sucedieron
una serie de circunstancias que les permitieron lograr buenos ritmos de
crecimiento econdémico junto a la mejora de las condiciones sociales de su
poblacién. Por su parte, en México la situacion ha sido otra. Esta disparidad en
los ritmos de crecimiento econdmico nos plantean algunas dudas sobre el por
qué esto ha sido asi en las economias méas grandes de América Latina. ¢Que
permitio la mejora econdmica y social en Argentina y en Brasil en

comparacion con México si en todas estas economias se implementaron las
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denominadas reformas de ajuste estructural? El punto de inflexion parece ser
la toma de poder en Argentina por parte de Néstor Kirchner y de Lula da Silva

en Brasil, ambos en el afio 2003.

La comprension de la situacién argentina, brasilefia y mexicana nos
parece fundamental en la concepcion de un cambio de paradigma que permita
mejoras econdmicas y sociales al interior de nuestras naciones. El arsenal
tedrico que nos permite la mejor comprension de la realidad econémica
latinoamericana es el desarrollado por Marx y autores clasicos como Smith,
Ricardo y Mill en lo concerniente al excedente economico y los usos que se
hacen del mismo. Dentro de los usos que se hacen del excedente se encuentran
los productivos, que pueden estimular el crecimiento econdmico y las mejoras

sociales en una nacion.

El surgimiento de un excedente por arriba del producto necesario para la
reproduccion simple de una sociedad plantea una serie de circunstancias. En
primer lugar surge la disyuntiva de quién debe apropiarselo, y en segundo
lugar, cdmo debe de utilizarse y sobre todo, con qué finalidad. Esta serie de
cuestiones son entendidas a partir de la teoria del valor-trabajo de Marx, que
plantea, la manera en que funciona el capitalismo. La propia generacién de un
excedente por encima de lo necesario para el mantenimiento de los habitantes
de una sociedad propicia que un sector de la sociedad deje de trabajar para
subsistir. Una parte de aquellos que han dejado de laborar asumen el rol de
clase dirigente, por la razon de ser los duefios de grandes sumas de dinero y

sobre todo, de capital. De ahi su actuar como clase dominante.

Aqguel sector que no se apropia del excedente es precisamente, el
conjunto de productores directos, el trabajador asalariado. Este tipo de

trabajadores, son los unicos con la capacidad de crear valor. En el proceso
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productivo, trabajan cierta cantidad de tiempo para la reposicion del valor de
su fuerza de trabajo, la cual se representa en el salario, forma transmutada de
su valor. A la parte de la jornada de trabajo que el trabajador asalariado le
dedica a su reposicion, se le denomina trabajo necesario. La otra parte
representa el trabajo excedente, que es el que labora gratuitamente el
trabajador asalariado para el duefio de los medios de produccidn, el capitalista.
Y este tiempo de trabajo excedente es lo que da origen a la ganancia del

capital.

Entonces durante el proceso productivo, el trabajador labora cierto
tiempo para su propia reproduccion, reproduciendo el valor de su fuerza de
trabajo y también labora en la creacidn de un valor superior al del valor de su
fuerza de trabajo, un plus de valor el cual no le sera remunerado. Ese valor
extra asume la denominacion de masa de plusvalia, la ganancia del capital.
Para Marx esta ganancia es fruto del trabajo impago por parte del capitalista al

productor directo. Es resultado de la explotacion del trabajo.

Y es precisamente, el descubrir el origen del excedente como resultado
del trabajo impago el gran avance de Marx con respecto a autores clasicos
como Smith, Ricardo y Mill. Sin embargo, Marx y este conjunto de autores
clasicos, asi como los propios fisiocratas tenian claro el hecho que el producto
de un economia era resultado del trabajo y no sdlo eso, sino de un tipio
particular de trabajo, el llamado trabajo productivo. Marx, los clasicos y los
fisiocratas consideran al excedente como un remanente del producto total una

vez pagados los costos de produccion.

Para toda esta serie de autores la existencia de un excedente puede

permitir un ciclo virtuoso de crecimiento econdémico, siempre y cuando, sea
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utilizado una parte amplia del excedente en acumulacion de capital. Ello

plantea conocer los usos que se le da al excedente econémico.

En el marco de esta reflexién, es que nos plantemos como cuestiones a
resolver dentro de este trabajo el saber: a) ¢cdmo es qué se genera el
excedente?; b) ¢qué magnitud asume la explotacion del trabajo en Argentina,
Brasil y México?; c) ¢qué variables o circunstancias explican las tendencias de
la masa de plusvalia y de la tasa de plusvalia y; ¢) ¢qué usos se le ha dado al

excedente?

Estas preguntas nos permiten alcanzar el objetivo clave de esta
investigacion: conocer las causas y los determinantes de la generacién del
excedente asi como los usos de éste como factores clave en los ritmos de
crecimiento econdémico y su impacto en la clase trabajadora en Argentina,

Brasil y México en los primeros afios del siglo XXI.

Mientras que como objetivos particulares tenemos conocer: a) cdmo se
produce el excedente; b) quién se apropia del excedente; c) el papel de la
productividad hora del trabajo en la generacion del excedente y; d) las
consecuencias en los niveles de empleo y de los niveles salariales a inicios del
siglo XXI.

Las hipétesis claves del trabajo residen en que: a) la generacion del
excedente en Meéxico tiene como sustento altas tasas de plusvalia en
comparacion con Argentina y Brasil iniciado el siglo XXI; b) en Argentina y
en Brasil mayor parte del excedente es utilizado de manera productiva, esto es,
en acumulacion de capital; mientras que en México, una parte menor del

excedente ha sido utilizado de manera productiva, hechos que han impactado
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en los ritmos de crecimiento econdmico de manera positiva en Argentina y

Brasil, y de manera negativa en México.

El trabajo de investigacion estid estructurado en tres secciones. La
primera seccidn corresponde a los capitulos 1y 2, dedicada al estudio tedrico
del concepto del excedente. EI primer capitulo corresponde al estudio del
concepto de excedente en la literatura economica antes de Marx, en donde nos
centramos en: a) los Fisidcratas; b) en autores clasicos, a saber: bl) Adam
Smith; b2) David Ricardo y; b3) John Stuart Mill. En cada uno de estos
autores abordamos la problematica del excedente como fruto del trabajo
productivo. El segundo capitulo sigue la misma linea que el primero, esto es,
el concepto y origen del excedente pero ahora desde la dptica de Carlos Marx.
En el capitulo dos agregamos, ademas, el analisis de una serie de variables que
inciden en la magnitud de la masa de plusvalia y de la propia tasa de plusvalia.
Estos dos primeros capitulos sientan nuestras herramientas tedricas para decir

que el trabajo es abordado desde una vision clasico-marxiana.

La segunda seccion corresponde al capitulo tres. El capitulo tiene por
nombre “Ajuste y medidas de politica econdomica” en el cual presentamos de
manera sintética las medidas de ajuste estructural insaturadas en Ameérica
Latina desde mediados de los afios setenta y hasta mediados de los afios
noventa. En especial, abordamos lo acontecido en Argentina, Brasil y México.
La segunda parte del capitulo presenta las medidas de politica econdémica que
han seguido los mismos paises pero ahora desde el afio dos mil. Todo esto nos
permite ver el impacto de las medidas econdémicas en los ritmos de
crecimiento econdémico a finales del siglo XX, frente a lo acontecido en el
inicio del siglo XXI. Entendiendo ademas que las medias adoptadas funcionan

como base institucional por parte de la clase dirigente, incidiendo de manera



directa en la manera en la que es generado el excedente y sobre todo, en cdmo

es utilizado.

Finalmente, la tercera seccion se dedica al estudio empirico de las
categorias marxianas, de la masa de plusvalia, tasa de plusvalia y capital
variable, asi como de las variables que inciden en su magnitud. Esta tercera
seccion se corresponde con los capitulos cuarto y quinto. En el capitulo cuarto
fundamentamos la utilizacion de la informacion estadistica oficial para la
estimacion de las categorias marxianas, haciendo asi una correspondencia
entre variables expresadas en precios y categorias fundamentadas en horas de
trabajo. Para ello profundizamos en un problema teodrico, el de la

diferenciacion del trabajo productivo e improductivo en Marx.

En el capitulo quinto, centramos la atencion en un par de aspectos
cruciales. Por un lado, el analisis de las variables que inciden en la tendencia
de la masa de plusvalia y de la tasa de plusvalia en lo que va del siglo XXI.
Por el otro, presentamos las estimaciones sobre los usos que se le ha dado al
excedente en lo que va del presente siglo; esto es, que parte del excedente es
utilizado en acumulacion de capital, que parte en gastos improductivos y que
parte en lo que denominamos sector externo. Todo ello nos permite
comprender los ritmos de crecimiento econémico presentados en Argentina,

Brasil y México.

La investigacion termina con las conclusiones generales.



CAPITULO 1. EL CONCEPTO DE EXCEDENTE EN
LA LITERATURA ECONOMICAANTES DE MARX

I. INTRODUCCION

El capitulo tiene como objetivo hacer una breve revision sobre la
evolucion del concepto del excedente en el pensamiento econdmico.
Mostrando el origen del concepto del excedente para cada economista aqui
revisado. El presente capitulo estd compuesto de seis apartados. El primero
corresponde a la introduccion. El segundo apartado trata sobre el origen y el
concepto del excedente en los fisiocratas, quienes son los pioneros en
introducir este término en la teoria econdmica. Los tres siguientes apartados se
encuentran dedicados a economistas clasicos para quienes el origen y la
apropiacion del excedente se presentan como un problema nodal en sus
desarrollos economicos. Para fines de la investigacion, no abordamos los
problemas relativos al valor en los clasicos pues su analisis rebasa los
objetivos de la presente investigacion. De tal suerte que el tercer apartado
presenta el origen del excedente en Smith a partir de la definicién del trabajo
productivo. En el cuarto apartado planteamos el origen del excedente en David
Ricardo asi como un analisis de las medidas que permiten su incremento. El
ultimo economista clasico estudiado es el inglés John Stuart Mill, y a él esta
dedicado el quinto apartado. En Mill abordamos la problematica del excedente
a traves de la definicion del trabajo productivo—como en todos los apartados
previos—sin embargo, destacamos la importancia de los usos del excedente
para Mill. El capitulo termina en el apartado sexto, en donde presentamos las

conclusiones pertinentes al tema. A saber, la aceptacion dentro de los



fisiocratas como en los clasicos del origen del excedente en el trabajo
productivo, aunque, para todos ellos, las actividades productivas difieren. Ello

en relacion a las actividades de produccion que predominaban en su época.

II. LOSFISIOCRTAS

Las siguientes lineas que aluden a la escuela fisiocrata (reconociendo a
Quesney y a Turgot como sus maximos exponentes) son una descripcion
sintética de los aspectos que consideramos importantes para nuestra
investigacion,” al ser esta escuela, la primera en reconocer la existencia de un
producto excedente. No solo eso sino que “los fisiocratas fueron los primeros
que concibieron con precision el orden econdémico como anadlogo a un
organismo natural; y la analogia dominante que se ocurria era que la sociedad

econdmica era un sistema de circulacion de riqueza” (Dobb, 1938:13).

Para los fisidcratas, el reconocimiento de dos clases de trabajo, uno
productivo y otro improductivo (también llamado estéril), es esencial para
demostrar el origen de la riqueza de un pais (La Francia del siglo XVIII). Los
fisiocratas “llevaron a la esfera de la produccién el poder de creacion de la
riqueza y del excedente susceptible de acumulacion. El punto central de su
andlisis era la basqueda de este excedente, o sea el célebre produit net” (Roll,
1939:131).2

'Para un desarrollo mas amplio sobre el tema del excedente en los fisidcratas véase Mazat y Serrano (2013).

2 Dobb argumenta que para los fisiocratas “el sistema econémico era a la sociedad humana lo que el cuerpo
era a la personalidad humana: la base fisica para el desarrollo de funciones mas elevadas, y era condicion del
progreso social que el sistema econdmico fuera capaz de producir al Estado y a la clase gobernante el mayor

excedente posible con el que el desarrollo del Estado y de la cultura pudiera realizarse” (Dobb: 1938: 13-14).



Estos economistas franceses partieron de conceptualizar al trabajo desde
un aspecto central, el de la capacidad de creacion del producto neto o
excedente. Para ello, diferencian entre trabajo productivo y trabajo

improductivo. Al respecto Turgot escribe:

“En cuanto el trabajo del labrador produce por encima de sus
necesidades, puede, con ese excedente que la naturaleza le concede, como
puro regalo por encima del salario de su esfuerzo, comprar el trabajo de los
demas miembros de la sociedad. Estos, al vendérselo, se ganan solamente su
subsistencia; pero el labrador recoge, ademas de su subsistencia, una riqueza
independiente y disponible, que no ha comprado pero si vende. Por tanto, es
la Unica fuente de todas las riquezas que en virtud de su circulacion, anima
todos los trabajos de la sociedad, porque es el Unico cuyo trabajo produce
algo mas que el salario del trabajo” (Turgot, 1750: 92).

De tal suerte, se reconoce en los fisidcratas al trabajo de los cultivadores
como trabajo productivo, esto es, como el Unico trabajo capaz de crear el
producto neto (producto excedente). Mientras que el trabajo que no es
dedicado a la agricultura no genera excedente, y como tal, es un trabajo estéril
o improductivo. Es asi que, “la estructura econdémica de la teoria se sustentaba
en la agricultura que, ademas de ser la actividad principal a juicio de los
fisiocratas; era la unica herramienta que proporcionaba un excedente
disponible por arriba del costo necesario. Para ellos, las manufacturas y el

comercio eran actividades improductivas” (De la Lama, 1980:25).

En los fisiOcratas, el excedente (producto neto) representa un remanente
de lo producido en la agricultura.® Ese sector “cambia parte de sus productos

por las manufacturas que necesita para el sostenimiento de la agricultura y de

3Scheifler (1966) apunta el hecho de que el produit net puede ser medido en términos reales como aquel
excedente de los cereales cosechados sobre los consumidos; en términos monetarios el produit net era la
diferencia entre los ingresos totales producidos por la venta de la cosecha y los costos totales de la produccion

misma.



la poblacion agricola, tales como implementos y vestidos. Pero lo que cambia
por manufacturas mas lo que usa para subsistencia y simiente, no agota el total
de lo producido por la tierra: una tercera parte va a la clase terrateniente en
forma de renta, sin obtener, en cambio, ningln equivalente. Esa parte era el
excedente esencial o produit net del sistema econémico” (Dobb, 1938:15).

Ademas, “el progreso consistia en el continuo incremento de ese produit net”

(Dobb, 1938: 15).

I11. EXCEDENTE Y TRABAJO PRODUCTIVO EN ADAM SMITH

Adam Smith plantea los determinantes del excedente en una sociedad
en transicion. En el cambio entre feudalismo y capitalismo. En la introduccion
y plan de la obra de La Riqueza de las naciones Smith sostiene que “el trabajo
anual de cada nacidn es el fondo que en principio la provee de todas las cosas
necesarias y convenientes para la vida y que anualmente consume el pais”
(Smith, 1776: 3). Con ello, reconoce el papel fundamental del trabajo en una
sociedad. Esto es, el de ser capaz de generar el producto agregado en una

economia.

La produccién del producto se encuentra determinada por dos factores:

e “(...) por la aptitud, destreza y sensatez con que generalmente se
ejercita el trabajo” (Smith, 1776:3).
e “(...) por la proporcion entre el nuimero de empleados en una labor util

y aquellos que no lo estan” (Smith, 1776:3).

Con el primer punto podemos inferir que hace referencia a la
productividad del trabajo (TtL). Mientras que con el segundo punto anuncia la

4



diferenciacion entre trabajo productivo y trabajo improductivo. El segundo
punto lo podemos formalizar como el coeficiente de trabajadores productivos
(tp). Esto es, como la relacion entre poblacién ocupada productiva (POP) y
poblacion ocupada total (POT). Por ende, el producto agregado (PA) se

encuentra determinado por este par de factores.
PA =1 (1L, tp)

El producto agregado (PA) corresponde al nuevo valor generado por el
trabajo. Este producto se divide en dos partes, a decir de Smith, “(...) una de
ellas paga el salario de los obreros y la otra las ganancias del empresario,
sobre el fondo entero de materiales y salarios que adelanta” (Smith, 1776:44).
Por ende, el producto agregado (PA) es igual a la suma de salarios y de

excedente capitalista.

Hasta este momento tenemos que el Unico trabajo capaz de generar el
producto de una sociedad es el trabajo “atil” o bien, el trabajo productivo.
Pero, ;qué es el trabajo productivo?* En el capitulo 111 del libro segundo Smith
nos dice que “existe una especie de trabajo que afiade valor al objeto a que se
incorpora, y otra que no produce aquel efecto. Al primero, por el hecho de
producir valor, se llama productivo; al segundo, improductivo” (Smith, 1776:
299). Sobre el caracter productivo del trabajo en Smith, Cartelier agrega que
“(...) es productivo el trabajo que desemboca en una produccion de ganancia y

por consiguiente, es productivo el trabajo que se intercambia contra capital”

(Cartelier, 1976: 206).

4 ., . . . .. . .
La nocion de trabajo productivo proviene de su segundo viaje a Francia “donde se relaciona con los

fisiocratas” (Cartelier, 1976: 205).



Para Smith, el capital se puede emplear de cuatro maneras distintas:

e Adquisicion de materias primas
e Articulos manufacturados
e Transporte

e Distribucidén
Asi mismo,

“(...) son trabajadores productivos aquellas personas cuyos capitales
se emplean en cualquiera de esas cuatro finalidades. Su trabajo, dirigido en
forma, se concreta y realiza en el sujeto o mercancia vendible a que se
Incorpora, y generalmente agrega a su precio, por lo menos, el valor de su
mantenimiento y consumo. Los beneficios del labrador, del fabricante, del
comerciante y del detallista, se extraen totalmente del precio de los bienes

que los primeros producen, y que los dos tltimos compran y venden” (Smith,
1776: 327).

A destacar es el sefialamiento de Smith de que “después de la
agricultura, lo que promueve mayor cantidad de trabajo productivo y agrega
mas valor al producto anual, es el capital que se emplea en las manufacturas”
(Smith, 1776: 330). Es asi que Smith tenga un avance en comparacion a los
fisiocratas pues reconoce al trabajo manufacturero como trabajo productivo,

mientras que para los fisiocratas, el Unico trabajo productivo era el agricola.

S5 1 . .
(...) la primera, en procurar el producto rudo que se necesita anualmente para el uso y consumo de la

sociedad; la segunda, en manufacturar y preparar aquellas materias primas para el uso y consumo inmediato;
la tercera, en transportar, tanto aquellas materias primas, como las manufacturadas, del lugar donde abundan a
aquel otro en donde se necesitan; y la cuarta y Gltima, en dividir en pequefias porciones unas producciones y
otras, para proporcionarlas a las sucesivas exigencias de los que las necesitan. En la primera forma se emplean
todos aquellos capitales que se destinan a la mejora o explotacion de las tierras, de las mimas y de las
pesquerias; en la segunda, los capitales de todos los empresarios manufactureros; en la tercera, los capitales
de los comerciantes al por mayor; y en la cuarta y Gltima de esas formas, los capitales de los comerciantes al
por menor” (Smith, 1776: 325).



Smith parece tener una limitante al convertir al trabajo de los
comerciantes al por menor y al por mayor en trabajo productivo. Para Guillén,
Smith “en tanto defensor y vocero de la burguesia se Siente tentado a convertir
en trabajadores productivos a los capitalistas de esos sectores, debido a que el

trabajo que contratan se agrega al precio de las mercancias™ (Guillén, 1977:

75).

Independientemente de la limitante de Smith, tenemos que en su
elaboracién el trabajo productivo es aquel que permite a los trabajadores
reponer su consumo y que ademas, es capaz de crear un valor mayor al de su

consumo.

Para este momento tenemos que el PA es el resultado del nuevo valor
creado por los trabajadores productivos. De igual forma, el PA se descompone
en dos elementos: a) una parte corresponde a los salarios de los trabajadores
productivos y otra; b) corresponde al producto neto (produi net como lo
denominaron los fisidcratas) o excedente econdmico. Este producto neto o
excedente corresponde a su vez, a una parte del producto total (PT) de la

economia.

e “una de ellas, y por regla general la mayor, se destina a reponer el
capital, o a renovar las provisiones, materiales y la obra acabada”
(Smith, 1776: 300-01)

e “la otra, pasa a constituir un cierto ingreso del propietario del capital,

como beneficio correspondiente a él” (Smith, 1776: 331).

De estas dos partes en que se divide el producto anual (PT), podemos

nombrar como producto de reposicion (Pr) a la reposicion de capital y como



producto neto o producto excedente (Pe) al beneficio capitalista. Ello lo

podemos expresar de la siguiente manera:
PT =Pr+Pe

Sobre la parte del producto de reposicion Smith sefiala: “aquella parte
del producto anual de la tierra y del trabajo de un pais que repone al capital,
jamas se emplea de manera inmediata a mantener manos que no sean
productivas. S6lo paga los salarios del trabajo productivo” (Smith, 1776:
301).° Como tal, el producto de reposicién (Pr) se desglosa en: 1) capital o
producto pasado (Pp) y en; 2) salarios de trabajadores productivos o bien,

producto necesario (Pn).
PT =Pr+ Pe
Pr=Pp+Pn

Por su parte, el producto excedente o producto neto también se divide
en 2 partes “las cuales vienen ambas definidas por Smith como ‘deducciones
del producto del trabajo’; esto es, en primer lugar, la renta del propietario, y en

segundo lugar, el beneficio del capitalista” (Napoleoni, 1974:44).

Tenemos entonces que el excedente (Pe) es una deduccion del producto
del trabajo o producto agregado (PA). Por ende, el excedente es “la parte del
valor creado por los trabajadores en el proceso de produccién, que se apropian
los duetios del capital. Se trata (...) de un excedente creado por el unico factor
productivo: el trabajo humano” (Guillén, 1976: 19). Por otro lado, de las dos

partes en que se divide el producto excedente una corresponde al propietario

°Smith considera como capital al conjunto de medios de produccién necesarios en la produccién.



de la tierra por adelantar la misma y otra parte, le corresponde al capitalista

por adelantar capital.

En resumen tenemos que el producto excedente (PE) es el remante del
valor creado (PA) una vez pagado los salarios de los trabajadores productivos
(RAP).

PE = PA— RAP

A su vez, el producto excedente (PE) se divide en 2. Beneficio

capitalista (B) y renta agricola (R):

PE=B+R

IV. EXCEDENTE Y EL PROBLEMA DE LOS BIENES-SALARIO
EN RICARDO

Producto excedente y distribucion del producto agregado

Para Ricardo el problema primordial de la economia politica radica en
la determinacion de las leyes que rigen la distribucién del producto de la
tierra. Para ¢él, el producto es “todo lo que se obtiene de su superficie mediante
la aplicacion aunada del trabajo, de la maquinaria y del capital” (Ricardo,
1817: 5). Por su parte, la distribucién se da entre las tres clases de la sociedad:
a) el propietario de la tierra; b) el duefio del capital y; c) los trabajadores. Al
primero le corresponde la renta, al segundo la utilidad o beneficio industrial y

al tercero, los salarios.

No solamente esto, sino que para Ricardo, el producto se genera en dos

sectores; el agricola y el industrial, por ende, el trabajo desplegado por este

9



par de actividades es el denominado trabajo productivo. O sea, el Gnico capaz
de generar valor. En contraste con Smith, Ricardo advierte que el capital fijo
tiene la capacidad de transferir valor al producto, ello a consecuencia de ser

representacion de trabajo pasado.

Para Roll (1939), el andlisis de las causas del valor en Ricardo “tenia la
misma finalidad que la teoria fisiocratica: descubrir el origen del producto
excedente, y la consiguiente clasificacidn de las diferentes actividades y clases
de la sociedad y de las diversas politicas en relacion con la produccién, la

acumulacion y la distribucion de dicho producto excedente” (Roll, 1939:177).

En cuanto al producto, Ricardo al igual que Smith, sostiene que el
producto anual es resultado del trabajo, a saber, del trabajo productivo. Este
producto, es resultado del nuevo valor creado por el trabajo “inmediato” y del
valor “pasado” correspondiente a la transferencia de valor por parte del capital
fijo “por el trabajo que se empled en los instrumentos, herramientas y edificios

con que se complementa el trabajo inmediato” (Ricardo, 1817: 17).

El producto total (PT) se corresponde con dos grandes agregados: a) el
producto pasado (PP) que corresponde al capital fijo y; el producto agregado
(PA). Este Gltimo fruto del trabajo.

PT =PP + PA

Por su parte, el producto agregado (PA) se divide en tres: 1) Salario de
trabajadores productivos (RAP); 2) renta de la tierra (R) y; 3) beneficios o
utilidades del capital industrial (B). La suma de la renta de la tierra y de las
utilidades del capital industrial tiene como resultado el producto neto o

producto excedente (PE).

10



PA=RAP+R +B

PA = RAP + PE
PE = PA—RAP
PE=R+B

Para Ricardo “la renta es aquella parte del producto de la tierra que se
paga al terrateniente por el uso de las energias originarias e indestructible del
suelo” (Ricardo, 1817: 51). Mientras que la utilidad o beneficio capitalista es
“la cantidad remanente del producto de la tierra, una vez pagados tanto el

terrateniente como el labrador” (Ricardo, 1817: 85).

La renta de la tierra en Ricardo es el centro sobre el cual gravitan tanto
el excedente como el salario de los trabajadores. Al existir una proporcion
finita de tierra, tienden a existir rendimientos decrecientes en la totalidad de la
misma. Ello obliga a la contratacion de mas trabajo y al existir mas trabajo por
unidad de producto, se aumentara el valor de los productos agricolas,
componente base del consumo asalariado.” Aumentaran tanto la renta como

los salarios y disminuiran los beneficios del capital.

Para Ricardo (1817) la tasa de utilidad del sector agricola y del sector
industrial deben de ser iguales. Mientras que la tasa promedio de utilidades se
encuentra determinada por el sector agricola por dos razones. La primera, por

la existencia de rendimientos decrecientes de la tierra y la segunda; porque el

7 . . . . .
“(...) cualquier alza registrada en el precio de los cereales, como consecuencia de la necesidad de emplear

una cantidad mayor de mano de obra y capital para obtener una cantidad adicional determinada del producto,
esta alza, decimos, serd siempre igualada en su valor por la renta adicional o la mano de obra adicional
empleada” (Ricardo, 1817, 87).

11



consumo basico de los trabajadores esta constituido por productos de origen

agricola.

Es asi que los beneficios o utilidades industriales se determinan una vez
pagados los salarios y la renta de la tierra. Los beneficios al ser una parte del
producto neto o excedente, tienden a disminuir a mediada que incrementa la
renta de la tierra y viceversa. Asi mismo, las utilidades tienen una relacion
inversa con los salarios. Si aumentan los salarios, disminuye la utilidad y si

disminuyen los salarios, aumenta la utilidad.
Instrumentos que permiten aumentar el excedente

Con David Ricardo es més clara la concepcion del excedente como un
remanente del producto una vez pagados los salarios. Este excedente es creado
por los trabajadores y apropiado por los terratenientes en forma de renta y por
los capitalistas industriales en forma de beneficio industrial. En su articulo de
1815, sobre las utilidades en general (producto neto o excedente como lo
hemos venido manejando), esto es, las utilidades agricolas e industriales,
describe la manera en que estas pueden aumentar y sefiala que “(...) las
utilidades generales del capital s6lo pueden aumentar por la baja del valor en
cambio de los alimentos™ (Ricardo, 1815:13). Esto solo se puede lograr como

resultado de:

o La baja de los salarios reales del trabajador.
. Los progresos de la agricultura o de los instrumentos de labranza

(Mejora en la productividad del trabajo).

12



o El descubrimiento de nuevos mercados de los que pueda importarse

grano, a precio mas barato de lo que cueste cultivarlo en el pais.®

Es asi que el producto excedente y su distribucion en beneficio
industrial y renta agricola “dependen del precio, o0 mas bien del valor de los
alimentos” (Ricardo, 1815:15) dado a que “si por el comercio exterior o por la
invencion de maquinaria las mercancias que consume el trabajador se abaratan
mucho, los salarios bajarian; y esto, (...) elevaria las utilidades del agricultor,

y en consecuencia todas las demas utilidades (Ricardo, 1815:16).
Salario y sus determinantes

Al existir una relacién inversa entre excedente y salarios, consideramos
fundamental un breve apunte sobre los salarios en Ricardo. Para el economista
inglés “‘el precio natural de la mano de obra es el precio necesario que permite
a los trabajadores, uno con otro, subsistir y perpetuar su raza, sin incremento
ni disminucion” (Ricardo, 1817: 71) y mas adelante agrega que ‘el precio
natural de la mano de obra depende del precio de los alimentos, de los
productos necesarios y de las comodidades para el sostén del trabajador y de
su familia” (Ricardo, 1817: 71). Como tal, en Ricardo encontramos una teoria
de los salarios de subsistencia. Ademaés, Ricardo introduce el factor social e
historico.” En términos sintéticos se puede afirmar que “el precio del trabajo

estaba regulado por su propio costo de produccion, en el sentido de un nivel

8Sj la existencia del comercio internacional permite la importacién de bienes de consumo obrero a un precio
menor que los del mercado interno, los costos de la mano de obra de la nacién importadora disminuiran. Este
hecho permite el descenso de los salarios y como tal, el aumento del excedente.

K “(...) el precio natural de la mano de obra, aun estimado en alimentos y productos necesarios, sea
absolutamente fijo y constante. En un mismo pais varia en distintas épocas, y difiere cuantiosamente de un

pais a otro. Depende esencialmente de los habitos y de las costumbres de la gente” (Ricardo, 1817: 73.74).
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de salario que fuera suficiente para mantener una poblacion trabajadora
determinada” (Dobb, 1973: 106).

Ricardo “afirma que el valor del trabajo comprado por el capitalista esta
determinado por la cantidad de trabajo incorporado en las mercancias que
constituyen la subsistencia del trabajador “(Roll, 1939: 181). Por ello, la
productividad en el sector que produce articulos necesarios para el
mantenimiento de los trabajadores permite una disminucion de la cantidad de

trabajo empleado y como tal, una disminuciéon en el precio de dichos articulos.

Este hecho implica necesariamente, una disminucién en el valor de los
salarios; y esto es asi dado a que “(...) las cosas suben o bajan de valor (...),

en relacion con la cantidad de trabajo empleado en su produccion” (Ricardo,

1817: 204).

Entones, el valor del trabajo es igual al valor de la canasta salarial

(VCYS), que se encuentra determinada de la siguiente manera:
VCS = q1WU1 + qZWU2 +...+ qnWUn

Donde WU es el valor unitario de cada bien que integra la canasta
salarial. Dicho valor unitario es el inverso de la productividad del bien (F), por

ende:

Por tal razon, el VCS también puede adoptar la siguiente expresion:

Ves=(a) () + (@) (5)* -+ @) (7)
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Por ende el salario (w) se encuentra determinado de manera inversa por
la productividad del trabajo correspondiente a los sectores que forman la

canasta salarial del obrero.

V. LASTESIS DE MILL

John Stuart Mill (1860-1873), el ultimo economista clasico bajo estudio
dedica parte de su obra Principios de economia politica al estudio del
excedente (producto neto o ganancia) y al problema del trabajo productivo e
improductivo. Al mismo tiempo, avanza en la diferenciacion de los usos

productivos del excedente.

Sobre el concepto de productivo, Mill resalta su complejidad v,
sobremanera, las multiples controversias y hasta malentendidos que sobre él
se habian desarrollado. Para el caso, escribe en uno de sus primeros trabajos:
“seria probablemente dificil nombrar dos palabras acerca de cuyo adecuado
uso los economistas politicos hayan estado mas divididos que a proposito de
las dos palabras productivo e improductivo, sea que las consideraran

aplicadas al trabajo, al consumo o al gasto” (Mill, 1844: 99).

Cuando se enfatiza la distincion entre trabajo productivo e
improductivo, se estd apuntando a fendmenos que tienen que ver con la
generacion del producto.Y cuando se habla de consumo productivo e
improductivo, la atencidn se concentra en los usos del producto que ya ha sido
generado. Ante tal situacion, comenzaremos por sefialar la definicion de Mill

sobre trabajo productivo e improductivo.

15



Trabajo productivo e improductivo. El origen del excedente

Segun Mill, “el trabajo es indispensable para la produccion, pero ésta no
es siempre su resultado. Hay muchos trabajos, y de los mas dtiles, que no
tienen por objeto la produccidon. Por ello el trabajo se ha dividido en
productivo e improductivo” (Mill, 1848: 64). Luego, nuestro autor indica:
“trabajo productivo quiere decir trabajo que produce riqueza” (Mill, 1848: 65).

Lo cual, nos plantea la pregunta: ;qué se debe entender por riqueza?

Para Mill, la riqueza esta integrada por productos (resultados) que son
utiles. Pero no todos los resultados que poseen tal o cual utilidad son parte de
la riqueza. Para Mill, “en este tratado, entiendo por riqueza solo la llamada
riqueza material, y por trabajo productivo solo aquellas clases de esfuerzo que
producen utilidades incorporadas en objetos materiales” (Mill, 1848: 67).
También senala: “una caracteristica esencial de la idea de riqueza es el ser
susceptible de acumulacion; creo que nunca se consideraron como riqueza las
cosas que después de producidas no pueden guardarse durante algin tiempo
antes de usarlas” (Mill, 1848: 66).

En contra partida, Mill denomina al trabajo improductivo como “aquel
que no termina en una creacion de riqueza material” (Mill, 1848: 68). Esta
diferenciacion es crucial en este autor clasico como lo fue en los fisiocratas, en
Smith y en Ricardo pues es a partir de esta diferenciacion que puede concebir
el origen del excedente (producto neto), como aquello producido por el trabajo

productivo.

En Mill encontramos al excedente como un remanente del producto una
vez pagados los salarios. En sus propias palabras, la ganancia se presenta

como el “excedente del producto una vez descontados sus desembolsos (...)
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un excedente, que constituye su ganancia, el ingreso neto de su capital: el
importe de lo que puede permitirse gastar [el capitalista] en cosas necesarias o

en placeres o que, ahorrado. Puede afiadir a lo que ya poseia” (Mill, 1848:

359).1°

Mill (1848) entiende muy bien que el excedente (ganancia 0 ingreso
neto) no procede de la compra-venta sino que “el dinero que recibe [el
productor] por su mercancia no es la causa de que obtenga una ganancia, sino
solo la forma en que la recibe (...) la causa de la ganancia es que el trabajo
produce mas de lo preciso para su sustento” (Mill, 1848:369). Por tanto, el
excedente surge “por la fuerza productiva de trabajo, y la ganancia general del
pais es siempre lo que la fuerza productiva del trabajo hace que sea, tanto si se

realiza como si no se realiza intercambio” (Mill, 1848:370)."
La utilizacion de los recursos productivos. Usos productivos e improductivos

Como adelantdbamos al iniciar el apartado de Mill, el consumo
productivo e improductivo tiene que ver con la forma de utilizar el producto
generado. Para Mill “solo es consumo productivo aquel que se emplea en
mantener y aumentar las fuerzas productivas de la comunidad” (Mill 1848:
70) mientras que el consumo en “placeres o en lujos, tiene que considerarse
improductivo, pues la produccion ni es su objeto ni resulta por ello mejorada”
(Mill, 1848: 70). Por ende, la utilizacion de los recursos puede ser productiva
si los productos generados se utilizan en las actividades de produccion, sea

para reponer los recursos gastados o para ampliar esas capacidades

'°Los desembolsos realizados por el capital son bajo la forma de salarios para los trabajadores, de edificios, de
materiales asi como en herramientas y maquinaria (Mill, 1848).
! para Marx el plusvalor surge del proceso de produccién sin embargo, este no se realiza hasta su venta en la

esfera circulatoria.
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productivas. O bien, la utilizacion puede ser improductiva si los resultados de

la produccion no se utilizan en actividades productivas.

En el economista inglés, la novedad o enfoque complementario viene
dada por el examen de los usos que se le dan a los resultados de la
produccion.Los bienes que se generan en el proceso de produccion se pueden
clasificar, segun su uso, en tres grandes categorias: 1) bienes de consumo
personal; 2) materias y bienes intermedios; 3) instrumentos de produccion o

medios de trabajo.

A partir de lo anotado, tenemos que el Producto Total se puede

descomponer como sigue:
PT = BCP + Bl + MT

PT = producto total; BCP = bienes de consumo personal; Bl = bienes

intermedios; MT = medios de trabajo.

En cuanto a los usos del Producto Total, la distincion a manejar es la de

usos en el sector productivo y usos en el sector improductivo:

Usos del _[ 1) Productivos.

Producto total 2) Improductivos.

Los usos en el sector productivo son de sobra conocidos. Hay que
alimentar a los trabajadores, hay que reponer y ampliar los bienes intermedios
y los medios de trabajo. Para los usos en el sector improductivo, podemos

mencionar algunos ejemplos. Hay bienes de consumo personal (alimentos,
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vestuario, etc.) que se destinan al consumo vg. de los militares, los curas, los
empleados de comercio, los policias, etc. Hay bienes intermedios como
cemento, ladrillos, madera, metales, etc., que se utilizan en la construccion y
reparacion de iglesias, bancos, establecimientos comerciales, etc. Finalmente,
hay instrumentos de trabajo (maquinas, tornos, etc.) que se utilizan en la
construccidn y reparacion de tiendas de comercio, de cuarteles militares, de

fusiles, tanques, etc.

También se debe sefialar: los usos improductivos no pueden ir mas alla
del monto que alcanza el producto excedente generado. Si son iguales, no
habra acumulacién en el sector productivo. Y si llegan a superar el nivel del
producto excedente (algo muy raro y sblo posible en plazos cortos), la
economia (i.e., el sector productivo) entrara en un proceso de reproduccion

regresiva.

Mill capta muy bien este aspecto y escribe: “todos admiten que un pais
se enriquece en proporcién a la cantidad de trabajo y consumo productivo, y
se empobrece en proporcion a la cantidad de trabajo y consumo
improductivo.” También sefiala que “el gasto improductivo de lo que estaba
destinado a ser gastado productivamente es caracterizado (...) siempre como
un despilfarro de recursos y designado como profusion y prodigalidad” (Mill,
1848: 105).Si este tipo de procesos se consolida y acentla, la economia entra
en una fase de alta decadencia: ‘“el desenlace de una nacion que anualmente
invierte cada vez menos de su trabajo y recursos en la produccién es descrito

como indigencia, miseria y hambre” (Mill, 1848: 105).
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VI. CONCLUSIONES

De lo abordado en el capitulo uno podemos extraer dos conclusiones

generales.

La primera tiene que ver con el origen del excedente. Tanto para los
fisiocratas como para los economistas clasicos, el trabajo productivo es el
unico con la capacidad de generar el excedente. Sin embargo, para los
fisiocratas el Unico trabajo productivo es el desarrollado en la agricultura,
actividad predominante en el siglo XVIII. Mientras que Smith y Ricardo
conciben al trabajo productivo como a aquel que genera valor y que como tal,
es desarrollado en la agricultura y en la industria. Recordemos que a este par
de economistas elaboran sus desarrollos tedricos entre la disolucion del
feudalismo y el inicio del capitalismo. Sin embargo, Smith agrega como
actividades de produccion al trabajo dedicado en el comercio minorista 'y en el
comercio al por mayor. Por su parte, Mill concibe al trabajo productivo como
aquel trabajo que produce riqueza, y por riqueza, entiende la riqueza material.
Por ende, el trabajo productivo es aquel que produce riqueza material.
Independientemente de la clasificacién que hacen sobre qué actividades son o
no productivas, encontramos que el trabajo, en este caso, el trabajo productivo

es el unico capaza de generar el excedente.

La segunda conclusion a la que hemos podido llegar consiste en la
determinacion del excedente. A saber, el excedente se presenta como un
remanente del producto total. El excedente es lo que un sistema econémico
produce mas alla del nivel necesario para su reproduccion. Esta idea del
excedente es la que se encuentra presente en los fisiocratas y en los

economistas clasicos aqui revisados.
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Lo presentado aqui permitid conocer que es el excedente y sobre todo,
el como es generado a partir del trabajo productivo. Sin embargo, no precisan
el origen del excedente como un trabajo no retribuido por parte del capital. De
ahi que el capitulo segundo, tenga como finalidad el mostrar al excedente

como fruto del trabajo no retribuido a los productores directos.
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CAPI'TULQ 2. MARX: PLUSVALIA Y TASA DE
PLUSVALIA®

I. INTRODUCCION

El capitulo 2 tiene como objetivo mostrar los conceptos de plusvalia,
como la forma que adopta el excedente econémico en el capitalismo, asi como
el de la tasa de plusvalia. Por otro lado, se pretende mostrar una serie de
relaciones que inciden en la magnitud de la masa de plusvalia, en la tasa de
plusvalia y del valor hora de la fuerza de trabajo; este Gltimo como una
variable que incide sobre la misma tasa de plusvalia. Manejamos los
conceptos de Marx apoyandonos en precisiones hechas por Valenzuela (2006;
2014)- Ello con la intencion de poder obtener indicadores que nos permitan
entender las tendencias de la masa de plusvalia y de la tasa de plusvalia en lo
que va del presente siglo. De tal suerte, el aparatado 2 explica la categoria
plusvalia. En el tercer apartado presentamos los determinantes de la masa de
plusvalia. Por su parte, los aparatados 4, 5, 6 y 7 tienen la intencion de
explicar a la tasa de plusvalia, al valor hora de la fuerza de trabajo y a las
variables que inciden en la magnitud de la tasa de plusvalia y del valor hora de
la fuerza de trabajo. El aparatado nimero 8 tiene dos objetivos; por un lado
mostrar la importancia de la masa de plusvalia en el funcionamiento de una
economia capitalista, por el otro, describir a partir de Valenzuela (2006) los
diferentes usos que se le dan a la masa de plusvalia y su importancia en los
ritmos de crecimiento econdémico. El capitulo finaliza con las conclusiones del

mismo.

> Para la elaboracion del presente capitulo se sigue de cerca a Valenzuela (2006; 2014).
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Il. EXCEDENTE Y PLUSVALIA. ALGUNAS RELACIONES
BASICAS

El excedente economico no es una novedad del capitalismo. Antes,
existio6 como ganancias del esclavista, como renta feudal del suelo o como
ganancias del pequefio productor (urbano o rural). En los dos primeros casos,
el excedente implica el fenomeno de la explotacion o “apropiacion gratuita del
trabajo ajeno”. En el tercero, hay excedente pero no hay explotacién. ;Por
qué? Porque en este caso, el que produce el excedente también se apropia de
él.

En el capitalismo, el excedente asume la forma de plusvalia. Cuando el
empresario contrata fuerza de trabajo y la pone a trabajar, este gasto de
trabajo, suponiendo que satisface los requisitos para que funcione como
trabajo social y, por ende, como creador de valor, genera un nuevo valor o
Valor Agregado (WA). Ahora bien, como regla—en condiciones normales—
ese nuevo valor resulta superior al valor de la fuerza de trabajo (V). Luego, la

diferencia pasa a quedar en manos del capitalista y es lo que se denomina

plusvalia (P). O sea:
WA=V +P (2.1)
P=WA-V (2.2)

Marx, al respecto, escribe que “el proceso de trabajo se remonte sobre el
punto en que reproduce y afiade al objeto sobre que recae un simple
equivalente del valor de la fuerza de trabajo. En vez de las seis horas que
bastan para eso, el proceso de trabajo dura, por ejemplo doce horas. Por tanto,

la forma de trabajo puesta en accién no se limita a reproducir su propio valor,
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sino que produce un valor nuevo (Iéase valor adicional o extra, D. A.).” Aqui,

Marx esta manejando la expresion 2.2.

Luego, Marx agrega “esta plusvalia forma el remanente del valor del
producto sobre el valor de los factores del producto consumidos, es decir, los
medios de produccion y la fuerza de trabajo” (Marx, 1867: 157-58). Si
denominamos “W” al valor del producto total, “WP” al valor de los medios de
produccion que se consumen en el proceso y V al valor de la fuerza de trabajo,

el parrafo de Marx se puede escribir como sigue:
W= WP +WA=C + (V+P) (2.3)
WP = C = capital constante consumido.

Obteniendo asi, la expresion 2.2. P = WA -V

1. LA MASA ANUAL DE PLUSVALIA Y SUS DETERMINANTES

La masa anual de plusvalia (P) es igual a la diferencia entre el Valor
Agregado (WA) o Ingreso Nacional Neto, y el valor del capital variable
gastado y consumido en el afio (V), el cual, equivale al valor de la fuerza de
trabajo total empleada en el afio (medido en horas de trabajo). El valor nuevo
creado (WA) depende del tiempo de trabajo desplegado por el conjunto de los
obreros, por ende, el valor agregado esta medido en horas de trabajo social. De
tal suerte, la masa de plusvalia representa las horas que el trabajador labora de

manera gratuita para el capital.

El Valor Agregado lo hacemos igual a la masa anual de trabajo vivo

productivo gastado (Tv). Esto es, Tv es igual al numero de trabajadores
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ocupados en actividades que generan valor (POP) multiplicado por la jornada

anual de trabajo (JTa); esta tltima, medida en horas.™
Tv = (POP) (JTa) 2.4)

Por otra parte, se define al valor hora de la fuerza de trabajo como el

cociente entre el capital variable y el valor agregado:

Vhit= -~ (2.5)

w

Establecido esto, el capital variable total lo hacemos igual al trabajo
vivo total multiplicado por el valor por hora de fuerza de trabajo (Vhft). Por

consiguiente, para la masa de plusvalia (P) podemos escribir:
P = WA -V = Tv— (Vhft) (Tv) = Tv(1-Vhft) (2.6)

La masa anual de trabajo vivo productivo, a su vez, la podemos hacer

igual a:
Tv = (PO)(tp) JTa) = (POP) (JTa) (2.7)
PO = poblacion ocupada total.
POP = poblacion ocupada productiva = (tp) (PO)
tp = POP/PO
JTa = Jornada de trabajo anual

Por consiguiente, reemplazando en (2.6) obtenemos:

“De momento sélo enunciamos la existencia de un tipo particular de trabajo con la capacidad de generar
valor. El desarrollo puntual y preciso del mismo se presenta en el capitulo 4 en donde se avanza a la

estimacion de las variables fundamentales.
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P = [(PO) (tp) UTa)] [1 - Vhit] (2.8)

En la ultima expresion (2.8), podemos ver el conjunto de factores que
determinan el nivel que alcanza el excedente econdémico (o plusvalia) en el
sistema capitalista. Las variables que aparecen son: a) nivel de ocupacion; b)
porcion de los ocupados que laboran en actividades productivas; c) extension

de la jornada anual de trabajo; d) valor por hora de la fuerza de trabajo.

Las tres primeras variables guardan una relacion directa con el monto de
la plusvalia. La ultima variable —el valor por hora de la fuerza de trabajo—
guarda una relacion inversa. Si sube, cae la masa de plusvalia. Y si se reduce,

aumenta la masa de plusvalia que genera el sistema.

IV. LA TASA DE PLUSVALIAY EL VALOR DE LA FUERZA DE
TRABAJO

La expresion (2.6) la dividimos entre el capital variable anual. De este
modo obtenemos la tasa de plusvalia (p’) la cual mide el grado de explotacion

del trabajo:

,_pP_wA_ . _Tv_ ., _ 1 _
P=y= 7% 1= v 1_Vhft 1 (2.9)

En la expresion (2.9) podemos ver que en la tasa de plusvalia hay una
clara relacion y que ésta es de tipo inverso. O sea, si el valor hora de la fuerza

de trabajo se eleva, la tasa de plusvalia cae. Y vice-versa.
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V. DETERMINANTES DEL VALOR HORA DE LA FUERZA DE
TRABAJO

El valor hora de la fuerza de trabajo “implica una dimensién temporal y
debe manejarse por unidad de tiempo” (Valenzuela, 2006: 132). Por ende, el
valor hora de la fuerza de trabajo representa el valor del trabajo por cada hora
trabajada. Es el resultado de dividir el valor anual de la fuerza de trabajo
(\Vaft), entendida como la remuneracion al trabajo asalariado o capital variable
consumido en el afio, entre la extension de la jornada de trabajo anual (JTa),
expresada por el total de horas trabajadas en el afio. O sea:

vVaft
JTa

Vhit = (2.10)

El valor anual de la fuerza de trabajo “nos sefiala el costo, en horas de
trabajo, de producir los bienes que el obrero y su familia consumen a lo largo
del afo. Por lo tanto, si ese tiempo de trabajo lo multiplicamos por la
productividad, obtenemos cierta cantidad o volumen de bienes, la que sirve
para reproducir la fuerza de trabajo obrera” (Valenzuela, 2006: 137). Esa
cantidad de bienes que permiten la reproduccién de la fuerza de trabajo y de
su familia puede expresarse en el salario real anual. Suponemos con ello, que
todo el ingreso de los trabajadores es consumido en la compra de ese volumen
de bienes y como tal, no existe ahorro por parte de los asalariados. Es asi que
podemos expresar al valor anual de la fuerza de trabajo (Vaft) como la
division del salario real anual (Sra) y la productividad del trabajo en el sector

que produce los bienes-salario (F,):

Vaft = S;—a (2.11)

2
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Reemplazando la expresion (2.11) en la ecuacion (2.10) obtenemos:

Sra
Vhft = m (2.128.)

Como se puede ver en la ecuacion (2.12a), el valor hora de la fuerza de
trabajo se reduce si sucede que: a) disminuye el salario real; b) se eleva la
productividad del trabajo en las ramas que producen los bienes que integran la

canasta salarial; c) se alarga la jornada de trabajo anual.

De igual manera, tenemos que el valor hora de la fuerza de trabajo se
eleva si suceden movimientos contrarios a los recién sefialados sube el salario
real, se reduce la jornada de trabajo, disminuye la productividad del trabajo.

En suma:

Vhit = f[ Sra, Fp JTa ] (2.12b)
+ )

VI. DETERMINANTES DE LA TASA DE PLUSVALIA

Empezamos recordando la expresion (2.9), la que nos sefiala el nexo

entre tasa de plusvalia (p”) y el valor hora de 1a fuerza de trabajo:

P 1

= = p’ = Wft_ 1 (29)
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Luego, retomamos la expresion (2.12a) y reemplazamos en (2.9),

obteniendo:

p = UT:T)(EFZ) _1 (2.13)
En la expresion (2.13) podemos ver que la tasa de plusvalia se eleva si

sucede que:

e Sealarga la jornada anual de trabajo. Método éste, que fuera
denominado por Marx como mecanismo de la “plusvalia absoluta”.

e Se eleva la productividad del trabajo en las ramas que producen
bienes-salarios. Este método es el que Marx denominara mecanismo
de la “plusvalia relativa”.

e Se reduce el salario real. Método éste, que eleva la tasa de plusvalia
con cargo al mecanismo mas retrogrado: el de reducir los niveles de

vida de la clase trabajadora.

Cuando las variables determinantes se mueven en un sentido contrario
al recién indicado, los resultados son obviamente los contrarios. O sea, la tasa
de plusvalia desciende si:

e Se reduce la jornada de trabajo anual.

e Cae la productividad del trabajo en la produccion de bienes-salarios.

e Aumenta el salario real.
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VII. LA TASA DE PLUSVALIA: DETERMINANTES DE SEGUNDA
LINEAX

El valor hora de la fuerza de trabajo se encuentra influenciada por el
salario real, la productividad en la produccion de los bienes salarios y de la

duracion de la jornada de trabajo:

Vhft = F (Sra, F,, JTa) (2.12b)

Dichas variables ya se han descrito en el apartado anterior. Sin
embargo, estas a su vez se encuentran influenciadas por otras variables, a las
que denominaremos determinantes de segunda linea y que de manera mas

desagregada inciden en la magnitud de la tasa de plusvalia.

a) Determinantes de la jornada de trabajo:
) Intensidad del trabajo
i)  Tasa de sindicalizacion

i)  Salario real por hora trabajada

Todos los determinantes de la jornada de trabajo inciden de manera

negativa sobre la jornada de trabajo.

En cuanto a la intensidad del trabajo, entre mas alta sea, menor sera la
jornada laboral. Ante un aumento de la intensidad del trabajo, el trabajador
necesitard mayor tiempo para su descanso y poder asi, continuar en el proceso
productivo al dia siguiente, por ello, la jornada de trabajo deberia tender a

acortarse.

14 para este apartado se sigue a Valenzuela (2006), en especial el capitulo 111
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La existencia de sindicatos permite velar por las condiciones de los
trabajadores y de esa manera, buscar la reduccion de la jornada laboral. Por su
parte, un salario alto lleva a los trabajadores a laborar por menos tiempo del
que laborarian con salarios bajos, la existencia de bajos salarios trae aparejado
otro problema, esto es, la necesidad de “complementar el ingreso familiar”
con la incorporacién de aquellos en edad de trabajar, esto es, la fuerza de
trabajo desempleada y en edad de trabajar, busca empleo. En la misma
necesidad de incrementar el ingreso familiar, aceptan trabajos de medio
tiempo lo que induce a la disminucion de la jornada de trabajo dentro de las

estadisticas.

b) Determinantes de la productividad del trabajo:
) Densidad de capital
i) Intensidad del trabajo

i)  Calificacion media del trabajo

La densidad de capital tiene un efecto positivo sobre la productividad
del trabajo dado a que entre mejor sea la tecnologia, se puede producir la
misma cantidad de productos e incluso se puede producir mas empleando
menor fuerza de trabajo. Por ello, se incrementa el valor generado por

trabajador.

Por su parte, la intensidad del trabajo y la calificacion media tienen una
influencia directa con la productividad del trabajo. Los tres determinantes de
la productividad del trabajo se encuentran estrechamente relacionados dado a

que altas densidades de capital necesitan de calificacion del trabajo alta y de
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mayor grado de intensidad del trabajo. Todo ello depende del grado de

desarrollo econdmico del pais.

c) Determinantes del salario real:
) Productividad del trabajo
i)  Tasa de desocupacion (Ejército industrial de reserva)
iii)  Tasa de inflacidn

Iv)  Tasa de sindicalizacion

El salario real tiene una relacion directa con la productividad media del
trabajo. Por su parte, la tasa de desocupacion o en términos de Marx, el
ejército industrial de reserva (EIR) tiene una relacion inversa. Para él, los
movimientos generales del salario estan regulados por la expansion y
concentracion del ejército industrial de reserva (Marx, 1867), ya que ese
ejército industrial de reserva, hace presion al valor de la fuerza de trabajo y

por tanto, el valor de esta tiende a bajar."

La inflacion incide de manera negativa sobre los salarios reales,
haciéndolos disminuir y por ende, permite el aumento de la tasa de plusvalia.
“La inflacion despoja de una sustancial proporcion de la ya mermada parte
que la explotacidn capitalista les deja del fruto de su esfuerzo. Aunque los
precios son un signo monetario, a ellos subyacen valores y relaciones sociales
que rebasan con mucho la orbita monetaria y aun el ambito de la circulacion,

el cambio y el mercado. La inflacién (...) es un problema politico y una

Al incrementarse la miseria de la clase obrera, la pobreza del ejército industrial de reserva sera mayor; al
mismo tiempo, “mientras el Gltimo hombre, mujer o nifio de este ejército de reserva no encuentre trabajo su
competencia hara disminuir el salario y su sola existencia vigorizara la fuerza del capital en su lucha contra el

trabajo (Engels: 1881:7). Trabajo mal remunerado que le concede una canasta llena de ganancias al capital.
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extension de la lucha de clases” (Aguilar, 1978: 83). De igual forma es un

factor que incide en la redistribucién del ingreso.

Finalmente la tasa de sindicalizacion tiene un efecto positivo con el
salario siempre y cuando el grado de sindicalizacion sea alto pero si dicho
grado de sindicalizacion es bajo,'® no existira fuerza que vele por los intereses
de los asalariados teniendo como resultado, una endeble negociacion salarial
favoreciendo asi los intereses del capital. Debemos hacer notar que la
existencia de sindicatos no necesariamente trae mejoras para los productores
directos, pues las cupulas sindicales se pueden encontrar estrechamente

ligadas a los gobiernos en turno que tienden a favorecer al capital.

De manera sintética, podemos apreciar los apartados 6 y 7 en el

diagrama 2.1.

16 |_a tasa de sindicalizacion representa el porcentaje de trabajadores organizados en sindicatos.
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Diagrama 2.1. Determinantes de la tasa de plusvalia
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VIIl. IMPORTANCIA DE LA PLUSVALIA Y SUS USOS

La plusvalia representa en el capitalismo una variable fundamental pues
de los usos que se haga de esta, dependeran los ritmos de crecimiento de una

economia.
a. Importancia de la plusvalia

En una primera instancia debemos conocer quién se apropia de este
excedente porque dependiendo de ello, dependeran los usos del mismo. Es asi
que la categoria plusvalia lleva intrinseco el problema de las clases sociales y
como tal, el de propiedad. Para Lange, la propiedad es la relacion “que se
establece entre los hombres a partir de la posesion de los medios de
produccion” (Lange, 1963:24). Por ello, en la medida en que se posean dichos
medios se decidira el qué, el como, el donde y el cuanto producir en una

nacion. Esto indudablemente lleva a una cuestion de relaciones sociales.

“Por propiedad entendemos: 1) una relacion social anclada en la esfera
econdmica (...); 2) esta relacion define la distribucion del poder patrimonial
entre los diversos grupos y miembros de la sociedad y, asi mismo, determina
las pautas de distribucion del producto, en especial a las que se refieren a la
apropiacion del excedente” (Valenzuela; 1999: 24).

Ante lo descrito por Valenzuela, podemos dar pie a otro aspecto
esencial como es la distribucion del producto, esto es, cuanto corresponde a
excedente apropiado por la clase capitalista y cuanto queda en posesion de los
productores directos. Para Valenzuela (2014), es util relacionar el excedente
con el total del producto agregado; o sea, Trabajo vivo excedente (Tve)
respecto al trabajo vivo total (Tv), por ende:

Tve PE_ P _ P P P pr

Tv PA WA V4P V+[W@D] v+ 4p)  (1+pr)

(2.14)

35



La expresion (2.14) nos muestra la participacion del excedente en el

ingreso nacional, esto es, la participacion del capital.

Mientras que la siguiente expresion representa la porcion del trabajo

vivo total que queda en manos de los trabajadores:*’

Tvn PN |4 %4 |4 %4 1
Ty PA WA V4P V+[@N]  V+@+p)  (1+p1) (2.15)
Tenemos entonces:
-V
w=-_ (2.16)
- P
k= -2 (2.17)

w = participacion salarial
k = participacion del capital
De las expresiones mencionadas tenemos que:

a) Entre mas grande sea la tasa de plusvalia, la participacion salarial
tendera a ser menor.
b) Entre mas pequefia la tasa de plusvalia, la participacion salarial sera

mayor.

Al considerar la expresion (2.15), unicamente estamos hablando de la
participacion de los trabajadores productivos. Sin embrago, en una economia
capitalista, coexisten los trabajadores improductivos cuyos ingresos provienen

de una parte de la plusvalia o excedente. Ante tal consideracion es que

7 Un indicador mas preciso para valorar la situacion material que ocupa en la sociedad la clase asalariada es
el salario relativo, el cual es, la proporcidn que representa el salario en el producto total creado por el trabajo
vivo (Murillo; 2010:233); esto es: w = V/YN
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pretendemos hacer un ajuste a la participacion salarial tendiendo en

consideracion tanto a trabajadores productivos como a los improductivos.

Como tal, las remuneraciones totales (RT) son igual a la suma de la
remuneracion de asalariados productivos (RAP) y la remuneracion de
asalariados improductivos (RAI). Ademas, agregamos dos coeficientes, a
saber, uno correspondiente a las remuneraciones improductivas (r;) y otro a

remuneraciones productivas (r,) mismas que se expresan de la siguiente

manera.
ri=— (2.16)
fp = % (2.17)
RT = RAI + RAP (2.18)

Si recordamos que la expresion en valor de la RAP corresponde al
capital variable, y que como hemos dicho, solo corresponde a trabajadores

productivos, tendriamos que la participacion total para el grueso de los

. ;- RT .
trabajadores seria igual a —t podemos escribir entonces que:

RAP _ (rp)(RT) _

- - (r,)(w) (2.19)

Por tal motivo, tenemos que la participacion salarial para el total de los
trabajadores seria:

1 1
W = =
A+pN-r)  @+pn)(rp)

(2.20)
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La expresion (2.20) nos muestra que la participacion salarial depende de
la tasa de plusvalia (p’) y del coeficiente de remuneraciones improductivas

(r;). La participacion salarial aumentara si:

a) Disminuye la tasa de plusvalia

b) Aumenta el coeficiente de remuneraciones improductivas

Observemos el cuadro 2.1 para ejemplificar

Cuadro 2.1. Tasa de plusvalia y participacion salarial. Ejemplo

p' rp ri W

8 0.406 0.594 0.274
8 0.413 0.587 0.269
8 0.408 0.592 0.272
7 0.409 0.591 0.305
7 0.404 0.596 0.310
7 0.398 0.602 0.314
6 0.381 0.619 0.375
6 0.375 0.625 0.381
6 0.376 0.624 0.380
8 0.373 0.627 0.298
8 0.361 0.639 0.308

Como se muestra en el ultimo renglon del cuadro 2.1, la tasa de
plusvalia puede aumentar y la participacion salarial crecer. Esto como
consecuencia de la mayor participacion de remuneraciones improductivas en

el nuevo valor agregado.
b. Usos de la plusvalia

Finalmente, los usos de la plusvalia por parte de quien se lo apropia son:
a) la acumulacidn; b) los gastos improductivos y; c) las transferencias al resto

del mundo.
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La acumulacion de capital implica destinar una parte del excedente a
aumentar los recursos destinados a la compra de capital variable y de capital
constante. Ello eventualmente permite aumentar el nivel del ingreso nacional

en un pais.

Sobre los gastos improductivos, estos representan la parte de la
plusvalia utilizada en el consumo de los trabajadores improductivos, en los
propios gastos dedicados al consumo capitalista (aquellos no dedicados a la
acumulacion) y a los gastos de gobierno. Como tal, es una parte de la plusvalia

que no reingresa a la produccion y por ende, a la generacion de valor.

Finalmente, la plusvalia es utilizada como transferencias al resto del
mundo. Una parte de la plusvalia generada en un pais puede salir del mismo
con direccion a otra nacion en forma de pago por importacion de bienes y
servicios. Si la diferencia entre exportaciones e importaciones (exportaciones
netas) es negativa, implicaria que la plusvalia se realiza fuera del lugar donde
se produjo y disminuye asi, la capacidad de reutilizar el excedente en la

acumulacién de capital interna.

Lo que ahora destacamos es la importancia de la tasa de plusvalia en
los ritmos de crecimiento econdémico. Tenemos que el crecimiento del PIB (Y)
estd en funcion de la acumulacion de capital (AK) y estd a su vez estd
determinado por la tasa de ganancia (g’), misma que guarda una relacion con
la tasa de plusvalia; *® sin embargo, la tasa de ganancia siempre es menor que

|a tasa de plusvalia.®

'®Para Marx, la tasa de ganancia “expresa el grado de valorizacién de todo el capital adelantado” (Marx, 1894:

Masa de plusvalia

52). La formula de la tasa de ganancia es: g’ = , : ,
Capital constante+Capital variable

19 par una mejor comprension véase Marx (1894).
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AY = f (AK) (2.21)

Ak =f(g’) (2.22)

b b

g <p

Por tanto, entre mayor sea la tasa de plusvalia, mas alta serd la tasa de
ganancia y por consiguiente, la acumulacion sera mayor. Este hecho redundara

en crecimiento econémico.

IX. CONCLUSIONES

Con Marx tenemos que el excedente asume la forma de plusvalia, esto
es, un valor extra. La masa de plusvalia es un remanente del valor del
producto sobre el valor del capital constante consumido y del valor del capital
variable consumido. Por ende, al igual que los clasicos acepta que el
excedente es un remanente del producto, sin embargo, éste remanente es fruto
del trabajo no retribuido a los trabajadores y que ademas, es apropiado por el
capital por el hecho de ser el propietario de los medios de produccion y no es,
como en los clasicos, el resultado o recompensa por posponer el consumo de

los capitalistas.

Al descubrir el origen de la plusvalia en el trabajo no retribuido es que
surge la teoria de la explotacién del trabajo. A partir de ahi, Marx concibe a la
tasa de plusvalia como aquella categoria que permite medir el grado de
explotacion del trabajo. La tasa de plusvalia expresa una relacion negativa con
el capital variable. Por su parte, el capital variable representa el valor de la

fuerza de trabajo.
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En el capitulo desarrollamos una serie de expresiones alternativas a la
masa de plusvalia asi como de la tasa de plusvalia con el objetivo de poder
estimar, en los siguientes capitulos, una serie de indicadores que nos permitan

entender la tendencia a través del tiempo de dichas categorias marxianas.

A partir de ello se puntualiza en el valor hora de la fuerza de trabajo,
esto es, el valor del trabajo por cada hora trabajada. El valor hora de la fuerza
de trabajo lo expresamos como el cociente del valor anual de la fuerza de
trabajo (entendida como la remuneracion al trabajo asalariado o capital
variable consumido en el afio) entre la extension de la jornada de trabajo anual
(el total de horas trabajadas en el aiio). El valor anual de la fuerza de trabajo
representa el costo (en horas de trabajo) de producir los bienes consumidos
por el obrero y su familia. Ese valor anual de la fuerza de trabajo lo obtenemos
al dividir el salario real anual entre la productividad del trabajo en el sector

que produce bienes de consumo obrero.

De tal suerte, el valor hora de la fuerza de trabajo se encuentra
influenciada de manera positiva con el salario real anual. Entre mayor sea el
salario, mayor sera el valor hora de la fuerza de trabajo. Por otro lado, la
productividad del trabajo del sector que produce bienes de consumo obrero y
la extension de la jornada de trabajo influyen de manera negativa sobre el
valor hora de la fuerza de trabajo. Si incrementa la productividad, el costo de
los bienes de consumo obrero disminuira y por ende, el valor hora de la fuerza

de trabajo también sera menor.

Dentro de las expresiones alternativas, tenemos que la tasa de plusvalia,
queda expresada (a partir de ciertos ajustes) como: p’ = [(JTa)(F2)/Sra]—1.

En donde la tasa de plusvalia es influenciada de manera positiva por la
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extension de la jornada de trabajo y por la productividad del trabajo del sector
que produce bienes de consumo obrero. Al contrario, tiene una relacion

inversa con el salario real anual.

Esta expresion nos facilita observar los mecanismos utilizados por parte
del capital que permiten aumentar la plusvalia. Si se incrementa la extension
de la jornada de trabajo anual, el método empleado es el de la plusvalia
absoluta. Si el aumento de la plusvalia se da por un aumento en la
productividad del sector que produce bienes de consumo obrero, el método
empleado es el de la plusvalia relativa. Finalmente, si la plusvalia aumenta con
cargo a la reduccion del salario real, se estard empleando el método mas

retrogrado posible, al disminuir los niveles de vida de la clase trabajadora.

En la dltima parte del trabajo se muestra la distribucion del valor
agregado entre las dos clases fundamentales, capitalistas y asalariados, ello en
virtud de conocer cuanto del “pastel” producido por el trabajo es apropiado
por el capital y partiendo de esa distribucion, poder conocer que usos se le da
a la plusvalia. Pues de los usos que se le dé, repercutira en los ritmos de
crecimiento economico. Reconocemos tres usos de la plusvalia: i)
acumulacion de capital; i) gastos improductivos (consumo capitalista,
consumo de asalariados improductivos y consumo de gobierno) vy; iii)
transferencias al resto del mundo (exportaciones netas). El crecimiento
econdmico sera estimulado entre mayor sea la parte de la plusvalia destinada a

procesos productivos, 0 sea, a procesos de generacion de valor.
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CAPITULO 3. AJUSTE Y MEDIDAS DE POLITICA
ECONOMICA EN AMERICA LATINA:
ARGENTINA, BRASIL Y MEXICO

I. INTRODUCCION

El presente capitulo tiene como objetivo conocer si ha existido o no, un
cambio en la manera de hacer politica econdémica en los paises
latinoamericanos desde los afios dos mil. Lo presentado a continuacién nos
sirve de predmbulo para conocer las condiciones economicas y sociales bajo
los cuales se ha ido generando el excedente economico en Argentina, Brasil y
México. Para ello, enunciamos algunas medidas del ajuste estructural
implementado desde mediados de los afios ochenta y en la década de los
noventa del siglo pasado en Argentina, Brasil y México asi como su impacto
en los ritmos de crecimiento econdmico. De ello se ocupa el segundo
apartado. En una segunda instancia, en el apartado Il planteamos de manera
general algunas medidas econdémicas y sociales implementadas en lo que va
del siglo XXI en las naciones bajo estudio para saber si existe una continuidad
con las medidas presentadas en el numeral Il. El capitulo termina en el

aparatado 1V con las conclusiones del mismo.

Il.  AJUSTE ESTRUCTURAL EN AMERICA LATINA. LOS CASOS
DE ARGENTINA, BRASIL Y MEXICO A FINALES DEL SIGLO
XX

A mediados de los afios 70 del siglo XX, las economias
latinoamericanas comienzan a experimentar el final del Modelo de

Industrializacién por Sustitucion de Importaciones (ISI), caracterizado por
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altos ritmos de crecimiento del Producto Interno Bruto (PIB).° Finalmente,
con la denominada “crisis de deuda externa” del afio 1982, se da fin al modelo

ISI. A decir de Beértola y Ocampo:

“(...) la tendencia de desequilibrio externo, (...), tendié a agudizarse
hacia el final de la fase de industrializacion dirigida por el Estado en casi
todos los paises, debido al comportamiento tanto de la balanza comercial
como de las crecientes demandas de recursos para inversion. (...). Estos
desequilibrios se vinieron a satisfacer con el creciente financiamiento externo,
pero este termind siendo la espada de Damocles del modelo, debido a la

volatilidad que estuvo asociada con dichos recursos” (Bértola y Ocampo,
2013:244).

Lo que termind siendo el punto de inflexion fue la medida adoptada por
la Reserva Federal de aumentar la tasa de interés—Ilos préstamos a los paises
latinoamericanos se encontraban en tasas de interés variables—como medida
para enfrentar la inflacion en Estados Unidos. El aumento de la tasa de interés
y la caida en los precios de las materias primas provocaron problemas de

insuficiencia de fondos para hacer frente a la deuda.

Dicha situacidn causo preocupacion dentro del gobierno Estadounidense
y junto a otros paises, se decidié actuar. Es asi que el Fondo Monetario
Internacional (FMI) entra en escena®’ pactando préstamos a las naciones
latinoamericanas con la condicionante de aplicar una serie de reformas que

permitieran, en el corto plazo, hacer frente al pago de la deuda.

Esta serie de reformas se han sintetizado en lo que se ha llamado

Consenso de Washington (CW): “(...) el argumento del CW asocia al proceso

*°El modelo 1S abarca un periodo transcurrido entre 1930 y 1982.
?<(_..) el FMI, entronizado desde la Segunda Guerra Mundial como supervisor de la estabilidad monetaria
internacional, va a ser el instrumento a través del cual el capital financiero estadounidense imponga esas

politicas (medidas estructurales, DA), en practicamente todos los paises del mundo” (Arrizabalo, 2014: 373)
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de ISI con un proceso de ineficiencia en la asignacion de los recursos y
vincula a la intervencién del Estado en la economia con el origen de todos los
desequilibrios” (Gambina, 2001:190). Para poder ser aplicadas estas medidas,

2 sino en

fue necesario no solo el fundamento “tedrico” de las mismas,’
especial, un compromiso politico o como bien menciona Guillén “un
entramado de intereses entre el capital financiero globalizado del centro

estadounidense y las elites internas de América Latina” (Guillén, 2008: 33).%

Al igual que varios autores (Guillén, 2008; Arrizabalo, 2014; Kornbilhtt
y Seiffer, 2014) compartimos la idea de que las medidas de ajuste son
implementadas como una medida para recuperar la rentabilidad del capital,
ello con el apoyo de instituciones internacionales y los gobiernos en turno. En
donde ‘“en ultima instancia se encuentra la necesidad de aumentar la
explotacion, como requisito para el proceso de acumulacion. (...). La
busqueda de una mayor explotacién que permita la recuperacion de la tasa de
ganancia supone, en definitiva, modificar lo que coloquialmente se suele
denominar el ‘reparto de la tarta’ ” (Arrizabalo, 2014: 372). Ello supone

atentar contra el ingreso de los trabajadores.

El decalogo o CW comprende 10 puntos centrados en tres ejes: a)
cuentas publicas; b) Liberalizacion e; ¢) Inversion. EI CW lo podemos resumir

en el diagrama 3.1.

22 Los modelos tedricos adoptados fueron dos. Primero, el modelo de la balanza de pagos y segundo, el
modelo de absorcién de la balanza de pagos. Para una mayor referencia, véase Guillén (1990).

#«La orientacion de politica econdmica no se establece en el terreno tedrico. Se decanta en el terreno politico,
en el que se confrontan intereses. En la lucha de clases que enfrenta los intereses de capitalistas y
trabajadores, en un primer lugar, y en la pugna competitiva que enfrenta a las distintas fracciones de capital y

los distintos capitales individuales entre si, en segundo lugar” (Arrizabalo, 2014: 373).

45



Diagrama 3.1 Consenso de Washington

_\ Disciplina fiscal y control
del déficit pablico

T Disminuir y
Cuntas PuUblicas f=f=] preferiblemente eliminar el

gasto pablico en subsidios

= Reforma impositiva

Tipos de interés (Positivos
= determinados por el
mercado)

Consenso de Liberalizacid Tipo de cambio_
! e
Washington . o

— Inversion extranjera

= Privatizacion

Inversion = Desregulacion

|} Garantias de los derechos
de propiedad

Fuente: Elaboracién propia a partir de Arrizabalo (2014) y de Gambina, (2001).

Lo presentado en el diagrama 3.1 representa de manera agregada las
medidas instauradas en los paises latinoamericanos; “hasta septiembre de
1985 hubo ajustes macroecondémicos masivos, basados en el supuesto inicial
de que la crisis era solo de naturaleza temporal y que el financiamiento
voluntario retornaria rapidamente” (Bértola y Ocampo, 2013: 255). Sin
embargo, éstas medidas no se aplicaron en la misma temporalidad.?* El cuadro
3.1 muestra una cronologia de las reformas estructurales en América Latina y
el Caribe. Ante ello, presentamos un breve repaso de codmo se instauraron en

Argentina, Brasil y México.

24 , . . .
“(...) como se sabe, los procesos de reforma estructural de las economias latinoamericanas han sido
bastante heterogéneos, tanto en relacidén con su momento de iniciacion como también en lo que se refiere a

su intensidad global y por areas” (Rhenals, 2003: 73)
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Cuadro 3.1 Cronologia de las reformas

Liberalizacion
Afios Reform_a R_eform:a Reforma de lacuentade | Privatizacion
Comercial tributaria Financiera ;
Capital
Costa Rica Paraguay
Pera
El Salvador
Venezuela Honduras
. . . Uruguay
1970 Ninguno Ninguno Ninguno Argentina
Brasil
Argentina Colombia
Costa Rica
R. Dominicana
Chile Uruguay Colombia Reversion en Reversion en
Bolivia Chile Uruguay Costa Rica Paraguay
1971-1985 | El Salvador Chile Venezuela Perl
Argentina Costa Rica
Colombia
Argentina Bolivia Paraguay Bolivia Paraguay
Colombia Brasil Bolivia Costa Rica Perl
Costa Rica El Salvador Guatemala
1986-1990 Gu,at.emala Brasil . Jamaica
Mexico Argentina
Paraguay México
Uruguay Costa Rica
Venezuela
Brasil Costa Rica Per( Argentina Brasil
Rep. Dom. El Salvador Rep. Dom. Rep. Dom. Chile
Ecuador Paraguay Ecuador Ecuador Colombia
1991-1995 | Honduras Guatemala El Salvador Costa Rica
Jamaica Honduras Honduras México
Per( Jamaica Per(
Venezuela

Fuente: Rhenals (2003)

a) El ajuste en Argentina

Argentina tiene como antesala de la aplicacion de las reformas
estructurales a la junta militar de Videla (1976-1983). Dicha junta militar se

dedicé a aniquilar las organizaciones sociales, quienes por mucho tiempo
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evitaron la profundizacion de las politicas economicas de corte estructural en

Argentina.

Con la junta militar (1976) se comienzan las reformas, especialmente se
priorizaron dos cosas: 1) la valorizacion del capital financiero y; 2) Las
transferencias de recursos al exterior (Gambina, 2001). Sin embargo, las
politicas de ajuste llegan a su maximo grado de profundidad con la presidencia
de Carlos Saul Menem (1989-1999).

Para recuperar la rentabilidad del capital, se busca transmitir sefiales de
confianza al mercado. Ello se dio en el terreno monetario y financiero. Por
presiones del FMI y del Banco Mundial (BM) asi como por parte de
acreedores es que se logran implementar en los afios noventa. Con Menem se
busca el control de precios, por ende, se aplica una politica monetaria

restrictiva y se da la autonomia del Banco Central (BC) en el afio de 1992.
Entre las reformas aplicadas sobresalen:

e Disminucion del gasto publico (Disminucién de sueldos y salarios)

e Disminucion de aranceles

e Sobrevaloracion cambiaria

e Privatizacion (Disminuir el déficit)

e Apertura comercial sin restricciones a los flujos de capital

e Privatizacion de pensiones y desregulacion laboral

e Regulacion bancaria que favorecio la concentracion y extranjerizacion
de la banca

e Desregulacion de precios (Se eliminan subsidios y controles de precios)

e Reforma tributaria regresiva
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Esta serie de medidas tuvieron como resultado una tasa de crecimiento
medio anual del 0.98% del PIB entre los afios 1976-2002. Por otra parte, al
analizar la evolucién de los salarios reales, Amico sefiala que el afio 1974 es
donde se da el maximo historico y que “desde ese afio se inaugura una nueva
fase caracterizada por una fuerte volatilidad de los salarios reales en el
contexto de una declinacion tendencial como rasgo general de toda la etapa
hasta 2002” (Amico, 2015: 16).”> Tomamos esta periodizacion de las reformas
estructurales en Argentina por dos razones. La primera, para marcar el afio
1976 como el inicio “formal” de las medidas estructurales. En segundo lugar,
consideramos el afio 2002 como el final del periodo pues en mayo de 2003
asciende a la presidencia de Argentina Neéstor Kirchner, personaje con el cual
se da una ruptura con la normatividad del FMI, y quien en su toma de protesta
sefiald “venimos desde el Sur del mundo y queremos fijar, junto a todos los
argentinos, prioridades nacionales y construir politicas de Estado a largo
plazo, para de esa manera crear futuro y generar tranquilidad” (Kirchner,
2003). Desde ahi marco una diferenciacion con las politicas fondomonetaristas

pues sefialo que:

“En nuestro proyecto ubicamos en un lugar central la idea de
reconstruir un capitalismo nacional que genere las alternativas que permitan
reinstalar la movilidad social ascendente. No se trata de cerrarse al mundo.
No es un problema de nacionalismo ultramontano, sino de inteligencia,
observacion y compromiso con la Nacién. Basta ver cémo los paises mas
desarrollados protegen a sus productores, a sus industrias y a sus
trabajadores” (Kirchner, 2003).

25“(. ..) lo que determina la baja salarial que se produce a partir de la dictadura es la necesidad de aumentar la

rentabilidad del capital que, ante su imposibilidad de expandirse por la via de competir en el mercado externo,
utiliza los menores costos laborales como una forma de compensar su ineficiencia” (Kornblihtt y Seiffer,

2014:32).
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Como tal, acepta seguir siendo una nacion capitalista pero dirigida por
el Estado en donde se procurara la proteccion de la industria y la mejora en las
condiciones laborales. Por ello consideramos que el final del periodo de ajuste

se presenta con el ascenso al poder de Néstor Kirchner.
b) El ajuste en Brasil

Para Medialdea (2009), el ajuste en Brasil supone el desmantelamiento
del proyecto desarrollista iniciado en los afios treinta del siglo XX. “Entre los
ultimos afios de la década de los ochenta y los primeros noventa comienza a
edificarse en Brasil un nuevo esquema de funcionamiento econémico, basado
esta vez no en el protagonismo del Estado sino en el capital extranjero”
(Medialdea, 2009:82). Las primeras medidas instauradas a mediados de los

anos setenta se enfocaron en tres:

e La apertura externa
e Liberalizacion comercial

e Liberalizacion financiera

Todo ello con la intencion de ofrecer rentabilidad y confianza al capital.
La consolidacién de las reformas estructurales se da con el Plan Real (1994).%°

Durante los afios noventa se establecio:

% «Ep el primer lustro de la década de 1980 se observa la aplicacion de politicas contractivas bajo la égida del
Fondo Monetario Internacional (FMI). El periodo posterior a la Nueva Republica de 1985 se caracteriza en
términos macroecondémicos por el lanzamiento de los llamados planes de estabilizacién heterodoxos. Hubo
seis planes de estabilizacion: Cruzado (febrero de 1986), Bresser (junio de 1987), Verdo (enero de 1989),
Collor (marzo de 1990), Collor Il (febrero de 1992) y Real (julio de 1994). Dichos planes provocaron severas
oscilaciones de las tasas de inflacion y del nivel de actividad macroeconémica. Después del lanzamiento del
Plan Real, con el advenimiento de la estabilidad de precios, las fuentes de inestabilidad presentan un
componente externo preponderante, como la crisis mexicana (diciembre de 1994), la crisis asiatica (octubre
de 1997) y la crisis rusa (agosto de 1998)” (Cortes, et al, 1999:169)
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e La estabilizacion monetaria

e Privatizaciones

e Politica fiscal restrictiva, se busca el superavit primario

e Politica monetaria restrictiva

e Se adopta un plan de metas de inflacion con la independencia del Banco
Central en el afo 1999

e Se establecen tipos de interés elevados

e Se da una apreciacion cambiaria

Esta serie de medidas tuvieron como resultado una tasa de crecimiento
medio anual del PIB del 2% entre los afios 1980 y 2003. Este periodo es
denominado de bajo crecimiento econdémico y puede dividirse en dos
subperiodos (Marquetti et al, 2014): a) Primero 1980-1989 “en los que la
economia brasilefia se caracterizo por el estancamiento y la aceleracion de la
inflacion” (Marquetti et al, 2014: 94) y; b) el periodo 1989-2003 “durante el
cual la economia brasilefia adoptaria el modelo neoliberal” (Marquetti et al,
2014: 94).

Se sostiene que Brasil es uno de los ultimos paises en adoptar las
medidas de ajuste fondomonetaristas (Marquetti et al, 2014; Rhenals 2003)
que implicaron la disminucion del papel del Estado en el actuar econémico, la
privatizacion de empresas publicas y la flexibilizacion laboral. En cuanto a los
salarios reales, éstos se redujeron 0.4% por afio entre 1980 y 2003 (Marquetti,
et al, 2014). Marcamos el fin del ajuste brasilefio en el afio 2003 pues el 1 de
enero de ese afio asumid la presidencia Lula, representante del Partido del
Trabajo brasilefio y con quien se trata de dar un nuevo enfoque al actuar

econdmico.
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c) El ajuste en México

El programa de ajuste estructural en los afios ochenta se baso

primordialmente en la liberalizacion del comercio y de la balanza comercial.

Por el lado de la Balanza comercial, las medidas de ajuste se basaron en

una ventaja comparativa a través de la fuerza de trabajo, o sea, se tuvo una

especializacién en mano de obra barata para generar excedente suficiente para

el pago de la deuda (Arrizabalo, 1997).

Basandonos en Ros y Moreno (2010) es preciso puntualizar tres

aspectos importantes que son los mas relevantes dada sus consecuencias

econdmicas y por ende, sociales tras la aplicacion de dichas reformas como lo

son: la privatizacion, la desregulacion y la apertura.

i)

La privatizacion debe de ser entendida como “aquel proceso
econdmico, politico y social de reestructuracion que posibilita
nuevos espacios de acumulacion y ganancia privada repercutiendo
seriamente en una destruccién de fuerzas productivas y de regresion
social suponiendo con ello, en una redistribucion mas desigual del
ingreso dentro de la sociedad (Arrizabalo, 1997).

La desregulacion laboral se implantd como una politica para la
disminucidn del derecho de huelga y asociacion, ademas del salario
minimo y del propio sindicalismo, que tiene por objeto el
abaratamiento de la fuerza de trabajo para facilitar la valoracién del
capital (Arrizabalo, 1997) y, como se menciond al inicio, para
generar un excedente suficiente para el pago de la deuda. Dicha
desregulacién ha generado precariedad laboral (Arrizabalo, 1997) o

sea, se ha dado un abaratamiento de la fuerza de trabajo, acrecentado
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la desigualdad en el pais con el consiguiente deterioro de las
condiciones de vida.

iii)  La apertura comercial se aplica dada a la propia logica capitalista
para abrir nuevos mercados. De ahi que México haya firmado el
Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN) con el
fin de impulsar el comercio. Ademas, de que con él, buscaba mayor

numero de Inversion Extranjera Directa (IED).

Ante el aumento en la IED, con el consiguiente desplazamiento de la
inversion nacional, y el problema de la deuda, otro aspecto crucial ha sido la
firma del TLCAN. La firma de la apertura comercial se da para evitar la
anulacion del proceso de reformas estructurales para gobiernos futuros (Ros y
Moreno, 2010), ya que México obedece —se quiera 0 no— a los intereses
estadounidenses, de ahi que el TLCAN sea, por tanto, un tratado trilateral
desigual hecho por Estados Unidos para Estados Unidos que Unicamente
representa una ampliacion de la base tanto de explotacion y de extraccion de
plusvalia para el capital estadounidense, con una consiguiente

desindustrializacion y una dependencia de la economia de Estados Unidos.

Bajo esta serie de medidas econdmicas implementadas en México, la
estabilizacion de las variables macroecondmicas y su prioridad en el control
inflacionario han sido la base de un periodo de crecimiento lento de la
economia. Todo ello con un alto costo social en términos de ocupacién y de

deterioro de los servicios basicos del bienestar.

Hoy dia, no podemos decir que en México exista una ruptura con las
politicas fondomonetaristas. Ante ello, hacemos un primer corte estableciendo
un primer periodo, a saber, los afios transcurridos entre los afios 1982 y 2000

en donde la tasa de crecimiento medio anual del PIB fue del 2.49%. Un

53



segundo periodo sera analizado mas adelante. Dicho periodo abarcara los afios
2000 al 2013.

I1l.  ARGENTINA, MEXICO Y BRASIL A INICIOS DEL SIGLO XXI

a) Argentina Kirchnerista (2003-2013)

Dentro de la region latinoamericana, Argentina tras el ascenso en el
poder por parte de Néstor Kirchner (2003) ha sido de las naciones con mayor
ritmo de crecimiento economico. Ello respaldado sobre un mayor gasto social
y la disminucion de las altas tasas de desempleo alcanzadas tras la crisis
Argentina de comienzos del presente siglo.?” “El modelo econémico vigente,
claramente heterodoxo, se basa en el rechazo a la acumulacion por
valorizacion financiera (...). Se puede sintetizar en que, teniendo al trabajo
como objetivo central, el modelo econdémico considera cuatro ejes (Pizarro,
2013:213):*

Macroeconomia ordenada: en particular superavits fiscales y
comerciales, y desendeudamiento.

e Expansion economica fuerte, particularmente basada en el mercado

interno
e Reindustrializacion y produccion con valor agregado

e Reduccion de la pobreza y la desigualdad

2" Como apunta Pizarro “el desempleo, que alcanzd un nivel histérico con la crisis de 23.6%, y que era de
17.2% cuando asume Kirchner, ha ido reduciéndose paulatinamente hasta alcanzar el 7.2% en 2012 (Pizarro,
2013: 209).

%8 De manera similar, Aldo Ferrer sostiene que desde comienzos del afio 2002 en Argentina se tiene “un
paradigma distinto de politica econdmica, orientado ahora a estimular la produccién y el trabajo y a recuperar
la gobernabilidad de la economia (...) en sus tres ejes fundamentales: el presupuesto, la moneda y los pagos

internacionales” (Ferrer, 2009:15).
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Tenemos entonces que la Argentina de los Kirchner (2003-2015)
representa un modelo contrario a los pragmatismos ortodoxos impulsados por
los organismos internacionales—FMI y BM—y esto gracias al pago de la
deuda con el FMI pues “en el 2005, para eliminar el peso del control de
demanda por parte del FMI, la Argentina pag6 la totalidad de la deuda con
dicho organismo. Para ese mismo afio se realizd una quita de deuda que
permitio iniciar el camino hacia una menor fragilidad financiera y mayor

sustentabilidad financiera” (Fiorito, 2015: 101).%°

Durante el gobierno de Néstor Kirchner (2003-2007) el PIB crecid
8.65% anual. Este hecho contrasta con el segundo mandato de los Kirchner
pues con Cristina (2007-2014) el crecimiento medio anual del PIB fue del
3.53%, muy por debajo del de su antecesor. Si agregamos los resultados
tenemos que durante los gobiernos Kirchneristas (2003-2014), el crecimiento
del PIB fue del 5.36% promedio anual.

b) Brasil petista

En lo que va del siglo XXI, Brasil ha presentado buenos ritmos de
crecimiento del Producto Interno Bruto (PIB).*® Ello se ha dado en
concordancia con el ascenso al gobierno del Partido del Trabajo (PT) con dos
presidentes desde el afio 2003. El primero, Luiz Inacio Lula da Silva, quien
estuvo al mando del ejecutivo durante dos periodos (2003-2007 y 2007-2011),

2% Con respecto al proceso de pago de la deuda, Girén (2009) en su capitulo 9, realiza un conciso anélisis del
mismo.
%0 En lo que va del presente siglo, el crecimiento medio ha sido del 3.2% mientras que en el periodo bajo el

mandato petista, esto es, entre 2003-2014 el crecimiento medio por afio ha sido del 3.6%
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y seguido por Dilma Vana da Silva Rousseff (2011-2015 y 2015-2016) quien

pretendio mantener el proyecto de Lula.

Con Lula se esperaban grandes cambios econdémicos Y sociales pues su
ascenso fue reaccion a la “caida sostenida de los salarios y la politica fiscal
ultra regresiva que suponia fuerte reduccion del gasto social” (Ouriques,
2013:273). Por parte de los estratos mas humildes de la sociedad se esperaba
una salida del neoliberalismo; ahi radicaba la esperanza de los trabajadores.
Sin embargo, la oligarquia brasilefia veia en Lula la continuidad del Plan Real

y la consiguiente proliferacion de sus beneficios.*

De hecho, sostienen diversos autores como Vernengo (2011), Salles
(2013), Ouriques (2013), Martin (2013) y Medialdea (2009) asi como
Medialdea y Santana (2013) que lo que en verdad se ha tenido en el terreno
macroecondémico es una continuidad en la manera de hacer politica propia del
legado de Fernando Henrique Cardozo (FHC). Ello, combinado a “matices
importantes muy ligados a su afan de preservar las bases populares de su
movimiento” (Salles, 2013:259). Esto es, el gobierno ejercié una mayor
accion con politicas sociales focalizadas en los estratos mas bajos de la
sociedad. A decir de Vernengo (2011), la diferencia de Lula con sus
antecesores fue la expansion del gasto social y del salario minimo asi como el

consiguiente mejoramiento en la distribucion del ingreso.

Lo que tenemos entonces ha sido un programa de crecimiento con

estabilidad. A la par, se ha tenido un tipo de cambio apreciado que ha

1 El Plan Real se establece en 1994 y es un “pacto” entre las distintas clases sociales para un proyecto
“neodesarrollista” en Brasil. Aunado a ello, “El PT configuré un plan de gobierno ‘conciliador’ (...) el
objetivo, era ‘controlar’ a los grupos econdmicos y sociales que apoyaron la victoria electoral, sin por ello

desafiar el statu quo previamente existente” (Medialdea y Santana, 2013:73).
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favorecido las exportaciones agricolas y de algunos otros commodities.* Ello

ha llevado a tener un abandono en el sector industrial.*

Durante el periodo petista (2003-2014) el PIB creci6 en promedio al
3.6% por afio. Como ya habiamos mencionado,** el gobierno de Lula destaca
por los gastos sociales y por el incremento en el salario minimo, “aumento las
transferencias de ingresos, amplié el financiamiento popular y luego, paso a
elevar el salario minimo” (Salles, 2013:257). Este ultimo tuvo un crecimiento
del 5.6% anual entre los aflos 2000 y 2011, dicho crecimiento es el mismo que
se da durante el mandato de Lula, dejando atras el crecimiento del 3.7% anual
de FHC.

c) Meéxicoy la continuidad ante la alternancia

México es la nacion en que canonicamente se aplican los postulados del
decéalogo fondomonetarista desde los afios ochenta, afios en los que regia en el
poder el Partido Revolucionario Institucional (PRI). Iniciado el presente siglo
la gente de manera “democratica” sali¢ a las urnas para entregarle las riendas
del pais a la “alternancia”. A un partido de extrema derecha como lo es el

Partido Accion Nacional” (PAN) que bajo su primer mandato (2000-2006)

%2 “Desde finales de 2003, los precios internacionales de los commodities alimenticios, energéticos y
minerales comenzaron a aumentar sostenidamente. Esa tendencia se vio interrumpida transitoriamente a
mediados de 2008, aun antes de la profundizacion de la crisis financiera mundial, y se reinici6 a partir del
segundo semestre de 2009” (Katz y Bernat, 2013: 74).

%% “La apertura acelerada, la apreciacién cambiaria, (...), la potencia de estimulos para la colocacion de
recursos en el ambito financiero en detrimento de la inversion productiva, y la nula iniciativa estatal, son los
elementos principales que explican que Brasil se aleje de lograr una estructura productiva diversificada y con
participacion significativa de las ramas de mayor contenido tecnologico” (Medialdea y Santana: 96).

3 Recordemos que “(...) la bandera ‘social’ entendida desde una perspectiva focalizada y asistencialista,

constituia uno de los ejes fuertes del discurso que llevé a Lula al gobierno” (Medialdea y Santana, 2013: 89).
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tuvo la oportunidad de hacer reformas importantes en beneficio de la sociedad
pues tenian las fuerzas necesarias en ambas camaras; sin embargo, lo que se

dio fue una continuidad en el legado neoliberal iniciado por el PRI.

Es asi que la continuidad en la aplicacion de reformas de corte
neoliberal iniciado el siglo XXI por parte de los gobiernos panistas los hace
ser responsables del desastre economico y social por el cual atraviesa el pais y,
por tanto, sus habitantes. Su manera de actuar con politicas prociclicas en
lugar de contraciclicas —dado el dogmatismo ortodoxo de los hacedores de
politicas economicas—Ilevd a que México tuviera la mayor caida en el PIB de
toda la region latinoamericana durante la crisis economica de 2008. El lento
crecimiento economico y la poca creacidén de empleos formales son fruto de
los bajos niveles de acumulacion de capital. Pues el sector financiero, lejos de
estimular a la inversion productiva, ha dejado la puerta abierta para la

especulacion.

La adopcién de un tratado de libre comercio (TLCAN) vy la
“especializacion” de la economia mexicana en mano de obra barata para
impulsar a las exportaciones como motor de crecimiento también parece haber
fallado, porque si bien es cierto que el volumen de exportaciones ha
aumentado, los productos exportados son productos manufacturados con poco
valor agregado, ya que contienen altos niveles importados. Todo esto ha
implicado una ruptura con las cadenas productivas internas dada la
transformacion maquiladora. Estos hechos han impactado directamente en el

ingreso de la poblacién y, por ende, a su capacidad de compra.®

% “En cuanto a la distribucion del ingreso, el deterioro es universalmente admitido. (...). La diferencia a favor

de los ricos era 8.06 veces en 1984 y de 19.7 veces en el 2006 (Valenzuela, 2014b: 8).
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Tenemos que el crecimiento medio del PIB en lo que va del presente
siglo (2000-2014) fue del 2.2%, magnitud que puede adquirir el calificativo de

cuasi estancamiento.*®

IV. CONCLUSIONES

En lo que va del presente siglo (2000-2014), Argentina y Brasil han
tenido tasas de crecimiento econdmico mas altas que las presentadas por
México. En Argentina se explican por la manera en la cual se han aplicado
politicas economicas distintas a las recomendadas por organismos
internacionales desde mediados de los afios setenta. El pago de la deuda con el
FMI le ha permitido actuar de manera independiente al propio organismo
mirando hacia su interior. Este tipo de circunstancias le han permitido
disminuir los altos niveles de desempleo con los que empezaron los afios dos
mil y mejorar, ademas, las condiciones de vida de sus trabajadores y sus

familias.

Brasil por su parte ha seguido de cerca con la aplicacién de las politicas
del ajuste econdmico, sin embargo, el Estado brasilefio, representado por los
presidentes del Partido del Trabajo, han sido mas activos en cuanto al gasto de
gobierno. Con Lula y Dilma, se ha pretendido aumentar el gasto social como

una manera de mejorar la redistribucion del ingreso, hecho que ha permitido

% «E] crecimiento econdmico, bajo el neoliberalismo, se ha semejado al ‘vuelo de la gallina’: corto y a ras de
tierra. Periodos breves de recuperaciones mediocres y fugaces, combinadas con periodos de estancamiento y
de crisis recurrentes, sintetizan la historia econdmica de México de los tltimos tres decenios” (Guillén, 2015:

207).
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disminuir—mas no erradicar—qgrandes problemas sociales como la alta

inequidad en la distribucion del ingreso.

México hasta el dia de hoy sigue implementando politicas fiscales y
monetarias restrictivas, tal y como lo recomendaban los organismos
internacionales desde mediados de los afios setenta. Este tipo de medidas han
sido exitosas en cuanto a la recuperacion de la rentabilidad del capital, sin
embargo, se ha afectado a la gran mayoria de la poblacién. Se ha cumplido el
objetivo de mantener niveles bajos de inflacion acosta de bajos niveles de
crecimiento econdmico, impidiendo asi, la creacion de condiciones de
desarrollo economico. Razén por la cual, este tipo de medidas deberian de a
ser cuestionadas. Incluso, se puede mirar a lo hecho en paises
latinoamericanos en donde la no aplicacion total o parcial de las medidas del
Ilamado ajuste han propiciado mejoras economicas y sociales. Ello con la

intencidn de conocer que existen alternativas al dogmatismo economico.
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CAPITULO 4. GENERACION DEL EXCEDENTE
ECONOMICO EN EL CAPITALISMO
CONTEMPRANERO: ARGENTINA, BRASIL Y
MEXICO, 2000-2013

I. INTRODUCCION

El capitulo 4 se encuentra conformado por 5 apartados. EIl primero
corresponde a esta introduccion. En el apartado nimero dos se tiene la
intencidn de precisar como es generada la masa de plusvalia y el por qué es
apropiada por la clase capitalista para poder dar las bases del método a seguir
en la estimacion empirica. Se destaca que la obtencion de la plusvalia es el
motor del modo de produccidn capitalista. En el mismo apartado dos hacemos
una revision a autores como Foley (1986), Duménil y Lévi (1993), a Darddn,
et-al (1999), a Ezequiel (2012) y a Marquetti, et-al (2014). La revision nos
permite mostrar la manera en que ciertos autores han intentado estimar la
masa de plusvalia. La ultima parte del segundo apartado muestra el metodo
adoptado en este trabajo para el calculo de masa de plusvalia a partir del uso
de las cuentas nacionales. Para ello vamos precisando una serie de relaciones
y de supuestos para pasar de la categoria valor a las unidades monetarias.
Destacamos que el capital variable se corresponde con la remuneracion de los
asalariados productivos. La diferencia entre trabajo productivo e
improductivo, nos lleva a abordar la conceptualizacion de Marx, de tal suerte,
el aparatado tres del capitulo tiene la funcion de precisar la nocion de trabajo
productivo marxiano para poder calcular a partir de las cuentas nacionales qué
tipo de actividades entran en la clasificacion de trabajo productivo. La Gltima

parte de tercer apartado muestra un calculo aproximado de la evolucion de la
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poblacion ocupada en actividades productivas e improductivas a partir de las
cuentas nacionales de Argentina, Brasil y México para el periodo 1995-2013.
El apartado dos y el tres nos dan las bases para poder llegar al apartado
numero cuatro. En él, se muestran los resultados de la estimacion de la masa
de plusvalia y de la tasa de plusvalia y por ende, su tendencia en lo que va del
presente siglo en Argentina, Brasil y México. El capitulo finaliza en el

apartado numero cinco con las conclusiones.

1. DEFINICION Y MEDICION DEL EXCEDENTE: MASA DE
PLUSVALIAY TASA DE PLUSVALIA

En el capitulo 2 de la presente investigacion introdujimos el analisis de
los conceptos de masa de plusvalia y de la tasa de plusvalia. Consideramos
necesario precisar este par de categorias para entender de una mejor manera
cual es el origen de la plusvalia. En una primera instancia, al iniciar el ciclo
productivo el capitalista adelanta una cierta suma de dinero en la compra de
medios de produccion y otra cantidad en la compra de fuerza de trabajo. A la
fuerza de trabajo se le paga por su valor. Marx nos dice que “el valor de la
fuerza de trabajo es el valor de los medios de subsistencia necesarios para la
conservacion del poseedor de aquella” (Marx, 1867:207); éste valor, se
encuentra determinado por factores historicos y morales. El adelanto de dinero
que hace el capitalista en la compra de fuerza de trabajo asume la

denominacion de capital variable.*’

*’Marx sefiala que “(...) la parte del capital invertida por el capitalista en capital variable, mediante la compra
de fuerza de trabajo, funciona dentro del mismo proceso de producciéon como fuerza de trabajo en activo”
(Marx, 1885:337). Un poco mas adelante, agrega que “(...) el obrero invierte el valor, o sea, el precio de su
fuerza de trabajo vendida en medios de vida, en medios de reproduccion de esta fuerza de trabajo. Su ingreso,

(...) representa una suma de dinero igual al capital variable (Marx, 1885:338).
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Como sabemos, no toda suma de dinero es capital, en cambio, toda
suma de capital es dinero. Y esto es asi porque para ser capital, el dinero debe
ser invertido en una actividad productiva. Una vez establecido esto, tenemos

que el capital variable posee tres cualidades:

e Conserva valor. Al interactuar en el proceso productivo con los objetos
de trabajo y con los medios de trabajo, es posible la conservacion del
valor contenido en el capital constante.

e Transfiere valor. El capital variable permite por un lado, que los medios
de trabajo transfieran una parte de su valor (a esto se le denomina valor
pasado) a la mercancia, el valor transferido es una parte proporcional
del valor correspondiente a la depreciacion de los medios de trabajo.
Por otra parte, permite que las materias primas y auxiliares transfieran
en su totalidad el valor contenido en ellas.

e Crea valor. Con su actividad en el proceso productivo, el capital
variable, produce nuevo valor. Este nuevo valor permite la reproduccion
de las condiciones de vida del trabajador y de su familia. Asi mismo,
produce la plusvalia, un valor por el cual el capitalista no paga nada al
inicio del ciclo productivo. A la suma del nuevo valor creado, esto es, a
la suma del capital variable con la plusvalia Marx la denomina

“producto de valor”.®

Una vez concluido el proceso productivo, se obtiene un resultado, un

producto que asume en el capitalismo la forma de mercancia. Esta mercancia

*Sefiala Marx “el producto anual global es, (...), resultado del trabajo util invertido durante el afio; pero
durante éste solo se crea una parte del valor del producto anual; esta parte es el producto de valor anual en que
se materializa la suma de trabajo desarrollado durante el mismo afio (Marx, 1885:336). Marx continua
agregando que “(...) el nuevo valor que se encierra en el producto anual de mercancia de la sociedad, creada

por el trabajo anual, es igual al valor del capital variable adelantado mas la plusvalia” (Marx, 1885:342).

63



posee un valor conformado por: a) el del capital constante consumido (CC); b)

por el del capital variable consumido (CV) y; c) por la plusvalia (PV).*

La plusvalia aparece como “(...) el excedente del valor del producto por
encima del valor de los factores que se han consumido al generar el producto,
esto es, los medios de produccion y la fuerza de trabajo” (Marx, 1867: 252).

Esta idea puede expresarse de la siguiente manera:

M=CC+ WA
WA =CV + PV
PV =WA-CV

Donde M es el valor de la mercancia producida y WA es el producto de

valor o valor agregado.

La plusvalia representa el motor impulsor del modo de produccion
capitalista y como tal, a los capitalistas les es indiferente el tipo de mercancias
que produzcan. Lo que importa para el capital es obtener la mayor ganancia

posible con respecto a la suma de dinero arrojada al iniciar el ciclo productivo.

**En el Tomo 11 de El Capital Marx sefiala que el producto-mercancia pertenece en su totalidad al capitalista.
Sin embargo el valor de la misma no pertenece en su totalidad al capitalista. “una parte de éste valor no es
mas que el valor, reencarnado bajo una nueva forma, la de los medios de produccion empleados para producir
la mercancia. (...) Esta parte del valor de la mercancia constituye, para el capitalista, un equivalente al capital
constante adelantado por ¢l y consumido durante la circulaciéon de la mercancia. (...) una segunda parte del
valor de la mercancia es la que representa el valor de la fuerza de trabajo que el obrero asalariado vende al
capitalista (...) pero la suma de estas dos partes de valor no forma el valor de la mercancia. Queda un
remanente sobre las dos: la plusvalia. Esta es (...) un valor nuevo creado por el obrero durante el proceso de
produccion. Con la particularidad de que esta parte de valor no cuesta nada a quien se apropia del producto
entero, al capitalista” (Marx, 1885: 345-46).
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Una vez precisado el origen de la masa de plusvalia, podemos dar pie a
la explicacion de la tasa de plusvalia. La tasa de plusvalia mide el grado de
explotacion de los trabajadores asalariados. A decir de Marx, la tasa de
plusvalia “es el grado de explotacion de la fuerza de trabajo por el capital, o
del obrero por el capitalista” (Marx, 1867: 262). La tasa de plusvalia (p’) se
expresa como un cociente entre la masa de plusvalia (PV) y el capital variable
(CV):

p’ =PV/CV

Como adelantamos en el capitulo 2, la tasa de plusvalia tiene una
relacion positiva con la masa de plusvalia y una relacién negativa con el

capital variable.

2.1. Antecedentes metodoldgicos a la estimacion de la masa y tasa de plusvalia

Muchas veces se ha dicho que la teoria econdmica de Marx no se puede
demostrar y esto se debe al hecho de que la unidad de medida sobre la cual
Marx desarroll6 su teoria es la “hora de trabajo”. Sin embargo, consideramos
al igual que diversos autores que la estimacion cuantitativa de las categorias
marxianas es posible. A lo largo de los siglos XX y XXI algunos autores han
intentado estimar las categorias marxianas mediante el uso de la Contabilidad
Nacional. Muchos son quienes lo han intentado, sin embargo, aqui solo
mostraremos lo hecho por algunos de ellos.

a) Duncan Foley

Duncan Foley (1986) pretende mostrar la magnitud de ciertas categorias
marxianas para lo cual, comienza haciendo precisiones conceptuales de la
masa de plusvalia, de los salarios y del valor agregado, una vez hecho esto,
presenta un ejemplo numérico para estimar tanto la masa de plusvalia como la
tasa de plusvalia del sector manufacturero americano para el afio 1974; para
ello se apoya en la informacion de la Oficina de Censos de Estados Unidos, de
donde obtiene el cuadro 4.1:
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Cuadro 4.1. Tasa de plusvalia del sector manufacturero, Foley (1986)

Valor de las mercancias terminadas c+tv+p 1034.2
Salario de los trabajadores productivos % 125
Compra de factores de produccion C1 581.7
Depreciacion (Calculada) C2 13.4
Capital Constante (c; + cy) c 595.1
Plusvalia p 314.1
Valor Agregado p+v 439.1
Plusvalia p = Valor agregado - v 314.1
Tasa de plusvalia p'=plv 2.5
Valor de la fuerza de trabajo Vit=v/(p + V) 0.28
Composicion del capital CO = v/(ctv) 0.17

Nota: La compra de factores de produccion hace referencia a la compra de capital constante circulante.
Fuente: Elaboracién propia a partir de Foley (1986)

Debemos dejar claro que el ejercicio numerico de Foley trata de un solo
sector econdmico (Manufacturas) y no del conjunto de la economia. Este
hecho puede generar conflictos pues como bien sefiala Sandoval, “la tasa de
plusvalia debe medirse para el conjunto de la economia, debido a que la
competencia capitalista y las diferencias en la composicion de capital,
provocan que algunas ramas economicas se apropien de mas plusvalor que el
generado por los asalariados de esa actividad y otras de menos” (Sandoval,
2005: 92). Sin embargo, el ejercicio es util en el sentido que demuestra como
utilizar las cuentas nacionales para estimar las categorias marxianas.

b) Duménil — Lévy

Los franceses Dumenil y Levy (1993) realizan un estudio de la
tendencia de la tasa de ganancia para la economia norteamericana desde 1869
y hasta 1989. Para ello, es necesario estimar la masa de plusvalia; la manera
como lo hacen es la siguiente “el beneficio es medido como producto neto
total menos los ingresos del trabajo, y el capital es reducido al componente
fijo” (Duménil y Lévy, 1993:246). A proposito del salario de los trabajadores
productivos los autores nos dicen que “todas las categorias del trabajo son
agregadas de manera conjunta a pesar de las importantes diferencias en sus
funciones con la empresa” (Duménil y Lévy, 1993:246). Como tal, no hacen
una distincion entre trabajadores productivos e improductivos pues
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argumentan que no hay datos disponibles para una serie tan larga y porque su
intencion es simplificar la descripcion.

c) Dardon — Valenzuela

En un trabajo de 1999, Dardon y Valenzuela estiman la masa de
plusvalia asi como la tasa de plusvalia para la economia mexicana. La
metodologia empleada la podemos resumir en el cuadro 4.2:

Cuadro 4.2. Metodologia para estimacion de tasa de plusvalia Darddn, et-al,

En valor En precios
Categoria Sigla Categoria Sigla
Consumo Intermedio + Cl+CCF
Capital constante C Consumo de Capital
Fijo

Remuneracién de

Capital Variable \ asalariados productivos | RAP = RA - RAI

Producto Interno Neto -
Plusvalia P Remuneracion de PIN-RAP
asalariados productivos

Tasa de plusvalia p' (PIN — RAP) /
RAP

Fuente: Dardon, et al, (1999)

En su estimacion, hacen la clara diferenciacion entre actividades
productivas e improductivas. Las actividades que son tomadas como
productivas para dichos autores son: Division 1: Agropecuario, silvicultura y
pesca; Division 2: Mineria; Division 3: Industria manufacturera; Division 4:
Construccion; Divisién 5: Electricidad, agua y gas; y; Division 7: Transporte,
almacenaje y comunicaciones.

d) Ezequiel Maito
Ezequiel (2012) realiza un trabajo para la estimacion de la tasa de
ganancia en Chile para el periodo transcurrido entre 1986 y 2009. Como

sabemos, para la estimacion de la tasa de ganancia es necesario el calculo de

la masa de plusvalia y como tal, Ezequiel la calcula diciendo que “la plusvalia,
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surge de restar, al valor agregado nominal, el capital variable consumido, es
decir, la masa salarial” (Ezequiel, 2012:49); esto es, de acuerdo a las cuentas
nacionales, al VValor Agregado Neto (VAN) es igual a la diferencia entre Valor
Agregado Bruto (VAB), el Ingreso Mixto (IM), los Impuestos Netos a la
produccion (TAX) y el Consumo de capital fijo (CCF)

VAN =VAB - IM - TAX - CCF

Sin embargo, considera al capital variable como el conjunto de la masa
salarial de la economia, por lo cual, no hace diferenciacion alguna entre

trabajo productivo e improductivo, he ahi su limitante.
e) Marquetti — Maldonado — Lautert

Marqueti (2014) presenta una estimacién de la tasa de ganancia en
Brasil para el afio 1953 — 2003, dichos autores nos dicen que “el computo de
la tasa de ganancia se encuentra basado en las cuentas nacionales, en forma
similar a lo realizado por Weisskopf, Duménil & Lévy y Wolff” (Marquetti et
al, 2014:99) y como tal, las “ganancias totales” (masa de plusvalor) “a precios
corrientes son calculadas como el valor agregado a precios corrientes menos la
depreciacion y las rentas imputadas” (Marquetti, et al, 2014:99) mientras que
el conjunto de la masa salarial es utilizada como magnitud del capital variable;
una vez mas, los autores no diferencian al trabajo productivo del

improductivo.
1.2. Estimacion de la masa de plusvalia: La propuesta a seguir

Hemos visto el intento realizado por distintos autores para la estimacién
de la masa de plusvalia, la tasa de plusvalia asi como de la tasa de ganancia.

Algunos de ellos presentan la limitante de no hacer la diferenciacion del
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trabajo productivo e improductivo razén por la cual, tienden a subestimar la
masa de plusvalia al contabilizar a la masa salarial del conjunto de la

economia como equivalente del capital variable.

Entonces ¢cdémo es posible la demostracion cuantitativa de las
categorias marxianas? Esa es la pregunta a resolver. Reconocemos el hecho de
que las estadisticas oficiales estan elaboradas a partir de conceptos tedricos
diferentes al de la concepcion cléasica-marxista. Este hecho dificulta—mas no
imposibilita—Ila estimacién empirica de las categorias marxianas. Lo que
podemos hacer es apuntalar a una relacién de correspondencia entre las

estadisticas oficiales y las categorias econémicas marxianas.

Para comenzar, retomamos los siguientes conceptos: a) valor del
producto (W); b) valor de los medios de producciéon (Wp) y; ¢) producto de
valor (valor agregado) (WA). Como sabemos todo el valor—nuevo o
pasado—se encuentra incorporado en un producto que asume la forma de

mercancia en el capitalismo. En téerminos de producto tendriamos:
Producto total = Producto pasado + Producto agregado

El producto total y sus desagregados, son el producto de recursos
gastados. Estos recursos pueden medirse en términos de trabajo. Por ende, si
medimos los resultados en términos de trabajo tendriamos que detras de los

productos, se encuentra el trabajo y como tal, tendriamos que:
Trabajo total = Trabajo pasado + Trabajo vivo

El trabajo desplegado asume la forma de valor. Para Marx, la unidad de
cuenta del valor es el tiempo de trabajo socialmente necesario. El trabajo

desplegado es reconocido como social en el mercado, en el momento en el que
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las mercancias les son utiles a la sociedad y como tal, son transformadas en

dinero.

De lo expuesto hasta ahora podemos inferir que detras de los productos
se encuentra el trabajo y detras de éste Ultimo, se encuentra el valor. La
expresion monetaria del valor asume en una economia capitalista las

siguientes formas:*
Valor pasado = Capital constante
Valor agregado = Capital variable + masa de plusvalia

Para hacer uso de las estadisticas oficiales, a sabiendas que estas estan
elaboradas en términos de precios, debemos hacer un par de supuestos
gruesos. En primer lugar, asumimos que a nivel agregado, o sea, a nivel
macroeconomico hay una correspondencia entre valores y precios. Ello
implica la no discrepancia entre los mismos. En segundo lugar, asumimos que
una unidad de valor es igual a una unidad monetaria, o lo que es lo mismo,

que una hora de trabajo social es igual a un délar (por ejemplo).*

*%«La plusvalia no es otra cosa que la forma monetaria del producto social excedente. Cuando la clase
dominante se apropia de la parte de la produccion social que hemos denominado ‘producto excedente’
exclusivamente en forma de dinero, no hablamos ya de ‘producto excedente’, sino de plusvalia” (Mandel,
1964: 12).

*Camara (2003) establece la no existencia de una dualidad en la teoria marxiana, a saber, una de valores y
otra de precios. Por lo cual, no debe existir una proporcionalidad entre valores y precios. Para Camara, los
precios corresponden a una sola realidad econdmica, independientemente del nivel de abstraccion realizado y
afirma que “(...) es necesario recalcar que el proceso de transformacion de la teoria laboral del valor supone
una explicacion completa de la formacion de los precios efectivos. Por tanto, son esos precios (y no otros) los
gue conforman el contexto econdmico que explica esta teoria. Por tanto, la utilizacion de los precios efectivos
para la verificacion empirica de las leyes basadas en la teoria laboral del valor esta plenamente justificada. No

solo eso, lo que debe ser justificado tedricamente es la posible utilizacién de los precios en un diferente nivel
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Partiendo de estos supuestos, podemos mirar hacia las estadisticas
nacionales, en particular a las cuentas de generacidn del ingreso de las cuentas
nacionales y obtener asi, los indicadores que nos permitan hacer una

aproximacion empirica de las categorias marxianas.

En las cuentas nacionales, el Producto Interno Neto (PIN) es lo que en
términos marxianos seria el valor agregado (WA) o producto de valor. Asi
mismo, el valor de la fuerza de trabajo, o sea, el capital variable se
corresponderia en las cuentas nacionales con la remuneracién de los
trabajadores asalariados (RA); sin embargo, el capital variable s6lo hace
referencia a la remuneracion del trabajo asalariado productivo (RAP) y no a la
remuneraciones totales de la economia.”” Como hemos venido estableciendo,
el producto de valor es generado Unicamente por los trabajadores productivos

y por ende, debemos hacer un ajuste a las remuneraciones totales.
En resumen tendriamos que:
PIN = WA
RA = RAIl + RAP
RAP = RA — RAI = Capital variable

PIN — RAP = Masa de Plusvalia

PIN—RAP

= Tasa de plusvalia
RAP

de abstraccion, por ejemplo, los precios de produccion” (Camara, 2003: 4). La idea expuesta por Camara, no
se aleja en demasia de nuestro supuesto de equivalencia entre una unidad de valor y una unidad monetaria.
*Las remuneraciones totales (RA) incluyen las remuneraciones de los trabajadores improductivos (RAI) y las

remuneraciones de trabajadores productivos (RAP). RA = RAI + RAP
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La distincion entre remuneracion de asalariados productivos (RAP) e
improductivos (RAI) para la estimacion de la masa de plusvalia nos lleva a un
problema tedrico, el del denominado trabajo productivo establecido por Marx.
En contraste con Marquetti (2014), Ezequiel (2013), o Duménil y Lévy
(1993), nosotros si diferenciaremos entre actividades productivas e

improductivas y de eso se ocupa el siguiente apartado.

I11. TRABAJO COMO TRABAJO PRODUCTIVO E
IMPRODUCTIVO: UN APUNTE INICIAL

El anélisis econdmico a partir de las categorias marxianas necesita de la
transformacion de ciertos indicadores de la contabilidad nacional, y como tal,
se debe abordar en una primera instancia un problema tedrico, a saber, la

distincion entre trabajo productivo y trabajo improductivo.

Para las cuentas nacionales, todo trabajo que percibe un ingreso es
denominado como una actividad de produccion. Sin embargo, para la teoria
marxiana del valor, no todo trabajo que percibe un ingreso es un trabajo
productivo. Y como tal, solamente el trabajo productivo es aquel que puede

producir el producto agregado en una sociedad.

Por esta razon es necesario apuntar la definicion de trabajo productivo
que nos permita hacer uso de las estadisticas oficiales de las distintas

economias para poder estimar las categorias marxianas.

En una primera instancia Marx nos dice que “cuando hablamos de
trabajo productivo, hablamos (...) de un trabajo socialmente determinado”

(Marx, 1862: 217); a saber, de un tipo de trabajo que presupone una
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especificidad historica, el de un trabajo determinado por las condiciones en
que se encuentra organizada una sociedad para producir. Como tal, estamos
hablando de una sociedad especificamente capitalista en donde se produce

plusvalia.

La definicidn de trabajo productivo es presentada por Marx en Teorias
de la plusvalia (1862) y en el Capitulo VI inédito del Tomo | de El Capital
(1863-64). En el texto de 1862 Marx sefiala que “el unico trabajo productivo
es el trabajo que produce plusvalia o que sirve al capital de medio para
producir plusvalia” (Marx, 1862:216) y lineas méas adelante agrega que
“trabajo productivo es (...) aquel que no produce para el obrero sino el valor,

determinado de antemano, de su fuerza de trabajo” (Marx, 1862:218).

Del ultimo péarrafo podemos afirmar dos caracteristicas del trabajo

productivo, estas son:

a) El trabajo productivo es aquel trabajo que genera el valor de su fuerza
de trabajo.
b) El trabajo productivo es aquel trabajo que genera un valor mayor al de

su fuerza de trabajo. Es un trabajo que crea plusvalia al capital.
Por otra parte, en el VI inédito Marx nos dice:

“Como el fin inmediato y el producto por excelencia de la produccion
capitalista es la plusvalia, tenemos que solamente es productivo aquel
trabajo—y sdlo es un trabajador productivo aquel ejercitador de capacidad de
trabajo—que directamente produzca plusvalia; por ende solo aquel trabajo
que sea consumido directamente en el proceso de produccion con vistas a la
valorizacion de capital” (Marx, 1863-64: 77).

Esta ultima definicion sigue cumpliendo el par de caracteristicas

seflaladas anteriormente (Crea valor y plusvalia). Tenemos entonces que el
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trabajador productivo es un trabajador asalariado que en el proceso productivo
crea el valor de su fuerza de trabajo y que ademas, crea la plusvalia del

capital.

Marx también es claro al decir que no todo trabajo remunerado es un
trabajo productivo dado a que “el caracter especifico del trabajo productivo no
se halla vinculado para nada al contenido concreto del trabajo, a su utilidad
especifica” (Marx; 1862: 220) pues una misma actividad—el trabajo realizado
por un sastre por ejemplo—puede ser una actividad productiva en el momento
que genere plusvalia para un capitalista o puede ser una actividad
improductiva en el momento de ser un trabajador independiente y como tal, la
ganancia o remuneracion obtenida por esa actividad, es apropiada en su

totalidad por aquel que ejecutd la actividad.

A partir de aqui desagregamos el hecho de que un trabajo para adquirir
la denominacion de productivo, debe ser un trabajo de caracter capitalista, esto
es, un trabajo asalariado. Sin embargo, en el capitalismo coexisten actividades

de produccién y actividades de circulacién.*

Las actividades de produccion son aquellas realizadas precisamente en
la esfera productiva; en donde el capital opera como capital productivo. Esto
es, el capital tiene la capacidad de actuar como creador de valor y de plusvalia
(Marx, 1885). Por tanto, el trabajo desplegado en la produccién directa de

mercancias es un trabajo productivo.

* Dentro de las actividades de circulacién Marx (1894) distingue de manera agregada el capital dedicado al
trafico de mercancias y el capital dedicado al trafico de dinero. Sobre este Gltimo capital, el dedicado al
trafico de dinero, Marx sefiala que “esta operaciéon meramente técnica del pago y del cobro de dinero
constituye un trabajo de por si, el cual, en la medida en que el dinero funciona como medio de pago, torna
necesarios calculos de balance, actos de compensacion. Este trabajo es un costo de circulacion, y no un

trabajo que crea valor” (Marx, 1894: 404).
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Las actividades de la circulacion desempefian el papel de la compra-
venta de mercancias y durante el tiempo de circulacion de las mercancias “el
capital no funciona como capital productivo, y por eso no produce mercancias
ni plusvalor” (Marx, 1885:147). Ello no implica el hecho de ser actividades
innecesarias, al contrario, cumplen una funcion esencial en la l6gica de
reproduccion capitalista al permitir la realizacién de la mercancia y como tal,

de la plusvalia.**

Ya en el Tomo Il de EI Capital, al hablar del proceso global del capital
se apunta que “la fase de circulacion del capital industrial constituye una fase
del proceso de reproduccidon, ni mas ni menos que la produccion misma”
(Marx, 1894: 176) es asi que dentro de las actividades de circulacion se
pueden encontrar actividades que impliquen un trabajo productivo. Por
ejemplo: a) Acopio de mercancias y;* b) Transporte.® A este tipo de

actividades se les puede denominar actividades productivas de la circulacion.

* Marx al hablar de los costos de circulacion nos dice en el tomo II que “costos que encarecen la mercancia
sin agregarle valor de uso y que para la sociedad forman parte, por ende, de los fauxfrains de la produccion,
pueden constituir para el capitalista individual fuente de enriquecimiento. De otra parte, no por ello
desaparece su caracter improductivo, en la medida en que el suplemento que afiaden al precio de la mercancia
solo distribuye uniformemente esos costos de circulacion” (Marx, 1885: 163)

** «] a existencia del capital en su forma de capital mercantil y por ende como acopio de mercancias ocasiona
pues gastos que, como no pertenecen a la esfera de produccion, se encuentran entre los costos de circulacion.
Estos costos de circulacion (...) en cierta medida entran en el valor de las mercancias, es decir, las encarecen.
En todo caso, el capital y la fuerza de trabajo que sirven para mantener y conservar el acopio de mercancias,
son sustraidas al proceso directo de produccion (Marx, 1885: 165).

%8 «(...) el valor de uso de las cosas solo se efectiviza en su consumo, y su consumo puede hacer necesario su
cambio de lugar y por ende el proceso adicional de produccién que cumple la industria del transporte. El
capital productivo invertido en ésta agrega (...) valor a los productos transportados, en parte por transferencia
de valor de los medios de transporte, en parte por adicion de valor mediante el trabajo de transporte” (Marx,

1885: 179).
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Ante lo descrito hasta ahora podemos afirmar que se habla de trabajo
productivo en el momento en que dicho trabajo cumple las siguientes

funciones:

e Crea valor
e Transfiere valor

e Conserva valor

Por su parte el trabajo improductivo no cumple las tres funciones antes
mencionadas, sin embargo, todos los trabajadores improductivos son pagados
por los “agentes” de produccion “en mds de un negocio se paga a compradores
y vendedores con una participacion porcentual de la ganancia” (Marx, 1885:

150). Y esa ganancia s6lo es generada por los trabajadores productivos.
3.1. Aproximacion del trabajo productivo marxiano en las cuentas nacionales

Una vez establecido los conceptos de masa de plusvalia, tasa de
plusvalia, capital variable y sobre todo, los de trabajo productivo e
improductivo, pasamos a hacer una caracterizacion sobre aquellas actividades
dentro del Sistema de Cuentas Nacionales que llegan a aproximarse a las

definiciones propuestas por Marx.

La clasificacion del tipo de actividad para Argentina, Brasil y México
nos parecen las adecuadas para caracterizar al trabajo productivo en el sentido
de que son actividades que cran, transfieren y conservan valor. Por el

contrario, las actividades improductivas no cumplen estas funciones.

Para la siguiente clasificacion, agregamos un par de supuestos
adicionales. Primero, sabemos que hoy dia, el desarrollo de las propias fuerzas

productivas han permitido la creacion de nuevas actividades; esencialmente,
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en el sector servicios. Este sector puede denominarse de circulacion, sin
embargo, dentro de el coexisten actividades circulatorias de produccion. Esto
es, actividades de caracter capitalista en las que se genera una plusvalia, por
ejemplo, en las actividades de educacion privada y de la salud privada. O
actividades como la creacion de billetes y monedas. Todas ellas como

actividades en las que prevalece una relacién trabajo-capital.

Al no existir dentro de las cuentas nacionales un desglose entre
actividades privadas o de gobierno, por ejemplo, en las actividades de
educacion, asumimos que todo el trabajo desplegado dentro de estas
actividades son improductivas. Haciendo esa suposicion, podriamos estar
subestimando los resultados de la masa de plusvalia y de la tasa de plusvalia.
Sin embargo, también aceptamos el hecho que dentro de las actividades
productivas, por ejemplo la manufactura, existen actividades improductivas,

como lo son el trabajo administrativo de las fabricas.

Por ende, suponemos que las remuneraciones productivas no estimadas
dentro de las actividades de circulacion son compensadas por las
remuneraciones de los trabajadores improductivos dentro de las actividades
que consideramos productivas. Esto se hace al no existir un desagregado mas
fino a nivel microecondmico dentro de las cuentas nacionales, en donde los

resultados presentados son agregados macroeconomicos.

Por otro lado, aceptamos que dentro del capitalismo operan actividades
que no son propiamente capitalistas, esto es, no existe una relacion capital-
trabajo. Este hecho estableceria que su produccion no adquiera la distribucion
entre capital variable y plusvalia. Las actividades aqui sefialadas son
actividades no-capitalistas. Por tal razon, al PIB del conjunto de la economia
le deberiamos restar la produccion de las actividades no-capitalistas. Sin
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embargo, consideramos que su aporte al PIB total no es de una proporcién
considerable, por ello, su impacto en la masa de plusvalia es marginal. Asi que

no restamos la produccién de las actividades no-capitalistas del PIB total.

Establecidos estos supuestos, mas las caracteristicas del trabajo
productivo (crea valor, conserva valor y transfiere valor) es que pasamos a

hacer la siguiente clasificacion.

a) Argentina

La clasificacion propuesta en el cuadro 4.3 se ha hecho utilizando las
cuentas nacionales del Instituto Nacional de Estadistica y Censos de la
Republica Argentina.

Cuadro 4.3. Clasificacion de actividades productivas e improductivas para la
estimacion en Argentina

Argentina, actividades 1995-2013

Productivo Improductivo
Agricultura, ganaderia, caza )
_g ) Y y Comercio
silvicultura
Pesca Intermediacion financiera
Explotacion de minas y canteras Actividades inmobiliarias, empresariales y de alquiler
Industria manufacturera Administracion publica y defensa
Suministro de electricidad, gas y agua | Ensefianza
Construccion Servicios sociales y de salud
Otras actividades de servicios comunitarias, sociales,
Hoteles y restaurantes
personales
Transporte, almacenamiento y - .
o Servicio doméstico
comunicaciones

Fuente: Sistema de Cuentas Nacionales de la RepuUblica de Argentina, varios afios. Instituto Nacional de
Estadistica y Censos de la Republica Argentina, INDEC.

A partir de la clasificacion del cuadro 4.3 elaboramos las estadisticas
sobre el trabajo productivo e improductivo, la evolucion de estas actividades a
través del tiempo las presentamos en la grafica 4.1. Para empezar tenemos que

la poblacion ocupada total en Argentina tuvo una tasa de crecimiento medio
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anual del 2.4% entre los afios 2000 y 2013; por su parte la ocupacion
productiva crecié 1.48% anual y finalmente, la ocupacion improductiva lo
hizo al 2.98% en promedio anual. Asi mismo, en promedio (promedio simple)
durante los afios 2000 y 2013, la poblacién ocupada productiva represento el
39% del total de la poblacion ocupada y por ende, los trabajadores

improductivos representaron el 61% del total de ocupados.

Gréfica 4.1. Evolucion de la poblacién ocupada productiva e improductiva,
Argentina 1995-2013 (%)
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Fuente: Elaboracion propia con informacion de los cuadros A7 y A8

b) Brasil

Al igual que lo hecho con Argentina, la elaboracion del cuadro 4.4 tiene
como base los datos presentados por las Cuentas Nacionales de Brasil, en
especifico, las estadisticas del Instituto Brasilefio de Geografia y Estadistica

(IBGE). Los resultados se muestran en la grafica 4.2.
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Cuadro 4.4. Clasificacion de actividades productivas e improductivas para la
estimacion en Brasil

Actividades Brasil, 1995-2013

Productivo Improductivo
01 Agropecuaria 06 Comercio
02 Industria extractiva mineral 08 Servicios de informacion
03 Industria de la transformacién 09Intermediacion financiera, seguros y pensiones
04 Produccion y distribucion de electricidad, 10 Actividades inmobiliarias y de alquiler
gas y agua
05 Construccién 11 Otros servicios
07 Transporte, almacenaje y correo 12 Administracion, salud y educacién

Fuente: Cuentas nacionales, Instituto Brasilefio de Geografia y Estadistica (IBGE).

La grafica 4.2 muestra la evolucion a traves del tiempo de los
trabajadores productivos e improductivos como porcentaje de la poblacién
ocupada total en Brasil. Tenemos que la poblacion ocupada total tuvo una tasa
media anual de crecimiento del 2.05% entre los afios 2000 y 2013. Para ese
mismo periodo, la ocupacién productiva crecio al 1.14% anual y finalmente,
los ocupados improductivos crecieron al 2.71% anual. Por otro lado, la
poblacion ocupada productiva represento el 42% de la poblacién ocupada
total, esto como promedio simple para el periodo 2000-2013 y como tal, los

ocupados improductivos representaron el 52% del total de ocupados.

80




Grafica 4.2. Evolucion de la poblacion ocupada productiva e improductiva,

Brasil 1995-2013 (%)
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Fuente: Elaboracion propia con informacion de los cuadros A7 y A8
, .
c) México

Para elaborar las estadisticas de trabajo improductivo e improductivo en
México, se tomaron los datos del Sistema de Cuentas Nacionales de INEGI, la
clasificacion se muestra en los cuadros 4.5 y 4.6. La evolucion del trabajo

productivo e improductivo se observa en la grafica 4.3.

81



Cuadro 4.5. Clasificacion de actividades productivas e improductivas para la estimacion en

México

Actividades México, 1995-2004

Productivo

Improductivo

DIVISION 1: Agropecuario, silvicultura y
pesca

DIVISION 6: Comercio (Sin restaurantes y hoteles)

DIVISION 2:Mineria

DIVISION 8: Servicios financieros, seguros, actividades
inmobiliarias y de alquiler

DIVISION 3:Industria manufacturera

DIVISION 9: Servicios comunales, sociales y personales

DIVISION 4: Construccion

DIVISION 5: Electricidad gas y agua

Division 6 Restaurantes y hoteles (Sin
comercio)

DIVISION 7: Transporte, almacenaje y
comunicaciones

Fuente: INEGI, SCN 1993

Cuadro 4.6. Clasificacion de actividades para la estimacion

México, Actividades 2003-2013

Productivo

Improductivo

11 Agricultura, cria y explotacién de animales,
aprovechamiento forestal, pesca y caza

43-46 Comercio

21 Mineria

51 Informacién en medios masivos

22 Generacion, transmision y distribucion de
energia eléctrica, suministro de agua y de gas
por ductos al consumidor final

52 Servicios financieros y de seguros

23 Construccion

53 Servicios inmobiliarios y de alquiler de bienes muebles e
intangibles

31-33 Industrias manufactureras

54 Servicios profesionales, cientificos y técnicos

48-49 Transportes, correos y almacenamiento

55 Corporativos

72 Servicios de alojamiento temporal y de
preparacion de alimentos y bebidas

56 Servicios de apoyo a los negocios y manejo de desechos y
servicios de remediacion

61 Servicios educativos

62 Servicios de salud y de asistencia social

71 Servicios de esparcimiento culturales y deportivos, y otros
servicios recreativos

81 Otros servicios excepto actividades gubernamentales

93 Actividades legislativas, gubernamentales, de imparticion de
justicia y de organismos internacionales y extraterritoriales
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Durante el periodo transcurrido entre los afios 2000 y 2013, la poblacién
ocupada productiva fue en promedio el 54% del total de ocupados, por su
parte, los ocupados improductivos representaron el 46% del total de ocupados.
Sin embargo, la tasa media de crecimiento anual fue del 1.54% para la
ocupacioén total; 0.73% para la ocupacion productiva y; 2.51% para los

ocupados improductivos, todo ello para el periodo 2000-2013.

Gréfica 4.3. Evolucion de la poblacion ocupada productiva e improductiva,
México 1995-2013 (%)
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Fuente: Elaboracion propia con informacion de los cuadros A7 y A8

IV. MASA DE PLUSVALIA Y TASA DE PLUSVALIA: EVIDENCIA
EMPIRICA
Recordemos que nuestra estimacion de la masa de plusvalia
corresponde a la diferencia entre el Producto Interno Neto y la Remuneracion
de los asalariados productivos. Asi mismo, la tasa de plusvalia representa el
grado de explotacion del trabajo y es obtenido como el cociente de la masa de
plusvalia y las remuneraciones de trabajadores productivos; todo ello con

datos de las Cuentas Nacionales de cada pais a precios corrientes.
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La grafica 4.4 presenta un comparativo sobre la evolucion de la masa de
plusvalia anual para Argentina, Brasil y México. Para poder hacer la
comparacion se utilizan valores constantes, esto es, délares de 2005. Primero
se transformo la masa de plusvalia de valores corrientes (moneda de cada pais)
a dolares a partir del tipo de cambio presentado por la Division de Estadisticas
de las Naciones Unidas (UNSD por sus siglas en inglés) y finalmente,
utilizamos el deflactor del PIB a dolares del propio UNSD para cada pais y asi

deflactamos la masa de plusvalia (Excedente).

Grafica 4.4 Masa de plusvalia: Argentina, Brasil y México, 1995-2013. indice
2000=100 a partir de dolares de 2005.
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Fuente: Elaboracion propia con informacion del cuadro A11.

Para el periodo 2000-2013, el excedente crecio al 3.8% en promedio
anualmente en Argentina; 3.25% en Brasil y; 2.20% en México. A pesar que
en México se tiene una mayor proporcion de trabajadores productivos como
porcentaje de los ocupados totales (54%), es el pais en el cual la masa de
plusvalia ha presentado los ritmos de crecimiento mas pequefios y en contra

partida; Argentina, el pais con menor proporcion de trabajadores productivos
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(39% del total) es quien presenta el mayor ritmo de crecimiento anual del

excedente.

La tasa de plusvalia se estim¢ utilizando valores corrientes (pesos
argentinos para Argentina, Reales brasilefios para Brasil y pesos mexicanos

para México) para cada afio. Los resultados se muestran en la grafica 4.5.

Grafica 4.5. Tasa de plusvalia: Argentina, Brasil y México, 1995-2013 (%)
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Fuente: Estimacion propia a partir del cuadro A12

En el afio 2000, la tasa de plusvalia fue de: 5.79 para Argentina; 6.37
para Brasil y de; 6.46 en México. El grado de explotacion es bastante alto para
los tres paises y si los comparamos con los valores estimados para el afio 1995
(5.27 Argentina; 5.29 Brasil y; 6.80 en México) tenemos que la tasa de
plusvalia crecio 9.9% en Argentina; 20.3% en Brasil y disminuyo 4.93% en
México. Finalmente si observamos los valores del afio 2013 tenemos: 4.65 en
Argentina; 5.61 en Brasil y; en 7.93 México.

Para el periodo 2000-2013 la tasa media anual de crecimiento fue de -
1.67% para Argentina, -0.98% para Brasil y; 1.58% en México. Como tal, el
grado de explotacion ha tendido a disminuir en menor medida en Argentina y
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ha aumentado considerablemente en México. Si consideramos los afios del
gobierno kirchnerista en Argentina y petista en Brasil; esto es, el periodo
transcurrido entre los afios 2004-2013 tenemos que la tasa de plusvalia
presenta una tasa media de crecimiento anual del -4.07% en Argentina; -
1.39% en Brasil y; 2.17% en México.

Como hemos visto, México es el pais en donde a tendido a aumentar el
grado de explotacién del trabajo mientras que en Argentina, éste se ha ido
disminuyendo paulatinamente y de manera mas marcada a partir del gobierno
de Néstor Kirchner. Por su parte, en Brasil si bien es cierto que la tasa de
plusvalia ha disminuido, esta disminucién no ha sido de proporciones
considerables y lo que se muestra es mas bien un grado de explotacion
practicamente constante a través del tiempo. El siguiente capitulo tendra la
funcion de mostrar aquellos factores que han determinado la evolucion de la

tasa de plusvalia asi como los usos del excedente econdmico.

V. CONCLUSIONES

Encontramos una correspondencia, aproximada, entre las categorias
marxianas (medidas en horas de trabajo) con algunos indicadores de la
contabilidad nacional. En donde el producto de valor (valor agregado) puede
obtenerse como el Producto Interno Neto en las cuentas nacionales. Mientras
que el capital variable encuentra su semejanza con la remuneracién de los
asalariados. Sin embargo, a diferencia de ciertos autores, nosotros Unicamente
tomamos como capital variable a la parte de la remuneracion de asalariados

dedicados a actividades productivas.
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La contabilidad nacional no diferencia entre actividades productivas e
improductivas, por lo cual, precisamos lo que a nuestra consideracion—
siguiendo la definicién de Marx—son los requisitos que debe de cumplir una
actividad para poder ser nombrada como productiva. Es asi que aceptamos que
el trabajo productivo es aquel que “produce plusvalia”. Por ende, es
productivo aquel trabajo que crea valor, transfiere valor y que conserva valor.
Ese criterio adoptado lo utilizamos para clasificar a las distintas actividades de
la contabilidad nacional en dos grupos. Uno de actividades productivas y otro,
de actividades improductivas. Una vez precisada la clasificacion, restamos del
total de las remuneraciones (presentadas por las cuentas nacionales) la
remuneracion de las actividades improductivas y obtenemos asi, la

remuneracién del trabajo productivo, lo que tomamos como capital variable.

En lo concerniente a la categoria de valor y de precios, hemos planteado
un par de supuestos gruesos dado a que las estadisticas oficiales son medidas
en precios. La primera es suponer que a nivel agregado, o sea, a nivel
macroecondmico existe una correspondencia entre valores y precios. Por ende,
el segundo supuesto planteado es que una hora de trabajo es igual a una

unidad monetaria. Estos son los dos supuestos mas gruesos que asumimaos.

La estimacion empirica de la tasa de plusvalia nos muestra que en
Argentina y en Brasil esta ha tendido a disminuir mientras que en México la
tendencia ha sido ascendente. No sélo eso, sino que en México, desde el afio

2005 se han presentado las tasas de plusvalia mas altas.

Los resultados obtenidos demuestran el alto grado de explotacion del
trabajo en la economia mexicana, nacion en la cual siguen operando reformas
de corte estructural recomendadas por organismos internacionales. Por su
parte, en Argentina y en Brasil, en donde la masa de plusvalia ha presentado
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un mayor ritmo de crecimiento en comparacion a Mexico, el grado de
explotacién del trabajo ha ido disminuyendo. Esto es, la parte del
denominador de la tasa de plusvalia (el capital variable) ha ido en aumento
iniciado el siglo XXI, mientras que en México, se ha ido reduciendo. Esto en
virtud del apoyo brindado por los gobiernos argentino y brasilefio a su fuerza

de trabajo.

En el siguiente capitulo intentamos mostrar aquellas variables que
inciden en la tasa de plusvalia, a saber, el salario real anual, la productividad
del trabajo y la extension anual de la jornada de trabajo para explicar de mejor
manera, la tendencia estimada de la tasa de plusvalia. Ademas, veremos los
usos que se le ha dado a la masa de plusvalia en las economias mas grandes de

Ameérica Latina.
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CAPITULO 5. DETERMINANTES DE LA TASA DE
PLUSVALIA Y USOS DEL EXCEDENTE
ECONOMICO

I. INTRODUCCION

El capitulo final pretende seguir con la demostracion empirica de las
variables centrales que inciden en la tasa de plusvalia. Pero en particular, se
tienen dos objetivos. El primero es dar continuidad al capitulo cuarto en donde
logramos estimar la magnitud de la tasa de plusvalia en Argentina, Brasil y
México. En el presente capitulo mostramos la evolucion de la jornada de
trabajo anual, del salario real anual y de la productividad del trabajo, todas
ellas, variables que inciden en la tasa de plusvalia en lo que va del presente

siglo.

El segundo objetivo es conocer la manera en que ha sido utilizada la
masa de plusvalia. Esto es, poder conocer que parte de la plusvalia ha sido
utilizada en acumulacion, que parte en gastos improductivos y finalmente, que

proporcion de la misma se ha destinado al sector externo.

El capitulo se compone de cinco apartados. El primero corresponde a la
introduccion. En el segundo se muestra el comportamiento que han tenido los
“determinantes de primera linea” que inciden en el comportamiento de la tasa
de plusvalia. El tercer apartado titulado “importancia de la plusvalia” muestra
las pautas distributivas del ingreso nacional neto entre las dos clases sociales,
esto es, entre capital y trabajo. Lo hacemos con la intencion de saber con
cuéntos recursos del ingreso nacional cuentan el capital y que usos le ha dado.

De tal suerte, el apartado cuarto se dedica a estimar la proporcion de la
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plusvalia utilizada en acumulacion, en gastos improductivos y en el sector

externo. El capitulo termina en el apartado cinco dedicado a las conclusiones.

Il. DETERMINANTES DE LA TASA DE PLUSVALIA

En el apartado 6 del capitulo 2 de la presente investigacion ya
apuntadbamos aquellos elementos que incidian de manera positiva o negativa
en la tasa de plusvalia; dichos elementos son: a) la jornada de trabajo anual; b)
la productividad del trabajo en las ramas que producen bienes salarios y; c) el
salario real anual. Ahora bien, lo que se pretende mostrar ahora es el
comportamiento de estas variables en lo que va del presente siglo y saber asi,
cual elemento es el que ha influenciado en mayor medida al desarrollo del

grado de explotacion del trabajo asalariado.
a) La jornada anual de trabajo

El incremento de la tasa de plusvalia a partir de un prolongamiento de la
jornada laboral es lo que Marx denominé plusvalia absoluta. En el capitalismo
a partir de las regulaciones laborales, la jornada laboral ha tendido a
disminuir; al menos, eso es cierto para los paises desarrollados sin embargo
¢qué ha sucedido en las economias mas grandes de América Latina? La
grafica 5.1 presenta la evolucion del promedio de las horas trabajadas por

persona.
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Gréfica 5.1. Promedio de horas trabajadas al afio, Argentina, Brasil y México.
1995-2013 (Millones de horas)
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Fuente: Elaboracién propia con datos de Penn World Table 9.0
http://www.rug.nl/research/ggdc/data/pwt/pwt-9.0

Lo que a primera vista se observa en la grafica 5.1 es que en México, se
trabajan en promedio mas horas al afio con respecto a Brasil y Argentina. Asi
mismo, las horas trabajadas parecen mantenerse constantes durante todo el
periodo (2000-2013). Sin embrago, la tasa media anual de crecimiento de las
horas trabajadas durante ese mismo periodo fue del -0.36% para Argentina;
para Brasil del -0.50% mientras que en México fue del -0.15%. Lo que
tenemos es que han disminuido las horas trabajadas anuales pero, en México
el pais donde mas horas se trabajan, la disminucion ha sido insignificante.
Esto podria deberse a la poca fuerza de negociacion que tienen los sindicatos

mexicanos.

El hecho de mantener un comportamiento constante (Disminucién
minima) durante todo el periodo para el conjunto de los paises, pareceria no
afectar de manera importante a la magnitud de la tasa de plusvalia para los tres

paises.
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b) Productividad del trabajo

En el capitulo 2 manteniamos a la productividad del trabajo de las
ramas que producen los bienes salario como el determinante de la tasa de
plusvalia. Sin embargo, dada la estructura de las estadisticas oficiales, dicha
productividad no se ha podido estimar para Argentina y Brasil. Por tal razon,
hemos decidido tomar la productividad agregada para el conjunto de las
economias para de esa manera, poder homogeneizar el analisis. Por ende,
suponemos que el comportamiento de ambos tipos de productividades, tienen
un comportamiento similar. De manera gruesa tomamos como indicador la
relacion entre Producto Interno Neto a ddlares de 2005 y las horas trabajadas,

el resultado se muestra en la gréfica 5.2.

Grafica 5.2. Productividad hora del trabajo, Argentina, Brasil y México. 1995-
2013 (Indice, 2000=100)
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Fuente: Elaboracion propia con datos del cuadro A10

A primera vista tenemos que la productividad tiene una evolucion
ascendente tanto en Argentina como en Brasil, a parir del afio 2005, mientras

que en México, la productividad se mantiene casi constante. La tasa media de
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crecimiento para el periodo 2000-2013 fue de 2.76% en Argentina, 2.27% en
Brasil y del 1.20% en México. EI comportamiento en el crecimiento para esta
variable en México no es muy significativo por tal razén el mecanismo de
plusvalia relativa parece no operar en México, el pais con la tasa de plusvalia

mas alta.
c) Salario real anual

El tercer determinante es el salario real anual y la evolucion de éste es el
que ha marcado el comportamiento de la tasa de plusvalia en las economias
latinoamericanas. La variable que presentamos corresponde al salario medio
anual, el cual construimos haciendo los valores corrientes de la remuneracion
de trabajadores productivos en dodlares constantes de 2005, para ello
utilizamos el indice de Precios del Consumidor de Estados Unidos y lo
dividimos entre la poblacion ocupada productiva; el resultado es la grafica

ndmero 5.3.

Grafica 5.3. Remuneracion media anual real, Argentina, Brasil y México.
1995-2013 (Indice, 2000=100)
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Fuente: Elaboracién propia con datos del cuadro A9.
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Tenemos que a partir del afio 2004, la remuneracion media ha tendido a
aumentar en Argentina asi como en Brasil. Ello se debe al impulso que han
dado sus gobiernos a la clase trabajadora. Por su parte, en México desde el afio
2003 el salario disminuye y parece mantenerse constante en lo que resta del

periodo.

Durante el periodo transcurrido entre los afos 2000 y 2013, la tasa
media de crecimiento anual fue del 5.23% en Argentina; del 3.32% en Brasil y
del 0.38% para México. Como tal, el aumento de la remuneracion de los
trabajadores productivos en Argentina y en Brasil ha permitido disminuir el
grado de explotacion; mientras que en Meéxico, la contraccion de este
indicador (disminuyo -0.88% en promedio anualmente entre 2004 y 2013)

explica el aumento de la tasa de plusvalia en México.

d) Analisis puntual entre la tasa de plusvalia y las variables que determinan

su evolucién

Para comprender de una mejor manera el comportamiento de la tasa de
plusvalia—incrementos y decrementos—desde el afio 2000 y hasta el afio
2013, podemos hacer un analisis puntual de la misma tasa de plusvalia junto al

comportamiento de las variables que inciden en ella.

a) Argentina. Tras los 14 afos estimados de la tasa de plusvalia nos
encontramos con que solamente en cuatro de ellos la tasa de plusvalia
presenta ritmos de crecimiento positivos. Estos se presentan en los afios
2000, 2002, 2003 y 2010. Estos crecimientos en la tasa de plusvalia se
corresponden a caidas en la masa de plusvalia en un afio previo.

Entonces, 1o que se pretende es el aumento de la rentabilidad con un
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aumento en la tasa de explotacion del trabajo. Para lo cual existen tres
métodos, el de la plusvalia absoluta, el de la plusvalia relativa y el de la
plusvalia “retrograda”. En el afio 2000 cuando la tasa de plusvalia crece
5.49%, la remuneracion real promedio al trabajo productivo se
desploma un 4.23%. Por su parte, la productividad hora del trabajo se
eleva un 0.33% Yy la extension de la jornada anual de trabajo también
disminuye, un 1.7%, sin embargo, la caida es menor a la presentada por
la remuneracion al trabajo. Operando asi, el método mas retrogrado
posible. Ese mismo método fue el utilizado en el afio 2002, afio en que
la tasa de plusvalia crecio exorbitadamente un 24.12%. Para el afio 2003
la tasa de plusvalia crece un 0.24%; sin embargo, la tasa de crecimiento
para los tres determinantes de primera linea también fue positiva: 5.12%
la productividad, 5.43% la remuneracion al trabajo productivo y 6.76%
la extension de la jornada de trabajo. Podemos decir que el aumento
salarial se ve nulificado por el aumento en las otras dos variables.
Operando asi, tanto el método de plusvalia absoluta y relativa. Para los
otros 10 afos analizados (2001, 2004-2009 y 2011-2013) la tasa de
plusvalia presenta decrecimientos. En su mayoria asociados a un
aumento en la remuneracion media real del trabajo productivo, pues
para los afios 2001, 2004, 2006, 2008, 2009, 2011, 2012 y 2013, la tasa
de crecimiento de la remuneracion real fue mayor que la de la
productividad y de la extension de la jornada anual del trabajo. Para
concluir sobre la tendencia de la tasa de plusvalia y sus determinantes
tenemos que entre los afios 2000 y 2013, la tasa de plusvalia ha
disminuido a un ritmo del 1.67% en promedio afio con afio, esto es
asociado al crecimiento de la remuneracion real media del trabajo, la

cual crecié al 5.23% en promedio anual y a que la extension de la
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b)

jornada de trabajo anual también decrecio un 0.36% en promedio anual.
Mientras que el crecimiento de la productividad hora del trabajo
(2.76%) no logro sopesar el aumento de la remuneracion ni la caida de

la extensidn de la jornada de trabajo.

Brasil. La tasa de plusvalia crecié en 6 de los 14 afios estudiados. Los
crecimientos se dieron en los afios 2000-2002, 2006, 2007 y 2010. Para
el subperiodo 2000-2002, la extension de la jornada de trabajo
disminuyd. Mientras que la productividad hora del trabajo crecid por
encima que la remuneracién real media del trabajo productivo, la cual
disminuyo un 4.08% en el afio 2002. Por lo cual podemos decir que
operé el método de la plusvalia relativa. En los afios 2006 y 2007,
crecen la productividad, la remuneracion real media y la jornada de
trabajo, sin embargo, la productividad hora del trabajo crecidé en mayor
proporcion que las otras dos variables. Finalmente, en el afio 2010 se
da un crecimiento muy pequefio en la tasa de plusvalia, 0.56%. En ese
afio, cae la extensién de la jornada anual de trabajo un 0.15% mientras
que la productividad y la remuneracion real media crecen. Sin embargo,
la productividad lo hace al 8.35% mientras que la remuneracion se eleva
un 4.31%. Por ende, en los afios en que la tasa de plusvalia aumentd,
operd el mecanismo de plusvalia relativa en Brasil. Por otro lado, la tasa
de plusvalia cae en 8 de los 14 afios estimados y esos afios de caidas
corresponden a gobiernos petistas. En esos 8 afios de caidas, 5 son
asociados a un aumento en la remuneracion real media del trabajo
productivo. Esto es, en los afios 2003, 2008, 2009, 2011 y 2012 la caida
en la tasa de plusvalia se corresponde con un crecimiento de la

remuneracion real media por encima del crecimiento de la
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productividad hora del trabajo, ademas, en 2009 y en 2012, estos
movimientos son acompafiados por descensos en la extension de la
jornada de trabajo anual. Mientras que aunque en los afios 2005 y 2013
crecio la productividad, el descenso de la tasa de plusvalia en esos afios
estd asociado a aumentos en la remuneracion real media del trabajo y en
caidas en la extension de la jornada de trabajo anual. De manera general
tenemos que la tasa de plusvalia disminuy6 en promedio un 0.98%
anualmente dado a que el crecimiento medio anual de la remuneracion
media del trabajo productivo (3.32%) fue mayor que el presentado por
la productividad (2.27%) y a que la extension de la jornada de trabajo

descendié un 0.5% en promedio entre los afios 2000 y 2013.

Mexico. Para los afos transcurridos entre el afio 2000 y el afio 2013 la
tasa de plusvalia sélo disminuy6 en 4 afios. Para los afios 2000 y 2001,
la tasa de crecimiento de la remuneracién real media del trabajo
productivo fue mayor al crecimiento de la productividad hora del
trabajo, ademads, la tasa extension de la jornada de trabajo disminuyo.
Lo que se reflejo en la caida de la tasa de plusvalia. En el afio 2003 cae
la tasa de plusvalia, porque aunque disminuye la remuneracion real
media, la extension de la jornada de trabajo y la productividad también
descendieron. El ultimo afio en que cae la tasa de plusvalia es en el afio
2009. En ese afio hay una disminucion en la jornada de trabajo y en la
remuneracion real media del trabajo productivo, lo que explica la caida
de la tasa de plusvalia. Para los 10 afios en que la tasa de plusvalia se
expande (2002, 2004-2008, 2010-2013), la remuneracion real media del
trabajo disminuye en 5 de los 10 afios (2002, 2004, 2006, 2008 y 2010)

predominando asi el método de la plusvalia “retrograda”. Por su parte,
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en los afios 2005, 2007, 2011-2013, la remuneracion real media del
trabajo productivo tiene tasa de crecimiento positivas, sin embargo, la
productividad hora del trabajo present6 tasas de crecimiento superiores
a la de la remuneracion real, también presento tasas de crecimiento
positivas aunque inferiores a la de la remuneracién real media.
Operando asi, la plusvalia relativa. En términos generales, la tasa de
plusvalia en México se expandio a un ritmo del 1.58% en promedio afio
con afio, mientras que la productividad hora del trabajo lo hizo al 1.2%.
Po su parte, la remuneracién real media del trabajo productivo adquiere
un calificativo de estancamiento pues su crecimiento medio anual fue
del 0.38% entre los afios 2000 y 2013. Coexistiendo de esa manera, los

métodos de plusvalia relativa y “retrograda” en México.

I1l.  IMPORTANCIA DE LA PLUSVALIA

La distribucién del ingreso nacional (PIN) entre las dos clases sociales
fundamentales en el capitalismo es determinada por la propiedad que se tenga
de las fuerzas productivas. En el capitulo 2 enuncidbamos la importancia de la
plusvalia en la sociedad capitalista, a saber: a partir de cuanto se produzca, de
quien se la apropie y sobre todo, de los usos que se haga de la misma,
dependeran los ritmos de crecimiento econdmico en una sociedad

determinada.

Como sabemos, el ingreso nacional se descompone en dos partes: a)
masa de plusvalia y; b) remuneracion de asalariados productivos (Capital
Variable); entonces la pregunta seria ¢Cuanto del ingreso nacional se apropia

cada clase social? Y sobre todo ¢qué usos se le ha dado al excedente? Por
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ahora, nos centraremos en la distribucion. Para ello, recordamos las

expresiones 2.14 y 2.15 presentadas en el apartado 8 del capitulo 2:

Tve E_i: P — P — P _ p/
Ty~ PA WA V+P  V+[W®N]  V+Q+p)  (1+p1) (2.14)

Dicha expresion nos muestra la participacion del excedente en el

ingreso nacional, esto es, la participacion del capital.

Mientras que:

Tvn _ PN _ V 14 14 14 1

Tv PA WA V4P VH[W)@N] _ V++pn  (1+pr)

(2.15)

Esta Gltima expresion representa la porcion del trabajo vivo total que
queda en manos de los trabajadores. Los resultados aparecen expresados en

porcentaje en el cuadro 5.1.
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Cuadro 5.1. Participacion salarial del trabajo productivo (wp) y participacion
del capital (k) en el PIN, Argentina, Brasil y México. 1995-2013 (%)

Afo Argentina Brasil Mexico
wp k wp k wp k

1995 15.95 84.05 15.89 84.11 12.82 87.18
1996 14.75 85.25 15.87 84.13 12.21 87.79
1997 14.46 85.54 15.52 84.48 12.47 87.53
1998 14.69 85.31 15.55 84.45 13.01 86.99
1999 15.40 84.60 14.67 85.33 13.06 86.94
2000 14.72 85.28 13.56 86.44 13.40 86.60
2001 15.21 84.79 13.30 86.70 13.81 86.19
2002 12.63 87.37 12.89 87.11 13.58 86.42
2003 12.60 87.40 13.16 86.84 13.67 86.33
2004 12.89 87.11 13.58 86.42 13.28 86.72
2005 13.33 86.67 13.90 86.10 12.96 87.04
2006 14.27 85.73 13.56 86.44 12.67 87.33
2007 14.73 85.27 13.51 86.49 12.43 87.57
2008 15.08 84.92 13.80 86.20 12.37 87.63
2009 16.39 83.61 14.44 85.56 12.43 87.57
2010 15.83 84.17 14.37 85.63 11.64 88.36
2011 16.55 83.45 14.82 85.18 11.41 88.59
2012 17.63 82.37 15.09 84.91 11.40 88.60
2013 17.69 82.31 15.13 84.87 11.20 88.80

Fuente: Elaboracién propia con datos de los cuadros A2 y A4.

En el periodo transcurrido entre 2000 y 2013, el promedio simple de la
participacion salarial para Argentina fue del 14.97%, en Brasil del 13.94% y
del 12.59% en Meéxico. En contrapartida, la participacion del capital en el
ingreso nacional fue del 85.03% en Argentina, 86.06% en Brasil y de 87.41%
en México. En los tres paises, mas del 80% del nuevo valor creado queda en

manos del capital.

En Argentina, sin embargo, con el pasar de los afios los trabajadores
productivos han ido apropiandose cada vez mas del ingreso nacional. La tasa
media de crecimiento anual entre los afios 2000 y 2013 fue del 1.42% para la

participacion salarial; mientras que la del capital fue del -0.27%.
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Para el caso brasilefio, la participacion de la remuneracion del trabajo
productivo en el ingreso nacional también crecid6 méas rapido que la
participacién del capital pues la tasa de crecimiento medio anual del primero

fue del 0.84% mientras que la del segundo fue del -0.14%.

Al contrario de lo acontecido con sus pares, en México el crecimiento
medio de la participacion del capital fue mayor que la del trabajo asalariado
productivo, pues para los afios 2000-2013, la participacion del trabajo en el
ingreso nacional disminuyd al -1.37% mientras que la del capital lo hizo al
0.19% en promedio anualmente. Este hecho es claro y entendible dado las

altas tasas de plusvalia imperantes en lo que va del presente siglo.
Ajuste a la participacion salarial

Lineas arriba s6lo hemos considerado la participacion de los salarios de
los trabajadores productivos en el ingreso nacional. Ahora ajustamos la
participacion salarial para el conjunto de los trabajadores; esto es, pasamos a
considerar ahora la remuneracion de los asalariados totales (productivos e
improductivos) en el ingreso nacional, todo ello a precios constantes. Los
datos se han ajustado para ser trabajados en délares de 2005. Los resultados se

muestran en el cuadro 5.2.
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Cuadro 5.2. Participacion salarial, Argentina, Brasil y México. 1995-2013 (%)

Argentina Brasil Mexico
1995 34.09 47.27 31.02
1996 31.75 47.25 28.62
1997 30.96 45.84 29.20
1998 31.96 46.84 30.19
1999 34.52 46.19 30.73
2000 34.56 44.54 30.67
2001 36.23 44.79 31.95
2002 30.92 43.95 31.96
2003 28.98 43.70 33.68
2004 31.30 43.30 32.17
2005 32.16 44,31 31.81
2006 33.39 45.06 31.01
2007 34.09 45.24 30.80
2008 36.14 45.52 31.11
2009 40.24 48.02 32.70
2010 39.70 46.82 31.10
2011 42.32 47.55 30.39
2012 46.00 49.28 30.60
2013 47.67 50.53 31.03

Fuente: elaboracion propia con datos de los cuadros A2 y A3.

Tomando el promedio simple para los afios transcurridos entre 2000 y
2013, tenemos que la participacion salarial para el conjunto de los trabajadores
argentinos fue del 36.69% del ingreso nacional; en Brasil dicha participacion
alcanzo el 45.9% y en México, fue del 31.5% en promedio. En cuanto a los
ritmos de crecimiento tenemos que el crecimiento medio anual entre los afos
2000 y 2013 fueron: 2.5% para Argentina; 0.98% en Brasil y; 0.09% en

Meéxico.

A manera de un breve cierre en cuanto a las variables que inciden en la
tendencia de la tasa de plusvalia y su repercusion en cuanto a términos
distributivos del ingreso nacional podemos decir que tanto en Argentina como
en Brasil el salario medio real ha presentado una tasa de crecimiento medio
anual por arriba de la productividad del trabajo. Mientras que la participacion

del salario en el ingreso nacional un buen crecimiento en Argentina (2.5%) y

102



un crecimiento muy pobre en Brasil (0.98%). Por su parte, en México la
productividad ha crecido anualmente en promedio por arriba del salario medio
anual, con un crecimiento casi nulo en la participacion salarial en el ingreso
nacional. EI aumento en la diferencia presentada entre el nivel salarial y la
productividad durante el periodo 2000-2013 demuestra la detraccion del
ingreso para la clase trabajadora mexicana, evidenciando ademas, el aumento
en la extraccion de riqueza por parte del capital a la fuerza de trabajo es asi
que “la cuchara con que comen los obreros contiene todo el producto del
trabajo nacional y lo que les impide sacar de ella una racion mayor no es la
pequefiez de la sopa ni la escasez de su contenido, sino sencillamente el
reducido tamafio de sus cucharas” (Marx, 1865:61). Esto es, a su nulo poder
patrimonial y a la baja influencia que tienen los sindicatos en la determinacion

del aumento del salario afio con afio en México.

IV. USOS DEL EXCEDENTE

Los gastos que realizan el excedente

Los gastos que realizan el excedente (GRE) son “gastos que compran la
parte del producto en que se ha materializado el excedente. (...) los gastos que
permiten trasformar la plusvalia potencial en plusvalia realizada y que (...)
nos definen el nivel que alcanza esa plusvalia realizada” (Valenzuela,
2006:182). Dichos gastos que permiten la realizacion de la plusvalia son: 1)
gastos productivos; 2) gastos improductivos y; 3) las exportaciones netas, ello,
es posible haciendo un supuesto grueso, el de trabajar en el mayor nivel
posible de agregacion. Los gastos de realizacion del excedente pueden

apreciarse en el diagrama 5.1.
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Diagrama 5.1. Usos del excedente

— Gastos productivos Acumulacion (Ak)

— Consumo de gobierno (G)

USOS DEL
EXCEDENTE

Consumo de asalariados
improductivos (Ci)

— Gastos improductivos (Gl)

— Exportaciones netas (X-M)| ~ Consumo capitalista (Ck)

Fuente: Elaboracion propia a partir de Valenzuela (2006).

De manera formal podemos presentar la siguiente expresion:
GRE = Ak + Gl + (X-M) (5.1)

Ahora pasamos a mostrar cual ha sido el nivel alcanzado por dichas

variables para las economias mas grande de América Latina.
a) Acumulacion

Marx, al igual que los clasicos como Ricardo, sostenia que el

crecimiento esta basado en la acumulacion de capital, en donde esta Gltima es:

“un proceso que consiste tanto en el aumento como en una creciente
concentracién y centralizacion de la produccion y del capital. Para acumular,
es forzoso convertir en capital una parte del trabajo excedente, una parte de
los medios de produccion y de vida que no se requieren para el consumo o
para la reposicion de capital en operacion. Y una vez que la plusvalia se ha
convertido parcialmente en capital, la acumulacion solo es posible si se
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incorpora al proceso productivo masas crecientes de trabajadores” (Aguilar;
1974:211).

Ante ello, la acumulaciéon de capital se encuentra determinada por la
ganancia (Kaldor, 1955; Foley y Michl, 2010); tenemos entonces que la
acumulacién de capital estd en funcion de la ganancia y esta no es mas que la
masa de plusvalia. En la grafica 5.4 apreciamos el nivel alcanzado por la tasa

de acumulacion para Argentina, Brasil y México.”’

Gréfica 5.4. Tasa de acumulacion, Argentina, Brasil y México 1995-2013 (%)
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Fuente: Elaboracién propia con datos de los cuadros A13, Al4 y Al5.

Para el afio 2000, Mexico era el pais en donde mayor era la tasa de
acumulacion (13.05% del excedente), sin embargo, para el afio 2013 los
papeles se invirtieron y paso a ser el pais con la menor tasa de acumulacion.
Para el periodo transcurrido entre los afios 2000 y 2013, la tasa media anual de
crecimiento de la tasa de acumulacion fue del 6.5% para Argentina, del 2.78%
en Brasil y del -1.22% para México. Para el caso mexicano es claro que,

mientras que el excedente aumenta, la acumulacion productiva tiende a

*’La tasa de acumulacion es el cociente de los gastos destinados a la acumulacién entre la masa de plusvalia.
Todo en la moneda corriente de cada pais. Por su parte, la acumulacion (AK) es igual a: AK = Formacion

bruta de capital fijo + Variacion de existencias — Consumo de capital fijo. Por ende, la tasa de acumulacion se

expresa como: 4K/ Py
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disminuir mientras que para Argentina y Brasil en este periodo, a medida que
el excedente aumenta, los usos productivos del mismo tienden a elevarse.
Ahora bien si evaluamos el comportamiento de este indicador durante el
periodo de mandato Kirchnerista en Argentina y Petista en Brasil tenemos que
entre 2004 y 2013 la tasa media anual de crecimiento de la tasa de
acumulacién fue del 11.24% en Argentina; 5.66% en Brasil y del -4.74% en
México. En lo que va del presente siglo, estos ritmos de acumulacién han
tendido al estancamiento econdémico en México y al crecimiento econdémico

en Argentina y Brasil.
b) Gastos improductivos

Los denominados gastos improductivos representan a aquella parte del
excedente que no se acumula y que se encuentra formado por el consumo de
trabajadores improductivos, el consumo capitalista asi como el consumo de
gobierno. Todo este nivel de consumo afecta de manera directa a la demanda
agregada y como tal, a la realizacion de la plusvalia. La grafica 5.5 nos

muestra la evolucion de los gastos improductivos.
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Grafica 5.5. Participacion de los gastos improductivos en el excedente
econdémico Argentina, Brasil y México 1995-2013 (%)
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Fuente: Elaboracién propia con datos de los cuadros A13, Al4 y Al5.

México al ser el pais con la mayor tasa de acumulacion para el afio 2000
como contrapartida, fue el pais con menos gasto improductivo como
porcentaje del excedente. Para el afio 2013, tiene niéveles muy cercanos a los
de Brasil, 89.99% para México y 89.42% en Brasil. La tasa media anual de
crecimiento de los gastos improductivos entre los afios 2000 y 2013 fue del -
0.64% en Argentina, del -0.33% en Brasil y del 0.20% en México. Como tal, a
través del tiempo una porcion cada vez mayor del excedente es utilizada en
acumulacion por parte de Argentina y Brasil mientras que en México, cada
vez mas se destina a usos improductivos (al despilfarro econémico). Por su
parte, al analizar el periodo de 2004 a 2013 tenemos que en México el
crecimiento medio anual de los gastos improductivos creci0 de manera
importante, 0.63%, mientras que en Argentina y Brasil también crecid, sin
embargo, dicho crecimiento fue mucho menor que el presentado por México,

0.24% en Argentina y 0.28% para Brasil.
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La grafica 5.6 nos muestra como el consumo capitalista ha tendido a
disminuir dentro del consumo improductivo en Argentina aumentando en
contraparte, el consumo de los asalariados improductivos. Como porcentaje
del excedente, el crecimiento medio anual de cada uno de los componentes del
gasto improductivo entre los afios 2000 y 2013, ha tenido el siguiente
comportamiento: i) el consumo capitalista disminuyo -3.61% anual; ii) el
consumo de gobierno crecio al 1.38% anual v; iii) el consumo de asalariados

improductivos creci6 al 1.35% anual.

Grafica 5.6. Estructura porcentual de los gastos improductivos en Argentina
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Fuente: Elaboracion propia con datos del cuadro A13.

Los gastos improductivos de Brasil se muestran en la grafica 5.7 en
donde podemos ver que el consumo capitalista disminuye aumentando asi, el
consumo de asalariados improductivos. Entre los afios 2000 y 2013, la tasa
media anual de crecimiento de cada uno de estos componentes como
porcentaje del excedente tomo la siguiente ruta: el consumo capitalista
disminuyo a una tasa del -2.40%; el consumo de gobierno crecid al 0.21%

mientras que el consumo de asalariados improductivos crecid al 0.89% anual.
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Grafica 5.7. Estructura porcentual de los gastos improductivos en Brasil
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Fuente:

Elaboracién propia con datos del cuadro Al4.

Finalmente, la estructura de los gastos improductivos en Mexico se

muestra en la grafica 5.8. En dicha grafica podemos apreciar como el gasto de

los capitalistas representa la mayor parte de los gastos improductivos en

México. A lo largo del periodo 2000-2013, la tasa media anual de crecimiento

de los componentes del gasto improductivo como porcentaje del excedente fue

del -0.47% del consumo capitalista; 0.70% del gasto de gobierno y; 1.65% del

consumo de asalariados improductivos.

Gréfica 5.8. Estructura porcentual de los gastos improductivos en México
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Fuente:

Elaboracién propia con datos del cuadro A15.
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c) Exportaciones netas

El tercer elemento de realizacion del excedente lo ocupa el comercio
exterior, en este caso, las exportaciones netas (Diferencia entre exportaciones
e importaciones). Si el saldo es positivo, una proporcion del excedente se
realiza en el interior de la economia, en contraparte, si la diferencia es
negativa, una parte del excedente es transferido al exterior. La grafica 5.9 nos

muestra como ha sido realizado el excedente via sector externo.

Grafica 5.9. Participacion de las exportaciones netas (X-M) en el excedente
econdémico Argentina, Brasil y México 1995-2013 (%)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de los cuadros A13, Al4 y Al5.

Lo que tenemos es que el saldo externo en México ha sido deficitario
desde el afio 1998 y hasta la fecha. Por su parte, Argentina comienza a ser
superavitario desde el afio 2001 y continuo siéndolo hasta el 2012. La tasa de
variacion media anual de las exportaciones netas entre el periodo 2000 y 2013
fue del -13.57% en Argentina; del 0.28% en Brasil y; del 3.39% en México.
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Por ende, tanto en Brasil como en México, en especial este Gltimo, una
parte considerable del excedente producido internamente se ha realizado en el
extranjero. Ello repercute en una “fuga” de recursos que eventualmente
podrian incentivar mayores ritmos de crecimiento econdémico en las naciones

aqui estudiadas.

V. CONCLUSIONES

Las conclusiones las dividiremos en dos secciones. En la primera
abordaremos los determinantes de la tasa de plusvalia y en la segunda seccion

plantearemos los usos de la plusvalia.

En cuanto a los determinantes de la tasa de plusvalia en Argentina entre
los afios 2000 y 2013 tenemos un aumento en la remuneracion media del
trabajo productivo y una reduccién de la jornada anual de trabajo, hechos que
explican el descenso de la tasa de plusvalia desde el afio 2003. Y aunque la
productividad del trabajo a tenido ritmos de crecimiento positivos, estos se

ven contrarrestados por el comportamiento de las otras dos variables.

En Brasil sucedieron hechos similares a lo ocurrido en Argentina. Por
un lado, la jornada de trabajo anual disminuye y por el otro, la remuneracion
media del trabajo productivo crecié por encima de la productividad hora del
trabajo. Este par de circunstancias explican el comportamiento descendente de

la tasa de plusvalia en Brasil.

México presentd una serie de particularidades. Pues crece la
remuneracién media de los trabajadores productivos y crece la productividad

del trabajo. Sin embargo el “crecimiento” de la remuneracion al trabajo
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productivo fue menor que el crecimiento presentado por la productividad hora
del trabajo. Aunque consideramos que ambas tasas de crecimiento son muy
débiles, incluso, los ritmos presentados por la remuneracion del trabajo
productivo pueden adquirir el calificativo de estancamiento. Por otra parte, la
jornada anual del trabajo disminuyd (el menor decrecimiento en comparacion
de Argentina y Brasil) a pesar de ser el pais (dentro de los analizados) en
donde la jornada de trabajo anual es la mas larga. En suma, tenemos que el
aumento de la tasa de se corresponderian por dos situaciones: a) por el cuasi
estancamiento de la remuneracion real del trabajo productivo y; b) por el
“crecimiento” de la productividad hora del trabajo. Coexistiendo asi, el
método denominado como plusvalia relativa y la plusvalia “retrograda” como

determinantes del aumento de la tasa de plusvalia en México.

El segundo grupo de conclusiones se encuentra conformado por los usos

que se le ha dado a la masa de plusvalia.

Para Argentina tenemos que la tasa de acumulacion de capital tuvo un
ritmo de crecimiento medio anual por encima de las exportaciones netas y de
los gastos improductivos. Estos dos altimos tendieron a disminuir con el
tiempo. El crecimiento de la tasa de acumulacion se ve reflejado en los ritmos
de crecimiento del PIB en Argentina una vez superada la crisis iniciada en

1999 y concluida en el afio 2002.

Brasil tuvo entre los afios 2000 y 2013 un crecimiento de la tasa de
acumulacién por encima de lo presentado en los gastos improductivos y en las
exportaciones netas. Mientras que la tasa de acumulacion y las exportaciones
netas se expandieron durante el periodo, los gastos improductivos se

redujeron. El que la tasa de acumulacién y que las exportaciones netas hayan
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presentado ritmos de crecimiento positivos ha permitido la realizacion de
buena parte del excedente dentro de la economia brasilefia impulsando asi, el

crecimiento econdémico.

Finalmente en México suceden cosas contrarias a lo apreciado en
Argentina y en Brasil. Por un lado, ha existido una tendencia a la baja en la
tasa de acumulacion y por el otro, un aumento en los gastos improductivos que
realizan a la plusvalia. Estas circunstancias se ven reflejadas en los bajos

ritmos de crecimiento economico presentados en la economia mexicana.
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CONCLUSION

Iniciada la presente investigacion teniamos como objetivo central
conocer las causas y los determinantes de la generaciéon del excedente asi
como los usos de este como factores clave en los ritmos de crecimiento
econdmico y su impacto en la clase trabajadora en Argentina, Brasil y México
en los primeros afos del siglo XXI. Para ello planteamos dos hipétesis: a) La
generacion del excedente en México tiene como sustento mayores tasas de
plusvalia en comparacion con Argentina y Brasil iniciado el siglo XXI; b) En
Argentina y en Brasil una parte cada vez mayor del excedente es utilizado de
manera productiva, esto es, en acumulacion de capital, mientras que en
México, una parte cada vez menor del excedente ha sido utilizado de manera
productiva. Estos hechos han impactado en los ritmos de crecimiento
econdmico de manera positiva en Argentina y Brasil, mientras que en México,

los impactos han sido negativos.

En primera instancia tenemos que en el capitalismo el excedente asume
la forma de plusvalia, la cual es un remanente del valor del producto sobre el
valor del capital constante consumido y del valor del capital variable
consumido. Esta plusvalia es fruto del trabajo no retribuido a los trabajadores
y que ademas, es apropiado por el capital. Sin embargo, el Unico trabajo que
genera esta plusvalia es el trabajo productivo, o sea, aquel trabajo que
“produce plusvalia”. Por ende, es productivo aquel trabajo que crea valor,

transfiere valor y que conserva valor.
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Estas ideas permitieron dar las bases para la estimacion empirica de la
masa de plusvalia y de la tasa de plusvalia. El nivel alcanzado por la masa de
plusvalia y sobre todo, los usos que de ella se hagan, inciden en los ritmos de
crecimiento economico. Sin embargo, el excedente al ser apropiado por la
clase capitalista, y como tal, esta clase social sera la que determina los usos de

la plusvalia.

La primer circunstancia que debemos hacer notar es lo referido a la
evolucién en el nivel de personas ocupadas en actividades productivas. Que
como se ha sostenido en esta investigacion, son las Unicas con la capacidad de
generar el excedente. En general, de los niveles de ocupacion total en los
paises estudiados, Argentina es donde mas ha crecido la poblacion ocupada. Si
nos enfocamos en aquel trabajo con la capacidad de crear el excedente,
tenemos que como proporcion de la poblacion ocupada total, en todos los
paises ha ido disminuyendo, incrementandose asi, la poblacién ocupada en
sectores improductivos. Y es en México en donde se tiene a la mayor

proporcion de trabajadores productivos como porcentaje del total de ocupados.

Es asi que los datos obtenidos corroboran nuestra primera hipotesis. En
México, desde el afio 2005 se opera con la tasa de plusvalia mas alta a pesar
de ser el pais con los menores ritmos de crecimiento real de la masa de
plusvalia. La logica ha sido un crecimiento sostenido de la masa de plusvalia
en Argentina y en Brasil junto a una disminucion en el grado de explotacion
del trabajo. La disminucion de la tasa de plusvalia en Argentina y en Brasil es
explicada por el aumento en la remuneracion del trabajo productivo, o sea, un
aumento en el capital variable. Este aumento se da no solo como magnitud
agregada, sino es un aumento por hombre productivo empleado. La mejora en

la remuneracion al trabajo fue posible gracias al actuar directo por parte de los
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gobiernos argentino y brasilefio quienes han impulsado aumentos reales del
salario desde el afio 2003. La disminucién minima de la jornada de trabajo no
parece explicar la disminucion de la tasa de plusvalia. Y el aumento de la
productividad hora del trabajo se ve nulificado por el mayor crecimiento en el

salario real.

Al sustentarse en México el crecimiento de la masa de plusvalia en
mayores tasas de plusvalia, el mecanismo que ha operado no sélo ha sido el de
la plusvalia relativa, sino que a la par de esta, la contencion salarial ha
permitido que opere el método de plusvalia “retrograda”. Quiza este sea el
mecanismo mas fuerte dado a que la productividad hora del trabajo si crece, lo

hace a niveles muy bajos.

La segunda hipdtesis también se ha cumplido. Pues con el pasar de los
afios, cada vez menor parte de la masa de plusvalia ha sido utilizada en
México como acumulacion de capital. De manera contraria, tanto en
Argentina y en Brasil, cada vez mayor parte de la masa de plusvalia ha sido
destinada a la acumulacion. Por otro lado, en cuanto a los usos improductivos
de la masa de plusvalia, en México estos han aumentado como proporcion del

excedente mientras que en Argentina y en Brasil han disminuido.

El aumento de la acumulacién y la disminucion de los usos
improductivos, ambos como proporcion del excedente, en Argentina y en
Brasil les han permitido obtener buenos ritmos de crecimiento econémico, al
menos, desde el afio 2003. Caso contrario a lo sucedido en México en donde
los bajos niveles de crecimiento econdmico se corresponden a la disminucion
en la acumulacion como porcentaje del excedente y al aumento de los gastos
improductivos. Por ello, consideramos que es cierto el pronunciamiento de

economistas clasicos quienes consideraban el aumento de la acumulacion y la
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disminucién de los gastos improductivos como requisitos indispensables para

estimular el crecimiento econdmico.

México al mantener un nivel elevado de la masa de plusvalia, se
encuentra con un alto potencial de acumulacion, razén por la cual, deben de
generarse condiciones internas propicias a la acumulacién por parte de
hacedores de politicas econdmicas. Para que sean destinados mayores recursos
a la acumulacion y menos a gastos improductivos para de esa manera lograr

incentivar el crecimiento econémico.
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ANEXO ESTADISTICO

Cuadro Al. Producto Interno Bruto en ddlares de 2005, Argentina, Brasil y México 1995-
2013. (Indice 2000=100)

Indice 2000=100 Tasa de crecimiento
Argentina Brasil México Argentina Brasil México

1995 88.06 90.53 76.68

1996 92.92 92.47 80.63 5.53 2.15 5.15
1997 100.46 95.59 86.09 8.11 3.38 6.77
1998 104.33 95.63 90.42 3.85 0.04 5.03
1999 100.80 95.87 93.82 -3.39 0.25 3.76
2000 100.00 100.00 100.00 -0.79 4.31 6.59
2001 95.59 101.31 99.97 -4.41 1.31 -0.03
2002 85.18 104.01 100.74 -10.89 2.66 0.77
2003 92.70 105.20 102.14 8.84 1.15 1.39
2004 101.07 111.15 106.44 9.03 5.66 421
2005 110.40 114.65 109.71 9.23 3.15 3.08
2006 119.65 119.24 115.17 8.38 4.00 4.98
2007 129.18 126.40 118.89 7.97 6.01 3.22
2008 133.15 132.74 120.53 3.07 5.02 1.38
2009 133.22 132.43 114.81 0.05 -0.23 -4.74
2010 145.81 142.46 120.78 9.45 7.57 5.20
2011 158.04 148.04 125.51 8.39 3.92 3.92
2012 159.30 150.65 130.58 0.80 1.76 4.04
2013 163.90 154.78 132.40 2.89 2.74 1.39

Fuente: Elaboracion propia con datos de United Nations Statistics Division (UNSD)
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Cuadro A2. Producto Interno Neto en Dolares de 2005, Argentina, Brasil y México 1995-
2013. (Indice 2000=100)

Indice 2000=100 Tasa de crecimiento
Argentina Brasil México Argentina Brasil México

1995 88.54 91.13 75.25

1996 93.87 92.99 79.65 6.01 2.04 5.85
1997 102.24 96.25 85.57 8.92 3.50 7.43
1998 106.15 95.79 89.75 3.82 -0.48 4.89
1999 101.40 95.54 93.37 -4.48 -0.26 4.04
2000 100.00 100.00 100.00 -1.38 4.67 7.10
2001 94.61 101.09 99.76 -5.39 1.09 -0.24
2002 80.44 103.71 100.51 -14.98 2.59 0.75
2003 90.28 104.74 99.72 12.23 0.99 -0.78
2004 100.50 111.20 104.16 11.33 6.18 4.46
2005 111.56 114.79 107.66 11.00 3.23 3.35
2006 122.26 119.65 113.29 9.59 4.23 5.23
2007 133.23 127.28 116.87 8.97 6.37 3.17
2008 139.86 133.85 117.93 4.98 5.17 0.90
2009 138.94 132.46 110.37 -0.66 -1.04 -6.40
2010 152.78 143.30 117.16 9.96 8.19 6.15
2011 166.09 148.66 122.02 8.72 3.74 4.15
2012 167.45 151.07 126.53 0.82 1.62 3.69
2013 172.58 155.00 128.28 3.06 2.60 1.39

Fuente: Elaboracion propia con datos de United Nations Statistics Division (UNSD). EI consumo de capital
fijo se obtuvo del Banco Mundial para Argentina y Brasil; para el caso de México, se obtuvo de INEGI
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Cuadro A3. Remuneracion de Asalariados en Dolares de 2005, Argentina, Brasil y México
1995-2013. (Indice 2000=100)

Indice 2000=100 Tasa de crecimiento
Argentina Brasil México Argentina Brasil México

1995 87.32 96.72 76.10

1996 86.23 98.65 74.31 -1.26 2.00 -2.35
1997 91.59 99.05 81.45 6.21 0.40 9.61
1998 98.16 100.73 88.35 7.18 1.70 8.47
1999 101.26 99.07 93.56 3.16 -1.65 5.89
2000 100.00 100.00 100.00 -1.25 0.94 6.89
2001 99.18 101.64 103.91 -0.82 1.64 3.91
2002 71.95 102.33 104.73 -27.46 0.67 0.79
2003 75.69 102.75 109.48 5.19 0.41 4.54
2004 91.00 108.11 109.24 20.23 5.22 -0.22
2005 103.79 114.19 111.66 14.06 5.62 2.22
2006 118.11 121.04 114.54 13.79 6.01 2.57
2007 131.40 129.27 117.35 11.25 6.79 2.46
2008 146.24 136.80 119.62 11.30 5.83 1.93
2009 161.75 142.80 117.66 10.60 4.39 -1.64
2010 175.50 150.62 118.79 8.50 5.47 0.96
2011 203.36 158.70 120.89 15.87 5.37 1.77
2012 222.84 167.12 126.24 9.58 531 4.42
2013 238.02 175.84 129.79 6.81 5.22 2.81

Fuente: Elaboracion propia con datos de Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (Datos México);
Instituto Nacional de Estadistica y Censos (Datos Argentina); Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica
(Datos Brasil) y; United Nations Statistics Division (Tipo de cambio corriente en moneda de cada pais con
respecto al dolar e indice de precios para deflactar).
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Cuadro A4. Remuneracion de Asalariados Productivos en Ddlares de 2005, Argentina,
Brasil y México 1995-2013. (Indice 2000=100)

Indice 2000=100 Tasa de crecimiento
Argentina Brasil México Argentina Brasil Mexico

1995 95.95 104.99 73.74

1996 94.05 107.01 73.88 -1.98 1.92 0.19
1997 100.46 108.33 81.28 6.82 1.23 10.02
1998 105.93 108.03 88.44 5.45 -0.28 8.80
1999 106.10 101.65 93.46 0.16 -5.91 5.68
2000 100.00 100.00 100.00 -5.75 -1.62 7.00
2001 97.76 98.50 101.73 -2.24 -1.50 1.73
2002 69.01 97.67 98.66 -29.41 -0.84 -3.02
2003 77.28 101.04 96.02 11.99 3.44 -2.68
2004 95.36 110.80 97.48 23.40 9.66 1.52
2005 109.25 117.02 98.49 14.56 5.61 1.04
2006 126.19 119.03 101.30 15.51 1.72 2.86
2007 139.94 126.23 102.42 10.90 6.05 1.11
2008 154.27 135.60 102.82 10.23 7.42 0.38
2009 164.52 140.55 96.83 6.65 3.65 -5.82
2010 181.44 151.07 96.22 10.29 7.49 -0.64
2011 211.95 161.64 98.25 16.81 6.99 2.11
2012 230.29 170.60 101.80 8.66 5.54 3.62
2013 245.01 177.36 101.54 6.39 3.96 -0.26

Fuente: Elaboracion propia con datos de Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (Datos México);
Instituto Nacional de Estadistica y Censos (Datos Argentina); Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica
(Datos Brasil) y; United Nations Statistics Division (Tipo de cambio corriente en moneda de cada pais con
respecto al dolar e indice de precios para deflactar).
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Cuadro AS5. Remuneracion de Asalariados Improductivos en Ddlares de 2005, Argentina,
Brasil y México 1995-2013. (Indice 2000=100)

Indice 2000=100 Tasa de crecimiento
Argentina Brasil México Argentina Brasil México

1995 82.56 93.07 78.14

1996 81.91 94.97 74.68 -0.79 2.04 -4.42
1997 86.68 94.95 81.60 5.83 -0.01 9.26
1998 93.86 97.52 88.28 8.28 2.70 8.19
1999 98.59 97.94 93.65 5.04 0.43 6.08
2000 100.00 100.00 100.00 1.43 2.11 6.78
2001 99.96 103.02 105.79 -0.04 3.02 5.79
2002 73.58 104.38 109.96 -26.40 1.31 3.95
2003 74.81 103.50 121.08 1.67 -0.84 10.11
2004 88.59 106.92 119.37 18.43 3.31 -141
2005 100.78 112.94 123.01 13.76 5.62 3.05
2006 113.64 121.93 125.93 12.76 7.96 2.38
2007 126.68 130.60 130.20 11.47 7.11 3.39
2008 141.81 137.33 134.09 11.95 5.15 2.98
2009 160.22 143.80 135.59 12.98 4.71 1.12
2010 172.22 150.41 138.22 7.49 4.60 1.94
2011 198.62 157.41 140.39 15.33 4.65 1.57
2012 218.73 165.59 147.28 10.12 5.20 491
2013 234.16 175.17 154.12 7.06 5.79 4.64

Fuente: Elaboracion propia con datos de Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (Datos México);
Instituto Nacional de Estadistica y Censos (Datos Argentina); Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica
(Datos Brasil) y; United Nations Statistics Division (Tipo de cambio corriente en moneda de cada pais con
respecto al dolar e indice de precios para deflactar).
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Cuadro A6. Poblacion Ocupada, Argentina, Brasil y México 1995-2013. (Indice 2000=100)

Indice 2000=100 Tasa de crecimiento
Argentina Brasil Meéxico Argentina Brasil Meéxico

1995 88.21 93.40 85.44

1996 89.80 91.42 88.32 1.80 -2.12 3.37
1997 95.05 92.87 91.68 5.85 1.59 3.81
1998 98.91 92.38 95.71 4.07 -0.52 4.39
1999 99.84 97.33 97.98 0.94 5.36 2.38
2000 100.00 100.00 100.00 0.16 2.74 2.06
2001 97.75 100.76 99.43 -2.25 0.76 -0.57
2002 92.31 104.66 98.57 -5.57 3.88 -0.87
2003 96.97 106.38 106.98 5.05 1.64 8.53
2004 88.23 111.68 111.24 -9.00 4.98 3.98
2005 113.47 114.98 111.99 28.60 2.95 0.67
2006 119.53 118.17 116.32 5.35 2.77 3.87
2007 123.43 120.07 118.46 3.26 1.61 1.84
2008 125.69 121.56 120.23 1.83 1.24 1.50
2009 126.33 122.62 115.89 0.51 0.88 -3.61
2010 128.91 124.60 117.58 2.04 1.61 1.45
2011 132.18 126.43 119.25 2.54 1.47 1.42
2012 134.97 128.21 122.66 2.11 1.41 2.85
2013 136.12 130.22 121.90 0.86 1.56 -0.61

Fuente: Elaboracion propia con datos de Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (Datos México);
Instituto Nacional de Estadistica y Censos (Datos Argentina); Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica
(Datos Brasil).
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Cuadro A7. Poblacion Ocupada Productiva, Argentina, Brasil y México 1995-2013.(indice

Indice 2000=100

2000=100)
Argentina
1995 91.95
1996 92.90
1997 98.58
1998 102.28
1999 101.61
2000 100.00
2001 95.84
2002 88.24
2003 93.74
2004 99.95
2005 104.56
2006 111.04
2007 114.05
2008 116.05
2009 114.71
2010 116.61
2011 120.23
2012 121.07
2013 121.08

Brasil
104.84
100.12
101.10

99.17
104.91
100.00

98.17
101.49
102.75
109.37
113.14
112.17
112.68
114.04
112.42
115.85
114.58
114.31
115.82

México
83.85
87.94
91.46
96.08
98.13

100.00
98.17
95.99

100.30

106.31

106.00

111.36

112.40

113.61

107.29

109.01

109.69

112.41

109.91

Tasa de crecimiento

Argentina

1.04
6.12
3.75
-0.66
-1.59
-4.16
-1.92
6.23
6.63
4.61
6.20
2.70
1.76
-1.15
1.66
3.11
0.69
0.01

Brasil

-4.50
0.98
-1.91
5.78
-4.68
-1.83
3.37
1.25
6.44
3.45
-0.85
0.45
1.21
-1.42
3.05
-1.10
-0.23
1.33

Meéxico

4.87
4.00
5.06
2.13
191
-1.83
-2.22
4.48
6.00
-0.29
5.05
0.94
1.08
-5.56
1.61
0.62
2.48
-2.22

Fuente: Elaboracion propia con datos de Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (Datos México);
Instituto Nacional de Estadistica y Censos (Datos Argentina); Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica

(Datos Brasil)
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Cuadro A8. Poblacién Ocupada Improductiva, Argentina, Brasil y México 1995-2013.
(Indice 2000=100)

Indice 2000=100

Argentina
1995 85.64
1996 87.66
1997 92.62
1998 96.60
1999 98.63
2000 100.00
2001 99.06
2002 95.10
2003 99.18
2004 80.19
2005 119.58
2006 125.37
2007 129.88
2008 132.31
2009 134.30
2010 137.36
2011 140.38
2012 14451
2013 146.45

Brasil
84.43
84.59
86.41
87.06
91.39

100.00
102.78
107.15
109.23
113.49
116.42
122.87
125.87
127.45
130.62
131.46
135.73
139.11
141.50

México
87.57
88.83
91.98
95.21
97.79

100.00
101.12
102.03
115.97
117.87
120.04
123.00
126.60
129.13
127.46
129.09
132.10
136.42
138.02

Tasa de crecimiento

Argentina

2.37
5.65
4.30
2.10
1.39
-0.94
-4.00
4.30
-19.15
49.13
4.83
3.60
1.87
1.51
2.27
2.20
2.94
1.34

Brasil

0.19
2.15
0.75
4.97
9.42
2.78
4.25
1.93
3.91
2.58
5.54
2.45
1.25
2.49
0.64
3.25
2.49
1.71

Meéxico

1.45
3.55
3.50
2.72
2.26
1.12
0.90
13.66
1.64
1.84
2.46
2.93
2.00
-1.30
1.28
2.34
3.27
1.17

Fuente: Elaboracion propia con datos de Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (Datos México);
Instituto Nacional de Estadistica y Censos (Datos Argentina); Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica

(Datos Brasil).
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Cuadro A9. Remuneracion Media del Trabajo Productivo (indice 2000=100)

1995
1996
1997
1998
1999
2000
2001
2002
2003
2004
2005
2006
2007
2008
2009
2010
2011
2012
2013

Argentina Brasil

104.35
101.23
101.91
103.57
104.42
100.00
102.01

78.20

82.44

95.41
104.48
113.64
122.71
132.93
143.42
155.60
176.28
190.22
202.35

100.15
106.87
107.15
108.93

96.89
100.00
100.34

96.24

98.33
101.31
103.43
106.12
112.03
118.90
125.02
130.41
141.07
149.25
153.13

Meéxico
87.94
84.01
88.88
92.04
95.24

100.00
103.63
102.78
95.74
91.69
92.91
90.97
91.12
90.50
90.25
88.26
89.57
90.56
92.38

Argentina  Brasil

-2.99
0.66
1.63
0.82

-4.23
2.01

-23.34
5.43

15.73
9.51
8.77
7.98
8.33
7.89
8.49

13.29
7.91
6.38

6.72
0.25
1.66
-11.05
3.21
0.34
-4.08
2.17
3.03
2.09
2.60
5.57
6.13
5.14
4.31
8.18
5.79
2.60

Meéxico

-4.46
5.79
3.56
3.47
5.00
3.63

-0.82

-6.86

-4.23
1.33

-2.09
0.17

-0.69

-0.27

-2.21
1.48
1.11
2.01

Fuente: Elaboracion propia con datos de Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (Datos México);
Instituto Nacional de Estadistica y Censos (Datos Argentina); Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica
(Datos Brasil). La remuneracion del trabajo productivo en dolares constantes se dividié por el nimero de
trabajadores ocupados en actividades productivas.
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Cuadro A10. Productividad hora del trabajo, Argentina, Brasil y México 1995-2013.
(Indice 2000=100)

Indice 2000=100 Tasa de crecimiento
Argentina Brasil México Argentina Brasil México

1995 96.30 86.92 89.74

1996 101.04 92.88 90.57 7.83 7.12 -0.48
1997 103.71 95.20 93.56 -1.18 2.76 1.06
1998 103.78 96.59 93.41 0.82 1.72 3.18
1999 99.79 91.07 95.16 -3.35 -6.19 -1.50
2000 100.00 100.00 100.00 1.95 11.27 8.39
2001 98.72 102.97 101.62 1.88 4.14 2.97
2002 91.16 102.19 104.70 3.39 1.40 0.66
2003 96.30 101.93 99.42 -1.04 -1.10 -2.67
2004 100.55 101.68 97.98 3.19 0.48 -0.56
2005 106.70 101.46 101.56 5.17 -0.07 0.56
2006 110.10 106.67 101.73 0.10 4.81 2.39
2007 116.82 112.96 103.98 5.67 5.63 2.98
2008 120.52 117.37 103.80 2.10 3.25 -2.39
2009 121.12 117.82 102.87 6.23 3.68 3.48
2010 131.01 123.70 107.47 8.68 5.14 2.19
2011 138.14 129.75 111.24 3.43 4.23 3.30
2012 138.31 132.16 112.56 -1.37 2.81 2.40
2013 142.53 133.82 116.71 3.77 1.96 2.43

Fuente: Elaboracion propia con datos de Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (Datos México);
Instituto Nacional de Estadistica y Censos (Datos Argentina); Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica
(Datos Brasil) y; Penn world table (Horas trabajadas anualmente).
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Cuadro All. Masa de Plusvalia Dolares de 2005, Argentina, Brasil y México 1995-
2013.(Indice 2000=100)

indice 2000=100 Tasa de crecimiento
Argentina Brasil México Argentina Brasil México

1995 87.51 88.94 75.49

1996 93.84 90.78 80.60 7.24 2.07 6.77
1997 102.49 94.34 86.27 9.21 3.92 7.04
1998 106.18 93.86 89.97 3.60 -0.51 4.28
1999 100.73 94.58 93.36 -5.12 0.76 3.77
2000 100.00 100.00 100.00 -0.73 5.74 7.11
2001 94.17 101.50 99.43 -5.83 1.50 -0.57
2002 82.04 104.66 100.81 -12.88 3.11 1.39
2003 92.10 105.32 100.33 12.25 0.63 -0.48
2004 101.22 111.27 105.27 9.91 5.65 4.92
2005 111.89 114.44 109.17 10.54 2.85 3.71
2006 121.70 119.75 115.27 8.77 4.64 5.59
2007 132.28 127.44 119.26 8.69 6.42 3.46
2008 137.84 133.58 120.43 4.20 4.82 0.97
2009 135.36 131.18 112.61 -1.81 -1.79 -6.49
2010 148.76 142.08 120.62 9.90 8.30 7.11
2011 159.66 146.61 125.95 7.33 3.19 4.42
2012 158.64 147.99 130.62 -0.64 0.94 3.70
2013 162.42 151.47 132.71 2.38 2.35 1.60

Fuente: Elaboracion propia con datos de Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (Datos México);
Instituto Nacional de Estadistica y Censos (Datos Argentina); Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica
(Datos Brasil) y; United Nations Statistics Division (Tipo de cambio corriente en moneda de cada pais con
respecto al dolar e indice de precios para deflactar).
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Cuadro A12. Tasa de Plusvalia, Argentina, Brasil y México 1995-2013. (indice 2000=100)
Tasa de crecimiento

indice 2000=100

Argentina
1995 90.95
1996 99.78
1997 102.07
1998 100.23
1999 94.80
2000 100.00
2001 96.22
2002 119.43
2003 119.72
2004 116.66
2005 112.23
2006 103.66
2007 99.93
2008 97.19
2009 88.02
2010 91.78
2011 87.00
2012 80.62
2013 80.30

Brasil
83.08
83.20
85.42
85.22
91.27

100.00
102.31
106.03
103.52
99.82
97.20
100.04
100.50
98.06
92.99
93.50
90.18
88.28
88.04

México
105.18
111.28
108.58
103.43
103.00
100.00

96.54

98.48

97.74
101.07
103.93
106.67
108.97
109.57
109.04
117.45
120.17
120.30
122.66

Argentina

9.70

2.30
-1.80
-5.43

5.49
-3.78
24.12

0.24
-2.55
-3.80
-7.64
-3.60
-2.75
-9.43

4.27
-5.21
-1.34
-0.39

Brasil

0.14
2.66
-0.23
7.10
9.56
2.31
3.63
-2.37
-3.58
-2.62
291
0.46
-2.43
-5.17
0.56
-3.55
-2.11
-0.28

México

5.80
-2.43
-4.74
-0.42
-2.91
-3.46

2.02
-0.75

3.41

2.83

2.63

2.16

0.55
-0.48

7.71

2.32

0.11

1.96

Fuente: Elaboracion propia con datos de Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (Datos México);
Instituto Nacional de Estadistica y Censos (Datos Argentina); Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica

(Datos Brasil).
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Cuadro A13. Gastos de realizacion del Excedente, Argentina 1995-2013 (% de la masa de

plusvalia)

1995
1996
1997
1998
1999
2000
2001
2002
2003
2004
2005
2006
2007
2008
2009
2010
2011
2012
2013

AK

7.50
9.40
11.76
11.96
6.63
5.47
1.71
-10.45
-2.20
4.75
8.28
10.10
13.00
14.78
8.45
11.76
13.45
11.54
12.39

CK

45.24
47.41
48.74
47.13
46.45
45.47
43.78
44.37
46.15
46.18
42.28
39.03
35.96
33.27
29.30
32.37
30.10
26.95
28.21

CG

18.26
16.78
16.02
16.64
18.64
18.69
19.50
17.14
15.54
14.83
15.97
16.33
17.00
17.59
20.99
19.77
20.56
22.11
22.33

Cl

29.57
27.28
26.42
27.63
30.63
31.25
33.21
27.90
25.27
24.89
25.69
27.15
28.31
29.56
34.58
32.32
33.66
36.82
37.20

X-M

-0.56
-0.87
-2.94
-3.35
-2.35
-0.88
1.80
21.03
15.24
9.35
7.79
7.38
5.73
4.80
6.68
3.78
2.22
2.59
-0.13

Total

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

Nota: Se trabaja con pesos argentinos corrientes. AK = Acumulacion (Formacion bruta de capital fijo +
Variacién de Existencias — Consumo de capital fijo); CK = Consumo capitalista = Consumo privado —
remuneracion de trabajadores productivos — remuneracién de trabajadores improductivos); CG = Consumo de
gobierno; Cl = Consumo de asalariados improductivos (Remuneracién de asalariados improductivos); X-M =
Exportaciones Netas (Exportaciones — Importaciones); Gl = Gastos Improductivos.
Fuente: Elaboracion propia con datos de INDEC.
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Gl

93.07
91.47
91.18
91.40
95.72
95.41
96.49
89.41
86.96
85.90
83.93
82.52
81.27
80.42
84.87
84.47
84.33
85.88
87.74



Cuadro Al4. Gastos de realizacion del Excedente, Brasil 1995-2013 (% de la masa de

plusvalia)

1995
1996
1997
1998
1999
2000
2001
2002
2003
2004
2005
2006
2007
2008
2009
2010
2011
2012
2013

AK

9.38
7.94
8.56
7.46
5.95
9.56
9.09
7.29
6.37
8.32
7.50
8.51
11.47
14.01
9.54
14.09
14.00
13.37
13.66

CK

26.57
29.63
31.38
29.90
31.34
33.24
32.10
29.94
30.53
28.64
27.90
26.68
25.51
24.96
25.85
24.40
23.86
24.62
24.25

CG

28.10
26.87
26.46
27.60
27.00
24.56
25.29
25.80
24.96
24.16
24.79
24.83
24.60
24.52
25.97
24.97
24.71
24.67
25.23

Cl

37.98
37.97
36.53
37.71
37.58
35.60
36.39
35.88
35.23
34.42
35.34
36.45
36.65
36.77
39.17
37.90
38.44
39.14
39.94

X-M

-2.03
-2.41
-2.93
-2.67
-1.87
-2.96
-2.87
1.10
291
4.47
4.46
3.53
1.77
-0.25
-0.53
-1.37
-1.02
-1.81
-3.07

Total

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

Nota: Se trabaja con reales brasilefios corrientes. AK = Acumulacion (Formacidn bruta de capital fijo +
Variacién de Existencias — Consumo de capital fijo); CK = Consumo capitalista = Consumo privado —

remuneracion de trabajadores productivos — remuneracion de trabajadores improductivos); CG = Consumo de
gobierno; Cl = Consumo de asalariados improductivos (Remuneracion de asalariados improductivos); X-M =
Exportaciones Netas (Exportaciones — Importaciones); Gl = Gastos Improductivos.

Fuente: Elaboracion propia con datos de IBGE.
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Gl

92.65
94.47
94.37
95.21
95.92
93.40
93.78
91.61
90.72
87.22
88.04
87.96
86.76
86.24
90.99
87.28
87.01
88.44
89.42



Cuadro A15. Gastos de realizacion del Excedente, México 1995-2013 (% de la masa de

plusvalia)
AK CK CG Cl X-M Total Gl
1995 9.96 49.86 16.70 18.10 5.37 100.00 84.66
1996 10.75 53.91 15.60 16.32 3.42 100.00 85.82
1997 13.02 53.84 15.11 16.61 1.43 100.00 85.56
1998 13.99 54.43 14.59 17.34 -0.35 100.00 86.36
1999 14.13 54.46 14.31 17.48 -0.38 100.00 86.25
2000 13.05 55.57 14.14 17.97 -0.73 100.00 87.68
2001 11.05 56.75 14.42 19.35 -1.57 100.00 90.52
2002 11.08 55.90 14.52 20.33 -1.83 100.00 90.75
2003 14.84 49.18 14.68 23.18 -1.87 100.00 87.04
2004 17.23 49.50 13.76 2177 -2.27 100.00 85.03
2005 16.44 50.12 13.69 21.59 -1.84 100.00 85.40
2006 18.47 48.82 13.37 20.94 -1.59 100.00 83.12
2007 18.67 48.96 13.42 20.96 -2.01 100.00 83.34
2008 17.81 49.83 13.88 21.38 -2.90 100.00 85.10
2009 13.93 49.34 15.57 23.07 -1.91 100.00 87.98
2010 14.34 50.34 14.87 21.98 -1.54 100.00 87.19
2011 15.62 49.90 14.69 21.36 -1.58 100.00 85.96
2012 13.55 51.20 15.07 21.61 -1.42 100.00 87.87
2013 11.13 52.28 15.48 22.23 -1.12 100.00 89.99

Nota: Se trabaja con pesos mexicanos corrientes. AK = Acumulacion (Formacion bruta de capital fijo +
Variacién de Existencias — Consumo de capital fijo); CK = Consumo capitalista = Consumo privado —
remuneracion de trabajadores productivos — remuneracién de trabajadores improductivos); CG = Consumo de
gobierno; Cl = Consumo de asalariados improductivos (Remuneracion de asalariados improductivos); X-M =
Exportaciones Netas (Exportaciones — Importaciones); Gl = Gastos Improductivos.

Fuente: Elaboracion propia con datos de INEGI.
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Cuadro A16. Tasa de variacién media anual, Argentina, Brasil y México 1995-2013. (%)

Argentina Brasil Meéxico
PIB 3.51 3.02 3.08
PIN 3.78 2.99 3.01
RA 5.73 3.38 3.01
RAP 5.35 2.96 1.79
RAI 5.96 3.58 3.85
PIB/POP 1.94 2.46 1.54
PIN/POP 2.20 2.43 1.47
PIN/HRS 2.28 2.53 1.35
PO 2.44 1.86 1.99
POP 1.54 0.56 151
POI 3.03 291 2.56
POP/PO -0.88 -1.28 -0.47
HRS -0.36 -0.45 -0.07
PV 3.50 3.00 3.18
p' -0.69 0.32 0.86

Cuadro Al7. Tasa de variacion media anual, Argentina, Brasil y México 2000-2013.(%)

Argentina Brasil Meéxico
PIB 3.87 3.42 2.18
PIN 4.29 3.43 1.93
RA 6.90 4.44 2.03
RAP 7.14 451 0.12
RAI 6.76 441 3.38
PIB/POP 2.36 2.26 1.44
PIN/POP 2.76 2.27 1.20
PIN/HRS 2.76 2.27 1.20
PO 2.40 2.05 1.54
POP 1.48 1.14 0.73
POI 2.98 2.71 2.51
POP/PO -0.90 -0.90 -0.79
HRS -0.36 -0.50 -0.15
PV 3.80 3.25 2.20
p' -1.67 -0.98 1.58
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Cuadro A18. Tasa de variacion media anual, Argentina, Brasil y México 2004-2013.(%)

Argentina Brasil Meéxico
PIB 5.52 3.75 2.46
PIN 6.19 3.76 2.34
RA 11.27 5.55 1.93
RAP 11.05 5.37 0.45
RAI 11.40 5.64 2.88
PIB/POP 3.29 3.09 2.08
PIN/POP 3.95 3.10 1.96
PIN/HRS 4.73 2.69 0.68
PO 4.94 1.72 1.02
POP 2.15 0.64 0.37
POI 6.92 2.48 1.77
POP/PO -2.65 -1.06 -0.64
HRS 0.23 -0.37 0.05
PV 5.39 3.49 2.61
p' -4.07 -1.39 2.17
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